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30 октября 2006 10:54 | Алексей Небоходов 

Последние тенденции развития банковского сектора российской экономики обращают на себя пристальное внимание экономистов и аналитиков. Это и массовый отзыв лицензий у ряда финансовых структур, и переход части отечественных банков под контроль западных инвесторов, и грядущие перемены, связанные со вступлением в ВТО. Кроме того, общество не отошло еще от шока после убийства заместителя председателя Центробанка Андрея Козлова. Чтобы обсудить эти проблемы, «Век» пригласил к себе в гости  руководителя Клуба банковских аналитиков, учредителями которого является  Ассоциация российских банков, Финансовая академия при Правительстве РФ, КБ «Европейский трастовый банк», кандидата экономических наук, профессора кафедры мировой экономики и международных валютно-кредитных отношений финансовой академии Марину Медведеву. 
Век: В последнее время много говорят о грядущей глобальной консолидации российских банков, а, по сути, этот процесс уже начался. Это связано со вступлением России в ВТО или преследуется какая-то другая цель?
М.М: Действительно, консолидация происходит. И хотя – это объективный процесс, трудно  удержаться от соблазна и заявить о том, что банки консолидируются, страшась конкуренции на финансовом рынка после вступления России в ВТО.   Банки сливаются, чтобы  стать более крупными и более инвестиционно привлекательными для своих потенциальных инвесторов, покупателей. А то, что многие российские банки озабочены проблемой приобретения надежных иностранных партнеров, которые со временем могут стать владельцами солидных пакетов этих банков, это очевидно.  Как пример можно привести покупку   20% пакета акций  Росбанка французами, или готовящаяся продажа «Кит Финанс» Вступление в ВТО неизбежно предполагает  либерализацию  национального финансового рынка. Хотя  многие крупные чиновники полагают, что наш рынок и так уже либерализован, даже чересчур. Действительно, с одной стороны, внешне никаких препятствий для участия западных банков в капитале российских нашем рынке не существует,  имеющаяся квота на иностранный капитал в банковской системе достаточно высока и еще не выбрана. Но  опасения иностранных инвесторов вызывают не только экономические факторы, в частности недостаточная прозрачность банковского бизнеса, но и политические,  а больше всего по-моему, некоторая непредсказуемость решений фискальных органов, и т.д. 

Век: Кроме того, наш президент крайне болезненно относится к участию иностранного капитала в России…
 М.М: Хм… есть чего опасаться. Наглядный пример - Восточная Европа, где страны фактически потеряли свою банковскую систему благодаря вхождению в них финансовых структур государств со сложившейся экономикой. Там иностранный капитал составляет больше 80% и фактически диктует свои условия национальной экономике. И наши власти, опасаются повторения подобной ситуации, а при определенных обстоятельствах она неизбежна. С другой стороны, как чиновники, так и многие аналитики полагают, что зарубежные финансисты не очень-то и рвутся на наш рынок, так как их много чего смущает в российской системе. Это и непредсказуемость, и нестабильность, и непрозрачность. Поэтому наше внешне индифферентное  отношение, что, мол, мы ничего не боимся, связано именно с   этими факторами. С другой стороны, уже существует брешь, которую пробили иностранные страховщики, получив  разрешение работать на нашем рынке. В этой связи, на мой взгляд,  наиболее  успешные банки могут стать потенциальным объектом поглощения своих зарубежных коллег, может быть не сразу, а постепенно, несколько растянув этот процесс во времени. Да и  иностранцы осознают тот факт, что местные лучше знают рынок, поэтому нет смысла сразу отказываться от услуг российских специалистов,  к тому же, если иностранцы собираются развивать бизнес, а не спекулировать акциями российских банков. 


Век: Но ведь чиновники из Белого дома и ЦБ тоже не спят. Например, недавно стало известно, что все банковские структуры внутри России, в СНГ и за границей, которые принадлежат Внешторгбанку больше чем на 50%, получат до конца года новое общее название - ВТБ.  Ряд экспертов полагает, что таким образом правительство планирует начать экспансию на зарубежный банковский рынок. На Ваш взгляд, насколько эти действия оправданы и будут ли они иметь успех?
 М.М: Такое явление на самом деле имеет место. Идет попытка создания серьезной платформы для крупного банковского капитала, чтобы была возможность конкуренции на международном рынке. Также понятна тенденция руководства страны   экспансии на мировой рынок, которая в других отраслях, например, в металлургии, уже осуществляется. Но здесь надо иметь в виду то, что в банковской сфере наши силы пока что не равны. Даже если взять ВТБ, Сбербанк и, допустим, сравнить с одним из  крупнейших в мире Сити-банком, понятно, что наши банки слишком малы для полноценной интеграции в мирохозяйственный комплекс. Но объединение  под брендом ВТБ – это уже серьезная заявка отечественного банковского капитала на господство на мировых рынках.

Век: Но ведь существуют планы, по которым банки с участием государства будут подкачиваться нефтедолларами. 
 М.М: Ну, из каких источников  они будут подкачиваться, это большой вопрос. Хотя есть стабфонд, который мы разместили в иностранные ценные бумаги, и весьма скромный  по размерам  инвестфонд, который мы  никак не можем раскассировать, может быть уже начался процесс  осознания важности развития  национальной банковской системы  и возможно, родилась идея направить средства в развитие банковского сектора. Но при этом денежные власти опасаются раскрутки инфляции, и вероятно не рискнут все нефтедоллары направить на повышение капитализации банковской системы и прежде всего банков с гос. участием.  

Век: Покойный зампред Центробанка Андрей Козлов настаивал в свое время на IPO для российских банков, однако, по его собственному признанию, которое он сделал еще весной этого года, такая идея вызвала недовольство в банковских кругах. Что не понравилось банкирам? Ведь размещение акций на бирже только повышает капитализацию?
 М.М: На самом деле Козлов столкнулся с непониманием своей идеи прежде всего со стороны региональных банков, которые и так уже  существуют в условиях жесткой конкуренции со стороны крупных московских банков.  IPO, конечно, это очень эффективный  метод повышения капитализации.  Но  процесс выхода на рынок первичного размещения акций влечет за собой очень большие расходы, что не под силу мелким и средним банкам. Во-вторых, регионалы очень опасаются экспансии московских банков, которая сейчас происходит, что я уже отметила выше. В случае проведения IPO регионалов  попросту могут скупить. Вероятно нужно учитывать и ментальность региональных банкиров, которые исчерпали не все возможности увеличения капитала иными средствами. Отличными от первичного 

Век: Так на банковском IPO можно ставить крест?
М.М:  Я так не считаю. Текущие процессы так или иначе к этому приведут. Способов наращивания   банковского капитала не так уж и много. Поэтому процесс консолидации, который сейчас идет, будет продолжаться, а это рано или поздно приведет к необходимости привлечения дополнительного капитала для развития. Следовательно неизбежными станут и банковские !РО. Другой вопрос заключается в том, что предстоящие выборы  и сложившаяся политическая система этот процесс могут на некоторое время затормозить из-за неясной перспективы. Но в то же время и наоборот подстегнуть, так как,  банк, который разместит свои акции на зарубежном рынке и будет иметь определенные обязательства перед иностранными инвесторами, может не сильно опасаться недружественных шагов со стороны власть  придержащих, поскольку  в противном случае пострадает в очередной раз  «имидж»  нашей великой страны, ведь  банк не сможет выполнить взятых на себя обязательств, а обвинить могут Россию. 

Век: Вы много раз в своих интервью говорили о том, что финансовый рынок в том виде, в каком он находится сейчас, не останется. С чем это связано и какие изменения его ждут?
 М.М: Изменения уже идут. Мелкие банки либо превратятся в филиалы крупных, либо вольются в глобальные финансовые институты и перестанут существовать как самостоятельные юридические лица. Затем приход западных банков повлечет передел рынка и клиентуры. Впрочем, многие считают, что это уже произошло. Ведь кредитование у западных финансовых институтов -  это, по сути, перевод колоссальных денежных потоков отечественных монополий в иностранные банки. Правда, они диверсифицируют свои денежные средства для хранения не только там, но и здесь. 

Следующим этапом будет передел клиентуры. Очень важен такой момент как вклады населения, а также насколько позиции Сбербанка будут оставаться крепкими. Если произойдет выход государства из его капитала, о чем много говорили, то тогда физическим лицам не очень будет понятно, что их будет удерживать в Сбербанке при отсутствии госгарантий. В этом случае граждане могут предпочесть западные финансовые институты. Другой вопрос в том, какую планку  с точки зрения величины минимального вклада   установят иностранцы. Может быть, они захотят работать только с випами. Но это будет лишь временное явление. Впоследствии их услуги распространятся на другие слои населения.

Дальнейшие изменения будут происходить в технологиях работы. Крупные банковские институты уже инкорпорируют все достижения мировой финансовой системы.  Придет западный менеджмент, который распространит западные технологии. Как это будет происходить в Импексбанке, который Райфазен купил, или происходит в Инвестсбербанке, приобретенном венграми. А вот что будет с регулированием этих структур, пока никому неясно. Те западные банки, которые сейчас работают в России, зарегистрированы здесь и поэтому подлежат регулированию в соответствии с российским законодательством. Если до сих пор не разрешают иностранцам открывать здесь филиалы, то сохранится ли этот запрет в дальнейшем, неизвестно. 

Век: Судя по всему, Сбербанк уже решил подстраховаться, объявив о допэмиссии своих ценных бумаг приблизительно на 25%, часть которых он намерен направить на «народное» IPO. Вы верите в успех такого размещения ценных бумаг?
М.М: Конечно, сама эта идея неплохая. Она, безусловно, овладеет умами нашего населения, с учетом имиджа Сбербанка. Многие попытаются, насколько средств хватит, купить эти акции. А потом на рынке может возникнуть ситуация, когда эти активы полностью обесценятся и, скорее всего, люди начнут от них избавляться. У всех очень хорошо сохранился в памяти пример IPO «Роснефти», когда на западных биржах котировки взлетели, а здесь население покупало их акции, а потом, когда вся шумиха улеглась и не стало того пиара, который велся вокруг этого, стоимость ценных бумаг рухнула. Акции фондов коллективного инвестирования имеет смысл у себя держать. Все, что касается физических лиц, особенно наших, которые неискушенны на этом рынке, может обернуться надувательством. В очередной раз люди потратят деньги на бумажки, которые потом ничего не будут стоить. Для чего все это делается, понятно. Макроэкономисты давно говорят, что надо взять деньги у населения, которые лежат в матрацах. Между тем условия банковских вкладов не очень привлекательны. Кстати,  сейчас объявили о снижении ставки рефинансирования, а эксперты уже заявляют, что будет снижение ставок по депозитам. Ясно, что процентные ставки будут ниже, а инфляция выше. И на этом фоне Сбербанку будет как раз на руку заявить, что их ценные бумаги принесут процент более высокий, чем банковские вклады. Впрочем, они выполнят свою основную задачу и заберут некоторую сумму у населения. Тем более что Сбербанк, как и «Роснефть», -  государственный институт. Кроме того, это хороший способ снять сливки до того, как придут западники. 

Век: Действительно, наше правительство в последнее время любит «поиграть» с ценными бумагами. Кстати, облигации Банка России становятся в последнее время все популярнее, между тем, как говорит официальная отчетность, задолженность по их выплатам растет. С чем связана такая популярность этих активов?
М.М: На нашем рынке номенклатура очень  сильно ограничила инструменты, благодаря которым банк может размещать свои средства. Между тем их куда-то надо вкладывать. А Центробанк считается довольно надежной структурой, у которой есть гарантии государства. Вместе с тем, надо обеспечивать рентабельность банковского сектора, которая постоянно падает. Длинные деньги отдавать частным заемщика – это довольно высокий риск, который ЦБ не может себе позволить. Просто держать их на счетах тоже не очень интересно. С одной стороны, это достаточно консервативная политика, с другой, она обеспечивает некоторый доход. 

Век: Недавно руководитель ФСФР Олег Вьюгин заявил, что в законе «О недобросовестных практиках» должен быть внесен пункт, согласно которому его служба должна контролировать всех, обладает инсайдерской информацией, включая Центробанк. Руководство ЦБ этому всячески противится. Между тем еще Андрей Козлов указывал на то, что падение ключевого индекса российской фондовой биржи РТС было связано именно с утечкой инсайдерской информации. С чем связано такое противостояние? Ведь ЦБ как никто другой должен быть заинтересован в экономической стабильности?
М.М: Вся суть этой борьбы состоит в проблеме создания мегарегулятора. ФСФР стремится взять под контроль весь финансовый рынок, что, по сути, правильно. ЦБ, в свою очередь, заявляет о необходимости регулирования    банковской системы именно Центральным банком. а никаим-либо другим органом. При этом ЦБ   трудно обвинить в необъективности, потому что почти  во всех развитых  странах Центробанки регулируют эту систему. Другой вопрос заключается в том, что в условиях глобализации и взаимопроникновения секторов финансового рынка один в другой, а также некой усиления взаимозависимости идея появления  в финансовой системе  мегарегулятора не так уж и плоха. Но, на мой взгляд, по этой проблеме этим структурам будет сложно договориться. Да и закон врядли получится совершенным. Здесь есть над чем поработать аналитикам.

Век: Кстати, об аналитиках. Сейчас много идет разговоров о том, что необходимо институт этих специалистов. Между тем, где их брать и как готовить, никто не знает…
М.М: Вообще аналитики  - это довольно специфичный продукт. С одной стороны – это   банковская элита, что, в общем, отчасти верно. С другой -  это сообщество, похожее на слоеный пирог. Там есть люди с техническим образованием, которые поработали в банках и что-то уже  умеют, есть финансисты, но они, как правило,  не очень в ладах с математикой.  Конечно, я очень примитивизирую проблему. На самом деле она гораздо сложнее. Однозначно, для подготовки именно банковских аналитиков, нужно иметь специальные программы в рамках вузовских учебных программ, чтобы уже на студенческой скамье  у определенных персон  формировался менталитет и навыки аналитика.

Век: Если говорить о правилах игры, то недавно ФАС разработала рекомендации по стандартам раскрытия информации при предоставлении потребительских кредитов. В них сказано о необходимости информировать потенциального заемщика обо всех расходах, связанных с предоставлением кредита (о наличии платежей третьим лицам, разнообразных комиссиях и пр.).  Во-вторых, обязательно предоставлять заемщику график платежей. И, наконец, информировать его о полной стоимости потребительского кредита — расчетной (эффективной) процентной ставке. Почему далеко не все банки стремятся выполнять эти рекомендации и необходимо ли им придать статус закона?
М.М: На мой взгляд, рамочного закона, который регулирует раскрытие информации, достаточно. Другой вопрос в том, что добросовестный банк, который дорожит своей репутацией, будет достаточно объективно отражать эти моменты. Но кто сказал, что в России добросовестность – это благо и добродетель? Так что пока многим можно в мутной воде ловить рыбу, тем более что сейчас на этом рынке такой бум. Посему многие банки этими рекомендациями пренебрегают совершенно сознательно. К сожалению  не все наши граждане пока искушены в этих вопросах. Хотя наше население достаточно быстро уже  учится. 

Век: А может в связи с этим ЦБ начал лишать лицензии ряд нечистоплотных банков? В последнее время эта тенденция приняла если не массовый, то очень серьезный характер.
М.М: Причина совсем в другом, и она вполне прагматична. В следующем году в Россию приезжает  миссия ФАТФ Это организация противодействует отмыванию доходов, нажитых преступным путем. Сотрудники этой миссии обладают правом прийти с проверкой в любой банк. В этом смысле определенная чистка финансовых структур сейчас и проводится. Но в России, к сожалению, произошла подмена понятий, когда обналичивание средств приравнено к легализации преступных доходов. Что, на мой взгляд, не совсем правомерно. В условиях российской экономики налично-денежный оборот колоссальный. И бороться с этим неправильно. Это же результат жизнедеятельности экономики, которую мы сами создали и которая еще не совсем рыночная. А банки, которые занимались обналичиванием, попросту «подчистили». Но проблема нехватки наличных средств от этого никуда не денется. Просто на рынке стоимость подобного рода услуг только возрастет.

Век: Помимо того, что Вы вице-президент Европейского трастового банка, Вы являетесь председателем Клуба банковских аналитиков. Что это за структура и с какой целью она создана?
М.М: Она появилась в 1998 году, после кризиса. В достаточно тяжелое время для нашего финансового рынка. В те времена банки сократили лимиты  друг  на друга и пытались оградить себя от внешнего влияния. Тогда и появился Клуб банков, в рамках  которого банки  сознательно раскрывали друг перед другом информацию, с тем чтобы восстановить порвавшиеся связи и создать ядро стабильности в том хаосе, который произошел. Впоследствии эта система прижилась, и членам клуба не надо добывать где-то информацию из разных источников, а можно получить в клубе в форме отчетности, да еще и с комментариями. Позднее  простой обмен информацией трансформировался  в  некое сообщество, в котором  банковские аналитики встречаются, обсуждают общие проблемы,  вырабатывают  единые позицию по отношению к различным инструктивным материалам, разрабатываемым, например ЦБ. Поэтому сфера нашей деятельности намного шире, чем говорится в названии. Кстати, членами нашего клуба являются не только российские банки, но и банки ближнего зарубежья
5.11.2006. В России растет доверие к банкам. По данным Росстата, за период с января по август 2006 года общий объем вкладов юридических и физических лиц вырос на 24,3%. Сбербанк продолжает сдавать позиции в пользу коммерческих финансовых институтов – его доля в объеме вкладов сократилась еще на 0,2%. Эксперты отмечают увеличение объемов вкладов в рублях и снижение доверия к иностранным валютам. 
Клиенты российских банков предпочитают рублевые вклады. По данным Федеральной службы статистики, рублевые банковские вклады на 1 сентября 2006 года составляли 2,645 трлн. рублей, а валютные, в рублевом эквиваленте, – 611,5 млрд. рублей. 

Это объясняется массовой кампанией в прессе, которая была посвящена укреплению рубля. «Массовые СМИ много писали о том, что с конца 2005 года рубль сильно укрепился, и приводили мнения экспертов, согласно которым выгоднее хранить сбережения в рублях», - объяснила аналитик компании Financial Bridge Ольга Шкред. 

По мнению госпожи Шкред, цифры по долларовым вкладам не отражают реальную ситуацию с объемами сбережений в долларах. «Их сложно посчитать, потому что сейчас, если люди хранят деньги в долларах, они не несут их в банк», - отметила аналитик. 

Для банков переток вкладов в рубли может нести определенные валютные риски. «Курс валют закладывается в бюджет банка, и если он меняется, приходится пересматривать финансовые показатели. Это создает нестабильные условия для работы. Кроме того, банки занимают деньги за рубежом в валюте и при расчетах по рублевым вкладом могут элементарно терпеть убытки на конвертации», - переживает Ольга Шкред. 

Общий объем банковских депозитов физических лиц в период с января по август 2006 года увеличился на 18,2%. 1 января 2006 года во вкладах было 2,754 трлн. рублей, а 1 сентября того же года сумма выросла до 3,256 трлн. рублей. 

При этом вкладчики стали больше доверять коммерческим банкам. 

Доля Сбербанка в общем объеме сбережений сократилась на 0,2% и составила 54,3%. Это снижение не критично для государственного банка, и он остается лидером на рынке. «Несмотря на систему страхования вкладов, большинство граждан испытывает доверие к госучреждениям», - объяснила Ольга Шкред. 

Всего в Сбербанке на депозитах размещено 1,768 трлн. рублей. Большая часть – 1,51 трлн. рублей – рублевые вложения, остальное хранится в валюте. 

По структуре 52,9% всех вкладов населения в Сбербанке приходилось на пенсионные и срочные пенсионные вклады, 37,2% - срочные вклады и депозиты, 7,6% - счета банковских карт, 1,6% - вклады до востребования и 0,7% - на другие виды вкладов и депозитов. 

Наиболее популярным способом сбережений в коммерческих банках стали депозиты на срок от одного года и более – на их долю приходится 61,5%. Вклады до востребования составляют 17% от общего объема, а размещение на срок менее года – 21,5%. 

Объем депозитов предприятий и организаций за указанный период вырос на 36,6% - с 936,4 млрд. рублей до 1,279 трлн. рублей. Таким образом, общая сумма вкладов, принадлежащих и юридическим, и физическим лицам, выросла на 24,3% и по состоянию на 1 сентября 2006 года составляла 4,755 трлн. рублей. 

В этом году банки привлекали вклады активнее, чем годом ранее. При этом эксперты подчеркивают темпы роста депозитов юридических лиц – они выше, чем по вкладам физлиц. «Бизнес начал укреплять отношения с финансовыми институтами», - пояснила аналитик компании Financial Bridge Ольга Шкред. 

3.11.2006.  Банки выступили с инициативой разработки Кодекса поведения на ипотечном рынке, обратившись к регулятору рынка – ФАС. В предложениях прозвучала идея, милая сердцу любого заемщика. Идея проста: раскрывать все сборы и комиссии, которые взимает финансовое учреждение. Сейчас об этих сборах клиент, как правило, узнает после того, как заключит договор с банком.
Практика рынка 

Как правило, сегодняшняя практика при ипотечном кредитовании такова: если клиент берет кредит через ипотечного брокера, ему устно озвучивают основные условия кредита и основные платежи - как правило, это процентная ставка, комиссия за «обналичку», за открытие счета и за выдачу кредита в различных банках. А все остальные платежи он видит потом, когда собирается подписывать договор с банком, и в общем уже изменить ничего нельзя. 

Если человек прошел все стадии получения кредита, подобрал квартиру, то какая-то лишняя комиссия за обслуживание или перевод денег, которая по сравнению с фигурирующими в квартирной сделке суммами кажется мизерной, вряд ли станет причиной, по которой он откажется подписать договор. А если подписал, то платить придется, и эта прибавка к основной сумме выплат может оказаться намного неприятнее, чем казалось раньше. 

И в общем для заемщика в итоге эффективная ставка процентов по кредиту оказывается совсем не такой, как заявлялось в рекламе и было озвучено брокером. 

Как считает Алексей Дружерученко, начальник отдела ипотеки АКБ «Электроника», «прежде чем вступать в серьезные отношения с банком, предлагающим самую низкую процентную ставку по ипотечным кредитам, необходимо собрать всю информацию об условиях предоставления кредита и выяснить, нет ли где-нибудь подводных камней. 

В частности, не предусмотрен ли в тарифах банка ежегодный платеж за ведение ссудного счета в размере, например, двух процентов от ссудной задолженности». 

Ведь если эти проценты приплюсовать к номинальной ставке, то картина получится уже не такая привлекательная. При средних суммах кредита для Москвы в 60 тыс. долларов добавление всего 2% в течение 10 лет приводит к выплате лишних 1200 долларов в первый год, а далее ежегодно в течение 10–20 лет от 1000 долларов до 200 долларов. Приятного мало, как и в том случае, когда заемщик обнаруживает, по какой схеме он будет погашать кредит. 

Скажем, в первый год основной долг практически не гасится, а выплачиваются только проценты по кредиту. Естественно, это тоже удорожает стоимость кредита для заемщика, а выяснить это на стадии выбора банка практически нереально. 

К тому же бывает и так, что информация, предоставляемая ипотечным брокером, не соответствует условиям банка (обычно это какие-то частности, но…). Многие участники рынка и депутаты считают, что подобная практика нередко дезориентирует заемщиков и в конечном итоге мешает развитию ипотеки. 

Кто поможет узнать правду? 

По словам начальника управления контроля и надзора на финансовых рынках ФАС Юлии Бондаревой, сейчас ФАС рассматривает инициативу банков, которые предложили разработать Кодекс поведения на ипотечном рынке и стандарты выдачи кредитов, которые обязывали бы банки показывать эффективную ставку по ипотечным и потребительским кредитам. 

Как сообщил «Собственнику» заместитель председателя экспертного совета Комиссии Совета Федерации по законодательному обеспечению развития рынка доступного жилья Валерий Казейкин, в настоящее время Агентство ипотечного жилищного кредитования (АИЖК) и Международная финансовая корпорация (IFC) уже разработали самостоятельно свои стандарты выдачи ипотечных кредитов, а многие банки используют собственные стандарты. 

«Но сейчас настало время на единой договорной площадке принять единые правила игры», – считает Казейкин. Эту инициативу поддержали и Национальная ассоциация участников ипотечного рынка (НАУИР), и Минэкономразвития. Но в любом случае такой кодекс будет добровольным, то есть необязательным для всех участников рынка. 

Как это видно на примере рынка недвижимости, стремление некоторых участников рынка к прозрачности сделок и разработка аналогичного добровольного Кодекса риелтора неплохо работали на стабильном рынке, но совершенно потеряли мотивирующую силу в условиях ажиотажного роста цен. 

Из 2000 риелторских агентств на московском рынке его соблюдают лишь те компании, которые являются членами Московской ассоциации риелторов и Российской гильдии риелторов (а их порядка 250). 

Аналогичным образом может оказаться, что и на рынке ипотеки будут некоторые игроки, которые не захотят соблюдать этот документ и за счет недобросовестной рекламы «оттянут» на себя значительную часть рынка. 

Альтернативный путь 

У участников рынка есть и другие идеи, как можно было бы избежать недобросовестной конкуренции и тем самым облегчить жизнь заемщика. В частности, говорят о необходимости принятия закона «О потребительском кредите». 

Против его введения (а он лежит под сукном уже больше года) есть много аргументов, и главный такой: достаточно соблюдать уже имеющееся законодательство, которое регулирует рынок ипотеки, например, закон «О рекламе» и закон «Об ипотеке». 

Константин Артюх, директор юридического департамента банка DeltaCredit, считает наше законодательство вполне достаточным, чтобы можно было работать цивилизованно. «Со временем появляются дополнительные особенности, которые требуют законодательного регулирования. 

Такой закон будет нужен спустя какое-то время, когда эти особенности накопятся», – считает он. Его поддерживает Алексей Дружерученко, который считает, что на сегодняшний день на рынке кредитования уже наблюдается тенденция ухода от скрытых комиссий, и острой необходимости в законе нет. 

Однако он отмечает, что зачастую сам клиент невнимательно изучает условия предоставления кредита или условия кредитного договора. При этом банкиры также считают, что вносить поправки в закон о рекламе, который бы обязывал банки в рекламных объявлениях раскрывать всю информацию о предлагаемых кредитных продуктах, не очень целесообразно. Вряд ли будет эффективно работать реклама, в тексте которой более 20 пунктов, считает Константин Артюх. А значит, банки будут искать обходные пути. 

Но при этом все опрошенные «Собственником» эксперты считают, что большинство участников заинтересованы в создании более прозрачного пространства на рынке ипотеки и соблюдения правил: это позволит поднять уровень доверия к банкам в целом и к ипотеке в частности. 

В некоторых странах Кодекс этики кредитора имеет статус закона (например, в Германии и Великобритании), а в других – является добровольным соглашением, которое соблюдает большинство участников рынка. И если в будущем году рынок ипотеки и в России станет пространством с общими правилами игры для кредиторов, это позволит более легко ориентироваться на рынке ипотечного кредитования даже непрофессионалам.
8.11.2006. Работа системы страхования вкладов в России не раз озадачивала иностранных банкиров. Экс-председатель правления “Банка Сосьете Женераль Восток” Мишель Брику не мог понять, почему при допуске в систему ЦБ уделяет внимание доходности банков, когда это должно прежде всего интересовать акционеров. Депутат Павел Медведев поведал, что ЦБ затруднялся объяснять известным иностранным банкам с вековой историей, почему, прежде чем начать принимать вклады населения, им предстоит поработать на российском рынке два года. Поэтому депутат готовит проект закона, отменяющий двухлетний мораторий для тех, кто инвестирует в капитал российской “дочки” более 50 млн евро. “Я не уверен, что этой суммы сегодня достаточно, чтобы построить нормальный розничный бизнес”, — рассуждает первый вице-президент Бинбанка Григорий Гусельников. А вот заместитель гендиректора Агентства страхования вкладов Андрей Мельников полагает, что 5-10 млн евро для “допуска в розницу” достаточно. Медведев согласен, что планка по капиталу для желающих “экстерном” войти в систему страхования может быть снижена, но не сильно. Тогда просто обозначить свое присутствие в России мировым гигантам не удастся: придется или ждать, или раскошеливаться.
10.11.2006. Скрытые поборы, позволявшие банкам увеличивать реальные ставки по потребительским кредитам с 20-30% годовых до 50-100%, теперь могут обернуться против банков. Роспотребнадзор доказал, что эта практика незаконна, а “Русский стандарт” предупредил инвесторов, что, если закон о защите прав потребителей будет применяться к банковскому кредитованию, его клиенты смогут вернуть ранее уплаченные комиссии и штрафы.
Комиссии за ведение ссудного счета, за его открытие, за досрочное погашение и штрафы за не вовремя проведенные платежи, которые брал со своих заемщиков “Хоум Кредит энд Финанс Банк” (ХКФБ), противоречат закону о защите прав потребителей. К такому выводу пришло летом свердловское отделение Роспотребнадзора. Банк оспорил постановление чиновников в суде, но проиграл дело в трех инстанциях. Сейчас ХКФБ пытается оспорить предписание Роспотребнадзора об устранении нарушения, но суд первой инстанции опять не поддержал банкиров.

Похоже, это только начало. “К нам поступила жалоба, что обязательным условием получения кредита в свердловском СКБ-банке (79-е место по активам на 1 октября. — "Ведомости") является открытие заемщиком в нем ссудного счета, за ведение которого банк взимает комиссию, — говорит сотрудник Роспотребнадзора Елена Богачева. — Мы выдали постановление о выплате штрафа в 10 000 руб. и предписание устранить нарушения из кредитных договоров”. По словам Богачевой, попытка банка обжаловать штраф в первой инстанции не увенчалась успехом. Зампред правления СКБ-банка Олег Дёмин подтвердил наличие судебного разбирательства между его банком и Роспотребнадзором, воздержавшись от дальнейших комментариев. “Жалоб на другие банки пока не поступало, но нам стали звонить коллеги из других регионов с просьбой поделиться опытом”, — предупреждает Богачева.

Банкиры осознали угрозу. “Хотя пока подход уральского арбитража не протестирован Высшим арбитражным судом, — пишет "Русский стандарт" в инвестиционном меморандуме к своим облигациям, — это дело <...> может привести к тому, что наши заемщики вернут себе уплаченные ими комиссии и штрафы”. Банк предупреждает, что это негативно скажется на способности выплачивать обязательства по облигациям.

Такой риск есть, уверен гендиректор “Интерфакс-ЦЭА” Михаил Матовников. Если все клиенты банков, специализирующихся на потребкредитовании, начнут требовать возврата комиссий, то многим придется очень тяжело, полагает эксперт. “Доход по комиссиям за ведение ссудного счета — это около половины доходов таких банков. Отдать половину доходов за несколько лет — это однозначное разорение!” — восклицает топ-менеджер одного из лидеров рынка потребкредитования.

В “Русском стандарте” не смогли прокомментировать, насколько болезненным может стать для него возврат комиссий клиентам. В отчетности по МСФО банка указано, что его процентный доход за полгода составил 25,6 млрд руб. По словам главного бухгалтера банка “Авангард” Владимира Андреева, комиссия за ведение ссудного счета в МСФО причисляется к процентным доходам, а комиссия за открытие счета, досрочное погашение и просроченные платежи идут в комиссионный доход. Ранее “Русский стандарт” сообщал, что на конец первого полугодия эффективная ставка по потребительским и автокредитам достигала 53,7% годовых, а по кредитным картам — 69,1%. Процентные ставки, по которым банк выдает кредиты, редко превышают 30%. “Получается, что больше половины процентных доходов банка — это комиссия за ведение ссудного счета”, — делает вывод Матовников. За полгода это 12,8 млрд руб. — в два раза больше, чем прибыль банка за то же время. У ХКФБ за шесть месяцев процентный доход составил 5,9 млрд руб. при 110 млн руб. чистой прибыли.

Вероятность того, что все клиенты “Русского стандарта” или других банков начнут забирать уже выплаченную комиссию, минимальна. “Те, кто захочет вернуть комиссии, должны будут подавать в суд. И хотя вероятность выиграть очень большая, банки спасет отсутствие в России классовых исков”, — объясняет партнер юридической фирмы “Вегас-Лекс” Альберт Еганян. Без классовых исков банкам бояться нечего — мало кто пойдет судиться из-за переплаченных 3000 руб., соглашается Матовников. В Восточной Европе государство не решилось заставлять банки возвращать комиссии, напоминает аналитик Standard & Poor's Евгений Тразиманов: “Убытки были бы слишком большие, договорились на том, что банки точно указывают эффективную ставку в будущем”.

Со скрытыми процентами следует бороться, заставляя банки указывать в кредитных договорах эффективную ставку, предлагает президент Ассоциации российских банков Гарегин Тосунян.
10.11.2006. Принято считать, что в ПИФы нужно инвестировать надолго. Вложив деньги в первые российские фонды, за 10 лет можно было заработать от 500% до 2120% прибыли. Но в пересчете на доллары доходы пайщиков некоторых фондов оказались даже ниже, чем вкладчиков банков.
“Великолепная семерка”

Послезавтра российским паевым фондам исполняется 10 лет. Паевые фонды в России основали иностранцы. Первый фонд облигаций — “Пионер Первый Фонд облигаций” (сейчас — “Фонд облигаций” под управлением УК “Пиоглобал Эссет Менеджмент”) начал формирование 12 ноября 1996 г. под управлением УК “Пионер Первый”, “дочки” американской Pioneer Group. А первый фонд акций — “Кредит Свисс Фонд акций” (в июне 2000 г. продан УК “Пионер Первый”, сейчас называется “Фонд акций” и управляется УК “Пиоглобал Эссет Менеджмент”) создан УК “Кредит Свисс Эссет Менеджмент”, “дочкой” швейцарской Credit Suisse Group.

Всего конце 1996 г. — первой половине 1997 г. открылось семь ПИФов (см. таблицу). Им было суждено пережить деноминацию рубля, дефолт 1998 г. и резкий скачок курса доллара. Успехи, которых добились управляющие этой “великолепной семерки” за десятилетие, очень разные. Но все они принесли пайщикам прибыль как в рублях, так и в пересчете на доллары. Мы подсчитали, насколько выросла стоимость паев этих фондов с момента их формирования и сколько с тех пор могли бы заработать пайщики. Оказалось, что вложенные в них рублевые средства почти за 10 лет увеличились на 570-2000% (см. таблицу). А абсолютным чемпионом стал фонд облигаций “Илья Муромец”, паи которого подорожали за это время на 2435%.

Пережить дефолт

На результаты работы управляющих первых фондов больше всего повлиял дефолт, которого, по словам исполнительного вице-президента Газпромбанка Анатолия Милюкова, в 1997 г. мало кто ожидал. После того как в 1997 г. рынок акций вырос почти в три раза, все ждали обычного в таких случаях падения на треть. Но реальность превзошла самые мрачные прогнозы. Падение акций началось еще до объявления дефолта, а индекс РТС с октября 1997 г. по октябрь 1998 г. упал на 93% — с 570 пунктов до 41, вспоминает Милюков. Бывший управляющий директор УК “Тройка Диалог” Бернард Сачер вспоминает, что в начале 1998 г. на рынке была настоящая паника — угроза дефолта была очевидна и иностранные инвесторы начали тотальную распродажу своих российских активов. Когда же случился дефолт, фондовый рынок продолжил стремительное падение, а к осени 1998 г. замер на минимальных отметках.

Паи ПИФов обрушились вместе с рынком. Замгендиректора УК “ОФГ Инвест” Елена Седых вспоминает, что за год с октября 1997 г. по октябрь 1998 г. пай фонда “Петр Столыпин” подешевел на 80%. А пай фонда “Добрыня Никитич” потеряли за это же время 88% своей стоимости. Олег Ларичев, портфельный управляющий “Тройки”, вспоминает, что в течение нескольких месяцев 1998 г. управляющие компании не принимали заявки на покупку и погашение паев. Произошло это из-за того, что бумаги, по которым не было сделок (а к их числу относились практически все государственные облигации, а также акции второго эшелона), оценивались практически по балансовой стоимости. А управляющий фондов облигаций “Пиоглобала” Александр Матюхин добавляет, что в этих условиях за гроши продавать паи было бы нечестно по отношению к другим пайщикам, ведь паи фонда покупались бы с колоссальным дисконтом.

Фондам облигаций в кризисное время повезло больше, чем фондам акций: спустя какое-то время им дали возможность “обналичить” гособлигации. Управляющие до сих пор вспоминают добрыми словами тогдашнего председателя ФКЦБ Дмитрия Васильева, который добился, чтобы пайщики фондов получили при погашении облигаций те же права, что и физические лица. В результате все госбумаги, которые находились в портфелях фондов, были погашены полностью и вовремя. “Как только приходил срок погашения очередного ГКО, мы получали деньги и тут же покупали на них облигации”, — рассказывает Ларичев. Управляющие фондами облигаций сумели в полной мере воспользоваться этой ситуацией. “На рынке было огромное количество желающих (юридических лиц) продать облигации за 30%, а иногда даже за 25% их реальной стоимости. В результате мы смогли купить в портфель облигации с доходностью около 120% годовых”, — рассказывает Матюхин. Отсюда и впечатляющие цифры доходности у фондов облигаций, которые обошли “акционерные” ПИФы (см. таблицу).

Подсчитали — удивились

То, что отдельные фонды облигаций за 10 лет показали доход выше, чем фонды акций, — это, конечно, аномалия, считает Милюков. А Бернард Сачер добавляет, что лишь в последние несколько лет российский фондовый рынок стал более-менее напоминать западный, где на самые крупные заработки могут рассчитывать только пайщики фондов акций, а облигации покупают те, кто стремится сохранить заработанное. И оба эксперта считают, что даже 500% прибыли, заработанные управляющими на столь переменчивом фондовом рынке, как российский, — это уже сам по себе впечатляющий результат.

Если же сравнивать доходности ПИФов с самыми безрисковыми финансовыми инструментами, то окажется, что для пайщиков некоторых первых ПИФов и спокойнее, и доходнее было бы отнести деньги на срочный рублевый вклад в Сбербанк. Положив деньги под проценты в начале 1997 г. и ежегодно перекладывая их на действующих на тот момент в банке условиях, можно было увеличить рублевые вложения на 360%. Правда, в пересчете на доллары к ноябрю 2006 г. вкладчики получили бы небольшой убыток в размере 3%.

А если бы инвесторы держали свои деньги в коммерческих банках, результат мог бы оказаться гораздо лучше. Так, в Альфа-банке, по нашим расчетам, рублевые вложения почти за 10 лет увеличилась бы на 600%. В пересчете на доллары вкладчики получили бы 47% прибыли.

К сожалению, вчера мы не смогли найти ставки по долларовым депозитам Сбербанка ранее 2003 г., а также валютных вкладов Альфа-банка до 1998 г. Поэтому мы лишь подсчитали, насколько выросли бы долларовые вложения в этом банке за девять лет — с 1998 по 2006 г. Оказалось, что $1000 за это время превратилась бы в $2200, т. е. прирост составил бы 120%.

Если учесть, что пайщики фондов должны платить 13%-ный налог с доходов от продажи ценных бумаг, то получится, что лишь четыре фонда из “великолепной семерки” получили доход выше, чем по валютному депозиту в коммерческом банке.

По мнению главного эксперта “Интерфакс-ЦЭА” Станислава Мартюшева, в будущем банки уже никогда не смогут обогнать фонды. “Эпоха, когда банки принимали деньги на депозиты под 15% годовых в валюте, ушла безвозвратно. В будущем ставки по банковским депозитам будут снижаться, да и доходности на фондовом рынке уже не будут такими астрономическими”, — уверен он.

Сачер подчеркивает, что итоги работы любого фонда зависят от мастерства управляющих.

10.11.2006. Возрастающая симпатия средних и мелких компаний к публичным займам приводит к тому, что возможности инвесторов не поспевают за аппетитами заемщиков. Это таит угрозу для небольших компаний: им придется платить большую премию, при том что ликвидность данного сегмента будет сокращаться.
Облигации становятся все более популярным инструментом привлечения капитала для российских компаний — с начала прошлого года по сегодняшний день объем рынка рублевых бондов вырос почти в 2,5 раза, превысив 900 млрд руб. А к концу года он достигнет 1,07 трлн руб., предрекают аналитики Банка Москвы. Долговые аппетиты заемщиков растут гораздо быстрее, чем возможности инвесторов. В результате объем рынка растет, но вот ликвидность рублевых облигаций снижается, отмечает директор отдела анализа рынка облигаций МДМ-банка Михаил Галкин. Например, в октябре соотношение месячного оборота рублевых облигаций (без ОФЗ) составляло 14,9% общего объема рынка, а годом ранее — 21,2%.

Все чаще выпускают бумаги заемщики второго и третьего эшелонов, на которых уже приходится 2/3 объема размещений, говорит Галкин. По данным Cbonds, за девять месяцев этого года на рынке было размещено 174 эмиссии корпоративных и муниципальных облигаций на 344 млрд руб., что на 83% больше прошлогоднего показателя. “Снижение ликвидности не выглядит удивительным, рынок прирастает бондами второго и третьего эшелонов”, — солидарен с ним аналитик “Тройки Диалог” Александр Кудрин. Рынок действительно мельчает, уверен управляющий директор инвестиционного блока Банка Москвы Игорь Суханов.

Выпусков слишком много, инвесторы не успевают переваривать новые имена. Поэтому число инвесторов, участвующих в новых выпусках, снижается. Редко оно превышает три десятка для одного заемщика, рассказывает Галкин. Зачастую весь выпуск расходится пяти-шести инвесторам, так как объемы эмиссий остаются небольшими — по данным МДМ-банка, с начала 2005 г. средний объем эмиссии вырос всего на 20% до 2,3 млрд руб. С ним согласен аналитик “Уралсиба” Дмитрий Дудкин: “В связи с либерализацией появились крупные иностранные инвесторы, которые выкупают выпуски качественных эмитентов, а ко второму-третьему эшелону повысился интерес управляющих компаний”.

“В ноябре — декабре каждую неделю будет размещаться по 5-6 выпусков! Как можно их все проанализировать? Ведь анализ компании второго эшелона может занять до трех дней, а в инвесткомпаниях всего по 2-5 аналитиков покрывают этот рынок, — жалуется трейдер "Атона" Алексей  Ю. — Потом еще кредитный комитет неделю принимает решение”. В итоге многие компании не успевают и умышленно отсекают круг приобретаемых бумаг. “Выпуски становятся все более кулуарными, размещаются между 20 инвесторами, которые торгуют друг с другом, что и сказывается на ликвидности”, — говорит трейдер.

Другая проблема — отсутствие высокого интереса к тем или иным выпускам. Они все равно размещаются, в значительной степени оседая на балансе организатора или аффилированных с эмитентом компаний, а сторонние инвесторы остаются с неликвидным активом, продолжает Галкин.

Впрочем, в первом эшелоне с ликвидностью все хорошо. “Она как минимум не ухудшилась”, — отмечает Кудрин. “Мы видим высокий объем торгов и интерес к бумагам первого эшелона”, — соглашается начальник аналитического отдела “Региона” Константин Комиссаров.

Спреды между котировками на покупку и продажу бумаг пока не вызывают беспокойства. Стандартом для маркет-мейкеров стал спред в 0,1%. Но там, где их нет, разброс в котировках обычно составляет 0,15-0,2%, тогда как в развитых странах на рынке высокодоходных облигаций спреды достигают 0,5-1%, рассказывает Ю. “В России в скором времени будет так же”, — считает он.

Пока снижение ликвидности не вызывает серьезного беспокойства у инвесторов, считает Галкин. Но новые низколиквидные эмиссии скоро будут вызывать отторжение на рынке, а возможное ухудшение конъюнктуры и дефолты ускорят этот процесс и заставят инвесторов требовать премию, рисует перспективу аналитик. С ним согласен и Ю: “Инвесторы не до конца понимают кредитное качество бумаги, и эмитенты должны будут платить премию по доходности — для мелких компаний она может доходить до 2%”. Станет более явной сегментация рынка на маленькие и неликвидные эмиссии с высокой доходностью. Чтобы не попасть в эту категорию, компании будут стремиться укрупнять выпуски, считают эксперты. “Четыре года назад эмиссия в 500 млн руб. считалась крупной, сейчас крупным называют выпуск от 3 млрд руб.”, — говорит Кудрин.
13.11.2006. Валерий Зубов подготовил законопроект, предусматривающий создание единого федерального органа регулирования финансовых рынков

Как стало известно РБК daily, депутат Госдумы Валерий Зубов подготовил законопроект, предусматривающий создание единого федерального органа регулирования финансовых рынков. Проектом предусмотрено, что создаваемый мегарегулятор будет осуществлять контроль за любой деятельностью по оказанию финансовых услуг банками, страховщиками, управляющими компаниями, факторинговыми, лизинговыми и другими организациями. Законопроект уже направлен на согласование в правительство. 

По словам Валерия Зубова, единый федеральный орган может быть создан в виде саморегулируемой организации (СРО) особого типа - с участием государства и участников рынка. «Поскольку сейчас саморегулируемых организаций подобного рода нет, придется вносить изменения в законы», - пояснил РБК daily г-н Зубов. Представители надзорных органов, осуществляющих в настоящее время контроль за деятельностью банков, страховщиков и управляющих компаний, оценили идею создания мегарегулятора в целом положительно, но считают ее преждевременной. 

Своими надзорными полномочиями делиться никто не хочет. «Я не ставлю под сомнение, что однажды в России появится единый регулирующий орган, - говорит зампред Банка России Геннадий Меликьян. - Сейчас это делать нецелесообразно, поскольку наш надзорный блок довольно неплохо справляется со своими задачами, - это признают даже банки. Будет неправильно, если это сломать, передав надзорные функции мегарегулятору». При этом г-н Меликьян отметил, что создание СРО для регулирования банковской деятельности в настоящее время совершенно неприемлемо, поскольку «такого нет нигде в мире». С ним согласен и зампред банковского комитета Госдумы Анатолий Аксаков: «Вряд ли правительство согласится вывести мегарегулятор из структуры исполнительной власти». 

При этом Анатолий Аксаков в целом скептически относится к законопроекту: «Мегарегулятор в России может появиться не ранее чем через 3-5 лет». Он пояснил, что после законопроекта депутатам придется унифицировать законодательную базу, поскольку банковское законодательство создавалось под влиянием континентального права, а законы о рынке ценных бумаг - на основе англосаксонского права. Без унификации нормативной базы регулятор не сможет эффективно работать. 

В Минфине категорически не согласны с независимым статусом организации. «Цели, которые преследует этот законопроект, благие, но вряд ли этот закон будет поддержан, - заявил РБК daily директор департамента финансовой политики Минфина Алексей Саватюгин. - Опыт развитых стран показывает, что регулятор, выведенный из системы исполнительной власти, работает не особо эффективно. Более жизнеспособным является вариант, когда мегарегулятор подотчетен Минфину, как это происходит, например, в Германии, Франции и Японии». 

Глава Федеральной службы страхового надзора Илья Ломакин-Румянцев заявил РБК daily, что «сама идея создания единого регулятора финансового рынка хорошая. Единый регулятор, несомненно, повышает качество надзора за участниками финансового рынка. Но если это у нас будет просто очередная рокировка кадров и полномочий, то это бессмысленная затея». 

Законопроект «О регулировании предпринимательской деятельности на финансовых рынках» предполагает создание единого федерального органа регулирования финансовых рынков. Мегарегулятор создается и финансируется на паритетных началах государством и профессиональными участниками рынка. Он будет подотчетен Госдуме, профучастникам рынка, а также сообществу потребителей финансовых услуг. Планируется, что новый орган будет единственным регулятором на рынках страхования, ценных бумаг, услуг по коллективному инвестированию средств, а также лизинговых и факторинговых услуг и будет осуществлять нормативно-правовое регулирование деятельности банков. 
14.11.2006. Владимир Путин предупредил банкиров о необходимости подготовиться к вступлению России в ВТО. У банков есть немного времени на подготовку к вступлению России в ВТО, чтобы конкурировать с иностранными участниками рынка, предупреждает президент. По его словам, в России нужно создавать крупные финансово-банковские структуры и вернуть пенсионные накопления в банковский оборот. До вступления в ВТО осталось немного – двусторонний протокол с США может быть подписан 18–19 ноября в Ханое.
Владимир Путин напомнил российским банкам о необходимости подготовиться к вступлению в ВТО. На заседании президиума Госсовета президент предупредил банкиров, что для обеспечения конкурентоспособности у них осталось мало времени. 

«Мы отстаиваем свои интересы и выговариваем себе приемлемые условия (вступления в ВТО)», – успокоил банкиров Владимир Путин. «У банковской системы страны осталось не так уж много времени для того, чтобы обеспечить свою конкурентоспособность, если это вступление наше состоится, конечно», – оговорился президент. 

Беспокойство Владимира Путина вызвано тем, что российские банки постепенно уступают иностранным, в частности в области кредитования. По словам господина Путина, отечественная банковская система уже не справляется с возросшим уровнем спроса на финансово-кредитные услуги и кредиты чаще «предоставляют не российские, а иностранные банки, доля которых в объемах кредитования нефинансового сектора достигла 40%». 

«При этом инвестиционные проекты, реализуемые в различных секторах экономики, нуждаются не в горячих, а в долгосрочных, дешевых и крупных кредитах», – рассказывал президент. 

Для укрепления российского банковского сектора глава государства предложил участникам рынка объединяться. «Ясно, что усиление позиций отечественных банков предполагает повышение их мощности, формирование в России крупных финансово-банковских структур», – продолжил мысль президент. 

Владимир Путин уверен, что в создании крупных объединений заинтересованы и бизнес, и государство. «Объемы и возможности финансово-кредитного рынка должны быть достаточными, чтобы финансировать и крупные инвестиционные проекты, и самые различные инициативы малого и среднего бизнеса, а также региональные и муниципальные программы», – считает президент. 

Возможности для консолидации российского банковского сектора есть, и процесс идет уже давно. «Активный период консолидации был в 2004 году, в 2005-м чуть слабее, – напоминает аналитик ИК «Проспект» Игорь Лавущенко. – Одним из центров консолидации выступает Внешторгбанк». 

«Банки становятся в очередь на IPO. «Уралсиб», Росбанк – во второй очереди. Первым будет размещаться ВТБ, и участники ждут, как пройдут торги», – добавил эксперт. 

По словам начальника аналитического отдела Банка Москвы Кирилла Тремасова, сейчас в России избыточное число банков. «В соответствии с рыночными механизмами процесс консолидации будет ускоряться. Мелким банкам станет сложно конкурировать с сетями. Кроме того, большинство небольших банков занимается обналичкой, а сейчас этот процесс жестко контролируется Центробанком», – рассказал эксперт. 

Гарегин Тосунян, глава Ассоциации российских банков, рассказал газете ВЗГЛЯД, что на заседании Госсовета Владимир Путин много говорил о том, что российскую банковскую систему необходимо укреплять и «поднимать на такой уровень, чтобы она могла достойно конкурировать с иностранными кредитными организациями». «Это дело не только финансовой отрасли. Это важно для развития государства», – подчеркнул Гарегин Тосунян. 

По словам главы АРБ, президент предложил вернуть пенсионные средства в банковскую систему. «Владимир Путин сказал, что пенсионные накопления нужно вернуть в банковский оборот, – пояснил господин Тосунян. – Готовить необходимые документы будет Минфин». 

Кирилл Тремасов обрадовался новости о том, что пенсионные деньги могут вернуться в экономику. «Российская экономика нуждается в длинных ресурсах, которых ей недостает», – переживает представитель Банка Москвы. 

«Это правильное решение, которое может дать толчок соответствующим ведомствам», – говорит Кирилл Тремасов. 

Важнейший для вступления России в ВТО документ может быть подписан 18–19 ноября 2006 года в Ханое. Глава МЭРТ Герман Греф пообещал подготовить необходимые для подписания соглашения с США.
14.11.2006. Путин посоветовал российским банкам укрепляться и становиться более доступными 

Во вторник 14 ноября президент России Владимир Путин провел заседание президиума Госсовета России по вопросам развития банковской системы. На встрече с губернаторами и участниками российского банковского сектора президент наметил основные проблемы развития банковской системы России. 

- Неразвитая региональная сеть
- Недоступная ипотека и образовательные кредиты
- Недостаточная капитализация и конкурентоспособность
- Излишние административные ограничения 

По мнению президента, это недостаточная вовлеченность населения в финансово-кредитные отношения, недоступность ряда кредитов для потребителей, низкая капитализация банков. По мнению Путина, банки должны стремиться расширять свою региональную сеть, увеличивать капитализацию и готовиться к вступлению России в ВТО. Вместе с тем президент пообещал снять ряд административных ограничений для работы российских банков, передает "Интерфакс". 

Открывая заседание, Путин отметил успехи, достигнутые российскими банками. По мнению президента, "фактически завершилось формирование структуры финансово-кредитного сектора, начался его стремительный рост". Однако на фоне успешного развития сектора – за три с половиной года активы российских банков увеличились почти втрое, в 10,7 раза вырос объем кредитных средств, предоставленных физическим лицам – существует ряд затруднений и проблем, мешающих нормальному социально-экономическому развитию России. 

Развивать региональную сеть 

В первую очередь, говоря о работе банков с населением, президент Путин отметил низкую вовлеченность граждан страны в финансовые отношения с участием банков. "По-прежнему слабо развита сеть банковских учреждений в регионах, на местах", - посетовал Путин. "В России на каждые сто тысяч жителей приходится в среднем всего 11 банковских отделений - это в разы меньше, чем в США, Франции, Италии, других странах", - рассказал Путин, сообщив, что "за границами банковской системы" остаются 60 млн человек. По словам президента, ситуация, когда такое большое количество граждан не могут воспользоваться банковскими услугами "абсолютно недопустима". 

Президент высказал ряд соображений по решению этой проблемы. "Нужно создать более разнообразную систему оказания финансовых услуг и в этих целях задействовать, например, уже развитую почтовую инфраструктуру", - заявил президент. Также Путин призвал банки уделять особое внимание работе с рядовыми клиентами, внедрять новые банковские продукты, а также шире информировать людей о сути банковских услуг, "обучать" их правилам взаимодействия с банками. 

Сделать доступной ипотеку и образовательные кредиты 

Еще одна проблема современной банковской системы - недоступность образовательных и ипотечных кредитов. По мнению главы государства, эти социально значимые виды кредитования должны стать более доступными. При этом президент подчеркнул необходимость разного подхода к ипотеке и образовательным кредитам. 

"Ясно, что условия по этому виду заимствований (образовательным кредитам – ред.) должны существенно отличаться от иных потребительских кредитов, нельзя также повторять, воспроизводить до деталей ипотеку", - заявил Путин. По мнению президента, кредит должен быть доступен даже тем молодым людям, у которых "нет еще ни залоговой базы, ни текущих доходов для погашения платежей". "Найти правильную схему можно, в том числе с частичными гарантиями со стороны государства", - уверен Путин. 

Что касается работы ипотеки, президент Путин отметил, что, несмотря на то, что она доказала свою работоспособность для большинства граждан ипотечные кредиты остаются недоступным. "Объемы ипотечных кредитов уже превысили сто миллиардов рублей, и это дало стимул для развития всей строительной отрасли", - отметил Путин, однако оговорился: "При таком уровне доходов населения в среднем по стране, процентных ставках и сроках (возврата кредита – ред.) нельзя сказать, что это универсальное средство". 

Укрупняться и повышать конкурентоспособность 

Говоря о работе банковской системы на уровне государственной экономики, Путин заявил о необходимости повышения конкурентоспособности банковской системы и укрупнения финансово-кредитных организаций. "Имея в виду наши планы по вступлению в ВТО, - а мы отстаиваем свои интересы и выговариваем для себя приемлемые условия, - у банковских структур, тем не менее, не так уж много времени, чтобы обеспечить свою конкурентоспособность. Если это вступление состоится, конечно", - заметил глава государства. 

По мнению главы государства, повысить конкурентоспособность банков можно за счет увеличения капитализации, что, по словам Путина, "поможет укрепить кредитоспособность и финансовую устойчивость банковской системы". 

Увеличивать капитализацию банков президент предложил за счет использования капиталов пенсионных фондов. "Подумать о возможности вовлечения в банковский оборот средств пенсионных накоплений, в том числе путем их размещения в ипотечные ценные бумаги", - порекомендовал Путин. "Конечно, с пенсионными средствами нужно работать по особому режиму, они должны быть особым образом защищены, здесь требуется особая осторожность, но подумать об этом нужно", - предупредил Путин. 

Президент пообещал избавить банки от лишних ограничений 

Затронув тему государственной политики в отношении банков, президент высказался за снижение административного регулирования в этой сфере. "Надо признать, что в финансовом секторе сохраняются затратные и избыточные по своей сути административные требования. Будет правильным их снять", - заявил Путин. При этом президент отметил, что сокращение административных барьеров и обязательных требований должно идти параллельно с повышением банками уровня внутреннего контроля. 

"Разгружая банки от внешних проверок и отчетов, мы вправе рассчитывать на большую открытость банковских учреждений, на лучшее качество их работы", - отметил Путин. Одновременно, признал президент, "было бы иллюзией требовать от банковской системы динамичности, высоких темпов развития и при этом ничего не делать для улучшения условий работы самих банков".
15.11.2006.  Владимир Путин проникся проблемами российских банкиров, однако призывает их не уповать лишь на решения властей. Сообща банкиры могут и укреплять конкурентоспособность, и делать свои услуги доступными для большинства граждан, считает президент. Но банкиры довольны и этим — понимание главы государства способно ускорить принятие важных для них решений.
Впервые за свое правление Владимир Путин позвал в гости банкиров в декабре прошлого года. Вчера же состоялась вторая встреча. “Проблемы развития банковской системы впервые рассматриваются на столь высоком уровне, на президиуме Госсовета”, — обнадежил банкиров президент.

Во главу угла Путин поставил социальный аспект. В России на 100 000 жителей приходится в среднем 11 банковских отделений, что в разы меньше, чем в США, Франции, Италии и многих других странах. “Жители непромышленных районов и отдаленных населенных пунктов трудно и долго добираются до ближайшего банковского офиса. И по этим причинам фактически за границами банковской системы остается 60 млн человек. Абсолютно недопустимое количество граждан не может воспользоваться услугами банковской системы”, — говорится в стенограмме выступления Путина, размещенной на вэб-сайте президента. Путин считает, что ЦБ, правительство и Ассоциация российских банков слишком медленно решают эту проблему.

Но даже те, кто добирается до офисов, не всегда могут воспользоваться услугами банков. Объем ипотечных кредитов превысил 100 млрд руб., но при текущих ставках и сроках кредитования универсальным средством в решении жилищных вопросов ипотека не стала, досадует Путин. Недоступными остаются и образовательные кредиты, по которым Путин считает возможными частичные госгарантии. Многие граждане просто и не помышляют о банковских услугах: только четверть россиян имеют банковские счета, менее 10% населения пользуется пластиковыми картами. Большая часть российских граждан сторонится банков, просто не понимает их работу, констатирует Путин.

Повысить финансовую мощь российских банков Путин предлагает за счет роста капитализации, упрощения процедур интеграции и консолидации бизнеса. А в обмен на рост открытости и уровня внутреннего контроля в банках Путин считает возможным снять с них часть административных требований. Предложил он также подумать о вовлечении почтовой системы в продвижение банковских услуг и привлечении пенсионных средств в банки, прежде всего за счет выпуска ипотечных ценных бумаг.

Лоббистов не смущает, что повестка встречи практически совпала с прошлогодней. Проблемы в российском банковском секторе, к сожалению, остаются прежними, констатирует президент Ассоциации российских банков Гарегин Тосунян. Но их признание Путиным символизирует, что государство поддержит банки, считает Тосунян.

Привлечение хотя бы части пенсионных средств существенно поможет в решении проблемы недостатка долгосрочных ресурсов для инвестиций, необходимых экономике, доволен президент Сбербанка Андрей Казьмин. А губернатор Новосибирской области Виктор Толоконский, руководивший рабочей группой президиума Госсовета, убежден, что прошедший с предыдущей встречи год не пропал даром. Подготовленные материалы помогут правительственным структурам и Центробанку принять дополнительные решения для укрепления финансово-кредитной системы. Предправления Оргрэсбанка Игорь Коган надеется, что это произойдет скоро.
13.11.2006. Российские банки подготовили подарки вкладчикам

Праздник для клиента

Последние два месяца перед Новым годом являются особо жаркими для маркетинговых служб российских банков. Не без основания считая, что рождественские и новогодние праздники -- это время не только тратить, но и сберегать деньги, маркетологи отечественных кредитных организаций проводят специальные акции как для привлечения новых клиентов, так и для тех, кто уже получает обслуживание в банке. Поскольку вклады являются наиболее популярным среди населения финансовым продуктом, готовя свои предновогодние акции, наибольший акцент маркетологи делают как раз на депозиты. Ведь завоевав лояльность клиентов с помощью выгодного им вклада, в дальнейшем банк сможет предложить людям и другие продукты.

«В конце года многие получают дополнительный доход в виде годовых премий или 13-й зарплаты. Многие предпочитают эти средства оставить для крупных покупок, которые будут сделаны позднее, - отмечает начальник финансово-экономического управления банка «Московский Капитал» Виталий Бабенко. - Некоторые вкладчики предпочитают просто отложить дополнительный доход на неопределенный срок. Здесь главное - привлечь внимание вкладчика тем, что эти средства можно положить в банк, а не хранить дома».

«Отличительной особенностью новогодних вкладов является более высокая по сравнению со стандартными условиями процентная ставка. Кроме того, банки предлагают к депозиту дополнительные услуги, что позволяет сделать вклад наиболее привлекательным и доступным для клиентов», - рассказывает начальник управления методологии и развития пассивных и комиссионных операций ВТБ-24 Юлия Деменюк.

«Помимо высоких процентов банки предлагают своеобразные подарки для клиентов, открывших праздничные вклады, - говорит заместитель председателя правления банка «Союз» Екатерина Демыгина. - Это могут быть пластиковые карточки с бесплатным обслуживанием, а также скидки на аренду сейфовой ячейки. Кроме того, многие банки дарят каждому вкладчику сувенир, а по вкладам, открытым в определенный период, проводят розыгрыш ценных призов».

Призы могут быть самыми разнообразными - все зависит от креативности банкиров и размера выделенных средств под промо-акции. Наиболее часто вкладчикам предлагают поездки за границу, как правило на привычные россиянам курорты Египта и Турции. Впрочем, иногда выигравший приз клиент банка может выбрать страну на свое усмотрение. Кроме того, банкиры разыгрывают среди вкладчиков различную бытовую и аудиовидеотехнику - от утюгов и стиральных машин до плазменных телевизоров и DVD-проигрывателей.

Количество призов всегда ограничено, а значит, нет 100-процентной уверенности, что открытие вклада обеспечит выигрыш заграничной поездки или какой-нибудь домашней утвари. Так что высокие процентные ставки, пожалуй, основная причина, по которой действительно стоит открыть депозитный вклад перед Новым годом. Как известно, последние несколько лет на фоне снижения инфляции и укрепления курса рубля ставки по депозитам неуклонно падают, поэтому различного рода рекламные акции едва ли не единственный шанс для вкладчика получить относительно высокий доход.

«Доходность таких вкладов может отличаться от стандартной линейки на 0,25-1 процентный пункт», - говорит заместитель начальника управления банковских карт и депозитов физических лиц Московского кредитного банка Владимир Кустов. Впрочем, нынешней зимой банкиры могут оказаться не слишком щедрыми, полагает директор департамента депозитных продуктов Юниаструм-Банка Дмитрий Хилько. По его словам в этом году ставки по новогодним вкладам будут выше в среднем всего на 0,2--0,7 процентного пункта. Обращая внимание на разницу доходности обычных и новогодних депозитов, по словам г-жи Демыгиной, следует понимать, что «значительно повышают ставки те кредитные организации, у которых текущие проценты по обычным депозитам несколько занижены».

Праздник для банкира

Затраты банка на выплату «праздничных» процентов по вкладам, призы и льготные тарифы на дополнительные услуги с лихвой компенсируются количеством денег, которые люди кладут на депозиты. Так что если Новый год для клиентов отличный шанс положить деньги под повышенную ставку и еще получить подарки, то банкиры за это время в несколько раз перевыполняют свой план по открытию новых депозитов. «Объемы привлечения в ноябре-декабре увеличиваются в три раза по сравнению с другими месяцами, - говорит Дмитрий Хилько из Юниаструм-Банка. - В период действия новогодней акции в прошлом году банк открыл больше 15 тыс. вкладов на различные сроки и в различных валютах».

В Московском кредитном банке в прошлом году специальный вклад «Рождественский» открыли несколько тысяч новых вкладчиков, что позволило банку увеличить общий портфель депозитов на 25%. В «Московском капитале» новогодний прирост вкладов составил 10%, в ВТБ-24 - 15%, в среднем на 12% - в банке «Стройкредит». Прошлогодняя акция Импэксбанка «Положи деньги на Новый год!» позволила привлечь несколько десятков миллионов долларов от граждан. Более 40 млн долл. дополнительно получил от клиентов минувшей зимой банк «Уралсиб».

Неудивительно, что для банкиров новогодние акции являются наиболее важными по сравнению с другими промо-кампаниями, которые проводятся в течение года. «Новогодние вклады наиболее универсальны, они ориентированы на все категории потребителей в отличие от тех акций, которые банки предлагают на 8 Марта, 23 февраля или 9 Мая», - говорит начальник управления развития розничного бизнеса Банка проектного финансирования Ольга Матросова. «Новогодние акции банки стараются делать более масштабными, чем остальные. Хотя принципы их проведения везде одинаковые», - отмечает г-н Хилько.

Таким образом, самый любимый народный праздник приносит приятные сюрпризы и клиентам банков, и самим банкирам. Впрочем, как справедливо полагает Юлия Деменюк из ВТБ-24 «любые рекламные акции, направленные на продвижение банковских продуктов, всегда эффективны, если они правильно организованы».

Подарочный набор

В нынешнем году банки предлагают достаточно разнообразный «подарочный набор» к новогодним праздникам. Банк «Союз» до 14 января проводит среди клиентов, открывших вклад «Перспектива», розыгрыш 160 призов, главные из которых - три путевки в любую страну мира и два ноутбука. Остальные призы - это электронная и бытовая техника. Юниаструм-Банк предлагает новый срочный пополняемый вклад «Новогодний-2007», который можно открыть до 31 января 2007 года. Сроки размещения - от трех месяцев до трех лет. Процентные ставки по вкладу - от 6 до 13% годовых в зависимости от срока и валюты. Кроме того, все вкладчики получают подарки и участвуют в розыгрыше 100 призов, среди которых слиток золота, плазменная панель, 10 цифровых видеокамер, 20 цифровых фотоаппаратов и 68 DVD-плееров. Открыв вклад «Рождественский» в Московском кредитном банке, помимо повышенных процентных ставок клиент может рассчитывать на подарки, а также поучаствовать в розыгрыше трех денежных призов по 2007 долл. Кроме того, вкладчик может бесплатно оформить карту MasterCard Standard. Банк «Уралсиб» проводит до конца февраля акцию «Новогодний сюрприз» - ставки по вкладу «Стандарт» на срок 271 день во всех валютах на 0,25 процентного пункта. С 1 ноября «Московский Капитал» стал открывать трехмесячный новогодний вклад «Метелица». Вкладчиков ждут повышенные проценты (плюс 0,5 процентного пункта к обычной ставке) при сумме вклада более 102 007 руб., а также 2007 долл. или евро.

Впрочем, не все банки намерены проводить специальные программы для вкладчиков. ВТБ-24 скорее всего не будет вводить новогодний вклад. «Это вызвано тем, что действующая линейка вкладов ВТБ-24 пользуется большим спросом среди населения, в связи с чем у банка нет необходимости вводить специальные льготные условия для привлечения новых клиентов», - говорит Юлия Деменюк.

==============================================

Доходность - ниже, вкладчиков – больше

Опрошенные газетой банкиры единодушно прогнозируют падение доходности по частным вкладам в 2007 году. Основной причиной этого финансисты называют неизбежное снижение ставки рефинансирования ЦБ. «Также на величину процентных ставок по вкладам влияет и понижение ставок по кредитам вследствие большой конкуренции на рынке. Учитывая дальнейшее укрепление рубля и прогнозируемый уровень инфляции (6,5-8% на 2007 год), можно ожидать незначительного снижения ставок по вкладам в рублях, на 0,5-1 процентный пункт, - говорит Екатерина Демыгина из банка «Союз». - Ставки по валютным вкладам будут снижаться более медленными темпами, а со временем ставки по рублевым и валютным вкладам установятся на одном уровне». «Если брать в качестве ориентира годовые вклады, то максимальная ставка к концу 2007 года не превысит 11% годовых. Падение будет в конце зимы и в начале осени 2007 года», - полагает Виталий Бабенко из банка «Московский капитал».

«Однако данное обстоятельство не повлечет за собой отток средств из банков. Сейчас, наоборот, наблюдается тенденция к накоплению сбережений, и все больше людей начинает доверять российским банкам и предпочитает хранить деньги не дома, а в финансовых институтах, понимая, что при этом они смогут еще и получить доход, увеличить свои сбережения», - полагает Юлия Деменюк из ВТБ-24. Другого мнения придерживается зампред правления Импэксбанка Эльмира Тихонычева: «Темп роста рынка вкладов постепенно снижается, люди предпочитают все больше тратить, и этому способствуют возможности кредитования. Что касается «Импэкса», то рост будет на уровне среднерыночного, что соответствует политике нашего предложения по депозитам для физических лиц». «Огромное распространение получили такие продукты, как кредитные карты, потребительские кредиты, автокредитование, ипотека, где в ряде случаев заемщик может не располагать даже первоначальным взносом. Получается, что все необходимое можно купить в кредит, поэтому для большинства людей в возрасте до 35 лет накопления становятся не так важны, как это было раньше», - добавляет Владимир Кустов из Московского кредитного банка.
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13.11.2006. Получить кредит на приобретение коттеджа становится все проще

Рост цен на столичную недвижимость заставил потенциальных покупателей квартир в Москве более пристально присмотреться к рынку загородной недвижимости. Ведь сегодня цены на квартиры и загородные дома практически сравнялись, а жизнь за городом да еще в собственном доме намного комфортнее, чем в мегаполисе. Реализовать мечту о переезде за город до недавнего времени мешало то обстоятельство, что получить кредит на покупку загородного дома было значительно труднее, чем на городскую квартиру. Однако активное строительство коттеджных поселков и растущий спрос на загородное жилье заставило банки развивать это направление ипотечного кредитования.

Кредиты становятся доступнее

По прогнозам экспертов, в следующем году количество ипотечных сделок с загородной недвижимостью возрастет в три-четыре раза - с 2-3% от общего объема ипотечных сделок до 10%. Произойдет это в том числе и благодаря улучшению условий предоставления кредитов. Банки не только выходят на рынок с «загородными» ипотечными программами, но и снижают стоимость кредитов на приобретение коттеджей и земельных участков, увеличивают сроки кредитования и снижают размер первоначального взноса. Один из примеров - Юниаструм-Банк, который предоставляет возможность приобрести с помощью ипотечного кредита таунхаус или коттедж с земельным участком.

«Программа ипотечного кредитования действует в нашем банке только полтора года, в течение этого периода банк постоянно улучшал условия кредитования. Максимальная сумма кредита увеличилась с 70 до 90% от стоимости приобретаемого объекта недвижимости, - говорит директор департамента ипотечного кредитования Юниаструм-Банка Сергей Бессонов. - Молодым семьям (если одному из супругов нет 30 лет) кредит предоставляется в сумме до 95% от стоимости недвижимости. Отменена ежемесячная комиссия».

За последний год, по словам Сергея Бессонова, условия кредитования существенно изменились - снизились процентные ставки, увеличился срок кредита, появились новые объекты ипотеки, новые стандарты кредитования - например, сейчас предоставляются ипотечные кредиты не только в рублях, но и в валюте. В общем, условия стали значительно более лояльными к заемщику. Рассмотрение заявки занимает одни сутки, после чего у клиента есть три месяца для выбора того жилья, которое ему действительно понравится. Условия кредитования в Юниаструм-Банке следующие: минимальный первоначальный взнос составляет 10% от стоимости жилья, максимальный срок кредита - 30 лет, процентные ставки - от 11% годовых.

Выход на рынок ипотеки загородной недвижимости новых банков приведет к обострению конкуренции, а значит, заставит банки пойти и на другие уступки заемщикам, как это произошло на рынке ипотеки городского жилья. А в том, что количество банков, предлагающих кредиты на загородные дома и земельные участки, будет расти в геометрической прогрессии, сомневаться не приходится - спрос на такие продукты растет, а значит, вырастет и предложение.

Этой осенью, например, Собинбанк выпустил на рынок новую специальную ипотечную программу «Мой дом» на покупку загородной недвижимости, с помощью которой можно приобрести отдельно стоящий жилой дом или коттедж вместе земельным участком, а также блок в таунхаусе с земельным участком, которые расположены на территории Москвы и Московской области. Кредиты предоставляются гражданам России на срок до 25 лет включительно, минимальный размер кредита не ограничен, максимальный составляет 1 млн долл., процентная ставка - 14% годовых в долларах США, первоначальный взнос - 30% от стоимости жилья. Залогом является приобретаемый объект недвижимости. Как сообщает начальник управления кредитования СДМ-банка Сергей Козлов, в ближайшее время планирует запустить программу на приобретение загородной недвижимости и СДМ-банк.

Трудности роста

Почему же все-таки ипотека загородной недвижимости развивается не так бурно, как кредитование на приобретение городского жилья? Причин несколько. «Дело в том, что рынок загородной недвижимости гораздо менее однороден и динамика цен на коттеджи и таунхаусы сильно зависит от направления, класса и концепции поселка, - говорит начальник отдела департамента розничного бизнеса Собинбанка Анна Каминская. - Основная же причина пассивности банков при кредитовании загородного жилья - его низкая ликвидность. Если квартиру, находящуюся в залоге, легко реализовать в случае дефолта заемщика, то спрос на коттедж или таунхаус более локальный, а ценообразование на такую недвижимость не всегда понятно - это осложняет оценку и реализацию такого залога. На ликвидность влияет и пока еще слабо развитая инфраструктура. Большинство предложений в Подмосковье не предусматривает наличие в поселке школ, магазинов, медицинских учреждений - это также снижает возможности банка по реализации залога».
Чем дороже недвижимость, тем меньше на нее спрос, а следовательно, тем труднее будет реализовать залог. Кроме того, как объясняет директор департамента розничного кредитования Московского кредитного банка (МКБ) Елена Хоркина, в случае отрицательной динамики цен на рынке недвижимости данные объекты могут продаваться с большим дисконтом, чем квартиры, пользующиеся массовым спросом. А юридическое сопровождение сделки будет включать в себя анализ документов не только по объекту недвижимости, но и по земельному участку, а это означает сбор дополнительных документов.

При выдаче ипотечных кредитов на приобретение загородной недвижимости банкам приходится анализировать не только документы на дом и участок, но и бизнес заемщика. «Покупка загородной недвижимости, как правило, востребована у состоятельной категории граждан, имеющих собственный бизнес. По такой категории заемщиков обязательно проводится анализ их бизнеса, что также влечет за собой дополнительные трудозатраты, - продолжает Елена Хоркина. - Именно поэтому банки устанавливают более жесткие условия по кредитованию на загородную недвижимость в качестве надбавки за риск».

Среди проблем, препятствующих развитию этого вида кредитования, Сергей Козлов из СДМ-банка называет также частые случаи некорректного перевода земель. Может оказаться препятствием для выдачи ипотечного кредита и некорректное указание в документах назначения помещения: в технической документации, приводит пример Сергей Бессонов из «Юниаструма», может быть указано назначение строения «нежилое» либо «дом для сезонного проживания». «Однако ипотечный кредит выдается на приобретение только жилой недвижимости, при этом земля, на которой располагается дом или коттедж, должна быть предназначена для индивидуального жилищного строительства или для ведения дачного хозяйства», - уточняет он.

Сложная "вторичка"
Покупка в кредит загородного дома на вторичном рынке сопряжена с дополнительными сложностями. Во-первых, очень трудно найти продавца, который бы согласился заключить сделку с участием банка. Ведь для этого ему придется показать в договоре купли-продажи сумму, приближенную к реальной. А ведь доход, полученный продавцом от продажи жилья, скорее всего, будет облагаться налогом. Если он владеет имуществом менее пяти лет и продает его более чем за один миллион рублей, налог составит 13% от суммы, которую заплатит покупатель. Понятно, что продавцы перекладывают эти расходы на плечи покупателей, что делает и так дорогую загородную недвижимость еще дороже.

Кроме того, банки выдвигают к залогу определенные требования, которым соответствует далеко не каждый загородный дом, выставляемый на «вторичке». «Если основным требованием при кредитовании на приобретение строящегося жилого дома с земельным участком является регистрация залога прав требования на незавершенный объект строительства, то в случае приобретения жилого дома на вторичном рынке недвижимости обязательным условием является передача в залог жилого дома вместе с земельным участком, - говорит начальник управления кредитования физических лиц департамента розничного бизнеса Транскредитбанка Григорий Иващенко. - Жилой дом должен быть подключен к центральным системам электро- и водоснабжения либо иметь необходимые автономные системы».

Помимо этого, как отмечает Сергей Бессонов из «Юниаструма», дом должен быть предназначен для круглогодичного проживания, здание должно иметь железобетонный, каменный или кирпичный фундамент, не находиться в аварийном состоянии и быть снабжено коммуникациями, необходимыми для жизнеобеспечения. «Недвижимость, передаваемая в залог банку, должна иметь износ не более 60%, не должна подлежать сносу, состоять в категории «ветхое и аварийное жилье», иметь обременения и ограничения по использованию», - добавляет Елена Хоркина из МКБ.

Если же на вторичном рынке продается участок земли под строительство дома, то кредит выдается под залог участка, к которому у банка свои требования. Как объясняют в Промсвязьбанке, право на землю должно быть подтверждено свидетельством о собственности либо иным документом. Кроме того, необходимо предоставить кадастровый план земельного участка.

И это только требования банка. А нужно учитывать еще и требования страховых компаний - ведь залог подлежит обязательному страхованию на случай его гибели или повреждения. Среди требований, которые предъявляют к загородному дому страховые компании, например, наличие хороших подъездных путейиначе в страховании могут отказать: вдруг в случае пожара к дому невозможно подъехать.

Понятно, что массовое развитие ипотеки на вторичном рынке загородной недвижимости при таком раскладе невозможно. Остается надеяться на организованные коттеджные поселки, строительство которых финансируют банки, одновременно предоставляя покупателям коттеджей в этих поселках ипотечные кредиты. Или на более распространенный вариант - кредитование приобретения загородного дома под залог уже имеющейся недвижимости. Подобные программы предлагают многие банки, в том числе МКБ. По словам Елены Хоркиной, максимальная сумма кредита в этом случае зависит от оценочной стоимости недвижимости, передаваемой в залог банку, и может составить до 80% от нее. Такой заем предоставляется на срок до десяти лет под годовые процентные ставки от 12,5% в долларах и от 13,5% в рублях. 
13.11.2006.  Бремя выбора

Будущее потребительского кредитования - за кредитной картой

Потребительский бум продолжается. Граждане все чаще получают возможность выбора: оформить кредит прямо в магазине, обратиться за ним в банк или же воспользоваться кредитной картой. Банки, конкурируя между собой, упрощают процедуру выдачи кредита на неотложные нужды и выпускают пластиковые карты. При этом большинство экспертов считают, что за последними будущее.

Какому же способу получения кредитного ресурса в потребительских целях отдают предпочтение россияне? Единого мнения по этому поводу нет даже среди банкиров. «В ряде крупных торговых сетей электроники до половины всех мобильных телефонов, почти 40% компьютеров и более трети крупной бытовой техники продается в кредит, - отмечает начальник управления по нецелевым кредитам банка «Ренессанс Капитал» Анна Полякова. - И если есть возможность оформить кредит непосредственно в магазине, покупатели выбирают именно этот вариант». Другого мнения придерживается начальник управления продаж банка «Финсервис» Евгений Стародубцев, который считает, что «все больше граждан напрямую обращаются за получением кредитов в отделения банков». Банкир объясняет это двумя факторами. Во-первых, кредит в магазине существенно дороже, это, как правило, «импульсивная покупка». Во-вторых, получая кредит непосредственно в банке, заемщик получает не товар, а деньги, которые он может потратить рационально, например делая покупки через Интернет (интернет-магазины не платят за аренду торговых площадей, и товары в них дешевле, чем аналогичные в обычных магазинах).

Безусловно, условия по кредиту, оформляемому непосредственно в банке, как правило, привлекательнее для клиента: ниже процентная ставка, меньше размер комиссий. По словам заместителя директора департамента развития розничного бизнеса Промсвязьбанка Лидии Герценой, связано это с тем, что «при экспресс-кредитовании в магазине из-за короткого срока рассмотрения заявки банк не имеет возможности полноценно проверить потенциального заемщика, и риск невозврата кредита для банка возрастает, что покрывается за счет повышенной процентной ставки». По «классическим» кредитам банк запрашивает у заемщика документы, подтверждающие его доход, а по экспресс-кредитам подобного документа не требуется. Последним можно отчасти объяснить и все еще высокую популярность экспресс-кредитов: потребитель вынужден переплачивать за кредит, если все еще получает «серую» зарплату или живет на другие «неподтвержденные» доходы.

Цена определяет

В чем согласны банкиры, так это в том, что предпочтения большинства заемщиков чаще всего определяются не ценой кредита, а ценой приобретаемых в кредит товаров. «Недорогие товары граждане предпочитают приобретать в кредит непосредственно в торговых точках, - говорит заместитель директора департамента розничного кредитования Юниаструм-Банка Татьяна Кондаратцева. - В то же время на дорогостоящие товары и услуги клиенты предпочитают оформлять кредиты на неотложные нужды в офисах банка - чтобы обеспечить себе возможность выбора места покупки. Конкуренция между банками растет, и они все чаще идут на упрощение процедуры выдачи кредита, что естественным образом приводит к увеличению спроса граждан на нецелевые кредиты».

Заместитель председателя правления Импэксбанка Эльмира Тихонычева придерживается аналогичного мнения: «На сегодняшний день в банковской сфере основным трендом является упрощение процедуры получения кредита». По ее словам, банки сегодня стремятся подойти как можно «ближе» к клиенту, и в любом крупном магазине или автосалоне находится офис продаж того или иного банка. Клиенты же все чаще отдают предпочтение нецелевому кредитованию, что естественно, поскольку человек, получивший такой кредит, может потратить деньги на свое усмотрение. В свою очередь начальник управления кредитования физических лиц департамента розничного бизнеса Транскредитбанка Григорий Иващенко отмечает, что граждане предпочитают обращаться напрямую в банк для покупки бытовой техники, а также в случае ремонта или приобретения автомобиля. По его словам, при приобретении других товаров большинство граждан оформляет кредиты прямо в магазинах, однако в самое последнее время наметилась тенденция роста обращений в банк за нецелевыми кредитами и кредитными картами.

Кстати, одной из новаций рынка потребительского кредитования стала выдача нецелевых экспресс-кредитов прямо на территории крупных торговых центров -- партнеров банка, где продаются товары, которые невозможно приобрести у одного продавца и за счет одного кредита. По словам Лидии Герценой, в этом случае клиенту нет необходимости обращаться в филиал или дополнительный офис банка: «Покупатель приходит в магазин -- партнер банка, подает анкету на получение кредита и идет выбирать товар. А уже через час он сможет приобрести выбранные товары за счет наличных денежных средств, полученных в кредит». Последнее новшество, безусловно, отражает общий рост спроса на крупные кредиты, являясь своеобразным гибридом нецелевого банковского кредита с целевым.

Конкурент на вырост

Между тем у потребительских кредитов, выдаваемых на месте покупки, подрастает конкурент - кредитная карта. «Все больше клиентов, постоянно пользующихся кредитом при покупке товаров, предпочитают кредитные карты обычным товарным кредитам, - отмечает Анна Полякова из «Ренессанс Капитала». - Как следствие, в сегменте потребительской электроники, где предложение в области потребительского кредитования практически достигло насыщения, у ряда розничных операторов снижается доля продаж в кредит. При этом можно предположить, что в других секторах розничной торговли (автомобили, сотовая связь, компьютеры и оргтехника, а также мебель и товары для дома) доля покупок в кредит продолжит расти».

«По сути, кредитная карта - это обычная карта, на которую зачисляются кредитные средства, - объясняет Григорий Иващенко из Транскредитбанка. - Ведь если клиент впервые обращается в какой-либо банк (не имея в нем кредитной истории), то процедура получения кредитной карты сопоставима с процедурой получения кредита». При этом у кредиток есть очевидные преимущества перед целевыми и в особенности «магазинными» кредитами: наличие льготного периода кредитования, бессрочность и существенно более низкая стоимость (процентная ставка).

Не случайно директор департамента розничного кредитования Московского кредитного банка Елена Хоркина считает, что «целевые кредиты, доминирующие сейчас на рынке потребительского кредитования, будут рано или поздно полностью вытеснены кредитными картами, и уже сейчас можно с уверенностью говорить о постепенном вытеснении кредитными картами товарных кредитов в торговых точках». По мнению Елены Хоркиной, время товарных кредитов заканчивается, и на рынке розничного кредитования происходит перераспределение между объемом кредитных средств, выданных в форме потребительских кредитов, и кредитов, полученных по кредитным картам. При этом Московский кредитный банк прогнозирует увеличение эмиссии кредитных карт примерно на 18-20% в год.

А Евгений Стародубцев из «Финсервиса» считает, что, судя по объемам и масштабу распространения потребительских кредитов, в ближайшее время можно ожидать настоящего бума кредитных карт. Сегодня многие банки, не занимавшиеся ранее товарным кредитованием, выпускают своим клиентам кредитные карты. По мнению Евгения Стародубцева, основными плюсами карт по сравнению с потребительским кредитом являются «револьверность» (средства, возвращенные на карту, вновь доступны к использованию), ничем не ограниченные сроки кредитования и возможность использования средств на карте в любое удобное для клиента время (в случае если клиент средства не расходует, он и процентов не платит).

Кроме того, приобретая «карточного» клиента, банк начинает выстраивать с ним длительные отношения: добросовестное пользование картой обеспечивает ее держателю хорошую кредитную историю и, соответственно, доступ к более выгодным условиям по любому виду кредитования, которые предоставляет банк.

К Новому году
Какой же формой кредитования лучше воспользоваться, например, для покупки новогоднего подарка ценой 1000 долл.? Мнения экспертов по этому поводу разошлись. «Конечно кредитной картой», - считает заместитель председателя правления банка "Авангард" Валерий Торхов. «По сравнению с целевым потребительским кредитом это лучше хотя бы потому, что у вас будет возможность выбора подарка и выбора магазина, в котором его приобретете, - говорит он. - Кроме того, вы не потратите время на оформление кредита в магазине, а ведь в предпраздничные дни на эту процедуру придется потратить немало времени. И, наконец, вы можете воспользоваться беспроцентным периодом, который предоставляется держателям карт». «В случае если планируется приобретение в крупной торговой сети, где принимаются к оплате кредитные карты, а также при условии погашения данного кредита в короткий срок (один-два месяца) выгоднее приобрести кредитную карту, - советует Татьяна Кондаратцева. - А в остальных случаях можно подумать об оформлении потребительского кредита». А Евгений Стародубцев прямо советует воспользоваться кредитом «Финсервиса» на неотложные нужды, который позволяет получить до 50 тыс. руб. на срок до двух лет без подтверждения уровня доходов и справки с места работы. «Если вы точно знаете, что хотите купить в подарок, - говорит Эльмира Тихонычева, - то мы советуем приобрести этот товар в кредит прямо в магазине, оформив экспресс-кредит. Тем более что в предновогодний период, как правило, проводятся всевозможные распродажи и акции, причем как со стороны торговых сетей, так и со стороны банков. Если же необходимо купить несколько вещей, то лучше взять кредит в банке на неотложные нужды. Однако идеальным средством для приобретения такого подарка станет для вас пластиковая карта с овердрафтом с беспроцентным льготным периодом - оформив такую карту, вы сможете всегда иметь в наличии кредитные средства. И не забывайте, что после Нового года будет еще 8 Марта, которое, как известно, наступает внезапно».

===========================================================

Что покупают в кредит россияне
	Аудио- видео и бытовая техника, телефоны
	43,1

	На неотложные нужды
	14,1

	Мебель
	13,1

	Ремонт квартиры или дома
	7

	Автомобиль
	6,4

	Компьютерная техника
	6,1

	Недвижимость (квартира, дом, земельный участок и др.)
	5,4

	Образовательные, медицинские и другие услуги
	3,2

	Для покупки акций, облигаций и др. ценных бумаг
	0,2

	Затруднились ответить
	0,5




            13.11.2006.   Новости банков

Бинбанк активно расширяет продуктовую линейку для частных клиентов. Банк запустил программу целевого кредитования на приобретение маломерных судов (яхт, катеров, квадроциклов и пр.), а также снегоходов и вездеходов отечественного и иностранного производства стоимостью не менее 60 тыс. руб. Кредиты выдаются на срок от одного года до пяти лет. Допустимый минимальный размер кредита - 10 тыс. руб., максимальный - 3,5 млн руб. Первоначальный взнос составляет от 20%. Ставка по кредиту - 11% годовых в рублях независимо от срока кредитования. Допускается возможность полного досрочного погашения кредита.

С 1 ноября в банке «Московский Капитал» действует 3-месячный новогодний вклад «Метелица». Вклад можно открыть в рублях, американской или европейской валюте. Вкладчиков ждут повышенные проценты при сумме вклада свыше 102 007 руб. или 2007 USD/EUR. Минимальная же сумма вклада составляет 10 000 руб. или 300 USD/EUR. Вклад пополняемый, сумма дополнительных взносов не ограничена.

Процентная ставка - 9,25% годовых в рублях, 6,75% годовых в долларах США и евро. Вклад «Метелица» - новогодний, поэтому клиентов банка «Московский Капитал» ждет дополнительный бонус в виде повышенного процента. Символичная сумма - 102 007 руб. или 2007 USD/EUR дает возможность каждому вкладчику получить повышенный процент (+0,5% к действующей ставке). Не стоит забывать и о том, что в конце декабря вкладчиков ждут приятные сюрпризы при открытии вкладов.

Осенью этого года СДМ-банк запустил новый кредитный продукт - программы ипотечного кредитования. На сегодняшний день это программа ипотечного кредитования на покупку недвижимости на вторичном рынке жилья и на покупку недвижимости под залог имеющейся в собственности заемщика квартиры. В ближайшее время в целях развития банком программ ипотечного кредитования планируются к запуску дополнительно два новых кредитных продукта: на приобретение квартиры в строящемся доме и на приобретение загородной недвижимости.

Ипотечный кредит в СДМ-банке могут оформить жители Москвы и Московской области, Санкт-Петербурга, Перми, Воронежа, Нижнего Новгорода, Твери, Красноярска и Омска. Процентные ставки по кредитам составляют от 11% годовых в долларах и от 12% годовых в рублях. Кредит предоставляется на срок до 25 лет. Первоначальный взнос составляет от 10% суммы кредита. Мораторий на досрочное погашение - шесть месяцев. Поручительства третьих лиц и дополнительные залоги не требуются.

В целях выполнения принятых банком планов по развитию розничного бизнеса правление банка утвердило реализацию собственной программы ипотечного кредитования частных лиц. Кредиты по новой программе предоставляются физическим лицам во всех офисах банка на покупку жилья на первичном и вторичном рынках недвижимости. Кредиты выдаются в российских рублях и долларах США на срок от одного года до 25 лет. Размер кредита составляет от 30 до 90% стоимости жилого помещения. Минимальная сумма кредита - 300 тыс. руб. или 10 тыс. долл. Процентные ставки по кредиту составляют 10-12% годовых в долларах и 11,5--13,5% годовых в рублях и зависят от форм подтверждения дохода и приобретаемого жилья. Первоначальный взнос составляет 10% от стоимости жилья. К рассмотрению банком могут быть приняты косвенно подтвержденные доходы клиента.

Условия акции «0% первый взнос» предполагают, что до 31 декабря 2006 года в автосалоне «Балтавтотрейд-М» можно приобрести новый автомобиль иностранного производства без внесения первоначального взноса на льготных условиях. Максимальная сумма кредита увеличена до 100 000 долл. США (эквивалент в евро). Процентные ставки снижены: при сроке кредитования до трех лет они составляют 10% годовых, при сроке до пяти лет - 11% годовых. Акция проводится в рамках предлагаемого ВТБ-24 продукта «Автокредитование стандарт».

Банк «Союз» открыл кредитно-кассовый офис (ККО) для обслуживания физических лиц в Астрахани. Офис в Астрахани стал тринадцатым по счету кредитно-кассовым офисом «Союза» в регионах России.

Кредитно-кассовый офис в Астрахани предоставляет частным клиентам следующий комплекс банковских услуг: кассовое обслуживание, кредитование, денежные переводы без открытия счета, в том числе Western Union и Anelik, выдачу и обслуживание банковских карт. В офисе работает пункт обмена валют, банкомат.

Открытие ККО в Астрахани - очередной этап в реализации плана по расширению розничной сети банка. К концу нынешнего года «Союз» планирует открыть более 20 кредитно-кассовых офисов в регионах и увеличить количество регионов присутствия до 28. Сегодня в Москве работает 15 отделений, банк представлен уже в 20 регионах - Самаре, Иркутске, Миассе, Санкт-Петербурге, Нижнем Новгороде, Краснодаре, Красноярске. Работают кредитно-кассовые офисы в Волгограде, Воронеже, Екатеринбурге, Саратове, Ижевске, Твери, Тюмени, Ростове-на-Дону, Калининграде, Уфе, Перми, Томске. Одним из важных шагов к усилению региональных позиции банка в крупнейших городах России стало также недавнее открытие дополнительного офиса в Челябинске.

На ежегодном заседании совета директоров Visa International CEMEA было принято решение о повышении статуса Юниаструм-Банка в платежной системе Visa до принципиального членства - участника Visa. Это предоставит Юниаструм-Банку возможность предлагать своим клиентам весь спектр пластиковых продуктов и услуг платежной системы Visa International, самостоятельно проводить все виды карточных операций, эмиссию карт всех типов, выдачу наличности по карточкам через банкоматы и пункты выдачи наличности и пр. Кроме того, банк получил право выступать банком-спонсором для других банков в платежной системе Visa International, проводить гибкую тарифную политику, оперативно внедрять собственные карточные программы, повысить качество обслуживания клиентов. В ближайших планах банка внедрение новых карточных программ: ко-брендинговых проектов и экспресс-кредитования на базе карт, что еще больше укрепит позиции Юниаструм-Банка на российском рынке платежных карт. 

17.11.2006.  Больше половины россиян тратят все заработки, а самые бережливые живут в Тюмени и Самаре, обнаружил Центр стратегических исследований “Росгосстраха”. Теоретически жители России склонны к сбережениям, но одним пока нечего откладывать, другие предпочитают жить одним днем.
Центр стратегических исследований (ЦСИ) “Росгосстраха” опросил 12 120 респондентов в 34 городах, чтобы выявить их отношение к надежности финансовой системы, предпочтения в сфере накоплений и инвестиций

Большинство россиян (60%) не верят в долгосрочную стабильность финансовой системы. Доверчивых больше среди зажиточных граждан: среди тех, кто может купить квартиру, их 59,2%, а среди тех, кто с трудом наскребает на питание, 71,4% не верит в стабильность финансовых институтов. Обеспеченные люди обладают несравнимо большим объемом информации о реальном положении дел, говорится в материалах “Росгосстраха”. Главные пессимисты живут в Красноярске (68,7%), Владивостоке (66,5%) и Москве (65,5%), а оптимисты — в Новокузнецке и Уфе (их по 49,2%). Кроме уровня доходов имеет значение и отрицательный опыт, поясняет руководитель ЦСИ “Росгосстраха” Алексей Зубец. Жители Москвы и крупнейших городов в большей степени столкнулись с последствиями дефолта 1998 г. и банковского кризиса летом 2004 г.

Больше половины населения (51,6%) тратит все заработанное, и только 21,3% регулярно откладывают деньги (в среднем 13% доходов). Копят они в основном на черный день (46,4%), на старость (19,9%), на образование и поддержку детей (15,4%) или покупку квартиры (11,4%). Главные транжиры живут в Липецке и Оренбурге: тратят все, что получают, там примерно по 60% опрошенных. А самые бережливые — жители Тюмени и Самары: регулярно делают сбережения больше четверти горожан. Почти половина москвичей и петербуржцев тоже тратят все. Зубец объясняет это высокой стоимостью жизни. Всего есть накопления у 40,8% россиян, совсем ничего не сберегают по 65,9% астраханцев и пензенцев. Зато у 46,1% ярославцев и 44,9% москвичей накопления есть.

Склонны к сбережению те, у кого есть деньги, говорит Зубец. У 75,7% тех, кто может купить жилье, есть накопления, а из тех, кому едва хватает на продукты, — у 19,3%. Бедным сберегать нечего, вдобавок они с советских времен убеждены, что государство позаботится о них в случае чего. Особенных различий в поведении жителей отдельных городов нет, уверен Зубец.

Совсем другие результаты получили в начале 2006 г. маркетинговые агентства ACNielsen и GfK, опросив интернет-пользователей (молодая и обеспеченная аудитория) в 42 странах. Их респонденты считают себя богатыми: только у 5% опрошенных после оплаты обязательных расходов не остается денег — вчетверо меньше, чем в США, Британии или Франции. Свободные деньги российские интернет-пользователи тратят на одежду и технологические новинки. А вот доля клиентов банков и страховщиков в России почти на самом низком уровне из стран Центральной и Восточной Европы, хотя у 44% есть возможность откладывать деньги.

Россияне в принципе склонны сберегать, полагает экономист ING Bank Юлия Цепляева. Даже сейчас уровень сбережений около 20% ВВП — примерно как в Восточной Европе. Но они распределены неравномерно, вложены в основном в короткие инструменты и с иной, чем у европейцев, целью (на черный день или “гробовые”), добавляет Цепляева. Отсутствие сбережений у большинства россиян — не проблема их характера, а особенность экономического момента, считает экономист Альфа-банка Наталия Орлова. После 15 сложных лет люди предпочитают жить, не загадывая на 10 лет вперед, и не только не копить, но, наоборот, брать кредиты, говорит Орлова.



У ИПОТЕЧНЫХ БАНКИРОВ БУДЕТ КОДЕКС 

IFC разработала проект “Кодекс ипотечного кредитора”, и ФАС дала согласие на то, чтобы этот проект был размещен на сайте службы для ознакомления с ним банкиров. В январе 2007 г. ФАС обсудит его на экспертном совете по финансовым рынкам при службе. Это имиджевый проект, в рамках которого банки, которые согласятся со стандартами раскрытия информации при ипотечном кредитовании, предложенными IFC, смогут разместить специальный знак, говорит начальник управления контроля и надзора на рынке финансовых услуг ФАС Юлия Бондарева.

17.11.2006.  Сезон предновогодней охоты на клиентов в этом году начался необычно рано, уже в начале октября. Но, привлекая клиентов, банки поскупились на “праздничные” проценты: доходность зимних вкладов по сравнению с постоянно действующими выросла в лучшем случае на 0,5%.

Специальные новогодние и рождественские вклады предлагают клиентам уже более десятка крупных и мелких банков. По словам директора департамента депозитных продуктов “Юниаструм Банка” Дмитрия Хилько, такие сезонные депозиты открываются в течение ограниченного периода времени, как правило, не более трех месяцев. “У праздничных и сезонных вкладов обычно более высокие ставки”, — отмечает заместитель директора департамента розничного бизнеса Росбанка Дмитрий Вечканов. Процентные ставки новогодних депозитов этого года выше, чем по постоянно действующим вкладам, в среднем на 0,3-0,5 процентных пункта. А в прошлом году в честь Нового года банки поднимали ставки на 0,5-2 пункта.

Одарят всех

Традиционно кроме повышенных процентов банки предлагают вкладчикам, открывшим сезонные вклады, свои подарки. Самые популярные из них — пластиковые карточки с бесплатным годовым обслуживанием. Их выдают в Инвестторгбанке, Московском кредитном банке, “Юниаструм Банке” и др. А Промсвязьбанк дополнительно к вкладу “Морозко” предлагает арендовать сейфовую ячейку с 10%-ной скидкой. Каждому клиенту “Московского капитала” при открытии вклада “Метелица” обещают вручить бутылку шампанского.

А вот в Московском кредитном банке каждому 50-му вкладчику обещают преподнести в подарок телефон Sony Ericsson, а каждому 300-му — цифровой фотоаппарат Sony. “Юниаструм Банк” собирается разыграть среди вкладчиков депозита “Новогодний 2007” плазменную панель, видеокамеры, фотоаппараты и DVD-плейеры, а главным призом будет золотой слиток. Правда, вес слитка в банке указать отказались.

Лучше деньгами

Между тем не все банки любят вводить праздничные вклады. По словам заместителя председателя правления банка “Cоюз” Екатерины Демыгиной, банк просто “раскручивает один из действующих вкладов, проводя для вкладчиков тематическую акцию”. В частности, 17 января в банке “Cоюз” планируется разыграть среди вкладчиков, разместивших свыше 6000 руб. на депозите “Перспектива”, три зарубежные турпоездки. А в Международном московском банке всем клиентам, имеющим счет, с понедельника будут бесплатно оформлять кредитные карты Visa Classic и MasterCard Standard, а карту категории Gold можно будет получить со скидкой 50%. “Абсолют Банк” планирует обеспечить шоколадными наборами всех, кто откроет любой вклад на сумму от 30 000 руб.

Клиенты, открывшие или пролонгировавшие вклады “Доходный” либо “Накопительный” в Бинбанке с 1 ноября по 31 декабря, примут участие в розыгрыше призов. По словам начальника управления маркетинговых коммуникаций Бинбанка Николая Желтковского, главным призом будет четырехкратное увеличение суммы вклада. Кроме того, среди призов увеличение процентов по вкладу в четыре раза. “Мы пришли к выводу, что более всего вкладчиков стимулируют денежные подарки, а не очередной миксер, фотоаппарат или микроволновка”, — рассказывает Желтковский. “В большинстве случаев клиенты предпочитают какой-либо материальный эквивалент: повышенные проценты по вкладу, бесплатное оформление пластиковой карты, начисление денежных средств на карту, уменьшение процентов по кредиту, скидки и бонусы и проч.”, — соглашается начальник отдела маркетинга Промсвязьбанка Василий Кутьин.

Видимо, из тех же соображений исходили и в Московском кредитном банке: среди вкладчиков, открывших вклад “Рождественский”, будут разыграны три денежных приза по $2007.

Помощь банка

Конечно, банки проводят предновогодние акции не только для того, чтобы порадовать клиентов. Главный экономист Альфа-банка Наталия Орлова подчеркивает, что конец года — самое удачное время для привлечения вкладчиков, которым грех не воспользоваться. “Как правило, в конце года люди получают большие выплаты и задумываются, как разместить эти деньги”, — поясняет она. А по признанию замдиректора департамента развития розничного бизнеса Промсвязьбанка Лидии Герценой, новогодние программы банков помогают существенно снизить отток денег со вкладов перед праздниками. Ведь в это время люди предпочитают больше тратить на подарки, наряды, отдых в зимние каникулы.

“Праздничные вклады и акции банков позволяют значительно увеличить приток денежных средств во вклады, — соглашается зампред правления "Абсолют Банка" Олег Скворцов. — Например, когда в прошлом году у нас появились специальные новогодние предложения, число вкладчиков за ноябрь выросло на 15% по сравнению с октябрем, а ежемесячный прирост объема вкладов почти удвоился”.

Выгоднее в рублях

Хотя новогодние вклады почти все банки предлагают в трех валютах, большинство экспертов по-прежнему рекомендуют гражданам открывать рублевые вклады. Герцена из Промсвязьбанка поясняет, что у рублевых вкладов наиболее выгодные ставки.

Впрочем, некоторые банкиры не настаивают на открытии вкладов исключительно в рублях. Демыгина из банка “Союз” рекомендует хранить свои сбережения в разных валютах. При этом она считает правильным, чтобы на рублевые вложения приходилась большая доля (50-60%).

“Сейчас целесообразно воспользоваться зимними вкладами для размещения сбережений, которые зафиксируют повышенную процентную ставку на срок действия вклада”, — резюмирует Демыгина.
Знаки отличия

Стараясь привить честность банкирам, регуляторы проявляют изобретательность. ЦБ предложил банкам добровольно размещать отчетность на его официальном интернет-сайте. Сейчас это делает уже половина банков, что дает ЦБ повод присуждать им титул “информационно открытых”. ЦБ совместно с Федеральной антимонопольной службой подготовили стандарты раскрытия информации о том, во сколько на самом деле заемщикам обходятся потребительские кредиты с учетом различных комиссий и сборов. Те, кто подписался под ними (сейчас таких банков около 100), попали в так называемый белый список ФАС. Теперь на очереди ипотечное кредитование. Международная финансовая корпорация (IFC) разработала проект кодекса ипотечного кредитора. Корпорация обсуждала с антимонопольным ведомством идею, по которой банки, подписавшиеся под кодексом, смогут размещать на своих документах специальный знак, свидетельствующий о том, что банк чтит кодекс, рассказала замначальника управления контроля и надзора на рынке финансовых услуг антимонопольной службы Лариса Жаркова. Но где гарантия, что “отличник” действительно предоставит клиенту качественный сервис? IFC, в отличие от ЦБ и ФАС, не сможет лишить банк лицензии или оштрафовать. Так что знак качества IFC рискует остаться исключительно маркетинговой уловкой, ценной для его обладателя.
14.11.2006.  Банки решили отдохнуть от рисков

В то время как эксперты предсказывают им дальнейший рост просроченных долгов
Многолетний интенсивный рост объемов банковских операций и связанных с ним рисков в третьем квартале нынешнего года несколько сократился, считают специалисты Центра макроэкономического анализа и краткосрочного прогнозирования (ЦМАКП). В своем очередном конъюнктурном обзоре они утверждают, что в этом смысле можно говорить о некоторой паузе.
Действительно, динамика совокупных активов банков чуть замедлилась - до 8,4 процента за третий квартал против 10,3 - за второй. Аналитики объясняют это снижением интенсивности расширения ресурсов (пассивов), привлекаемых на внутреннем рынке. Что в свою очередь обусловлено двумя основными факторами - сезонным замедлением роста спроса на безналичные средства со стороны населения и предприятий и сокращением остатков на валютных счетах экспортеров под влиянием внешнеторговой конъюнктуры.

На этом фоне претерпели коррекцию основные направления размещения банковских ресурсов. Если прежде наиболее активно росли вложения в корпоративные ценные бумаги, и лишь следом за ними шли кредиты населению, то в третьем квартале ситуация стала обратной. Темпы роста стоимости банковского портфеля корпоративных акций и облигаций упали почти до нуля, в то время как розничных кредитов повысились. Такое изменение явилось закономерным следствием начавшейся в конце второго квартала коррекции фондового рынка, считают эксперты ЦМАКП.

Приостановился рост системных банковских рисков, наблюдавшийся на протяжении последних трех лет.

Сбалансированность динамики денежного предложения и спроса на деньги привела к стабилизации рисков ликвидности. При этом ликвидность банковской системы, оцениваемая как отношение абсолютно ликвидных активов банков к их рублевым обязательствам по счетам и депозитам, изменилась весьма незначительно (с 17,6 до 16,4 процента).

Благодаря снижению интенсивности вложений в корпоративные ценные бумаги уменьшился объем фондовых рисков, принимаемых на себя кредитными учреждениями.

Приостановился и рост кредитных рисков банков, связанный с ухудшением качества портфеля ссуд населению. Так, доля просроченной задолженности в совокупном объеме кредитов населению к концу квартала осталась практически такой же, что была в начале (с учетом Сбербанка - уменьшилась с 2,6 до 2,7 процента, без учета - с 4,0 до 3,9 процента). Это контрастирует с тенденцией предшествующих месяцев, в течение которых данный показатель устойчиво рос.

Однако эксперты указывают, что приостановка роста доли просроченной розничной задолженности скорее всего имеет временный конъюнктурный характер. Она связана с изменением структуры розничных ссуд: переориентацией части банков с высоко рискованного экспресс-кредитования на несколько менее рискованное кредитование через пластиковые карточки. По оценкам, доля невозвратов устойчиво растет по всем видам беззалоговых розничных кредитов. Поэтому, предполагают аналитики, после завершения банками "структурного маневра" рост доли просроченной задолженности в совокупном розничном портфеле должен возобновиться.

Что касается фондового рынка, то третий квартал стал для него временем больших перемен. Во-первых, исчерпалась понижательная коррекция рынка, начавшаяся во втором квартале. Во-вторых, сменились тенденции в динамике мировых цен на нефть - одного из основных внешних факторов, влияющих на российский рынок.

В-третьих, произошел сдвиг в ожиданиях изменения ставок ФРС США, влияющих на все рынки мира. Ожидания повышения ставок сменились ожиданиями стабилизации.

В-четвертых, возник ряд внутренних положительных для рынка факторов (важнейший - ускорение реформы энергетики). Последние стали оказывать серьезную поддержку рынку во время обвала нефтяных котировок.

Несинхронное проявление этих факторов обусловило неустойчивую динамику рынка в третьем квартале ("боковой тренд").

Но в ближайшей перспективе воздействие первой, третьей и четвертой групп факторов при условии нейтрализации второй (временная стабилизация нефтяных цен) может привести к началу ценового ралли, к новым историческим максимумам, предрекают эксперты ЦМАКП.
16.11.2006. Страховщики в ВТОм числе

Анатолий Аксаков: У банков будет время подготовиться к конкуренции с иностранцами

Накануне подписания соглашения с США о вступлении России в ВТО президент Владимир Путин предупредил банкиров, что времени на укрепление своей конкурентоспособности у них осталось мало. И призвал банки всея Руси объединяться. 

Однако, судя по заверениям переговорщиков, они "не сдали" российские банки в угоду требованиям США, и иностранные филиалы не будут допущены в страну. Тогда чем вызваны такие предупреждения, чтобы бизнес "медом не казался"?

Вчера на "деловом завтраке" в "РГ" на этот вопрос ответил заместитель председателя Комитета Госдумы по кредитным организациям и финансовым рынкам Анатолий Аксаков, который входит в состав Национального банковского совета Банка России. Кстати, вчера же на съезде Ассоциации региональных банков России он был большинством голосов избран президентом этой банковской организации. 

Российская газета | Не означают ли вчерашние слова президента то, что наши переговорщики по ВТО все-таки "сдали" банковский сектор американцам? 

Анатолий Аксаков | Я надеюсь, что не сдали. И полагаю, что даже если эта позиция была каким-то образом "пробита" американцами, то допуск иностранных филиалов на рынок произойдет не сразу после решения о вступлении в ВТО, а через определенный срок, когда наша банковская система будет готова конкурировать с западными банками.

РГ | И каким должен быть этот переходный период?

Аксаков | Я так считаю, что не меньше пятнадцати лет. Государство еще не все сделало для того, чтобы банковская система России могла достойно конкурировать с зарубежными кредитными организациями. Правовые условия, в которых работают наши банки, намного хуже западных. В России банки пока не могут проводить финансовую защиту своих активов путем выпуска ценных бумаг, работать с производными финансовыми инструментами на фондовом рынке, выпускать облигации, обеспеченные кредитами, кроме ипотечных облигаций. В отечественном законодательстве не урегулированы залоговые отношения, и наши банки, выдавая кредит под залог даже очень надежного актива, здорово рискуют. То есть масса проблем правового характера не решена. Надо сначала создать нормальные условия для работы российских кредитных организаций, а уже после этого ставить вопрос о конкуренции с западными банками.

РГ | И тем не менее, можно ли расценивать слова Грефа о том, что переговорщики "нашли компромисс с американской стороной", как некий отход от первоначальной жесткой позиции? 

Аксаков | Не думаю. Скорее всего, этот компромисс касается страхового рынка, который может быть открыт для западных страховых компаний. 

РГ | А что это значит "открыт"?

Аксаков | Это значит, что иностранные страховые компании смогут открывать свои филиалы в России и проводить любые операции на страховом рынке без всяких ограничений, так же как и отечественные страховщики. Соответственно, наши компании будут испытывать очень жесткую конкуренцию. Для российского страхового бизнеса это вызов, который ему надо понимать и готовиться к конкуренции. Компаниям надо укрупняться, сливаться и здесь государство не должно остаться в стороне. К сожалению, страховой бизнес в России пока находится в таком "зачаточном" состоянии, что ему трудно будет конкурировать с западными страховыми компаниями, которые иногда даже мощнее, чем банки. Для того чтобы противостоять им, мы должны иметь две-три, а лучше даже пять или десять крупных и мощных отечественных страховых компаний.

РГ | А сколько банков надо оставить, чтобы успешно конкурировать с иностранными финансовыми монстрами?

Аксаков | Количество банков, по моему мнению, у нас, конечно же, будет уменьшаться. Например, для Москвы и Московского региона их действительно много. Здесь есть банки, которые, к сожалению, часто выполняют "не банковские функции", а занимаются обналичиванием незаконных денег. А в регионах количество банков будет сокращаться гораздо более медленными темпами. Но все это должно происходить на рыночной основе, естественным путем. Здесь нельзя сказать, что нам нужно 500 банков - и всё. Сколько будет, столько и будет. Но, я думаю, не меньше пятисот банков в России останется.
20.11.2006. Свободных рублей на денежном рынке все меньше, а ставки по ним — все выше. Участники рынка с вожделением смотрят на бюджетные счета, где собран уже почти 1 трлн руб. Но готовятся к худшему — эти деньги поступят на рынок под занавес декабря, обеспечив дешевые деньги в конце этого года и всплеск инфляции в начале следующего.
20 октября ставки по однодневным кредитам overnight на рынке межбанковского кредитования превысили 5% и с тех пор не опускались ниже этой отметки. А в конце октября, в период выплаты налогов банками, ставки и вовсе превышали 10%.

“Рынок МБК находится в напряженном состоянии, ставки колеблются на уровне 4-6%”, — говорит аналитик “Ренессанс Капитала” Николай Подгузов. Одним из основных источников привлечения рублей для банков остается прямое РЕПО с ЦБ. “В пиковые дни банки привлекают до 100 млрд руб., — отмечает Подгузов, — в то время как в спокойные дни от 20 млрд руб. до 30 млрд руб. в день”.

В прошлую среду банки заняли в Центробанке 33,9 млрд руб., в четверг — 23,8 млрд руб. В пятницу прошло два аукциона РЕПО: утром ЦБ раздал банкам 12,5 млрд руб. под 6,02%, а днем 3,7 млрд руб. под 6,14%. По словам аналитика инвестбанка “Траст” Павла Пикулева, в пятницу был приток ликвидности на рынок и к концу дня ставки overnight снизились до 3-4%.

Впрочем, уже сегодня банкам может потребоваться ощутимая поддержка ЦБ. 20 ноября — день уплаты НДС. По оценке Пикулева, налоговая выплата может повлечь отток ликвидности порядка 60-70 млрд руб., а до конца года систему должно покинуть около 150 млрд руб. По мнению Подгузова, к концу ноября, в пик налоговых выплат, ставки overnight могут достигать 8%.

“Основной источник ликвидности в этом году — валютные интервенции ЦБ, однако и их не происходит: избыточного предложения валюты на рынке нет уже последние пару месяцев”, — констатирует Пикулев. Объем купленной в среду Центробанком валюты Пикулев оценивает в $500 млн, в четверг — в $200 млн, в пятницу — в $500 млн.

“Правительство и ЦБ достигли успехов в сдерживании инфляции, что существенно снизило ожидания номинального укрепления рубля, — считает начальник отдела анализа инструментов с фиксированной доходностью МДМ-банка Михаил Галкин. — Это в сочетании со снижением цены на нефть, вероятно, привело к оттоку капитала”.

В начале осени произошел большой отток средств в бюджет, которые до сих пор не вылились в экономику, говорит Пикулев. “Бюджет — мощный стерилизатор ликвидности”, — соглашается Галкин. Он напоминает, что, по данным Минфина, на 1 октября “навес” отложенных расходов превысил 800 млрд руб. В прошлом году объем непотраченных бюджетных средств к ноябрю достиг 500 млрд руб., вспоминает Подгузов.

По словам эксперта Центра макроэкономического анализа и краткосрочного прогнозирования Олега Солнцева, бюджетополучатели в течение года неравномерно расходуют выделенные для них Минфином средства. В результате к концу года скапливается большой объем неиспользованных бюджетных средств. Но в следующем году их нельзя будет потратить: они автоматически сгорают. Поэтому, как правило, с середины декабря неизрасходованный бюджет начинает поступать в экономику, а особый пик вливания приходится на самые последние дни месяца.

Рынок ожидает, что до конца года в экономику поступит 1 трлн руб. бюджетных средств, говорит Подгузов. Тогда ставки, по мнению Галкина, снизятся до 2-4%.

Первый зампред ЦБ Алексей Улюкаев признает, что внутри месяца и квартала ставки могут сильно меняться. И хотя ориентироваться на уровень 5-6% годовых не следует, он не должен казаться экстремально высоким, оговорился Улюкаев. Он также предположил всплеск инфляции в начале следующего года из-за дополнительных бюджетных расходов в этом, а также из-за отложенных бюджетных расходов. В ситуации, когда ликвидность стоит дорого, ЦБ легче бороться с инфляцией, отмечает Галкин.



ЦБ ДОВОЛЕН ИНФЛЯЦИЕЙ 

На фоне чрезвычайно высокого роста резервов и денежной массы в текущем году меры, которые были приняты Центробанком для контроля над инфляцией, “оказались результативными и в целом мы удовлетворены результатами”, передает слова Улюкаева “Прайм-ТАСС”. По мнению Улюкаева, по итогам 11 месяцев текущего года инфляция составит 8-8,2% годовых, а за весь 2006 год — не более 9% и весьма вероятно, что она будет несколько ниже этой цифры. По итогам года инфляция может оказаться на 2 процентных пункта лучше, чем в 2005 г., и “это будет самым большим шагом в снижении инфляции за последние несколько лет”, сказал Улюкаев.
20.1.2006. Рентген для управляющих

Поправки в закон об инвестфондах, ужесточающие контроль за управляющими компаниями, поступили в Госдуму. Они обязывают регулятора оценивать финансовое положение и деловую репутацию владельцев компаний, а также компетентность руководителей. Такие требования уместны к компаниям, ориентированным на массового клиента, отмечают участники рынка.
На прошлой неделе поправки в закон “Об инвестиционных фондах” были направлены на рассмотрение в нижнюю палату, рассказал “Ведомостям” председатель банковского комитета Госдумы Владислав Резник, который готовил поправки совместно с Федеральной службой по финансовым рынкам (ФСФР) и Минэкономразвития. “Участники рынка ждут нового варианта закона с нетерпением”, — отмечает президент Национальной лиги управляющих Андрей Подойницын.

Согласно поправкам одним из условий выдачи лицензии управляющей компании должно быть соответствие финансового положения владельцев пяти или более процентов акций (долей в уставном капитале) требованиям регулятора, а также наличие у указанных лиц надлежащей деловой репутации, критерии оценки которой устанавливает ФСФР, говорится в пояснительной записке к законопроекту. Кроме того, отмечается в документе, вводится механизм предварительного согласования кандидатуры руководителя и контролера лицензиата с ФСФР. Сейчас, например, кандидатуры первого лица и главного бухгалтера банка утверждает Центробанк.

“Управляющие компании должны быть сильными, — объясняет Резник. — Так мы защищаем рядовых граждан, которые доверяют им свои накопления и пенсии”. Этот закон нужен, чтобы повысить надежность системы управления активов в целом, отмечает замруководителя ФСФР Сергей Харламов. “Сейчас очевидный бум на рынке коллективных инвестиций, — говорит он. — Управляющим достаются деньги пенсионеров и военной ипотеки, и на первый план выходит вопрос устойчивости всей инфраструктуры”.

“Репутация и финансовое положение — это взаимосвязанные вещи, — продолжает Харламов. — Как только у собственников возникают проблемы, они моментально появляются и у управляющей”. Впрочем, критерии финансового положения и деловой репутации, которые еще предстоит разработать, он обсуждать не стал: “Пока еще рано”. Однако сама идея возможных требований к владельцам УК стала активно обсуждаться год назад, когда сперва клиенты “Топкапитала”, а затем “Нефтегазовых активов” пострадали из-за отзыва лицензий у обслуживавших их банков — “Олимпийского” и “Алмаззолото банка”. В отличие от вкладчиков, пайщики не имеют госгарантий по вложениям и не попадают в первую очередь кредиторов при банкротстве банков.

Согласно проекту регулятор сможет приостанавливать все или часть операций управляющей компании без решения суда. Харламов уверен, что приостановление отдельных операций удобнее, чем приостановление всей лицензии. “Компания может одновременно работать с частными клиентами, ПИФами и пенсионными деньгами, — рассуждает он. — Но если проблема возникла только по одному направлению, замораживать всю деятельность компании неправильно”.

“Есть небольшие возражения, но в Думе, надеюсь, разберемся”, — говорит о законе чиновник Минэкономразвития.

Управляющие компании регистрируются сотнями, на рынке все больше частных инвесторов и ФСФР имеет право знать собственников управляющих, полагает гендиректор управляющей компании “Капиталъ” Алексей Шкрапкин. “Главное, чтобы в действиях регулятора не было субъективизма”, — заключает Шкрапкин. Гендиректор “Альфа-Капитала” Михаил Хабаров убежден, что требования ФСФР должны применяться лишь к компаниям, работающим с массовым вкладчиком, а не к тем, кому доверяют деньги институциональные инвесторы.

Можно установить пороговое значение количества счетов инвесторов, которыми управляет компания. И пока оно не достигнуто, применять более либеральные требования, считает гендиректор управляющей компании “КИТ Финанс” Владимир Кириллов.

По мнению Резника, ответственность собственников управляющих компаний за недобросовестные действия должна быть не только моральной, но и материальной. “Впоследствии мы и это предусмотрим”, — обещает депутат.

20.11.2006.  Российские банки становятся больше, но расти им все тяжелее. Размеры их бизнеса и прибыль бьют рекорды, однако темпы роста многих показателей замедляются. И даже объемы столь популярного розничного кредитования в этом году не удвоятся.
Балансы стали больше

Суммарные активы российских банков перевалили за 10 трлн руб. У 100 крупнейших кредитных организаций (на них приходится около 86% совокупных активов и 77% собственного капитала всей банковской системы) по итогам III квартала этого года данный показатель достиг 9,7 трлн руб., подсчитали эксперты “Интерфакс-ЦЭА”.

За III квартал активы сотни крупнейших банков выросли на 9,2%. Именно такое значение и стало средним ежеквартальным приростом в этом году, хотя в 2005 г. результаты были чуть скромнее — в среднем 8,9% за квартал. Но увеличивали свои показатели банки неравномерно. Так, у трети из 13 крупнейших (в том числе у Сбербанка, ВТБ, Банка Москвы, “Уралсиба”, МДМ-банка, Райффайзенбанка, Россельхозбанка и др.) темпы роста активов замедлились.

Конъюнктура фондового рынка была таковой, что вложения в ценные бумаги принесли гораздо больший доход в апреле — июне, чем в июле — сентябре, объясняет динамику показателей Банка Москвы начальник управления планово-экономического департамента Дмитрий Жуков. Топ-менеджер Сбербанка сетует на сезон отпусков, когда не только замедляется приток вкладов, но и увеличивается объем снятия населением средств со счетов. “Но уже осенью ситуация поменялась”, — уверяет он. Так же рассуждает и предправления Райффайзенбанка Йоханн Йонах. Главное — что сохраняется сам рост, говорит он.

Но и этим могут похвастаться не все. У Межпромбанка (МПБ) по итогам квартала активы сократились на 0,1% (в предыдущем выросли на 8,9%), у Импэксбанка — на 1,5% (в предыдущем выросли на 5,7%), у Ситибанка — на 5,5% (в предыдущем выросли на 14,7%).

В МПБ не стали комментировать результаты. В “Импэксе” имели место как сезонный фактор, так и отказ от привлечения более дорогих ресурсов, поскольку вхождение банка в группу Raiffeisen привело к повышению рейтинга и позволяет экономить на заимствованиях, объясняет зампред правления Импэксбанка Евгений Ромаков. В банке надеются, что в IV квартале рост возобновится, в том числе за счет финансирования со стороны Raiffeisen. Активы “ИНГ Банк (Евразия)” снижались и во II, и в III квартале на 7,6% и 10,4% соответственно. Однако в банке говорят, что более нетипичным был I квартал, когда активы почти удвоились из-за разовых поступлений на счета корпоративных клиентов.

Лидерство по приросту в сотне принадлежит Инвестсбербанку. За три месяца его валюта баланса выросла почти в полтора раза против 6,8% во II квартале и 3,6% в I квартале 2006 г., в результате чего с 51-го места по величине активов он переместился на 37-е. Помогло присоединение к банку Омскпромстройбанка и Промфинсервисбанка, признает зампред правления “Инвестсбера” Евгений Егоров. Но на треть банк планирует увеличить активы и в октябре — декабре. “Именно на счета в Инвестсбербанке его прежние акционеры получили деньги от продажи долей венгерской группе ОТР”, — объясняет Егоров.

Начальник аналитического управления Банка Москвы Кирилл Тремасов 2006 год считает “крайне удачным для банков”. По его оценке, в этом году прирост совокупных банковских активов составит не менее 40% против 36,6% по итогам прошлого года. Но именно в IV квартале 2006 г. будет очевидна тенденция к снижению темпов роста, которая продлится и в следующем году, оговаривается Тремасов. Причина этого — существенное падение цен на нефть на мировых рынках, которое будет и в следующем году. “В результате меньше денег поступает в экономику и снижаются объемы кредитования”, — поясняет Тремасов. Девять месяцев позволяют судить об итогах года, а они получаются неплохими, соглашаются в Сбербанке, контролирующем более четверти совокупных активов. Там ожидают прироста минимум на 30,5%. Впрочем, в прошлом году подобная консервативная оценка “Сбера” оказалась на 3 процентных пункта ниже итогового результата.

Капитальная проблема

Капитал сотни крупнейших банков по итогам квартала преодолел отметку в 1 трлн руб., а с начала года он увеличился на 23,6%. Банки не в полной мере вняли призыву ЦБ активнее наращивать капитал. За девять месяцев прошлого года они увеличили собственные средства на 28,9%. То есть темпы роста активов ускорились (30,1% вместо 29,2%), а капитала — замедлились.

“Проблема достаточности собственного капитала, пожалуй, одна из самых острых”, — констатирует Егоров. По нормативам ЦБ достаточность капитала банков (соотношение собственного капитала к активам, взвешенным с учетом риска) не должна опускаться ниже 10%. Поэтому многие банки ищут инвесторов в капитал, в том числе за счет субординированных займов, говорит Егоров. Разница в ставках на международном и внутреннем рынках капитала позволяет банкам неплохо зарабатывать, объясняет активность российских банков на зарубежном долговом рынке Тремасов. По его оценке, за весь прошлый год на внешних рынках российские банки привлекли $11,7 млрд (синдицированные кредиты, евробонды), а за восемь месяцев текущего заняли за рубежом уже $11,9 млрд. Но привлекать большие суммы многим как раз не позволяет величина собственного капитала.

Например, Транскредитбанк (ТКБ) сможет провести допэмиссию только после того, как государство передаст свой пакет акций в собственность РЖД, объясняет президент банка Сергей Пушкин. Ожидание отражается на показателях ТКБ, достаточность капитала банка находится на уровне от 10% до 11%. И пока банк его поддерживает за счет капитализации текущей прибыли, говорит Пушкин. Размещает новые акции среди своих владельцев и Альфа-банк, у которого норматив достаточности капитала к октябрю опустился до 10,1% с 12,4% на начало года. “Возрождение” же предпочел разместить 10% акций на конкурсе среди портфельных инвесторов. “Активы банка растут на 40-50% в год, чтобы соблюдать нормативы, нам необходимо привлекать дополнительный капитал”, — объясняет зампред правления банка Николай Орлов. В результате привлечено в капитал $54 млн, говорит он. По словам Орлова, норматив достаточности капитала, который до размещения находился на уровне 10%, сейчас составляет 14%.

Чтобы не сдерживать свое развитие, задумался о допэмиссии и Сбербанк. “После того как пройдут запланированные публичные размещения крупнейших российских госбанков — ВТБ и Сбербанка, для остальных игроков будет открыта дорога и к этому инструменту”, — надеется Тремасов.

Банкам ничего не остается, кроме как искать внешних инвесторов, привлекать субординированные займы (учитываемые в капитале) или в крайнем случае продавать бизнес, резюмирует главный эксперт “Интерфакс-ЦЭА” Алексей Буздалин.

Прибыль тает

В течение трех кварталов прибыль увеличивалась практически равномерно, отмечает Буздалин. За три квартала 2006 г. банки заработали 237,7 млрд руб. — это на треть больше, чем за аналогичный период 2005 г. Руководители Сбербанка и ВТБ уже успели заявить, что этот год станет самым доходным за всю историю этих банков.

Из 30 крупнейших банков последние месяцы работает в убыток лишь “Уралсиб”. К апрелю этого года он успел получить прибыль в 7,6 млрд руб. Но к июлю от нее осталось уже 5,2 млрд руб., а к октябрю — 4,2 млрд руб. Исполнительный директор ФК “Уралсиб” Александр Вихров результаты банка объясняет переоценкой портфеля ценных бумаг в условиях неблагоприятной конъюнктуры рынка. Кроме того, банк пересмотрел риски по отдельным кредитным продуктам и увеличил отчисления в резервы на возможные потери, добавляет Вихров.

Несмотря на абсолютный рост показателя прибыли у большинства, темпы ее роста замедляются, отмечает Буздалин. Различие было бы более весомым, если бы не I квартал. Из-за бурного роста фондового рынка банки тогда заработали почти вдвое больше, чем за аналогичный период прошлого года, напоминает Буздалин.

Более наглядно эффективность работы банков показывает снижение рентабельности активов с апреля по октябрь с 3,7% до 3,3% и капитала с 32% до 29%, отмечает Буздалин.

“Мы ожидаем, что в 2006 г. рентабельность активов банковского сектора будет на 0,5 процентного пункта ниже, чем в 2005 г., капитала — на 1 процентный пункт”, — говорит Жуков из Банка Москвы. В качестве причин он указывает ужесточение конкуренции среди банков, в том числе и ценовой, а также рост затрат на развитие розничной сети и технологий. Рентабельность перестала расти из-за уменьшения заработков от операций с ценными бумагами, отмечает эксперт Центра макроэкономического анализа и краткосрочного прогнозирования Олег Солнцев.

Буздалин предупреждает, что падение рентабельности чревато для банков. “Прибыль — основной источник роста капитала для банков, и падение рентабельности сковывает дальнейшее развитие”, — говорит Буздалин. Тремасов же призывает не паниковать: “Падение маржи банковского бизнеса было ожидаемо, но это не отпугивает инвесторов: акции банков в этом году — один из самых доходных инструментов. Так, акции Сбербанка подорожали почти вдвое”.

Капризные клиенты

В прошлом году вкладчики охотнее доверяли банкам свои средства: в среднем за квартал в 2005 г. депозиты граждан прирастали на 7,8%, а в 2006 г. — на 6,5%. При этом Сбербанку удалось прервать сокращение свой доли.

По мнению Буздалина, финансовая грамотность клиентов растет и они постепенно переориентируются на другие инструменты инвестиций. С ним солидарны банкиры. “Депозит как инструмент для инвестиций для многих россиян становится менее привлекательным, тем более что доходность по нему сопоставима с инфляцией”, — объясняет Наталья Николаева, вице-президент Ситибанка. На фоне банковских вкладов гораздо привлекательнее выглядят инвестиции в ПИФы или недвижимость, признает старший вице-президент Промсвязьбанка Валерий Кардашев.

Бурный рост фондового рынка в прошлом году и начале этого поднял планку ежемесячного привлечения средств в открытые ПИФы до 5 млрд руб. Но из-за майского обвала российского рынка акций в августе фонды смогли привлечь лишь 2,8 млрд руб., в сентябре — 1,7 млрд руб., а в октябре ПИФы, сформированные до октября, по данным Investfunds.ru, собрали 1,44 млрд руб.

Многие потенциальные вкладчики считают, что, имея в наличии небольшую сумму, могут не копить на что-то нужное, инвестируя в банковский вклад, а вносить ее в качестве первоначального взноса за кредит, рассуждает Кардашев.

Однако если в 2005 г. кредиты россиянам прирастали в среднем на четверть в квартал, то в этом году они потеряли былую популярность. В I квартале их объем в кредитном портфеле банков увеличился на 10%, а во II и III кварталах — на 18%. Но и такие темпы можно считать высокими, а замедление вызвано “эффектом масштаба”, уверен Солнцев. Он считает, что по итогам года розничный кредитный портфель российских банков вырастет на 85% против 91% годом ранее. “Наибольшие темпы — в так называемом быстром кредитовании, от которого мы отказались из-за высоких рисков”, — говорит менеджер Сбербанка. Банк не смущает замедление роста этого портфеля: “На том же уровне их поддерживать уже невозможно”. В результате за девять месяцев розничный портфель “Сбера” вырос на треть.

На фоне роста объема ссуд населению и операций с ценными бумагами блекнут кредиты предприятиям, отмечает Солнцев. По данным “Интерфакс-ЦЭА”, в этом году корпоративные заемщики увеличивают свои обязательства на 500 млрд руб. за квартал и сейчас на них приходится около половины всех активов банков. При этом доля кредитов предприятиям в общем портфеле снижается (с 78,8% на начало января до 76,6% к октябрю), а доля ссуд населению растет (с 20% до 22,5%).
20.11.2006.  РОСТОВ-НА-ДОНУ — Ростовчане привыкают пользоваться кредитами и другими банковскими услугами, что манит в город банки из других регионов. Те же, кто здесь освоился, устремляют взоры на периферию. Но прописаться на местном рынке становится все сложнее — риэлторы указывают на дефицит подходящих помещений.
По данным Главного управления Банка России по Ростовской области, на 1 июля 2006 г. на территории области работали 24 кредитные организации, головные офисы которых находятся в этом же регионе, 24 их филиала и 72 филиала кредитных организаций других регионов.

Один к трем

К 1 октября, по данным Главного управления Банка России по Ростовской области, объем кредитов, выданных зарегистрированными в Ростовской области кредитными организациями, составил 28,6 млрд руб. По сравнению с 1 октября прошлого года общий кредитный портфель вырос более чем в 1,5 раза — на 56,5%. Наибольшей популярностью пользуются рублевые ссуды. На них приходится 24,8 млрд руб., или 86,4% от всех предоставленных местными банками ресурсов. Эта категория кредитов за год выросла на 57,4%, тогда как портфель валютных займов потяжелел лишь на 51,2% до 3,8 млрд руб.

Почти треть от общего объема кредитов предоставлена гражданам. За год этот показатель почти удвоился (рост на 97,8%), превысив 9 млрд руб. Рублевые розничные кредиты, на которые приходится 96,7% всех займов населения (8,7 млрд руб.), увеличились еще более значительно — на 107,9%, в то время как пересчет валютных ссуд в рублевый эквивалент привел к снижению их объема на 11,4% до 343 млн руб.

Впрочем, филиалы банков, зарегистрированных в других регионах, весьма активны на территории Ростовской области. И значительная часть местных клиентов обслуживается именно в них. Так, к началу осени на каждый рубль, выданный в качестве кредитов местными банками, филиалы их коллег из других регионов ссужали ростовским заемщикам еще три. В результате их доля в совокупном кредитном портфеле составляла около 26%, а в розничном — около 28%.

Исследователи из компании “Комкон” констатируют, что чаще всего ростовчане занимают на приобретение мобильных телефонов (28,1% опрошенных). Другой популярной целью займов стало приобретение бытовой техники (21,1%). По 11,5% респондентов признались, что прибегали к кредитам для ремонта квартиры либо дома, а также для оплаты путешествий или развлечений. Самыми востребованными являются кредиты на неотложные нужды — до 150 000 руб., говорит начальник управления развития бизнеса Южного торгового банка Олег Коршунов.

Хотя граждане занимают деньги у банков, а не размещают в них свои кровные, тем не менее при выборе кредитора на первое место большинство из них ставит надежность кредитной организации — таковых 42,6% опрошенных. Понятность условий получения кредита в качестве решающего критерия указали 30,3% респондентов, известность банка — 26,2%, время его существования на рынке — 20,4%, личные связи и знакомство с кем-то из его сотрудников — 16,3%, рассказывает Мария Вакатова, директор по коммуникациям “Комкона”. А управляющий ростовским филиалом Русь-банка Сергей Шульга добавляет, что для многих клиентов важную роль играют отсутствие залогового обеспечения личным имуществом и упрощенная схема выдачи кредита.

Кредитные пластиковые карты пока не очень популярны у ростовчан. По словам Вакатовой, владельцы пластиковых карт составляют 21,8% населения Ростова-на-Дону старше 16 лет, самостоятельно в банке карту приобрели 18,5% владельцев, 69,1% получили карту централизованно через компанию, в которой работают. 80% владельцев пластиковых карт используют ее для снятия наличных и только 15% с их помощью оплачивают товары и услуги.

Тем не менее участники рынка прогнозируют развитие услуг с использованием пластика. Например, Южный торговый банк предлагает владельцам пластиковых карт также оплачивать коммунальные услуги, услуги сотовой, городской и междугородной связи, спутниковое телевидение и погашать кредиты через свои банкоматы, рассказывает Коршунов. А по пластиковым картам Русь-банка можно получить скидку в торгово-сервисных предприятиях — участниках партнерской программы банка. Получить в подарок кредитную карту с бесплатным годовым обслуживанием возможно, открыв вклад от 30 000 руб., отмечает Шульга. По кредитным картам Альфа-банка в течение 60 дней с момента образования задолженности действует беспроцентный период кредитования, в течение которого клиент не платит банку проценты за пользование кредитом.

Наступление полным ходом

По данным Главного управления Банка России по Ростовской области, с начала года девять московских банков открыли свои филиалы в Ростове-на-Дону: Собинбанк, Маст-банк, “Электроника”, Инвестрастбанк, “Авангард”, “Губернский”, Городской клиентский банк, Соцгорбанк и Московский областной банк.

В начале ноября был открыт дополнительный офис на улице Доваторов, а к концу следующего года появится несколько операционных касс для обслуживания населения в Кировском районе, рассказывает управляющий филиалом “Ростовский” Соцгорбанка Игорь Коробецкий. “Сейчас идет работа над крупным зарплатным проектом, поэтому не исключаю, что уже в I квартале 2007 г. мы начнем установку банкоматов”, — добавляет он. Но в первую очередь, по словам Коробецкого, банк сосредоточится на снижении процентных ставок по кредитам для компаний. “Сейчас мы выдаем кредиты под 18% годовых, это много для региона, средняя ставка в Ростове — 15-16%”, — уточняет он.

Инвестрастбанк намерен развивать ипотечное кредитование и создать сеть кредитно-кассовых офисов в регионе, делится планами начальник управления развития бизнеса банка Владимир Прокопенко. “Пока мы предлагаем ипотечные программы по стандартам Агентства по ипотечному жилищному кредитованию (АИЖК) на вторичном рынке жилья, но в дальнейшем рассматриваем возможность работы и на первичном рынке”, — уточняет он.

Работать с населением будет и банк “Авангард”. На ростовскую почву он намерен перенести “большой опыт работы в Москве, наличие отработанных технологий и продуктов, которых нет у других банков”, уверяет начальник пресс-службы банка Игорь Илюхин. В дополнение к расчетно-кассовому обслуживанию, валютным операциям и вкладам банк запустит услуги автокредитования, а также кредитные карты Visa и MasterCard с льготным 50-дневным периодом и единой ставкой 12% в рублях, долларах и евро, обещает Илюхин.

Выход на ростовский рынок новых игроков стимулирует и других его участников активнее развивать филиальную сеть и улучшать качество обслуживания клиентов, признал недавно руководитель Юго-Западного банка Сбербанка России Михаил Золотарев. Сейчас в Ростовской области у “Сбера” работает 78 дополнительных офисов и операционных касс вне кассового обслуживания, а также 150 торгово-сервисных точек банка. Со временем “Сбер” начнет переоборудование ряда своих отделений, чтобы там появились и зоны самообслуживания, и пространство для работы с консультантами.

Уже в ноябре Русь-банк откроет допофис на бульваре Комарова (Северный жилой массив), в начале 2007 г. — на улице Зорге (Западный жилой массив), говорит Шульга. “В ближайшей перспективе откроем отделения во всех районах города, а потом — и в области”, — уверяет он.

Не отставать стараются и региональные банки. Крупнейшим из них по размеру сети является “Центр-Инвест”, к 1 октября он располагал 89 офисами, 18 из которых находились в Ростове, а остальные — в области и других городах юга России. До конца года “Центр-Инвест” планирует открыть еще шесть офисов, в том числе в Пятигорске и Новороссийске, сообщили в пресс-службе банка.

По словам Коршунова, в 2007 г. Южный торговый банк планирует увеличить число дополнительных офисов до 11 (сейчас их 10), автоматизированных устройств самообслуживания — до 120 (в том числе банкоматов и устройств cash in — до 40), точек обслуживания пластиковых карт — до 80. “В этом году мы окрыли допофис в центре города Шахты на улице Таганрогской, уже приобретены здания под офисы в Новочеркасске и Таганроге”, — рассказывает он.

Прописаться непросто

Активное развитие банковских сетей подогревает рынок ростовской недвижимости, отмечают риэлторы. Евгений Сосницкий, гендиректор “Титула”, констатирует дефицит помещений в спальных районах, подходящих для размещения банков. По его словам, особенно востребованными становятся помещения в Александровке, на Сельмаше, в Северном и Западном жилых массивах. “Очередь стоит из банкиров, — уверяет замдиректора агентства недвижимости "Парус" Максим Хмель. — Причем если раньше они хотели арендовать помещения, теперь все дружно кинулись покупать, а предложить, честно говоря, нечего”. “Спрос увеличивает арендные ставки на такие помещения — они доходят до 1000 руб. за 1 кв. м в месяц, что сопоставимо со средними ставками аренды в центре города”, — добавляет Сосницкий. “Интерес к спальным районам понятен — банковские отделения должны находиться непосредственно рядом с потребителями”, — отмечает Олег Пилипенко, директор управляющей компании “Офис-Сервис”. Правда, один из участников рынка, пожелавший остаться неназванным, полагает, что стремление банков значительно увеличить свою филиальную сеть связано с надеждой на его продажу крупным иностранным игрокам, приход которых в регион ожидают в ближайшем будущем.

20.11.2006.  Золотые перипетии

Межбанковский рынок драгметаллов разбирается с налоговыми претензиями
Налоговые и правоохранительные органы продолжают бороться с банкирами, которых обвиняют в неуплате НДС при продаже золота под видом сделок на межбанковском рынке. Это изрядно портит нервы участникам рынка.
Обвиняемые

Лицензиями ЦБ на операции с драгметаллами обладает около 150 банков. Однако, считает управляющий партнер “2К Аудит — Деловые консультации” Иван Андриевский, число активных игроков рынка за два года сократилось с примерно 50 до 15. Банки стали прекращать операции в начале 2005 г., когда налоговая служба предъявила банку “Российский капитал” претензии по НДС .

Банк покупал золото у 13 банков. Проиграв дело в трех инстанциях, он подал иск по вновь открывшимся обстоятельствам. Но федеральный арбитражный суд Московского округа (кассационная инстанция) 23 июня не нашел оснований для отмены постановления налоговой инспекции об уплате НДС, пеней и штрафов на 2,1 млрд руб. В банке отказались от комментариев.

Дело банка “Северо-восточный альянс” (СВА) — одного из тех, у кого “Роскапитал” покупал золото, тоже не закрыто. В декабре 2004 г. налоговики потребовали доплаты НДС и других налогов и штрафов на 1,3 млрд руб. по сделкам с драгметаллами в 2001-2003 гг., объем которых составил 2,1 млрд руб. Представители СВА заявили, что собственниками драгметаллов были комитенты (восемь ООО), которые и получали выручку, а банк — только комиссию за свои услуги. Но арбитраж решил, что СВА систематически реализовывал собственные слитки через цепочку посредников и как комиссионер, лишь чтобы “скрыть реальную деятельность” по продаже драгметаллов и выручку от нее.

В январе 2006 г. апелляционный суд отклонил жалобу СВА. Но летом Федеральный арбитражный суд Московского округа (суд третьей инстанции) по кассационной жалобе СВА отправил дело на новое рассмотрение. Причиной стало отсутствие ссылок на документы, на основании которых суды решили, что СВА умышленно уклонялся от налогов. Слушание планируется на конец декабря.

В уклонении от уплаты налогов следственная часть ГУВД Москвы обвинила Романа Козака, предправления Национального залогового банка (НЗбанка), у которого четыре ООО приобретали металлы для реализации через СВА. По версии следствия, в 2002-2003 гг. банк реализовывал слитки драгметаллов, предоставляя займы в них тем ООО. Слитки покидали хранилище, а погашались займы не поставкой драгметаллов, а в безналичной форме. При этом следовало исчислять и уплачивать НДС, поскольку фактически происходила продажа металла. Всего НЗбанк предоставил займов на 656 млн руб., не заплатив более 108 млн руб. НДС, настаивали следователи. Согласно сообщению на сайте НЗбанка, 18 мая Козак уволился по собственному желанию. Связаться с ним не удалось.

Несмотря на то, что Козак руководил банком в 2002-2003 гг., дело возбуждено в отношении не должностного лица, а обычного гражданина. Более того, столичная прокуратура отмечала, что это дело не могло быть возбуждено в принципе, поскольку указанный период был полностью проверен налоговыми органами, которые не выявили нарушений законодательства о налогах и сборах, отмечает замначальника договорно-правового управления банка Антон Кулагин. Представитель МВД подтвердил лишь, что дело расследуется.

Дела уголовные

Схема “Роскапитала” весьма спорна, поэтому банк едва ли сумеет ее отстоять, говорит Андриевский. По мнению менеджера практики налогового консалтинга БДО “Юникон” Евгения Кивенко, у СВА была схожая схема. “Ответственность за неуплату налога понес один из банков-посредников, а вот банки-продавцы фактически не были привлечены к ответственности за неуплату НДС, так как условия договора купли-продажи позволяли им считать, что банк-посредник покупает металл от своего имени и за свой счет”, — говорит Кивенко. Дело против сотрудников Номос-банка, который торговал золотом с “Роскапиталом”, закрыты еще в январе прошлого года за отсутствием состава налогового преступления. Сняты претензии налоговиков и к Ланта-банку, предъявленные еще в октябре 2003 г.

Однако некоторым банкирам пришлось отправиться за решетку. Таганский районный суд 8 февраля, копия решения есть у “Ведомостей”, признал виновными начальника отдела торговых операций управления по операциям с драгметаллами Номос-банка Вадима Ефимова и начальника отдела по работе с драгметаллами “Роскапитала” Михаила Новикова. Новиков приговорен к четырем годам лишения свободы. Ефимову дали 4,5 года. На четыре года осужден и гендиректор ООО “Золотые линии” Олег Перевалов. Он курировал, как указано в тексте приговора, “фирмы-помойки” “Векторторг” и “Мидас”, подставные руководители которых выступали как доверенные лица “Роскапитала”, и находил покупателей на золото.

Суд счел, что преступную группу организовал Ефимов. Новиков обеспечивал подписание у руководства своего банка доверенностей на лиц, подобранных Переваловым для получения слитков в “Номосе” в качестве представителей “Роскапитала”. Перевалов через “Векторторг” предлагал золото ювелирным предприятиям на 15-17% дешевле рыночной цены, оставляя группе вознаграждение в 2,4%.

Зампредправления Номос-банка Ирина Гордеева заявила “Ведомостям”, что в банке не считают своего сотрудника виновным, полагая, что доказательств вины недостаточно — “не было, например, показаний свидетелей”. Сейчас жалоба находится в Верховном суде. А в “Роскапитале” за Новикова заступаться не стали. По словам представителя банка Олега Чупова, обвинялся конкретный сотрудник и сейчас банк операций с драгметаллами не проводит и в судебных разбирательствах не фигурирует.

Письма всякие

“Началось с "Роскапитала" и пошло по всему рынку”, — говорит начальник управления финансовых рынков МДМ-банка Василий Заблоцкий. В конце прошлого года в Ассоциацию российских банков пришло письмо за подписью директора департамента таможенно-тарифной политики Михаила Моторина. В нем говорится, что, “если при реализации банком-продавцом слитки изымаются из его хранилища, для подтверждения правомерности применения освобождения от налогообложения банку-продавцу необходимо иметь документы, подтверждающие, что слитки будут находиться в сертифицированном хранилище банка-покупателя”. Некоторые банки решили, что Минфин предписал предоставлять дополнительные документы при сделках на межбанке, хотя в Налоговом кодексе указано, что налогоплательщик освобождается от НДС при продаже драгметаллов банкам, говорит Гордеева. Кроме того, такой подход противоречит Гражданскому кодексу, ведь после передачи имущества в собственность продавец за него больше не отвечает, добавляет она.

Но, по словам Заблоцкого, в декабре сотрудники ФНС проверили около 10 банков, активно работающих на рынке, и выставили всем претензии, ссылаясь на письмо Минфина. МДМ-банк даже указал это в отчетности по МСФО за прошлый год. Претензии по НДС за 2002 г. на 88 млн руб. выставлены в конце февраля 2006 г. Банк направил налоговикам возражения и до сих пор ждет ответа, говорит Заблоцкий.

По словам Заблоцкого, некоторые просто перестали работать на межбанковском рынке. Другие принялись добавлять различные нормы в свои договоры. Однако в августе за подписью замминистра финансов Сергея Шаталова вышло еще одно письмо по НДС, подтверждающее, что дополнительные документы при сделках на межбанковском рынке не нужны. Это письмо можно считать официальной позицией, поскольку оно размещено на сайте Минфина и зарегистрировано ФНС, убеждена Гордеева.

Но пока банки не смогли вздохнуть свободно. Появление сомнительных схем отрицательно сказалось на всем российском рынке драгоценных металлов, говорит начальник управления драгметаллов Промсвязьбанка Ольга Аникейчик. “Даже небольшой риск возникновения НДС по межбанковским сделкам лишает смысла работу на этом [межбанковском] рынке, он и на международном межбанковском рынке нигде не используется”, — отмечает она. В августе по инициативе Газпромбанка при Ассоциации российских банков появился комитет по драгметаллам, первое заседание которого состоится на этой неделе. В комитет также вошли Сбербанк, ВТБ, Росбанк и “Уралсиб”. Руководитель комитета, директор департамента операций на товарных рынках Газпромбанка Юрий Черный говорит, что банки объединились для выработки единой позиции и лоббирования ее в том числе при подготовке законопроектов. “Этот вопрос остается [открытым] и, безусловно, будет в приоритетах, — сказал он по поводу порядка уплаты НДС по межбанковским сделкам. — А то один обратился в Минфин — получил разъяснение, другой получил. А проблема общая”. Налоговики пока не отозвали своих претензий. Запрос “Ведомостей” в ФНС остался без ответа.



ПРЕДМЕТ СПОРА 

По Налоговому кодексу банки имеют право на освобождение от НДС стоимости слитков драгметаллов, проданных другим лицам, при условии, что эти слитки остаются в сертифицированных хранилищах — банков, ЦБ или Гохрана, говорит менеджер БДО “Юникон” Евгений Кивенко. Если же покупателем драгметалла является банк, сделка не облагается НДС в любом случае. Этим воспользовался ряд банков, которые приобретали у других банков драгметаллы по договорам комиссии, в которых банки-покупатели действовали от своего имени, хотя реально выступая посредниками между банками-продавцами и третьими лицами. В результате продавцы не облагали продаваемый металл НДС, а третьи лица по доверенности от банков-посредников получали драгметалл непосредственно у банков-продавцов. Поскольку операции по передаче драгметалла не отражались в учете банков-посредников, последние также не облагали их НДС, что позволяло не платить НДС никому из участников схемы. Данная схема и стала предметом судебных разбирательств.
23.11.2006.  Налоговая служба продолжает требовать НДС с банков

Банковские лоббисты просят Минфин урезонить налоговую службу, продолжающую предъявлять претензии за неуплату НДС банкам, работающим с золотом на межбанковском рынке. Вопреки разъяснениям Минфина в октябре счет был выставлен как минимум пяти банкам, негодуют банкиры.
При реализации банками слитков драгоценных металлов обязанность по уплате НДС возникает при изъятии слитков из хранилища, за исключением операций по реализации слитков в процессе межбанковского оборота, когда и продавцами, и покупателями являются банки, обладающие лицензией ЦБ на операции с драгметаллами, а также Банк России.

Многие банки начали сворачивать операции на межбанковском рынке драгметаллов с начала 2005 г. Тогда налоговая служба, в частности, предъявила претензии по НДС банку “Российский капитал” почти на 2 млрд руб. Инспекторы решили, что в ряде сделок некоторые банки приобретали драгметаллы по договорам комиссии, в которых банки-покупатели действовали от своего имени, хотя реально выступали посредниками между банками-продавцами и третьими лицами. А значит, незаслуженно уклонялись от уплаты НДС.

Разбирательства в рамках налоговых, а иногда и уголовных дел затронули действующих или бывших менеджеров многих банков, работающих с золотом, в том числе МДМ-банка, СВА-банка, “Российского капитала”, Национального залогового банка, Номос-банка, Ланта-банка.

Ассоциация российских банков (АРБ) неоднократно обращалась в Минфин с призывом дать разъяснения, каков все же порядок налогообложения операций банков с драгметаллами. В конечном итоге за подписью замминистра финансов Сергея Шаталова АРБ получила вожделенный документ, из которого следовало, что межбанковские операции с золотом не облагаются НДС. Эти разъяснения были направлены и территориальным налоговым службам. Зампред правления Номос-банка Ирина Гордеева радовалась, что теперь изложенную позицию вполне можно считать официальной.

Однако это не помогло банкам не только разобраться со старыми проблемами, но и избежать новых. В конце октября принято решение о доначислении сумм по НДС и пени на значительные суммы ряду московских банков, пожаловалась АРБ в Минфин и налоговую службу. По словам президента ассоциации Гарегина Тосуняна, налоговые счета выставлены минимум пяти банкам, а в числе инициаторов обращения Тосунян назвал Номос-банк и “Зенит”. Представители “Зенита” вчера не смогли прокомментировать ситуацию, а в Номос-банке уверяют, что к нему налоговых претензий нет. АРБ просит министра финансов Алексея Кудрина организовать совещание с участием представителей Минфина, налоговой службы, Банка России, АРБ и банков, чтобы принять “адекватные меры по устранению негативных последствий, вызванных неправомерными действиями налоговых органов, а также по недопущению впредь подобных действий”. В налоговой службе получить комментарии не удалось.

“Налоговые органы нередко игнорируют разъяснения Минфина. По крайней мере мы с такими случаями сталкиваемся регулярно”, — говорит Вячеслав Хоровский, консультант Allen & Overy. Налоговый инспектор может иметь свое мнение по той или иной проблеме, объясняет директор налогового департамента компании “Правовые консультации” Дмитрий Костальгин.

20.11.2006. Чужими глазами

Более 100 российских банков заказывают рейтинги

Каждый одиннадцатый российский банк получил кредитный рейтинг хотя бы одного из пяти агентств, работающих на отечественном рынке. По оценке “Ведомостей”, за год банки заплатили за свои рейтинги от $15 млн до $62 млн. Львиная доля этих денег досталась Moody's, Fitch Ratings и Standard & Poor's.

Уже 103 российских банка имеют кредитный рейтинг. Наибольшей популярностью среди них пользуется Moody's — это агентство обслуживает 66 банков. На втором месте “Русрейтинг” — к его услугам прибегли 45 кредитных организаций. Рейтинги Fitch Ratings получили 37 банков, S&P — 26, а “Эксперт-РА” — семь.

Иностранцы на порядок дороже

Как правило, рейтинги, которые агентства присваивают банкам, делаются по запросу самих кредитных организаций и на платной основе. По словам директора по развитию бизнеса S&P Елены Елисеенко, только так поступает ее компания. Этой же политики придерживается и Fitch Ratings, говорит директор по развитию бизнеса агентства Сергей Миронов. Однако Moody's готовит рейтинги как по просьбе банков, так и инициирует их подготовку само, признается гендиректор Moody's Interfax Алексей Богомолов. Хотя бесплатно рейтинги Moody's не присваивает. Агентство “Русрейтинг”, по словам его президента Ричарда Хейнсворта, тоже рейтингует банки как по собственной инициативе, так и по их просьбе. Платно “Русрейтинг” обслуживает лишь 20 банков из 45.

Услуги западных агентств гораздо дороже, чем российских. Присвоение “иностранного” рейтинга стоит банку $30 000-50 000, утверждает зампред правления Росевробанка Ян Лютер. А по словам Миронова, в среднем уровень вознаграждения за присвоение и поддержание рейтинга для банка находится в пределах $100 000 в год. Эту цифру подтверждает начальник отдела международного финансирования банка “Возрождение” Юлия Виноградова. Начальник управления отчетности Международного промышленного банка Михаил Зингаревич рассказывает, что его банк, рейтингующийся сразу в трех международных агентствах — Moody's, Fitch и S&P, тратит ежегодно на поддержание кредитного рейтинга в этих агентствах $120 000.

А вот годовой контракт с “Русрейтингом” на поддержание рейтинга стоит 15 000 евро, говорит Хейнсворт. По словам руководителя банковского направления агентства “Эксперт-РА” Павла Самиева, стоимость годового обслуживания в его компании обойдется банку всего лишь в $5000-10 000.

Экономическое значение имеют только рейтинги тройки крупнейших рейтинговых агентств: Moody's, Fitch и S&P, а рейтинги российских агентств имеют значение только с точки зрения PR, уверен финдиректор Банка Москвы Юрий Максутов. С ним согласно большинство банкиров, беседовавших с “Ведомостями”. Хейнсворт возражает: “Оценку риск-факторов банков, которые мы рейтингуем, мы производим ежемесячно, в то время как иностранные агентства делают это раз в квартал или в год”. К тому же, по его словам, “Русрейтинг” анализирует банки не только по их международной отчетности, но и по стандартам российского бухгалтерского учета. “Например, мы изучаем оборотную ведомость, для того чтобы увидеть передвижение банковских средств, а поскольку этой формы отчетности не существует за рубежом, то нет у западных агентств и методов ее обработки, что не позволяет сделать анализ более полным”, — заключает Хейнсворт.

Если исходить из оценки стоимости годового обслуживания в западном агентстве в $40 000-100 000, а в отечественном — в $5000-20 000, то получается, что размер российского рынка рейтинговых услуг — от $5,5 млн до $13,5 млн. Естественно, по доходам иностранные агентства существенно опережают российские.

У всех сразу

Международный промышленный банк не единственный, который рейтингуется сразу в нескольких агентствах. Более того, банки “Петрокоммерц”, “ВТБ 24”, Промсвязьбанк, Бинбанк и МДМ-банк имеют рейтинги сразу в четырех агентствах.

Оценка деятельности банка будет более объективной, если она получена от нескольких независимых агентств, использующих в своей работе различные методики, считает Михаил Котерев, начальник управления внутреннего контроля Московского кредитного банка, заказывающего рейтинг у Moody's и Fitch. Заключив договоры с Moody's, S&P и Fitch, “ВТБ 24” хочет показать, что его не смущают различия в методологии подготовки рейтингов этими агентствами и возможные в связи с этим колебания в их оценке, говорит замдиректора финансового департамента “ВТБ 24” Александр Меленкин.

Впрочем, иногда банки отказываются от дальнейшего сотрудничества с одним из агентств. В конце прошлого года банк “Авангард”, работавший с Fitch начиная с 1999 г., отказался продлевать договор о рейтинговании. Пресс-секретарь “Авангарда” Игорь Илюхин объяснил отказ банка дороговизной услуг агентства и бессмысленностью таких затрат. “Проведя консультации с конкретными инвесторами из США и Юго-Восточной Азии, мы выяснили, что рейтинг Fitch не является для них фактором принятия решений, они ориентируются на другие агентства”, — добавил Илюхин. Сейчас у “Авангарда” есть рейтинг только от “Русрейтинга”.

Неплохая добавка

В некоторых случаях наличие сразу нескольких международных кредитных рейтингов обязательно — например, при выпуске банком еврооблигаций, рассказывает Котерев. “Если для привлечения синдицированных кредитов банкам достаточно иметь рейтинг одного агентства, то перед выпуском еврооблигаций принято получить рейтинги как минимум двух агентств”, — соглашается Лютер. “Работает правило: чем больше профессионалов оценят твой бизнес, тем лучше для инвесторов”, — поясняет старший вице-президент банка “Русский стандарт” Леван Золотарев.

Естественно, за подготовку облигационного рейтинга банк доплачивает агентству. Средства, которые ежегодно тратятся на рейтинги, невелики, но суммы значительно увеличиваются, когда банк выпускает долговые бумаги, признает вице-президент Бинбанка Ирина Комарова. Стоимость рейтинга бондов рассчитывается международными агентствами исходя из объема выпуска бумаг и, как правило, составляет 0,1-0,5% от суммы эмиссии, утверждает Хейнсворт. Представители других агентств и банков отказались обсуждать расходы на рейтинги еврооблигаций.

По подсчетам аналитика МДМ-банка Михаила Галкина, в этом году девятью российскими банками были выпущены евробонды на общую сумму $9,6 млрд. Если исходить из оценки Хейнсворта, то получается, что банки заплатили агентствам за рейтинги своих еврооблигаций от $9,6 млн до $48 млн.

Однако, считают банкиры, эти затраты вполне окупаются. Уровень рейтинга непосредственно влияет на стоимость заимствований банка на рынках капитала, говорит Виноградова. По словам Комаровой из Бинбанка, повышение рейтинга на одну ступеньку снижает стоимость заимствований примерно на 0,3-0,6%.

	


21.11.2006.  Бурно растущий рынок факторинговых услуг до сих пор оставался за пределами интересов фондов прямых инвестиций. Этот пробел, похоже, решили восполнить управляющие из “Тройки Диалог”. Доверенный им фонд может стать совладельцем одного из крупнейших операторов — компании “Еврокоммерц”.
Факторинг — комплекс финансовых услуг, оказываемых клиенту в обмен на уступку дебиторской задолженности. Факторинговая компания — посредник между поставщиком и покупателем — дает возможность покупателю отсрочить платежи, а поставщику — получить основную часть оплаты за товар сразу после его поставки (отгрузки).

“Еврокоммерц” и “Тройка Диалог” пригласили журналистов на сегодняшнюю встречу, чтобы обсудить перспективы развития российского рынка факторинга. Раскрывать ее подробности организаторы вчера отказались. Однако в планах фонда прямых инвестиций Russia New Growth Fund под управлением Troika Capital Partners войти в капитал “Еврокоммерца”, рассказал и источник, близкий к “Тройке”, и финансист, осведомленный о планах “Еврокоммерца”. О грядущем появлении нового совладельца в “Еврокоммерце” наслышан и топ-менеджер одного из операторов факторингового рынка. Представители “Еврокоммерца” и “Тройки Диалог” от комментариев отказались.

В материалах “Еврокоммерца”, предоставленных одному из партнеров, сказано, что “потенциал заметно вырос за счет привлеченных инвестиций. В качестве стратегического партнера выступает казахский банк "Тураналем". <...> В самое ближайшее время партнером становится один из крупнейших российских инвестбанков”. А в других материалах компании сказано, что фонду “Тройки” будет принадлежать 50% плюс 2 акции “Еврокоммерца”, а “Тураналем” открыл “Еврокоммерцу” кредитную линию на $120 млн. Получить комментарии в банке вчера не удалось.

“Еврокоммерц” — интересный объект для инвестиций, считает эксперт отдела банковских рейтингов “Эксперт РА” Ольга Гришина. Созданная менеджментом компания за пять лет сумела выбиться в число лидеров рынка, создав сеть из 50 филиалов и предоставив финансирование в прошлом году на 26,7 млрд руб., отмечает она. Однако для сохранения позиций компании нужны финансовые вливания, уточняет эксперт.

“Тройка”, в свою очередь, ищет перспективные проекты. Russia New Growth Fund, созданный в 2005 г. при участии сингапурской Temasek, намерен вкладывать от $10 млн. Рынок факторинга каждый год увеличивается в два раза, потенциал его не исчерпан и для “Тройки” это хорошее вложение денег, считает замначальника управления факторинга Промсвязьбанка Виктор Носов. Он отмечает, что не за горами пришествие на рынок и иностранных игроков. Председатель правления Национальной факторинговой компании (НФК) Михаил Трейвиш считает, что рынок факторинга сейчас недоосвоен, он должен увеличиться раз в десять. Однако произойдет это за три года или за пять — говорить сложно. Оборот факторинга сейчас составляет около 1% ВВП, в то время как в Эстонии, например, — 18%, заключает он. По его словам, специализированных игроков на федеральном рынке немного — это НФК и “Еврокоммерц”, а у остальных этот бизнес является частью банковского.

“Тройка Диалог” скорее всего в декабре будет размещать облигации “Еврокоммерца” на 1 млрд руб., решение о выпуске которых было принято компанией в октябре, продолжает один из собеседников “Ведомостей”. И он считает, что “Тройка” ограничится блокпакетом в “Еврокоммерце”.

	21.11.2006.  Банки в обмен на продовольствие

Россия вступит в ВТО, сохранив контроль за финансовыми потоками 

В следующем году Россия вступит в ВТО, а в ближайшее время конгресс США может снять ограничения на торговлю с Россией, введенные еще в 1974 году. 

	Таков пафос соглашения о вступлении в ВТО, подписанного Россией и Америкой. При этом российские переговорщики во главе с министром экономического развития и торговли Германом Грефом говорят о притоке в страну качественной и более дешевой иностранной техники. Американская сторона довольна условиями поставок мяса на наш рынок.

Заметим, что и для США нет возможности отката назад. Впрочем, если подписанное соглашения не будет ратифицировано конгрессом США, то, по словам Германа Грефа, "у нас просто не будет полноценных двусторонних отношений". В своем первом в качестве "подписанта" исторического документа публичном выступлении Герман Греф приоткрыл некоторые позиции соглашения. С того момента, как Россия станет полноправным членом ВТО, она обязана в течение семи лет снизить пошлины на ввоз иностранных автомобилей с 25 до 15 процентов, а самолетов - с 20 до 10 процентов.

Это будет проходить поэтапно, но в итоге снижение будет значительным: в полтора раза. Кроме того, для россиян доступнее по цене станут качественная импортная электроника и компьютерная техника. 

Сельское хозяйство и ветеринарный контроль заняли на переговорах львиную долю времени, США пообещали гарантировать качество поставляемой мясной продукции в соответствии с международными стандартами. А Россия отстояла право сохранить импортные квоты на поставку американской мясной продукции и после 2009 года, "если возникнет такая необходимость". Председатель Комитета Совета Федерации по международным делам Михаил Маргелов назвал "большим достижением" сохранение Россией права на квотирование импорта мяса. 

Герман Греф заверил, что Россия отстояла свои принципиальные позиции. Долгое время стороны скрупулезно согласовывали тарифы и ветеринарный контроль по 15 видам мяса разной заморозки. Что касается болезненной темы господдержки сельхозпроизводителей, то объем субсидий еще будет обсуждаться на многосторонних переговорах. 

Проблема интеллектуальной собственности, похоже, так и не нашла окончательного решения. Чтобы не омрачать праздник и не тормозить переговоры, стороны вынесли спорный вопрос за скобки, решив подписать об "интеллектуальных пиратах" дополнительное соглашение.

Зато поставлена точка в спорах о филиалах иностранных банков на территории России. Их не будет. Но вот квота на присутствие зарубежных денег в совокупном капитале российской банковской системы будет увеличена с 25 процентов, на чем ранее настаивала Россия, до 50 процентов. Правда, сроки введения этой нормы пока не сообщаются. 

Кстати, уже сейчас начался довольно активный процесс покупки действующих российских банков иностранными инвесторами. В последние месяцы иностранцы вошли в капиталы ряда крупных отечественных банков, в которых приобрели довольно внушительные пакеты акций. И многие банки имеют незначительный процент иностранных денег. По словам финансового эксперта Михаила Хазина, на сегодняшний день среди крупных банков "стопроцентными" российскими остались только банки, в которых государство имеет большие пакеты акций: Сбербанк, Внешторгбанк. Однако идут разговоры, что скоро и Сбербанк, и Внешторгбанк тоже будут приватизироваться, и в этом случае, по мнению Михаила Хазина, они также попадут под контроль западного капитала. Иными словами, в процессе вступления в ВТО нам удалось отбиться от самого негативного сценария, при котором мы просто полностью теряли контроль над своей банковской системой, однако процессы постепенной утраты контроля, в общем и целом продолжаются, считает эксперт.

Страховой же рынок переговорщики открыли полностью для иностранных конкурентов. Правда, по словам Германа Грефа, здесь нам дали фору в 9 лет, в течение которых отечественные страховщики смогут подготовиться. Впрочем, здесь ситуация разнится с банковской сферой: российские страховщики иностранцев не боятся.

"Ряд страховых компаний заявляют, что они уже и сейчас готовы встретить иностранных конкурентов на российском рынке, - пояснил "РГ" руководитель информационно-аналитического отдела Всероссийского союза страховщиков Эдуард Гребенщиков. - Компании всмотрелись в систему действия филиалов и поняли, что о бесконтрольной деятельности иностранных филиалов речи не идет. К тому же они постоянно повышают свой уровень конкурентоспособности на внутреннем рынке. И еще одно обстоятельство: приход дополнительных игроков означает вливание нового капитала на российский рынок. Ну а насчет "сдачи" - это сильно преувеличено. Нужно иметь в виду, что в данном случае иностранцы придут не на готовый рынок, чтобы "снимать сливки", а будут вынуждены участвовать в его развитии. 

Словом, условия, на которых Россия подписала соглашение с США, весьма непросты, но политически "выжать" большее было трудно. Эксперты считают, что иначе могла возникнуть ситуация, аналогичная случившейся на санкт-петербургском саммите-2006 "большой восьмерки". Тогда США фактически вынудили Россию отказаться от подписания протокола, выставив сверхжесткие условия. Эксперты заключают, что соглашение по ВТО с США важно не только потому, что улучшит условия торговли. Вступление в ВТО для России проходит на фоне исчерпания ресурсов быстрого роста экономики. И может, при высоких рисках и угрозах для ряда отраслей -металлургической, химической, автомобильной, авиационной, пищевой, мебельной, фармацевтической - дать стимул для серьезных структурных преобразований. 

Тем временем
Теперь России для вхождения в ВТО предстоит не только преодолеть сопротивление Молдавии и Грузии, но и успешно провести многосторонние переговоры. Глава минэкономразвития прогнозирует их протяженность в 6-8 месяцев. России предстоит вести переговоры с рабочей группой из представителей 57 стран. 


21.11.2006.  Банкиры надеются на стойкость президента и ЦБ
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Отечественные переговорщики по вступлению России в ВТО почти не покривили душой, доложив, что отстояли все принципиальные вопросы в части допуска иностранцев в сектор финансовых услуг. Но победу можно считать пирровой: Россия гарантировала, что вопрос о банковских филиалах будет обсуждаться и дальше и фактически допустила присутствие иностранцев в банковском секторе выше 50%. 

Как сообщил вчера офис торгового представителя США, Россия оставляет за собой право ограничивать новые прямые иностранные инвестиции в банковский сектор, "если они превысят 50% всех инвестиций в сектор". Но при этом вычисление уровня в 50% "исключает иностранные инвестиции, сделанные до 1 января 2007 года". Иными словами, сегодняшний уровень в 12,92% иностранного участия в совокупном капитале российской банковской системы при расчете будет исключаться, и Россия согласилась, что доля иностранцев на нем может превысить по факту 50%. 
Главная же неожиданность – в том, что Россия обязалась вернуться к обсуждению вопроса допуска филиалов иностранных банков "в связи со вступлением в Организацию экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) или на следующем раунде многосторонних переговоров, в зависимости от того, что произойдет раньше". Между тем переговоры по вступлению в ОЭСР планируются уже на 2007 год. 
Российскому банковскому сектору пока далеко до рынка стран Восточной Европы, в некоторых из которых иностранная доля в банках превышает 90%. Однако, как предупреждает президент Ассоциации региональных банков Анатолий Аксаков, захват рынка может произойти достаточно быстро. "Если иностранная доля в российских банках поднимется более чем до 50%, это станет прямой угрозой национальной безопасности,– говорит он.– Учитывая, что за прошлый год эта доля удвоилась, это может произойти за считанные годы – буквально за три-пять лет". При этом, как сообщил Ъ господин Аксаков, "наши восточноевропейские коллеги признаются, что кусают локти, так как в 90-е года не смогли защитить свои рынки, из-за чего потеряли национальные банковские системы". 
Государство за последние годы сделало все, чтобы при любом исходе сохранить национальную банковскую систему – хотя бы ценой укрупнения госбанков. На сегодняшний день капитал и активы трех крупнейших российских банков – Сбербанка, ВТБ и Газпромбанка – составляют более 50% совокупного капитала и активов банковского сектора. Однако даже эта крепость долго не устоит – к запланированному всеми тремя банками размещению дополнительных эмиссий акций наибольший интерес проявляют именно нерезиденты. 
Некоторые же представители банковского сообщества вообще не считают, что США предоставили корректные сведения об итогах переговоров. Как сообщил Ъ президент Ассоциации российских банков Гарегин Тосунян, "для нас, банкиров, важнее позиция первых лиц в государстве, чем непроверенные данные. Я знаю позицию ЦБ, знаю позицию российского президента – и она достаточно твердая". Не собираются сдаваться и в ЦБ. Как сообщил Ъ представитель регулятора, "за недопущение филиалов иностранных банков мы будем держаться. Ну а то, что этот вопрос отложен, еще не значит, что он решен". 
23.11.2006. Банки — инвесторам

Аналитики призывают вкладываться в финансовый сектор

В ближайшие три года наиболее безопасными отраслями для инвестиций будут банковский, финансовый и страховой. Такой вывод содержится в исследовании инвестиционного климата в России, проведенном институтом Chartered Financial Analyst (CFA). Остальные отрасли слишком подвержены политическому риску. 

Исследование института CFA оценивает ожидание роста капитализации различных секторов российской экономики среди профессиональных участников рынка. Оно было проведено с 30 октября по 9 ноября 2006 года среди 750 человек, которые уже получили диплом CFA, и кандидатов на соискание этого диплома. 

Опрос показал рост оптимистических настроений среди участников рынка. 79% респондентов в целом положительно оценили текущие события на финансовом рынке, в экономике и в правительстве России, тогда как в 2005 году только 64% опрошенных оценивало складывающуюся ситуацию как оптимистичную. По сравнению с 2005 годом число аналитиков, склонных оценивать общую готовность граждан к инвестированию как положительную, выросло на 22 процентных пункта — до 48%, а как очень позитивную — с 1% до 3%. 

При этом 54% респондентов считают политический риск основным фактором, сдерживающим инвестиции в Россию. Внутриэкономический риск России, как и террористический в качестве сдерживающего фактора назвали лишь 2% опрошенных, а корпоративным управлением в российских компаниях недовольны только 6% респондентов. Первый зампред банковского комитета Госдумы Павел Медведев считает, что политический риск действительно имеет место. «Но нужно правильно понимать, о чем идет речь. Сейчас ужесточается практика правоприменения, особенно это заметно на примере с арестом чиновников из ФФОМС, — говорит Павел Медведев, — Борьба с коррупцией — это политический наказ президента. Поэтому, если к какой-то из компаний, присутствующих на фондовом рынке в качестве эмитента, будут применены соответствующие меры в связи с коррумпированностью ее руководителей, некоторые из профессиональных участников рынка действительно могут интерпретировать это как политический заказ». 

Однако есть сектора, наиболее безопасные даже с точки зрения политического риска. По мнению опрошенных CFA аналитиков, наименее рисковым и наиболее выгодным вложением в ближайшие три года будут компании банковского, финансового и страхового сектора: 56% опрошенных считают, что капитализация компаний из этих секторов будет расти наиболее высокими темпами. 

По мнению президента ассоциации «Россия» Анатолия Аксакова, капитализация банковского сектора уже сейчас растет довольно быстро. Президент Всероссийского союза страховщиков Александр Коваль считает, что для роста капитализации в страховом секторе есть объективные основания: «Мы вступаем в ВТО, это обязывает российские компании увеличивать свою капитализацию. Кроме того, в июле 2007 года вступит в силу ряд постановлений Минфина и Росстрахнадзора, которые повысят требования к страховым компаниям по размеру уставного капитала и активов». 

22.11.2006.  Контроль не продается

Приватизация крупнейших госбанков - Сбербанка и Внешторгбанка - откладывается на неопределенный срок

Министр финансов Алексей Кудрин заявил вчера, что государство не намерено терять контроль над двумя крупнейшими российскими банками - Внешторгбанком и Сбербанком. «В течение пяти лет доля государства будет сохранена», - заявил он, отвечая на вопрос о том, планирует ли государство изменить долю в капитале двух госбанков. При этом г-н Кудрин подчеркнул, что речь идет о контрольном пакете. Примечательно, что прежде, летом 2004 года, глава Минфина пообещал, что вопрос приватизации двух кредитных организаций будет решен в 2007 году. Видимо, в правительстве посчитали, что можно не ждать следующего года и уже сейчас объявить о своем решении. Участники рынка считают заявление г-на Кудрина вполне логичным и предсказуемым, поскольку ожидать продажи сразу двух банков в условиях огосударствления российской экономики было бы слишком наивно.
Контрольный пакет Сбербанка (60,52%) принадлежит Центробанку, остальными акциями владеют крупные частные и корпоративные инвесторы. При этом, по данным на лето 2006 года, 18% акций принадлежит иностранцам. Пока 99% акций ВТБ принадлежит правительству, впрочем, после того, как будет проведен обмен акциями с миноритариями Промышленно-строительного банка, доля государства снизится приблизительно на 3%.
Тема приватизации двух госбанков дискутируется уже много лет. Рассматривалось много вариантов о постепенном выходе государства из капитала двух кредитных организаций, однако ни один не был окончательно принят. Тот факт, что государство не намерено в ближайшие пять лет расстаться с контрольными пакетами обоих банков, участников рынка не удивляет. «Было бы странно, если государство решило бы сейчас приватизировать обе структуры, - говорит гендиректор «Интерфакс-ЦЭА» Михаил Матовников. - Бизнес ВТБ растет очень быстро, прежде всего за счет покупки других банков и открытия дочерних кредитных организаций за рубежом. Этот банк очень прибыльный, он обслуживает крупнейшие российские компании. Было бы удивительно, если сейчас, когда государство принимает очень активное участие в экономике, ВТБ решили бы продать. То же самое касается и Сбербанка».
Зато против изменения доли миноритарных акционеров ВТБ и Сбербанка правительство ничего не имеет. «Мы уже планируем примерно в первом квартале IPO Сбербанка (г-н Кудрин, видимо, имел в виду вторичное размещение бумаг на рынке, ведь акции «Сбера» давно торгуются на биржах, поэтому формально IPO провести невозможно), а во втором - IPO Внешторгбанка», - цитирует министра финансов Интерфакс. Впрочем, глава ВТБ Андрей Костин говорил о другом сроке проведения первичного размещения акций - осени будущего года. 
Как известно, ранее председатель Сбербанка Андрей Казьмин объявил о намерении в начале будущего года провести допэмиссию акций кредитной организации на сумму не более 10 млрд долл., что может составить около 25% от нынешнего капитала кредитной организации. Вчера г-н Кудрин не стал уточнять параметры грядущей допэмиссии «Сбера». «Не буду забегать вперед, работаем над обоснованиями этой цифры. Она будет достаточно большая», - сказал он по этому поводу. Не стал министр финансов уточнять и параметры IPO Внешторгбанка. По его словам, ВТБ будет постепенно увеличивать долю частных инвесторов. «Сколько для этого потребуется допэмиссий, зависит от рынка, от целей каждой такой эмиссии», - говорит г-н Кудрин. Как известно, ранее г-н Костин заявлял о том, что после IPO, возможно, последуют повторные размещения на рынке, соответственно доля миноритарных акционеров возрастет. 

23.11.2006.  Россияне поверили в ипотеку

Кредиты на жилье становятся более популярными

Ипотечные кредиты стали пользоваться большей популярностью у россиян. По данным Банка России, за год доля рублевых ипотечных кредитов от общего объема займов, выданных на покупку жилья, увеличилась с 23 до 52%, доля валютных кредитов — с 56,4 до 77,3%. Эксперты этот рост связывают с увеличением числа игроков на ипотечном рынке и усилившимся спросом граждан к ипотечным кредитам. 

Согласно отчету Банка России, по данным на 1 октября 2006 года, общий объем задолженности по кредитам, предоставленным банками населению в рублях, вырос за год на 87%, с 725 млрд до 1,357 трлн руб., а объем задолженности по валютным кредитам увеличился на 95%, с 139,7 млрд до 272,6 млрд руб. В текущем году объем кредитов, выданных населению в рублях на покупку жилья, составил 166 млрд руб. (рост 166%), а объем кредитов, выданных в иностранной валюте гражданам на покупку жилья, — 95,9 млрд руб. (рост 160%). 

При этом доля собственно ипотечных кредитов в общем объеме выданных кредитов на жилье также увеличивается. Так, за год доля ипотеки в общем объеме рублевых кредитов выросла с 23 до 52%, а доля валютной ипотеки — с 56 до 77%. «Ипотечный кредит — это классический кредит на приобретение жилья. И нет ничего удивительного, что он становится наиболее популярным у населения, — говорит зампредправления Абсолют банка Олег Скворцов. — Последнее время коммерческие банки стали развивать ипотечное кредитование, поэтому доля ипотечных кредитов в общем объеме выданных потребительских кредитов повысилась. Думаю, в ближайшие два года ипотечный кредит будет кредитом номер один по объемам и популярности у населения». 

Участники рынка полагают, что интерес к ипотечным кредитам повысился и за счет изменения условий по ним. «За последний год требования к потенциальным заемщикам смягчились: понизились ставки по ипотечным кредитам, увеличились сроки кредитования с 20 до 27 лет», — полагает советник председателя правления Фора-Банка Валерий Калинин. Некоторые банкиры отмечают, что для повышения спроса граждан на ипотечные кредиты некоторые банки отменили первоначальный взнос по ним. Весной текущего года с такой акцией выступил Банк Москвы, несколько позже о таких же программах заявили ВТБ 24 и Абсолют Банк. «С введением закона «О долевом строительстве» относительно замедлилось кредитование на этапе строительства, где нет залога недвижимости, что стало дополнительным фактором увеличения доли ипотечных кредитов», — говорит старший вице-президент ВТБ Андрей Сучков. 

24.11.2006.  Как обезвредить деньги. Алексей Кудрин борется с монетарной инфляцией

Рекордно низкая инфляция не расслабила министра финансов. Алексей Кудрин обратил внимание правительства на опасное ускорение монетарной инфляции. Для победы над негативной тенденцией министр предлагает направлять сверхдоходы “Газпрома” на сокращение его внешнего долга, а прибыль ЦБ, причитающуюся бюджету, зачислять в капитал Банка России. Этих мер ничтожно мало для обуздания инфляции, считают эксперты.
За 10 месяцев инфляция в стране составила 7,5% против 9,2% в 2005 г. По итогам года Россия впервые может довести ее значение до одной цифры — примерно 9% против прошлогодних 10,7%. Ожидание рекорда не притупило бдительности Кудрина. При общем снижении инфляции на 1,7% ее монетарная составляющая уменьшилась всего на 0,6% — с 7,1% до 6,5%, пишет он вице-премьеру Александру Жукову. Министр подчеркивает, что прирост базовой инфляции в июне достиг 0,3% к предыдущему месяцу, в сентябре — 0,8%, в октябре — 0,5%. Кудрин связывает это со значительным повышением темпов прироста денежной массы. На 1 октября она составила в годовом выражении 46,2% против 42% в 2005 г.

Ликвидности в стране много из-за невиданных валютных резервов. К этому добавляется рост чистого притока частного капитала — $26,8 млрд за девять месяцев против $5,3 млрд в прошлом году. Власти, как могут, стерилизуют деньги: около 1,6 трлн руб. Минфин изъял через стабфонд, ЦБ трижды повышал ставки по депозитам.

Но всего этого недостаточно для радикального решения проблемы. “Прирост потребительских цен в 2006 г. не превысит 9%, однако риски повышения в 2007 г. целевых ориентиров по инфляции [6,5-8%] по-прежнему остаются высокими”, — предупреждает Кудрин.

Министр призвал установить более жесткий контроль за приростом денежной массы. Правительство может добиться, чтобы дополнительная прибыль “Газпрома”, связанная с высокими ценами — сверх заложенных в бюджет компании, шла на сокращение его внешних обязательств, пишет он Жукову. Кудрин считает, что ЦБ должен расширить состав инструментов для связывания денег за счет более долгосрочных облигаций. Целесообразно, на его взгляд, часть прибыли ЦБ, подлежащую зачислению в федеральный бюджет, направлять на увеличение капитала Банка России.

“С помощью этих мер мы рассчитываем снизить темпы роста монетарной инфляции на 0,4-0,5%”, — говорит источник в Минфине. У Кудрина есть повод для тревоги, соглашается руководитель департамента ЦБ Вячеслав Моргунов. По его словам, более высокие темпы роста ВВП и интенсивный сброс долларов населением увеличивают спрос на рубли, но полностью не компенсируют эффект прироста денежной массы. “С точки зрения антиинфляционной политики условия 2007 г. несколько усложняются”, — предполагает Моргунов.

Благодаря высоким экспортным ценам свободный денежный поток “Газпрома”, из которого и выплачиваются долги, в 2006 г. впервые станет положительным, говорит аналитик S&P Елена Ананькина: это несколько миллиардов долларов. Внешние обязательства “Газпрома” составляют примерно $27 млрд. “В период высоких цен международные нефтегазовые компании гасят долги либо приобретают активы”, — указывает Ананькина ориентир для “Газпрома”. В “Газпроме” от комментариев отказались.

По закону половину прибыли ЦБ перечисляет в бюджет и в 2005 г. направил туда 40,95 млрд руб. В этом году прибыль ожидается в сумме 68,8 млрд руб. В письме Кудрина сказано, что ЦБ выпустил в этом году облигаций на 88,7 млрд руб.

В оставшиеся месяцы ЦБ сможет разместить бумаг еще на 25-30 млрд руб., прикидывает главный экономист банка “Траст” Евгений Надоршин. По его расчетам, денежная масса к концу года превысит 9 трлн руб., а все меры Кудрина помогут связать 200-240 млрд руб. “Стерилизующий эффект такой суммы в 2007 г. может составить 0,1% снижения [монетарной] инфляции”, — считает Надоршин.

С ним соглашается экономист ING Bank Юлия Цепляева. Правительству, по ее мнению, надо прежде всего “умерить аппетиты” в госрасходах. Но в предвыборный год Кудрин не может настоять на этом, поэтому вынужден предлагать второстепенные меры, которые покажут, что Минфин проблемой инфляции занимается, сетует Цепляева.

Государство может формулировать стратегию “Газпрома” и стимулировать сокращение издержек, но навязывать менеджменту политику управления финансами — “это архаика”, возмущается правительственный чиновник. Он сомневается, что правительство согласится и с предложением направить “свою” долю прибыли в капитал ЦБ.
24.11.2006.  Российские банки переходят границы. Их филиалы появятся в развивающихся странах

Пока у российских банков всего два филиала за рубежом, однако скоро их число увеличится. У двух госбанков появятся филиалы в Китае, а ВТБ намерен идти и на другие развивающиеся рынки. Эксперты считают, что за ними последуют и крупные частные банки.
До сих пор российские банки не слишком любили за границей, говорит руководитель “Интерфакс-ЦЭА” Михаил Матовников. Международному банку Санкт-Петербурга (МБСП) не разрешили, например, открыть филиал в Финляндии, а у Бинбанка несколько лет назад не получилось создать “дочку” в Германии, сообщает он.

Но к концу года сразу у двух российских банков появятся филиалы за рубежом, и оба — в Китае. ВТБ уже получил официальное одобрение властей на открытие филиала в Шанхае: по словам члена правления банка Василия Титова, он должен появиться до конца года. “Интерфакс” цитировал президента ВТБ Андрея Костина, который уточнил, что лицензию на право ведения банковской деятельности в Китае банк рассчитывает получить в этом году, а в следующем — открыть счет. Это будет первый российский банк в Китае с 1917 г.

ВТБ может опередить Газпромбанк, который собирается открыть филиал в Пекине. Его вице-президент Илья Кочеврин сообщил “Ведомостям”, что банк уже получил все нужные документы, руководители банка назначены и сотрудники набраны, а официальное открытие филиала состоится в середине декабря.

В начале года ВТБ ждет одобрения на открытие филиала от финансовых властей Индии, а затем планирует открыть филиал в Сингапуре.

До недавнего времени лишь у трех из 1306 банков были филиалы за рубежом, а летом их осталось два. Национальный банк “Траст” продал свой банк-филиал в Монголии, доставшийся ему от “Менатепа”, рассказал представитель банка Андрей Согрин.

В 1990-е гг. на Кипре работали филиалы шести банков, но после кризиса 1998 г. все они, кроме филиала Автовазбанка, перестали существовать.

Автовазбанк, основной акционер которого — самарская компания “Трансгруз”, обслуживает преимущественно интересы бизнеса этого региона на Кипре, говорит управляющий его филиалом.

Кипрский филиал Промсвязьбанка открылся в начале 2000-х гг. Промсвязьбанк, по словам замуправляющего филиалом Дмитрия Кизенкова, занимается на Кипре всеми банковскими операциями, кроме некоторых операций с местной валютой. Особый статус позволяет банку предлагать клиентам более выгодные ставки по депозитам, говорит Кизенков.

Сейчас открыть филиал в ЕС практически невозможно, сетует президент МБСП Сергей Бажанов. “В течение года финские эксперты тщательно и комплексно изучали банк. Все проверки мы выдержали с честью, однако решения не дождались, и я потерял надежду”, — говорит Бажанов.

По словам Матовникова, самой реальной возможностью приобрести банк в Европе в последнее время была перекупка банка у соотечественников. Так, Альфа-банк купил банк в Нидерландах у СБС-Агро, а Газпромбанк, возможно, приобретет швейцарскую “дочку” ВТБ.

Китай и развивающиеся рынки могут стать новой сферой интереса российских банков, хотя самые крупные проекты будут реализовывать госбанки, считает аналитик Альфа-банка Наталия Орлова.

У Промсвязьбанка с 2004 г. есть представительство в Пекине, а в мае он открыл представительство в Дели.

Возможностью вести бизнес в Китае, в том числе и открыть филиал, интересуется и МДМ-банк, говорит председатель правления Российско-китайского центра торгово-экономического сотрудничества Сергей Санакоев. В банке вчера не смогли это прокомментировать.
28.11.2006.  Кнутом и пряником  

Федеральная антимонопольная служба продолжает бороться с банками, которые, по мнению чиновников, маскируют часть истинной процентной ставки в стоимости услуг по обязательному страхованию. По крайней мере о такой тактике, попавшей на карандаш регулятора, представители службы рассказали еще в прошлом году. Затем они предъявили претензии мордовскому филиалу Росбанка, заемщики которого по автокредитам должны были оформлять страхование жизни, автомобиля и ответственности в компании, указанной банком. А теперь очередь дошла до “Русского стандарта”. Признаки нарушения антимонопольного законодательства ФАС усмотрела в соглашении акционеров “Русский стандарт Страхование” и банка “Русский стандарт”, которое “может привести в том числе к экономически или технологически не обоснованному отказу кредитной организации от заключения договоров с определенными продавцами либо покупателями (заказчиками), в том числе страховыми компаниями”, цитирует “Прайм-ТАСС” сотрудника ФАС Юлию Бондареву. По ее словам, предписано изменить документы, в которых обнаружено нарушение, и тем самым устранить ограничение конкуренции. То есть ФАС работает с розничными кредиторами не только пряником, составляя их белый список, но и кнутом, вынося подобные вердикты.

	

	30.11.2006. Банкиры и банкротство

Смогут ли российские банки выстоять против иностранных "дочек" 



Присутствие иностранного капитала в банковской системе страны будет увеличено до 50 процентов - таков компромисс, достигнутый при подписании соглашения с США на переговорах в ВТО. В итоге российская банковская система должна будет принимать в свои ряды новые "дочерние" отделения иностранных банков.

	О том, как государство может помочь банкирам в жесткой конкуренции с иностранным капиталом, на "Деловом завтраке" в "РГ" 23 ноября рассказал заместитель председателя Комитета Госдумы по кредитным организациям и финансовым рынкам Анатолий Аксаков, который также является президентом Ассоциации региональных банков "Россия" и членом Национального банковского совета Банка России. Сегодня "Российская бизнес-газета" публикует окончание интервью.

- Президент предложил российским банкам укрупняться через слияния и поглощения. Насколько это эффективно? 

- Тезис о том, что банкам нужно укрупняться, абсолютно правильный. Но для этого, во-первых, нужно создать законодательные условия, то есть разработать механизмы слияний и поглощений. Надо сделать процедуру достаточно эффективной, чтобы банки, пожелавшие объединиться, не сталкивались с огромным числом юридических трудностей. Пока же она усложнена и трудно реализуема. Во-вторых, президент сказал и о государственной поддержке, в том числе - в формировании мощных банков, которые смогут конкурировать с западными кредитными институтами. И еще, поскольку я сам был руководителем небольшой кредитной организации в регионе, могу сказать, что и у этих банков всегда останется своя ниша на рынке банковских услуг. Они могут быть вполне конкурентоспособными за счет меньшего бюрократизма в принятии решений по кредитам, упрощенного и ускоренного процесса выдачи кредитов, детального знания местных реалий. При этом, кстати, невозвратов у них практически нет - у меня в банке ни одного не было. Ниша малого бизнеса - это ниша малых и средних банков, и уничтожать их искусственно нельзя. Малые региональные банки вполне уживутся с крупными и западными кредитными организациями.

- А что все-таки нужно для того, чтобы помочь им развиваться, капитализироваться? 

- Необходимо расширить рефинансирование, дать им возможности работать с финансовыми инструментами на фондовом рынке, выпускать облигации, обеспеченные кредитами, урегулировать вопросы залога. Тогда банки начнут быстро развиваться. И очень важно, на мой взгляд, чтобы решение было принято принципиальное, на уровне государственном. Допустим, на год-два можно пойти на то, чтобы капитализированная прибыль кредитных организаций не облагалась налогом на прибыль либо облагалась по меньшей ставке. И тогда многие банки начнут наращивать капитализацию. Ведь налоги должны выполнять не только фискальную, но и регулирующую функцию. Помните, раньше была так называемая "инвестиционная" льгота, которая стимулировала вложения в развитие производства. Если прибыль учредителей, направляемая на капитализацию банков, будет облагаться налогом по льготной ставке, то это стимулирует процесс увеличения капитализации всей банковской системы. 

Пока же капитализация всей банковской системы меньше капитала крупного западного банка, мы не сможем конкурировать ни с кем. Ни Внешторгбанк, ни Сбербанк не смогут конкурировать.

- Раз уж вы заговорили о рефинансировании. Ставка финансирования ЦБ, которая сейчас существует, чисто символическая - не работает на рынке и мало влияет на ставки по кредитам и вкладам. Что нужно сделать для того, чтобы она стала эффективной, как в США, чтобы ее изменения с замиранием ждали все мировые инвесторы и спекулянты?

- В США учетная ставка жестко привязана к уровню инфляции, к экономическому росту - она позволяет регулировать денежную массу в экономике. С помощью нее ФРС либо сжимает денежную массу, сдерживая рост экономики и уровень инфляции, либо, наоборот, отпускает, чтобы стимулировать кредитование и активизировать экономический рост. У нас же ставка рефинансирования эту функцию в полной мере не выполняет, она оторвана от инфляции. Но в последнее время она становится все более и более значимой для кредитных организаций. Как только ставка рефинансирования опускается, банки снижают проценты по кредитам. Конечно, ставка рефинансирования у нас пока не играет такой роли, как в западных странах, но она все больше к этому двигается. Следует налаживать механизм рефинансирования банковской системы со стороны ЦБ, ломбардное кредитование.

- А нынешнее увлечение наших банков иностранными займами не опасно? Если вдруг цена на нефть упадет, чем они тогда будут рассчитываться по долларовым кредитам?

- Банки ищут деньги там, где дешевле. Пока что за рубежом можно привлечь кредит под 6 процентов годовых, а у нас гораздо дороже. При этом, учитывая, что рубль укрепляется по отношению к доллару, еще больше выигрываешь. Пока опасности в этом нет - в ближайшей перспективе ожидать, что цены на нефть упадут, не приходится. Растет экономика Китая, Индия бурно начинает развиваться, а это все "не нефтяные" страны, соответственно, они будут потреблять больше нефтепродуктов. И цены будут расти. Замещающие технологии появятся не раньше чем через 5-10 лет. Возможно, они обрушат нефтяной рынок - в этом есть риск. Поэтому Центральный банк и правительство должны управлять процессом, чтобы зарубежный долг наших кредитных организаций держался в определенных объемах - это вопрос о национальной безопасности страны. Надо находить механизмы для того, чтобы управлять этим процессом. Для госбанков такие механизмы уже есть - в их совет директоров входят представители правительства, которые могут повлиять на решение о кредите. А для коммерческих банков надо создавать условия, чтобы они могли найти деньги внутри страны, и здесь я здорово рассчитываю на Банк развития.

- О создании подобной структуры разговоры ведутся давно.

- В начале декабря состоится заседание Национального банковского совета, на котором должен быть утвержден доклад рабочей группы НБС по данному вопросу. После этого решение должен принять президент. Думаю, до конца года все эти формальности будут выполнены, и в первой половине следующего года будет принят соответствующий закон, потому что законопроект уже готов. Банк развития будет создан, я надеюсь, его нынешнюю капитализацию в 2,7 миллиарда долларов еще подкрепят бюджетным финансированием. Он будет управлять Инвестиционным фондом, деньги на который уже заложены в федеральном бюджете, и начнет полноценно рефинансировать кредитные организации. А если Банк развития будет иметь высокую капитализацию, как, скажем, германский, то он сможет привлекать дешевые ресурсы на российском и зарубежном рынках и, соответственно, рефинансировать коммерческие банки.

- Сегодня складывается такая, немного странная ситуация. Руководство ЦБ и банковские организации России оценивают тенденции в развитии банковской системы позитивно, конечно, отмечая при этом и негативные моменты, вроде потребительского невозврата. Однако со стороны западных рейтинговых агентств звучат достаточно жесткие оценки степени риска - российская банковская система и выглядит чуть ли не самой "рискованной" в мире. Что вы думаете на этот счет?

- Я считаю, истина находится посредине. Недавно был в Германии, спрашивал мнение немецких коллег на этот счет: они говорят, что западные агентства устанавливают завышенные требования к России, которые на самом деле не вполне объективны. И результаты размещений нашими кредитными организациями евробондов под очень низкие проценты свидетельствуют о том же. Например, недавно очень выгодно разместился Внешторгбанк, а еще лучше - Сбербанк. Если инвесторы покупают российские ценные бумаги с низкой доходностью, это говорит о доверии к нашим банкам. Ведь не зря же западный банковский капитал сюда приходит - они консервативны, сначала все просчитывают и оценивают риски. И теперь опасаются, что не успеют прийти в Россию до того момента, как будет исчерпана квота иностранного присутствия на рынке, когда она будет установлена.

- И сколько, как вы думаете, эта иностранная "экспансия" продлится?

- Думаю, это надолго. Российские компании еще сильно недокапитализированы, то есть фактически стоят дороже, и наш фондовый рынок пока не отражает реальную стоимость страны, соответственно, он еще будет расти. Пока мы стоим только на пороге бума массового обновления основного капитала - его коэффициент обновления крайне низкий, не больше двух-трех процентов. Когда это обновление начнет происходить, капитализация всех компаний будет расти, соответственно, и стоимость фондового рынка будет возрастать. Кстати, капитализация фондового рынка в России выросла с 40 миллиардов долларов в 1999 году до нынешних почти 800 миллиардов, то есть в 20 раз за 6 лет. В какой еще стране был такой рост? Ни в какой.

- Ну и последний вопрос, который трудно не задать. Недавно Счетная палата пожелала "посчитать" Центробанк. Чуть раньше Олег Вьюгин, глава нашего финансового регулятора, выразил желание, чтобы часть банковского надзора перешла к нему. Готовятся ли какие-то поправки в закон о Центральном банке?

- Первое, что я хочу сказать: Банк России работает очень профессионально. Он максимально эффективно управляет денежной массой, потому что инфляция зависит от денег, которые мы выбрасываем через бюджет, и не всегда заработанных. Ведь деньги, полученные от продажи энергоресурсов за рубежом, это не в полной мере заработанные деньги. Выросла цена нефти - напечатали дополнительные деньги. Мы же лучше работать не стали, производительность труда не возросла, соответственно, эти деньги "заработал" Центральный банк, и он же их стерилизует. Поэтому у нас нет резкого всплеска цен. 

Сейчас нам не стоит делать резких движений, в том числе и в области создания "мегарегулятора". Надо начинать с унификации надзора. А когда мы подготовим всю нормативную базу, можно ставить и вопрос о "меганадзоре". Но не раньше чем через пять лет. 


	28.11.2006.  Ипотека отпускает заложников

Банки предложили заемщикам программы рефинансирования кредитов

За последние три года ставки по ипотечным кредитам снизились на 4-5% и продолжают снижаться. Несмотря на изменение рыночной ситуации, заемщикам, которые воспользовались ипотекой несколько лет назад, приходится переплачивать по действующим кредитам. Восстановить справедливость могут программы перекредитования. Но пользоваться ими не всегда выгодно. 

	В этом году сразу несколько банков предложили программы перекредитования - это, например, Международный Московский Банк (ММБ), Райффайзенбанк, ВТБ24, Абсолют Банк, ИМПЭКСБАНК, Инвестиционный банк "КИТ Финанс". 

"Мы получаем несколько десятков звонков в неделю от заемщиков. Пока о существенном наращивании портфеля за счет перекредитованных заемщиков говорить не приходится, поскольку число кредитов, выданных до 2005 года, когда ставки были значительно выше, невелико. Поэтому мы прогнозируем массовое обращение к этой услуге в течение нескольких ближайших лет, - говорит Антон Карелин, начальник отдела методологии и развития "КИТ Финанс". - И в выигрыше останутся те банки, которые создадут технологии и механизмы перекредитования. Сейчас наибольший интерес перекредитование представляет для тех заемщиков, которые получали кредиты на приобретение недвижимости под поручительство, не оформляя в залог саму квартиру". 

Как же происходит перекредитование? Для начала клиенту надо обратиться в выбранный банк и получить заключение о том, сможет он его перекредитовать. "КИТ Финанс", например, ограничил перечень банков, чьи кредиты подлежат рефинансированию, несколькими крупнейшими игроками. Это Сбербанк, ВТБ24, ММБ, Городской Ипотечный Банк, Банк ДельтаКредит, Банк Сосьете Женераль Восток, Райффайзенбанк и НОМОС-Банк. "Помимо заявления на предоставление кредита клиенту надо принести документы по предыдущей сделке (это копия кредитного договора с графиком платежей по погашению кредита, копия договора об ипотеке, копия договора купли-продажи жилого помещения, копия договора (договоров) страхования по всем видам рисков, свидетельство о государственной регистрации права собственности на жилое помещение, справка из банка, предоставившего ипотечный кредит, выписка из ЕГРП), - перечисляет Антон Карелин. - На первом этапе банк проверяет целевое назначение первого кредита, необходимость титульного страхования, предельный срок кредита. На втором этапе банк проверяет соответствие информации, указанной заемщиком в заявлении, действительности". 

Намного проще рефинансировать кредит в банке, который этот кредит выдал. "Внутреннее" перекредитование предлагает, например, Банк высоких технологий. "Ипотечный продукт, который мы предлагаем населению, предусматривает возможность снижения процентной ставки, - объясняет Андрей Юдаев, ведущий эксперт отдела банковских продуктов управления развития бизнеса Банка высоких технологий. - Для этого заемщику необходимо написать письмо в адрес руководства с просьбой о перекредитовании. В зависимости от качества исполнения обязательств клиента перед банком будет принято решение о снижении процентной ставки".

Если же банк, в котором вы получили ипотечный кредит, не снижает процентную ставку, ничего другого не остается, как обратиться в другой банк. Правда, при этом заемщика ждут дополнительные расходы. "Он оплачивает комиссию за организацию кредита, услуги оценочной компании и страховку в течение всего срока пользования кредитом, а также комиссию за регистрацию залога, - объясняет генеральный управляющий по розничным продуктам и услугам ММБ Алексей Аксенов. - Но перекредитование все равно выгодно. Например, при рефинансировании остатка кредита в размере $100 тыс. и разнице в ставке на 2% экономия клиента за 10 лет на выплате процентов по кредиту составит примерно $12 тыс. А заемщики, взявшие кредит в 2002-2003 годах, когда среднерыночные ставки по ипотеке были выше сегодняшних на 4-5%, сэкономят $24-30 тыс. с учетом всех дополнительных расходов".

Услуги по перекредитованию в этом году предложили не только банки, но и ипотечные брокеры. За вознаграждение (1-1,5% от суммы кредита) брокеры сами найдут банк и все оформят. Например, в услугу "Перекредитование ипотечных кредитов" ипотечного брокера "Фосборн Хоум" входит формирование кредитного досье заемщика, согласование с банками всех вопросов о перекредитовании, заключение нового банковского договора, сопровождение процедуры оценки и страхование недвижимости. Брокер займется розыском закладной и подскажет, стоит ли вообще рефинансировать ипотечный кредит, проведя соответствующий расчет. 

Однако перекредитование в другом банке не всегда ведет к экономии. Как объясняет Андрей Юдаев, связано это с тем, что большинство выплат по ипотечному кредиту проходят по аннуитетной схеме - все платежи равновелики в течение всего срока кредитования. 

"В первую очередь выплачиваются начисленные проценты, которые составляют основную часть платежа, затем только основной долг, - говорит он. - Со временем, с уменьшением основного долга в платеже уменьшается доля процентов и увеличивается доля основного долга. Если при каждом понижении процентной ставки заемщик будет перекредитовываться в другом банке, то помимо комиссий банка он снова начнет платить по аннуитетной схеме, где основную часть платежа составляют начисленные по кредиту проценты". 

Так что перекредитование, по мнению банкиров, выгодно не всегда, тем более если заемщик рефинансирует кредит неоднократно. Сделка обещает стать рентабельной, если процентная ставка в результате снижается на 2-3%. А если заемщик прибегает к услугам брокера, то на 3-4%, не меньше. 


2. Деятельность Центрального банка

Российской Федерации

1.11.2006. К концу октября Центробанк заработал на управлении средствами стабфонда почти 12,5 млрд руб., а доходность составила 5,6% годовых в долларах. Впечатляющие результаты получились благодаря тому, что рубль сильно не укреплялся, а доходность по облигациям США упала. С конъюнктурой не всегда будет так, предупреждают эксперты.
Минфин завершил размещение стабфонда 16 октября. По состоянию на 31 октября на его валютных счетах в ЦБ было $31,88 млрд, 25,4 млрд евро и 3,77 млрд фунтов стерлингов. По словам министра финансов Алексея Кудрина, все средства находятся в зарубежных активах. С 16 по 31 октября в стабфонд поступило еще 152,97 млрд руб., они пока не размещены. Сейчас в стабфонде 2,051 трлн руб. (8,4% ВВП) — больше, чем до погашения долга Парижскому клубу.

Минфин отчитывается о результатах управления стабфондом уже в третий раз (размещение средств началось 24 июля). Первый отчет был направлен в правительство в начале октября. Доходность за первые 2,5 месяца управления составила 4,1% годовых в долларах при заданной планке в 4,87%. 16 октября, когда размещение средств в иностранных бумагах было завершено, Минфин отчитался второй раз: доходность составила 3,32% годовых. Теперь позади квартал и неделя, и Минфин еще раз посчитал, сколько удалось заработать на управлении. Ведь уже две недели, как стабфонд полностью размещен.
На 31 октября доходность составила 5,6% годовых в долларах, а доходы от управления — 12,47 млрд руб., сообщил Кудрин “Ведомостям”. По мнению одного из его подчиненных, “приличный результат” получился благодаря “правильно сформированной” структуре портфеля, которую чиновники держат в секрете. “Курсовая политика ФРС и ЕЦБ влияет на доходность, но это вторично”, — рассуждает чиновник. На руку Минфину и то, что в последние пару недель рубль практически не укреплялся. “Такая доходность должна пресечь разговоры о неэффективности размещения [в те инструменты, в которые ЦБ имеет право вкладываться сейчас]”, — рассчитывает чиновник.

Это очень хорошие цифры, но доходность в рублях гораздо ниже — около 3%, отмечает аналитик банка “Траст” Павел Пикулев. Ведь ставки на рынках гособлигаций сейчас ниже 5,6%: двухлетние облигации США дают инвесторам 4,7%, облигации Германии — 3,72%, а Великобритании — 5,04%. “Значит, ЦБ получил дополнительный спекулятивный доход”, — рассуждает Пикулев. Это могло произойти благодаря снижению доходности (оно могло дать ЦБ дополнительные 1,5% годовых) и росту котировок американских бумаг, отмечает он. “Для размещения стабфонда был выбран супермомент”, — соглашается аналитик “Ренессанс Капитала” Николай Подгузов. ФРС повышает ставки и в августе на рынке американских облигаций началось ралли, а их доля в портфеле ЦБ высока, отмечает он.

Такой успех ЦБ будет непросто повторять регулярно, считает Пикулев: в среднем доходность будет соответствовать уровню рыночных ставок. Но пока ФРС будет повышать ставку, облигации и дальше будут дорожать, что даст ЦБ сверхдоход, добавляет Подгузов.

Теперь у Минфина появится веский аргумент в пользу того, что достаточно размещать средства стабфонда через ЦБ, а не делить его на две части и передавать частным управляющим компаниям, полагает экономист Альфа-банка Наталья Орлова. Частные управляющие не дадут гарантий существенно большей доходности, а риски выше, говорит она. Замруководителя аппарата правительства Михаил Копейкин говорит, что стабфонд необходимо делить на две части: одну вкладывать в гособлигации, а другую — в акции крупнейших компаний: “Президент и правительство дали Минфину поручение о создании фонда будущих поколений, и мы ждем документов”.
7.11.2006. Центральный банк РФ установил с 8 ноября 2006 года официальный курс евро в размере 34,0917 руб. за один евро. 

По сравнению с предыдущим показателем курс евро понизился на 1,58 коп. 

Центральный банк РФ установил с 8 ноября 2006 года официальный курс доллара в размере 26,7218 руб. за один доллар, по сравнению с предыдущим показателем он повысился на 2,11 коп. 
10.11.2006. Счетная палата России считает необходимым провести проверку финансово-хозяйственной деятельности Центрального банка России, говорится в письме, направленном председателем Счетной палаты Сергеем Степашиным главе государства. По мнению Степашина, проверку необходимо провести в целях усиления государственного финансового контроля и обеспечения большей прозрачности в деятельности ЦБ. 
В документе также отмечается, что, согласно ст. 19 федерального закона "О Счетной палате Российской Федерации", Счетная палата осуществляет проверки финансово-хозяйственной деятельности Центрального банка России, его структурных подразделений и учреждений в соответствии с решениями Государственной думы, принимаемыми только на основании предложений национального банковского совета. 
В связи с этим Счетная палата направила соответствующие обращения председателю национального банковского совета Центрального банка России Алексею Кудрину и председателю комитета по кредитным организациям и финансовым рынкам Государственной думы Владиславу Резнику. 
Инициативу Счетной палаты о проверке Центрального банка России в комментарии РБК уже предложил поддержать заместитель председателя Комитета Госдумы РФ по кредитным организациям и финансовым рынкам, член Национального банковского совета Анатолий Аксаков. "Это обычная практика, принятая во всем мире. Счетная палата и раньше осуществляла подобные проверки. Я считаю, что такое предложение надо поддержать", - сказал он. Депутат напомнил, что последняя проверка Центробанка проводилась Счетной палатой 2 года назад. 
Департамент внешних и общественных связей Банка России сообщает, что в связи с неоднократным нарушением в течение одного года кредитной организацией Коммерческий Банк "Интерсвязьбанк" (Общество с ограниченной ответственностью) ООО КБ "Интерсвязьбанк" (г. Москва) требований, предусмотренных статьями 6 и 7 (за исключением пункта 3 статьи 7) Федерального закона "О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма", руководствуясь статьей 19, пунктом 6 части первой статьи 20 Федерального закона "О банках и банковской деятельности" и частью третьей статьи 74 Федерального закона "О Центральном банке Российской Федерации (Банке России)", Банк России принял решение (приказ от 02.11.2006 № ОД-569) отозвать с 3 ноября 2006 года лицензию на осуществление банковских операций (в рублях) у кредитной организации Коммерческий Банк "Интерсвязьбанк" (Общество с ограниченной ответственностью) (регистрационный № 2154 от 10 ноября 1992 года).

Департамент внешних и общественных связей Банка России сообщает, что в связи с неоднократным нарушением кредитной организацией Коммерческий банк "Европейский Промышленный Инвестиционный" (Открытое акционерное общество) ОАО КБ "ЕВРОПРОМИНВЕСТ" (г. Москва) в течение одного года требований, предусмотренных статьями 6 и 7 (за исключением пункта 3 статьи 7) Федерального закона "О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма", руководствуясь статьей 19, пунктом 6 части первой статьи 20 Федерального закона "О банках и банковской деятельности" и частью третьей статьи 74 Федерального закона "О Центральном банке Российской Федерации (Банке России)", Банк России принял решение (приказ от 02.11.2006 № ОД-567) отозвать с 3 ноября 2006 года лицензию на осуществление банковских операций (генеральную) у кредитной организации Коммерческий банк "Европейский Промышленный Инвестиционный" (Открытое акционерное общество) (регистрационный № 1952 от 2 июля 1992 года).

Приказ Минфина. Зарегистрирован в Минюсте РФ 30 октября 2006 г.
Регистрационный N 8415
В соответствии со статьями 342 и 343 Таможенного кодекса Российской Федерации (Собрание законодательства Российской Федерации, 2003, N 22, ст. 2066; N 52, ст. 5038; 2004, N 27, ст. 2711), а также пунктом 5.2.8. Положения о Министерстве финансов Российской Федерации, утвержденного постановлением Правительства Российской Федерации от 30 июня 2004 г. N 329 "О Министерстве финансов Российской Федерации" (Собрание законодательства Российской Федерации, 2004, N 31, ст. 3258) приказываю:

1. Установить для банков, которые соответствуют условиям, предусмотренным статьей 343 Таможенного кодекса Российской Федерации, имеют собственные средства (капитал) банка свыше 20 млрд. руб. и норматив достаточности собственных средств (капитала) банка (H1) свыше 11 процентов, на все отчетные даты в течение трех последних месяцев, максимальную сумму всех одновременно действующих банковских гарантий, выданных одним банком, для принятия банковских гарантий таможенными органами в целях обеспечения уплаты таможенных платежей, равную 3 млрд. 500 млн. руб., а максимальную сумму одной банковской гарантии, равную 700 млн. руб.

2. Установить для банков, которые соответствуют условиям, предусмотренным статьей 343 Таможенного кодекса Российской Федерации, имеют собственные средства (капитал) банка свыше 10 млрд. руб. и норматив достаточности собственных средств (капитала) банка (H1) свыше 11 процентов, на все отчетные даты в течение трех последних месяцев, максимальную сумму всех одновременно действующих банковских гарантий, выданных одним банком, для принятия банковских гарантий таможенными органами в целях обеспечения уплаты таможенных платежей, равную 1 млрд. 700 млн. руб., а максимальную сумму одной банковской гарантии, равную 345 млн. руб.

3. Установить для банков, которые соответствуют условиям, предусмотренным статьей 343 Таможенного кодекса Российской Федерации, имеют собственные средства (капитал) банка свыше 4 млрд. руб. и норматив достаточности собственных средств (капитала) банка (H1) свыше 11 процентов, на все отчетные даты в течение трех последних месяцев, максимальную сумму всех одновременно действующих банковских гарантий, выданных одним банком, для принятия банковских гарантий таможенными органами в целях обеспечения уплаты таможенных платежей, равную 700 млн. руб., а максимальную сумму одной банковской гарантии, равную эквиваленту 140 млн. руб.

4. Установить для банков, которые соответствуют условиям, предусмотренным статьей 343 Таможенного кодекса Российской Федерации, но не удовлетворяют иным установленным в пунктах 1-3 настоящего приказа критериям максимальную сумму всех одновременно действующих банковских гарантий, выданных одним банком, для принятия банковских гарантий таможенными органами в целях обеспечения уплаты таможенных платежей, равную 170 млн. руб., а максимальную сумму одной банковской гарантии, равную 35 млн. руб.

5. Установить для кредитных организаций (кроме банков), а также страховых организаций, которые соответствуют условиям, предусмотренным статьей 343 Таможенного кодекса Российской Федерации, максимальную сумму всех одновременно действующих банковских гарантий, выданных одной кредитной организацией (кроме банков), а также одной страховой организацией, для принятия банковских гарантий таможенными органами в целях обеспечения уплаты таможенных платежей, равную 170 млн. руб., а максимальную сумму одной банковской гарантии, равную 35 млн. руб.

6. Установить, что для принятия банковских гарантий таможенными органами в целях обеспечения уплаты таможенных платежей федеральный орган исполнительной власти, осуществляющий функции по контролю и надзору в области таможенного дела, на основании настоящего приказа при ведении Реестра банков и иных кредитных организаций производит определение максимальной суммы одной банковской гарантии и максимальной суммы всех одновременно действующих банковских гарантий, выданных одним банком (одной кредитной (страховой) организацией) для внесения указанных сумм в Реестр банков и иных кредитных организаций.

Министр А. Кудрин
22.11.2006. НБС выберет аудитора ЦБ из четырех соискателей

За право аудировать отчет ЦБ за этот год поборются четыре претендента. Впервые старожил конкурса — компания “БДО Юникон” участвовать в нем не стала. А без иностранного аудитора подана лишь одна заявка — от альянса “ФинЭкспертизы” и “Руфаудита”.
Национальный банковский совет (НБС) выбирает аудитора для ЦБ с 2002 г. Комиссия НБС рассматривает заявки претендентов в два этапа — сначала изучаются технические предложения, а затем финансовые. Критерии отбора аудитора НБС определил в 2003 г. Поэтому в декабре 2002 г. он продлил контракт с компанией “БДО Юникон”, а с 2003 по 2005 г. ЦБ аудировал тандем PricewaterhouseCoopers (PwC) и “Финансово-бухгалтерские консультанты” (ФБК).

Заявки от претендентов НБС собирал с 9 по 19 ноября. Их подали четыре претендента: Ernst & Young, Deloitte и два альянса — прошлогодние победители PwC совместно с ФБК и “ФинЭкспертиза” вместе с “Руфаудитом”. Ernst & Young и Deloitte претендовали на этот контракт два года назад, но в прошлом году в борьбе не участвовали. А в этом от нее отказались “БДО Юникон” и “BKR-Интерком-Аудит”. В “Юниконе” такое решение оставили без комментариев, получить их в “Интеркоме” вчера не удалось.

“ФинЭкспертиза” и “Руфаудит” впервые решили совместно бороться за право аудировать отчетность ЦБ в прошлом году. Борьба с иностранными аудиторами их не смущает. Проверять документацию ЦБ должны все же отечественные компании, считает замгендиректора “ФинЭкспертизы” Агван Микаелян. Если этим и будут заниматься иностранцы, то они должны делать это только в сотрудничестве с российскими игроками, уверен Микаелян.

“ФинЭкспертиза” и “Руфаудит” имеют довольно серьезные позиции на рынке, но они менее известны международным инвесторам, нежели аудиторы “большой четверки”, полагает аналитик S&P Евгений Тарзиманов. И хотя качество услуг Ernst & Young, Deloitte и PwC находится на сопоставимом уровне, шансы PwC более велики, поскольку они уже не первый год сотрудничают с ЦБ, отмечает Тарзиманов. По мнению аналитика Газпромбанка Михаила Зака, ЦБ предпочтет, чтобы его аудировала все же западная компания. При том что участвующие в конкурсе игроки “большой четверки” равнозначны, если у Центробанка не было никаких нареканий к работе прежнего его аудитора, у PwC есть все шансы продолжить сотрудничество с ЦБ, считает он.

Присутствие в списке конкурсантов уже четвертый год подряд PwC не смущает НБС. Хотя советом принято правило, не позволяющее одной и той же компании аудировать ЦБ больше трех лет подряд, вступит в силу оно только с 2007 г., когда и будет начат отсчет, говорит член НБС, депутат Павел Медведев. Исходя из реальных трудозатрат и статистики, сложившейся на рынке, аудит отчетности ЦБ сегодня должен стоить около $1 млн, считает Микаелян. “Это экспертная оценка, а не наше коммерческое предложение”, — уточнил он.
24.11.2006.  Почему Центробанк скупает золото тоннами?

Потому что доллар будет падать до конца года

Те, кто хранит свои сбережения в долларах, доставайте валидол. В четверг доллар установил новый антирекорд - впервые за семь лет рухнул до 26,56 рубля. Катастрофа для тех, кто до сих пор хранит свои "зелененькие" под матрасом. Проблема с долларами есть у самой России, которая держит в них большую часть своих Золотовалютных резервов. Вот и подсказал нам решение глава ЦБ Сергей Игнатьев. Только за месяц Банк России скупил более 6 тонн золота. И теперь его в резервах около 400 тонн. Так, может, и нам пересмотреть свою "матрасную" политику?
С долларом все плохо и в ближайшее время лучше не будет. По прогнозам аналитиков, до конца этого года он подешевеет еще как минимум копеек на 20. Американская экономика в кризисе, нефть все еще довольно дорогая, и центральные При этом у россиян, по разным оценкам, припасено на черный день $30-80 млрд.
банки многих стран уже начали избавляться от американской валюты
В Центробанке тоже не дураки сидят. Знает Сергей Михайлович Игнатьев, что делает, наращивая запасы золота. И нам не стоит рвать на себе волосы и проклинать обесценивающуюся валюту и потерю сбережений. Их еще можно спасти. Ведь цены на золото на фоне падения доллара, наоборот, уверенно рванули вверх. Вчера за один день на мировых рынках оно подорожало на 0,33% - до $637,50 за тройскую унцию. И это еще не предел. Золото недаром называют вечной ценностью - со временем оно будет только дорожать. Хотя выиграют на золоте только терпеливые люди, которые смогут точно выбрать стратегию и способ вложения в этот драгоценный металл. 
Почему золото растет в цене? Конечно, из-за высокого спроса. Разуверившись в долларах и ценных бумагах, номинированных в американской валюте, инвесторы по всему миру все больше смотрят на "вечные ценности". Золото активно скупают иностранные фонды, которые предпочитают в периоды нестабильности "пересиживать" в этом драгметалле. Неудивительно, что и наш Центробанк сейчас увеличивает долю золота в золотовалютных резервах.

Если бы ровно 3 года назад вы вложились в этот драгметалл, то сейчас вы могли бы заработать 42,7%. А с 2000 года золото подорожало почти в 2,5 раза. Это куда больше, чем доходность банковского депозита. Для долгосрочных инвестиций, используя стратегию "положил и забыл", равный золоту инструмент найти сложно. Конечно, этот драгметалл переживает свои взлеты и падения, но в целом оно дорожает и будет дорожать. Не стоит только поддаваться панике и стараться избавиться от золота, если в определенный период оно подешевеет. Потом обязательно отыграется. 
Ведь золото, как любое полезное ископаемое, имеет свойство заканчиваться. Так, у нас в стране (и это характерно для всего мира), по словам старшего вице-президента МДМ-Банка Василия Заблоцкого, все основные месторождения уже открыты и разрабатываются. Причем увеличения объемов год от года не происходит. А спрос при этом растет, причем на десятки процентов.
Так насколько же может вырасти цена на золото? Как полагает аналитик из TheBullionDesk.com Джеймс Моор, текущий год может закрыться около уровня $700 за унцию. Василий Заблоцкий хоть и менее оптимистичен, считая, что к концу года золото может стоить $650-670, но тоже думает, что цена в $700 не за горами. По его мнению, такие показатели мы сможем увидеть уже в начале нового года. 

Что же касается способов вложиться, то их несколько. Первое, что приходит на ум, - купить золотые изделия. Это самый неудачный вариант. Мало того, что изготовление даже самых простых с точки зрения технологии цепочек и колец без камней потребует дополнительных расходов (как минимум 5%), продать украшения вы потом сможете только с уценкой. Можно приобрести золото в слитках. Но при этом придется заплатить НДС (18%), да еще и где-то хранить свое богатство. Самым удачным вариантом специалисты признают обезличенные металлические счета (ОМС). Их можно открыть в большинстве банков. Фактически эти счета являются "безналичным золотом", и доходность их соответствует росту цены драгметалла.
Варианты инвестиций в золото
- Приобрести золото в слитках. Помимо стандартных слитков в 12,5 кг существуют и более мелкие (1, 5, 10, 20, 50, 100, 250, 500 г, 1 кг). 

- Открыть обезличенный металлический счет. Выбор ОМС не предполагает физической покупки золота. Вам необходимо просто принести деньги в банк, и он пересчитает ваши средства в граммы золота, которые учитываются и меняются в цене в зависимости от мировых цен на металл. Они растут - и ваш счет увеличивается, падают - и вы теряете деньги. 

- Приобрести инвестиционные и коллекционные монеты. Инвестиционные монеты не облагаются НДС, но они имеют низкую ликвидность. Коллекционные монеты налогом облагаются, но выполнены ограниченным тиражом, и их стоимость имеет хороший потенциал роста. Но рынок монет - очень узкий. И для того, чтобы получить хороший доход, необходимо знать, какие монеты являются наиболее редкими и высоко ценятся нумизматами. 
Как возят и хранят золото 

Центробанк в основном скупает золото у коммерческих банков в стандартных слитках (по 12,5 кг). Поэтому далеко возить не приходится. В отличие от Америки у нас нет единого места, где складируются золотые запасы. ЦБ хранит драгметалл в собственных хранилищах, расположенных в разных регионах страны. А перевозят золото в основном на специально оборудованных "КамАЗах" в сопровождении нескольких машин охраны. Частные банки часто тоже обращаются к госструктурам, чтобы перевезти крупные партии золота.
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24.11.2006. Бегство триллиона. ЦБ не может совладать с фиктивными платежами

Для ухода от налогов российские предприниматели используют иностранные компании и банки. Масштабы этого “сотрудничества” председатель Центробанка Сергей Игнатьев оценивает более чем в 1 трлн руб. в год. ЦБ бессилен препятствовать таким операциям — законодательство же соблюдается, поэтому Игнатьев просто раскрыл эти схемы и попросил улучшить законы.
Центробанку все труднее бороться с сомнительными операциями своих подопечных. “Они [банки] работают сейчас все аккуратнее и аккуратнее, и отзывать лицензии нам становится все сложнее и сложнее. Формально банковское законодательство соблюдается”, — цитирует Reuters Сергея Игнатьева.

Однако в ЦБ не сомневаются, что банки участвуют в мошеннических схемах, даже оставаясь в рамках закона. Ведь только за 10 месяцев прошлого года под фиктивные сделки за рубеж было перечислено около 1 трлн руб. и бюджет потерял примерно 150 млрд руб., подсчитал Игнатьев.

В описанной руководителем Центробанка схеме уклонения от НДС участвует российская фирма, иностранная компания и их банки. Фирма перечисляет на рублевые счета иностранной компании в зарубежном банке оплату за товары, находящиеся в России. Но в эту сумму не включен НДС — ведь продавец не является российским резидентом, — и НДС в бюджет должна перечислить сама фирма. А при последующей продаже товара его покупатель сам получает право на вычет НДС. Но фирма-посредник налог просто не платит. Как правило, подобные сделки совершают компании “с признаком фирм-однодневок”, поведал Игнатьев, а их партнеры-нерезиденты обычно зарегистрированы в офшорах.

Это распространенная схема, а участие в ней нерезидента помогает скрыть следы, говорит Дмитрий Костальгин, налоговый юрист из “Правовых консультаций”. Если бы продавцом была российская, а не иностранная компания, то она могла бы оказаться объектом налоговой проверки и даже уголовного расследования, разъяснил он.

Уточнить в ЦБ, как именно выделялись подозрительные операции и оценивался объем, не удалось. Но, описывая схему, Игнатьев говорил о рублевых счетах в иностранных банках. Бывший сотрудник Центробанка и Минфина Андрей Черепанов полагает, что ЦБ считает сомнительными операциями все рублевые платежи нерезидентам за рубеж.

Схема с НДС не единственная, известная Игнатьеву, но описывать другие не стал. Переводы за рубеж нужны также для оплаты импортных товаров, ввезенных по заниженной стоимости ради уменьшения таможенных пошлин, поясняет один из банкиров. “Официально перевести за рубеж больше, чем таможенная стоимость товара, нельзя. А разницу между реальной и декларируемой стоимостью возмещать продавцу надо”, — объясняет он.

Перевод средств за рубеж уже не первый раз приковывает внимание ЦБ. Три года назад Игнатьев подсчитал, что под предлогом оплаты маркетинговых услуг российские компании перечислили за границу сумму, почти равную четверти всего импорта. А в начале этого года внимание ЦБ привлек киргизский АзияУниверсалБанк, иностранные клиенты которого за семь месяцев получили более 170 млрд руб. от российских покупателей товаров, хотя эта сумма на порядок превосходит годовой товарооборот России с Киргизией. В июле за обслуживание сделок на 125 млрд руб., “имевших необычный характер”, лишился лицензии банк “Интерконтакт”. Среди его контрагентов был и АзияУниверсалБанк.

Банкам надо дать право замораживать операции по подозрительным счетам, чтобы иметь время сообщить о них в налоговую службу, говорит вице-президент Ханты-Мансийского банка Владимир Мехряков. Пока банки не могут даже отказать клиенту в их проведении, поскольку рискуют получить от него судебный иск, сетует банкир.

Во всех этих схемах присутствуют фирмы-однодневки, а они регистрируется на фальшивые или украденные паспорта, объясняет депутат Павел Медведев. “В конце концов, налоговые органы регистрируют фирмы-однодневки, а потом сами же от этого и страдают”, — досадует он.

27.11.2006. Аудиторы помогут ЦБ

Возможно, вскоре аудиторы будут проверять коммерческие банки не только в интересах акционеров и инвесторов, но и в интересах регулятора. По крайней мере, к этому готовится ЦБ. Ведь в законе о Центральном банке уже есть возможность привлечения аудиторских организаций к проверкам банков. Теперь она появилась и в нормативных документах ЦБ. “Проверки кредитных организаций (их филиалов) могут проводиться по поручению совета директоров Банка России аудиторскими организациями”, — говорится в обновленном положении регулятора. “Пока механизм не совсем ясен, кто будет оплачивать эти работы <...> по-видимому, Банк России, потому что переложение оплаты проверки на самого проверяемого не принято”, — напомнил “Прайм-ТАСС” замдиректора департамента аудиторских и консультационных услуг финансовым институтам компании “ФБК” Олег Матвеев.

В некоторых регионах осталось один-два банка, однако для надзора за ними приходится содержать целое территориальное управление. И услуги аудиторов по проверке банков на этих территориях могут обойтись дешевле. К тому же у Национального банковского совета есть опыт выбора аудитора для самого ЦБ. А значит, такая возможность вполне может привести к сокращению штата одного из самых многочисленных центробанков мира.

К малым от великих

28.11.2006.  Регулятор собирается либерализовать рынок акций кредитных организаций

Центробанк, похоже, намерен выполнить давнее обещание и создать для кредитных организаций более благоприятные условия привлечения капитала. Речь идет о либерализации рынка акций банков, в результате которой финансовым институтам, в частности, будет легче проводить первичные размещения своих бумаг. Как заявила вчера замдиректора департамента лицензирования деятельности и финансового оздоровления кредитных организаций Банка России Елена Музыка, в середине декабря регулятор рассмотрит проект соответствующих изменений в нормативных документах, который был опубликован в апреле. «Мы проработали все изменения, которые ЦБ может реализовать самостоятельно, и в ближайшие две недели вынесем их на совет директоров, а в течение месяца, если документы будут приняты, опубликуем их», - заявила г-жа Музыка. Участники рынка, впрочем, невысоко оценили предложения ЦБ, посчитав их незначительными и неспособными существенно облегчить жизнь банкам. Ведь самое главное желание банкиров - продавать акции без разрешения ЦБ - пока невыполнимо.

ЦБ предлагает, в частности, поднять планку, с которой начинается оценка финансового положения инвесторов. Она будет осуществляться при приобретении акций банков на сумму свыше 10 млн руб., но не более 1% уставного капитала (сейчас она проводится при покупке акций банков на сумму от 600 тыс. руб.). По мнению представителей российских банков, это нововведение не принесет существенной пользы. «600 тыс. руб., конечно, несерьезная сумма, ведь когда речь идет о портфельных инвестициях, даже 10 млн руб. принципиально не меняют дела», -- говорит старший аналитик Альфа-банка Наталия Орлова. С нею согласен зампред правления Русского банка развития Евгений Темяков: «На мой взгляд, разница между 10 млн руб. и 600 тыс. руб. не очень существенна, когда речь идет об оценке финансового положения инвесторов».

Регулятор также позволит банкам использовать средства, которые поступили от инвесторов, уже после того, как они оказались на корреспондентском счете. Сейчас банки должны открывать накопительные счета в ЦБ, куда поступают средства от продажи акций, и использовать их они могут только после регистрации отчета об итогах допэмиссии. Кроме того, Банк России поднимает планку, касающуюся доли недвижимости, за счет которой может формироваться уставный капитал банка, с 20 до 50% уставного капитала.

По мнению г-на Темякова, в данном случае более важны изменения, касающиеся возможностей резидентов и нерезидентов. «Например, о каком размере приобретенного пакета акций нужно уведомлять регулирующие органы, а на какой пакет необходимо запрашивать разрешение», - говорит он.

Вместе с тем предложение предоставить нерезидентам возможность быть номинальным держателем акций остается нереализованным. «Заинтересованные ведомства не поддержали нас в том, чтобы дать нерезидентам право быть номинальными держателями акций», - сообщила г-жа Музыка.

Однако, по мнению аналитика инвестиционного департамента ВТБ-24 Станислава Клещева, очень важно, чтобы иностранные инвесторы имели облегченный доступ к таким акциям банков. За счет средств российских граждан и представителей бизнеса очень сложно будет поддерживать инвестирование на должном уровне, считает аналитик. Нужно, чтобы иностранные инвесторы могли приобретать эти бумаги без специального разрешения Центробанка или чтобы они делали это свободно в пределах крупной суммы, «например 2 млн долл.», предлагает г-н Клещев. Схожего мнения придерживается и г-жа Орлова: «Наибольшие надежды банкиры возлагают на то, что будут приняты изменения, которые позволят приобретать 10% капитала банка без разрешения регулирующих органов».

Нереализованным осталось и предложение проводить банковские IPO в обязательном порядке. «Это позитивная новость, - считает начальник аналитического управления Банка Москвы Кирилл Тремасов. - Инициативу принудительного IPO инвесторы воспримут на ура, но едва ли это будет приемлемо для банков». А г-жа Орлова указывает, что «для банка IPO связано с определенными хлопотами и затратами, например на поддержание листинга, поэтому вряд ли стоит принуждать банки к лишним издержкам».

Предложения ЦБ, резюмирует г-жа Орлова, должны будут, судя по всему, пройти через Госдуму, так как «они скорее носят статус поправок (в законодательство о банковской деятельности)». «Они обсуждаются уже несколько лет, однако неизвестно, насколько еще это может растянуться - сейчас эти проблемы не являются первоочередными для законодателей», - говорит она. 
29.11.2006.  Банки заставят быть честными при выдаче потребительских кредитов

ЦБ больше не будет просить банки быть честными со своими клиентами. Регулятор просто обяжет своих подопечных делать это. Как заявил вчера заместитель председателя ЦБ Геннадий Меликьян, банкам придется раскрывать в договорах все условия выдачи потребительских кредитов.

Нововведение Центробанка должно раскрыть глаза частным заемщикам на то, по какой ставке на самом деле они берут кредит. А вот банкам это грозит дополнительными издержками, связанными с переоформлением стандартных договоров.

Как рассказал вчера г-н Меликьян, банки иногда открывают только часть информации. И получается так, что реальная эффективная ставка банков намного выше, чем та, которую они декларируют в договоре. «Первое, что мы еще хотим сделать обязательно, - заставить банки реально публиковать в договоре все условия выдачи кредита, чтобы люди не обманывались в том, по какой ставке они получают деньги»,-- говорит зампред ЦБ.

Бурный рост на рынке потребительского кредитования, начавшийся два-три года назад, показал, что банки очень выгодно для себя используют финансовую неграмотность россиян. В частности, официально декларируемая ставка по кредиту была в 2--2,5 раза ниже реальной, той, что учитывает всевозможные комиссии за открытие и обслуживание счета, выпуск пластиковой карты, на которую переводилась сумма кредита, и т.д. Поэтому заемщикам, зачастую не читавшим внимательно договор, в результате приходилось нести незапланированные траты.

Это привлекло внимание Федеральной антимонопольной службы, которая в мае прошлого года совместно с ЦБ разработала рекомендации для банков. Их основной принцип - до заключения договора предоставить заемщику достоверную информацию об условиях кредита по стандартной форме, позволяющей потребителю сравнить условия потребительских кредитов разных банков. По данным ФАС, этим рекомендациям следует 91 банк, в частности Газпромбанк, «Русский стандарт», Альфа-банк, «Уралсиб».

Г-н Меликьян не пояснил, каким образом намерен заставить банкиров быть честными, скорее всего речь идет об изменениях в положение ЦБ №254 «О порядке формирования кредитными организациями резервов на возможные потери по ссудам, по ссудной и приравненной к ней задолженности». Когда первым зампредом ЦБ был Андрей Козлов, планировалось обязать банки указывать в кредитном договоре единую реальную эффективную ставку, а не просто писать мелким шрифтом все комиссии, которые придется платить заемщику. Если банк не исполнил бы указание регулятора, ему пришлось бы под каждый «неправильный» договор отдельно формировать резервы. Для кредитной организации это означало бы дополнительную финансовую и временную нагрузку.

Поскольку количество потребительских кредитов в России исчисляется десятками миллионов, вряд ли банки смогут сразу же переоформить все документы. Впрочем, потребительские кредиты краткосрочны, а значит, если ЦБ даст своим подопечным немного времени, то многие договоры уже просто закончатся, а к заключению новых, уже по другим стандартам, банки подготовиться успеют. Однако вчера г-н Меликьян ни слова не сказал о возможных сроках нововведения.

Зато зампред ЦБ не исключил повышения обязательных резервных требований, которые должны выполнять банки при выдаче потребительских кредитов. В чем именно они будут выражаться, г-н Меликьян не уточнил, пояснив лишь: «Мы не собираемся вводить какие-то административные ограничения. Эти меры связаны с более жестким подходом к определению резервирования при выдаче кредитов населению, но я также не могу сказать, что они носят какой-то радикальный характер». По его словам, благодаря очень высоким ставкам по потребительским кредитам банки даже при невозврате займов остаются в огромном выигрыше. «Сегодня в ряде случаев реальная эффективная ставка доходит до 45-50% годовых. Это немыслимо, ведь сами банки привлекают ресурсы под 3-6%, максимум 8% годовых». 

30.11.2006.   Центральный банк больше не спорит с правительством о денежно-кредитной политике России. Зампред ЦБ Алексей Улюкаев, главный экономический стратег банка, выступил со статьей, где доказывает, что Россия не созрела для того, чтобы сделать инфляцию единственным ориентиром ЦБ. Улюкаев оправдывает собственное бездействие, констатируют эксперты.
Статья будет опубликована в ближайшем номере журнала “Экономическая политика”. Ее текст редакция предоставила “Ведомостям”. Соавторы Улюкаева — профессор Российской экономической школы Олег Замулин и директор аналитического центра “Экономакс” Максим Куликов, все трое — сторонники таргетирования инфляции. В этой концепции инфляция — единственный ориентир денежно-кредитной политики, а все остальные показатели ставятся в зависимость от нее. Чем определеннее уровень инфляции, тем лучше для экономических агентов: они получают возможность строить долгосрочные планы, а не жить сегодняшним днем.

Сейчас Центробанк вынужден одновременно сдерживать и рост цен, и укрепление рубля. Опыт показывает, что ему не удается ни то ни другое. За январь — ноябрь рубль укрепился уже на 8,2% при годовом плане 9%, а цены выросли уже на 8,5%, должно быть за год всего 9%, а впереди весьма инфляционный месяц — декабрь.

Понимая недостижимость двух целей одновременно, ЦБ последние пять лет пытается снять с себя ответственность за рубль. Этим летом он даже решился записать в “Основных направлениях денежно-кредитной политики на 2007 г.” показатель укрепления рубля от 0% до 10% — в зависимости от экономической конъюнктуры.

Но попытка уйти от точной рублевой цели вызвала бурю возмущения у правительства и депутатов. И ЦБ пришлось дописать, что рубль может укрепиться всего на 4-5%, если события будут развиваться близко к базовому сценарию (цена на нефть — $61 за баррель).

В дискуссии о рубле и ценах активно участвует президент Владимир Путин. Он считает, что к 2008 г., когда избиратели пойдут голосовать за его сменщика, инфляция должна сократиться до 3-4%. “Мы достичь этой цели, конечно, можем, — заявил президент на пресс-конференции в Кремле, а спустя несколько месяцев предупредил ЦБ: — Укрепление рубля может быть критическим для нашей экономики”.

ЦБ сдался. “Есть основания полагать, что переход к таргетированию инфляции в нашей стране был бы преждевременным”, — пишет Улюкаев с соавторами. Денежные власти находятся под политическим давлением, поэтому не смогут обеспечить выполнение этой цели. А население не доверяет денежным властям, исходя из горького опыта предыдущих лет. Поэтому, даже если ЦБ объявит ориентир инфляции, экономические агенты все равно будут ожидать более высокого роста цен. Его подавление потребует еще более агрессивного сдерживания денежной массы, а тогда замедлится экономический рост и сильно укрепится рубль. “В ответ ЦБ может поддаться давлению и отпустить денежную массу, пожертвовав целями по инфляции или приняв на себя ответственность за замедление экономического роста”, — рисует мрачную картину статья.

Мешают перейти к таргетированию инфляции неразвитая финансовая система и растущие цены на нефть, которые заставляют экономических агентов ждать эмиссии денег. Поэтому надо дождаться момента, когда нефтяные цены пойдут вниз, либо надежно изолировать нефтяные доходы в стабфонде и только тогда объявлять новую политику, считают авторы статьи.

Это очень похоже на самооправдание, говорит главный экономист Deutsche UFG Ярослав Лисоволик. ЦБ хочет показать, что не отказался от своих идей, но их реализация откладывается до лучших времен по объективным причинам.

Основания для этого есть, говорит главный экономист “Ренессанс Капитала” Владимир Пантюшин: цены на нефть растут, бюджет предвыборного года будет социально ориентированным и все сильнее недовольство руководителей страны по поводу укрепления рубля, которое до сих пор помогало бороться с инфляцией.

“Если работа трудна, это не повод ее откладывать”, — возражает главный экономист банка “Траст” Евгений Надоршин. ЦБ никто не мешает пользоваться имеющимися инструментами денежно-кредитной политики, говорит он: “Чтобы повысить ставку репо, не нужно разрешения правительства, а она не менялась несколько лет”.

С Улюкаевым вчера поговорить не удалось.

По словам Куликова, идея статьи в том, что таргетирование инфляции может быть введено только после переходного периода.

Он может занять около пяти лет, добавляет Замулин. Но первые шаги нужно делать уже сейчас: уменьшить темпы скупки валютной выручки, больше нефтяных доходов зачислять в стабфонд, наращивать выпуск долговых бумаг ЦБ и развивать рынок межбанковских кредитов.

3. Российские банки и персоналии банковской сферы

АЛЬФА-БАНК

7.11.2006.  До конца года владельцы Альфа-банка увеличат его капитал почти на 10 млрд руб. В противном случае банк будет нарушать требования, предъявляемые к участию в системе страхования вкладов.
Основной акционер Альфа-банка — “АБ Холдинг”, 100% акций которого владеет ABH Financial Ltd., зарегистрированная на Британских Виргинских островах. Крупнейшими бенефициарами этой компании являются совладельцы “Альфа-групп” Михаил Фридман, Герман Хан и Алексей Кузьмичев, которые контролируют соответственно 36%, 23% и 17,9%, а также президент Альфа-банка Петр Авен (около 14%). По данным “Интерфакс-ЦЭА” на 1 октября, Альфа-банк с капиталом 27,6 млрд руб. и активами 299 млрд руб. занимает 5-е место среди российских банков.

В четверг ФСФР зарегистрировала допэмиссию “АБ Холдинг”. Компания разместит среди нынешних акционеров по номиналу акций на 9,7 млрд руб. Эти деньги пополнят капитал Альфа-банка, рассказали в пятницу его представители. Впрочем, по словам директора по связям с инвесторами Альфа-банка Елены Ершовой, около половины средств пойдет на погашение двух субординированных займов, которые сейчас учитываются при расчете капитала. Таким образом, абсолютный прирост уставного капитала, по словам Ершовой, составит примерно 4,9 млрд руб.

“Как и все банки-лидеры, Альфа-банк нуждается в дополнительном капитале, чтобы поддерживать быстрый рост активов. Поскольку пока IPO банка не планируется, акционеры могут ограничиться сравнительно небольшими вливаниями”, — говорит аналитик “Тройки Диалог” Эндрю Кили. Необходимость в увеличении капитала возникла из-за быстрого роста бизнеса банка и планов продолжать этот рост в следующем году без опасений столкнуться с нехваткой капитала, говорит аналитик Standard & Poor's Евгений Тразиманов. К концу первого полугодия этого года портфель корпоративных кредитов банка вырос почти на 40% по сравнению с концом 2005 г., а объем розничного кредитования удвоился, иллюстрирует Ершова. По ее словам, принципиальное решение об увеличении капитала было принято еще в прошлом году. Впрочем, пока акционеры собирались, норматив достаточности капитала (отношение капитала к активам с учетом риска) упал с 12,4% в начале года до 10,1% на 1 октября. Согласно требованиям к участию в системе страхования вкладов, норматив достаточности капитала должен составлять не менее 11%. Находиться ниже этой планки он может не дольше трех месяцев. Ершова уверяет, что к концу года все будет в норме.

БАНК МОСКВЫ

24.11.2006.  Банк Москвы выходит на связь с инвесторами

Для повышения своей рыночной капитализации 

Как стало известно РБК daily, Банк Москвы создал управление внешних заимствований и взаимоотношений с инвесторами. Сформировав новое подразделение, банк планирует увеличить информационную прозрачность и наладить более тесные взаимоотношения с инвесторами для создания благоприятных условий для привлечения внешних заимствований и увеличения своей рыночной капитализации. Аналитики уже давно ждут таких шагов от Банка Москвы и не исключают того, что банк готовится к IPO. 

Новое подразделение Банка Москвы будет заниматься внешними заимствованиями самого банка и вопросами взаимоотношений с инвесторами. «Перед новым подразделением поставлены две основные задачи: привлечение источников финансирования не только на внутреннем рынке, но и на международном рынке капитала на более выгодных условиях, — сказал вице-президент Банка Москвы Алексей Сытников. — А также увеличение рыночной капитализации Банка Москвы». 

До недавних пор операции по привлечению инвестиций для самого банка и для его клиентов были сконцентрированы в одном департаменте. Теперь же сделками по привлечению средств для клиентов Банка Москвы будет заниматься инвестиционный блок, который возглавляет пришедший из МДМ-Банка Игорь Суханов. А привлечением средств для самого банка как на российском, так и на международном рынке капитала будет заниматься управление внешних заимствований и взаимоотношений с инвесторами, которое возглавила Анастасия Белянина, до последнего времени руководившая управлением по работе с персоналом. Сейчас в банке формируется команда специалистов для нового управления: предполагается, что в нее войдут 10—12 сотрудников, которые будут привлечены со стороны. 

«Повышение эффективности взаимодействия с инвесторами должно положительно сказаться на стоимости акций банка», — поясняет г-жа Белянина. Акции Банка Москвы обращаются на ММВБ с 2004 года: за это время их котировки выросли более чем в восемь раз — со 119 руб. за акцию в декабре 2004 года до 960 руб. за акцию в ноябре 2006 года. В Банке Москвы считают, что котировки акций должны будут серьезно вырасти с созданием благоприятного имиджа банка и повышением информационной прозрачности, для этого, в частности, завершена работа по подготовке кодекса корпоративного управления банка. 

Банкиры отмечают, что Банк Москвы пока не слишком открыт для аналитиков и международной общественности, установление же более тесных связей с инвесторами может в корне изменить ситуацию как в плане привлечения финансирования, так и в плане увеличения рыночной капитализации банка. По словам специалиста отдела по развитию отношений с инвесторами банка «Возрождение» Юлии Виноградовой, основная цель создания подобных подразделений заключается в обеспечении информированности акционеров и инвесторов о том, что происходит с их вложениями. «Прозрачность отчетности помогает более точно прогнозировать развитие банка. Если тренд положителен, стратегия банка внятно изложена — инвесторы заинтересованы во вложениях и рыночная капитализация компании растет», — считает г-жа Виноградова. 

Аналитик МДМ-Банка Александр Кантарович отмечает, что сейчас Банк Москвы не особенно дружелюбен по отношению к инвесторам и аналитикам. «Разделение одного структурного подразделения на два отдельных направления бизнеса в перспективе позволит повысить эффективность деятельности банка», — подчеркивает старший менеджер «БДО Юникон» Денис Тарадов. А заместитель директора департамента международного бизнеса Промсвязьбанка Анна Беляева не исключает, что решение Банка Москвы повысить информационную прозрачность может свидетельствовать о намерениях банка по проведению IPO: «Банк Москвы пока не очень активен на международной арене, и для него создание имиджа весьма эффективный и разумный шаг». 

ВТБ - ВНЕШТОРГБАНК
10.11.2006. Государство намерено приватизировать госбанки 

Как стало известно РБК daily, Минфин рассматривает вариант приватизации Внешторгбанка (ВТБ) - одного из крупнейших госбанков страны. В ближайшие три года государство намерено нарастить его капитал на 8 млрд долл. за счет последовательно проводимых допэмиссий акций. При этом госучастие в акционерном капитале ВТБ снизится с 99 до 51%. А через пять-семь лет государство намерено полностью приватизировать Внешторгбанк. Для осуществления этих планов нужно, чтобы президент Владимир Путин подписал указ об исключении ВТБ из списка стратегических предприятий. Если эти планы будут осуществлены, российская банковская система наконец приблизится к мировым стандартам.

Как говорится в имеющемся в распоряжении РБК daily докладе Минфина «О системе государственных банков», государство намерено выйти из капитала главных банков России - Сбербанка и ВТБ. В докладе предлагается снизить участие государства в Сбербанке: полностью вывести Банк России из состава его акционеров через пять-семь лет (см. вчерашний номер РБК daily). Похожая судьба уготована и ВТБ. Сначала, как говорится в докладе, доля государства, владеющего сейчас 99% акций ВТБ, снизится до 80-83%. Это произойдет за счет предстоящего IPO банка, которое планируется в следующем году. «Запланированное IPO ВТБ пройдет не ранее мая 2007 года», - заявил недавно председатель правления ВТБ Андрей Костин, добавив, что в ходе IPO будет размещено 25% акций банка. В 2008 году ВТБ, по планам правительства, проведет допэмиссию и размещение еще 25-30% акций, после чего доля государства в нем снизится до 66-67%, а в 2009 году допэмиссию и размещение еще 30-35% бумаг, в результате чего госдоля снизится до 51% акций.

Вывод ВТБ на фондовый рынок, как полагают авторы минфиновского доклада, превратит банк в «публичную компанию, прозрачную и привлекательную для новых инвесторов и акционеров». В результате «капитализация ВТБ возрастет к 2010 году в три раза, до 32 млрд долл., а доступ к акциям ВТБ получат частные инвесторы - граждане России», - говорится в докладе Минфина. В нем также отмечается, что ВТБ получит сравнительно высокий эмиссионный доход - на 15-20% выше, чем при других способах размещения акций, включая их продажу стратегическим инвесторам или основному акционеру. В итоге укрепление капитальной и ресурсной базы ВТБ будет способствовать увеличению объемов долгосрочного кредитования российской экономики.

Как рассказал источник РБК daily в Национальном банковском совете (НБС), предложения Минфина относительно судьбы ВТБ были фактически одобрены НБС. Представитель ВТБ, пожелавший остаться неназванным, подтвердил РБК daily факт того, что НБС уже одобрил снижение доли государства в уставном капитале банка до 51%. Правда, для того чтобы правительство смогло хотя бы частично выйти из капитала ВТБ, президент Путин должен подписать указ об исключении банка из списка стратегических предприятий. В самом ВТБ этого указа ждут с нетерпением, поскольку без него не могут начать объявленный выпуск IPO.

«Я положительно отношусь к идее выхода государства из состава госбанков. Это нужно для того, чтобы все банки находились в равных конкурентных условиях, - заявил РБК daily зампред банковского комитета Госдумы Анатолий Аксаков. - Думаю, что рано или поздно мы придем к тому, когда у нас будут работать частные коммерческие банки, а госбанки будут лишь выполнять функции банков развития».

Аналитики позитивно расценивают планы правительства по выходу из капитала ВТБ. «Приватизация ВТБ увеличит капитализацию российского банковского рынка», - говорит аналитик ИК «Ренессанс Капитал» Ованес Оганесян. «Если бизнес банка будет расти, дальнейшая эмиссия в разумных пределах банку не повредит, а будет способствовать росту банка», - полагает аналитик группы компаний «Регион» Валерий Вайсберг. С ним соглашается и аналитик ИК «Максвелл Капитал» Алексей Воробьев: «Поэтапное размещение акций ВТБ весьма здравая идея. С одной стороны, банк потихоньку будет становиться частным, будет увеличивать количество акций в свободном обращении, с другой стороны, будут расти его бизнес, финансовые показатели, доля рынка. Тем самым поэтапное размещение акций позволит привлечь государству и федеральному бюджету гораздо больше средств, чем если бы они размещали акции единым лотом в 2007 году при проведении IPO».

В то же время аналитики не определились с прогнозами, кто может стать владельцем крупных пакетов акций ВТБ при его приватизации. Алексей Воробьев, впрочем, отмечает, что вхождение в капитал ВТБ частных лиц позитивно отразится на суверенных рейтингах банка и, соответственно, позитивно отразится на возможности привлечения международных ресурсов с помощью облигационных займов и синдицированных кредитов.
17.11.2006. Российский государственный банк ВТБ рассматривает возможность продажи своих дочерних банков в Швейцарии и на Кипре. 

Об этом сказала журналистам член правления ВТБ Юлия Чупина. 

«Мы получили предложение по потенциальной продаже Русского коммерческого банка в Швейцарии и вхождении акционеров в банк на Кипре. Есть мысли, но решения пока нет», - сказала она. 

По словам Чупиной, возможная продажа объясняется тем, что Швейцария не входит в ЕС, и особенности местного законодательства затрудняют возможности интеграции швейцарского банка в банковскую группу VTB Europe. 

Кроме того, ВТБ ведет переговоры о продаже до конца 2007 года акций ВТБ в Международном московском банке основному акционеру ММБ - итальянской группе Unicredito. 

«До конца 2007 года это может произойти», - сказала Чупина. 

Также ВТБ планирует консолидировать на одной из своих структур пакет акций Еврофинанс Моснарбанка и «потенциально может выйти из его акционеров», сказала Чупина. 

Она отметила, что получение разрешений регуляторов на формирование группы VTB Europe планируется до конца этого года, а завершение этого процесса - к 2010 году. 

Ранее ВТБ заявлял, что стратегия банка предусматривает продажу миноритарных пакетов банков, в которых он не может увеличить долю до контрольной. 

ВТБ до конца года планирует продать пакеты трех из шести европейских «дочек» контролируемому им лондонскому Moscow Narodny Bank до конца года, отмечалось в инвестиционном меморандуме к выпуску евробондов ВТБ. 

MNB получит доли ВТБ в кипрском RCB-Cyprus, французском BCEN-Eurobank, и немецком Ost-West Handelsbank. 

На данный момент сеть европейских банков ВТБ включает в себя RCB-Cyprus, BCEN-Eurobank, Ost-West Handelsbank, Donau-Bank, East-West United Bank (Люксембург), RKB-Zurich (Швейцария), Moscow Narodny Bank. 

ВТБ ожидает, что реструктуризация европейской группы банков завершится к 2010 году. 

Внешторгбанк объявлял ранее о намерении объединить под брэндом VTB Europe свои западноевропейские подразделения в Австрии, Германии, Франции, включая MNB. 

Штаб-квартира MNB в лондонском Сити будет курировать всю инвестиционно-банковскую деятельность ВТБ в регионе. 
20.11.2006. Как стало известно “Ведомостям”, Газпромбанк может приобрести у ВТБ один из росзагранбанков — Russische Kommerzial Bank. Купив его, Газпромбанк вернет себе контроль над своей бывшей “дочкой” — IDF Anlagegesellschaft, которая управляет Centrex, торгующей газом в Австрии и других европейских странах.
Сейчас ВТБ проводит реструктуризацию сети западноевропейских дочерних банков, в результате которой в 2010 г. должен появиться холдинг VTB Europe со штаб-квартирой в Лондоне и активами $10-15 млрд. Однако в холдинг войдут не все бывшие совзагранбанки. Еще в марте президент ВТБ Андрей Костин говорил, что люксембургский East-West United Bank будет продан АФК “Система”. А в пятницу член правления ВТБ Юлия Чупина заявила, что ВТБ рассматривает возможность продать также швейцарский Russische Kommerzial Bank (RKB) и долю в кипрском Russian Commercial Bank (RCB). По словам Чупиной, банки работают недостаточно эффективно и не нужны для обслуживания российских клиентов, на котором собирается сосредоточиться VTB Europe.

Предложения от потенциальных покупателей уже есть, сообщила Чупина, но самих покупателей не назвала. Исполнительный директор кипрского RCB Михаил Кузовлев отказался от комментариев. А гендиректор швейцарского RKB Николай Аношко сказал “Ведомостям”, что ВТБ готовится продать банк одной из структур группы “Газпром”. По его словам, с этой целью ВТБ уже проводит оценку банка. Аношко говорит, что решение о том, какая именно структура может купить банк, еще не принято, однако источник, близкий к руководству Газпромбанка, утверждает, что скорее всего покупателем будет именно этот банк. По его словам, идею выкупа банка у ВТБ лоббирует предправления Газпромбанка Андрей Акимов, который сам хорошо знает банк: с 1985 по 1987 г. он работал замгендиректора отделения Внешторгбанка СССР в Цюрихе, а затем до 1990 г. был гендиректором другого росзагранбанка — Donau Bank в Вене.

Представитель Газпромбанка не смог прокомментировать информацию о сделке с ВТБ.

RKB образовался в 1992 г. из отделения Внешэкономбанка, приняв на себя активы и обязательства совзагранбанка Wozchod Handelsbank. По данным отчета за первое полугодие 2006 г., активы RKB составили $962 млн (+56% по сравнению с тем же периодом прошлого года), а чистая прибыль — $4 млн (+70%). За весь прошлый год он заработал чуть более $5 млн. Собственные средства банка, по словам Аношко, составляют около $108 млн. По мнению гендиректора “Интерфакс-ЦЭА” Михаила Матовникова, исходя из капитала рыночная стоимость банка — примерно $200-250 млн, однако она может быть и ниже, учитывая, что прибыль банка “феноменально низка” — в Европе нормальной считается доходность около 20% на капитал.

Группа “Газпром” — один из крупных клиентов RKB с самого начала его существования, говорит Аношко. По его словам, банк работает с “Сибуром”, структурами “Газэкспорта” ZMB (Швейцария) и “Газпром-Германия” (раньше — ZGG). Кроме того, RKB является контрагентом Газпромбанка по межбанковским сделкам.

Как следует из отчетности RKB, у него настолько доверительные отношения с Газпромбанком, что в прошлом году последний уступил ему 80% акций своей “дочки” IDF Anlagegesellschaft. IDF управляет фондом, главный актив которого — акции кипрской Centrex Group Holding, материнской компании австрийской Centrex Europe Energy & Gas. Centrex Group учреждена в 2003 г. Газпромбанком для торговли газом в Европе. После того как “Газпром” перезаключил контракты на поставку газа в Австрию (об этом было объявлено в октябре 2006 г.), на Centrex и российско-австрийский торговый дом GWH (в котором Centrex принадлежат 24,9%) приходится четверть поставок монополии в Австрию — около 1,75 млрд куб. м в год. На разнице оптовой цены (по которой газ покупается у “Газпрома”) и розничной (по которой он продается австрийскому потребителю) GWH и Centrex могут заработать более $175 млн в год, подсчитал ранее аналитик ИФК “Солид” Денис Борисов.

Пайщики фонда, т. е. бенефициары Centrex, себя не раскрывают. Формально эта структура не связана с “Газпромом”, однако в декабре прошлого года Еврокомиссия в своем отчете написала, что менеджеры Centrex “состоят в дружеских отношениях” с менеджерами монополии. Топ-менеджер “Газпрома” говорит, что Centrex была передана в управление RKB потому, что Еврокомиссия могла не разрешить ей работать в Западной Европе как структуре, которую она считала связанной с “Газпромом”. А теперь, поскольку Газпромбанк в ближайшее время перестанет быть подконтрольным “Газпрому” (монополия сократит свою долю в банке до 42,7%, поделившись акциями с “Газфондом”), IDF может вернуться на баланс банка вместе с RKB, говорит собеседник “Ведомостей”.

“Нам участие в этом проекте [управление Centrex Group] было интересно: как акционеры, мы получаем неплохие дивиденды”, — рассказывает Аношко (прибыль IDF за 2005 г. и первое полугодие 2006 г. составила согласно ее отчетности около $1 млн). Кроме того, говорит Аношко, банк обслуживает компании Centrex Group. Руководитель RKB уверен, что, если одна из структур “Газпрома” купит банк, объем операций с “Газпромом” увеличится. “Сейчас мы лишь один из многих партнеров группы, а если нас приобретут, то, наверное, будут использовать более активно и, возможно, увеличат капитал”, — надеется он. Матовников предполагает, что банк пригодится “Газпрому”, чтобы привлекать через него средства для своих структур в Западной Европе.
28.11.2006.  Михаил Фрадков не торопится визировать проект указа президента об исключении ВТБ из списка стратегических предприятий. По его поручению ВТБ и Минэкономразвития готовят дополнительные обоснования для частичной приватизации банка. Обсудить их правительство планирует в декабре.
ВТБ на 99,9% принадлежит правительству. В следующем году он собирается провести IPO на российской и британской биржах, предложив инвесторам до 25% акций. Для этого президент должен своим указом исключить банк из списка стратегических предприятий, в которых доля государства не подлежит размыванию.

Указ об исключении Внешторгбанка из списка стратегических предприятий будет подписан президентом в начале ноября, говорили “Ведомостям” месяц назад несколько федеральных чиновников. По их словам, в конце октября президент ВТБ Андрей Костин и министр финансов Алексей Кудрин, возглавляющий наблюдательный совет ВТБ, доложили о ситуации с IPO президенту Путину. Костин и Кудрин рассказали ему, что проект указа завизировали Совет безопасности, правовое и экспертное управления президента, Росимущество и Минфин — то есть все, кроме премьера. Президент был раздосадован, что данное им поручение правительству ускорить визирование проекта указа не выполнено, о чем он в жестких выражениях заявил Михаилу Фрадкову. Путин сказал, что поддерживает планы ВТБ, и потребовал срочно внести проект указа.

Однако спустя месяц на нем все еще нет ни визы премьера, ни подписи президента. Поскольку IPO ВТБ — серьезный шаг, правительство решило рассмотреть вопрос о нем отдельно, рассказал источник в банке. По его данным, обсуждение проекта указа президента об исключении ВТБ из перечня стратегических предприятий запланировано на 7 декабря. Это подтвердил чиновник Минэкономразвития, добавив, что инициатором вынесения вопроса на правительство стал Фрадков. А чиновник Минфина говорит, что это решение было принято аппаратом правительства.

Премьер ранее недоумевал, зачем в указе снижать долю до 51%, хотя размещать планируется до 25%, вспоминает один из чиновников. Остались и другие непонятные моменты. “Два месяца назад Минэкономразвития уже вносило проект указа и его обоснование, — рассказывает чиновник Минфина. — Но аппарат правительства запросил дополнительные расчеты социально-экономических последствий”. “Непонятно, зачем еще раз обсуждать это”, — удивляется другой федеральный чиновник. А чиновник Минэкономразвития говорит, что “всегда есть сомнения, когда государство расстается со своей собственностью, особенно в такой стратегической отрасли”.

К 1 декабря Минэкономразвития и ВТБ готовят стратегию развития банка. В ней предлагается схема сокращения доли государства в банке и говорится, на что он потратит привлеченные во время размещения акций деньги (ВТБ планирует привлечь $3-4 млрд). “Стратегия довольно очевидна — в 2007 г. присоединение ПСБ и IPO. После 2008 г. еще одна допэмиссия — с тем чтобы у государства остался 51%. Мы написали, что банк будет участвовать в нацпроектах, будет поддерживать ипотеку и другие виды кредитования. В принципе, все это очевидно”, — рассказывает чиновник. По его словам, до 1 декабря стратегию надо внести в правительство со всеми визами. “Если мы внесем и материалы согласуют остальные министерства, тогда 7 декабря заседание состоится”, — говорит собеседник “Ведомостей”. По его словам, “все понимают, что банк надо капитализировать. Либо через прибыль — но ее не хватает, либо господдержка — но нельзя всех за счет денег государства развивать — значит, остается IPO”.

В Минфине полностью поддерживают намерение банка проводить IPO. “Думаю, что премьер одобрит указ, — полагает чиновник этого министерства. — Хотя для банка, у которого все процедуры размещения выверены до минуты, такое долгое рассмотрение — это неприятно”. “Если уже практически решенный вопрос решили обсуждать еще раз, значит, по нему нет консолидированного мнения. Возможно, есть сомнения у премьера или возражения еще у какой-то из сторон”, — говорит президент Издательского дома Родионова, бывший замруководителя аппарата правительства Алексей Волин.

После того как правительство одобрит указ, на его подписание у президента уйдет еще одна неделя, прогнозирует чиновник Минфина. Таким образом, указ будет подписан не ранее середины декабря. Член правления ВТБ Василий Титов заявил вчера, что в этом случае ВТБ успеет провести IPO в мае, оговорившись, что точные сроки и условия размещения будет определять собственник банка. Идеологических оппонентов у IPO ВТБ нет, уверяет чиновник правительства.



БЫСТРЫЙ РОСТ 

Внешторгбанк за 10 месяцев 2006 г. увеличил доналоговую прибыль по РСБУ по сравнению с аналогичным периодом прошлого года на 28% до 13,709 млрд руб. с 10,741 млрд руб. Ранее президент ВТБ Андрей Костин уверял, что этот год станет самым прибыльным в истории банка.

«ВТБ 24» (Розничный дочерний банк группы ВТБ)
“ВТБ 24” — розничный дочерний банк группы ВТБ. По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 октября 2006 г. занимал 15-е место в России по размеру активов — 126,3 млрд руб. (рост с начала года — 193%) и по размеру собственного капитала — 13,6 млрд руб. (рост — 141%). Убыток в 2005 г. составил 7,5 млрд руб., прибыль за девять месяцев 2006 г. — 1,1 млрд руб. По данным банка, объем депозитов физлиц на 31.12.2006 должен составить 64,2 млрд руб. (на 31.12.2005 — 11 млрд руб.), размер кредитов малому бизнесу и населению — 65,6 млрд руб. (7,6 млрд руб.). Акционеры: ВТБ — 96%, РФФИ — 4%.

15.11.2006.  Михаил Задорнов считает, что у “ВТБ 24” более высокодоходные клиенты, чем у Сбербанка 
Михаил Задорнов предпочел политике бизнес и совершенно не жалеет об этом. В прошлом году бывший министр финансов и депутат возглавил только что созданное розничное подразделение группы ВТБ — банк “ВТБ 24” и теперь с удовольствием показывает цифры многократного роста его финансовых показателей. В интервью “Ведомостям” Задорнов рассказал о конкуренции ВТБ со Сбербанком, пользе иностранных инвесторов и необходимости снижения налогов.

— Недавно банк утвердил новую стратегию. В чем она заключается?

— Полтора года назад перед нами была поставлена ясная цель — занять 10% рынка банковского ритейла в России к 2010 г. Мы исходим именно из этого. В сентябре наблюдательный совет “ВТБ 24” утвердил уточненную стратегию развития. Она детальная, с конкретным количеством точек продаж в конкретных регионах, с уточненными позициями по продуктам, по инвестициям и технологическим изменениям. И она ориентирована на ту же самую цель — 10% рынка.

— А сейчас у вас какая доля?

— Мы занимаем 6% рынка в сегменте кредитования малого бизнеса, около 2% рынка депозитов физических лиц, примерно около 2,3% рынка потребительских кредитов вместе с кредитными картами и автокредитованием и 10% рынка ипотечных кредитов.

— И вы хотите, чтобы по всем этим продуктам доля “ВТБ 24” была 10%?

— По ипотеке мы подняли планку до 15%. Планируем войти в тройку ведущих брокеров российского фондового рынка с долей не менее 10%. По депозитам ориентируемся на 8% рынка. А в среднем как раз и получаются те самые 10%.

— Как должно вырасти количество отделений?

— Есть два варианта развития сети. Сегодня у “ВТБ 24” 150 точек продаж, к концу года их будет 200. Совет утвердил план развития сети до конца 2008 г. — за счет миграции отделений из приобретенных банков и создания точек с нуля их количество вырастет до 500. А в сентябре 2008 г. мы сделаем выбор: развиваться по менее агрессивному сценарию — 560 точек продаж в 2010 г. или по более агрессивному — около 800 точек продаж.

— Сколько стоит проект достижения 10%-ной доли рынка?

— Весь проект потребует не менее $500 млн инвестиций. Только в строительство и оснащение новых точек без учета затрат на изменение процессов и замену технологий до 2010 г. инвестировано $150 млн.

— Вы рассматриваете возможность покупки готовых банковских сетей? Иностранные банки находят такие возможности в России.

— Наша сеть тоже складывается из нескольких составляющих. Во-первых, в ее основе лежит унаследованная от Гута-банка сеть отделений — их более 100. Во-вторых, к нам мигрируют отделения ВТБ с преобладанием розничных клиентов. В-третьих, в практическую плоскость перешел процесс объединения Промстройбанка СПб и ВТБ. 110 филиалов и допофисов Промстройбанка (ПСБ), которые определены как розничные, будут мигрировать к нам в течение всего следующего года. Таким образом, основа будущей сети “ВТБ 24” — это реконструированная сеть Гута-банка, ВТБ и ПСБ. Всего порядка 250-300 точек продаж. Остальные отделения будут открыты с нуля. Уже до конца 2006 г. появится около 25 новых точек.

— Пока что покупки для вашей сети делает головной банк группы. А есть необходимость приобретения розничных банков именно для “ВТБ 24”?

— Прежде всего нам надо завершить процесс миграции имеющихся точек из ВТБ и ПСБ. Кроме того, есть еще дочерний банк ВТБ — Новосибирсквнешторгбанк, у которого 10 точек продаж в Новосибирске и области. Они тоже переходят к нам. На сегодня у нас хватает работы по миграции бизнеса.

— Но мы же говорим о стратегии до 2010 г. А у вас накопится богатый опыт трансформации готовых сетей в сеть “ВТБ 24”.

— Эта деятельность отвлекает ресурсы от технологического развития, от клиентской работы. Пока мы не планируем дополнительных поглощений, но я не исключаю, что если в каком-то регионе — а это вопрос экономической оценки — для создания, скажем, 15 точек продаж нам проще купить какой-то региональный банк с выраженной розничной направленностью, то мы пойдем на то, чтобы приобрести его, а не открывать 15 новых точек.

— Какой смысл государству иметь два розничных банка — Сбербанк и ВТБ, которые между собой конкурируют?

— А разве плохо, что они конкурируют? Это та самая конкуренция, которая как раз и нужна потребителям. Во-первых, доля Сбербанка на рынке депозитов физических лиц уже снизилась до 52% с тех 75%, которые были раньше. Во-вторых, он контролирует примерно 27-28% активов банковской системы, что уже меньше тревожной цифры 35%, которая считается порогом доминирования на рынке согласно антимонопольному законодательству.

— На рынок выходят крупные иностранные игроки, а госбанки тем временем дерутся между собой.

— Драка — это сильное преувеличение. Наши ниши со Сбербанком разные. У нас более высокодоходный сегмент клиентов, чем у Сбербанка. Кроме того, рынок банковских услуг для физлиц ежегодно удваивается и все еще далек от насыщения. Наконец, банковский рынок в отличие от многих других рынков в России является конкурентным. Госбанки не действуют на нем как проводники государственной политики на рынке ритейла.

— Ну как это не имеете преференций, а депозит Центробанка в $700 млн, который в ВТБ с 2004 г. лежит?

— Размещение Центробанком депозита в ВТБ, который сегодня уже, кстати, не $700 млн, а $500 млн, — это лишь неполная компенсация тех затрат, которые понесла группа ВТБ на санацию Гута-банка. Я уверен: если бы государство напрямую взялось санировать Гута-банк, оно бы потратило гораздо больше денег, чем это сделал ВТБ. Для группы ВТБ затраты на санацию Гута-банка на несколько десятков миллионов долларов превышают доход от того, что вы называете преференцией. Мы с рынка сейчас берем деньги по ставкам, сопоставимым со ставкой LIBOR, под которую в ВТБ размещен депозит ЦБ. Например, в сентябре “ВТБ 24” привлек синдицированный кредит по ставке LIBOR + 0,35%. Поэтому для нас разница между ставкой процента по депозиту ЦБ и ценой привлечения денег с рынка несущественна.

— Срок размещения депозита ЦБ продлен на год?

— Да, до июля 2007 г.

— Вы, похоже, выступаете активными заемщиками на международных финансовых рынках.

— Совершенно верно. За май — июнь “ВТБ 24” получил рейтинги S&P, Fitch и Moody's. Наши рейтинги приравнены к суверенному, равны рейтингам ВТБ и Сбербанка. Получив их, мы можем позволить себе диверсифицировать структуру пассивов. Мы привлекли синдицированный кредит на $330 млн, планируем разместить до конца года рублевые облигации на 6 млрд руб. и в начале декабря выйдем на рынок еврооблигаций. Завершаем переговоры с ЕБРР о пятилетнем кредите на развитие программы кредитования малого бизнеса.

Мы считаем, что доля заимствований с международных финансовых рынков в наших пассивах должна быть на уровне 20%. Это позволяет не только сделать структуру пассивов более диверсифицированной и тем самым более устойчивой, но и получить длинные деньги по хорошей цене. Ведь сейчас средний срок депозита физлица немногим более года, а средний фактический срок ипотечного кредита в банке — семь лет, автокредиты мы даем в среднем на три года. Деньги с международных рынков позволяют нам сделать соотношение пассивов и активов более сбалансированным с точки зрения срочности.

— А сейчас доля этих денег в балансе какая?

— Около 12%.

— За счет депозитов населения в основном живете?

— Да, основная часть наших пассивов — это средства населения. Объем депозитов физлиц у нас составляет сейчас 55 млрд руб. И примерно таков же объем розничных кредитов с учетом кредитов малому бизнесу. У нас, правда, пока еще достаточно большой корпоративный портфель — около 50 млрд руб.

— От Гута-банка достались?

— Не только. Корпоративный портфель заметно вырос с начала этого года.

— Малый бизнес?

— Нет. Это не малый бизнес. Но это не клиенты ВТБ. У нас с ВТБ существует четкое разделение клиентской базы. Этот портфель обеспечивал нам прибыльность, необходимую для банка, находящегося в системе страхования вкладов, и позволял инвестировать в развитие сети, в смену информационных технологий. Согласно стратегии с 1 января 2007 г. выдачи корпоративных кредитов мы прекращаем и новые выдачи будут только розничным клиентам и малому бизнесу, а корпоративный портфель постепенно будет уменьшаться. Клиенты будут мигрировать в ВТБ.

— Почему вы решили выпускать еврооблигации? Разве они будут такими же дешевыми, как синдицированные кредиты? Каким будет объем выпуска?

— Пока мы ориентируемся на $500 млн. Еврооблигации чуть дороже банковских кредитов, но это другие инвесторы. Для устойчивости банка необходим доступ к диверсифицированным ресурсам, но, чтобы его получить, нужна рыночная оценка инвесторов именно этой группы.

— Как, на ваш взгляд, в России могло случиться убийство первого зампреда ЦБ Андрея Козлова?

— Я, как и большинство моих коллег, склоняюсь к тому, что именно профессиональная деятельность Козлова была тому причиной. Хотя окончательный ответ даст следствие. В российской банковской системе есть банки в классическом понимании этого слова, а есть и такие, которые и банками назвать нельзя. Так получилось, что Козлов оказался на переднем крае борьбы за оздоровление банковской системы в буквальном смысле этого слова.

— Вам, говорят, предлагали подхватить выпавшее знамя. Почему вы не согласились пойти в ЦБ заняться банковским надзором?

— Я предпочел бы этот вопрос не комментировать.

— Какие меры позволили бы прекратить деятельность преступников и в то же время не разрушили бы полностью экономику, где значительная часть операций серая?

— Наличный оборот в первую очередь обслуживает серый импорт. Другие схемы обналичивания помогают уйти от налогов. Плюс высокий уровень коррупции, который тоже обслуживается наличными деньгами. Я уверен, что проблему можно решить только экономическим путем.

— Какие могут быть экономические меры?

— Другого пути, кроме постепенного сближения законодательно установленных и фактически уплачиваемых ставок таможенных пошлин и налогов, нет. Кроме того, есть предложения по изменению ставок налогов и таможенных пошлин.

— Каких налогов?

— ЕСН и НДС.

— Уменьшение ЕСН?

— Не только уменьшение ставки. Надо придать этим платежам изначальный экономический смысл — это страхование. Пенсионное, социальное и медицинское. Но и уменьшать тоже нужно, безусловно. Но еще более важен НДС. Эти два налога — главные источники серых оборотов в стране. Так что есть несколько направлений — законодательное, усиление банковского и страхового надзора и работа правоохранительных органов. Пока это не будет сделано, все усилия по выдавливанию бизнеса по обналичиванию средств приведут только к увеличению процента за обналичивание.

— Вы депутат Госдумы всех созывов. В декабре 2007 г. пройдут очередные выборы в Госдуму. Будете участвовать?

— Нет. В “ВТБ 24” у меня контракт до июля 2010 г.

— Не жалеете, что в апреле 2005 г. вступили в Республиканскую партию России?

— Никогда не жалею о сделанном выборе.

— Вы остаетесь членом этой партии?

— Да, остаюсь.

— Участвуете в ее работе?

— Активно нет. Я сейчас все свое время отдаю только одному проекту — “ВТБ 24”.

— Как обстоят дела с плохими кредитами у “ВТБ 24”? Грозит ли российским банкам кризис плохих кредитов?

— Ваш вопрос — отражение нескольких мифов. Во-первых, почему-то есть мнение, что объем потребительских кредитов, выданных населению, очень велик. Это не так. Доля кредитов населению на начало года составляла примерно 5,5% ВВП страны, сейчас, наверное, — 7,5-8%. В Восточной Европе этот показатель в среднем составляет от 12% до 15%. То есть Россия — страна недокредитованная, поэтому число пользователей банковскими услугами неизбежно будет расти. Что касается ипотеки, то рынок еще настолько мал, что даже нечего пока обсуждать. Во-вторых, говорят, что уровень сегодняшней просрочки велик. Он действительно вырос и составляет, по официальным данным, 2,3-2,5% в общем объеме задолженности физических лиц. Но если опять же мы сопоставим с уровнем Восточной Европы, окажется, что он еще очень низок. “ВТБ 24” работает с лучшими международными консультантами, и они говорят, что у нас слишком низкий уровень просроченной задолженности (сегодня это 0,5% от портфеля кредитов), а значит, мы проводим слишком консервативную и неагрессивную политику при выборе клиентов.

— А какой уровень вы считаете безопасным?

— Просрочку обычно оценивают в целом по портфелю, но каждый продукт — экспресс-кредит, потребительский кредит, ипотечный кредит, автокредит — имеет свой уровень проблемной задолженности. По ипотеке у нас просрочка платежей — 0%, у некоторых моих коллег-банкиров, насколько я знаю, — не выше 0,5%, а на Западе допустимым уровнем считается 1%, 1,5%, даже 2%. Если говорить об экспресс-кредитах, которые в основном и создают представление о проблемной задолженности, то у некоторых банков просрочка доходит и до 15%, и до 20%, но у них и эффективная ставка по этим кредитам достигает 40%. Они могут компенсировать потери и даже иметь неплохую прибыль. По кредитным картам абсолютно нормальный показатель риска 5-7%, на российском рынке до этого показателя далеко.

— Акционером “ВТБ 24”, кроме собственно ВТБ, выступает РФФИ. Год назад у фонда было около 12%, а сейчас сколько?

— У РФФИ — чуть более 4%. Прошли две эмиссии — одна в прошлом году, еще одна в этом, и мы предполагаем провести третью до конца года. К концу года капитал банка будет составлять порядка 20 млрд руб. за счет прибыли, дополнительных эмиссий и субординированных кредитов. Доля РФФИ уменьшится до 3%.

— Эмиссии выкупает ВТБ?

— Да. Это элемент стратегии, утвержденной наблюдательным советом ВТБ и нашим наблюдательным советом. Мы убедили соответствующие министерства в том, что, несмотря на сокращение пакета, его стоимость выросла кратно.

— А инвесторов в капитал “ВТБ 24” привлечь не хотите?

— Мы развиваемся в рамках группы ВТБ. Сейчас “ВТБ 24” не нуждается во внешних инвесторах. Это вопрос будущего, и он зависит от темпов нашего развития. Мы пока не думаем об этом. На IPO выходит головной банк, но он объективно продает всю группу, в которую входит и наш банк.

— Сбербанк активно участвовал в народном IPO “Роснефти”. А “ВТБ 24” может такое народное IPO провести?

— Безусловно, IPO ВТБ будет проходить и через наши офисы. Мы будем предлагать эти акции клиентам.

— В стратегии “ВТБ 24” что-нибудь написано про необходимость привлечения инвесторов?

— Нет. В ближайшие два года мы полностью обеспечиваем свои потребности в капитале за счет собственной прибыли и средств группы ВТБ.

— Вы верите в то, что в России останутся крупные независимые частные банки, или их скупят иностранцы?

— Банковская система переживает период консолидации. Основных игроков останется 10-12, если считать универсальные банки. Среди них будут три госбанка — Сбербанк, ВТБ и Россельхозбанк, который стремительно развивается, будут пять-шесть сильных иностранных игроков и, думаю, три-четыре крупных частных банка. Общее число банков в ближайшие пять лет естественным путем резко сократится. Доля банков с доминированием иностранного капитала заметно возрастет с сегодняшних 13%.

— Есть опасный порог?

— Инвестиции иностранных банков в Россию ничего кроме пользы ей не приносят.

— А у “ВТБ 24” есть планы международной экспансии?

— Группа ВТБ планирует развивать розницу в странах СНГ через местные дочерние банки. Прежде всего это Украина, Грузия, Армения. Это то, что уже очевидно. Будет экспансия в Казахстан, Белоруссию, Молдавию и другие республики. Координировать розничный проект предстоит “ВТБ 24”.

— Там будет ваш логотип “ВТБ 24”?

— Принята концепция, согласно которой предусматривается использование бренда ВТБ, но будут применяться наши форматы и стандарты. Это универсальные дочерние банки, которые будут консолидироваться в МСФО всей группы ВТБ.

— В Петербург не собираетесь переезжать?

— Нет. Наша штаб-квартира в Москве.

— “ВТБ 24” поселился в бывшем здании “Госинкора”, а ведь само это слово стало символом неэффективности госинвестиций в России…

— Вы видите какой-то мистический смысл в этом здании? Можно вспомнить о “Госинкоре”, а можно — что это здание Минрадиопрома СССР, которое здесь располагалось гораздо дольше, чем “Госинкор”. Это хорошее офисное здание в центре Москвы. Мы его купили в собственность у структур группы “Гута”. Сделка была закрыта в августе. Сейчас приводим его в порядок, и скоро у людей оно будет ассоциироваться с “ВТБ 24”.

— Государство может быть эффективным инвестором?

— Как правило, частный собственник эффективнее государства. Но именно “как правило”. В целом ряде отраслей, прежде всего монополизированных, частные собственники опасны, потому что они начинают извлекать монопольную ренту и не стремятся к конкуренции и развитию бизнеса. Россия сейчас переживает период увлечения госсобственностью, но это как приливы и отливы. Будет и отлив, когда люди поймут, что частный бизнес более эффективен.
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24.11.2006.  Перспективные вливания

ВТБ-24 удовлетворит потребности малого бизнеса

Объем кредитов малому бизнесу, выданных банком ВТБ-24, составит около 700 млн долл., заявила вчера вице-президент Внешторгбанка Надежда Карисалова. Участники рынка отмечают бурный рост кредитования малого бизнеса, указывая, что финансовые институты пока удовлетворяют спрос лишь на 15-20%.

По оценкам экспертов, за последние три года объем кредитования малого и среднего бизнеса увеличился вдвое как за счет появления на рынке новых игроков, так и за счет роста портфелей прежних его участников. Министерство экономического развития и торговли оценивает потребность малых предприятий в кредитных ресурсах в 25-30 млрд долл. (или 0,75-1 трлн руб.). При этом, по мнению МЭРТ, банки удовлетворили максимум пятую часть запросов предприятий.

По итогам десяти месяцев этого года портфель кредитов малому бизнесу ВТБ-24 составил около 650 млн долл. Как ранее заявлял член правления ВТБ-24 Сергей Сучков, усилившаяся конкуренция на рынке обслуживания крупных корпоративных клиентов заставляет банки уделять больше внимания небольшим компаниям. В частности, в сегменте российского малого бизнеса прогнозируется рост кредитования и привлеченных средств до 918 млрд и 540 млрд руб. соответственно. Лидером здесь является Сбербанк, который только в прошлом году выдал кредитов малому бизнесу примерно на 146 млрд руб. Примерно 60% этих займов получили индивидуальные предприниматели.

Управляющий директор департамента среднего и малого бизнеса Банка Москвы Максим Шиндяпкин считает, что это перспективное направление. «Спрос сейчас неудовлетворен, бизнесмены очень заинтересованы в финансовых вливаниях, - говорит он. - Кроме того, процент просроченных кредитов в этом секторе на порядок ниже, чем в секторе потребительского кредитования, что немаловажно для банкиров». Крупные банки подходят взвешенно к качеству залога и самого заемщика, несмотря на упрощенный порядок рассмотрения кредитных заявок, заметил г-н Шиндяпкин. «Малые» заемщики интересны банкам еще по одной причине - у многих из них есть хорошие перспективы развития, и банки готовы помогать своим клиентам расти.

Впрочем, не все российские банки охотно развивают это направление. Так, у одного из крупнейших российских банков - Альфа-банка - слабо развита линейка кредитования малого бизнеса. Банк «Уралсиб» стал работать в этом направлении только два года назад. 

ВТБ Брокер

1.11.2006.  Помимо ВТБ и “ВТБ 24” еще одним национальным банковским проектом группы станет “ВТБ Брокер”. Это будет банк, специализирующийся на обслуживании крупных клиентов на фондовом рынке.
В Москве и Санкт-Петербурге начинает работать “ВТБ Брокер” — банк группы ВТБ, специализирующийся на брокерском обслуживании на российском рынке ценных бумаг, рассказала “Ведомостям” зампред правления банка Наталья Листунова. Он образован на базе дочернего банка ВТБ в Чите “Забайкальский”. “Забайкальский” не имел филиалов, а весь его штат умещался в филиале ВТБ в Чите. Сейчас офисы “ВТБ Брокера” открыты в Москве и Санкт-Петербурге, а впоследствии они появятся в Новосибирске и еще десяти городах России.

Член правления ВТБ Василий Кирпичев сказал, что решение о том, как будет развиваться банк “ВТБ Брокер”, еще не принято. От дальнейших комментариев он отказался. Другой топ-менеджер сообщил только, что основная деятельность банка, зарегистрированного сейчас в Чите, будет осуществляться в столице. В пресс-службах ВТБ и “ВТБ 24” комментировать будущее банка также не стали. Но несколько сотрудников “ВТБ Брокера” рассказали, что для него предусмотрено особое место в числе брокеров группы. “Большой” ВТБ работает преимущественно с крупными клиентами — юрлицами, “ВТБ 24” — с мелкими клиентами-физиками, а “ВТБ Брокер” будет специализироваться на оказании брокерских услуг крупным клиентам — как физлицам, так и юрлицам. Помимо брокерского обслуживания операций на российских биржах клиентам будет предложено участие в общих фондах банковского управления (ОФБУ) и операции с зарубежными бумагами. “Это в своем роде уникальный проект — до сих пор ни одна компания не предлагала такой широкий спектр услуг, связанных с операциями с финансовыми инструментами”, — говорит сотрудник банка-брокера. Клиентам, располагающим небольшими суммами, например 100 000 руб., отказывать не станут, однако у инвесторов, обладающих значительными средствами, будет возможность работать на более выгодных условиях, продолжает он.

Официально “ВТБ Брокер” начнет работать на этой неделе, обещают его сотрудники. Начальник отдела по работе с членами секции фондового рынка ММВБ Николай Чистяков сказал, что пока на бирже аккредитован банк “Забайкальский”, а документы на “ВТБ Брокер” еще не получены. “Забайкальский” 28 сентября стал членом некоммерческого партнерства РТС, сообщила представитель биржи Анна Черемушкина.

Внешторгбанк и “ВТБ 24” давно аккредитованы и работают на обеих биржах. ВТБ, наряду со Сбербанком, лидер по объемам торгов облигациями на ММВБ и у него большой объем операций на иностранных площадках, отмечает генеральный директор Русского арбитражного фонда Станислав Машагин. Он надеется, что “ВТБ Брокер” будет специализироваться на обслуживании крупных клиентов, и говорит, что его компания с удовольствием стала бы одним из них. “Мы хотели стать клиентом большого ВТБ, но оказалось, что его брокерский бизнес заточен под него самого. Там практически нет клиентской службы и аналитики для клиентов, а решения принимаются очень долго”, — рассказывает Машагин. Обслуживание российских клиентов через отдельную структуру могло бы придать больше гибкости работе с клиентами, считает он.

ВНЕШЭКОНОМБАНК – ВЭБ
10.11.2006. Китайские ресурсы для российской экономики

Глава ВЭБа «привез» из Пекина еще 500 млн долларов

В рамках визита Михаила Фрадкова в Пекине вчера было подписано крупное финансовое соглашение. Председатель Внешэкономбанка Владимир Дмитриев и президент Государственного банка развития (ГБРК) Китая Чен Юань подписали документ, в соответствии с которым китайский банк откроет ВЭБу кредитную линию в размере 500 млн долл. Между ГБРК и ВЭБом уже имеются тесные связи: в прошлом году банки заключили два кредитных соглашения на общую сумму 512 млн долл. Эти средства предназначались для предэкспортного финансирования производства и поставок в КНР российской продукции специального назначения по линии ВПК, напомнил вчера Владимир Дмитриев, выступая на российско-китайском инвестиционном форуме. А уже в этом году в июне банки подписали соглашение о намерениях, предусматривающее установление лимита кредитования в 500 млн долл. Таким образом, с учетом нового соглашения совокупный объем средств, привлеченных ВЭБом на финансирование торговых операций с Китаем, составит 1,5 млрд долл., отметил Владимир Дмитриев.

Глава ВЭБа подчеркнул, что новые кредитные ресурсы «в самое ближайшее время будут инвестированы в российскую экономику». Он сообщил, что ключевым направлением в рамках новой кредитной линии, которую ГБРК открывает ВЭБу, станет авиастроение. В целом же, как пояснили в банке, средства будут направлены на финансирование двусторонних и многосторонних проектов в экспортно-ориентированных отраслях российской экономики, в том числе в сферах машиностроения, авиастроения и других, а также проектов, реализуемых при участии правительств и администраций регионов России, и в рамках Шанхайской организации сотрудничества (ШОС). В частности, эти средства пойдут на финансирование проекта по установке и вводу в эксплуатацию холодильного оборудования емкостью 200 тонн, который будет реализован на территории Чеченской Республики.
В сфере авиастроения у ВЭБа большие планы. Как рассказал на инвестиционном форуме в Пекине Владимир Дмитриев, банк обсуждает с ГБРК вопрос о предоставлении кредитных ресурсов на сумму около 50 млн долл. для финансирования проекта строительства российского среднемагистрального самолета SuperJet 100. Как известно, Sukhoi Superjet 100 -- самый перспективный проект в российском гражданском авиастроении. Прогнозируемый спрос на самолеты типа Sukhoi Superjet 100 до 2010 года на международных и внутренних рынках составляет порядка 800 машин, российские авиакомпании, как ожидается, могут приобрести до 2010 года более 150 самолетов. К 2010 году «Сухой» планирует производить 50--60 самолетов в год. Владимир Дмитриев отметил, что Россия и Китай обсуждают вопрос создания СП по производству гражданской техники, основным направлением деятельности которого должно стать производство совместного широкофюзеляжного и узкофюзеляжного самолетов для гражданской авиации. «Реализация проекта позволит России стать третьим в мире центром по производству авиационной техники после Airbus и Boeing, -- сказал глава ВЭБа. -- Учитывая одобрение проекта со стороны комитетов по оборонной промышленности и реформированию промышленности Китая, мы надеемся, что ГБРК будет готов предоставить соответствующие кредитные ресурсы на реализацию проекта». ВЭБ же, по словам г-на Дмитриева, готов организовать финансирование проекта с российской стороны и выступить финансовым координатором.

Кроме того, вчера было подписано трехстороннее соглашение между Внешэкономбанком, ГБРК и администрацией Сахалинской области. По условиям этого соглашения Внешэкономбанк и ГБРК будут оказывать содействие региональной администрации по широкому кругу вопросов, связанных с организацией и разработкой схем финансирования конкретных инвестиционных проектов. Соглашение между ВЭБом и правительством Краснодарского края об общих принципах организации финансирования инвестиционных проектов стало еще одним документом, подписанным вчера в Пекине. Оно предусматривает совместную проработку схем организации финансирования инвестиционных проектов, реализуемых на территории Краснодарского края, в том числе на принципах государственно-частного партнерства. Приоритетными являются инвестиционные проекты в таких отраслях экономики, как электроэнергетика, сельхозпереработка и гостиничный бизнес. Привлечение инвестиций в Краснодарский край, по мнению сторон, будет способствовать социально-экономическому развитию региона, что в том числе повысит шансы Сочи на проведение зимних Олимпийских игр 2014 года. 
17.11.2006. Уральский партнер ВЭБа

Банк подписал соглашение со Свердловской областью

Внешэкономбанк обрел нового крупного партнера в лице Свердловской области. Вчера председатель ВЭБа Владимир Дмитриев и губернатор области Эдуард Россель подписали в Екатеринбурге соглашение о сотрудничестве между банком и регионом. ВЭБ, реализуя свое фактическое положение банка развития, в последнее время предпринял целый ряд шагов к прямому сотрудничеству с регионами. Как правило, банк предлагает субъектам федерации координацию усилий, нацеленных как на промышленное, так и на социальное развитие. Свердловская область стала уже 11-м регионом, с которым ВЭБ подписал соглашение подобного рода.

Подписанное гг. Дмитриевым и Росселем соглашение предусматривает «взаимодействие и координацию усилий сторон, направленных на развитие Свердловской области, в том числе модернизацию, реконструкцию предприятий области и создание новых производств». Кроме того, банк будет участвовать в разработке и реализации совместных проектов, в том числе в социальной сфере.

Внешэкономбанк фактически сразу же приступил к реализации документа. Владимир Дмитриев уже подписал соглашения о сотрудничестве с руководителями двух крупных госпредприятий региона - ФГУП «Производственное объединение «Уральский оптико-механический завод им. Э.С. Яламова» и ФГУП «Производственное объединение «Уралвагонзавод им. Ф.Э. Дзержинского». С обоими предприятиями, впрочем, у банка уже есть опыт сотрудничества.

Соглашение с Уральским оптико-механическим заводом, как говорится в пресс-релизе ВЭБа, направлено «на дальнейшее развитие отношений взаимовыгодного сотрудничества, сложившихся между банком и одним из старейших российских предприятий». Глава ВЭБа и генеральный директор объединения Сергей Максин договорились, что банк будет оказывать содействие в реализации программ предприятия по производству и разработке продукции военного и гражданского назначения, а также комплексному техническому перевооружению и модернизации производственных мощностей. Кроме того, банк будет проводить финансовую экспертизу проектов, реализуемых объединением, прорабатывать вопросы финансирования проектов. По условиям соглашения с Уралвагонзаводом, которое Владимир Дмитриев и глава предприятия Николай Малых подписали днем раньше в Нижнем Тагиле, банк будет оказывать содействие в создании и производстве продукции военного и гражданского назначения, в том числе и на основе комплексного технического перевооружения и модернизации производственных мощностей. Также ВЭБ будет проводить финансовую экспертизу проектов, реализуемых в рамках соглашения, прорабатывать вопросы финансирования как самого Уралвагонзавода, так и смежных с ним предприятий. Обоим оборонным предприятиям ВЭБ в соответствии с соглашением будет оказывать банковские и консультационные услуги. 

«ВОЛГА-КРЕДИТ-БАНК» + «КОНВЕРС-ГРУПП»

3.11.2006.  В банковском хозяйстве Владимира Антонова очередное пополнение. “Конверс Групп” присмотрела банк в Самарской области, принадлежащий другу отца Антонова. И хотя куплено лишь 20% акций банка “Волга-Кредит”, вскоре и контроль над ним может перейти в руки “Конверса”.
Активы “Волга-Кредит Банка”, по данным “Интерфакс-ЦЭА” на 1 июля, составляли 4,8 млрд руб. (187-е место в России), капитал — 373,1 млн руб. (286-е место). Банк участвует в системе страхования вкладов, основной владелец — Андрей Половинкин. “Конверс Групп” объединяет девять банков в четырех странах. Консолидированные активы на начало года — около 74 млрд руб., основной владелец — Владимир Антонов.

К банкам в Енисейске, Калининграде, Екатеринбурге и Воронеже “Конверс” получил партнера и в Самаре — группа приобрела 20% акций банка “Волга-Кредит”. Собственник 64% этого банка, гендиректор завода “Электрощит” Андрей Половинкин говорит, что акции продали несколько миноритарных акционеров, в том числе и менеджеры “Электрощита”.

По словам Половинкина, решением акционеров в банке была введена должность зампреда правления, которую занял вице-президент “Конверс Групп” Валерий Овсянников. Еще два-три человека, в том числе и президент “Конверс Групп” Александр Антонов, вскоре, по мнению Половинкина, войдут в совет директоров, насчитывающий пять членов.

Изначально банк создавался под нужды предприятия, но для дальнейшего развития ему требуется инвестор, говорит Половинкин. Выбор “Конверса” он объясняет не только совместными проектами группы и “Электрощита”, но и давней дружбой с Александром Антоновым, отцом основного владельца группы Владимира Антонова. Сам Александр Антонов объясняет интерес к “Волга-Кредиту” хорошими розничными позициями последнего.

Этот банк входит в десятку крупнейших в Самарской области, обладая сетью из полутора десятков точек, охватывающей и соседние регионы — Пензу, Волгоград, Оренбург и Набережные Челны, констатирует старший аналитик “Русрейтинга” Елизавета Белова. Это неплохая сеть по региональным меркам, позволяющая строить серьезные планы по развитию розничного бизнеса, считает вице-президент Бинбанка Камилла Спенс.

Половинкин говорит, что на следующий год планируется допэмиссия акций “Волга-Кредита”, параметры которой еще не определены. Сам он не исключает продажи своей доли “Конверсу”. Допускает такое развитие событий и Антонов. Белова считает, что переход банка под контроль “Конверса” предрешен. Вопрос лишь в том, произойдет это в ходе допэмиссии или до нее. В последнем случае приобретение обойдется в 600-700 млн руб., считает гендиректор “Интерфакс-ЦЭА” Михаил Матовников.

Банк «ВОЗРОЖДЕНИЕ»

2.11.2006.  Банку “Возрождение” понравилось продавать свои акции — следующим летом он планирует разместить еще 10% капитала, увеличив долю акций в свободном обращении до 35%. Инвесторам интересны бумаги, которые за три месяца с прошлого размещения подорожали на треть.

По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 июля активы “Возрождения” составили 57,4 млрд руб. (25-е место среди российских банков), капитал — 3,5 млрд руб. (47-е). В отчетности банка по международным стандартам его фактическим владельцем назван предправления Дмитрий Орлов. Он же сохранил контроль над банком и после летней допэмиссии, увеличившей уставный капитал банка на 10%, уверяют участники рынка. “Возрождение” — единственный российский банк, депозитарные расписки которого обращаются на немецких биржах.

“Возрождение” стал первым российским банком, который в июле привлек новый капитал по открытой подписке на акции, котирующиеся на российских биржах (см. врез). За три прошедших месяца инвесторы “Возрождения” заработали уже 38% — именно на столько выросли акции банка. Теперь “Возрождение” готовится еще к одной допэмиссии в размере примерно 10% уставного капитала банка, рассказал “Ведомостям” зампред правления “Возрождения” Александр Долгополов. По его словам, “схема будет похожей”: банк предложит акции ограниченному кругу портфельных инвесторов будущим летом, но решение о допэмиссии еще должен одобрить совет директоров банка. Это произойдет в следующем году, уточнил Долгополов. С увеличением free float акций до 35% будет удовлетворена потребность банка в капитале, а также повысится ликвидность акций “Возрождения”, уверен банкир.

Вчера акции “Возрождения” подорожали на 3% на ММВБ до 1010 руб. ($37,8), а оборот составил $268 000 — рекорд за последние три месяца. Индекс РТС вчера вырос на 1,94%, а акции Сбербанка — на 1,6%. Судя по росту котировок “Возрождения”, на рынке заметили эту новость и позитивно к ней относятся, говорит управляющий директор МДМ-банка Алекс Кантарович. Ведь для поддержания быстрого роста банку необходимо привлекать дополнительный капитал за счет размещения акций на рынке, считает Кантарович. Предлагаемый “Возрождением” пакет не слишком велик для полноценного публичного размещения, да и контролировать private placement проще, размышляет вице-президент управления рынка акций Citigroup Сергей Суверов.

“Когда "Возрождение" придет на рынок с 10%, инвесторы воспримут это более чем положительно и купят акции”, — считает Кантарович. Ведь последнее их размещение спровоцировало ралли акции и позволило акционерам хорошо заработать, добавляет он. “Возрождение” — известный игрок, а на российском рынке не так много торгующихся банков, поэтому возможность покупки акций этого банка будет рассматриваться, отмечает содиректор фонда “Ренфин” компании Renaissance Investment Management Марина Чекурова. Партнер UFG Asset Management Светлана Ле Галль, участвовавшая в предыдущем размещении, банком довольна. “Сектор очень перспективный, но качественных банков мало и "Возрождение" к ним относится, — считает управляющая. — У них правильная стратегия, хороший менеджмент — придраться не к чему”. Будет ли UFG Asset Management участвовать в новом размещении, Ле Галль пока не знает: “Все будет зависеть от цены и от условий, но актив интересный”. Суверов уверен, что мода на банковский сектор никуда не денется, особенно на ее ритейловую часть: “Не нужно забывать, что на рынке вообще мало банковских акций, поэтому спрос на новое размещение будет гарантирован”.

Однако управляющий фондами “Максвелл Капитал” Сергей Усиченко говорит, что его фонд не заинтересован в покупке акций “Возрождения”. “Не уверен, что будет легко купить большой объем акций, и еще больше сомневаюсь, что его легко будет потом продать. Хотя акции "Возрождения" торгуются на немецких биржах, они недостаточно ликвидны”, — резюмирует он.



ЗАРАЗИТЕЛЬНЫЙ ПРИМЕР 

28 июля банк “Возрождение” разместил среди инвестиционных фондов допэмиссию на 2 млн акций (10% уставного капитала) по $27 за штуку. По словам зампреда правления банка Николая Орлова, спрос на акции более чем вдвое превысил предложение. В тот день на Франкфуртской бирже 1 акция банка стоила $25,45, а на ММВБ — $26,12.

ГАЗПРОМБАНК
17.11.2006. Газпромбанк решил запустить опционную программу для стимулирования сотрудников. Совладельцами банка смогут стать более 150 менеджеров.
В апреле совет директоров “Газпрома” одобрил опционную программу для 76 топ-менеджеров, за которую руководство боролось несколько лет. А теперь опционная программа создается и для “дочки” монополии. Совет директоров Газпромбанка утвердил 15 ноября программу “долгосрочного стимулирования высшего менеджмента посредством покупки опционов на акции банка”. 5%-ный пакет акций для стимулирования уже зарезервирован банком, говорит зампред правления Алексей Матвеев. Программа, в которой смогут поучаствовать 13 членов правления, предусматривает возможность приобретения в течение трех лет 3% акций банка по цене допэмиссии, утвержденной советом директоров “Газпрома” в октябре (5184 руб. за акцию). Каждый год в течение трех лет менеджерам будет предложено выкупить 1% акций банка, а общая стоимость приобретаемых акций составит $115 млн. Возможность купить акции у топ-менеджеров появится в случае соблюдения двух основных показателей успешной деятельности банка: если доходность на капитал по итогам последнего года будет не ниже 12%, а рейтинг банка останется близким к суверенному.

Кроме топ-менеджеров войти в капитал смогут и менеджеры среднего звена, для них зарезервировано 2% акций Газпромбанка. В этой программе смогут участвовать, например, руководители региональных офисов и их заместители. Цена акций для них будет не выше, чем для членов правления. Зампред правления банка Александр Соболь передал вчера через пресс-службу, что участие в капитале для каждого из менеджеров будет ограничено, однако параметры еще не определены. Пока программа стимулирования участием в капитале оформлена как опционная, а реально приобрести акции менеджеры смогут, только когда акционеры примут решение о перерегистрации банка из ЗАО в ОАО. Скорее всего это произойдет в первом полугодии, ведь на вторую половину года запланировано IPO, напоминает Матвеев.

По оценке гендиректора “Интерфакс-ЦЭА” Михаила Матовникова, рыночная стоимость Газпромбанка — не меньше $6 млрд. Исходя из этой оценки одна акция банка стоит $450 — в 2,3 раза дороже, чем их будут продавать членам правления.

Топ-менеджерам банка и раньше не приходилось жить на одну зарплату. В прошлом году Газпромбанк направил на выплату зарплат и премий сотрудникам $297 млн, включая социальный налог, указано в отчете независимого аудитора, приложенном к отчету по МСФО Газпромбанка за 2005 г. $24,8 млн из этих денег получили члены правления в виде бонусных выплат по итогам года. Это в полтора раза больше, чем за 2004 г. ($16 млн).

Поощрение топ-менеджеров в форме опционов на покупку акций — распространенная практика в западных банках, а в российском финансовом секторе встречается редко, говорит консультант Ward Howell International Мария Назарова. Гораздо больше, по ее словам, распространены бонусы и участие в прибыли, а если топ-менеджеры и владеют акциями банка, то получили их не в рамках опционных программ. Небольшими пакетами своих компаний владеют топ-менеджеры Сбербанка, Банка Москвы и “Зенита”. Опционная программа для руководителей действует в Альфа-банке, а в конце сентября об опционной программе для 20 топ-менеджеров сообщила управляющая компания “Альфа-Капитал” — акционеры выделили на это 25% акций компании. Опцион будет реализован через три года. Как следует из отчетности Росбанка, 25 января этого года его совет директоров утвердил опционную программу, которая позволяла 12 менеджерам в течение трех лет приобрести 5,6% уже выпущенных акций по $1,22. Однако на следующий день программа была отменена.



ДРУЖБА НЕ КОНЧАЕТСЯ 

В конце октября “Газпром” решил отказаться от контроля в Газпромбанке — к началу 2007 г. его доля сократится до 41,7%, а крупнейшим акционером станет НПФ “Газфонд”. “Однако на наши взаимоотношения и ответственность компании за банк это не повлияет”, — сказал вчера Матвеев. Чтобы убедить в этом инвесторов, директора Газпромбанка одобрили проект соглашения о сотрудничестве и стратегическом партнерстве “Газпрома” с банком до конца 2015 г., которое будет подписано в течение двух месяцев. Банк и концерн будут совместно реализовывать инвестиционные проекты в газовой отрасли, развивать расчетную и депозитарную инфраструктуру, заниматься управлением активами и корпоративной жилищной политикой “Газпрома”.

17.11.2006.  Менеджеры Газпромбанка станут миллионерами

Банк предоставит им опционы на 300 млн долларов

В правление Газпромбанка входят Андрей Акимов (председатель), Ольга Дадашева, Илья Елисеев, Николай Коренев, Виктор Корытов, Андрей Кравцов, Кирилл Левин, Светлана Малюсева, Алексей Матвеев, Александр Муранов, Алексей Обозинцев, Александр Соболь и Павел Уткин. 

Вчера Газпромбанк сообщил, что его совет директоров утвердил Программу долгосрочного стимулирования высшего менеджмента посредством покупки опционов на акции банка. За счет этой программы 150 менеджеров среднего звена могут заработать по 1,2 млн долл. в год, а члены правления по 8,2 млн долл. в год. Участники рынка уверены, что это действительно продуктивная мера, однако в компаниях c гораздо меньшей капитализацией вознаграждения более существенные. 

Программа состоит из двух частей. Первая охватывает членов правления банка, общей численностью 13 человек, которым предполагается выделить в качестве опционов 3% акций банка. Топ-менеджерам предлагается приобрести частично за счет своих средств суммарно по 1% акций в год. 

Схожая программа предлагается для менеджеров среднего звена общей численностью 150 человек. Для них выделено 5% акций Газпромбанка. Эти бумаги уже зарезервированы на счетах самого банка и не принадлежат «Газпрому», сообщил зампред правления банка Алексей Матвеев. Приобрести эти опционы менеджеры Газпромбанка смогут, если разница между текущим международным кредитным рейтингом банка и суверенным рейтингом России не будет увеличиваться, а доходность капитала составит 12%, подчеркнул Алексей Матвеев. 

При этом опционы будут выдаваться менеджерам небесплатно. «Они должны будут часть стоимости оплатить из своих средств, а остальная часть будет оплачена из Фонда акционирования работников банка», – пояснил г-н Матвеев. Однако уточнить стоимость одного опциона для менеджеров банка отказался, сославшись на то, что программу только приняли и ее механизм до конца не определен. Однако в официальном пресс-релизе по этому поводу сказано, что «программа… предусматривает возможность приобретения… акций банка по цене допэмиссии», которая была «утверждена советом директоров ОАО «Газпром» в октябре текущего года». 

Тогда «Газпром» назначил за 50% своих акций цену 34,6 млрд руб., или 1,3 млрд долл. Таким образом, 3% акций банка можно оценить в 78 млн долл., а 5% – в 130 млн долл. В итоге для топ-менеджера цена одного опциона должна составить 6 млн долл., а для менеджера среднего звена – 870 тыс. долл. При этом в пресс-релизе указывается, что официальная стоимость 3% акций Газпромбанка составит 115 млн долл., из чего следует, что официальная стоимость 5% акций оценена в 192 млн долл. 

Следует отметить, что реализовать свои опционы менеджеры смогут только после того, как банк сменит форму собственности с ЗАО на ОАО. «Это произойдет в течение следующего года, до того как будет проведено IPO, которое технически можно организовать осенью», – пояснил Алексей Матвеев. 

Если кто-либо из топ-менеджеров банка решит реализовать свой опцион сразу после проведения IPO, он сможет заработать на этом 7,25 млн долл., так как, по оценкам аналитиков, капитализация Газпромбанка при проведении IPO может быть оценена исходя из коэффициента 3 к размеру собственного капитала банка. По состоянию на 1 октября 2006 года собственный капитал банка составлял 57,8 млрд руб., увеличившись за девять месяцев на 32%. По предварительным оценкам к концу года его рост может составить 43%. Если темпы роста собственного капитала банка останутся неизменными, то к истечению трех лет топ-менеджер Газпромбанка сможет заработать на своих опционах 11,2 млн долл. в год. Менеджер среднего звена при реализации своего опциона в первый год заработает на нем 1 млн долл., а по истечении трех лет – 1,6 млн долл. 

Аналитики позитивно оценивают такой механизм стимулирования менеджеров. «Это проверенный десятками лет опыт», – считает вице-президент «Брокеркредитсервиса» Юрий Минцев. Главный управляющий директор УК «Альфа-Капитал» Валерий Петров также считает, что это позитивная мера, так как она напрямую стимулирует менеджеров к повышению капитализации компании. «У нас также действует такая программа, – сказал он. – Но прибыль от опциона для одного топ-менеджера «Альфа-Капитал» может составить 2,5 млн долл. в год». 

17.11.2006. Ссудный день Газпромбанка 

Он намерен кредитовать крупнейшие госкорпорации

Газпромбанк намерен потеснить Сбербанк и Внешторгбанк (ВТБ), а также Национальную корпорацию развития, которая должна быть создана на базе Внешэкономбанка, Росэксимбанка и Российского банка развития, на рынке кредитования госкорпораций. Вчера он объявил о планах по инвестированию в следующем году в российские государственные компании. Средства для реализации этой программы Газпромбанк, по-видимому, возьмет на IPO. Отметим, что Сбербанк и ВТБ, с которыми намерен конкурировать принадлежащий «Газпрому» банк, также собираются привлекать средства с помощью размещения акций. 

Вчера зампред правления Газпромбанка Алексей Матвеев сообщил, что банк намерен инвестировать порядка 150 млрд руб. в проекты крупных российских холдингов с государственным участием. «Есть тенденция, которая кому-то может не нравиться, но она достаточно естественна для сегодняшнего состояния российской экономики — это консолидация активов под контролем государства в тех секторах экономики, на которые в ближайшее время может лечь существенная нагрузка», — заявил вчера г-н Матвеев. Этим секторам и намерен Газпромбанк оказывать активное содействие в развитии. 

«В энергетическом машиностроении — это, в частности, восстановление и обновление мощностей «Силовых машин», — пояснил Алексей Матвеев. — Кроме того, мы намерены оказывать содействие в развитии машиностроительного комплекса, который выстраивает Росатом. Также мы готовы инвестировать свои средства в развитие Объединенной авиастроительной корпорации. Поможем мы и в обновлении основных фондов тем активам, которые сейчас консолидирует Рособоронэкспорт в машиностроении». 

Однако, как отмечает ведущий эксперт Центра макроэкономического анализа и краткосрочного прогнозирования Олег Солнцев, проекты Рособоронэкспорта традиционно финансируют Внешторгбанк и Внешэкономбанк, который также активно инвестирует средства в авиастроительную отрасль. «А предприятия топливно-энергетического комплекса и РАО «ЕЭС России» всегда числились среди крупнейших заемщиков Сбербанка, — говорит г-н Солнцев. — Так, в 2005 году компании, входящие в группу РАО «ЕЭС», заняли у Сбербанка 25 млрд руб. При этом за год объем заимствований вырос на 6%». 

Также следует отметить, что финансирование крупных промышленных проектов планируется поручить Национальной корпорации развития, которую правительство планирует создать весной 2007 года на базе Внешэкономбанка, Российского банка развития и Росэксимбанка. Не исключено, что к этому времени проекты, находящиеся в проработке у Газпромбанка, уже получат реальное воплощение. Представители Внешэкономбанка, Внешторгбанка и Сбербанка отказались комментировать сложившуюся ситуацию. 

«Мы уверены, что в развиваемые нами машиностроительные мощности придут деньги, — пояснил г-н Матвеев. — Будут это заказы от государства или от частных компаний — неважно, но они придут. Вкладывать в эти проекты необходимо значительные средства, а это сулит большие дивиденды». Интерес Газпромбанка к кредитованию «Силовых машин» Алексей Матвеев объясняет тем, что банк в эту сферу «плотно вовлечен через работу с Объединенными машиностроительными заводами». Он также отметил, что нужно не только достраивать заводы, которые были остановлены или только заложены и законсервированы, как, например, «Атоммаш», «но и строить новые, так как вместо одного-двух блоков в год, как это было во времена СССР, на них будет сыпаться до пяти заказов». При этом назвать конкретные объемы инвестирования по каждому из проектов г-н Матвеев отказался: «Очень сложно разделить текущее и инвестиционное кредитование. Есть проект в объеме 50 млн долл. по Ижорским заводам, входящим в ОМЗ (на подразделении «Спецсталь»), по строительству печей, которые должны выплавлять заготовки для корпуса реактора». 

В целом кредитный портфель Газпромбанка сегодня составляет 99 млрд руб. «В проработке на следующий год находится проектов на 250 млрд руб., однако сейчас реально говорить об исполнении пятой части от этого объема», — говорит Алексей Матвеев. Таким образом, до конца 2007 года кредитный портфель Газпромбанка может вырасти почти до 150 млрд руб. Правда, за счет каких привлеченных средств Газпромбанк намерен нарастить свой кредитный портфель, г-н Матвеев раскрывать не стал. По мнению главного экономиста банка HSBC Александра Морозова, заявленные объемы Газпромбанк скорее всего получит за счет предстоящего IPO, так как внешнее кредитование серьезно повысит стоимость этих средств и значительно снизит доходность по долгосрочным проектам. 
17.11.2006.  Газпромбанк идет в Люксембург

Он создаст там управляющую компанию

Газпромбанк обнародовал планы по расширению бизнеса по доверительному управлению. Как сообщил вчера на пресс-конференции исполнительный вице-президент Газпромбанка Анатолий Милюков, банк планирует зарегистрировать управляющую компанию в Люксембурге, которая будет оказывать услуги asset management для институциональных инвесторов. Кроме того, до конца года банк намерен зарегистрировать два новых фонда в Ирландии, а также расширить линейку существующих российских ПИФов. 

В ближайших планах Газпромбанка — открытие управляющей компании в Люксембурге Gazprombank Asset Management S.A. Предполагается, что банк зарегистрирует компанию до конца нынешнего года. «Дело в том, что иностранные инвесторы зачастую не имеют возможности и желания детально изучать российский фондовый рынок, ориентируясь в основном на рост и падение цен на нефть: если стоимость нефти падает — они выводят свои активы из российских бумаг, — пояснил г-н Милюков. — В этом случае мы имеем дополнительную возможность заработать, скупая дешевеющие акции российских эмитентов, поскольку понимаем, что акции большинства наших эмитентов недооценены: нам, к примеру, еще довольно далеко до тех же индийских компаний». 

Кроме того, в Газпромбанке намерены расширить линейку западных и российских инвестиционных фондов. Сейчас под управлением ирландской компании Omega Trust Umbrella Fund, одним из акционеров которой выступает банк, уже находятся два фонда: Global Diversified Fund и Russia Fixed Income Fund. Их суммарные активы сейчас превышают 70 млн долл. В Газпромбанке намерены предложить западным инвесторам еще два фонда — Russia Opportunity Fund и Russia Select Growth Fund. 

Как рассказал РБК daily г-н Милюков, новые фонды будут отличаться от уже существующих своей стратегией. В частности, если стратегия Global Diversified Fund ориентирована на вложения в акции и облигации, а стратегия Russia Fixed Income Fund основана на инвестировании в инструменты с фиксированной доходностью, то Russia Opportunity Fund будет представлять собой фонд со стратегией активного управления, совершающий «короткие продажи», ориентированный на получение абсолютной доходности, а Russia Select Growth Fund будет вкладывать в акции российских компаний второго и третьего эшелона. «Мы ожидаем, что за счет притока средств западных инвесторов в новые фонды активы зарубежных фондов уже в ближайшие месяцы могут превысить 100 млн долл.», — заявил Анатолий Милюков. На российском же рынке, по его словам, в этом году под управлением УК «Газпромбанк — Управление активами» появится закрытый фонд недвижимости с активами не менее 50 млн долл., а также интервальный ПИФ акций. 

Гендиректор УК «Альфа-Капитал» Михаил Хабаров считает, что расширить линейку за счет фондов, инвестирующих в акции второго-третьего эшелона и хеджирующих свои риски, напротив, наиболее логично. «Это одна из самых популярных у западных инвесторов стратегий», — поясняет он. А портфельный менеджер ИК «Тройка Диалог» Владимир Потапов говорит, что российские хедж-фонды привлекают и будут привлекать все большее число иностранных вкладчиков. Так, по его словам, объем запущенного в мае компанией «Тройка Диалог» хедж-фонда Troika Russia Fund вырос вдвое. В следующем году волатильность рынка будет усиливаться, поэтому инвесторы станут прибегать к стратегиям, позволяющим использовать наибольшее число инструментов, позволяющих сгладить риски колебаний», — полагает г-н Потапов. 

23.11.2006.  Газпромбанк стал совладельцем столичной компании Net By Net, объединяющей нескольких московских провайдеров интернет-доступа. Банк вложил в компанию $25 млн — эти деньги Net By Net обещает потратить на расширение сети, чтобы занять через два года 10% московского рынка широкополосного доступа в Интернет.
Холдинг Net By Net основан в мае 2006 г. в результате объединения под одним брендом нескольких московских провайдеров — “Квадры”, “Меридиана” и “Консула”, впоследствии в него вошли также домашние сети “Энитек”, “Риалнет”, “Киберфлайт”, “МПарк телеком”. Летом 75% холдинга приобрел инвестфонд Fairlie Investment. По собственным данным, Net By Net обслуживает 35 000 абонентов, ожидаемый оборот в этом году — $700 000, рентабельность по EBITDA — 40%. Средний счет “домашнего” абонента — $20 в месяц, корпоративного — $60 в месяц. По оценке J'son & Partners, Net By Net входит в десятку крупнейших московских провайдеров широкополосного доступа в Интернет.

На московском рынке широкополосного доступа появился новый инвестор — Газпромбанк. Он приобрел пакет акций столичного интернет-провайдера Net By Net. Еще летом источники на рынке рассказывали о планах покупки акций провайдера Газпромбанком, но официально Net By Net объявил об этой сделке лишь вчера. Точный размер пакета, приобретенного банком, не разглашается, но, по словам гендиректора Net By Net Вадима Курина, новый инвестор получил больше блокирующего, но меньше контрольного пакета. Ранее Fairlie Investment обещал оставить себе лишь 45% Net By Net из приобретенных 75%, а остальные 30% до конца года продать некоему российскому совладельцу.

Всего на счета провайдера поступило $25 млн — эта сумма включает в себя оплату доли в Net By Net и долгосрочные кредиты. Эти инвестиции позволят провайдеру продолжить экспансию на столичном и региональных рынках высокоскоростного доступа в Интернет, рассказал Курин “Ведомостям”. Кроме того, рассчитывает он, Газпромбанк поможет Net By Net с выходом на медиарынок, ведь “дочке” “Газпрома” — “Газпром-Медиа” принадлежат несколько крупных медиаактивов (например, “НТВ-Плюс”).

По словам управляющего директора Газпромбанка Владимира Румянцева, банк решил инвестировать в Net By Net, поскольку этот провайдер специализируется на строительстве высококачественных оптоволоконных сетей, одновременно покупая и интегрируя в свою структуру другие компании. Ожидаемый срок возврата инвестиций Румянцев не сообщает. По его словам, банк готов долго сотрудничать с Net By Net и инвестировать в компанию дополнительные средства. Впрочем, если появится “достойное” предложение о выкупе доли, Газпромбанк рассмотрит его, добавляет Румянцев. Медиаконтент Net By Net будет получать, но на рыночных условиях, говорит он.

По словам Курина, в ближайшее время Net By Net планирует потратить на приобретения около $20 млн. В частности, до конца этого года компания должна завершить две сделки. Кроме того, $10-12 млн пойдут на строительство сетей. Net By Net вышел на рынок интернет-доступа сравнительно поздно, поэтому каждый новый абонент обходится ему недешево — в $150-350, признает Курин, добавляя, что к 2008 г. провайдер намерен обслуживать 150 000 московских пользователей Интернета, занимая около 10% столичного рынка широкополосного доступа. Сейчас, по данным аналитической компании J'son & Partners, уровень проникновения на этом рынке составляет 25%, а к 2008 г. достигнет 50%.

Директор аналитического департамента J'son & Partners Борис Овчинников считает, что Net By Net ставит реальные цели. Правда, он сомневается, что уже сейчас Net By Net обслуживает 35 000 человек: по его оценке, в середине года у провайдера было не более 20 000 пользователей.

Аналитик инвесткомпании “Финам” Игорь Веретенников оценивает Net By Net в $15 млн. Таким образом, пакет в 40-50% мог обойтись Газпромбанку в $6,5-7,5 млн. Старший вице-президент “Корбины Телеком” Александр Малис затрудняется оценить Net By Net, поясняя, что это не обычный оператор, а “сообщество разрозненных компаний с разными технологиями и не очень понятной стратегией”. Занять 10% на таком растущем рынке, как московский, по его убеждению, может почти любой провайдер — все зависит от качества его менеджмента. “Приобретая домовые сети, компания-инвестор сразу получает доступ к лояльной абонентской базе, привыкшей работать в Интернете на большой скорости и уже частично потребляющей дополнительные услуги”, — замечает замгендиректора “Синтерры” Тигран Погосян. Но к покупке таких активов нужно подходить с осторожностью, так как бизнес домовых сетей часто недостаточно прозрачен и плохо поддается корректной оценке, предостерегает он.



“КОРБИНА” ПОДКЛЮЧАЕТ ТВ 

“Корбина Телеком” объявила вчера о подписании соглашения с Microsoft, предусматривающего создание зоны интерактивного телевидения. Используя технологию Microsoft, оператор планирует оказывать услуги видео по запросу, голосования, записи передач и др. Другие операторы пользуются похожими продуктами (телеприставка плюс ПО) таких производителей, как Orka, SeeChange и российская CTI.

27.11.2007.  Газпромбанк может стать первым российским банком, который будет торговать квотами на выброс парниковых газов в рамках Киотского протокола. Поможет ему Dresdner Bank, который не стал совладельцем Газпромбанка, но вместе с ним учредил специальную компанию в Люксембурге.
Киотский протокол подписан в декабре 1997 г. Он ратифицирован 166 странами, включая Россию. Протокол обязывает индустриально развитые страны за 2008-2012 гг. сократить выбросы парниковых газов в среднем на 5%. Страны, загрязняющие атмосферу меньше установленных нормативов, могут продавать квоты государствам, выбрасывающим парниковый газ сверх ограничений. Российские компании могут получить предусмотренные Киотским протоколом инвестиции после специального решения правительства.

Первым российским инвестором в проекты Киотского протокола может стать Газпромбанк. Совместно с Dresdner Bank он зарегистрировал в Люксембурге предприятие Carbon Trade & Finance SA, сообщила Еврокомиссия. Созданное СП намерено вкладывать средства в проекты по сокращению выбросов парниковых газов, а полученные в результате реализации этих проектов сокращения выбросов “упаковывать” в ликвидные производные инструменты для дальнейшей перепродажи.

Представитель пресс-службы Dresdner Bank Мартин Халуза отказался от комментариев. Связаться с куратором этого проекта в Газпромбанке, членом правления Алексеем Обозинцевым, не удалось. А другой менеджер банка лишь отметил, что получение разрешений и торговля квотами представляются перспективным бизнесом. Правда, начнется он не завтра. Ведь пока в России нечем торговать. Российские компании не могут осуществлять киотские проекты из-за отсутствия законодательной базы. В России не разработана методика учета и фиксирования парниковых газов, поэтому предприятия не могут измерить их снижение и договариваться о продаже сэкономленного с зарубежными партнерами, отмечает менеджер Газпромбанка. По его словам, Carbon Trade & Finance планирует проводить сделки на Западе, а предлагать подобную услугу крупнейшим сырьевым компаниям в России.

Раньше “Газпром” заявлял о намерении реализовать крупные (на сумму до $500 млн) проекты в рамках Киотского протокола. На период до 2012 г. в “Газпроме” существует возможность по сокращению объема эмиссии парниковых газов в размере как минимум 86 млн т углеродных единиц.

“Газпромбанк — первый банк, который заинтересовался этим инструментом”, — констатирует директор Центра экологических инвестиций Михаил Юлкин. Он напоминает, что еще в конце прошлого года можно было, купив квоты на выбросы парниковых газов в Бразилии, продать их в Европе с прибылью порядка 200%. Вряд ли стоит ожидать сверхприбыли сейчас, но доход от этих сделок по-прежнему может быть существенным, оговаривается Юлкин. Оборот европейской системы продаж корпоративных квот выбросов парниковых газов составляет 10 млрд евро, говорит он. А объем рынка торговли сокращениями углеродных выбросов — 3 млрд евро.

Руководитель климатической программы Всемирного фонда дикой природы Алексей Кокорин оценивает общий объем международного рынка проектов в рамках Киотского протокола до конца 2012 г. в 3 млрд т, или в 20 млрд евро. И чем раньше Россия выйдет на этот рынок, тем большую долю его захватит, считает Кокорин. Он убежден, что спрос на такие инструменты в России будет. И тогда удастся ликвидировать обидное, по словам Кокорина, отставание России в этом вопросе от Китая, Индии и других развивающихся стран. Ведь уже треть рынка (1 млрд т) охвачена проектами в Китае и других участниках Киотского протокола, отмечает он.



ЕСТЬ ЧЕМ ПОТОРГОВАТЬ 

Россия присоединилась к Киотскому протоколу в 2004 г., а вступил он в силу в феврале прошлого года. Однако до сих пор страна не являлась продавцом квот на выброс парниковых газов. Российские предприятия выбрасывают 2,1 млрд т парниковых газов в год, загрязняя атмосферу на 30% меньше, чем в 1990 г. (3 млрд т). Поскольку за базовый уровень выбросов Киотское соглашение принимает 1990 г., разницу между нынешними и тогдашними выбросами Россия могла бы продавать странам, которые выбрасывают в атмосферу больше допустимого.

Банк «ЗЕНИТ»

1.11.2006. Стратегическое партнерство банка “Зенит” с европейскими бизнесменами, прошлой весной купившими блокпакет его акций, завершилось так же неожиданно, как и началось. Теперь “Татнефть” восстанавливает контроль над банком, а среди ее партнеров оказались четверо россиян, двое из которых много лет руководили работой “Зенита”.
По данным “Интерфакс-ЦЭА”, по итогам первого полугодия 2006 г. активы банка “Зенит” составили 75,2 млрд руб. (26-е место среди российских банков), собственный капитал — 11,7 млрд руб. (18-е), доналоговая прибыль — 901,1 млн руб. (22-е).

С контролем над “Зенитом” “Татнефть” не расставалась 10 лет, хотя и не противилась вхождению в капитал банка сторонних инвесторов. В 2001 г., например, Новолипецкий меткомбинат в ходе допэмиссии стал владельцем 20% его акций. А в апреле прошлого года “Зенит” объявил о привлечении зарубежных стратегических партнеров, которых сперва представил как “группу компаний Urals Energy”, но затем предпочел переименовать просто в “европейских бизнесменов”. Иностранцам досталось 26,75% акций банка, а в совет директоров были выдвинуты граждане Великобритании Марк Стефан Маллабар и Даниел Кокс.

В результате прихода стратегов у “Татнефти” осталось всего 25,95% акций “Зенита”. В тот момент, по данным отчетности “Зенита”, среди других его владельцев числились SGI Enterprises из Великобритании (19,25% акций), “Стинол-Инвест” из Липецка (17,35% в номинальном держании) и “Рудпром” из Углича (6,4%).

Но стратегическое партнерство продолжалось недолго. Как следует из проспекта еврооблигаций “Зенита”, которые банк разместил на прошлой неделе, большая часть проданных европейским бизнесменам акций поменяла своих владельцев. Кокс, который в начале года владел 19,71% акций “Зенита”, к июлю исчез из списка бенефициаров банка. В пресс-службе “Зенита” и “Татнефти” прокомментировать ситуацию не смогли.

Изменения коснулись и других собственников. Например, доля SGI Enterprises едва превышает 9%. Близкий к банку источник говорит, что эта компания представляет интересы члена совета директоров “Зенита” и “Татнефти” Сушована Гоша. А один из клиентов банка вспоминает, что на одном мероприятии Гош себя назвал представителем интересов менеджеров “Зенита”. Связаться с ним не удалось.

Зато “Татнефть” вернула себе около 14% акций банка (причем 6,5%-ный пакет снова принадлежит Tatneft Oil), и теперь на ее счету 39,73%. Кроме того, ряды акционеров банка в этом году пополнил International Petro-Chemical Growth Fund (41%) с острова Джерси, и “Татнефть” — один из его вкладчиков с долей примерно в 45%. Фонд, как указано в проспекте, основан в октябре 2005 г. для привлечения долгосрочного финансирования в экономику Татарстана. Инвесторы уже внесли в него около $900 млн. Ожидается, что к декабрю, когда прием взносов завершится, активы фонда не превысят $1 млрд, так что структура вкладчиков особо не изменится.

Кроме “Татнефти” в IPCGF вложились четыре физлица с приблизительно равными долями, каждая из которых не превышает 15%. В этой четверке два бывших топ-менеджера банка, стоявшие у его основания, — Алексей Соколов и Антон Большаков. Соколов с 1995 г. был председателем правления, а Большаков — членом правления “Зенита”. Сейчас оба отошли от оперативного управления, но входят в совет директоров банка. Связаться с Соколовым не удалось. По словам Большакова, фонд ни у кого ничего не покупал и инвесторы просто внесли в него свои активы. Но Большаков не раскрывает, когда он стал совладельцем банка и точный пакет принадлежавших ему акций. “Татнефть” и другие акционеры “Зенита” участвовали в создании IPCGF путем внесения в него принадлежащих им активов, включая акции “Татнефти” и “Зенита”, — указано в проспекте еврооблигаций банка. “Татнефть” вносила собственные акции, а индивидуальные инвесторы — акции “Зенита”, уточняет источник в окружении одного из осведомленных о сделке финансистов.

Аналитик Альфа-банка Наталья Орлова оценивает стоимость банка в $1 млрд. То есть каждый из индивидуальных инвесторов (которыми также стали работавшие на “Татнефть” Игорь Аванесян и Максим Демин) владел акциями банка почти на $100 млн. “У них не могло быть собственности на такую сумму”, — уверяет знакомый одного из них.

Держатели акций банка часто менялись в последнее время, а структура конечных собственников и взаимоотношения между ними не до конца ясны, отмечает аналитик Fitch Ratings Джеймс Уотсон. Но Fitch, по словам Уотсона, рассматривает “Татнефть” как доминирующего владельца, способного как принести банку дополнительные риски, так и поддержать его при необходимости.



“ЗЕНИТ” И НЛМК 

Если смотреть на состав совета директоров банка, то в нем семь представителей “Татнефти”, четыре — менеджмента “Зенита” и еще четыре — структур, близких к НЛМК, говорит старший аналитик “Русрейтинга” Елизавета Белова. Возможно, он наиболее четко отражает расклад сил в капитале банка, считает Белова. Ни НЛМК, ни аффилированные с его контролирующим акционером лица не являются совладельцами “Зенита”, уверяет представитель НЛМК. А связанные с ними члены совета “Зенита” — независимые директора в силу давних партнерских отношений банка и комбината. Но близкий к ним источник уверяет, что “определенные права” на акции “Зенита”, внесенные в IPCGF, у этих инвесторов сохранились.
«ИМПЕКСБАНК» + РАЙФАЙЗЕНБАНК
3.11.2006.  Избранный австрийской группой Raiffeisen совет директоров Импэксбанка нелегитимен, как и созванное им собрание акционеров “Импэкса”, которое должно принять решение о его присоединении к Райффайзенбанку, утверждает бывший член совета директоров Импэксбанка Олег Говорухин. Эта мысль пришла к нему после того, как он не получил от банка обещанные $1,2 млн — их выплаты он теперь добивается в международном арбитраже.
В случае продажи Импэксбанка его директорам и ключевым менеджерам полагались компенсации от нескольких тысяч до миллиона долларов, рассказали несколько близких к банку источников. Большинство деньги получило, но нашлись и обделенные. Таковым, в частности, счел себя бывший член совета директоров Импэксбанка Олег Говорухин. Он направил письмо зампреду ЦБ Геннадию Меликьяну (копия есть у “Ведомостей”), в котором поведал, что по заключенному с ним договору в связи со сменой контроля в банке и досрочным прекращением полномочий члена совета директоров должен был получить компенсацию $1,2 млн.

По версии Говорухина, официально о продаже “Импэкса” группе Raiffeisen было объявлено 1 февраля. Сам Говорухин, называющий себя “действующим на тот момент членом совета директоров”, узнал о ней из сообщения на сайте Импэксбанка. Затем он был выведен из совета, чтобы освободить место представителям австрийцев. Говорухин утверждает, что не был уведомлен о созыве собрания акционеров, которое прекратило его полномочия, хотя закон об акционерных обществах и устав банка относят созыв собрания и утверждение повестки дня к исключительной компетенции совета директоров. Это, по мнению Говорухина, ставит под сомнение легитимность всех последующих решений совета. Среди них — созыв собрания акционеров для одобрения присоединения Импэксбанка к Райффайзенбанку.

Но Говорухина беспокоит не только легитимность решений совета “Импэкса”, но и его миллион. Поданное им в феврале требование о выплате компенсации не исполнено. Тогда Говорухин уведомил ЦБ, что он подал иск в международный арбитраж, предлагая обращаться к представляющей его интересы коллегии адвокатов “Юков, Хренов и партнеры”. Связаться с Говорухиным не удалось, в коллегии подтвердили, что занимаются его делом, в ЦБ от комментариев отказались.

В Импэксбанке подтвердили, что дело о компенсации Говорухина находится в суде Международной торговой палаты, но от комментариев отказались до вердикта суда. Предправления Райффайзенбанка Йоханн Йонах передал через пресс-службу, что “как это собрание, так и многие другие неоднократно проверялись российскими и иностранными юристами во время подготовки сделки по приобретению Импэксбанка”.

На сайте Импэксбанка указано, что решение внеочередного собрания акционеров о выводе из совета директоров Говорухина принято 23 января — более чем за неделю до объявления о сделке с Raiffeisen и более чем за три месяца до появления в совете представителей австрийской группы. Адвокатов Говорухина это не смущает. “Соглашение было заключено 14 марта 2005 г. сроком на год. Вывод Говорухина из совета директоров и сообщение о смене контроля произошли в указанный период времени. Поэтому вне зависимости от их очередности компенсация должна быть выплачена”, — уверяет партнер коллегии адвокатов “Юков, Хренов и партнеры” Александр Хренов.

Возглавлявший совет директоров Импэксбанка Дмитрий Еропкин не помнит, уведомляли ли его о январском собрании акционеров, но претензий к банку не имеет, поскольку компенсацию получил. Еропкин остался в команде бывшего владельца банка Бориса Иванишвили, в то время как от услуг Говорухина тот отказался еще в ноябре, рассказывает бывший сотрудник Импэксбанка. Другой бывший менеджер вспоминает, что расставание с Говорухиным, курировавшим связи с госорганами, произошло вскоре после того, как в Импэксбанке был проведен обыск, информация о котором получила резонанс в прессе и осложнила работу банка.

Обращение в ЦБ не поможет Говорухину, поскольку трудовыми спорами и вопросами легитимности собраний акционеров занимается суд, считает начальник правового сопровождения банковской деятельности банка “Московский капитал” Алексей Гулюкин. Да и там, по мнению старшего юриста “Вегас-Лекса” Александра Чернышова, шансы Говорухина невелики. Вознаграждения членам совета директоров по закону должны выплачиваться по решению собрания акционеров, а не по двустороннему соглашению с банком. Но даже без этого, если к моменту смены контроля в банке человек был уже выведен из совета, претендовать на компенсацию он не может, добавляет Чернышов.
7.11.2006.  Объединение принадлежащих Raiffeisen International российских Импэксбанка и Райффайзенбанка откладывается. Слияние занимает не один месяц и, если не увеличить капитал банков, им придется снизить темпы роста, объясняют австрийцы. Это можно было предвидеть заранее, недоумевают эксперты.
По данным “Интерфакс-ЦЭА”, активы Импэксбанка на 1 октября составляли 58,5 млрд руб. (25-е место среди российских банков), капитал — 6,4 млрд руб. (28-е место). Активы “Райффайзенбанк Австрия” — 191,3 млрд руб. (9-е место), капитал — 15,6 млрд руб. (12-е место). Оба банка принадлежат австрийской Raiffeisen International.

Raiffeisen объявил о приобретении Импэксбанка в феврале. В октябре совет директоров Импэксбанка вынес на утверждение акционера вопрос о присоединении к “Райффайзенбанк Австрия”. Но в конце прошлой недели Импэксбанк сообщил, что решение “откладывается на срок, необходимый для увеличения уставного капитала”.

Объединение занимает примерно полгода. Поскольку оба банка динамично растут, то возникла опасность, что к завершению необходимых процедур нехватка капитала будет сдерживать их рост или приведет к нарушению нормативов ЦБ, объясняет один из топ-менеджеров “Райффайзена”. Поэтому будут допэмиссии акций обоих банков, но их параметры пока неизвестны, говорит он. В “Импэксе” ожидают ясности в течение двух месяцев.

Минимальный уровень достаточности капитала (соотношение капитала к активам, взвешенным с учетом риска) для банка, участвующего в системе страхования, составляет 11%. У “Райффайзена” этот показатель снизился с 12,1% в начале года до 11,7% к октябрю. А у “Импэкса”, напротив, повысился с 11,5% до 13,7%.

Странно, что только сейчас Raiffeisen забеспокоился о достаточности капитала банков в ходе слияния, а не совершил необходимые действия заранее, удивляется аналитик “Русрейтинга” Виктория Белозерова. Такое объяснение звучит неубедительно, солидарен начальник управления корпоративного бизнеса банка “Зенит” Олег Дмитриенко. Он уверен, что истинные мотивы переноса объединения иные, однако теряется в догадках, какие именно. А главный экономист Альфа-банка Наталья Орлова наиболее вероятным из них считает иск бывшего члена совета директоров Импэксбанка Олега Говорухина, требующего компенсацию в $1,2 млн. “Скорее всего, продавцы банка не выполнили все свои обязательства перед покупателями”, — полагает Орлова.
7.11.2006. Райффайзенбанк нашел способ отложить присоединение Импэксбанка

Объединение Райффайзенбанка и Импэксбанка перенесено на неопределенный срок. Как говорится в официальном сообщении Импэксбанка, единственный его акционер, австрийская группа Raiffeisen International Bank-Holding AG, приняла решение отложить присоединение Импэксбанка к российскому «Райффайзенбанк Австрия» на срок, «необходимый для проведения процедуры увеличения уставного капитала Импэксбанка» и регистрации соответствующих изменений в уставе банка. Участники рынка не исключают, что планы Raiffeisen International в отношении реорганизации Импэксбанка могли измениться.
Как известно, в феврале нынешнего года прежний владелец Импэксбанка Борис Иванишвили продал 100% акций кредитной организации австрийской банковской группе за 550 млн долл. Тогда же было объявлено о возможном присоединении Импэксбанка к российской «дочке» Raiffeisen к лету 2007 года и образовании таким образом седьмого по величине банка в России. Предполагалось, что объединенная структура будет называться Райффайзенбанк и руководить ею станет нынешний председатель правления «Райффайзенбанк Австрия» Йоханн Йонах.
Впрочем, официального решения тогда не было, ожидалось, что акционер обоих банков объявит о нем до конца нынешнего года. В Импэксбанке полагают, что вопрос об увеличении уставного капитала носит исключительно технический характер и может быть решен в течение двух месяцев. Сейчас его капитал составляет 3,178 млрд руб. (по итогам первого полугодия 2006 года по объему активов Импэксбанк занимал 24-е место, «Райффайзенбанк Австрия» -- 8-е место). Каким образом и на какую сумму будет увеличен уставный капитал, зачем это делать именно сейчас и почему нужно предупреждать об изменении срока операции по присоединению, в банке не комментируют.
По мнению гендиректора «Интерфакс-ЦЭА» Михаила Матовникова, перенос срока объединения банков может быть связан с тем, что австрийский акционер посчитал очень затратным процесс присоединения Импэксбанка к «Райффайзену». «Помимо юридических сложностей, с которыми сталкиваются в России собственники банков, желающих объединить свой бизнес под общим брендом, приходится нести очень большие временные и финансовые затраты», - полагает г-н Матовников. Так, прежде акционеры Росбанка сетовали на то, что присоединение группы ОВК было сопряжено с многочисленными трудностями. То же самое говорил и глава «Уралсиба» Николай Цветков после объединения всех своих кредитных организаций.
«Если исходить из структуры клиентов обоих банков, расположения филиальной сети и т.д., то получается, что перевести весь бизнес «Райффайзена» в Импэксбанк менее затратно, чем, наоборот, - из Импэксбанка в «Райффайзен». Если акционер действительно решил поменять схему реорганизации Импэксбанка и перевести туда весь свой банковский бизнес в России, то идея увеличить уставный капитал вполне оправданна. Возможно, австрийская группа может пойти по тому же пути реорганизации своего бизнеса в России, что и на Украине», - полагает г-н Матовников. Как известно, Raiffeisen International в прошлом году купил одну из крупнейших украинских кредитных организаций - банк «Аваль», в котором сосредоточил весь свой бизнес на Украине. От давно существующей на рынке «дочки» -«Райффайзенбанк Украина» - он решил избавиться, продав ее венгерскому OTP Bank. Новый собственник в октябре переименовал эту кредитную организацию в АКБ «ОТП-банк». 

МДМ-банк

24.11.2007.  Группа МДМ лишилась почти 40% вкладчиков

Продав “МДМ-банк Санкт-Петербург”, финансовая группа МДМ лишилась почти половины розничных депозитов. МДМ о расставании с вкладчиками не жалеет. Клиенты “МДМ-банка СПб” — пенсионеры, поэтому их обслуживание большого дохода не приносило.
«МДМ-банк Санкт-Петербург” (в прошлом — банк “Петровский”, а ныне — ВЕФК) основан в 1990 г. По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 октября 2006 г. его активы составили 14,9 млрд руб. (88-е место среди всех банков), частные депозиты — 7,6 млрд руб. (40-е). Активы МДМ-банка — 176,9 млрд руб. (11-е), частные депозиты — 8,7 млрд руб. (36-е).

С “МДМ-банком Санкт-Петербург” финансовая группа МДМ рассталась летом этого года, продав его холдинговой компании “Восточно-Европейская финансовая корпорация” (ВЕФК). Стороны не раскрыли сумму сделки. Эксперты оценивали ее в $110-120 млн. Однако позже стало понятно, что покупатель заплатил меньше, поскольку портфель кредитов на 6 млрд руб., выданных “МДМ-банком Санкт-Петербург” физическим и юридическим лицам, по условиям сделки был передан петербургскому филиалу МДМ-банка.

Однако, забрав весомую долю активов питерского банка, МДМ-банк расстался с его пассивами. Как рассказала группа МДМ в инвестмеморандуме к очередному выпуску облигаций, после продажи “МДМ-банка СПб” она потерял 43% депозитов населения. “В результате этой продажи розничные депозиты фингруппы МДМ сократились на $257 млн до $329 млн по состоянию на конец первого полугодия 2006 г.”, — цитирует меморандум банка информационное агентство Reuters.

“Акционеры группы МДМ приняли решение сосредоточить весь финансовый бизнес, в том числе розничный, в МДМ-банке”, — объясняет зампред правления МДМ-банка Андрей Ильин. Но клиенты питерского МДМ-банка в основном пенсионеры, а этому сегменту сложно продавать другие продукты, отмечает Ильин. Кроме того, добавляет он, поддержание сложнотехнологичной IT-платформы “МДМ-банка СПб”, разработанной специально для выплаты пенсий и пособий в большом количестве, требовало серьезных затрат.

Один из бывших топ-менеджеров “МДМ-банка СПб” говорит, что на начало 2005 г. в банке было около 1,2 млн счетов физлиц, которые обслуживались сетью почтовых отделений из 800 точек. “Альтернативной сети в Петербурге нет, — отмечает собеседник "Ведомостей". — Единственным конкурентом банка можно считать Сбербанк”. Вице-президент Петро-Аэро-банка, входящего в ВЕФК, Юрий Осинский говорит, что клиентская база банка “Петровский”, а позже “МДМ-банка СПб” колебалась от 900 000 до 1,4 млн физических лиц в зависимости от условий по вкладам в Сбербанке. Всего в городе на Неве, по данным Росстата, проживает 4,6 млн человек.

Генеральный директор “Интерфакс-ЦЭА” Михаил Матовников отмечает, что мелкие розничные вкладчики не ключевые клиенты МДМ-банка. “Такой сегмент отнимает много менеджерских ресурсов, но он бы обеспечил высокие темпы роста, если бы подобный опыт удалось растиражировать по всей стране. Но это оказалось невозможным”, — говорит Матовников.

Осинский уверяет, что новые собственники планируют не только продолжать обслуживание пенсионеров, но и предлагать им новые услуги.
МЕЖДУНАРОДНЫЙ МОСКОВСКИЙ БАНК – ММБ
Илкка Салонен, восемь лет возглавлявший первый банк с иностранным капиталом в стране, покидает свой пост. Его ждет новый банковский проект в России.
Международный московский банк (ММБ) основан в 1989 г. 79% акций у группы HVB (принадлежит итальянскому Unicredit). По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 октября 2006 г. активы банка составили 200,8 млрд руб. (8-е место среди российских банков), капитал — 17,3 млрд руб. (10-е место), доналоговая прибыль — 4,5 млрд руб. (10-е место), частные депозиты — 17,6 млрд руб. (17-е).

Финн Илкка Салонен возглавил Международный московский банк в 1998 г., а до этого три года работал зампредом правления этого банка. Еще раньше он курировал бизнес MeritaNordbanken (сейчас — Nordea) в странах Балтийского региона и СНГ. В 2004 г. у ММБ появился акционер с контрольным пакетом — им стала группа HVB. А в этом году она выкупила блокпакет у скандинавского Nordea Bank.

Хотя скандинавских инвесторов в ММБ не осталось, Салонен говорил, что продолжит работать в банке. “Наши акционеры пожелали, чтобы я продолжил руководить банком”, — рассказал он “Ведомостям”. Но вчера ММБ объявил, что Салонен принял решение покинуть банк “в связи с переходом на новую работу”.

“Я уже не молод, и мне хотелось бы поднять еще какой-нибудь проект”, — сказал Салонен. “Когда я заключал контракт с ММБ, который заканчивается в 2008 г., уже тогда решил, что не буду больше его продлевать”, — уверяет он.

“Летом была принята трехлетняя стратегия развития ММБ, и я решил, что либо нужно уходить сейчас, либо оставаться в банке дольше, чем я запланировал, — продолжает Салонен. — После долгих мучений я сообщил акционерам, что решил покинуть банк”. Своими планами Салонен делиться не стал. И отметил лишь, что останется в банковском бизнесе и продолжит работать в России.

На посту в ММБ Салонена заменит проработавший почти шесть лет его заместителем Юрий Тверской. А его первым заместителем станет Хельмут Бернкопф, работавший в Bank Austria Creditanstalt, “дочке” HVB, с 1994 г. “Бернкопф до сих пор курировал проекты в Восточной Европе. Его перевод на оперативную должность в ММБ подчеркивает значимость российского рынка для акционера банка”, — говорит банкир, осведомленный о ситуации в банке. Так же считает и Салонен. Получить комментарии у основного акционера ММБ вчера не удалось.

По словам Салонена, сам он продолжит работу в банке как минимум до Нового года.

“Салонен сделал ММБ первоклассным банком, входящим в число ведущих”, — говорит предправления МДМ-банка Мишель Перирен. А председатель совета директоров Казкоммерцбанка Андрей Савельев называет Салонена “одним из сильнейших иностранных банкиров на российском рынке”. Под его руководством ММБ стал одним из лидеров в области коммерческого и розничного банковского бизнеса, продолжает он, а особая его заслуга в том, что среди корпоративных клиентов ММБ много российских компаний. “Салонена можно назвать одним из корифеев иностранного банковского бизнеса в России”, — резюмирует Савельев.

“Он будет вести дело с исключительным успехом и, безусловно, продолжит осложнять жизнь своим конкурентам”, — уверен Перирен. А осведомленный о планах Салонена банкир говорит, что судьбу Перирена, возглавившего банк с российским капиталом, тот не разделит. В Nordea уверяют, что на руководящие посты в приобретенном ею Оргрэсбанке Салонен не претендует.

Некоммерческое партнерство «АДМИНИСТРАТОР ТОРГОВОЙ СИСТЕМЫ»

3.11.2006. Некоммерческое партнерство “Администратор торговой системы” хочет завести собственный расчетно-клиринговый центр. Оно купит небольшой банк, через который будут вестись расчеты на оптовом рынке электроэнергии.

Некоммерческое партнерство “Администратор торговой системы” (НП АТС) создано в 2001 г. для организации торговли и финансовых расчетов на оптовом рынке электроэнергии. С 1 января 2005 г. управляет регулируемым и свободным секторами рынка электроэнергии. Объем продаж в 2005 г. — 324 млрд кВт ч электроэнергии, или $3 млрд. По итогам 2006 г. оборот АТС увеличится до $13 млрд.

О том, что АТС хочет купить банк, партнерство объявило в сентябре. До 1 ноября АТС ждал от банкиров предложений о продаже. И вчера предправления партнерства Дмитрий Пономарев сообщил, что в АТС поступило три заявки от владельцев банков. Что это за банки, он сообщить отказался. Наблюдательный совет АТС рассмотрит предложения в конце ноября.

У АТС нет собственного расчетно-клирингового центра, как, например, у ММВБ или РТС, но уже три года руководство партнерства обсуждает вопрос о его приобретении, рассказал “Ведомостям” председатель наблюдательного совета АТC и руководитель комитета по промышленной политике Совета Федерации Валентин Завадников. Сейчас АТС проводит финансовые платежи через расчетную систему РТС.

Гендиректор ОГК-1 и член наблюдательного совета АТС Владимир Хлебников вспоминает, что около полугода назад АТС чуть было не купил себе расчетный центр, но “в последний момент” сделка сорвалась. Но летом ЦБ ужесточил требования к деятельности небанковских кредитных организаций и наблюдательный совет АТС решил купить небольшой банк, поясняет Завадников. Сколько партнерство готово за него заплатить, он не сказал.

Цель покупки банка — создание у АТС “собственной надежной финансовой системы клиринговых расчетов”, считает вице-президент “Суал-Холдинга”, член наблюдательного совета АТС Владимир Киселев. Участники рынка — покупатели и продавцы электроэнергии — также смогут вести свои финансовые операции через будущий банк партнерства, добавляет начальник департамента АТС Сергей Пикин.

Стоимость небольшого коммерческого банка, обслуживающего юридических лиц, колеблется от $1 млн до $2 млн в зависимости от региона, говорит менеджер департамента ФБК Роман Кенигсберг. По оценке гендиректора “Интерфакс-ЦЭА” Михаила Матовникова, цена такого банка с лицензией — $300 000-500 000 без учета стоимости собственного капитала. Стоимость капитала небанковской организации и маленького банка cопоставимы, но банк купить выгоднее, так как через него можно одновременно проводить различные финансовые операции, считает Кенигсберг.
НОМОС-БАНК
28.11.2006.  Экс-министр по антимонопольной политике Илья Южанов может уступить кресло председателя наблюдательного совета Номос-банка Николаю Добринову, совладельцу группы компаний “ИСТ”, которой принадлежит контрольный пакет акций банка. Затем банк обновит стратегию.
По данным Номос-банка, его крупнейшим акционером является группа компаний “ИСТ” (50,1% акций). Бывшему президенту и одному из основателей банка — Игорю Финогенову принадлежит 19,49%, президент банка Дмитрий Соколов управляет через компанию “Совместные инвестиции” 16,75%, предприниматель Игорь Цыплаков, стоявший у истоков Номос-банка и группы “ИСТ”, владеет 10,25%. По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 октября 2006 г. активы банка составили 94,3 млрд руб. (18-е место среди российских банков), капитал — 8,3 млрд руб. (23-е место), доналоговая прибыль — 2,4 млрд руб. (18-е), частные депозиты — 16,2 млрд руб. (22-е).

Илья Южанов возглавил наблюдательный совет Номос-банка около двух лет назад, после ухода в отставку с поста министра в ходе реформы правительства весной 2004 г. Летом прошлого года экс-президент и совладелец банка Игорь Финогенов рассказывал, что Южанов был приглашен в Номос-банк не случайно. “Мы давно знакомы. Он опытный человек и в стратегическом планировании, и в построении корпоративных структур”, — говорил Финогенов. Кроме того, по словам Финогенова, в банке надеялись, что будут полезны для банка опыт Южанова и наработанные связи в государственных органах.

Но сегодня Южанов может уступить место председателя вице-президенту группы “ИСТ” Николаю Добринову, вошедшему в совет в прошлом году. По словам близкого к ИСТу источника, такое решение планируется принять на сегодняшнем заседании совета. Это подтвердил другой источник в совете банка. По его словам, Южанов останется в совете. Ранее Финогенов рассказывал, что доли в капитале Номос-банка у Южанова не было и в совете он присутствовал как независимый директор.

В Номос-банке информацию не подтвердили, но и не опровергли. Так же поступил и Добринов, однако он не стал опровергать планы возглавить совет.

Получить комментарии у Южанова не удалось. Однако близкий к нему источник подтвердил его намерение продолжить работу в наблюдательном совете “Номоса”.

По словам источника в совете банка, акционеры и менеджмент решили скорректировать стратегию “Номоса”, чтобы он динамичнее развивался и стремительнее росла его акционерная стоимость. А один из менеджеров банка поведал, что готовится программа развития розничного бизнеса.

Гендиректор “Интерфакс-ЦЭА” Михаил Матовников напоминает, что в течение долгого времени группа “ИСТ” концентрировалась на развитии своих нефинансовых активов. Но в прошлом году она рассталась сразу с несколькими из них: компанией “Полиметалл”, Балтийским заводом и логистической компанией “Интертерминал”. Теперь крупнейшими компаниями в группе являются Номос-банк, тихвинский завод транспортного машиностроения “Титран”, Северо-Западная ферросплавная компания, Братский завод ферросплавов и компания “НИСК”, управляющая недвижимостью.

Месяц назад Номос-банк сообщил, что с ЦБ согласовывается сделка по консолидации 50,1% акций банка у группы компаний “ИСТ”. Бенефициарами пакета станут Александр Несис, Алексей Гудайтис, Николай Добринов и Михаил Ушаков. “Не исключено, что банк вновь стал одним из приоритетных бизнес-направлений для группы, ведь банки вновь становятся развитым и ликвидным активом”, — рассуждает Матовников. И интерес к банковскому рынку со стороны иностранцев лишь подтверждает это, говорит Матовников.
29.11.2006.  Номос-банк планирует вывести акции на биржу в 2008 г. До этого группа “ИСТ”, основной акционер банка, выделит более $100 млн на развитие розничного бизнеса и усиление позиций в сегменте средних корпоративных клиентов.
Вчера Илью Южанова на посту председателя наблюдательного совета Номос-банка сменил Николай Добринов, вице-президент группы “ИСТ” и совладелец Номос-банка. Южанов останется независимым директором, Добринову предстоит реализовывать новую пятилетнюю стратегию развития банка.

“Мы предполагаем отказаться от ориентации в первую очередь на крупных клиентов из ограниченного круга отраслей в пользу усиления доли средних и мелких клиентов самых разных отраслей, — резюмировал Добринов. — А приоритетными направлениями станут проектное финансирование и лизинг”. Будет активно развиваться работа с населением, добавляет президент Номос-банка Дмитрий Соколов. По его словам, банк откажется от экспресс-кредитования в магазинах. Но за счет ипотеки, автокредитования и кредитных карт доля розничного бизнеса в активах и пассивах к концу 2008 г. увеличится до 10%, рассчитывает Соколов. По его словам, сейчас доля розницы в активах “незначительна”, а в пассивах — порядка 5%. По подсчетам аналитика “Русрейтинга” Юлии Архиповой, на начало ноября ссуды гражданам составляли 1,9% всех активов.

Номос-банк выбрал стратегию, по которой прошли многие банки, изначально ориентированные на крупных корпоративных клиентов, говорит аналитик Moody's Константин Сорин. Это способ не только диверсифицировать активы, но и повысить доходность бизнеса, отмечает Сорин. Например, чистая процентная маржа Росбанка, процентные доходы которого делятся приблизительно поровну между корпоративным бизнесом и ритейлом, за прошлый год составила 6,6% против 26,4% у чисто ритейлового “Русского стандарта” и 5,3% у “Номоса”, говорит Сорин.

У Номос-банка 13 филиалов на территории России и один в Москве. До конца 2008 г. ИСТ готова инвестировать более $100 млн: в планах “Номоса” открыть около 60 точек розничных продаж и увеличить количество филиалов до 20.

“Номос” планирует годовые темпы роста активов не меньше 40%. В результате к 2008 г. совокупные чистые активы будут не менее $6 млрд, а к 2009 г. — не менее $8 млрд, подсчитали в банке.

Архипова отмечает, что пока банк привлекает средства по более высоким ставкам, чем его потенциальные конкуренты — лидеры розничного кредитования. Например, если Русфинансбанк размещает облигации под 7,75%, а банк “Русский стандарт” — под 7,5%, то Номос-банк — под 9,75%, говорит она. Чтобы выполнить поставленную задачу, акционерам придется подпитывать капитал своего банка, говорит Архипова.

Аналогичную стратегию в свое время выбрали акционеры Инвестсбербанка, который в этом году купила венгерская группа OTP, напоминает зампред правления банка Евгений Егоров. Но ее реализация началась пять лет назад, оговаривается Егоров. Сейчас же, по его мнению, гораздо эффективнее привлечь иностранного инвестора, который даст доступ к дешевым ресурсам и технологиям.

Акционеры готовы вкладывать сколько потребуется, но могут появиться и другие инвесторы, признают в “Номосе”. К концу 2008 г. банк намерен провести публичное размещение акций. “О параметрах IPO говорить преждевременно”, — сказал Соколов. А Добринов уточнил лишь, что до тех пор ИСТ не расстанется с контролем.

«ОРГРЭСБАНК» + банк NORDEA
8.11.2006. Банк Nordea и АБ “Оргрэсбанк” подписали соглашение. В соответствии с соглашением, банк Nordea покупает 75,01% капитала АБ “Оргрэсбанк”. Общая стоимость данного пакета составила 313,7 млн долл., или 246 млн евро. Об этом сообщает пресс-служба Оргрэсбанка. Новое партнерство позволит сторонам совместными усилиями добиться значительного роста, учитывая потенциал корпоративного и розничного сегментов российского рынка.
9.11.2006. Скандинавская Nordea выбрала новый банк в России — за $314 млн покупает 86% акций Оргрэсбанка. Его менеджеры не планировали расставаться с контрольным пакетом, но не смогли отказаться от предложения скандинавов.
Активы Оргрэсбанка на 1 октября, по данным “Интерфакс-ЦЭА”, составляли 19 млрд руб. (74-е место), капитал — 2,6 млрд руб. (67-е). Контрольный пакет принадлежит председателю правления Игорю Когану (чуть более 20%), его первому заместителю Ирине Мамхеговой (чуть менее 20%) и начальнику казначейства Сергею Калашникову (чуть более 10%). Других владельцев банк не раскрывает. Nordea — крупнейшая банковская группа Скандинавии и 43-я по версии The Banker на начало года по величине активов ($384 млрд) и капитала ($13,5 млрд). Капитализация — $36,3 млрд.

“Это очень хороший результат”, — нахваливал в понедельник предправления Оргрэсбанка Игорь Коган коллег из Пробизнесбанка, которые продали 35% акций банка исходя из оценки в три капитала. В тот момент Коган завершал переговоры с Nordea, оценившей Оргрэсбанк еще дороже — в 3,33 капитала. Вчера было объявлено, что скандинавы приобретают 85,7% акций Оргрэсбанка за $313,7 млн руб., оценив его капитал на начало октября в $109,9 млн.

Коган продаст 14,4% акций ($52,7 млн исходя из общей суммы сделки), Мамхегова — 14,7% ($53,8 млн), Калашников — 6,8% ($24,9 млн). Неназванные владельцы банка выручат за 49,9% акций $186 млн. Некоторые участники рынка к ним причисляют компанию Verysell. Однако президент компании Михаил Краснов уверяет, что ни он лично, ни компания, хотя и обслуживается в “Оргрэсе”, совладельцами банка не являются. Связаться с председателем совета директоров Оргрэсбанка, гендиректором “Ниеншанца” Виктором Ярутовым вчера не удалось.

Доля Nordea составит 75%. Одобренную допэмиссию на 12,5% увеличенного капитала за $43,7 млн выкупит Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР). Смена владельца не повлияет на планы ЕБРР, подтвердил пресс-секретарь банка Ричард Уоллис. Начиная переговоры с ЕБРР, менеджеры банка и не думали о его продаже, признается Коган.

Но устоять перед предложением Nordea тройка менеджеров не смогла. Скандинавы не только посулили хорошую цену, но и предложили менеджерам остаться на своих постах и совладельцами банка. “Nordea дала понять, что полностью разделяет стратегию ведения нами бизнеса”, — говорит Коган.

Сеть “Оргрэса” и планируемые приобретения региональных банков подходят для продвижения розничных продуктов, а дополнительные ресурсы и технологии Nordea предоставит, объясняет член правления скандинавского банка Том Руд. Уже есть договоренность о субординированном кредите на $30 млн. Завершить покупку Nordea планирует к апрелю следующего года.

То, что Nordea не ужилась с итальянской Unicredit в капитале Международного московского банка (ММБ), Когана не смущает. Продать 26% его акций скандинавы решили после того, как итальянцы приобрели немецкую HVB, владевшую контрольным пакетом акций ММБ. “На многих рынках Nordea конкурирует с итальянцами, поэтому не могла оставаться их младшим партнером в российском банке. У нас ситуация иная”, — объясняет Коган.

Ребрендинг, по словам Когана, не планируется. Первый результат соглашения с Nordea проявится уже сегодня — банк снизит ставки по вкладам на 0,25-3 процентных пункта. Агентство Fitch Ratings уже начало пересмотр кредитного рейтинга банка.

Существенная часть бизнеса Оргрэсбанка приходится на работу с IT-компаниями, говорит гендиректор группы компаний “Ланит” Георгий Генс. По его словам, “Оргрэс” обслуживает многие крупнейшие компании IT-сектора. Впрочем, этим сектором банк не ограничивается. “Оргрэс” набрал команду и выстроил достаточно эффективную технологию работы с компаниями малого и среднего бизнеса, говорит младший директор Fitch Ratings Инесса Толоконникова. Именно к таким заемщикам из регионов идут зарубежные займы “Оргрэса”, позволяя ему динамично расти и неплохо зарабатывать, добавляет начальник блока корпоративного бизнеса банка “Зенит” Олег Дмитриенко.
16.11.2006.  Грядущая смена собственника контрольного пакета акций банка способна почти вдвое увеличить его стоимость. Сделка Nordea c Оргрэсбанком стала весомым аргументом для ЕБРР, который, покупая миноритарный пакет акций, теперь оценивает банк на 80% дороже.
Активы Оргрэсбанка на 1 октября, по данным “Интерфакс-ЦЭА”, составляли 19 млрд руб. (74-е место), капитал — 2,6 млрд руб. (67-е). Контрольный пакет принадлежит трем менеджерам. Других владельцев банк не раскрывает.

Акционеры Оргрэсбанка приняли решение о выпуске в пользу Европейского банка реконструкции и развития (ЕБРР) дополнительных акций в августе.

Согласно первоначальному решению Оргрэсбанка о допэмиссии, принятому внеочередным собранием его акционеров в августе этого года, уставный капитал банка должен был быть увеличен с 510,9 млн руб. до 604,9 млн руб. Выпускаемые 9400 акций планировалось разместить по $3200 каждая по закрытой подписке в пользу ЕБРР. Совет директоров ЕБРР одобрил покупку доли в Оргрэсбанке размером до 15% акций. Стоимость пакета оценивалась в $30 млн. Тем самым ЕБРР оценил Оргрэсбанк с увеличенным капиталом в $170 млн.

Теперь ЕБРР готовится к тому, что его пакет будет меньше, а стоить он будет дороже. На прошлой неделе Nordea объявила о приобретении 85,7% Оргрэсбанка за $313,7 млн. А после грядущей допэмиссии структура капитала банка должна стать следующей: 75% акций — у Nordea и по 12,5% — у менеджмента и ЕБРР. И за эту долю ЕБРР придется заплатить дороже — внеочередное собрание акционеров Оргрэсбанка 4 декабря изменит параметры планируемой для ЕБРР допэмиссии. Будет выпущено 7296 акций по цене примерно $6000 за штуку, говорит первый зампред правления Оргрэсбанка Игорь Буланцев.

Теперь ЕБРР становится совладельцем банка, по большей части принадлежащего крупному европейскому институту, объясняет Буланцев. В лице Nordea в Оргрэсбанк пришел сильный стратегический инвестор, что изменило российский банк и его стоимость. И ЕБРР согласился купить меньший пакет акций по более высокой цене, признает пресс-секретарь ЕБРР Ричард Уоллис.

Повышение стоимости банка с приходом известного стратегического инвестора вполне нормально, считает зампред правления МДМ-банка Евгений Туткевич. Поскольку вслед за новым акционером, как правило, банк получает более совершенные технологии, новых клиентов и доступ к более дешевым ресурсам материнской компании, поясняет Туткевич. Снижение стоимости фондирования позволяет больше зарабатывать, что делает бизнес эффективнее и повышает его рыночную стоимость, говорит он. С ним согласен и президент “Конверс Груп” Александр Антонов.

Аналитик Moody's Андрей Науменко говорит, что раньше не сталкивался с ростом стоимости российского банка после вхождения в его капитал крупного иностранного акционера. Не знает о таких случаях и Александр Данилов, директор офиса Fitch Ratings в России.

А ЕБРР не привыкать поступаться голосами ради Nordea. Когда скандинавы договорились с группой HVB о партнерстве в капитале Международного московского банка, то ЕБРР согласился на размывание его доли и выкупил новую эмиссию привилегированных акций.

Петербургский социально-коммперческий банк

ПРОБИЗНЕСБАНК

7.11.2006.  Международных инвесторов в капитал привлек Пробизнесбанк. Инвестфонды выложили более $125 млн за треть акций банка, оценив его втрое дороже собственного капитала. Это хорошая оценка банка, который только собирается вывести акции на биржу, считают эксперты.
По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 октября активы Пробизнесбанка составляли 20,9 млрд руб. (65-е место среди российских банков), капитал — 1,8 млрд руб. (87-е место). В группу Пробизнесбанка входят екатеринбургский ВУЗ-банк и саратовский “Экспресс-Волга”. Бенефициарами 99% акций являются четыре менеджера банка — 51% принадлежит президенту Сергею Леонтьеву, по 20% у первого вице-президента Эльдара Бикмаева и предправления Александра Железняка, 9% — у старшего вице-президента Эдуарда Пантелеева.

О планах продать иностранным инвесторам допэмиссию на 35% от увеличенного уставного капитала Пробизнесбанк сообщил в апреле. Покупателями должны были стать Merrill Lynch и зарегистрированная на Кипре структура “Ренессанс Капитала” Renaissance Securities Ltd, которые выступали организаторами размещения.

Еще в четверг один из осведомленных о ходе размещения источников рассказал, что частное размещение акций (private placement) практичеcки завершилось. В пятницу это подтвердил другой близкий к сделке участник рынка. “34,5% банка продано за $128 млн четырем покупателям — портфельным инвесторам, что соответствует оценке банка в три капитала и превышает ожидаемые $100 млн”, — сказал он. А по словам одного из источников, после вознаграждения организаторам размещения в капитал попадет $121,4 млн.

В Пробизнесбанке и “Ренессанс Капитале” от комментариев отказались, в Merrill Lynch их получить не удалось. Каждый из организаторов размещения привлек инвесторов приблизительно на равные суммы, говорит близкий к сделке источник. Причем около $30 млн поступило от банковского фонда “Ренфин” и пре-IPO компании “Ренессанс Управление Инвестициями”. “Мы купили 8% акций Пробизнесбанка за $30 млн — по $15 млн в каждый фонд, — рассказывает управляющий "Ренфина" Сергей Назаров. — И рассчитываем получать не менее 30% годовых”. По его словам, фонд стал акционером банка, потому что считает экономически оправданными стратегию Пробизнесбанка по региональной экспансии и планы последующего проведения IPO.

В числе других покупателей акций Пробизнесбанка участники рынка называют шведский фонд East Capital, заплативший за 10%-ный пакет $38 млн. Глава московского офиса East Capital Йирки Талвити подтвердил покупку пакета акций Пробизнесбанка, но отказался от других комментариев.

Оценка инвесторов действительно находится на уровне тройного капитала, что можно расценить как успешное размещение, считает гендиректор “Интерфакс-ЦЭА” Михаил Матовников. Матовников напоминает, что банк “Возрождение” при частном размещении был оценен в четыре капитала. Но “Возрождение” входит в тридцатку крупнейших российских банков, а Пробизнесбанк меньше него втрое и не торгуется, отмечает аналитик “Финама” Ольга Беленькая. “Это очень хороший результат — разместить миноритарный пакет в четыре руки с таким мультипликатором”, — хвалит коллег предправления Оргрэсбанка Игорь Коган.

РОСБАНК
1.11.2006. Акции Росбанка обладают свойством в последний момент ускользать из рук тех, кому поначалу предназначались. Их публичное размещение было отменено. Как стало известно, такая же судьба постигла опционную программу для менеджеров банка: она была отменена на следующий день после того, как ее утвердил совет директоров. А представитель Росбанка утверждает, что ее и вовсе не было.

По данным “Интерфакс-ЦЭА”, Росбанк на 30 июня занимал 7-е место в России по активам (208,3 млрд руб.) и 8-е по капиталу (21,8 млрд руб.). Холдингу “Интеррос” принадлежит около 70% акций банка, 20% минус 1 акция — у Societe Generale (SG).

О том, что 25 января 2006 г. совет директоров Росбанка одобрил опционную программу для топ-менеджеров, Росбанк сообщил в разделе “События после отчетной даты” в МСФО за 2005 г. Программа позволяла 12 топ-менеджерам банка в течение трех лет приобрести 5,6% уже выпущенных акций по $1,22. Тогда у этих бумаг не было рыночных котировок, а вчера на ММВБ они стоили почти впятеро дороже — 154 руб., или $5,7. В конце 2005 г. менеджер Росбанка рассказывал, что опционные соглашения заключены с членами правления и совета директоров банка в преддверии IPO. Но IPO в последний момент было отложено — “Интеррос” продал 10% акций Росбанка SG за $317 млн. В октябре SG увеличила пакет до 20% минус 1 акция и получила опцион на покупку еще 30% плюс 2 акции.

Но оказалось, что Росбанк отменил не только IPO, но и опционную программу. Это стало известно из неаудированной отчетности банка за I квартал 2006 г., прилагаемой к предварительному проспекту эмиссии еврооблигаций, которые банк разместил в конце сентября. 26 января акционеры Росбанка отменили опционный план по акциям, утвержденный 25 января 2006 г., говорится в документе.

Директор департамента общественных связей Росбанка Валентин Шапка утверждает, что у банка нет и не было никакой специальной опционной программы. По его словам, “принят ряд сделок акционеров с несколькими нынешними и бывшими менеджерами высшего звена, но они носили частный характер и Росбанк в них стороной не выступал”. Правда, на сайте Росбанка по-прежнему размещена отчетность за 2005 г., где сообщается об утверждении опционной программы 25 января.

В “Интерросе” и SG отказались от комментариев, как и в Deloitte, заверившей МСФО банка за 2005 г., сославшись на конфиденциальность информации о клиентах. Аудитор проверяет всю информацию, включенную в отчетность, но ответственность за ее составление и подлинность несет руководство компании, поясняет сотрудник аудиторской компании из “большой четверки”. По его словам, если есть серьезные ошибки в финансовых показателях, аудитор может поднять вопрос о перевыпуске заключения к отчетности. “Но мне не встречались случаи, чтобы из-за "событий после отчетной даты" перевыпускалось заключение”, — добавляет он.

Председатель правления Росбанка Александр Попов, его заместитель Герман Алиев и другие топ-менеджеры банка отказались обсуждать опционную программу. Впрочем, ее отмена не помешала некоторым из них получить акции банка: 16 октября Росбанк официально сообщил, что Алиев увеличил долю в капитале банка с 0,04% до 0,17%, а на следующий день — что Попов стал владельцем 0,12% акций. Но на прошлой неделе он продал свой пакет.

Соглашение осталось в силе на тех же условиях, объясняет один из участников опционной программы, просто заключено менеджерами с “Интерросом”, а не с Росбанком. “Такой вариант выгоден для других акционеров, ведь обременение, связанное с продажей акций по фиксированной цене, которая, как правило, ниже рыночной, не будет лежать непосредственно на банке”, — считает управляющий партнер адвокатской конторы “Раппопорт и партнеры” Александр Раппопорт.

Отмена опционной программы могла стать одним из условий сделки с SG, полагают гендиректор “Альянс Росно Управление активами” Олег Мазуров и аналитик инвестбанка “Траст” Павел Пикулев. Это очень редкое явление, отмечает Раппопорт, но “с согласия обеих сторон это сделать можно, ведь опционная программа — как правило, сугубо личные отношения между акционером и менеджментом”. Для потенциальных инвесторов банка такая смена декораций не важна, уверен Мазуров, хотя с точки зрения корпоративного управления необъяснимое изменение системы мотивации менеджмента является настораживающим фактором.
9.11.2006. Станет ли Росбанк, входящий в десятку крупнейших банков России, частью французского Societe Generale (SG)? Глава SG Даниэль Бутон хотел бы, чтобы это было так. Французам удалось убедить владельцев Росбанка в том, что сделка с SG выгоднее публичного размещения акций. Свои слова SG подкрепил делом — с ходу купив 10% акций банка, французы начали переговоры об увеличении пакета, которые завершились в сентябре приобретением еще 10% акций и опциона на покупку 30% до конца 2008 г. Реализация опциона позволит французской группе получить контрольный пакет Росбанка, потратив в общей сложности $2,3 млрд.

Сделка с Росбанком стала венцом активной деятельности SG в России. В 2003 г. банк начал строить розничную сеть на базе российской “дочки” — “Банка Сосьете Женераль Восток” (БСЖВ), открытого еще в 1993 г. Французы также занялись скупкой активов в секторе потребкредитования, которые консолидируются в компании “Русфинанс”, созданной в 2004 г. SG (51%) и компанией Baring Vostok Capital Partners (49%). В интервью “Ведомостям” председатель совета директоров и гендиректор SG Даниэль Бутон объяснил, почему его банк “проникает на российский рынок через все двери, которые может открыть”.

— Какие направления бизнеса имеют для SG наибольший приоритет в России?

— Их два. Одно — это розничные банковские услуги, предоставляемые через сеть отделений. Здесь российский потребитель найдет все инструменты, продукты и технологии, применяемые группой в западных странах. Второе направление — мелкое потребительское кредитование, потому что россияне хотят покупать телевизоры, холодильники, кондиционеры, а кредиты позволяют не откладывать такие покупки на долгие годы. Рынок ипотечного кредитования пока еще развит слабо, но он будет быстро расти. Именно поэтому два года назад мы купили “ДельтаКредит” — на российском рынке ипотеки это один из крупных игроков.

Кроме того, через французский SG и Росбанк — после увеличения нашей доли в нем — мы будем развивать бизнес в корпоративном секторе, обеспечивая финансовые потребности крупных российских компаний.

— SG сделал в России больше покупок, чем любой другой иностранный банк. В чем их логика?

— Со стороны логика наших приобретений не выглядит самоочевидной, но на самом деле мы строим нашу банковскую сеть кирпичик за кирпичиком. Поначалу мы проводили политику органического роста, реализуя проект “Русфинанс”. Он быстро развивается, но не занимался автокредитованием. В то время весьма заметным игроком на рынке автокредитов был самарский Промэкбанк с широкой сетью отделений в регионах, и мы приобрели его. Затем мы добавили еще один кирпич — “Столичное кредитное товарищество” (СКТ), московский банк, что было очень важно для развития бизнеса. И еще одно приобретение — “ДельтаКредит”, специализирующийся на ипотечном кредитовании. Промэкбанк и СКТ будут работать под одним брендом — “Русфинанс”, это будет одна из ведущих компаний в России, предоставляющая весь спектр услуг по потребительскому кредитованию. Шаг за шагом мы создаем крупного игрока на российском рынке потребительского кредитования. Мы хотим стать значимой фигурой на этом рынке и постепенно продвигаемся к этой цели.

— Получается, что вы консолидируете бизнес по потребкредитованию под крышей “Русфинанса”? А БСЖВ и Росбанк — это отдельные направления?

— Да. В конечном итоге, как мне это видится, здесь у нас будет примерно такая же структура, как во Франции. Там у нас есть два универсальных банка с широкой сетью отделений — SG и Credit du Nord. Кроме того, у нас есть компания Franfinance, которая предоставляет кредиты в магазинах и в которой можно оформить кредит по телефону. Французские потребители могут получить кредит в каждом из этих банков, которые конкурируют со многими другими.

— Означает ли это, что вы завершили покупки в России?

— Да.

— Совсем завершили?

— Вероятность исключения существует всегда. Никогда не говори “никогда”. Но мы построили основу своего бизнеса в России, и новых поглощений сейчас в планах нет.

— Каковы расходы на объединение банков под крышей “Русфинанса”?

— Эти расходы осуществляются в рамках текущего бюджета, поэтому я не могу назвать какую-то цифру.

— Когда была сформулирована нынешняя стратегия банка по развитию бизнеса в России?

— В 1999 г. Я тогда приезжал в БСЖВ, который в то время занимался корпоративным банкингом. Я обсуждал с его руководством возможность строительства розничной сети. И хотя расходы на открытие отделений были высоки, так же как и на предоставление качественных услуг, мы поняли, что в Москве и России покупательная способность людей стремительно растет, и приняли решение развивать розницу. А через полтора года начали параллельно развивать мелкое потребительское кредитование через “Русфинанс”.

— Похоже, финансовый кризис 1998 г. вас не очень испугал?

— Испугал. В 1998-2000 гг. мы сократили бизнес по работе с российскими компаниями. Идея развивать розницу пришла позже.

— Когда появилась идея войти в капитал Росбанка?

— Мы уже 10 лет работаем с “Норильским никелем”, так что знали владельцев “Интерроса” давно. Согендиректор SG Филипп Ситерн ранее встречался с г-ном [Владимиром] Потаниным. Идея войти в капитал Росбанка появилась не у меня и не у него, а у наших российских коллег. Они узнали, что “Интеррос” намерен провести IPO Росбанка. А если вы проводите IPO, это значит, что вы хотите увеличить капитал. Но IPO — не единственный вариант сделать это. И мы предложили Потанину более интересную сделку, чем IPO.

— Когда вы сделали это предложение?

— В начале июня. “Интеррос” заинтересовался, и за три месяца сделка была завершена.

— Переговоры начались, когда Росбанк уже был готов собирать заявки от инвесторов в рамках IPO. И премаркетинг показал, что их интерес весьма высок.

— Да, IPO было бы успешным.

— Так что у Росбанка была сильная позиция и он мог требовать более высокую цену.

— И у нас была сильная позиция, и мы могли настаивать на своих условиях при обсуждении стоимости сделки.

— Есть вероятность, что Росбанк еще проведет публичное размещение акций?

— Да, когда мы исполним опцион и если [развитие Росбанка] будет соответствовать нашим ожиданиям, можно будет рассмотреть вопрос о публичном размещении. Два из наших крупнейших дочерних банков, предлагающих универсальный набор услуг, в Чехии и Румынии — уже публичные компании.

— Вы сразу хотели стать контрольным акционером Росбанка или поначалу были готовы к роли портфельного инвестора?

— Мы с самого начала хотели иметь опцион, позволяющий довести долю до контрольной. Мы не финансовый инвестор, мы не приходим на рынок, чтобы получить доход от прироста капитала в кратко- или среднесрочной перспективе. Наш бизнес — это банковское дело, поэтому, принимая решение выйти на новый рынок, мы готовы заниматься в стране банковским делом десятилетиями.

— От чего будет зависеть решение SG, исполнять опцион или нет?

— От роста российской экономики и от качества этого роста. От эффективности работы Росбанка. Если мы не будем уверены в перспективах российской экономики, мы можем не исполнять опцион. Мы хотим его исполнить, но, если условия не будут подходящими, можем этого и не сделать.

— Вас не смущает, что после объявления о вхождении SG в капитал Росбанка его прибыль за первое полугодие по РСБУ несколько снизилась?

— Нисколько. Мы уверены в банке и его потенциале. Во время переговоров мы получили всю необходимую информацию. Еще не завершена полностью реструктуризация, связанная с интеграцией банковской группы “ОВК”, которую Росбанк приобрел в 2003 г. Мы считаем, что все идет нормально.

— Каков будет ваш вклад в деятельность Росбанка, ведь теперь она зависит и от вас?

— Информационные системы традиционно являются одной из сильных сторон SG, в этом мы можем помочь и Росбанку. Также, будучи глобальным банком, SG имеет огромный опыт в области управления активами и пассивами, который будет востребован в России по мере роста банковской системы. Мы также можем помочь Росбанку в таких областях, как маркетинг услуг для представителей верхнего слоя среднего класса, формирование и проведение политики в рамках противодействия отмыванию грязных денег. Есть 5-6 областей, где руководители Росбанка могут сделать выбор, сотрудничать с SG либо покупать решения у сторонней компании.

— В совет директоров Росбанка войдут представители SG?

— Да, это Филипп Ситерн, согендиректор, и Жан-Луи Маттеи, директор розничной сети за пределами Франции.

— Вы планируете участвовать в уже одобренной допэмиссии Росбанка?

— Если она будет проведена, то мы будем участвовать. У нас 20% акций Росбанка, и мы не хотим, чтобы эта доля была размыта.

— Вы обсуждали сделку с кем-либо еще кроме продавцов? С чиновниками, например?

— Да, в июле я встречался с [бывшим первым зампредом Банка России] Андреем Козловым. В то время переговоры по сделке еще продолжались.

— Почему SG предложил при исполнении опциона расплатиться с Росбанком собственными акциями?

— “Интеррос” официально заявил о своем интересе стать акционером SG. Мы сказали, что приветствуем это желание. Нет какого-то специального соглашения между SG и “Интерросом”. SG, как и любая публичная компания, открыт для инвесторов. Если “Интеррос” захочет стать владельцем акций SG, он может либо обсудить эту возможность с нами, либо купить их на открытом рынке.

— Какой пакет в SG может получить “Интеррос”?

— Этот вопрос нужно задавать ему. 1% акций SG сейчас стоит около $800 млн.

— Есть конкретные цели, которых вы хотите достичь на российском рынке? Какую долю рынка планируете занять?

— Мы не формулируем цели по отношению к доле рынка. Мы занимаемся банковским делом. Если вы планируете занять определенную долю рынка, значит, вы готовы неоправданно снижать цены [на свои услуги] и, следовательно, брать на себя дополнительные риски. Давать обещания относительно доли рынка — слишком рискованно для банка, занимающегося кредитованием. Выдавать кредиты нужно на максимально обоснованных условиях, чтобы обеспечить стабильность банка и всей банковской системы.

— Какова будет доля российского бизнеса в общем бизнесе группы?

— Если мы исполним опцион, то к 2010 г. на Россию будет приходиться примерно 2% от совокупных активов группы SG.

— А у вас есть какие-либо проекты с компаниями, входящими в “Интеррос”?

— Пока нет. Их нужно обсуждать.

— Какие развивающиеся рынки помимо российского вы считаете приоритетными?

— Мы практически завершили формирование бизнеса в других странах Центральной и Восточной Европы. Сейчас боремся с Citigroup за контроль над китайским Guangdong Development Bank; победитель станет первым иностранным банком, который будет управлять китайским банком. Так что китайский рынок для нас тоже приоритетный. Мы также объявили о намерении работать в Алжире.
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О КОМПАНИИ 

Societe Generale (SG), по данным журнала The Banker, занимает 4-е место во Франции и 26-е место в мире по капиталу ($22,75 млрд, рост на 5%) и 3-е место во Франции и 15-е в мире по активам ($1 трлн, рост на 41%). Выручка за 2005 г. — 19,3 млрд евро, чистая прибыль — 4,4 млрд евро. 74% акций SG находятся в свободном обращении, 7,6% — у персонала. Рыночная капитализация на 8 ноября 2006 г. — около 57 млрд евро.
“Банк Сосьете Женераль Восток” (БСЖВ) — российское подразделение SG. По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 октября 2006 г. активы БСЖВ составляли 36,6 млрд руб. (39-е место в России, рост на 38,6%), собственный капитал — 2,5 млрд руб. (68-е место, рост на 46,6%).
РОССЕЛЬХОЗБАНК

21.11.2006.  Статус опорного банка для аграрного нацпроекта позволил Россельхозбанку (РСХБ) войти в десятку крупнейших российских банков и стать одним из ведущих кредиторов россиян. За девять месяцев розничный портфель РСХБ вырос практически с нуля до 14 млрд руб., обогнав по этому показателю Альфа-банк. Но конкуренции со стороны РСХБ банкиры не ощущают — они не стремятся к кредитованию селян.
Россельхозбанк учрежден в марте 2000 г. указом президента для создания на его основе национальной кредитно-финансовой системы обслуживания предприятий АПК. 100% акций банка принадлежит государству, совет директоров банка возглавляет министр сельского хозяйства Алексей Гордеев.

За девять месяцев этого года РСХБ смог удвоить свои активы, чего не удалось никому из 50 крупнейших российских банков, свидетельствуют данные “Интерфакс-ЦЭА”. С валютой баланса в 190,7 млрд руб. к 1 октября РСХБ занял 10-ю строчку в списке крупнейших российских банков.

Старт стремительному росту РСХБ дал Владимир Путин, с подачи которого в конце прошлого года были запущены четыре национальных проекта, в том числе и развитие отечественного АПК. Путин пристально следит за развитием как аграрного проекта, так и банка. Президент пенял банку и на высокие ставки по кредитам, и на недостаточное присутствие в сельских районах. РСХБ снижал ставки и открывал новые офисы.

С января по октябрь в рамках нацпроекта выдано 106 000 кредитов более чем на 62 млрд руб., что стало существенным вкладом в развитие банка, говорит предправления РСХБ Юрий Трушин. А личным подсобным и крестьянско-фермерским хозяйствам досталось 20 млрд руб. из общего кредитного портфеля в 140 млрд руб.

Однако Трушин не склонен приписывать все заслуги в развитии банка исключительно государству. Государство лишь увеличивает капитал (в сентябре поступило 3,7 млрд руб.) и субсидирует процентную ставку заемщикам, а средства на реализацию проектов банк привлекает самостоятельно. В мае РСХБ привлек из-за рубежа заем на $700 млн, в сентябре — на $500 млн, напоминает старший аналитик Moody's Андрей Науменко. Большие объемы заимствований основываются на высоком рейтинге банка из-за поддержки со стороны государства, что привлекает инвесторов, объясняет Науменко.

Это окрыляет РСХБ. Стоит задача довести число отделений до 1500 с нынешних 700, говорит Трушин. Серьезным подспорьем станет передача примерно 200 расчетно-кассовых центров, закрываемых Центробанком в регионах. В результате РСХБ получит помещения, капитал, сотрудников и инфраструктуру. Однако возможный рост капитала оценивать преждевременно, считает Трушин.

Впрочем, РСХБ уже стал одним из ведущих розничных кредиторов. Кредиты физлицам в его портфеле к октябрю составили 14,1 млрд руб. По этому показателю банк занимает 13-е место в России, оттеснив на 14-ю строчку Альфа-банк. Однако банкиры не видят в РСХБ конкурента при кредитовании физлиц, уверяет управляющий директор розничного блока Банка Москвы Александр Шерстюков. Банк обслуживает ту часть населения, которая не интересна остальным игрокам, а именно — жителей сельской местности, уточняет ведущий эксперт Института конъюнктуры аграрного рынка Татьяна Рыбалова. К тому же не каждый банк обладает специалистами, способными проводить достойный анализ рисков, связанных с кредитованием этой части населения, добавляет она.

Трушин же намерен сделать РСХБ более универсальным кредитором. Нацпроект продлен до 2009 г. И помимо кредитования АПК банк будет выдавать сельским жителям образовательные кредиты, кредиты на строительство жилья, газификацию сельских домов и потребительские кредиты, говорит он.

В десятке крупнейших РСХБ уже стал пятым банком с госучастием. Это искажает ценовую конкуренцию и провоцирует дополнительные риски для частных банков, считает Науменко.

“Если банк работает эффективно, то какая разница, государственный он или нет. Если когда-то государство решит выйти из капитала РСХБ, проблем с поиском инвесторов не будет, оно получит прибыль”, — уверен Трушин.



ПОЧТА ПОМОЖЕТ РСХБ 

В начале декабря в рамках реализации национального проекта “Развитие агропромышленного комплекса” “Почта России” совместно с Россельхозбанком планируют начать выдачу кредитов сельским жителям в отделениях почтовой связи, говорится в сообщении почтовой службы. Клиент сможет не обращаться в банк для заключения договора, за него это сделает почта, которая впоследствии и выдает кредит. По такой схеме с февраля она работает с “Хоум Кредит энд Финанс Банком”. Сейчас эту услугу предоставляют около 200 отделений почтовой связи в 42 регионах, которые выдали более 60 000 кредитов на сумму свыше 1 млрд руб.

13.11.2006. Россельхозбанк сэкономил 120 млн долларов 

ЦБ передает ему помещения расчетно-кассовых центров

Уже в следующем году сеть Россельхозбанка (РСХБ) может увеличиться почти в два раза. Это произойдет, если банк организует на базе расчетно-кассовых центров (РКЦ) Банка России филиалы или допофисы. Соответствующую поправку к бюджету 2007 года, разрешающую передачу в уставный капитал РСХБ имущества ликвидируемых РКЦ Банка России, в прошлую пятницу одобрили депутаты Госдумы. 

Отметим, что Россельхозбанк участвует в реализации национального проекта «Развитие АПК». Для его реализации, а именно для обеспечения финансовыми услугами практически каждого сельского жителя, РСХБ необходимо расширять свою сеть. О недостатке отделений Россельхозбанка министру сельского хозяйства Алексею Гордееву говорил весной текущего года президент Владимир Путин. На что министр сообщил, что Россельхозбанк планирует открыть до конца текущего года порядка 200-250 допофисов. 

«У нас катастрофически не хватает банков в сельской местности. Передача Россельхозбанку РКЦ - это волевое государственное решение, которое поможет исправить ситуацию с нехваткой банков в сельской местности», - сказал РБК daily член Национального банковского совета, депутат Павел Медведев, - Россельхозбанк последнее время достаточно стремительно расширяет свою территориальную сеть. Но поскольку он государственный банк, то деньги на расширение сети выделяются из госбюджета. Для того чтобы сэкономить деньги на строительство новых помещений, было решено отдать те, которые освободятся после того, как ЦБ сократит свои РКЦ». Россельхозбанк же сможет использовать эти здания для того, чтобы открыть свои подразделения. 

Точное количество РКЦ, которое окажется в распоряжении Россельхозбанка, пока неизвестно. Но если предположить, что в федеральное казначейство будет передано по одному РКЦ в субъекте Федерации, то РСХБ достанется более 800 РКЦ. А это довольно щедрый подарок банку со стороны правительства, ведь сегодня открытие допофиса обходится банкам в среднем в 150 тыс. долл., а филиала - от 200 тыс. до 2 млн долл. То есть РСХБ может сэкономить на создании допофисов минимум 120 млн долл. 

«Россельхозбанк одномоментно получит достаточно большую филиальную сеть. Однако чтобы начать полноценную работу по оказанию финансовых услуг гражданам, банку потребуется время и средства на переоформление центров в допофисы», - говорит зампред правления Русского международного банка Константин Зырянов. 

«Ясно, что сельское хозяйство страны нужно поднимать, в том числе и за счет расширения финансовых услуг. Россельхозбанк как банк с госучастием имеет по сравнению с другими коммерческими банками для реализации этих целей преимущество, - полагает советник президента Связь-Банка Ольга Прокофьева, - Насколько успешно Россельхозбанк сможет поднять за счет сети РКЦ сельское хозяйство в регионах, сказать трудно. Ведь не везде, где расположены РКЦ, развивается сельское хозяйство». К тому же, по мнению г-жи Прокофьевой, вполне можно было бы организовать некий тендер по передаче РКЦ другим коммерческим банкам. 

Сеть Россельхозбанка насчитывает 70 филиалов и 624 допофиса. В рейтинге РБК «ТОР самых филиальных банков» по количеству отделений Россельхозбанк занимает вторую строчку, уступая пальму первенства Сбербанку. Сеть последнего насчитывает 20 151 филиал, допофис и оперкассу. Следующие строчки занимают Росбанк (494), Уралсиб (450), Банк Москвы (232) и Внешторгбанк (229). 

По данным ЦБ на 9 ноября 2006 года, в список его расчетно-кассовых центров (здания, сооружения, технические программные средства информационно-телекоммуникационных и инженерных систем) входило 929 отделений. 

СБЕРБАНК

7.11.2006.  Наблюдательный совет Сбербанка, скорее всего, рассмотрит вопрос о проведении допэмиссии в ноябре, сообщил президент банка Андрей Казьмин. Кроме того, в пятницу Сбербанк разместил пятилетние евробонды на $750 млн, под доходность на 0,8% годовых превышающую стоимость среднерыночных свопов (5,93% годовых).

9.11.2006. Заочное соревнование госбанков за право первым провести публичное размещение акций, похоже, выигрывает Сбербанк. Он может предложить свои акции инвесторам уже в феврале, а ВТБ — не раньше мая. Но чтобы уменьшить шансы иностранцев собрать блокпакет акций, “Сбер” собирается размещать эмиссию на миллиарды долларов на одной российской бирже и среди населения.
О том, что Сбербанк рассматривает возможность проведения допэмиссии, первый зампред правления банка Алла Алешкина сообщила аналитикам 23 октября. Наблюдательный совет банка может рассмотреть этот вопрос в конце ноября, рассказал вчера президент Сбербанка Андрей Казьмин. Если решение будет принято, объем размещения будет весьма значительным, но меньше $10 млрд, заявил Казьмин в интервью телеканалу Russia Today. “Думаю, спрос на акции будет очень высоким, потому что сегодня количество акций в свободном обращении (free float) достаточно небольшое. Они [акции Сбербанка] — ведущие среди "голубых фишек", и продают их с неохотой, — говорит президент банка в телеинтервью. — Так что помимо других положительных результатов, которые принесет публичное размещение, мы добьемся увеличения free float, повысим ликвидность наших акций”. По словам Казьмина, в банк постоянно обращаются с вопросами о предстоящей эмиссии ведущие инвестбанки, хедж-фонды, частные инвесторы.

Наблюдательный совет с очень высокой вероятностью одобрит допэмиссию, утверждает один из его членов: “Мы начали обсуждать уже технические детали”. “Безусловно, оно будет публичным — других вариантов просто нет, — продолжает он. — Сейчас идет разговор о том, каким будет объем размещения”. Член комитета по стратегии при наблюдательном совете “Сбера”, директор департамента Минфина Алексей Саватюгин рассказал “Ведомостям”, что менеджмент банка и комитет по стратегии уже рекомендовали наблюдательному совету одобрить публичное размещение. Размер эмиссии собеседники “Ведомостей” не назвали. Но для российского рынка сумма будет огромной, обещает Саватюгин.

Чиновников беспокоит большая доля нерезидентов в капитале крупнейшего банка страны. “По оценкам менеджмента, сейчас уже 25% акций банка принадлежат иностранцам, — рассказывает член наблюдательного совета. — Этот пакет вряд ли может быть консолидирован, но чем больше будет рыночная часть допэмиссии, тем больше вероятность, что в будущем иностранцам удастся консолидировать этот пакет. С другой стороны, покупка акций Центробанком может быть осуществлена только за счет эмиссии рублей, но Минфин опасается, что это внесет дополнительный вклад в инфляцию”. Но даже если ЦБ примет участие в размещении, его доля в капитале Сбербанка уменьшится, уверяет собеседник “Ведомостей”. Саватюгин отказался это комментировать, сказав лишь, что вопрос о покупке новых акций Центробанком должен решаться на заседании Национального банковского совета, который еще не обсуждал эту тему.

Менеджмент рекомендует провести размещение на одной российской площадке, утверждает один из членов наблюдательного совета “Сбера”. “Это и проще, и быстрее, — говорит он. — А проблем с привлечением нерезидентов не будет, они спокойно купят наши акции”. По его словам, если решение о допэмиссии совет примет в ноябре, “то в феврале акции уже будут на рынке”. Саватюгин рассказывает, что менеджмент рекомендовал разместить эмиссию в первом полугодии 2007 г. “Но точное время и цену мы пока не обсуждали”, — уточнил чиновник.

В таком случае Сбербанк опередит ВТБ, который собирается провести IPO на $4 млрд. “Если мы будем выбирать время [для размещения], оно [размещение], вероятно, будет проведено раньше, чем планирует ВТБ, так что не думаю, что мы столкнемся на рынке”, — сказал Казьмин Russia Today. Ранее президент ВТБ Андрей Костин говорил, что его банк может провести IPO уже в мае. Член правления ВТБ Василий Титов не стал комментировать заявление Казьмина.

Но по-настоящему народным размещение Сбербанка не станет, говорит источник в наблюдательном совете. Сейчас одна акция стоит около $2300, что не по карману большинству людей, хотя акции им, конечно, будут предложены, объясняет он.

Инвестбанкиры уверены в огромном спросе на новые акции Сбербанка. “Это одна из самых востребованных акций, ее будут покупать”, — уверен управляющий директор “Уралсиба” Камран Улуханов. “Февраль — это реальный срок, учитывая, что бумага уже котируется на биржах, — полагает вице-президент департамента рынков капитала "Атона" Денис Кузнецов. — Инвесторы их уже ждут”.

Если проводить размещение по всему миру, при нынешней конъюнктуре можно продать акций и на $8 млрд, полагает трейдер “Ренессанс Капитала” Дмитрий Куляшенец. “Здесь они привлекут столько же денег, что и на Западе, — иностранные инвесторы придут сюда”, — возражает управляющий директор “Тройки Диалог” Жак Дер Мегредичян. “Институциональные инвесторы — нерезиденты найдут способ купить акции “Сбера”, — признает Кузнецов.

16.11.2006. В феврале 2007 г. Сбербанк планирует разместить акции на $6-8,5 млрд. Этот диапазон уже одобрен комитетом по стратегическому планированию при наблюдательном совете банка. Большинство аналитиков и банкиров считают, что Сбербанк с легкостью проведет это размещение.
Вопрос о дополнительной эмиссии может быть рассмотрен наблюдательным советом банка в конце ноября, заявил на прошлой неделе президент Сбербанка Андрей Казьмин, а объем выпуска не превысит $10 млрд. Сразу несколько членов совета рассказали тогда “Ведомостям”, что банк предлагает провести в России публичное размещение акций на “огромную” сумму в феврале 2007 г.

Как сообщил “Ведомостям” один из членов наблюдательного совета Сбербанка, комитет по стратегическому планированию на прошлой неделе рассматривал разные варианты размещения — от 2,5 млн до 3,5 млн акций. По вчерашним котировкам Сбербанка в РТС ($2415) это соответствует сумме в $6-8,5 млрд. В рекомендациях комитета наблюдательному совету указан оптимальный объем допэмиссии — $8 млрд, рассказал “Ведомостям” другой член совета. Эту же цифру называют еще два источника, знакомые с материалами комитета по стратегическому планированию. Она соответствует стоимости 3,5 млн акций Сбербанка на 1 ноября.

Такого крупного размещения бумаг в России еще не было. Объем максимального IPO, которое прошло исключительно на внутреннем рынке, — это $367 млн (размещение “Магнита”). Тем не менее большинство наблюдателей уверены, что Сбербанку удастся собрать эти деньги внутри страны. “Банковских активов на рынке недостает, а любой портфельный инвестор хотел бы иметь сбалансированный страновой портфель, — говорит руководитель ФСФР Олег Вьюгин. — Акции "Сбера" ликвидны, проверены временем, сам банк имеет хорошие перспективы, поэтому покупать будут с большим удовольствием”. По его мнению, Сбербанк при желании мог бы разместить и 4,7 млн акций (такую допэмиссию банк может провести решением наблюдательного совета) на $11,4 млрд. Менеджмент банка предлагал именно такой объем, утверждает один из членов наблюдательного совета. Но зампред правления банка Алла Алешкина заявила “Ведомостям”, что допэмиссия будет меньше, отказавшись уточнить ее параметры.

Председатель банковского комитета Совета Федерации Сергей Васильев уверен, что Сбербанку хватит $8 млрд для повышения капитализации. На его взгляд, именно столько можно привлечь на нашем рынке и совет одобрит такой объем. “Спешить не надо, если потребуется, через год-два можно провести еще одну эмиссию”, — рассуждает Васильев. Но бумаги на $8 млрд лучше разделить пополам: половину разместить в России, а половину — на Западе, считает начальник аналитического отдела МДМ-банка Александр Кантарович. “Механизм размещения такого большого объема в России для меня непонятен, — признается он. — Размещение в Лондоне дало бы большую гарантию успеха”. А “Сбер” стал бы настоящей международной рыночной компанией, добавляет он. “Я думал, что объем размещения составит около $5 млрд, — говорит аналитик "Ренессанс Капитала" Дэвид Нэнгл. — Но на рынке сейчас большой спрос на акции финансовых компаний, и я считаю, что размещение "Сбера" будет очень успешным”.

А инвестбанкиры уже готовы поучаствовать в организации рекордного размещения. “Конечно, такое размещение привлечет все крупнейшие инвестбанки”, — уверен топ-менеджер западного банка. Посмотрите, как на ура прошли IPO китайских банков, напоминает гендиректор по России и СНГ инвестбанка Rothschild Виктор Некрасов. По его оценке, инвесторам до боли хочется иметь крупные пакеты чего-нибудь, кроме нефтегазового сектора. Rothschild в партнерстве с банком ABN Amro постарается, по словам Некрасова, принять участие в организации размещения “Сбера”. Впрочем, по словам одного из членов совета Сбербанка, менеджмент пока не планирует привлекать для этого инвестбанк.
14.11.2006.  Народный банк в эпоху капитализма по-прежнему ориентирован на массового вкладчика, утверждает Андрей Казьмин 

Сколько лет Сбербанку России? Некоторые граждане старших поколений еще помнят рождение Сбербанка СССР. Однако в 2001 году банк впервые широко отметил свой день рождения - и сразу 160-летие, а на днях "ветерану российского банковского движения" исполнилось 165 лет. С чем связана такая историческая парадигма? Об этом и о многом другом рассказывает президент, председатель правления Сбербанка России Андрей Казьмин.
Российская газета | Андрей Ильич, что общего между современным Сбербанком и дореволюционными сберкассами?

Андрей Казьмин | Сберегательные кассы в свое время создавались как наиболее демократичный банковский институт, ориентированный на массового вкладчика, и это традиционное направление нашей работы, безусловно, остается одним из ключевых и в двадцать первом веке. Сто шестьдесят пять лет развития обусловили превращение Сбербанка в крупнейший банк страны не только по объему активов, чистой прибыли и размеру капитала, но и по своей доступности для массового клиента. У нас более двадцати тысяч подразделений на территории России - по этому показателю мы в числе крупнейших филиальных сетей мира. И эта ориентированность на оказание банковских услуг неограниченному числу пользователей, безусловно, объединяет нас с теми, весьма скромными по размерам сберкассами, которые создавались сто шестьдесят пять лет назад.

РГ | Ваши коллеги по цеху имели немало претензий к Сбербанку из-за эксклюзивных госгарантий по вкладам. Но когда все банки оказались в равных условиях, то бегства вкладчиков из Сбербанка, как многие надеялись, не произошло. Причем число вкладчиков у Сбербанка продолжает расти. С чем это связано?

Казьмин | Просто произошло юридическое уравнивание в правах Сбербанка с остальными участниками рынка, потому что фактически мы уже давно были на равных. После отмены "монополии" на государственную гарантию по вкладам мы прогнозировали некоторое снижение нашей доли на рынке. Но так как после кризиса 1998 года наша доля на рынке вкладов была огромной, ничего страшного в этом снижении мы не видели. Изменение же ситуации на рынке в 2006 году, на мой взгляд, связано с тем, что люди стали лучше ориентироваться в банковских услугах, стали более требовательны к качественным банковским продуктам. Новая линейка вкладов Сбербанка с привлекательными условиями также сыграла свою роль. 

РГ | И это подтвердил кризис 1998 года?

Казьмин | Во время банковского кризиса 1998 года мы ничего из бюджета не получали и выкручивались за счет своих средств. Вкладчики, которые хранили деньги в Сбербанке, тогда не пострадали, и это стало одной из составляющих нашего успеха на рынке. Конкурентное преимущество наших банковских продуктов и качество обслуживания клиентов, которое мы предлагаем, выдерживают проверку временем и конкуренцией. Наиболее острая конкуренция на рынке финансовых услуг происходит в 12 крупнейших городах России, и основную массу средств мы собираем именно там. В начале 2006 года мы очень сильно изменили нашу систему вкладов, упростили ее, и теперь любому гражданину стало легче ориентироваться в наших услугах, а сотрудникам стало проще работать с массовым клиентом. Все это приводит к тем высоким результатам, которые мы сейчас имеем.

РГ | Тогда вопрос от наших читателей: когда Сбербанк рассчитается с вкладчиками по долгам СССР?

Казьмин | Можно понять чувства вкладчика Сбербанка СССР, который потерял значительную часть своих сбережений в результате либерализации цен в начале 90-х годов. Эти вклады по состоянию на 20 июня 1991 года были приняты на себя государством в качестве госдолга, с 1996 года идет выплата компенсаций, и сегодня уже около 20 категорий вкладчиков получают эти деньги. Конечно, размеры нынешних компенсаций и реальная стоимость дореформенных вкладов граждан сильно различаются, но общие суммы, идущие из бюджета на компенсации, и так весьма высоки (так, в 2006 году из федерального бюджета будет выдано на эти цели 44 млрд. рублей). Что касается 100-процентной компенсации дореформенных вкладов, то реализация этой задачи поставит крест на финансах нашей страны.

РГ | Предметом вашей особой гордости являются высокотехнологичные проекты. Вы имеете высокоскоростную сеть обслуживания клиентов по всей территории страны, которой могут позавидовать иные ведомства.

Казьмин | Таких проектов у нас много, есть проекты, о которых говорят, и те, которые незаметны для пользователей. Возьмем, например, систему срочных денежных переводов "Блиц" - это очень востребованный клиентами банковский продукт. И здесь как раз разветвленная филиальная сеть дает Сбербанку неоспоримые преимущества перед конкурентами - наши клиенты могут отправить денежные переводы в любую из 5500 точек по всей стране. Причем здесь не нужно указывать точный адрес получателя, достаточно отправить перевод в систему, и она выдаст его в любой точке. Скорость операции - в пределах 1 часа, тарифы небольшие. Отмечу, что проект "Блиц" - это в значительной степени разработка отечественных специалистов. Другим высокотехнологичным продуктом является "Мобильный банк". В ближайшее время его функциональность будет расширена. С помощью этой системы клиенты смогут не только получать информацию о состоянии своего карточного счета, поступлениях и списаниях, но и оплачивать коммунальные услуги.

РГ | И еще о технологиях, смогут ли они помочь справиться с огромными очередями в отделениях Сбербанка, где принимаются платежи?

Казьмин | Наша нагрузка больше, чем в европейских странах, в 4-6 раз, и увеличить во столько же раз количество филиалов, чтобы повысить качество обслуживания до уровня европейского, мы не в состоянии. Нам даже не дают купить достаточного количества помещений под организацию своих филиалов. Да и сама стоимость новых помещений при нынешних ценах на офисные помещения сделает их "золотыми", они не окупятся и за 20 лет. В таких условиях нам может помочь лишь расширение возможностей дистанционного обслуживания: упомянутый проект "Мобильный банк", который будет рассчитан на оплату коммунальных платежей по мобильному телефону, а также банкоматы и автоматизированные терминалы, которые будут принимать платежи дистанционно. Первый опыт в Москве и Санкт-Петербурге уже есть, будем развивать его в регионах.

РГ | Сбербанк активно участвует в реализации национальных проектов. Какие из них вы считаете для себя "профильными"?

Казьмин | Если судить по объему кредитования, то это, безусловно, нацпроект "Доступное жилье". За пятилетний период наши объемы кредитования жилищных программ увеличились более чем в 30 раз, а за истекший год на кредиты Сбербанка построено свыше 11 миллионов квадратных метров жилья. В рамках реализации национальных проектов основное внимание мы уделяем продукту "Молодая семья", ориентированному на молодежь. В текущем году были снижены процентные ставки, облегчены условия получения кредитов, снижен первоначальный взнос, при вычислении максимальной суммы кредита стал учитываться совокупный доход всех членов семьи, а не только одного заемщика, облегчены условия оформления залога. Также нами найден эффективный способ борьбы с недобросовестными компаниями, которые занимались привлечением денежных средств в строительство. Это ипотечный кредит с фондированием, когда деньги поступают на лицевой счет клиента, который "размораживается" только после оформления достроенной квартиры в его собственность. То есть клиент абсолютно застрахован от недобросовестного использования его денег застройщиком. 

РГ | А в каких еще нацпроектах вы принимаете участие?

Казьмин | Сбербанк активно участвует в кредитовании агропромышленного комплекса России, хотя это и не совсем наш профиль, но думаю, что и здесь наше участие будет на пользу. Сбербанк кредитует строительство крупных агропромышленных комплексов (свиноводческих и животноводческих), это проекты весьма непростые, с большими сроками окупаемости. Помимо этого мы занимаемся кредитованием мелких товаропроизводителей - таких кредитов не было в России с 1917 года, поэтому интерес к ним огромный и объем таких кредитов уже достиг нескольких миллиардов рублей. Главная проблема здесь возникает в стартовом залоге под кредит, который могут внести далеко не все мелкие производители, и здесь без помощи исполнительной власти на местах не обойтись.

РГ | Прежде было много дискуссий, что землю можно будет закладывать в банке, чтобы получить кредит. Что происходит на самом деле?

Казьмин | Пока это редчайший случай, если говорить о залоге земли, используемой для сельскохозяйственных нужд. Здесь настолько много всяких юридических и законодательных недоработок, что их устранение займет не один год. 

РГ | Сбербанк едва ли не первым начал выдавать образовательные кредиты. Почему они оказались не столь популярны, как, например, кредиты на жилье?

Казьмин | Образовательные кредиты мы начали предоставлять с 2001 года, они выдаются сроком до 11 лет, 5 из которых являются льготным периодом, когда выплачиваются только проценты, а основной долг погашается после трудоустройства выпускника. Созаемщиками студента являются родители или его ее близкие родственники. Пока этот вид кредитования не такой распространенный, как ипотека или потребкредитование, в том числе потому, что цена обучения несравнима со стоимостью жилья. Но она постоянно растет, как и процент студентов в вузах, обучающихся на платной основе, и нам видятся большие перспективы роста рынка образовательных кредитов. И если государство будет участвовать в субсидировании процентных ставок, то востребованность этого кредита будет значительно больше. Разговор об этом идет уже давно, и даже предполагается разработка специального закона об образовательном кредите, но пока Сбербанк находит возможности предоставлять кредиты на обучение и без этого, хотя это вид кредитования с повышенным риском.

РГ | Сейчас вы привлекаете на международном рынке достаточно дешевые денежные ресурсы. Можно ли вашим клиентам в связи с этим ожидать снижения процентных ставок по кредитам?

Казьмин | Дешевые международные ресурсы нам нужны для того, чтобы конкурировать с западными банками на российском рынке. После снятия законодательных валютных ограничений крупнейшие отечественные компании могут привлекать деньги на международном рынке, где их стоимость гораздо ниже, и сегодня уже более 45 процентов потребности в кредитовании наших крупнейших предприятий удовлетворяется иностранными банками. Поэтому если российские банки не будут способны конкурировать с зарубежными, то все наши клиенты уйдут к ним, а вместе с этим уйдут доходы и налоги. К тому же иностранные кредиты предоставляются не по российскому законодательству, что тоже немаловажно. 

РГ | И еще - вы берете кредиты за рубежом в долларах, а даете российским предприятиям в рублях. И возвращать они их будут тоже в рублях. А если курсовая разница изменится и рубль вдруг станет намного дешевле доллара, не возникнет ли у вас проблем с возвратом международных займов?

Казьмин | Напомню, что объем иностранных кредитов составляет всего 4 процента от суммы всех наших кредитных обязательств, и мы внимательно смотрим за соразмерностью внешнего долга, чтобы не ставить под угрозу интересы вкладчиков и клиентов. Напомню, что самый первый международный кредит - 225 миллионов долларов Сбербанк получил в 1997 году, а отдавал его в декабре 1998 года. И несмотря на кризис в стране, кредит был возвращен весь, до цента, и без государственной помощи. Поэтому я не вижу причин, по которым мы не сможем вернуть кредиты в нормальных экономических условиях, как и причины, по которой рубль может упасть по отношению к доллару.

РГ | Сейчас многие пророчат новый дефолт. Правда, на этот раз уже граждане не спешат расплачиваться с банками по кредитам. Аналитики сулят некоторым банкам неприятности. Как у вас обстоит дело с плохими кредитами?

Казьмин | Начну с того, что мы попробовали в нескольких точках выдавать потребительские кредиты на упрощенных условиях, как это делают некоторые отечественные банки - без анализа платежеспособности, на основании анкеты и паспорта. Всего за несколько месяцев уровень просроченной задолженности оказался неприемлемо высоким, и мы отказались от подобного эксперимента. Наши сотрудники тщательно проверяют клиента, прежде чем выдать ему кредит. Возможно, в связи с этим мы теряем какую-то часть нашей клиентуры на рынке, но это не те клиенты, ради которых стоит увеличивать кредитные риски банка. Поэтому уровень просроченных кредитов в Сбербанке меньше 0,4 процента - это очень хороший показатель по самым жестким мировым стандартам. При том, что размер ссудного портфеля частных клиентов Сбербанка постоянно растет и уже превышает 630 миллиардов рублей, количество наших клиентов-заемщиков свыше 7 миллионов человек. 

РГ | А как вы боретесь с неплательщиками? Некоторые банки нанимают даже сомнительные фирмы для выбивания долгов.

Казьмин | Мы не обращаемся к сторонним фирмам, "плохими" кредитами занимаются внутренние службы Сбербанка. И зачастую бывает достаточно одного телефонного звонка, хотя случаются и судебные разбирательства.

РГ | Банкиры добиваются сейчас введения уголовной ответственности за невозвращение кредитов. Как вы к этому относитесь?

Казьмин | Очевидно, к этому наши законодатели придут. Но нужно различать простой невозврат кредита по каким-то объективным причинам и кредитные махинации. Ведь меры наказания за системное финансовое мошенничество пока неадекватные: тот, кто украл копеечный товар в магазине, сегодня может получить гораздо больший срок наказания, чем крупный кредитный аферист. А для банка эти потери являются довольно существенными, как и затраты на выявление кредитных мошенников.

РГ | Перейдем от затрат к прибылям. За последние пять лет чистая прибыль Сбербанка выросла в 3,8 раза и в этом году за 9 месяцев превысила прибыль 2005 г. За счет чего происходит такой значительный рост доходов банка?

Казьмин | Ответ простой: наш кредитный портфель вырос с 2001 года в 5,5 раза - вот главный источник роста доходной базы. Более 70 процентов дохода Сбербанка дает кредитование, причем опережающими темпами растет именно кредитование граждан и 60 процентов кредитов дается малому и среднему бизнесу. Конечно, риски кредитования малого бизнеса несколько выше, чем крупных компаний, но это самый доходный сегмент кредитного бизнеса. Другой составляющей статьей дохода являются комиссионные услуги: количество услуг, которые получает клиент банка, по всей территории страны значительно растет. Плюс доходы от операций с ценными бумагами.

РГ | Сейчас многие граждане увлеклись покупкой акций. Не собираетесь ли вы создать на базе Сбербанка ОФБУ - аналог паевого фонда для работы на фондовом рынке в интересах вкладчиков?

Казьмин | Пока мы лишь плотно работаем в этом отношении с некоторыми паевыми фондами. Но вопрос создания своего фонда банковского управления периодически обсуждается. И я не исключаю возможности, что такой фонд может появиться в будущем, но на данный момент подобных планов у нас нет. 

РГ | Сейчас появилось много слухов о дополнительной эмиссии акций Сбербанка. Доля государства сократится якобы до 50 процентов плюс одна акция. Граждане действительно смогут прикупить себе кусочек Сбербанка?

Казьмин | Для того чтобы обеспечивать большой рост кредитования, банк должен иметь соответствующий размер капитала. Последний раз эмиссия акций Сбербанка была в 2001 году, с тех пор мы использовали и другие разрешенные законом пути увеличения капитала - через привлечение долгосрочного субординированного кредита на Западе; провели переоценку основных фондов. Теперь все имевшиеся возможности исчерпаны, и если мы не хотим тормозить развитие Сбербанка, то сейчас вопрос дальнейшего увеличения капитала требует решения путем проведения допэмиссии акций. Сейчас он обсуждается, и что либо комментировать до принятия решения я просто не имею права. Но могу сказать, если положительное решение по размещению будет принято, часть акций обязательно будет распространяться по подписке среди населения России, как это было в случае с "Роснефтью". Кстати, и сегодня, не считая того, что 1,5 процента его акций принадлежит работникам банка, держателями акций Сбербанка уже являются около 70 тысяч граждан.

РГ | Наверно, Сбербанк в этом смысле можно назвать самым "народным" из всех банков России. Расскажите о вашем участии в социальных программах?

Казьмин | Поскольку Сбербанк присутствует во всех регионах, он не может не участвовать в решении самых разных социальных проблем. Поэтому на протяжении многих лет мы переходили от разовых благотворительных акций к системной работе в этом направлении: в территориальных банках Сбербанка созданы специальные комиссии по благотворительности и спонсорству, в зависимости от своих доходов они имеют определенную смету расходов, которые они могут на это потратить. И, наверное, читателям будет интересно, что вся благотворительность и спонсорская помощь оказываются из фонда материального поощрения Сбербанка. Естественно, всем мы помочь не в состоянии, но доля фонда, которая идет на социальные программы, очень высока. Основные направления: в здравоохранении это детская онкология, в образовании - специальные соглашения с ведущими вузами по подготовке кадров, помощь школам в приобретении компьютерной техники, оплата тиражей учебных изданий, помощь детским домам и интернатам. Отдельное направление - шефская помощь Северному флоту, в котором задействованы все региональные подразделения Сбербанка. Плюс к этому четвертый год мы являемся генеральным спонсором театрального фестиваля "Золотая маска". Ну и еще одно направление, которое можно выделить, - помощь детскому спорту.

РГ | Сбербанк присутствует во всех регионах России, и на его базе вполне можно было бы проводить мониторинг экономического самочувствия россиян. Вы можете описать рядового клиента Сбербанка? 

Казьмин | Если мы говорим о вкладчике, то это гражданин, который приносит в банк в среднем около семи тысяч рублей. На пенсионных вкладах средний размер будет гораздо больше, потому что проценты по ним выше. Хотя на самом деле пенсионными вкладами вовсе не обязательно пользуются одни лишь пенсионеры - они сегодня превращаются в инструмент коллективных семейных инвестиций. В общем, средний возраст вкладчика - около 45 лет. А вот возраст среднестатистического заемщика, напротив, находится на уровне 25-35 лет. Что, впрочем, и неудивительно, ведь именно эта категория россиян, выросших после смены государственного строя, наиболее активно участвует в рыночных экономических отношениях.

28.11.2006.  Сегодня наблюдательный совет Сбербанка решит вопрос о допэмиссии акций. Банк предлагает утвердить размещение акций на $8,75 млрд.
Сбербанк — крупнейший банк в Восточной Европе. 63,76% его голосующих акций (60,57% уставного капитала) принадлежит Банку России. На 1 ноября, по данным банка, его капитал составлял 333,7 млрд руб., чистая прибыль — 72,9 млрд руб. Капитализация на ММВБ — 1,31 трлн руб. ($50 млрд).

В октябре зампред правления Сбербанка Алла Алешкина заявила, что самый крупный банк страны планирует провести допэмиссию акций. Сегодня этот вопрос рассмотрит наблюдательный совет банка, рассказали “Ведомостям” несколько его членов. Руководители банка и ЦБ не раскрывали параметров эмиссии. Президент Сбербанка Андрей Казьмин лишь говорил, что она будет меньше чем на $10 млрд. Но ненамного, утверждают источники, знакомые с материалами к заседанию наблюдательного совета. По словам двух его членов, на голосование вынесен вопрос о публичном размещении 3,5 млн акций рыночной стоимостью $8,75 млрд. Продаваться они будут только в России.

Проблем с одобрением не будет, уверен чиновник, знакомый с ситуацией в наблюдательном совете “Сбера”. “Думаю, решение будет одобрено, — полагает один из директоров банка. — Вряд ли у кого-нибудь появится желание застопорить работу главного банка страны, у которого нормативы уже на грани [установленных ЦБ предельных значений] из-за нехватки капитала”. По данным Сбербанка, норматив достаточности его капитала (отношение капитала к активам, взвешенным с учетом риска) снизился с 15,5% в январе 2003 г. до 12,4% к октябрю при минимальных для участников системы страхования вкладов 11%. “Ни прибыли, ни субординированных кредитов, ни переоценки имущества банку уже не хватит [для необходимого наращивания капитала], — уверен собеседник "Ведомостей". — ЦБ сам писал все нормативы и прекрасно понимает, что иного выхода [кроме допэмиссии у банка] нет”.

Проблемой может стать разве что явка — “за” должны проголосовать все 17 членов совета. Тогда Сбербанк может разместить до 4,75 млн акций из имеющихся у него 10 млн объявленных (52,6% голосующих акций, или 50% уставного капитала). “Сейчас все выглядит так, что эмиссию одобрят, но достаточно одного воздержавшегося [или отсутствующего], чтобы совет не смог принять решение”, — говорит один из директоров Сбербанка, не “на 100% уверенный” в окончательном решении. Проблемой может стать только неполная явка, утверждает другой член совета, по словам которого “до сих пор непонятно, приедет ли министр экономического развития Герман Греф”. Другой член совета не исключает сюрпризов от министра финансов Алексея Кудрина, но каких именно, он не уточнил. Помощник Кудрина и еще один подчиненный министра утверждают, что сам Кудрин пока не определился, придет ли на заседание. Другой член совета говорит, что банк получил подтверждение от Кудрина, что он посетит заседание. “Заседание специально назначили в такое время, чтобы смогли прийти все. На то, чтобы перевести голосование в заочную форму, может не хватить времени”, — говорит он.

Если сегодня совет не утвердит допэмиссию, то успеть провести размещение в феврале, как планировал менеджмент, будет сложно, предупреждает член наблюдательного совета.

В параметры размещения может внести коррективы и рынок. “Не исключено, что размещать все 3,5 млн акций не потребуется, — говорит источник в Сбербанке. — Чтобы банк мог успешно развиваться в течение трех лет, по подсчетам менеджмента, достаточно привлечь 200 млрд руб. Но в последнее время акции растут так быстро, что хватит и меньшего числа бумаг”. По его словам, чем больше объем допэмиссии, тем сложнее удержать котировки от снижения.

По мнению начальника аналитического отдела МДМ-банка Алекса Кантаровича, банку достаточно $6 млрд, а аналитик “Тройки Диалог” Эндрю Кили считает, что хватит и $5 млрд
29.11.2006.  Греф и Кудрин остановили допэмиссию акций банка

Публичное размещение акций крупнейшего банка Восточной Европы — Сбербанка откладывается. Два министра — Герман Греф и Алексей Кудрин — проигнорировали вчера заседание наблюдательного совета “Сбера”, а решение о допэмиссии может быть принято только единогласно. Одному из чиновников не понравилась идея делать скидки для нынешних владельцев акций Сбербанка.
63,76% голосующих акций Сбербанка (60,57% уставного капитала) принадлежит Банку России. На 1 ноября, по данным банка, его капитал составлял 333,7 млрд руб., чистая прибыль — 72,9 млрд руб. Капитализация на ММВБ — 1,31 трлн руб. ($50 млрд).

Вчера наблюдательный совет Сбербанка должен был рассмотреть вопрос о дополнительной эмиссии акций. Несколько членов совета рассказывали “Ведомостям”, что директорам будет предложено проголосовать за публичное размещение 3,5 млн акций. Сейчас такой пакет стоит немногим меньше $9 млрд. Одобрить эмиссию совет мог только единогласно — такой порядок прописан в уставе банка. Но голосование так и не состоялось. Днем министр экономического развития Герман Греф, находясь в Туле, рассказал журналистам, что его ведомство предлагает перенести вопрос о допэмиссии и “сегодня это решение не принимать”. “Надо еще доработать механизм размещения, предложенная сумма нормальная”, — заявил Греф. Помимо Грефа заседание наблюдательного совета “Сбера” проигнорировал и министр финансов Алексей Кудрин, рассказал “Ведомостям” один из членов совета. В итоге вопрос был исключен из повестки заседания. Не обсуждался он и формально, утверждает источник, знакомый с одним из членов наблюдательного совета. По оценке Грефа, на доработку механизма может уйти 2-3 недели.

Независимый член совета удивлен и называет решение о допэмиссии абсолютно продуманным. “Срыв одобрения полностью на совести этих двух господ”, — заявил он, затруднившись объяснить, чем вызван демарш Грефа и Кудрина. В пресс-службах Минэкономразвития и Минфина не смогли прокомментировать ситуацию.

Чиновник Минэкономразвития утверждает, что в материалах, поступивших в это ведомство, не хватает информации: непонятно, как будет составляться книга заявок, как будет определяться цена размещения и будет ли она совпадать с ценой для акционеров, желающих реализовать преимущественное право выкупа. Не ясно и на каких биржах пройдет размещение. По словам чиновника, в начале декабря должно пройти согласительное совещание между министерствами и банком. Он уверен, что наблюдательный совет одобрит эмиссию до начала 2007 г. Другой чиновник, знакомый с позицией ведомства Грефа, рассказал, что министру не понравилось предложение установить цену акций “историческим методом” (средневзвешенная цена за определенный срок), тем самым введя скидки для нынешних владельцев. Крупнейшими частными владельцами акций “Сбера” являются “Нафта-Москва” (около 6%), “Интеко” и “Евроцемент”. Впрочем, чиновник, близкий к наблюдательному совету, настаивает, что задержка техническая, хотя и отказался назвать причину. По его словам, противников у идеи выпуска все равно нет и, скорее всего, наблюдательный совет одобрит допэмиссию до конца года. Политическое решение о проведении допэмиссии принято, поэтому она в любом случае состоится, соглашается председатель банковского комитета Совета Федерации Сергей Васильев. С ним согласен председатель банковского комитета Думы Владислав Резник.

“Вопросы чиновников абсолютно разумные: $8 млрд — это не карманная мелочь, очень важно, чтобы все детали были оговорены и продуманы с самого начала”, — полагает начальник аналитического отдела МДМ-банка Алекс Канторович. Тем более что весь объем акций планируется размещать в России и без привлечения западных инвестбанков, а по словам аналитика, это не самый оптимальный вариант, поскольку подавляющее число инвесторов хотело бы видеть ADR банка и листинг на одной из западных бирж.

Сбербанк — не единственный госбанк, задумавший публичное размещение акций: провести IPO хочет и ВТБ, который разместит около 25% своих акций стоимостью $4-5 млрд. Сейчас топ-менеджеры ВТБ рассчитывают, что IPO банка пройдет в мае. А Сбербанк нацелился на февраль. Как утверждал один из членов совета, перенос решения совета со вчерашнего дня автоматически означает перенос размещения на март. “Негативный сценарий для обоих банков — это выход на рынок одновременно, — считает аналитик Альфа-банка Наталья Орлова. — Поэтому оба заинтересованы выбежать первым. Возможно, что отсрочка по ВТБ и вызывает желание приостановить эмиссию “Сбера”. По мнению аналитика, для Сбербанка любая отсрочка — это негативный момент: “2-3 недели легко могут превратиться в "после Нового года", а банку нужен капитал, чтобы удерживать свою долю рынка, и ему обязательно нужно успеть провести допэмиссию в первом полугодии”. Но и ВТБ еще предстоит перейти на единую акцию с Промышленно-строительным банком. Ни переход на одну акцию, ни размещение не может состояться, пока банк не будет исключен из списка стратегических предприятий. Сделать это можно только по указу президента, который до сих пор так и не подписан. Правительство даже назначило специальное заседание на 7 декабря, чтобы обсудить размывание доли государства в ВТБ.
30.11.2006. Сбербанк предложил Минфину свои облигации

Министерство отправило банк в ЦБ 

Вчера на VII Московском международном банковском форуме президент Сбербанка Андрей Казьмин предложил разрешить Министерству финансов выкупать облигации коммерческих банков и таким образом участвовать в рефинансировании банковской системы. При этом вице-президент Росбанка Михаил Ершов считает, что специализированным и государственным банкам нужно дать возможность приобретать акции коммерческих банков в ходе их IPO — это, по его мнению, также послужит капитализации банковской системы. Однако в Минфине РБК daily заявили, что рефинансирование банков не входит в задачи их ведомства и покупка акций кредитных организаций также не соответствует целям специализированных госбанков. 

По словам г-на Казьмина, в России отсутствует система долгосрочного рефинансирования отечественных банков, и поэтому они вынуждены размещать свои обязательства за границей. Он добавляет, что это несмотря на то, что «выход на зарубежные рынки для банков является более обременительным, чем для корпоративных заемщиков, поскольку нам приходится создавать резервы». И эта позиция понятна, ведь с 1 октября 2006 года ЦБ повысил до 3,5% норматив обязательных резервов по заимствованиям банков, привлеченным от нерезидентов, а вчера первый зампред ЦБ Алексей Улюкаев заявил, что Банк России готов рассмотреть вопрос об увеличении нормативов резервирования по привлечению средств от нерезидентов. По его словам, Банк России не намерен дополнительно стимулировать российские банки в плане заимствований средств за рубежом. Поэтому Андрей Казьмин предлагает разрешить Минфину выкупать облигации банков и таким образом участвовать в их долгосрочном рефинансировании. 

Однако директор департамента финансовой политики Минфина Алексей Саватюгин вчера заявил РБК daily, что «рефинансированием коммерческих банков занимается ЦБ, в задачи Минфина это не входит. В этом процессе мы участвуем только на уровне разработки соответствующих законопроектов». Поэтому, по мнению г-на Саватюгина, инициатива главы Сбербанка вряд ли осуществима. Начальник аналитического управления Промсвязьбанка Мария Субботина полагает, что Минфин не согласится тратить бюджетные средства и деньги из стабилизационного фонда на приобретение ценных бумаг отечественных банков. Но даже если Минфин поддержит предложение главы Сбербанка, считает Мария Субботина, им смогут воспользоваться лишь очень надежные банки, которые сейчас и так хорошо размещаются. 

Вице-президент Росбанка Михаил Ершов, выступая вчера на банковском форуме, в свою очередь предложил предоставить возможность специализированным и государственным банкам приобретать акции коммерческих банков в ходе их IPO. Это, по мнению г-на Ершова, повысит капитализацию банковской системы. Алексей Саватюгин раскритиковал и это предложение, сказав, что специализированные госбанки создаются не для покупки ценных бумаг универсальных кредитных организаций, у них совершенно иные задачи. 

Источник в МЭРТе на условиях анонимности сказал РБК daily, что он допускает возможность покупки ВТБ и Сбербанком акций частных банков в ходе их IPO. «Но зачем предоставлять такие права специализированным госбанкам, как например, Россельхозбанку, непонятно», — отметил источник. В тоже время предполагается, что создаваемый на базе Внешэкономбанка Банк развития получит право выступать в качестве андеррайтера, когда эмитентом являются компании, участвующие в реализации национальных проектов, при этом Банк развития будет выкупать нереализованную часть выпуска бумаг эмитента. То есть Банк развития как специализированный банк все же получит право при определенных условиях приобретать ценные бумаги кредитных организаций. 

	


СОБИНБАНК
16.11.2006.  Владимир Рыкунов возглавит Собинбанк. Пост предправления ему уступил Сергей Кириленко, решивший на правах основного совладельца банка пересесть в кресло председателя совета директоров и больше времени уделять девелопменту.
По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 октября активы Собинбанка составляли 46,5 млрд руб. (33-е место среди российских банков), капитал — 4,8 млрд руб. (38-е место). Два контролирующих акционера — Сергей Кириленко и Константин Беков. Рыкунов родился в 1968 г., окончил аспирантуру экономического факультета Московского госуниверситета. С 1992 г. — член правления банка “Глория”, в 1996 г. пришел в МДМ-банк начальником управления клиентского обслуживания, в 1997 г. назначен зампредседателя правления.

Контракт с Рыкуновым подписан на три года. Этот выбор Кириленко объясняет большим менеджерским опытом Рыкунова в построении высокотехнологичных банковских процессов и развитии сети.

На прежнем месте работы — в МДМ-банке — Рыкунов курировал операционный департамент и департамент банковских технологий. Когда в конце 2005 г. предправления Андрей Савельев покинул МДМ-банк, до прихода на эту должность Мишеля Перирена Рыкунов исполнял обязанности руководителя. В “МДМ” полномочия Рыкунова отойдут к зампредседателя правления Евгению Туткевичу.

Рыкунов прекрасно понимает философию развития бизнеса, говорит управляющий партнер компании New Russia Growth Capital Advisers Алексей Панферов, работавший с Рыкуновым в МДМ-банке. “Он отлично разбирается в рознице, коммерческом и инвестиционном банкинге”, — хвалит бывшего коллегу Панферов.

А один из знакомых Рыкунова называет назначение закономерным из-за акцента Собинбанка на ритейле. Наиболее интересным проектом из других предложенных объяснил свой выбор и Рыкунов, отказавшись обсуждать его детали.

Гендиректор “Интерфакс-ЦЭА” Михаил Матовников называет нормальной практику, когда акционеры, вырастив свой бизнес до определенного уровня, отходят от оперативного управления. Решение Кириленко отойти от оперативного управления закономерно, продолжает Матовников: “На должности предправления очень сложно уделять внимание другому бизнесу”. Помимо акций Собинбанка Кириленко принадлежат 19% в холдинге “Русагро”. В октябре Кириленко признался, что с основным акционером “Русагро” и своим партнером Вадимом Мошковичем планирует начать строительство частного города в ближайшем Подмосковье. Пост гендиректора компании “Масштаб”, управляющей этим строительным проектом, Кириленко сохранит, уверяют в банке.



ЧЕМ ЗАЙМЕТСЯ КИРИЛЕНКО-СТРОИТЕЛЬ 

Из принадлежащих “Русагро” 12 000 га по калужскому направлению под застройку пойдет около половины, рассказывал ранее Кириленко. Планируется построить 11 млн кв. м недвижимости, из них более 2 млн кв. м — коммерческие площади. Процесс обустройства территории рассчитан на 20-25 лет, стоимость проекта — $7 млрд.
ФИНАМ

22.11.2006.  “Финам” нашел западного партнера — им станет Saxo Bank. Но делиться российская инвесткомпания будет не долями в капитале, а прибылью. Датский банк предоставит IT-платформу и инфраструктуру, за счет чего “Финам” планирует получить до 10 000 новых клиентов, играющих на валютном рынке.
В первом полугодии объем операций “Финама” с ценными бумагами составил 997 млрд руб., чистая прибыль — 21,6 млн руб. Компания входит в тройку крупнейших операторов на ММВБ, у нее около 17 000 клиентов. Saxo Bank специализируется на онлайн-инвестициях на международных рынках капитала и управлении инвестпортфелем. Его технологиями пользуются партнеры более чем в 70 странах.

Гендиректор “Финама” Виктор Ремша утверждает, что в последнее время спрос на услуги доступа к рынку Forex очень велик. Это подвигло компанию на поиск партнера для работы на этом рынке. Выбор пал на датский Saxo Bank, который обеспечит доступ к более чем 20 биржам в обмен на часть прибыли “Финама”. Подобные “Финаму” партнеры у Saxo есть в 70 странах.

Партнерство заключается в форме white label partnership. Идея в том, что одна компания использует продукт другой, продвигая его под собственным брендом. “То, что мы работаем с достойным западным партнером, может быть важным преимуществом для тех, кто хочет торговать, но боится”, — говорит представитель “Финама” Владислав Кочетков.

“Финам” будет заключать сделки на Forex с клиентами-физлицами от своего имени и нести ответственность по ним. Но хеджировать риски будет у западного партнера с помощью зеркальных сделок, рассказывает руководитель банка “Финам” Роман Базылев. “Мы покупаем [контракт] у клиента по одной цене, а Saxo продаем чуть дороже — в пределах одного пункта”, — объясняет Базылев. Часть гарантийных обязательств, вносимых клиентами для торговли с кредитным плечом, будет передаваться Saxo, который сможет зарабатывать на их размещении, уточняет Базылев.

Гендиректор Saxo Bank Ларс Кристенсен сказал “Ведомостям”, что очень доволен партнерством. “Мы давно хотели найти сильного партнера в России, который, как и мы, специализируется на онлайн-бизнесе и при этом лучше нас понимает культуру и требования местных клиентов”, — радуется он. Партнерство начнется с работы на Forex, а впоследствии будет расширяться за счет других инструментов, уточняет руководитель восточно-европейского отделения Saxo Bank Виталий Бутбаев. “Финам” будет предлагать 130 валютных пар, тогда как российские дилинговые центры в основном ограничиваются 20-30 парами“, — отмечает Кочетков.

Директор по валютным операциям на внешних рынках Альфа-банка Александр Красный говорит, что “Финам” “нашел достойного партнера”, хотя и не понимает, зачем его рекламировать. “Ведь клиенты могут уйти к самому Saxo”, — считает он. По словам начальника департамента международных рынков “Брокеркредитсервиса” Ратмира Левчука, важно не только в каком банке хеджируется брокер, но и какова устойчивость предлагаемого сервиса. А Saxo Bank, UBS и Deutsche Bank считаются специалистами по Forex, говорит Левчук. “Успех предприятия сильно зависит от того, что "Финам" сможет приложить к возможностям Saxo”, — считает он.

Участники рынка говорят, что Saxo давно пытается привлечь российских клиентов, размещая рекламу в Интернете. “Конечно, они предоставляют множество услуг, которых не предоставляют российские дилинговые центры, однако то, что все оформление отношений будет происходить по почте, многих отпугивает. Да и разница между ценой покупки и продажи по валюте у них нормальная, а по многим другим инструментам — слишком большая”, — говорит один из них. По словам Кристенсена, сейчас у банка в России лишь несколько институциональных инвесторов.

В этом году объем сделок российских индивидуальных игроков на рынке Forex составит примерно $350 млрд (рост за год — около 85%), прогнозирует исполнительный директор группы компаний “Форекс клуб” Николай Фарыма. Он считает, что “Финам” привлечет не более 6000 клиентов за год. Базылев же ожидает, что пользователей услуг по игре на Foreх будет около 10 000. А один из менеджеров Saxo говорит, что его банку достанется около половины заработка, полученного от их обслуживания. Планируемые финансовые показатели участники соглашения не раскрывают, не делятся ими и другие операторы рынка Forex.



РАЗМЫТЫЕ ГРАНИЦЫ 

“Сначала брокерские компании выступали против тех, кто специализируется на Forex, утверждая, что работа этого рынка в отличие от фондового слабо регулируется законодательством и он якобы является более рисковым. Однако в итоге они поняли, что стоит заняться этим бизнесом, потому что желающих торговать валютой на рынке гораздо больше, чем желающих торговать акциями”, — говорит гендиректор финансовой группы “Калита-Финанс” (специализируется на Forex) Олег Захарченко. По его словам, пока сильных игроков на валютном рынке среди брокеров фондового рынка нет. Недавно “Калита” сама начала предоставлять услуги на рынке ценных бумаг, признает Захарченко.

УРАЛСИБ
            24.11.2006.  УРАЛСИБ планирует секьюритизацию. Стоимость сделки может превысить 100 млн долларов.

            Лизинговая компания «УРАЛСИБ» рассматривает возможность проведения секьюритизации портфеля лизинговых кредитов. Об этом РБК daily сообщил гендиректор компании Дмитрий Шицле. Скорее всего, сделка будет осуществлена в следующем году. Она станет второй подобной сделкой на российском рынке: ранее секьюритизацию провела компания «Магистраль», предоставляющая лизинговые услуги РЖД. 

           В настоящее время, по словам г-на Шицле, компания ведет активные консультации с рядом андеррайтеров. «Мы выпустим меморандум, возможно, уже в конце этого года либо в начале следующего, — сказал он. — Однако окончательное решение еще не принято». По его словам, компания, скорее всего, выпустит облигации, обеспеченные контрактами на поставку автомобильной техники. «Дело в том, что одним из требований для выпуска секьюритизированнных ценных бумаг является однородность контрактов, выступающих в качестве обеспечения сделки, а автолизинг — одно из наиболее развитых направлений деятельности нашей компаниии и составляет почти треть нашего портфеля»,— пояснил Дмитрий Шицле. 

            В частности, объем только розничных сделок по поставкам в лизинг автомобилей у лизинговой компании «УРАЛСИБ» сейчас превышает 70 млн долл. Объем сделки будет не меньше 100 млн долл. «Секьюритизацию имеет смысл проводить на сумму не менее 100 млн долл., — говорит г-н Шицле. — Возможно, объем нашего выпуска будет больше. Но точно, не меньше». 

           Посредством секьюритизации лизинговая компания «УРАЛСИБ», по словам Дмитрия Шицле, намерена получить свободные средства для своего развития, а также уменьшить зависимость от материнского банка. 

            До сих подобных сделок на российском лизинговом рынке не случалось, поскольку компаний с портфелем свыше 100 млн долл. на рынке практически нет. Единственным прецедентом в марте этого года стал выпуск секьюритизированных облигаций дочерней компанией холдинга «КИТ Финас» — «Магистраль Финанс»: объем этой сделки составил 465 млн долл., а в качестве обеспечения выступили платежи по лизинговыми контрактам с ОАО «РЖД». Однако эксперты не считают эту сделку рыночной, поскольку де-факто речь шла об одном контракте с лизингополучателем, в роли которого выступало ОАО «РЖД». Таким образом, планируемая УРАЛСИБом секьюритизация станет первой на рынке сделкой, обеспечением по которой будут выступать контракты с частными компаниями. 

             По мнению гендиректора «Ханса Лизинг» Виталия Ляскавки, сделка, готовящаяся лизинговой компанией «УРАЛСИБ», крупная даже по сравнению с аналогичными банковскими секъюритизациями, при этом он отмечает, что выбор в качестве обеспечения портфеля автомобильных контрактов абсолютно логичен. «В России лизинг транспорта составляет порядка 50% всех лизинговых сделок, при этом лизинг автотранспорта по привлекательности уступает лишь лизингу железнодорожного оборудования», — говорит г-н Ляскавка. 

ХИММАШБАНК

22.11.2006.  Бывший пивовар Олег Тиньков стал финансистом – он будет развивать Химмашбанк

Олег Тиньков возвращается в большой бизнес. Экстравагантный пивовар купил небольшой московский Химмашбанк. Эксперты уверены, что банк Тинькова будет ориентирован на потребительское кредитование.
Олег Тиньков стал финансистом. Председатель совета директоров компании «Тинькофф» купил московский «Химмашбанк» и возглавил совет директоров кредитной организации. 

Директор по маркетингу компании «Тинькофф» Оксана Григорова отказалась прокомментировать «Прайм-ТАСС» информацию о приобретении «Химмашбанка». 

Но по ее словам, у компании «есть планы работать на финансовом рынке». Однако в отчетных материалах, размещенных на сайте Цетробанка, господин Тиньков уже указан в качестве председателя СД «Химмашбанка». 

В члены совета директоров небольших банков чаще всего выбирают собственников акций кредитной организации, или людей, близких к руководству банка. Аналитик компании Financial Bridge Ольга Шкред полагает, что у Олега Тинькова всегда был пакет акций, который он сейчас решил увеличить. 

«Тиньков - активный бизнесмен. Он не раз заявлял о том, что ему интересны разные области предпринимательства», - рассказывает эксперт. 

Ранее Олег Тиньков работал на пивном рынке. Его компания владела двумя пивоваренными заводами под Петербургом. Главными брендами частной пивоварни были «Тинькофф», «Текиза», Zoom и «Т». 

Участники рынка отмечали, что продвижению марок способствовала личная харизма Тинькова. Предприниматель спонсировал выступления рок-музыкантов и сам нередко участвовал в концертах, давал многочисленные интервью, в одном из которых объяснял свою медиа активность желанием сэкономить на рекламе. 

В 2005 году господин Тиньков продал свой бизнес транснациональному холдингу Sun Interbrew. После завершения сделки эксперты удивлялись «деловому чутью» владельца компании «Тинькофф» - по мнению участников рынка, он сумел продать пивоваренный бизнес по максимальной цене, порядка 200 млн. долларов. 

По данным источника «Прайм-ТАСС» в банковских кругах, господин Тиньков решил купить банк и нанял менеджеров, которые могли бы осуществить сделку весной 2006 года. «Однако сумма, которую он готов был вложить в этот бизнес, показалась организаторам маленькой - 20 млн. долларов - и они отказались от участия в проекте», - рассказал осведомленный источник. 

Несмотря на это, Олегу Тинькову удалось купить «Химмашбанк». Эта кредитная организация входит в систему страхования вкладов. Уставный капитал банка составляет 72 млн. рублей. По состоянию на 1 октября 2006 года прибыль «Химмашбанка» достигла 1,379 млн. рублей. 

Акционерный банк «Химмашбанк» был создан в 1994 году. 

В 2003 получил лицензии на проведение банковских операций с физическими и юридическими лицами. В состав совета директоров, кроме Олега Тинькова, также входят Ульяна Антонова, Константин Аристархов, Александр Корецкий, Вадим Стасовский. 

Объем вкладов физических лиц в «Химмашбанке» на 1 января 2006 года составил 26,347 млн. рублей. Средства клиентов (не кредитных организаций) на ту же дату - 77,9 млн. рублей. Генеральный директор «Интерфакс-ЦЭА» Михаил Мотовников считает, что «Химмашбанк» стоит дешево. «Не менее 78 млн. рублей и не больше 200 млн. рублей», - полагает эксперт. 

Аналитики финансового рынка предполагают, что банк может быть ориентирован на выдачу потребительских кредитов. Михаил Мотовников считает, что у Олега Тинькова есть шансы на успех в банковском деле. 

«Одна из проблем современных банкиров заключается в том, что они ведут дела традиционно, опираясь на многолетний опыт, накопленный с 19 века, - говорит Михаил Мотовников. - При этом на западе есть прецеденты успешного ведения розничного банковского дела людьми, у которых есть опыт работы в сфере обслуживания». 

«Сложно сказать сработает ли это в России, но шанс есть», - добавил господин Мотовников. 

ЮНИАСТРУМ  БАНК

13.11.2006. О развитии филиальной сети Юниаструм Банка рассказывает президент банка Гагик Закарян

- Насколько успешным для банка стало развитие региональной сети?

- Для нас это, безусловно, очень успешное направление. Доказательством является увеличение региональной составляющей в объеме продаж всех основных продуктов банка. Это подтверждает правильность выбора стратегии развития банка, предполагающей, что будущее развития банковских услуг за региональными клиентами.

- Планирует ли банк дальше расширять свою региональную сеть? И если да, то в каких регионах?

- В октябре Юниаструм Банк зарегистрировал четыре новых филиала в Кирове, Владимире, Рязани и Липецке. Таким образом, количество филиалов достигло 38, а общее число регионов охвата составило 40, включая Москву и Московскую область. Сегодня филиальная сеть банка насчитывает более 220 офисов. До конца 2006 года мы хотим открыть новые филиалы в Барнауле, Магадане, Брянске. Кроме того, до конца года будет открыто не менее 100 дополнительных офисов и пунктов продаж системы денежных переводов «Юнистрим». Так что суммарное количество офисов банка в 2006 году уже увеличилось почти в два раза.

- Как вы оценивали перспективность того или иного региона, как изучаете позиции конкурентов, так сказать, портрет местного потребителя?

- Поначалу при выборе региона банки ориентировались в основном на наличие в нем промышленного потенциала, то есть крупных корпоративных клиентов. Так было и у нас, когда мы открывали свой первый филиал в 2001 году. На первом этапе банк ориентировался на города с населением 1 млн человек и выше и регионы с наиболее весомым экономическим потенциалом (Башкирия, Татарстан, Санкт-Петербург, Самарская, Саратовская, Нижегородская области). Но сейчас крупная клиентура уже определилась в своем выборе банка. Поэтому в последние годы в развитии сети происходит переориентация на регионы наиболее успешно развивающиеся, где уровень доходов населения выше среднего. Т.е. такие регионы, где можно было прогнозировать спрос на наши банковские продукты как со стороны бизнеса, так и со стороны частных клиентов.

- Как вы конкурируете с банками, также представленными в этих регионах?

- Мы вошли в первую десятку банков России с самой развитой филиальной сетью. Соответственно и ее участников мы рассматриваем в качестве основных своих конкурентов. Конечно, речь не идет о Сбербанке - с рекордным количеством отделений и десятилетиями складывавшейся клиентурой - этот банк находится как бы над рынком. Зато с другими кредитными организациями мы соперничаем вполне успешно. Кроме того, в каждом регионе есть свои местные банки, но здесь нам помогает наличие значительно более технологичного продуктового ряда и, как следствие, большие объемы продаж. За счет этого мы готовы предлагать более выгодные условия. Только по депозитам, например, мы предлагаем 31 вид вкладов, в том числе рублевые, валютные и мультивалютные. Юниаструм Банк предлагает клиентам приумножить средства в инвестиционных фондах. Всего таких фондов 53, это рекордный показатель для России, и они представляют уникальные возможности для индивидуальных инвесторов размещать средства на мировых финансовых и фондовых рынках. Уже в первом полугодии 2006 года по количеству выданных ипотечных кредитов Юниаструм Банк занял 8-е место среди лидирующих банков и 17-е место по абсолютному объему ипотечных кредитов. Только в текущем году объем ипотечных кредитов должен вырасти не менее чем на 100%. По объему выданных автокредитов в первом полугодии банк занял 15-ю строчку рейтинга.

- Какие риски несет банк, когда очень быстрыми темпами развивает филиальную сеть?

- Развитие сети означает увеличение расходов на ее содержание, а значит -- снижение уровня доходности банков. Как правило, банки пытаются завоевать новую клиентуру, предоставляя выгодные для потребителя кредиты. В результате бурный рост объема выданных кредитов приводит к дисбалансу ресурсов, банк начинает испытывать дефицит «длинных» денег. Резкое увеличение количества офисов и снижение управляемости могут привести к увеличению рисков потерь при кредитовании.

- Каким образом Юниаструм Банк решает эту проблему?

- Мы смогли повысить уровень управляемости благодаря внедрению матричной системы, когда на местах менеджеры по продажам подчиняются управляющему филиалом по вопросам общего руководства и руководителям бизнес-подразделений центрального офиса в части продаж продуктов. То есть из Москвы мы полностью контролируем все, что происходит в регионах. Пытаемся разобраться, плохо ли работает менеджер или проблема в чем-то другом. В то же время стараемся и максимально подготовить сотрудников к работе. У нас действует система внутреннего обучения и повышения квалификации.

- Насколько успешно позволяет ваша стратегия превышать запланированные показатели чистой приведенной стоимости и капитализации банка, а также экономить средства? Приведите конкретные примеры и цифры.

- Благодаря внедрению матричной системы управления мы повысили эффективность региональной сети. В частности, мы сократили сроки выхода филиала на самоокупаемость. Могу сказать, что большинство филиалов на первый год и через год выходят на текущую окупаемость, а возврат капиталовложений происходит в течение двух-трех лет. А небольшие допофисы окупаются еще быстрее. Например, оперкасса или допофис может выйти на самоокупаемость через шесть месяцев и возврат капиталовложений в течение года и полутора лет.

- Не так давно Юниаструм Банк получил рейтинг международного агентства Moody's. Зачем это нужно кредитной организации?

- Присвоение международных рейтингов по депозитам и финансовой устойчивости Moody's со стабильным прогнозом является одним из наиболее авторитетных в мире подтверждений доверия к банку не только на национальном уровне, но и со стороны международных партнеров. Рейтинг отражает наличие у Юниаструм Банка четкой стратегии развития, подтверждает существенный уровень диверсификации кредитного портфеля с точки зрения географического охвата и клиентской базы, высокое качество активов и постоянно растущие показатели рентабельности, а также качества управления и опыта команды менеджеров. Кроме того, данный рейтинг служит бесспорным доказательством позитивных перспектив расширения коммерческой сети Юниаструм Банка. 
22.11.2006.  Опасные переводы. ЦБ Армении беспокоят отправления из России

Денежные переводы из России способны поколебать устойчивость армянской валюты, признал местный нацбанк. Он призвал системы денежных переводов конвертировать направляемые в страну доллары за ее пределами и выдавать получателям на руки армянские драмы. Первой пожертвовать частью заработка ради новых клиентов и лояльности властей решила система “Юнистрим”.
“Центральный банк Армении призвал коммерческие банки и системы денежных переводов, осуществляющие переводы в Армению, переводить средства [в страну] путем конвертации долларов в армянские драмы”, — рассказал “Ведомостям” председатель Центробанка Армении Тигран Саркисян. Первым откликнулся банк “Юниаструм”, основавший систему “Юнистрим”. Чтобы клиенты согласились на получение переводов в местной валюте, не будет взиматься комиссия за конвертацию платежа, рассказал Саркисян.

Теперь перевод “Юнистримом” в Армению обойдется в 0,5% от суммы платежа с учетом конвертации средств отправителя в драмы, говорит гендиректор системы Сурен Айриян. Президент и совладелец банка “Юниаструм” Гагик Закарян надеется, что потерянную доходность удастся наверстать за счет объемов — ведь условия станут более привлекательными для клиентов. И они не будут жаловаться, что адресату конвертировали деньги в драмы в местном банке по плохому курсу и в результате он получил меньшую сумму, добавляет Закарян.

В ЦБ Армении довольны. “Это позволит нам сократить долларизацию экономики страны”, — объясняет Саркисян. Кроме того, в ЦБ Армении надеются, что это позволит укрепить местную валюту и повысить ее конвертируемость.

Вице-президент Связь-банка (система Blizko) Игорь Ключников считает идею интересной. “Мы тоже об этом думаем”, — признается Ключников.

По его мнению, это поможет упростить процедуру выплаты перевода: “В пунктах, удаленных от центра, возникает проблема с ликвидностью ненациональной валюты. Конвертация на стороне отправителя упростит процедуру перевода и сделает ее более прозрачной”. Безусловно, такая услуга поможет сделать денежные переводы более привлекательным продуктом, резюмирует он.

Аналогичного мнения придерживается и зампредседателя Русславбанка (система Contact) Сергей Блудов: “Получатель точно знает конкретную сумму, которую получит адресат”. “Большинство переводит небольшие суммы, которые в Армении получатель тут же меняет в местную валюту, и такая услуга будет востребована”, — полагает он.

Ключников предупреждает, что, когда банк проводит в больших объемах конверсионные операции, особенно с ограниченно конвертируемыми валютами, возникают дополнительные валютные риски. “Мы знаем, какой объем валюты требуется нам ежедневно, и приобретаем сумму, которая практически вся переводится”, — уверяет Закарян.



ЦЕНА ВОПРОСА 

Сейчас, по собственной оценке “Юнистрима”, система занимает более 60% рынка переводов в Армению. По данным ЦБ, во II квартале 2006 г. россияне и приехавшие на заработки мигранты через различные системы переводов отправили в Армению $128,7 млн. А Айриян уверяет, что объем денежных средств, поступающих через его систему, составляют более 10% от ВВП Армении.

4. Безопасность в сфере банковского бизнеса

10.11.2006. Разглашены новые подробности о предполагаемых убийцах Андрея Козлова

Подозреваемые в убийстве первого зампреда ЦБ Андрея Козлова могут быть причастны к совершению ряда громких преступлений на Украине. Об этом сообщил вчера Интерфакс со ссылкой на анонимные источники в правоохранительных органах. Эти данные примечательны не столько тем, что раскрывают новые детали расследования громкого преступления, сколько самим фактом их появления. Ведь ранее появлявшаяся в СМИ информация о задержанных по «делу Козлова» стала поводом для возбуждения сопутствующего уголовного дела - о разглашении гостайны, под которой имеется в виду информация как раз о ходе расследования этого дела.
Г-н Козлов был убит вечером 13 сентября на улице Олений вал при выходе из здания спорткомплекса, куда банкир ездил поиграть с друзьями в футбол. Позже, как сообщала газета «Время новостей», появилась информация о том, что троих подозреваемых задержали в начале октября. Тогда источники в правоохранительных органах рассказали, что все они гастарбайтеры из Украины. Также сообщалось, что задержание произошло после того, как один из киллеров сам явился с повинной в милицию. Он якобы не знал о том, что их жертва - столь высокопоставленное лицо, а посредник заказчика убийства представил г-на Козлова как «бандита, кидавшего хороших людей». С помощью показаний этого человека, как указывалось тогда, удалось задержать и двух его подельников.
«Все трое задержанных имеют большое криминальное прошлое - они подозреваются в совершении убийств на территории Украины, а также в организации криминальных взрывов в целях передела сфер влияния в Севастополе», - сообщило вчера информагентство со ссылкой на свои источники. Однако теперь в правоохранительных органах категорически опровергли информацию о том, что кто-то из преступников сдался добровольно. По новым данным, один был задержан в Ставрополе, а двое других - в Москве. «Они тоже готовились к тому, чтобы скрыться. Но сотрудники правоохранительных органов их опередили», - сказал источник Интерфакса. По его словам, подозреваемые «пока не дают никаких показаний в отношении заказчиков».
Источник, кроме того, подчеркнул, что «задержание явилось результатом тщательной и кропотливой работы, в которой были задействованы сотрудники правоохранительных органов практически всех российских регионов».
Дело по факту разглашения гостайны в связи с публикацией сразу в нескольких СМИ первых деталей о задержании подозреваемых в убийстве г-на Козлова и ходе следствия прокуратура возбудила в конце октября. «Способ, который применило следствие при поимке преступников, составляет тайну, и выдачу информации за пределы следствия мы расцениваем как разглашение государственной тайны», - заявил тогда первый замгенпрокурора Александр Буксман. Поисками тех, кто выдал эту тайну, занялась специально выделенная следственная бригада московской прокуратуры. Пока неизвестно, появились ли у нее подозреваемые. Сейчас следователи заняты тем, что допрашивают всех журналистов, писавших о расследовании убийства первого зампреда ЦБ. И по идее они могут обратить внимание на новые "источники" в своих рядах, продолжающие рассказывать об этом деле. 

22.11.2006.  В Москве произошло третье за последние два месяца убийство банкира. Во дворе своего дома был убит заместитель председателя правления Спецсетьстройбанка Константин Мещеряков. 33-летний банкир скончался от полученных ранений сразу. Прокуратура прорабатывает все возможные версии преступления. Официальные представители власти не считают, что смерти банкиров связаны с переделом собственности в Москве. 

Справка: "Спецсетьстройбанк" 

Коммерческий банк "Спецсетьстройбанк" (Общество с ограниченной ответственностью), был зарегистрирован 12 октября 1994 года. Участниками являются 7 юридических и 9 физических лиц. 

Коллегиальным исполнительным органом Банка является Правление, а председатель Правления - единоличным исполнительным органом Банка. Общее руководство деятельностью Банка осуществляет Совет директоров. 

Основным направлением деятельности банка является ипотечное кредитование физических лиц, депозитные вклады, индивидуальные банковские сейфы. Включен в реестр банков - участников системы обязательного страхования вкладов.
Размер уставного капитала Коммерческого Банка "Спецсетьстройбанк" составляет 100 375 000 (сто миллионов триста семьдесят пять тысяч) рублей. 

Председатель Правления КБ СССБ (ООО) - Бухтояров Дмитрий Александрович; Председатель Совета директоров - Сахин Михаил Валерьевич.
Среди клиентов банка - Инком-Недвижимость, Инком-Лада, Дженсер-Автосервис, строительное объединение Спецремстрой, Альт-Телеком, Группа ОСТ, Облспиртторг, торговый дом «Европейская подшипниковая корпорация», строительная компания «Интераква»,  и ОАО «Спецсетьстрой». 

В Москве убит заместитель председателя правления Спецсетьстройбанка Константин Мещеряков. 33-летний банкир был застрелен во дворе своего дома по улице Сущевский вал, 14/2, во вторник, когда выходил из машины. 

Убийца сделал три выстрела – два в спину и контрольный в голову, рассказали в правоохранительных органах. От полученных ранений Константин Мещеряков скончался на месте. 

Расследованием занимается прокуратура Северо-Восточного административного округа. «Следствие прорабатывает все возможные версии убийства. На месте преступления ведутся оперативно-следственные мероприятии», – пояснил газете ВЗГЛЯД следователь, ведущий дело. 

По словам следователя, версий много. «Рассматриваются все варианты убийства – от бытового до связанного с профессиональной деятельностью Мещерякова. Дело возбуждено по статье 105 УК «Умышленное убийство», – пояснил представитель прокуратуры СВАО. Версию ограбления специалисты исключили сразу – при погибшем остались часы, мобильный телефон и другие вещи. 

Ранее источник в правоохранительных органах сообщил, что в качестве основной версии убийства Мещерякова будет рассматриваться именно его профессиональная деятельность. 

«В настоящее время рассматриваются все версии убийства банкира, однако версия преступления, связанная с профессиональной деятельностью Мещерякова, по всей видимости, будет основной», - сказал источник, добавив, что, по предварительным данным, в покушении на банкира участвовали два человека. 

В КБ «Спецсетьстройбанк» говорят, что знают только то, о чем пишут газеты. «Мы располагаемой только общедоступной информацией», – сказали газете ВЗГЛЯД в банке. 

По словам представительницы СССБ, в банке не строят предположений о том, с чем может быть связано убийство коллеги. «Этими данными располагают следственные органы», – ответила сотрудница банка. 

Константин Мещеряков стал третьим по счету банкиром, убитым осенью 2006 года. 14 сентября в Сокольниках был убит первый зампред Центробанка Андрей Козлов, курировавший вопросы лицензирования и банковский надзор. 

Банкира и его водителя расстреляли в районе спортивного комплекса в Сокольниках. Водитель скончался на месте, Андрей Козлов умер от полученных ранений на следующее утро. 

В октябре правоохранительные органы задержали исполнителей преступления. Во всем сознались три человека – выходцы с Украины, имеющие судимости за кражи и грабежи. Но мотив убийства и заказчики преступления пока не выяснены. 

Менее чем через месяц, 11 октября, на пороге собственной квартиры был убит Александр Плохин – он занимал должность директора Новоарбатского отделения ВТБ-24. Возбуждено уголовное дело, преступники пока не найдены. 

Представители власти подчеркивают отсутствие связи между происшествиями. В частности, зампред банковского комитета Госдумы Павел Медведев не считает, что смерть Константина Мещерякова связана с покушением на первого зампреда ЦБ Андрея Козлова. 

«Некоторые СМИ сообщают о якобы некоторой взаимосвязи убийства Мещерякова с Козловым, но я бы не стал выстраивать все это в одну цепочку», – сказал господин Медведев, комментируя совершенное накануне убийство банкира в Москве.
22.11.2006.  В банкира стреляли два раза 

«Следствие рассматривает все возможные версии преступления, в том числе и профессиональную деятельность банкира»

В Москве за последние три месяца совершенно третье убийство банкира. Киллер из пистолета выстрелил в совладельца коммерческого банка «Спецсетьстройбанк» Константина Мещерякова. В банкира стреляли два раза - один выстрел был в спину и один в голову после того, как банкир упал 

«Убийство произошло в центре Москвы на улице Новосущевская у дома 15/2», - сказала представитель прокуратуры. По ее словам, неизвестный из пистолета выстрелил в совладельца коммерческого банка Спецсетьстройбанк Константина Мещерякова. 

Прокуратура северо-восточного округа возбудила уголовное дело по статье 105 УК РФ (убийство). «Следствие рассматривает все возможные версии преступления, в том числе и профессиональную деятельность банкира», - отметила представитель прокуратуры. 

Следственная группа проводит осмотр места происшествия. Как сообщил РИА «Новости» источник в правоохранительных органах, убийство произошло около 22.00. В банкира стреляли два раза - один выстрел был в спину и один в голову после того, как банкир упал, сказал источник. По его словам, Мещерякова убили, когда он подъехал к дому. 

В сентябре в Москве был расстрелян первый заместитель председателя Центробанка России Андрей Козлов. Он скончался от полученных ранений в больнице 14 сентября этого года после покушения накануне вечером на территории футбольного манежа «Спартак» в Сокольниках. 10 октября в столице был убит директор дополнительного офиса «Внешторгбанка 24» Александр Плохин. 

Убийство Мещерякова стало уже девятым убийством представителя банковского сообщества в российской столице и Подмосковье за неполные шесть лет. В июне 2000 года киллеры расправились с председателем правления Академхимбанка Сергеем Понамаревым. 

3 июля 2002 года был убит председатель совета директоров крупной финансовой группы «Алфавит» Павел Щербаков. 23 февраля 2004 года в Подмосковье убит председатель совета директоров банка «Центурион» Игорь Бровков. 

14 марта 2003 года был расстрелян вице-президент Промэксимбанка Андрей Иванов, а 16 октября 2005 года в Подмосковье убит бывший владелец Содбизнесбанка и Кредиттраста Александр Слесарев. 

Помимо этого, были покушения на бывшего председателя правления Метрополь-банка Айдара Катюжанского (26 января 2001 года) и совладельца и члена совета директоров коммерческого банка «Юниаструм» Олега Белоусова (14 марта 2002 года). Оба они получили ранения, но врачам удалось спасти их жизни. 

Мещеряков Константин Владиленович является первым заместителем председателя правления банка. 
23.11.2006. У банкира Мещерякова, застреленного в Москве, похищен таинственный кейс 

В четверг российские газеты сообщают новые подробности убийства в Москве 33-летнего банкира Константина Мещерякова. Он был застрелен во вторник вечером возле своего дома на улице Новосущевской, 15, корпус 2. Газета GZT.ru указывает, что в момент убийства Мещеряков держал в руках некий кейс, который пропал с места преступления. Возможно, преступники охотились именно за содержимым этого кейса. 

Газета "Коммерсант" указывает, что уже через год после создания "Спецсетьстройбанк" оказался в поле зрения правоохранительных органов. 

В июне 1995 года ФСНП возбудила уголовное дело против тогдашнего предправления "Спецсетьстройбанка" Владимира Струкова по факту неуплаты налогов на сумму 2,55 млрд рублей. ФСПН установила, что банк не платил налогов со средств, поступавших в уставный капитал, который в марте 1995 года был увеличен до 10 млрд рублей. Представители банка обратились в арбитражный суд Москвы с жалобой на действия сотрудников налоговой полиции и в октябре 1996 года выиграли дело. Суд решил, что закон "О банках и банковской деятельности" не устанавливает срок, в течение которого необходимо оплатить налоги со средств, поступающих в уставный капитал. 

Убийство Константина Мещерякова - третье преступление против банкиров этой осенью. 13 сентября было совершено покушение на первого зампреда Центробанка РФ Андрея Козлова, курировавшего в ЦБ вопросы лицензирования. Он скончался на следующее утро в больнице. 11 октября был убит Александр Плохин - директор отделения "Внешторгбанка 24", напоминают "Новые известия". 

Череда убийств банкиров вызвала напряжение в финансовой среде - слишком это похоже на передел банковской системы 1990-х годов. Исполнительный вице-президент Ассоциации российских банков Анатолий Милюков сказал, что он потрясен убийством Мещерякова. 

"Очень обидно, что такой неприятный процесс идет. Но я бы не стал сравнивать нынешнюю ситуацию с той, которая была в 1990-х годах. Тогда было время неорганизованного формирования банковской системы. Были незаконные сделки, варварское получение кредитов и невозвраты. Тогда убийства банкиров могли этим объясняться. Сейчас о переделе рынка речи нет. Единственное, что сегодня криминального происходит в этой сфере, так это волна по отмыванию денег. Но я не считаю, что банкиров убили по этой причине. Вполне вероятно, что убийства связаны с деятельностью их банков, но это вопросы к следствию", - сообщил Милюков. 

2.11.2006.  Руководители нескольких банков обратили мое внимание на катастрофическую ситуацию, в которую порой попадают банки, открывающие так называемые покрытые аккредитивы.

Аккредитив — это общепринятый инструмент, с помощью которого покупатель товара может с минимальным для себя риском заплатить продавцу. В частности, смысл покрытого аккредитива состоит в том, что покупатель вносит в обслуживающий его банк согласованную с продавцом сумму денег (покрытие) и просит перевести их в другой банк (обычно обслуживающий продавца). Так как покупатель платит, его называют плательщиком. Другой банк передает деньги продавцу, по мере того как получает доказательства поставки товара в определенном объеме и обусловленного качества. Первый банк называется банком-эмитентом, второй — исполняющим банком. В качестве исполняющего банка покупатель и продавец выбирают, естественно, такой банк, которому они оба доверяют, однако распоряжение о назначении исполняющего банка (как, впрочем, и обо всех других параметрах аккредитива) банку-эмитенту дает покупатель. В связи с такой своей ролью он получил второе имя — приказодатель.

Метания судов

Типичная поведанная мне драма (или, точнее сказать, трагедия) такова. По поручению приказодателя банк-эмитент открывает аккредитив в исполняющем банке, указанном приказодателем, и за счет последнего переводит туда покрытие. Исполняющий банк либо использует часть или все покрытие недолжным образом, либо не использует вовсе. Недолжным образом использованные деньги исполняющий банк не возмещает, а неиспользованные не возвращает банку-эмитенту. Приказодатель предъявляет иск к банку-эмитенту и требует, чтобы именно он, а не удерживающий деньги исполняющий банк их вернул. Арбитражные суды в совершенно идентичных случаях принимают решения как в пользу приказодателя, так и в пользу банка-эмитента.

Приведем только один пример. Федеральный арбитражный суд Северо-Западного округа постановлением от 11.03.2003 г. по делу № А56-16525/02 оставил без изменения решение апелляционной инстанции, по которому с банка-эмитента (Сбербанка) взыскивалась не возвращенная исполняющим банком неиспользованная часть покрытия аккредитива. Это было сделано вопреки п. 2 ст. 873 Гражданского кодекса (ГК), в котором сказано: “Неиспользованная сумма покрытого аккредитива подлежит возврату банку-эмитенту незамедлительно одновременно с закрытием аккредитива. Банк-эмитент обязан зачислить возвращенные суммы на счет плательщика…”

Совершенно анекдотическим образом 11 мая 2000 г. тот же суд на две трети в том же составе в абсолютно аналогичном случае (дело № А05-5910/99-340/17) принял решение в пользу банка-эмитента (тоже Сбербанка!).

Изучая материалы по аккредитивным спорам, я заметил, что логика всех решений, принятых судами против банков-эмитентов, ужасно вымученная, кроме, пожалуй, решения арбитражного суда г. Москвы от 28 июня 2006 г. по делу № А40-78323/05-31-633. В этом случае логики нет совсем: суд постановил взыскать с эмиссионного банка — АКБ “Первый капитал” не возвращенные исполняющим банком средства, “поскольку доказательства возврата (исполняющим банком банку-эмитенту. — П. М.) неиспользованных денежных средств по аккредитиву не представлены…”. Замечательно то, что если бы “доказательства возврата” были представлены, то суд должен был бы применить упомянутое нами выше положение ГК: “Банк-эмитент обязан зачислить возвращенные суммы на счет плательщика…” Следовательно, банк-эмитент виноват и тогда, когда некоторое событие происходит, и тогда, когда оно не происходит, т. е. всегда! Вне зависимости от обстоятельств дела!

У меня нет никаких оснований рассматривать все, описанное мною, иначе как цепь недоразумений. Но после этой публикации рассчитывать на то, что мы и дальше будем наблюдать только недоразумения, не приходится. Статья является невольной инструкцией для жуликов. Теперь даже самый бестолковый из них знает, как удвоить свои средства. Стоит только найти такого же проходимца-банкира (можно за любой, самой сомнительной, границей), готового не возвращать переведенное ему покрытие аккредитива. Затем поручить любому банку открыть покрытый аккредитив на всю накопленную (праведным или неправедным путем) к данному моменту сумму и перевести покрытие проходимцу. Потом отсудить у банка-эмитента невозвращенное покрытие, а переведенные банкиру-проходимцу деньги поделить с ним пополам. Впрочем, не самые бестолковые не будут сразу делиться, а пустят удвоенную сумму в новый оборот. Если повторить этот прием всего лишь 20 раз, один доллар превратится в миллион (тоже долларов) с лишним.

Возможные решения

Я вижу только два теоретически возможных выхода из положения. Первый: рекомендовать Банку России запретить банкам открывать покрытые аккредитивы. Боюсь, правда, что эта идея практически нереализуема. Запрет кардинальным образом усложнит торговлю, а импортные операции сделает почти невозможными. К тому же нам придется изменить букву ГК, который в п. 1 ст. 845 требует от банков “…принимать и зачислять поступающие на счет, открытый клиенту (владельцу счета), денежные средства, выполнять распоряжения клиента о перечислении и выдаче соответствующих сумм со счета и проведении других операций по счету”, а в п. 3 той же статьи говорит, что “банк не вправе определять и контролировать направления использования денежных средств клиента и устанавливать другие не предусмотренные законом или договором банковского счета ограничения его права распоряжаться денежными средствами по своему усмотрению”. Придется изменить и дух ГК, и отказаться от принципов свободы договора и следования обычаям делового оборота.

Второй выход — ровно тот, ради которого я написал эту статью: вмешательство председателя Высшего арбитражного суда. Мне кажется, что этот путь абсолютно реальный, если иметь в виду крайнюю заинтересованность председателя в выявлении “…нарушений, странных, противоречивых и незаконных решений…”, в создании “…ответственного и эффективного правосудия в экономической сфере”. Единственная просьба — вмешаться незамедлительно: “странными и противоречивыми” решениями некоторые банки поставлены на грань банкротства. Допустить их банкротство крайне нежелательно не только потому, что это несправедливо по отношению к законопослушным экономическим субъектам, но и потому, что по горькому опыту лета 2004 г. мы знаем, что всякая ликвидация кредитной организации чревата кризисом, а следовательно, не оправданная неустойчивостью банка или его неблаговидным поведением, недопустима.

Павел Медведев — депутат Государственной думы, инициатор и соавтор множества законов, составляющих основу банковского законодательства РФ

5. Иностранные банки в России. Банковское дело за рубежом

8.11.2006. Банк Nordea и АБ “Оргрэсбанк” подписали соглашение. В соответствии с соглашением, банк Nordea покупает 75,01% капитала АБ “Оргрэсбанк”. Общая стоимость данного пакета составила 313,7 млн долл., или 246 млн евро. Об этом сообщает пресс-служба Оргрэсбанка. Новое партнерство позволит сторонам совместными усилиями добиться значительного роста, учитывая потенциал корпоративного и розничного сегментов российского рынка.
9.11.2006. Скандинавская Nordea выбрала новый банк в России — за $314 млн покупает 86% акций Оргрэсбанка. Его менеджеры не планировали расставаться с контрольным пакетом, но не смогли отказаться от предложения скандинавов.
Активы Оргрэсбанка на 1 октября, по данным “Интерфакс-ЦЭА”, составляли 19 млрд руб. (74-е место), капитал — 2,6 млрд руб. (67-е). Контрольный пакет принадлежит председателю правления Игорю Когану (чуть более 20%), его первому заместителю Ирине Мамхеговой (чуть менее 20%) и начальнику казначейства Сергею Калашникову (чуть более 10%). Других владельцев банк не раскрывает. Nordea — крупнейшая банковская группа Скандинавии и 43-я по версии The Banker на начало года по величине активов ($384 млрд) и капитала ($13,5 млрд). Капитализация — $36,3 млрд.

“Это очень хороший результат”, — нахваливал в понедельник предправления Оргрэсбанка Игорь Коган коллег из Пробизнесбанка, которые продали 35% акций банка исходя из оценки в три капитала. В тот момент Коган завершал переговоры с Nordea, оценившей Оргрэсбанк еще дороже — в 3,33 капитала. Вчера было объявлено, что скандинавы приобретают 85,7% акций Оргрэсбанка за $313,7 млн руб., оценив его капитал на начало октября в $109,9 млн.

Коган продаст 14,4% акций ($52,7 млн исходя из общей суммы сделки), Мамхегова — 14,7% ($53,8 млн), Калашников — 6,8% ($24,9 млн). Неназванные владельцы банка выручат за 49,9% акций $186 млн. Некоторые участники рынка к ним причисляют компанию Verysell. Однако президент компании Михаил Краснов уверяет, что ни он лично, ни компания, хотя и обслуживается в “Оргрэсе”, совладельцами банка не являются. Связаться с председателем совета директоров Оргрэсбанка, гендиректором “Ниеншанца” Виктором Ярутовым вчера не удалось.

Доля Nordea составит 75%. Одобренную допэмиссию на 12,5% увеличенного капитала за $43,7 млн выкупит Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР). Смена владельца не повлияет на планы ЕБРР, подтвердил пресс-секретарь банка Ричард Уоллис. Начиная переговоры с ЕБРР, менеджеры банка и не думали о его продаже, признается Коган.
16.11.2006.  Грядущая смена собственника контрольного пакета акций банка способна почти вдвое увеличить его стоимость. Сделка Nordea c Оргрэсбанком стала весомым аргументом для ЕБРР, который, покупая миноритарный пакет акций, теперь оценивает банк на 80% дороже.
Активы Оргрэсбанка на 1 октября, по данным “Интерфакс-ЦЭА”, составляли 19 млрд руб. (74-е место), капитал — 2,6 млрд руб. (67-е). Контрольный пакет принадлежит трем менеджерам. Других владельцев банк не раскрывает.

Акционеры Оргрэсбанка приняли решение о выпуске в пользу Европейского банка реконструкции и развития (ЕБРР) дополнительных акций в августе.

Согласно первоначальному решению Оргрэсбанка о допэмиссии, принятому внеочередным собранием его акционеров в августе этого года, уставный капитал банка должен был быть увеличен с 510,9 млн руб. до 604,9 млн руб. Выпускаемые 9400 акций планировалось разместить по $3200 каждая по закрытой подписке в пользу ЕБРР. Совет директоров ЕБРР одобрил покупку доли в Оргрэсбанке размером до 15% акций. Стоимость пакета оценивалась в $30 млн. Тем самым ЕБРР оценил Оргрэсбанк с увеличенным капиталом в $170 млн.

Теперь ЕБРР готовится к тому, что его пакет будет меньше, а стоить он будет дороже. На прошлой неделе Nordea объявила о приобретении 85,7% Оргрэсбанка за $313,7 млн. А после грядущей допэмиссии структура капитала банка должна стать следующей: 75% акций — у Nordea и по 12,5% — у менеджмента и ЕБРР. И за эту долю ЕБРР придется заплатить дороже — внеочередное собрание акционеров Оргрэсбанка 4 декабря изменит параметры планируемой для ЕБРР допэмиссии. Будет выпущено 7296 акций по цене примерно $6000 за штуку, говорит первый зампред правления Оргрэсбанка Игорь Буланцев.

Теперь ЕБРР становится совладельцем банка, по большей части принадлежащего крупному европейскому институту, объясняет Буланцев. В лице Nordea в Оргрэсбанк пришел сильный стратегический инвестор, что изменило российский банк и его стоимость. И ЕБРР согласился купить меньший пакет акций по более высокой цене, признает пресс-секретарь ЕБРР Ричард Уоллис.

Повышение стоимости банка с приходом известного стратегического инвестора вполне нормально, считает зампред правления МДМ-банка Евгений Туткевич. Поскольку вслед за новым акционером, как правило, банк получает более совершенные технологии, новых клиентов и доступ к более дешевым ресурсам материнской компании, поясняет Туткевич. Снижение стоимости фондирования позволяет больше зарабатывать, что делает бизнес эффективнее и повышает его рыночную стоимость, говорит он. С ним согласен и президент “Конверс Груп” Александр Антонов.

Аналитик Moody's Андрей Науменко говорит, что раньше не сталкивался с ростом стоимости российского банка после вхождения в его капитал крупного иностранного акционера. Не знает о таких случаях и Александр Данилов, директор офиса Fitch Ratings в России.

А ЕБРР не привыкать поступаться голосами ради Nordea. Когда скандинавы договорились с группой HVB о партнерстве в капитале Международного московского банка, то ЕБРР согласился на размывание его доли и выкупил новую эмиссию привилегированных акций.

8.11.2006.  Работа системы страхования вкладов в России не раз озадачивала иностранных банкиров. Экс-председатель правления “Банка Сосьете Женераль Восток” Мишель Брику не мог понять, почему при допуске в систему ЦБ уделяет внимание доходности банков, когда это должно прежде всего интересовать акционеров. Депутат Павел Медведев поведал, что ЦБ затруднялся объяснять известным иностранным банкам с вековой историей, почему, прежде чем начать принимать вклады населения, им предстоит поработать на российском рынке два года. Поэтому депутат готовит проект закона, отменяющий двухлетний мораторий для тех, кто инвестирует в капитал российской “дочки” более 50 млн евро. “Я не уверен, что этой суммы сегодня достаточно, чтобы построить нормальный розничный бизнес”, — рассуждает первый вице-президент Бинбанка Григорий Гусельников. А вот заместитель гендиректора Агентства страхования вкладов Андрей Мельников полагает, что 5-10 млн евро для “допуска в розницу” достаточно. Медведев согласен, что планка по капиталу для желающих “экстерном” войти в систему страхования может быть снижена, но не сильно. Тогда просто обозначить свое присутствие в России мировым гигантам не удастся: придется или ждать, или раскошеливаться.
9.11.2006. Станет ли Росбанк, входящий в десятку крупнейших банков России, частью французского Societe Generale (SG)? Глава SG Даниэль Бутон хотел бы, чтобы это было так. Французам удалось убедить владельцев Росбанка в том, что сделка с SG выгоднее публичного размещения акций. Свои слова SG подкрепил делом — с ходу купив 10% акций банка, французы начали переговоры об увеличении пакета, которые завершились в сентябре приобретением еще 10% акций и опциона на покупку 30% до конца 2008 г. Реализация опциона позволит французской группе получить контрольный пакет Росбанка, потратив в общей сложности $2,3 млрд.

Сделка с Росбанком стала венцом активной деятельности SG в России. В 2003 г. банк начал строить розничную сеть на базе российской “дочки” — “Банка Сосьете Женераль Восток” (БСЖВ), открытого еще в 1993 г. Французы также занялись скупкой активов в секторе потребкредитования, которые консолидируются в компании “Русфинанс”, созданной в 2004 г. SG (51%) и компанией Baring Vostok Capital Partners (49%). В интервью “Ведомостям” председатель совета директоров и гендиректор SG Даниэль Бутон объяснил, почему его банк “проникает на российский рынок через все двери, которые может открыть”.

13.11.2006. Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР) не против снова снять сливки с быстро растущей российской розницы. Вложения банка в “Пятерочку” два года назад принесли ему доход 470%, и теперь ЕБРР собирается вложить $125 млн в акции петербургской сети гипермаркетов “Лента”.
Сеть “Лента” состоит из 12 гипермаркетов мелкооптовой торговли в Санкт-Петербурге, Новосибирске и Астрахани. Валовая выручка в 2005 г. — около $650 млн, включая НДС. Журнал Fоrbes поставил “Ленту” на 92-е место в списке 200 крупнейших частных компаний в России. Головная компания ООО “Лента” на 100% принадлежит компании Lenta, зарегистрированной на Виргинских островах. Бенефициарами являются основатель сети Олег Жеребцов (43,5%), Август Мейер (40%) и менеджеры компании.

Совет директоров ЕБРР 12 декабря рассмотрит возможность дополнительного финансирования сети “Лента” в размере $125 млн, говорится на сайте банка. В сообщении уточняется, что эта сумма может включать стоимость вхождения ЕБРР в капитал “Ленты”. Пресс-секретарь ЕБРР Ричард Уоллис не смог ничего добавить к информации на сайте. PR-директор “Ленты” Кэтрин Лин утверждает, что ЕБРР интересуется покупкой доли в Lenta на все $125 млн.

На какую долю в “Ленте” может рассчитывать ЕБРР, стороны не комментируют. В мае источник, близкий к одному из организаторов планируемого IPO “Ленты” (всего их четыре — UBS, Goldman Sachs, ABN Amro и МДМ-банк), рассказывал “Ведомостям”, что компания собирается выручить около $300 млн от продажи на Лондонской фондовой бирже (LSE) 25-30% Lenta. То есть бизнес “Ленты” может быть оценен в $900-1200 млн. Замначальника аналитического отдела “Ренессанс Капитала” Наталья Загвоздина оценила стоимость “Ленты” в $780-1050 млн. Это консервативная оценка, которая может измениться после публикации отчетности сети, уточнила аналитик. Пока “Ренессанс” предполагает, что рентабельность по EBITDA “Ленты” составляет 5-6%. Для расчетов с ЕБРР стоимость может быть снижена на сумму долга, добавила Загвоздина. “Лента” сотрудничает с ЕБРР с 2004 г., когда банк открыл ей кредитную линию на $30 млн. Недавно он расширил ее до $50 млн.

Исходя из этих оценок, ЕБРР может приобрести 10-16% “Ленты”. Источник, близкий к сети, подтвердил “Ведомостям” справедливость расчетов. По его словам, обсуждения с банком находятся на самой ранней стадии и еще не решено, будет банк покупать бумаги нынешних владельцев “Ленты” или акции допэмиссии. Сделка с ЕБРР может состояться как до IPO “Ленты”, так и после. В пятницу агентство “Интерфакс” со ссылкой на источник в банковских кругах сообщило, что “Лента” может провести размещение в начале декабря. Собеседник “Ведомостей”, осведомленный о планах “Ленты”, уточнил, что IPO может состояться до 24 декабря (тогда об этом будет объявлено в ближайшие две недели) либо уже в феврале.

“Лента” станет для ЕБРР вторым российским проектом в продуктовой рознице. В декабре 2001 г. одна из структур банка купила миноритарную долю в “Пятерочке”. Размер пакета и сумму сделки ни банк, ни “Пятерочка” до сих пор не разглашают. По данным источника, близкого к фонду, ЕБРР заплатил менее $20 млн за 10-15% “Пятерочки” (в 2001 г. ее выручка не превышала $100 млн). В интервью “Ведомостям” гендиректор сети Олег Высоцкий признавался, что, когда спустя три года ЕБРР вышел из капитала “Пятерочки”, доходность его вложений составила 470%. “Это был, наверное, лучший результат по таким фондам в России”, — оценивал Высоцкий.

Помимо ЕБРР продуктовую розницу осваивают и другие фонды. “Ренова Капитал” в июле приобрела 25% российских супермаркетов Spar, а сейчас ведет переговоры о покупке такой же доли в новосибирской сети “Холидей Классик”. Фонд рассчитывает на доходность в 30-40% годовых. Фонды Citigroup инвестировали в “Дикси”, Templeton — в “Перекресток”, Delta Private Equity Partners — в Spar, Baring Vostok и Eagle Venture Partners — в “Незабудку”. Партнеров среди фондов ищет московская сеть “Самохвал”, уфимская “Матрица” и др.

20.11.2006.  Импортный депозит

Россияне все охотнее хранят деньги в «дочках» западных банков

Российские «дочки» западных банков почти в два раза с начала года увеличили свою долю на рынке депозитов. Согласно статистике ЦБ, опубликованной в минувшую пятницу, подконтрольные иностранным структурам российские банки привлекли за девять месяцев 2006 года 6,3% всех вкладов физических лиц. По данным Банка России на 1 января 2006 года, удельный вес иностранных банков на рынке вкладов составлял 3,4%. Рост вкладов аналитики объясняют тем, что, во-первых, в этом году иностранцы купили несколько российских розничных кредитных организаций, а во-вторых, все больше вкладчиков считает «дочки» инобанков более надежными, и все больше вкладчиков предпочитает иметь статус клиента зарубежной финансовой организации.

По сведениям ЦБ, всего на 1 ноября 2006 года в России работало 148 банков с иностранным капиталом, из них 12 - с долей в капитале от 50 до 100% и 51 - со 100-процентным участием в капитале. На 1 октября 2006 года на долю «иностранцев» приходилось 11,5% банковских активов в России и 12,6% капитала (на 1 января 2006 года соответственно 8,3 и 9,3%).

«Всех клиентов финансовых институтов, в том числе и частных, можно условно поделить на две категории, - говорит представитель крупного российского банка. - Тех, кому важны надежность их вложений и качество предоставляемых услуг, и тех, кому превыше всего доходность». Поэтому для определенной категории клиентов иностранные банки выглядят более надежными и солидными. «К их услугам обращаются те вкладчики, которым важно не получить дополнительный доход, а просто сохранить капитал», - отмечает начальник департамента розничного бизнеса Русского банка развития Татьяна Лозовская.

Схожего мнения придерживается и руководитель розничного направления Райффайзенбанка Роман Воробьев: «Если клиента устраивает сервис того или иного банка, разница процентной ставки в полпроцента, например, не повлияет на его выбор». В то же время, по мнению банкиров, подавляющее большинство россиян все-таки склонны в первую очередь обращать внимание на доходность вкладов. «Главный вопрос, который занимает рядового потребителя, сколько он получит, отдав деньги в банк, - подчеркивает г-н Воробьев. - Клиент самостоятельно изучает продукты, предлагаемые ему, и поэтому процентная ставка в данном случае играет значительную роль».

Конкурировать с российскими банками за частных вкладчиков иностранцы не собираются. «Они не могут предложить процентную ставку по вкладам в районе 10-11%, как это делают отечественные кредитные организации», - полагает г-жа Лозовская. - Это объясняется тем, что иностранцы вообще не заинтересованы в таком дорогом источнике средств - обслуживание банковских депозитов всегда считается едва ли не самым затратным бизнесом для банков». Впрочем, в последний год западные «дочки» стали более активно рекламировать свои услуги, касающиеся открытия вкладов. Таким образом иностранные кредитные организации привлекают на обслуживание как раз тех клиентов, кому важна надежность и статус «клиента западного банка».

«Это, скорее, тактический ход», - объясняет политику «дочек» инобанков начальник аналитического управления Банка Москвы Кирилл Тремасов. Как отмечает эксперт, иностранные банки, наращивая объемы депозитов, стараются не столько привлечь финансы, сколько завоевать клиентов на будущее, рассчитывая впоследствии предложить им кредиты и другие продукты.

Еще одной причиной роста иностранной доли участники рынка называют тот факт, что некоторые крупные розничные банки, которые активно занимаются привлечением вкладов, теперь обладают иностранным капиталом, в частности Импэксбанк (его приобрел Raiffeisen) и Росбанк (среди его акционеров - Societe Generale). 
Пионеры Дальнего Востока

Дальний Восток — один из наименее охваченных банковским присутствием регионов России. Но присутствие там позволило сформировать большую и лояльную клиентскую базу из предприятий малого и среднего бизнеса и частных лиц. Так “Тройка Диалог” описала сильные стороны Сибакадембанка. Российские банки в последнее время действительно активно развивают свои сети, но прежде всего в крупных городах и более населенной европейской части страны.

Затем должно последовать продвижение за Урал и в Сибирь. К тому моменту банковские активы, имеющие сколь-либо значимый вес в регионе, будут стоить гораздо дороже. И так считает не только “Тройка”. Шведская инвестгруппа East Capital покупает по 20% акций Колыма-банка из Магадана и Азиатско-Тихоокеанского банка из Благовещенска за $23 млн. Это одно из первых приобретений иностранными частными фондами прямых инвестиций акций дальневосточных банков. А они, как правило, выступают предвестниками прихода стратегических покупателей.

7.11.2006. Morgan Stanley готов вложить 8 млрд в коммерческую недвижимость

Глобальный инвестиционный банк Morgan Stanley намерен привлечь 8 млрд долл. для своего нового фонда недвижимости Morgan Stanley Real Estate Fund VI. Предполагается, что три четверти средств пойдут на девелоперские проекты фонда в развитых странах, в частности в Германии и Японии, остальной капитал будет направлен в развивающиеся страны - Индию и Китай. Новый фонд станет крупнейшим на рынке недвижимости, отмечает агентство Bloomberg. Всего же, как говорится на официальном сайте Morgan Stanley, у подразделения банка, занимающегося инвестициями в недвижимость, имеется под управлением 53,9 млрд долл., при этом почти половина приходится на США. «Мы продолжаем искать большие инвестиционные возможности за пределами США, преимущественно в Японии», - говорит один из руководителей Morgan Stanley Real Estate.
Фонды недвижимости набирают все большую популярность во всем мире, поскольку с их помощью инвесторы расширяют линейку инструментов, куда можно вложить деньги с большей доходностью, чем в привычные акции и облигации. Morgan Stanley рассчитывает на доходность нового фонда в размере не менее 20% годовых. Доходы от вложения средств в недвижимость не должны в дальнейшем сильно снизиться, полагает глава отдела инвестиций Morgan Stanley Real Estate Сонни Калси. По его словам, экономические условия позволяют надеяться на рост доходов от недвижимости в таких городах, как Лондон, Токио и Шанхай.
На высокую доходность от вложений в недвижимость Morgan Stanley рассчитывает и в России. Что неудивительно, учитывая спрос и цены на коммерческую недвижимость в столице страны. Как известно, еще в июле нынешнего года Morgan Stanley Real Estate приобрел 10-процентную долю в компании «Росевродевелопмент», специализирующейся на строительстве коммерческой недвижимости. «Россия является для нас ключевым рынком», - говорил совладелец фонда Джон Каррафил. В течение пяти лет «Росевродевелопмент» намерен вложить в строительство офисов в крупных региональных городах 3 млрд долл. Отметим, что на прошлой неделе Газпромбанк выделил 20,1 млн долл. на строительство бизнес-центра класса А «Росевро Плаза» в Новосибирске.
Еще одна инвестиция Morgan Stanley Real Estate в российскую недвижимость - покупка 15% акций московской компании RGI International Limited (прежнее название Rose Group), которая специализируется на строительстве элитного жилья в столице. Кроме того, на рынке полагают, что российский банк «Морган Стэнли» является одним из претендентов на покупку Городского ипотечного банка, специализирующегося на предоставлении кредитов на покупку недвижимости. 
16.11.2006. Финансовые рынки стран Восточной Европы и СНГ все еще малы и не дают достаточно средств реальному сектору. Но они очень быстро развиваются, констатирует Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР) в ежегодном докладе о переходных экономиках. В Восточной Европе быстрее развиваются банки, а в СНГ — фондовые рынки.
В группу переходных экономик ЕБРР включает 29 стран, выделяя внутри региона три группы. Это Центральная и Восточная Европа (ЦВЕ: Чехия, Венгрия, Польша, Словакия, Словения и Прибалтика), Юго-Восточная Европа (ЮВЕ: Болгария, Румыния, Хорватия, Албания, Босния и Герцеговина, Македония, Сербия, Черногория), СНГ и Монголия. В 2006 г. ВВП 29 стран Восточной Европы вырастет в среднем на 6,2% (в 2005 г. — на 5,7%) и превысит докризисный уровень. Уже по итогам 2005 г. экономики 29 стран достигли 97% от уровня 1989 г. (Россия — 88%, Украина — 59%, Казахстан — 113%, Польша — 148%).

Реформы в Восточной Европе в 2005 г. продолжались, констатирует ЕБРР: так, Болгария завершила приватизацию малых предприятий, Эстония приняла закон о защите конкуренции. В СНГ большинство реформ было проведено в 1992-1997 гг., а с 1999 г., когда нефть начала дорожать, реформаторский пыл постепенно угас.

Больше всего ЕБРР радует развитие банков и фондового рынка. “Финансовый сектор увеличился в размерах и стал более разнообразным, но остается недоразвитым”, — отметил главный экономист ЕБРР Эрик Берглоф.

При этом страны ЦВЕ следуют европейской модели: здесь банковский сектор (кредиты частному сектору с 2000 по 2005 гг. выросли с 26,4% до 42,3% ВВП) играет большую роль, чем фондовый рынок (его капитализация за ту же пятилетку увеличилась с 16,7% до 26% ВВП). Но до уровня ЕС восточным европейцам далеко: там в 2005 г. банки выдали кредитов на 85,8%, а капитализация рынка составила 67% ВВП. В Юго-Восточной Европе банки и рынок акций достигли паритета: частные кредиты увеличились с 12,3% до 23,9% ВВП, а капитализация фондового рынка — с 5,8% до 23% ВВП.

А вот страны СНГ с Монголией ориентируются на США, где компании привлекают больше средств за счет выпуска акций, а не у банков. Здесь капитализация увеличилась втрое с 6,7% до 17% ВВП, а банковский кредит — лишь с 8,4% до 9,4% ВВП. В России объем банковских кредитов, по расчетам ЕБРР, вырос почти вдвое с 13,3% до 25,7% ВВП, тогда как размер рынка увеличился почти вшестеро с 15,3% до 71,9% ВВП. Такого спурта не продемонстрировал рынок ни в одной из 29 стран. А вот кредиты увеличились больше чем втрое в Албании, Боснии, Болгарии, Латвии, Литве, на Украине (до 31,2% ВВП), в Эстонии.

Развитие банков идет на пользу гражданам: по данным ЕБРР, в ЦВЕ и ЮВЕ потребительские и ипотечные кредиты росли вдвое, а в СНГ — вшестеро быстрее ВВП. Предприятиям, особенно мелким, везет меньше. От четверти до трети малых предприятий Восточной Европы даже теоретически не могут рассчитывать на кредиты (в Германии таких 15%), а порядка двух третей не имеют кредитов (в Германии 37%).

Но в чистом виде англо-саксонской модели финансового рынка в регионе сформировано не будет, уверен один из ведущих экономистов ЕБРР Ральф де Хаас. Чтобы уровень кредитов гражданам достиг уровня ЕС, странам ЦВЕ потребуется еще десятилетие, прогнозирует экономист Goldman Sachs Иштван Жолдош. Ускорять этот процесс не стоит, иначе возможен перегрев рынка, а банки будут уязвимы перед колебаниями валютных курсов, отмечает экономист ING Bank Агата Урбанска. Банки в России могли бы развиваться и быстрее, но их капитализация отстает от спроса на кредиты, замечает экономист HSBC Bank Александр Морозов. 

16.11.2006.  Семь крупнейших инвестбанков сочли, что торговля на европейских биржах обходится им слишком дорого, и решили создать свою панъевропейскую площадку. Новая биржа заработает в начале 2008 г. Недостатка в клиентах у нее не будет: на долю этих семи банков приходится примерно половина объема торгов акциями в Европе.
Совокупные активы семи банков составили по итогам 2005 г. $9 трлн, выручка — $444 млрд. Citigroup является крупнейшим банком мира по рыночной капитализации ($247,3 млрд). Deutsche Bank занимает первое место в Германии, UBS и Credit Suisse — в Швейцарии

Вчера Citigroup, Credit Suisse Group, Deutsche Bank, Goldman Sachs, Merrill Lynch, Morgan Stanley и UBS объявили о планах учредить в Европе собственную систему электронных торгов.

Над новым проектом под названием “Многопрофильная торговая площадка” работа идет несколько месяцев. Заработать биржа должна в начале 2008 г. Решение о том, создавать биржу с нуля или купить уже работающую площадку, еще не принято, но поиск менеджеров уже начат.

Банки хотят создать скоростную систему торгов с более низкими тарифами, чем у Лондонской фондовой биржи (LSE), франкфуртской Deutsche Boerse и панъевропейской Euronext, объединяющей Парижскую, Амстердамскую, Брюссельскую и Лиссабонскую фондовые биржи. Они также планируют упростить торги крупными пакетами акций: продавец или покупатель обычно не хотят, чтобы о таких сделках знали на рынке, потому что подобные сделки на биржах могут вызвать серьезное изменение котировок.

Перетекание трейдинговых операций на новую площадку может заставить традиционные биржи принять более решительные меры, чтобы удержать старых и привлечь новых клиентов. “Банки грозятся учредить собственную биржу, усилив за счет этого давление на биржевой сектор, и могут добиться желаемого — снижения цен”, — цитирует Bloomberg начальника отдела акций Julius Baer Кевина Смита. На LSE существует множество ограничений, связанных с налоговым режимом, расчетной системой и различными режимами торгов, из-за которых делать бизнес на этой бирже трудно и дорого, отмечает управляющий директор “Атона” Дмитрий Старенко. “Это может быть сигналом для наших компаний и банков”, считает он: и с точки зрения новых возможностей для торговли на международном рынке, и в качестве примера для реализации аналогичного проекта в России.

На LSE утверждают, что предоставляют участникам рынка все возможности для эффективной торговли. “Мы ввели электронную систему торгов в 1997 г. С тех пор спред между ценой покупки и ценой продажи акций сузился с 96 до 14 базисных пунктов. Фактически это означает, что теперь трейдеры экономят 8,2 фунта стерлингов на каждой операции на 1000 фунтов, — говорит представитель LSE Сафина Бенимаду. — Сейчас за каждую операцию с акциями на 1000 фунтов комиссионные биржи составляют менее 7 пенсов”.

Примеров успешной “переброски” бизнеса с одной фондовой биржи на другую рынок пока не знал, но консорциум банков возлагает надежды на директиву ЕС “О рынках финансовых инструментов” (MiFID), вступающую в силу 1 ноября 2007 г. и направленную на усиление прозрачности и развитие конкуренции в финансовом секторе. Согласно директиве, инвестиционная компания, зарегистрированная в одной из стран ЕС, сможет беспрепятственно работать в любой стране союза (сейчас она должна регистрироваться в каждой стране, где работает). Кроме того, директива стандартизирует режим регулирования всех сделок, совершаемых в странах ЕС. Благодаря ей, на своей площадке банки смогут торговать акциями компаний, входящих в листинг других бирж.

Инвесторы новости о создании панъевропейской площадки восприняли серьезно. Во вторник, когда стало известно о намерениях банков, и на следующий день акции европейских бирж дешевели. Котировки Euronext снизились на 8,89%, Deutsche Boerse — на 6,2%, LSE — на 5,96%.



СНОВА ВРОЗЬ 

Deutsche Boerse, так и не сумев договориться с менеджментом Euronext, официально отозвала свое предложение о слиянии. Теперь уже ничто не должно помешать объединению Euronext с Нью-Йоркской фондовой биржей (NYSE), которая сделала соответствующее предложение в июне. В декабре сделку должны одобрить акционеры Euronext, но едва ли NYSE решит увеличивать цену первоначального предложения — 8 млрд евро ($11 млрд). Отказавшись от борьбы за Euronext, Deutsche Boerse может начать поиск нового партнера и сделать предложение об объединении с NASDAQ Stock Market, полагают аналитики. На этих слухах акции NASDAQ за вторник прибавили 3%.

16.11.2006. Семибанкирщина

Глобальные инвестбанки конкурируют с Лондонской фондовой биржей

У ведущих европейских бирж скоро появится мощный конкурент. Семь крупнейших западных инвестиционных банков - Citigroup, Credit Suisse, Deutsche Bank, Goldman Sachs, Merrill Lynch, Morgan Stanley и UBS - планируют создать в следующем году общеевропейскую торговую платформу для фондового рынка. Участникам рынка это позволит сократить издержки на операциях с ценными бумагами. Российским инвесткомпаниям, к сожалению, радоваться нечему: в основном они проводят свои операции на родине, а конкурировать с ММВБ и РТС мировые инвестбанки пока не собираются.
В сообщении банков говорится, что для создания торговой платформы они сформируют новую компанию с независимым руководством Project European MTF (Multilateral Trading Facility). Банки станут ее акционерами, займутся финансированием новой компании, помогут набрать сотрудников и сформируют ее инфраструктуру. Предполагается, что площадка начнет работать с 2008 года. 
При создании новой торговой площадки будет учтена директива Евросоюза «О рынках финансовых инструментов» (Markets in Financial Instruments Directive, MiFID) - новый европейский регламент, который должен вступить в силу в ноябре следующего года. С помощью этого документа Европейский союз надеется создать общеевропейский рынок финансовых услуг, который позволит участникам минимизировать расходы и станет более прозрачным. «Мы отвечаем требованиям MiFID, создавая интегрированную общеевропейскую торговую платформу, где акции могут торговаться более эффективно с точки зрения затрат, отличаясь значительной ликвидностью», - говорится в сообщении инвестиционных банков. Уже создана база для торговой площадки и проведен ряд встреч с антимонопольными ведомствами ЕС.
Как известно, на долю семи этих банков приходится почти половина сделок с акциями на европейских биржевых площадках. Кроме того, они являются ведущими игроками на внебиржевом рынке. Как говорится в сообщении, торговать на новой площадке сможет не только компания-учредитель, но и любой инвестбанк. Торги будут идти практически по всем бумагам, которые котируются на европейских биржах. Так что крупнейшие мировые банки похоже наконец выполнят свое обещание составить конкуренцию Лондонской фондовой бирже (LSE), Euronext, а также другим локальным европейским площадкам. Западные аналитики отмечают, что появление мощного конкурента заставит другие биржи значительно снизить стоимость своих услуг для клиентов. Схожего мнения придерживаются и их российские коллеги.
«Если банки взялись за это дело, значит, это нужно их клиентам, следовательно, новая торговая площадка окажется востребованной», - полагает начальник аналитического отдела ФК «Мегатрастойл» Александр Разуваев. «Рядовым международным инвесторам нововведение пойдет только на пользу, - уверен начальник отдела продаж казначейских продуктов Банка Москвы Константин Базаркин. - Появление новых площадок, конкуренция в этом секторе приведет к снижению затрат и повышению ликвидности. Однако отечественных инвесторов данное событие коснется опосредованно». Ведь российские инвестбанки представляют интересы своих западных клиентов, как правило, только в России, а для Европы, Азии и США инвесторы используют совсем другие компании. Поэтому объем операций, которые проводят российские инвестбанки за рубежом, очень мал. 

17.11.2006.  Китай открывает банковский сектор 

Правила игры понравятся не всем

Иностранные банки, работающие в Китае, смогут осуществлять операции в местной валюте — юанях. В четверг власти КНР обнародовали новые правила деятельности иностранных банков в стране, которые вступят в действие 11 декабря этого года. Согласно договоренностям, достигнутым при вступлении во Всемирную торговую организацию в 2001 году, Пекин к этому сроку должен полностью открыть банковский сектор для иностранных конкурентов. Однако равных прав с местными финансовыми структурами иностранные банки не получат. 

На конец сентября 2006 года общий объем активов действующих в Китае около 200 иностранных банков составил 105,1 млрд долл. (1,9% от общих активов банковско-финансовых учреждений КНР). В стране зарегистрированы 14 банков, которые полностью или частично принадлежат иностранным собственникам и имеют статус юридического лица. 111 зарубежных банков в 25 китайских городах имели право на ведение операций в китайской национальной валюте, но только для обслуживания юридических лиц. 

Новые правила позволяют иностранным банкам предоставлять услуги физическим лицам в иностранной валюте и юанях по всей стране, обслуживать кредитные карты и выдавать ипотечные кредиты. При этом дочерние структуры иностранных банков, находящиеся под контролем китайского Центробанка, допускаются к юаневым операциям наравне с местными банками. А вот филиалы иностранных банков, Центробанку не подотчетные, могут работать с юаневыми депозитами физических лиц на сумму не менее 1 млн юаней (127 тыс. долл.). 

По словам заместителя главы канцелярии по законодательству Госсовета КНР Сун Даханя, ограничения на минимальный размер депозита для физических лиц в этом случае объясняются защитой интересов простых граждан. При кризисной ситуации в каком-либо из банков в первую очередь страдают их зарубежные филиалы, отметил чиновник. Вместе с тем опрошенные РБК daily аналитики считают, что Пекин таким образом просто хочет стимулировать открытие в стране именно дочерних структур иностранных банков, а не их филиалов. 

«Китайцы взяли на себя обязательства по открытию филиалов иностранных банков в стране еще при вступлении в ВТО в 2001 году, — сказал РБК daily эксперт ИК «Брокеркредитсервис» Денис Мухин. — Вместе с тем они ввели и сохраняют ряд ограничений, которые, по сути, приближают эти филиалы к дочерним компаниям, то есть в определенной степени подчиняют их финансовым регулирующим структурам страны». 

Зарубежным финансистам не нравятся и высокие требования капитализации. Банки, которые собираются открыть на территории КНР свой филиал, должны располагать общими активами, эквивалентными 20 млрд долл. (для банков, открывающих дочерние представительства, эта планка установлена на уровне 10 млрд долл.). Эксперты считают, что новые правила в целом направлены на защиту китайских банков, многие из которых пока просто не готовы к открытой конкуренции с зарубежными финансовыми структурами. 

«В долгосрочной перспективе полное открытие китайского банковского сектора для иностранцев будет имеет огромное значение, но на данный момент особых изменений не предвидится, — сказал РБК daily эксперт Economist Intelligence Unit Дункан Иннес-Кер. — Правительство разработало ряд официальных и неофициальных мер (высокие требования капитализации, длительный процесс получения разрешения от регулирующих органов), которые замедлят процесс открытия филиалов иностранных банков на территории страны. А без этого иностранным финансовым структурам будет трудно конкурировать с местными банками». По мнению эксперта, новые правила работы на финансовом рынке в первую очередь стимулируют работу иностранцев на таких достаточно развитых региональных финансовых рынках Китая, как Шанхай, оставив провинцию во власти национальных банков. 

22.11.2006.  Американские банки завлекают клиентов новыми услугами

Рост интернет-банкинга, стремительно развивавшегося в США в последние годы, стал затухать. Сегмент прирастал за счет клиентов, которым возможность управлять счетом через Сеть импонировала изначально. Чтобы заручиться симпатиями остальных, банкирам приходится осваивать новые продукты.
По данным консалтинговой фирмы Celent, с 2000 г. число клиентов интернет-банкинга в США удвоилось и сейчас им пользуются почти 40% семей. Самим банкам обслуживание клиентов через Интернет обходится дешевле, чем в традиционных офисах. У таких клиентов сумма и депозитов, и кредитов больше, чем у остальных, говорит менеджер по электронной коммерции Bank of America Сэнджай Гупта. По оценке этого банка, обслуживание интернет-клиентов на 27% прибыльнее, чем других. Но чтобы заинтересовать интернет-банкингом новых клиентов, банки должны разнообразить свой продуктовый ряд, утверждает Пол Грейнинг из KeyBank.

На прошлой неделе Wells Fargo предложил клиентам новый инструмент под названием “Мой сберегательный план”. Он позволяет автоматически откладывать на долгосрочные цели — например, ремонт дома, часть ежемесячного дохода клиента. Commerce Bancorp предоставляет богатым клиентам возможность управлять всеми счетами в режиме онлайн, даже если часть счетов открыта в других банках. Citigroup и Wells Fargo скоро начнут предлагать обслуживание через мобильные телефоны.

Клиентские интернет-платежи позволяют банку убить двух зайцев сразу — и заработать, и удержать клиентов: не каждый готов отказаться от автоматического перевода денег по платежам, что пришлось бы сделать при смене банка. По данным Forrester Research, в 2001 г. всего 4,8% семей оплачивали счета через Интернет, а к концу 2005 г. — 15%. Ради расширения этого бизнеса банки учатся проводить платежи быстрее. В подразделении J. P. Morgan Chase интернет-платеж со счета клиента переводится на его же кредитный счет в тот же день, в другой банк — на следующий день. В KeyBank платежи проходят за два дня, но с начала года срок должен сократиться.

В некоторых банках эта услуга платная. Клиентам First Command Bank в городе Форт-Уэрте за $4,95 в месяц интернет-клиентам гарантирован перевод денег на следующий день после платежа, а вот остальным придется ждать 2-5 дней. Пользователи интернет-счетами также могут получить консолидированный баланс всех своих счетов. А National City берет комиссию за эту услугу уже после того, как деньги дойдут до получателя, а не при платеже, предоставляя клиенту возможность дальше распоряжаться этими средствами.

Существуют интернет-инструменты, предоставляющие клиентам полную информацию об их финансовом положении, в том числе инвестициях, сбережениях и кредитах вплоть до количества баллов на накопительных картах — независимо от того, где открыт счет. Правда, для этого клиенты должны сообщить банку пароли по всем счетам в других банках и компаниях. Но они это делают с неохотой, поэтому Citigroup и Wells Fargo отказались от этой услуги.

Банки помогают клиентам управлять личными финансами, работая со всеми их счетами. Они предоставляют доступ к различным ресурсам, чтобы составить прогноз по состоянию счета либо разделить расходы на несколько категорий, чтобы лучше понимать траты.

23.11.2006.  Банковский сектор: Удалите государство

Недавно я спросил известного шведского экономиста о том, какие уроки могла бы извлечь Европа из экономического успеха Швеции, на что он ответил: “Не копируйте нашу модель социального развития. Вместо этого переживите финансовый кризис”. Он имел в виду начало 1990-х, когда в Швеции разразился тяжелый финансовый кризис, из-за которого структурные изменения в банковском секторе и в экономике в целом пошли гораздо быстрее.

Причину внезапного улучшения экономического состояния страны назвать непросто. У политиков обычно бывает только один шанс на реформу. Бывший канцлер Германии Герхард Шредер сделал ставку на реформирование сферы социального обеспечения. Премьер-министр Франции Доминик де Вильпен пытался, но так и не смог реформировать рынок труда для молодых специалистов.

Мне кажется, что и во Франции, и в Германии приоритеты должны быть другими. Я бы начал с банковской системы. Следуйте за деньгами. Финансовый кризис в шведском стиле мог бы в этом помочь, но в реальном мире реформа — это лучшая альтернатива.

Конечно, проблемы у всех европейских стран разные. В банковском секторе и Франции, и Германии доминируют некоммерческие финансовые институты. Наиболее актуальна эта проблема для Германии. В 2005 г. в этой стране на долю коммерческих банков приходилось лишь 26,5% активов всего банковского сектора, причем этот показатель практически не меняется с 1990 г. Наибольшую силу в немецкой банковской системе имеют государственный сектор и кооперативные банки. В результате между частным и государственным секторами возникают нездоровые отношения, которые уже привели к вымыванию частного сектора из значительных активов розничного рынка.

Есть чему поучиться у Италии. Сравнительное исследование, проведенное Банком Италии, Бундесбанком и различными европейскими университетами, показало, что в некоторых отношениях Италия — образец для подражания. В 1990 г. ее банковская система была очень похожа на немецкую. С 1990 по 2005 г. доля активов госбанков упала с 70% примерно до 9%. В обеих странах главной причиной роста совокупной факторной производительности стал технологический прогресс, но в Италии в этот рост свою лепту внесла приватизация.

Почему же в Италии реформы прошли, а в Германии — нет? Итальянцы поняли, что ко времени вступления в еврозону в конце 1990-х им необходим современный банковский сектор. Немцы в отличие от них полагались на собственную разнородную систему. Она сослужила им хорошую службу, особенно в период послевоенного восстановления страны. Как отметил один немецкий высокопоставленный чиновник, сейчас преобладает оборонительная позиция: пока не сломалось, чинить не надо.

Преобладание в банковском секторе государственного капитала отрицательно сказывается на росте экономики страны. И это не новость. Профессор финансов Университета Брауна Росс Ливайн утверждает, что госбанки непригодны для тех целей, ради достижения которых они были созданы: сокращения бедности, содействия финансовому развитию, предоставления гражданам доступа к капиталу, который они никогда не получат по-другому, и помощи небольшим компаниям со скромной кредитной историей. Вывод исследователей состоит в том, что государственные банки — это главным образом политические банки, которые служат отдельным интересам внутри общества, но не обществу в целом. Иными словами, это инструменты коррупции.

Исследование, посвященное работе госбанков Индии, например, показало, что в выборный год объем выдаваемых ими кредитов на 5-10% выше, чем в обычные годы. Аналогичное исследование, проведенное в Японии, выявило, что префектуры, представленные влиятельными членами правящей либерально-демократической партии, получили больше ссуд госбанков. В Европе ситуация принципиально не отличается. В Германии к услугам госбанков прибегают федеральные политики всех уровней, чтобы помочь компаниям, которые в рыночных условиях ни за что не выжили бы. Хотя такая помощь популярна среди политиков, для экономики она имеет долгосрочный негативный эффект, поскольку препятствует структурным изменениям. Если бы в Германии банковский сектор был полностью коммерческим, я бы не удивился, что доля обрабатывающей промышленности в экономике страны оказалась бы меньше, чем сейчас. Госбанки в значительной степени поддерживают обрабатывающую промышленность.

Итак, каковы шансы реформы? Несколько лет назад, после кризиса на рынке доткомов, казалось, что Германия может испытать финансовый шок, подобный шведскому. Но с тех пор норма прибыли вернулась на прежний уровень. Я считаю, что европейская политика в области конкуренции и дальнейшая интеграция европейского финансового сектора в совокупности приведут к давно назревшей модернизации банковского сектора европейских стран. Приоритетом для европейских реформаторов-экономистов должна стать подготовка условий для изменений. (FT, 19.11.2006, Иван Васильев)

24.11.2006.  Старые банкноты обесцениваются не только из-за инфляции

Утверждение, что доллар и в Африке остается долларом, постепенно теряет смысл. Во многих странах при оплате товаров реальная стоимость долларовых банкнот зависит не только от курса валют на мировом рынке, но и от даты выпуска и состояния купюры.
Главное везение

Малагасиец Жан Ив, стюард итальянского круизного судна, раз в месяц становится в очередь к кассе, чтобы получить свою зарплату — семь банкнот достоинством $100. Когда ему везет, он может затем в родном мадагаскарском порту купить товаров на $700. Но везет не всегда, и часто покупательная способность его зарплаты оказывается ближе к $600. Дело в том, что “хорошими” на Мадагаскаре считаются только новые банкноты — те, на которых стоит подпись Джона Сноу, который до мая этого года был министром финансов США. Купюры с автографом Роберта Рубина, занимавшего этот пост еще в 90-е гг. при президенте Билле Клинтоне, котируются значительно ниже.

“Тем, кто стоит в начале очереди, достаются деньги поновее, а те, что в хвосте, фактически получают урезанную зарплату, — cетует Жан Ив. — Во многих портах, куда заходит наше судно, старые банкноты США стоят меньше новых”.

За пределами родины

Американцы привыкли к мысли, что их доллар — главная резервная валюта в мире — и в Африке остается долларом. Не зря же Соединенные Штаты принципиально никогда не объявляют недействительными свои старые банкноты. Правительство время от времени модернизирует их — например, добавляет новые водяные знаки, или вставляет защитную полоску, или помещает на 100-долларовую купюру увеличенный портрет Франклина. Но при этом старые доллары по-прежнему остаются законным средством оплаты.

Однако эта гарантия зачастую теряет силу, когда оплата производится за рубежом. Во многих странах — от России до Сингапура — реальная стоимость долларовой банкноты зависит не только от мировой валютной конъюнктуры, но и от даты выпуска самой бумажки, ее физического состояния и номинала. Многие обменные пункты и банки боятся, что к ним попадут поддельные крупные купюры. Некоторые участники рынка отказываются иметь дело с мелкими купюрами. Часто люди не принимают к оплате старые или поврежденные доллары, опасаясь, что не смогут их затем сбыть. А кому-то просто не нравится вид старых денег.

Имам, содержащий пункт обмена валюты при лавочке товаров для мусульман в камерунском городе Фумбан, не принимает ничего мельче 100-долларовых купюр. “Бумажки по $10 или $20 слишком незначительны, не могу тратить на них время”, — говорит он. В Москве магазин “Сувенир” отказывается принимать у туристов 20-долларовые купюры выпуска 1996 г. (с подписью Рубина). “Слишком старые”, — поясняет служащий магазина. В г. Гома (Демократическая Республика Конго) в гостинице Stella Matutina могут принять банкноты серии C выпуска 2001 г., на которых стоит подпись министра Пола О'Нила, но они идут лишь по $90. По номиналу здесь оцениваются только деньги выпуска 2003 г. с подписью Сноу.

“Деньги обладают ценностью, только если люди согласны принимать их в обмен на что-то”, — констатирует Джон Тейлор, преподаватель экономики Стэнфордского университета. Тейлор участвовал в денежной реформе Ирака, целью которой была замена динаров с изображением Саддама Хусейна на более нейтральные с политической точки зрения варианты.

Действительно, банкноты Федеральной резервной системы США (ФРС) — не более чем листочки бумаги, если участники рынка отказываются иметь с ними дело. Банкноты достоинством $100 чаще других становятся объектом подделки или впадают в немилость у участников рынка. Всего было выпущено 5,5 млн экземпляров 100-долларовых купюр, и примерно 75% из них сейчас находится в обращении за пределами США. Во многих странах банкиры и валютчики имеют возможность отказаться от этого средства оплаты или назначить ему более низкую цену. В настоящее время купюры с изображением Франклина являются самыми крупными банкнотами ФРС. Выпуск банкнот достоинством $500, $1000, $5000 и $10 000 был прекращен в 1969 г.

Против подделки

По оценке Секретной службы США, на поддельные купюры приходится менее сотой доли процента от всей долларовой наличности, находящейся в обращении. Каждый раз, когда США выпускают бумажные деньги нового образца, Секретная служба, cовет управляющих ФРС, министерство финансов и Бюро гравировки и печати США совместно организуют глобальную информационно-пропагандистскую кампанию с целью ознакомить общественность с новинкой и обеспечить ей максимально широкое хождение. В частности, когда в марте были выпущены персиково-розовые купюры достоинством $10, эти ведомства подготовили и распространили соответствующие постеры и другие информационные материалы на 21 языке, включая польский, узбекский и вьетнамский. В материалах подробно описывались детали оформления новых денег и использованные в них средства защиты от подделки. Кроме того, авторы материалов подчеркивали, что старые образцы американской валюты будут и дальше иметь хождение наравне с новыми, полностью сохраняя свою стоимость.

По словам Майкла Лэмберта, помощника директора ФРС по наличному обращению, появившиеся в 2003 г. 100-долларовые купюры новейших серий не имеют никаких дополнительных средств защиты по сравнению с их предшественницами, подделать их не труднее (хотя и не проще), чем купюры 1996 г. с подписью Рубина. Два года назад Лэмберт ездил в Россию в рамках кампании популяризации банкнот в $50 нового образца. “Мы слышали, что в каких-то регионах старые доллары котируются ниже новых, однако в действительности доллар остается стабильной валютой, за которой стоит высокопродуктивная экономика с низким уровнем инфляции, — говорит Лэмберт. — Мы, как и прежде, гарантируем, что доллару не грозят ни изъятие из обращения, ни девальвация”.

Тем не менее Жан Ив то и дело сталкивается с тем, что банкноты 1996 г. выпуска и старше стоят на 15% меньше номинала, а в некоторых портах их вообще отказываются принимать к оплате или обмену (в Антананариву обменять старые доллары на сравнительно выгодных условиях иногда удается в нелегальных обменных пунктах). Моряк, как и многие его коллеги, неоднократно жаловался начальству на несправедливость, но безрезультатно. “Они говорят: это твоя зарплата, хочешь — бери, не хочешь — не бери”, — сокрушается Жан Ив (он просил не называть его фамилию из опасений, что его вообще могут лишить работы). Чтобы никого не обижать, кассир меняет очередность при выдаче зарплаты. Если в этом месяце первыми в очереди стояли представители Филиппин, то в следующем больше повезет индийцам, а еще через месяц — индонезийцам или малагасийцам и т. д.

Вониманитра Разафимбело, директор по валютным операциям Центробанка Мадагаскара, утверждает, что ее ведомство никак не регламентирует ограничения для старых банкнот. По ее словам, в каждом случае дифференцированного подхода к купюрам в зависимости от их срока выпуска или физического состояния банки действуют в соответствии с собственной политикой. Однако она признает: “Когда я еду в Европу или США, я могу не беспокоиться за полноценность своих долларов, но в Африке или Азии необходимо запасаться исключительно новыми банкнотами в безупречном состоянии”. (WSJ, 2.11.2006, Александр Силонов. В подготовке материала принимала участие Людмила Коваль.)



ЗА ЧТО БАНКИ УЦЕНЯЮТ ДОЛЛАРЫ 

Российские банки обычно не предъявляют специальных требований к году выпуска предложенных клиентом долларовых купюр. А вот состояние банкнот оказывает влияние на курс обмена валюты. Так, в Импэксбанке действует следующая схема. Если клиент вносит доллары на счет, платит по кредиту и т. п., все подлинные купюры принимаются без комиссии вне зависимости от качества и года выпуска. Если же клиент обращается в пункт обмена валюты Импэксбанка с ветхой купюрой (порванной или истертой), то банк берет комиссию в размере 3%.
Росбанк свободно принимает от клиентов все долларовые купюры в хорошем состоянии, выпущенные после 1927 г. А при наличии на подлинной купюре дефектов (нетипичные свечения, более трех проколов, надрывы размером более 1 см, пятна, лишние надписи и печати) она принимается с 10%-ной комиссией.
В Бинбанке и Промсвязьбанке аналогичная комиссия доходит до 5% от номинала.
28.11.2006.   Иностранные страховщики становятся более изобретательными при выходе на растущий российский рынок. Шотландская Royal & Sun Alliance Insurance Group за $170 млн станет равноправным партнером израильского DIFI в Восточной Европе. А 30% в российском проекте альянса уже принадлежит ЕБРР.
Решив зарабатывать на растущем рынке Восточной Европы, и России в частности, шотландский страховщик Royal & Sun Alliance Insurance Group не стал создавать дочернюю компанию, а договорился о партнерстве с Direct Insurance Financial Investments. R&SA приобретает 50%-ную долю в голландской компании GDII, рассказал финансовый директор DIFI Игал Мор. Сумма сделки, по его словам, составила 88 млн фунтов стерлингов ($170,1 млн), причем половину этой суммы шотландцы выплатят сразу, а вторую половину — через некоторое время. Royal & Sun Alliance Insurance Group занимается как прямым, так и традиционным страхованием. Стратегия компании совпадает с планами GDII — шотландцев тоже интересует выход на развивающиеся рынки Центральной и Восточной Европы, объясняет выбор партнеров Мор. Гендиректор подразделения развивающихся рынков R&SA Пол Уиттэкер объяснил Dow Jones такой шаг успехами GDII в Польше, которые могут быть перенесены и на другие рынки, прежде всего в Чехию и Россию.

У GDII в Польше работает компания Link 4, в Чехии создается GDII Chezh, рассказал Мор. В октябре GDII приобрела компанию в России — бизнес самарского страховщика “Энергополис” израильтяне будут развивать вместе с Европейским банком реконструкции и развития (ЕБРР), которому принадлежит 30%-ная доля в этом проекте. Российская компания по прямому автострахованию начнет операции в конце следующего года, прогнозирует Мор.

Суть прямого страхования в продаже полисов без участия агентов, брокеров и каких-либо посредников вообще. Страховщик при этом экономит на агентских комиссионных и предлагает клиенту выгодные тарифы. Спрос на подобные услуги в России уже есть и будет расти, считает президент Национальной страховой группы Юрий Решетняк. Но остается серьезный вопрос — как технологии прямого страхования, которые уже отработаны в Европе и Израиле, будут адаптированы к российской действительности.

Однако, покупая долю в GDII, шотландцы получают прямой доступ на быстро развивающиеся рынки Восточной Европы и России, отмечает он.

Такая же модель была у “Стандарт-Резерва”, в капитал которого TBIH вошел через совместное предприятие с инвестгруппой “Русские фонды”, говорит гендиректор страховщика Виктор Юн. По его словам, опыт компании “Прямое страхование” показывает, что продажа полисов по этой модели может быть успешна и в России. Принимая во внимание опыт DIFI, можно быть уверенным в успехе проекта, говорит он.

30.11.2006. Самый дорогой банк мира

Bank of America обогнал по капитализации Citigroup

На мировом банковском рынке сменился лидер: Bank of America (BoA) обогнал Citigroup по рыночной капитализации — вчера он стоил $243,7 млрд. Инвесторам нравится его стратегия с упором на розничных клиентов. А Citigroup, развивая глобальный бизнес, попал под перекрестный огонь регуляторов разных стран.
Самым дорогим банком мира последние годы оставался Citigroup. Но во вторник его акции подешевели на 0,7% (капитализация — $243,5 млрд), а акции BoA на столько же подорожали, и его капитализация составила $243,7 млрд. В списке самых дорогих компаний мира они занимают 4-5-е места. Преследователи далеко отстали: британский HSBC стоит $210,8 млрд, американский J. P. Morgan Chase — $160,3 млрд, японский Mitsubishi UFJ Financial — $123,4 млрд.

Вчера днем акции обоих банков выросли на 0,6% — BoA сохранил лидерство. А ведь пять лет назад Citigroup был в 2,5 раза дороже BoA. С тех пор акции Citi снизились на 1,5%, а BoA — выросли на 147%.

Уступив BoA в стоимости, Citigroup останется впереди по ключевым банковским показателям. По данным журнала The Banker, по итогам 2005 г. он по размеру капитала занимает 1-е место в мире ($79,4 млрд), а по активам — 5-е в мире и 1-е в США ($1,49 трлн). Крупнейший в мире по активам — британский Barclays Bank с $1,59 трлн. BoA занимает в мире 3-е место по капиталу ($74,03 млрд) и 9-е по активам ($1,29 трлн).

В США BoA по обоим показателям занимает 2-е место после Citi, но его бизнес растет гораздо быстрее: в прошлом году его капитал вырос на 15,2%, а активы — на 16,3% против 6,7% и 0,7% у конкурента. Во II квартале 2006 г. BoA впервые заработал прибыли больше, чем Citigroup, — $5,48 млрд против $5,27 млрд.

BoA сделал ставку на работу с американским потребителем. Проведя более 70 поглощений, включая покупку в 2003 г. за $47,8 млрд седьмого по величине банка США FleetBoston Financial, он стал первым банком с розничной сетью “от побережья до побережья”. Около 10% депозитов в стране приходятся на BoA, а доля Citi — 3,2%.

Citigroup ориентировался на построение глобального финансового супермаркета. Его позиции в инвестбанковском секторе гораздо сильнее, чем у BoA, а присутствие в 105 странах не может не нравиться инвесторам. Однако ритейл у себя на родине Citigroup отдал конкурентам. По размеру розничной сети (900 отделений) Citigroup занимает лишь 13-е место; у BoA и J. P. Morgan Chase более чем по 2600 отделений.

Не нравится инвесторам и то, что у Citigroup расходы (в основном в инвестбанковском подразделении) растут быстрее доходов. В июле саудовский принц Альвалид бен Талаль, владеющий 4,3% акций, призвал “принять драконовские меры для сокращения издержек”. Инвесторы все чаще задают вопрос, не стоит ли Citigroup разделиться на несколько менее крупных, но более ориентированных на конкретный бизнес компаний, отмечает Питер Ковалски, управляющий портфелем в Alpine Mutual Funds. “Возможно, Citi создал монстра столь огромного, что его слишком сложно укротить”, — говорит он.

Рост капитализации сдерживали также постоянные проблемы Citigroup с регулирующими органами — в США, Европе, Японии. За нарушения Citigroup заплатил более $5 млрд штрафов, включая $400 млн по делу о конфликте интересов между аналитическим и инвестбанковским подразделениями, и $2,6 млрд, чтобы урегулировать претензии инвесторов обанкротившейся WorldCom. В марте 2005 г. Федеральная резервная система США на год запретила банку крупные поглощения. BoA между тем продолжал делать покупки и в 2005 г. приобрел за $34 млрд одного из лидеров рынка кредитных карт США — MBNA.

Смены лидеров случаются и в других секторах, если лидер теряет хватку и чувство рынка. В декабре 2005 г. PepsiCo впервые более чем за 100 лет обогнала Coca-Cola. За 10 лет до этого Coca-Cola превосходила конкурента более чем вдвое, но в последние годы Pepsi оказалась удачливее, вовремя заметив рост спроса на “здоровые напитки” и разнообразив ассортимент. Pepsi удерживала лидерство более полугода, но и Coca-Cola не дремала: усилия по продвижению на развивающиеся и ряд развитых рынков дали отдачу в виде роста объема продаж газировки в III квартале на 5%. Это самые высокие темпы роста с 2000 г. И сейчас Coca снова лидер: ее капитализация во вторник составила $109,4 млрд против $101,5 млрд у Pepsi. (Использованы материалы WSJ.)

Анатолий Аксаков | Напомню, что если доля иностранного капитала в начале года составляла 11,7 процента, то сейчас она уже превысила 14 процентов и довольно быстро увеличивается. Уже сегодня насчитывается 51 кредитная организация со стопроцентным участием иностранцев в капитале. Их "дочки" приносят нам новые финансовые технологии, которые уже давно отработаны на Западе, знания и опыт работы, существенно прибавляют конкуренции в банковском секторе. И пока доля иностранного участия не угрожающая, это положительное явление и его надо приветствовать. А вот в бывших соцстранах ситуация иная - в Чехии, например, почти 100 процентов иностранного банковского капитала, в Польше - больше 80 процентов.

РГ | Но хуже-то они, говорят, от этого не живут, верно?

Аксаков | Однако контроль за финансовыми потоками со стороны государства у них потерян, а это уже вопрос национальной безопасности. Сначала предлагалось ограничить присутствие иностранного капитала на российском рынке 25 процентами. В соглашении, достигнутом с американцами, Россия пошла на увеличение этой квоты вдвое - до 50 процентов. По моему личному мнению, это предельная величина присутствия зарубежного капитала, с которой мы смогли согласиться без ущерба для национальной банковской системы. Но только если мы будем идти к этому постепенно - в течение 10 лет.

Интерес же к нашим банкам на Западе огромный. Например, две недели назад я был в Германии, встречался с представителями крупнейших западных банков. Они просто рвутся на встречи, хотят узнать об условиях, заручиться какой-то минимальной поддержкой. 

РГ | Не планируется в связи с этим отменить двухлетнее ограничение на работу со средствами физических лиц?

Аксаков | Вы имеете в виду для инобанков? В России любой банк, в том числе и с иностранным участием, может войти в систему страхования вкладов и работать с физлицами, никаких ограничений тут нет. Но для этого он должен пройти все процедуры по отбору системы страхования. А для тех, которые не прошли отбор в систему страхования, ограничение пока действует. 

РГ | Насколько активно будет продолжаться процесс ликвидации "нехороших" банков после покушения на заместителя председателя Центробанка Андрея Козлова? Сейчас лицензий лишаются почти два банка в неделю. 

Аксаков | Но это же нормальный, естественный процесс, он ускорился после отбора банков в систему страхования вкладов - появились те, кто попал, скажем так, на заметку, стало понятно, что эти банки проводят не те операции, которые должны осуществлять. То есть специализируются на одном виде банковских операций - на обналичке и отмывании денег. Естественно, это будет пресекаться и банков станет меньше.

РГ | Как вы относитесь к предложению о дисквалификации банкиров, то есть лишению их права работать по профессии, если они будут замечены в неблаговидных операциях. Будет ли принята эта норма?

Аксаков | Я считаю, что это предложение больше носит популистский характер, поскольку Центральный банк и сейчас фактически утверждает руководителей кредитных организаций - начиная от банка и заканчивая его филиалами. А так как Центробанк очень хорошо владеет информацией - кто из банкиров, где и как работал, то он может спокойно не утвердить любую кандидатуру, если этот банкир был замечен в отмывании в другом банке, который обанкротился.

РГ | Тем не менее Федеральная налоговая служба уже вывесила на своем сайте список топ-менеджеров, с которыми не рекомендуется иметь дело, поскольку они фактически специализировались на сомнительных операциях с фирмами-однодневками... 

Аксаков | И Центральный банк также мог бы на своем сайте размещать информацию о руководителях, может быть, даже о руководителях среднего звена тех банков, которые вели недобросовестную деятельность на рынке.

РГ | Сейчас активно обсуждается возвращение в Уголовный кодекс такого наказания, как конфискация имущества. Как вы относитесь к привлечению к личной материальной ответственности менеджеров и владельцев банков, например, за преднамеренное банкротство? 

Аксаков | Положительно, я считаю, что это правильно. Если ты ведешь деятельность не в соответствии с законодательством, то должен отвечать, в том числе личным капиталом и имуществом, а также нести уголовную ответственность, если был нанесен существенный ущерб клиентам банка. Сейчас мы к этому начали возвращаться. Подписали Международную конвенцию о коррупции, где уже прописаны нормы, предусматривающие конфискацию, в том числе и имущества, которое находится за рубежом. Считаю, что надо приходить к этому, поскольку часто бывает так, что недобросовестный руководитель или владелец сбрасывает все активы на родственников, на подставных лиц, для того чтобы не нести имущественную ответственность за обанкроченное им предприятие.

РГ | И когда этот вопрос будет решен, как вы думаете?

Аксаков | Довольно быстро, думаю, год-два - и все вопросы будут решены.

РГ | В последнее время ходят упорные слухи о продаже госпакетов акций Сбербанка и ВТБ со ссылками на решение Национального банковского совета и некий доклад минфина. А как на самом деле обстоят дела с приватизацией госбанков, можете рассказать?

Аксаков | Я могу пояснить процедуру. Была создана рабочая группа Национального банковского совета, которая должна была подготовить предложения. Я входил в эту группу. Сейчас рабочая группа сформировала свои предложения, и они, наверное, будут утверждены на следующем заседании совета. Но по положению о Национальном банковском совете мы не можем комментировать решения до их принятия. Однако я могу высказать свою точку зрения как депутат: считаю, что государству надо выходить из капитала Сбербанка, Внешторгбанка и других госбанков, но постепенно, не сразу. Это необходимо для того, чтобы банки находились в равных конкурентных условиях на рынке.

РГ | И насколько "постепенно"?

Аксаков | Возьмем для примера Внешторгбанк - там сейчас почти 100 процентов акций у государства. Сначала нужно снизить долю госучастия до 75, 60, 51 процента. И когда банк окрепнет настолько, что сможет достойно конкурировать с западными банками, можно продать и оставшийся 51 процент государственных акций на рынке. То есть для начала оставить блокирующий госпакет, для того чтобы можно было все-таки вмешиваться в ситуацию, а уже потом полностью продать.

РГ | Скажите, а население как-то учитывается в ваших планах продажи госпакетов? Пока есть только один прецедент - "Роснефть", акции которой граждане могли купить. Насколько известно, цена одной акции Сбербанка 3 тысячи рублей, считается, что это все-таки дороговато для частного инвестора.

Аксаков | Думаю, когда будет происходить процесс размещения акций, и Сбербанк, и Внешторгбанк учтут возможности российского населения. К тому же сейчас рыночная тенденция такова, что уже устанавливаются номиналы акций стоимостью даже в 100 рублей - раньше таких номиналов вообще не существовало на российской бирже. Но сейчас практически все компании, и частные в том числе, уже ориентируются на широкого инвестора, поскольку понимают, что рассчитывать только на крупного инвестора неправильно. О том же говорит и мировая рыночная практика. Так что я не сомневаюсь, что программа размещения будет учитывать доходы населения и вовлечение максимального числа людей в этот процесс. Ведь это выгодно для самой кредитной организации, поскольку люди, которые являются собственниками данного банка, хотя бы номинально, естественно, больше ему доверяют и стараются нести туда деньги.

РГ |  Еще о гражданах. На заседании Госсовета принято решение пустить в банковский оборот пенсионные деньги - на приобретение ипотечных ценных бумаг. Не поставит ли это под угрозу накопления на старость?

Аксаков | Судите сами, инфляция у нас составляла в прошлом году 10,9 процента, а рост стоимости жилья по самым скромным оценкам - 30 процентов. Соответственно, деньги, вложенные в ипотечные программы, не обесценились. Так почему же этот актив не открыть для вложений пенсионных денег. Ведь Внешэкономбанк сегодня по закону имеет право вкладывать пенсионные деньги только в госбумаги, доходность по которым ниже уровня инфляции. Причем значительно ниже. Соответственно, пенсионные деньги обесцениваются. А это неправильно - что потом люди скажут власти? Куда дели наши деньги. Поэтому нужно расширить перечень инструментов. Конечно, это можно доверять только профессионалам, которые правильно распределят эти деньги по разным активам - где-то они дадут минус, но в целом будет плюс. К тому же, учитывая рост нашей экономики, я уверен, что скоро произойдет массовое обновление капитала российских компаний и стоимость всех ценных бумаг будет расти. 

РГ | Должно ли государство как-то гарантировать сохранность этих денег? 

Аксаков | Во-первых, размещаться пенсионные деньги в управляющих компаниях должны на конкурсной основе. Во-вторых, государство должно гарантировать возврат номинала вложенных средств - при любых условиях. 

РГ | И еще о пенсионерах. На заседании вашего комитета обсуждался законопроект об обеспечении прав граждан на профессиональную пенсию. В чем здесь дело? Ведь подобный закон у нас уже существует.

Аксаков | Да, есть подобный закон о профессиональных пенсионных системах. Дело в том, что лица, которые выйдут на пенсию после 2012 года (женщины с 55 лет, а мужчины - с 60 лет) уже сегодня накапливают пенсионные накопления. Но для вредных производств пенсионный возраст на 5 и 10 лет ниже, а это значит, что данным лицам накопительная часть пенсии будет выплачиваться на 5-10 лет раньше. Эта выплата будет обеспечена профессиональной пенсионной системой. А пенсионные накопления они все равно могут использовать по закону только с 60 и 55 лет. В результате люди, работавшие во вредных условиях, оказались в менее выгодном положении. Вот для того чтобы устранить эту несправедливость, как раз и предлагается наш законопроект. Он давно разработан, но еще не принят и лежит в Госдуме, мы ждем предложений правительства ко второму чтению. 

РГ | На съезде Ассоциации региональных банков обсуждалось предложение - Закон о защите прав потребителей не защищал получателей банковских кредитов. Зачем это нужно банкирам, и чем это грозит заемщикам? 

Аксаков | Закон о защите прав потребителей направлен на защиту гражданина, который покупает товар. Там, например, содержится норма, что в течение 14 дней он может вернуть покупку без всякого объяснения причин, если та в надлежащем состоянии. Теперь представьте себе ситуацию, что ему дали этот товар в кредит, а он через несколько дней принес его обратно... В итоге продавец вынужден будет нести неоправданные издержки по возврату кредита. 

РГ | Кстати, товар, взятый в кредит, это товар или услуга?

Аксаков | Кредитная услуга и покупка товара. Естественно, кредитная организация берет на себя риск, поскольку оплата товара происходит не сразу. Соответственно, кредитная организация должна быть защищена. И распространять Закон о защите прав потребителей на сделку, где фактически присутствует только одна сторона - покупатель товара, и нет другой стороны, неправильно. Для того чтобы устранить разночтения, надо быстрее принимать законопроект о потребительском кредитовании, где есть соответствующая поправка. 

РГ | Сейчас много разговоров, что индивидуальные заемщики могут спровоцировать кризис банковской системы, "объявив дефолт" банкирам. Слишком много потребительских кредитов, которые не возвращаются. Вас не беспокоит эта ситуация? 

Аксаков | Если говорить о проблеме невозвратов, то у нас они составляют сейчас 2,6 процента от общего объема выданных кредитов. Для сравнения: в Польше - 20 процентов, в Таиланде - 10 процентов, и в Корее банковский кризис, вызванный "плохими долгами", произошел после того, как объем невозвратов вырос до 14 процентов. Поэтому говорить о кризисе при 2,6 процента невозвратов пока рано, критической мы считаем цифру в 10 процентов. Но с учетом того, что просрочка по кредитам у нас растет - за первые полгода увеличилась где-то на 66,5 процента, Центробанк уже сейчас дает жесткие указания, чтобы банки внимательнее относились к выдаче потребительских кредитов, управляли своей кредиторской задолженностью. 

Здесь есть и еще один момент. Порой сами банки стимулируют невозвраты, когда устанавливают ставку чуть не по 100 процентов годовых по выдаваемым потребительским кредитам. Тем самым они страхуются от просроченных кредитов, но такой высокий процент сам по себе увеличивает возможность невозврата. Получается замкнутый круг. Поэтому наша Ассоциация активно работает по просвещению банкиров, учит использованию новых скоринговых схем, дает навыки анализа заемщика. 

РГ | Тем не менее банкиры предлагают банкротить граждан, не возвращающих кредиты. Чем это грозит людям?

Аксаков | Во-первых, уже существует закон о банкротстве, где описана процедура банкротства физического лица, которое выступает в двух ипостасях: предприниматель без образования юридического лица и гражданин. Для предпринимателя процедура обычная, такая же, как для любого предприятия. Но для того чтобы гражданин, который взял потребительский кредит, был признан банкротом, нужно внести изменения в существующий закон о банкротстве и в Гражданский процессуальный кодекс. Сейчас такие поправки подготовлены минэкономразвития, но есть одна проблема. 

Дело в том, что этот вопрос социальный и политический, и я сомневаюсь, что в ближайшее время этот закон будет принят. Хотя его следует быстрее принимать, для того чтобы кредиторы могли что-то получить с тех, кто недобросовестно выполняет свои обязательства по полученному кредиту.

РГ | Но все же, если закон будет принят, что грозит человеку, который признан банкротом? Отнимут имущество?

Аксаков | Пока эти процедуры не прописаны. Мы только приблизились к тому, чтобы реализовать норму о банкротстве физического лица. Хотя я полагаю, что многие вопросы можно было бы снять с помощью законопроекта о потребительском кредитовании, где описаны основные нормы. Документ подготовлен минфином, он находится в стадии согласования. В нем также учитывается и ответственность кредитной организации за предоставление недостоверной информации об условиях кредита. Ведь получатель потребительского кредита должен точно знать, сколько он будет платить за него и какая ответственность на нем лежит, если он кредит не вернет. С другой стороны, ответственность заемщика предполагает возможность обращения взыскания на его заработную плату по месту работы. Сейчас этого нельзя сделать. 

РГ | Кстати, сейчас уже есть структуры, которые специализируются на возврате долгов. Их деятельность пытаются ввести в законное русло. В законопроекте такие фирмы именуются "коллекторскими агентствами". Не превратятся ли они в полукриминальные структуры по вышибанию долгов? 

Аксаков | Факты вхождения криминальных структур в кредитный бизнес тоже есть, но это не массовое явление. Когда бандиты выбивают "плохие долги" - это возврат к 90-м годам, которого мы должны избежать. Вот для этого как раз и предлагается принять закон о коллекторских агентствах, где нужно установить профессиональные требования к тем, кто работает в этих фирмах. 

Чтобы наши коллекторские агентства стали вполне профессиональными организациями, работающими по очень эффективным схемам, которые используются на Западе. Я бывал в подобных агентствах в Германии, в Швейцарии и видел, как они работают - часто одного звонка достаточно, чтобы человек погасил свой долг.

РГ | А граждане будут как-то защищены от психологического давления? Ведь можно вернуть долги банку, пригрозив, например, выкрасть ребенка или что-то с женой сделать. Может быть, это у них называется "эффективные приемы работы с клиентурой"?

Аксаков | Наказание за эти методы, связанные с угрозами и так далее, уже есть в нашем уголовном законодательстве в отношении физических лиц. А в законе о коллекторских агентствах должно быть установлено, что и сама организация отвечает за "силовые" методы работы с клиентами организации, и в первую очередь - материально. Руководитель этой организации и то лицо, которое работает, используя незаконные методы, должны нести уголовную и административную ответственность за подобные угрозы.

РГ | По данным Агентства по страхованию вкладов, сейчас система страхования покрывает более 98 процентов количества вкладов. В то же время по стоимости - всего 40 процентов. А остальные 60 процентов - что это за вклады такие?

Аксаков | Большинство нашего населения имеет доходы не очень высокие, соответственно и банковские вклады невелики. Статистика показывает, что их вклады не превышают 100 - 200 тысяч рублей. Однако есть небольшая группа людей, чьи депозиты превышают 200 тысяч рублей - около 10 процентов вкладчиков владеют вкладами 60 процентов в сумме. И если они держат такие деньги в банках, то слава Богу. Значит, они заработали их честно и не боятся хранить открыто, в банке. Это лучше, чем если бы они их под подушкой прятали.

РГ | Уже два года действует принятый вами закон о бюро кредитных историй, на который возлагались большие надежды: банки должны были обмениваться досье на "плохих" заемщиков. Но этого не произошло. Значит, по-прежнему можно взять кредит в одном банке, не вернуть его, а потом взять в другом и так далее. В чем тут дело?

Аксаков | Когда принимался этот закон, одним из авторов которого был я, говорилось о том, что реально эффект от его реализации появится лишь через три-пять лет. Естественно, мы понимали, что на первых порах многие, прежде всего такие крупные кредитные организации, как Сбербанк, будут стремиться к тому, чтобы сформировать свои кредитные бюро. Тогда я предлагал норму, по которой доля каждого участника не должна превышать 10 процентов в капитале кредитного бюро. К сожалению, эту норму не поддержали. И теперь Сбербанк создал свое бюро с большой базой данных на физических и юридических лиц. Сделан первый шаг: Сбербанк и Национальное бюро кредитных историй уже подписали соглашение об обмене негативной информацией.

Примерно такой же процесс происходил и в других странах - в США, Англии, Германии - сначала создавалось много кредитных бюро. Но потом в ходе конкуренции их оставалось два-три на всю страну. И я уверен, что у нас то же самое будет происходить. 

РГ | Недавно глава ФСФР Олег Вьюгин озвучил инициативу, что нам нужно создать на фондовом рынке систему страхования для пайщиков ПИФов, такую же, как АСВ для банковских вкладов. Как вы относитесь к такой идее?

Аксаков | Это не совсем корректное сравнение. Потому что АСВ для банков - это защита средств вкладчиков. А здесь предлагается застраховать средства инвесторов или клиентов - физических лиц, которые хотят работать на фондовом рынке, от брокеров, которые недобросовестно работают на этом рынке. Это разные вещи. Если сказать просто, это страховка от мошенничества брокеров, с которым, к сожалению, сталкиваются наши граждане, вкладывающие деньги в ПИФы. В мировой практике существуют такие страховые гарантийные фонды, которые работают, например, в Англии на Лондонской фондовой бирже, но думаю, что мы еще к этому не подошли. 

РГ | Некоторые банкиры предлагают разрешить им самим решать, открывать или не открывать "подозрительному" клиенту счет в банке. Пока по закону они не могут отказать. Что в этом направлении можно ожидать? 

Аксаков | После того как начался процесс отзывов лицензии у банков, занимающихся неблаговидной деятельностью, начались обращения лиц, стремящихся обналичить крупную сумму, в другие банки. Формальных оснований для того, чтобы отказать этим клиентам, у банков нет. Поступает, к примеру, 100 миллионов долларов на счет какого-нибудь гражданина "икс", который приходит и говорит: "Я хочу эти деньги обналичить и забрать". Банкирам ясно, что это сомнительная операция, но никаких причин для отказа нет - это его деньги, они лежат на его счете. Естественно, соответствующая информация поступает в надзорный орган и Центробанк, но пока ее обработают, примут меры, клиент уже давно снял деньги и скрылся. В связи с этим появилось предложение: представить банкам право отказать в открытии либо закрыть в одностороннем порядке счет сомнительного клиента. Оно было подготовлено Ассоциацией российских банков, направлено в Федеральную службу по финансовым рынкам в Центральный банк, в правительство, для того чтобы они сделали экспертизу законопроекта. Ожидаем ответ.

РГ | А нынешнее увлечение наших банков иностранными займами не опасно? Если вдруг цена на нефть упадет, чем они тогда будут рассчитываться по долларовым кредитам?

Аксаков | Банки ищут деньги там, где дешевле. Пока что за рубежом можно привлечь кредит под 6 процентов годовых, а у нас гораздо дороже. При этом, учитывая, что рубль укрепляется по отношению к доллару, еще больше выигрываешь. Пока опасности в этом нет - в ближайшей перспективе ожидать, что цены на нефть упадут, не приходится. Растет экономика Китая, Индия бурно начинает развиваться, а это все "не нефтяные" страны, соответственно, они будут потреблять больше нефтепродуктов. И цены будут расти. Замещающие технологии появятся не раньше чем через 5 лет. Возможно, они обрушат нефтяной рынок - в этом есть риск. Поэтому Центральный банк и правительство должны управлять процессом, чтобы зарубежный долг наших кредитных организаций держался в определенных объемах - это вопрос о национальной безопасности страны. Надо находить механизмы, для того чтобы управлять этим процессом. Для госбанков такие механизмы уже есть - в их совет директоров входят представители правительства, которые могут повлиять на решение о кредите. А для коммерческих банков надо создавать условия, чтобы они могли найти деньги внутри страны, и здесь я здорово рассчитываю на Банк развития.

РГ | Традиционный вопрос читателей: в чем хранить сбережения - рублях или валюте? И еще: как вы думаете, почему население по-прежнему предпочитает банковские депозиты, а, скажем, не акции каких-нибудь успешных предприятий? 

Аксаков | Прежде всего, я думаю, причиной является финансовая неграмотность. Люди пока еще очень плохо знают о новых инструментах, в которые можно вкладывать свои денежные средства, поэтому объемы депозитов растут - уже к 3 триллионам рублей приближаются. Но все больше "продвинутых" людей, в том числе многие мои знакомые, уже ищут другие сферы вложения, потому что вклады не спасают от инфляции. Сейчас очень быстро растут паевые инвестиционные фонды, но пока их доля в общем объеме сбережений населения мала - если она 5 процентов составляет, то хорошо. Я думаю, меньше. 

Поэтому надо развивать финансовую грамотность населения. Я считаю, что для банковского сообщества это направление будет одним из ключевых. Мы будем поддерживать разные программы, направленные на то, чтобы повышать грамотность населения. Чтобы люди держали деньги на пластиковых карточках, платежи проводили безналично, а не наличными. Чтобы они вкладывали деньги в различные финансовые инструменты, в том числе в паевые инвестиционные фонды, в облигации. Нужно учить их, как это грамотно делать, чтобы они все деньги в одном инструменте не держали, а вкладывали в разные активы.

Что касается сбережений: в рублях или долларах - думаю, все же в рублях. Потому что в этом году укрепление рубля будет не меньше чем на 9 процентов. На следующий год Центробанк предусматривает возможное укрепление рубля до 10 процентов по отношению к доллару. А если посчитать еще и проценты, то в рублевом активе вы выиграете намного больше, чем в долларовом. 
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