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1. Общая ситуация в банковской сфере 
1.1. Текущие события и оценки 
1.12.2006. Вице-премьер Александр Жуков заявил, что отсутствие базового финансового образования у россиян не только делает из них “жертв различных злоупотреблений”, но и мешает им обеспечить благосостояние. Это тормозит экономическое развитие страны. Чиновник прав.

Соглашаясь на условия некоторых экспресс-кредитов, люди рискуют заплатить за стиральную машину вдвое дороже, а при получении более крупного потребительского кредита могут вообще не справиться со своими обязательствами. Но страх и неумение правильно обращаться с финансовыми инструментами лишает россиян возможности реализовывать собственные идеи. За границами банковской системы оказываются около 60 млн человек. Потребительскими кредитами воспользовались пока только 4% россиян.

Недостаток просвещения приводит к последствиям разной степени тяжести. Жертвами финансовых пирамид стали около 40 млн россиян. Негативный опыт научил осторожности, но не грамотности. Сегодня население доверяет аферистам суммы иного порядка, о чем напоминают истории с обманутыми дольщиками.

Но наиболее массовое проявление финансовой безграмотности не в процветании аферистов, а в нерациональном управлении собственными финансами. Банки, выдающие потребительские кредиты на диких условиях (итоговая ставка, если посчитать все расходы заемщика, может достигать 80-90% годовых), не совершают никакого преступления, а вот граждане, покупающие такие услуги, проявляют безграмотность, бьющую и по ним, и по экономике. Правда, признают это пока только чиновники и Центральный банк, который обеспокоен ростом просроченной задолженности. По официальной статистике ЦБ, их доля колеблется около 2% от общего количества выданных кредитов, но на самом деле она больше — российские банки разными способами закрывают просроченные кредиты, покрывая их большой процентной ставкой, а вот данные “дочек” иностранных банков более показательны: у них доля просроченных потребительских кредитов достигает 15%.

Такая ситуация провоцирует банки на повышение процентных ставок, что тормозит развитие кредита и повышает риски личных банкротств. В прошлом году в США количество индивидуальных банкротств выросло на 32% — по уши в долгах оказались 2 млн человек, причем в основном молодежь. После этого правительство решило ввести обязательное финансовое образование в школах — детей учат финансовому планированию, рассказывают про кредиты и, конечно же, про банкротства.

Подобный финансовый ликбез необходимо проводить и в российских школах: успешные примеры борьбы с безграмотностью в российской истории уже есть. К концу царской эпохи доля грамотных составляла около 25% населения, а к завершению советского периода грамоту знали 99% советских граждан. Высокий уровень образования и, в частности, конкурентным преимуществом. Среди развивающихся стран Россия — самая грамотная: со своими 99,6% она опережает всех членов BRIC (Китай — 90%, Бразилия — 86,4%, Индия — 59,5%). Если теперь к знанию букв добавится знание цифр, то конкурентных преимуществ у России будет все больше и больше: буквы помогают придумывать идеи, цифры — их реализовывать.
1.12.2006. Алексей Кудрин посоветовал хранить сбережения в рублях

Глава минфина Алексей Кудрин уверен, что для сбережений в ближайшие три года рубль будет самой надежной валютой. И уточнил, что они должны быть как минимум наполовину вложены в российскую валюту.
Что касается Стабилизационного фонда, передает слова Кудрина Интерфакс-АФИ, то перечень валют, в которые инвестируются его средства, через год-три может быть постепенно расширен. Министр напомнил, что сейчас 45 процентов "нефтяной кубышки" вложены в доллары, столько же - в евро, а 10 процентов - в фунты стерлингов. И теперь минфин прорабатывает возможность расширения этого списка, изучает динамику рынков и доходность разных валют. В свою очередь, первый зампред Центробанка Алексей Улюкаев сообщил вчера, что рост реального эффективного курса рубля на конец ноября, по всей видимости, составит 8,1 процента, а к концу года поднимется не выше 8,5 процента. А инфляция, по предварительным данным, за 11 месяцев будет 8,1 процента. Улюкаев еще раз подтвердил, что за год она составит меньше 9 процентов.
Состоялась церемония вручения Национальной банковской премии
2.12.2006. Национальная банковская премия - своеобразный "знак качества", которым отмечаются столичные и региональные банки. В этом году были вручены награды в 11 основных и 6 поощрительных номинациях, а также 3 специальные награды жюри. Премия вручается уже второй год, ее учредителями являются Ассоциация российских банков (АРБ) и "Национальный банковский журнал". В составе жюри конкурса представители администрации президента, правительства, парламента и банковских объединений России. 

По словам организаторов, основными задачами Национальной банковской премии являются повышение общественного имиджа российской банковской системы, предоставление потребителям банковских услуг простых и понятных ориентиров для выбора банка и формирование элиты российской банковской отрасли. Главная награда была посмертно присуждена первому заместителю председателя Банка России Андрею Козлову. На церемонии ее вручили вдове Андрея Андреевича - Екатерине Козловой. 

Напомним, что в рамках банковской премии в "Российской газете - Неделя" проходил народный конкурс "Выбери лучший банк". Победителю этого конкурса - московскому архитектору Ксении Кудряшовой был вручен специальный приз организационного комитета премии и награда от газеты. На церемонии главный редактор "Российской газеты" Владислав Фронин вручил диплом Российскому фонду общественных проектов за профессиональное участие в социально-экономической жизни страны. В свою очередь генеральный директор фонда Сергей Столяров наградил "РГ" "Дипломом партнера" за работу по подготовке и проведению Национальной банковской премии в качестве главного информационного партнера.
	5.12.2006. Вступление в ВТО: Национальный банковский проект




Информация о возможном чуть ли не в нынешнем году вступлении России в ВТО вновь возродила волну слухов, что финансовая система страны, и в частности банки, станет разменной монетой на переговорах. Между тем никаких официальных заявлений, подтверждающих эти слухи, нет. Более того, насколько известно в бизнес-сообществе, в ходе переговорного процесса с США российской стороне удалось добиться моратория на открытие российского рынка для филиалов иностранных банков. Естественный вопрос, который должен по-настоящему беспокоить, так это срок, на который введен мораторий.

В общем, сюрпризов, похоже, ожидать не стоит. Однако это совсем не означает, что российская банковская система может рассчитывать на вечную протекционистскую защиту со стороны государства. На защиту — возможно. Но не на вечную.

Между тем уже сегодня можно судить о первых результатах того процесса, который начался в нашей банковской системе после осознания невозможности статус-кво. Процесса неоднозначного и требующего разработки новой концепции государственной политики в отношении национальной банковской системы.

Экспансия?

Несколько цифр от Банка России. По состоянию на конец III квартала доля нерезидентов в совокупном зарегистрированном уставном капитале российских банков достигла почти 15%. В России работало 148 банков с иностранным капиталом, из них 12 — с долей от 50% до 100% и 51 — со 100%-ным участием. На долю иностранцев приходилось 11,5% банковских активов в России и 12,6% капитала. Общая сумма инвестиций нерезидентов в уставные капиталы банков за III квартал увеличилась на 16,2% до 70,8 млрд руб. На долю иностранных банков приходится до 40% всех кредитных услуг, оказываемых в России.

О чем говорят эти цифры? На мой взгляд, прежде всего о том, что российский финансовый рынок и отдельные банки действительно привлекательны для иностранных инвесторов. Факт вряд ли огорчительный, скорее радующий. Стратегия развития банковской системы предусматривает 20%-ное присутствие иностранцев в совокупном банковском капитале. Реально прогнозировать в самое ближайшее время повышение доли иностранцев в совокупном банковском капитале процентов до 50%. Так как тенденции “совершенствования” банковской системы и отдельных кредитных организаций направлены на развитие их инфраструктуры, построение понятной и прозрачной системы корпоративного управления, структурирование бизнес-процессов, наем профессиональных менеджеров. А это приведет к повышению привлекательности банковской системы и, как следствие, стоимости.

Этот прогноз не стоит воспринимать драматически. Иностранный капитал российской банковской системе нужен. Только вопрос — зачем?

Зачем они нам?

Мировая практика показывает, что либерализация доступа иностранных банков — это прирост прямых инвестиций, причем как в финансовый сектор, так и в реальный. К такому методу — либерализации доступа иностранного банковского капитала — прибегают, в частности, тогда, когда собственных ресурсов для создания, восстановления или модернизации финансовой инфраструктуры нет или недостаточно. Именно такой и остается пока ситуация в отечественной банковской системе в условиях, когда она оторвана от решения государственных задач.

Наконец, и сами российские банки по мере роста бизнеса присматриваются к бизнесу за рубежом: по своим размерам портфельные инвестиции российского банковского сектора за рубежом вполне сопоставимы с объемом прямых инвестиций иностранцев в нашей стране. Этот факт также отражен в статистике Банка России.

Добавлю в общую картину еще один мазок. За необходимость доступа к западным кредитным ресурсам крупные корпоративные заемщики уже проголосовали, как говорится, ногами. Задолженность по кредитам иностранцам еще в прошлом году практически вплотную приблизилась к объему заимствований у национальных структур. Уже сегодня каждый второй кредитный рубль получен российскими компаниями реального сектора в иностранном, а не российском банке. Так что вступление или невступление страны в ВТО вряд ли что-то драматически изменит. Во всяком случае, немедленно.

Чего стоит бояться?

Говорят, что нам достаточно с полсотни банков, что иностранные банки рвутся в Россию ради контроля над банковской системой, а в конечном счете и над всей национальной экономикой. А потому этому и надо противостоять всеми доступными способами.

Далека ли реальная картина от этого ужастика? Ведь работающие или стремящиеся работать в России иностранные банки имеют, прежде всего, конкретные бизнес-задачи и цели. Они приходят за прибылью, которая на развивающемся рынке выше, чем в традиционных регионах их деятельности. Как показывает международный опыт, у банков с иностранным капиталом на развивающихся рынках более высокая процентная маржа, более высокая прибыльность, меньше издержки, чем у национальных структур. Они уплачивают и больше налогов в резидентскую казну. Конечно, в том случае, если центр прибыли расположен не на Багамах.

Как правило, пришельцы — это крупные международные банки, которые идут вслед или впереди своих клиентов — транснациональных компаний. Если в России работает BP, Shell и т. п., то приход иностранных банков, их обслуживающих, совершенно закономерен. Сегодня на российском рынке работают 10 банков из первой тридцатки мировых грандов. И их нишу на рынке российским банкам не занять, какими бы барьерами ни была защищена наша отечественная банковская система.

Примерно такие же мотивы движут и банками второго эшелона. Правда, их политика, как правило, отличается большей избирательностью в отношении желаемых регионов присутствия. Для них приоритетны регионы, близкие с географической точки зрения или традиционные в силу тех или иных исторических и культурных причин.

Пример такого банка на российском рынке — “Райффайзенбанк Австрия” (“дочка” Raiffeisen Zentralbank Oesterreich (RZB). Материнский банк — европейский банк регионального масштаба (лишь 203-е место в мировой классификации), стратегия развития — значительное присутствие в банковских секторах стран Центральной и Восточной Европы.

Особая статья — сфера инвестиционно-банковских услуг, в которой конкуренцию глобальным игрокам, к примеру Morgan Stanley, не может составить ни один российский банк. И вряд ли сможет в ближайшей перспективе.

Что и как делать?

Итак, что делают и что уже сделали российские банки в преддверии возможной либерализации доступа на внутренний рынок иностранного капитала.

Единого рецепта для бизнес-структур, понятно, нет. И каждый банк пошел своим путем, но большинство двигалось примерно в одном направлении, осваивая механизм слияний и поглощений. Судя по всему, нынешний год станет в этом отношении просто рекордным. Только известные проекты насчитывают два с половиной десятка. При этом четкой и, самое главное, реализуемой программы развития банковской системы в государственном масштабе не просматривается.

Присоединение к более крупной структуре для небольшого регионального банка — способ сохранения бизнеса (или, на худой конец, способ сохранения лица для местной финансовой элиты, которую теснят из бизнеса более сильные конкуренты).

Достаточно крупные московские структуры также активно используют такой метод, но с другими целями и последствиями. Либо для того, чтобы сохранить конкурентоспособность на рынке, на котором все активнее оперируют крупные западные институты. Либо для того, чтобы максимально выгодно продать бизнес. Как правило, иностранным инвесторам.

Из многих возможных вариантов решения актуальных стратегических задач путь поглощения другого банка оказался наиболее реалистичным, хотя и не дешевым и не легким.

В том числе и потому, что времени на выращивание бизнеса с нуля остается все меньше. Собственники банковского бизнеса, как правило, ставят задачу так: увеличить капитализацию максимум за два-три года, чтобы к моменту, когда появится живой интерес у иностранного покупателя, иметь возможность предложить достойный товар. Отсюда и принципы отбора потенциальных мишеней.

Помимо лицензии ценится развитая инфраструктура. Совсем при этом не важно, в каком именно регионе расположен потенциальный объект для поглощения. Это могут быть, к примеру, банки Адыгеи, Башкирии или Татарии или сибирские банки. Или и те и другие одновременно, лишь бы расширилась география присутствия.

Крупные западные структуры достаточно активно приобретают региональные банки. Именно этот процесс и привел к росту числа банков с высокой долей иностранного участия и постепенному сокращению количества банков с российским капиталом. А этот процесс противоречит истории развития и существования национальных банковских систем и способствует возникновению опасной тенденции ликвидации мелких и средних банков.

Как долго еще будет идти этот процесс? Ответ, наверное, таков. Для мелких банков возможность продажи бизнеса будет существовать еще год-полтора, т. е. примерно в это время крупные московские структуры закончат формирование необходимой инфраструктуры. Средним банкам можно еще ожидать роста стоимости бизнеса, правда, только в том случае, когда у акционеров есть ресурсы для наращивания капитала и совершенствования практики управления. Для крупных банков вопрос о продаже бизнеса — вопрос времени, цены и философии собственника.

Суверенитет?

Государственные инвестиции в экономику пока не играют существенной роли. На инвестиционные цели могут тратить средства лишь компании, имеющие значительный объем собственных инвестиционных ресурсов, а это в основном экспортеры сырьевых товаров. Переломить сложившуюся ситуацию возможно путем интенсивного развития и эффективного функционирования российского рынка капитала и банковского сектора.

Вступление в ВТО создает проблемы, но не столько для банков, в принципе способных мирно и безболезненно найти свое место на рынке, либо присоединившись к другому банку, либо выбрав конкурентную стратегию, и занять свою нишу, а для государства, которое не может не позаботиться о сохранении суверенитета в финансовой сфере как необходимого элемента государственности.

И с такой точки зрения без разработки протекционистских мер для создания действительно равных конкурентных условий на российском рынке, как для иностранных, так и для отечественных бизнес-структур, не обойтись.

Необходимо задать ориентир через понятную и реализуемую государственную денежно-кредитную и промышленную политику. И в первую очередь назрела необходимость введения льгот и стимулов для банков и их акционеров, осуществляющих реальные шаги по увеличению капитала банка. Эта тема многолетних дискуссий и диспутов для банковского сообщества набила оскомину. Вместе с тем, не решив эту проблему, не определив приоритеты промышленной политики, не нужно никого защищать.

Приоритеты кредитных политик современной банковской системы будут определять владельцы банков исходя из собственных и национальных интересов.

В связи с чем ключевой задачей участников переговоров с членами ВТО со стороны России должно являться достижение наибольшей открытости мировых рынков для российского экспорта при сохранении существенной роли российского капитала на стратегически важных для страны внутренних рынках. Безусловно, к числу таких рынков должны относиться и банковские услуги.

Автор — вице-президент компании “ФБК”
12.12.2006. Самостоятельный союзник

Замена Александра Мурычева на посту президента Ассоциации региональных банков Анатолием Аксаковым навела многих банкиров на мысль, что с новым президентом несостоявшееся объединение этой ассоциации с другим ведущим банковским профобъединением — Ассоциацией российских банков (АРБ) — должно случиться. Ведь депутат Аксаков и президент АРБ Гарегин Тосунян неоднократно уверяли, что конструктивно сотрудничают в решении насущных для банкиров проблем. Однако вчера Аксаков заявил, что пока об объединении не может быть и речи. По его словам, против такого развития событий выступают многие региональные банки. Кроме того, Аксаков предлагает переименовать свою ассоциацию в Российский банковский союз “Россия”. А коли внимание сосредоточено на собственной уникальности, то ждать объединения действительно не стоит.
12.12.2006. Подстраховались перед ВТО

Банкиры и страховщики создают атмосферу сотрудничества

Сразу после получившего широкую огласку банковско-страхового конфликта между Уралтрансбанком и компанией РОСНО ассоциация региональных банков «Россия» и Всероссийский союз страховщиков подписали соглашение о сотрудничестве. По их мнению, это позволит решать подобные конфликты, не вынося сор из избы. Также финансисты обсудили вчера ряд вопросов, которые возникают перед ними вследствие вступления России в ВТО. Они сошлись во мнении, что иностранные структуры не представляют большой опасности для отечественных финансовых институтов, если учитывать, что филиалы инобанков так и не будут допущены в Россию, а страховщики смогут прийти только через девять лет.
Тема совместной пресс-конференции главы ассоциации «Россия» Анатолия Аксакова и главы ВСС Александра Коваля была обозначена как «Вступление России в ВТО: возможные последствия для банковского и страхового рынка». Между тем едва ли можно утверждать, что эта тема в данный момент наиболее актуальна для обоих секторов российского финансового бизнеса, которые стараниями властей ограждены от иностранной экспансии.
Названия участников самого скандального конфликта между банкирами и страховщиками -- Уралтрансбанка и РОСНО (напомним, банкиры утверждают, что страховая компания не выплачивает им возмещения по невозвратам потребительских кредитов с апреля этого года) -- вчера так и не прозвучали, хотя разговор шел именно об этом конфликте. «Деньги любят тишину», -- сказал г-н Аксаков, который является одновременно зампредом комитета Госдумы по кредитным организациям и финансовым рынкам. По его мнению, для обеих сторон конфликта будет выгодно, чтобы подобные ситуации не становились известны широкому кругу лиц.
Сейчас в ассоциацию «Россия» входит около 400 кредитных и других организаций, связанных с банковским бизнесом. Членами ВСС являются более 200 страховых компаний России. Предметом подписанного соглашения между ними является создание партнерских отношений и объединение усилий «с целью формирования благоприятных политических, экономических, правовых и иных условий развития и эффективного взаимодействия банковской системы и страхового сектора в Российской Федерации, направленных на решение общегосударственных стратегических задач и укрепление экономического и производственного потенциала России». В частности, как считает г-н Аксаков, конфликты между банками и страховщиками можно будет решать в досудебном порядке и даже до того, как они попали на рассмотрение в Федеральную службу по страховому надзору или Центробанк. «Мы сможем рассмотреть спорные вопросы более эффективно и предметно», -- заявил глава «России». Он рассказал, что рассматривается предложение о создании «совместных третейских судов», в рамках которых можно будет решать различные споры.
«Не думаю, что таким образом можно будет эффективно разрешать действительно серьезные споры, -- сказал «Времени новостей» топ-менеджер крупного российского банка. -- Если между банком и страховой компанией возникло денежное недоразумение, они и без помощи третейских судов могут договориться полюбовно. Но если ситуация патовая, суда избежать невозможно».
На этом фоне условия вступления в ВТО оказались темой, которая не требует тишины. По мнению г-на Аксакова, условия вступления в ВТО, о которых российская сторона договорилась с США, не являются фатальными для российской банковской системы. «Вхождение в ВТО будет способствовать увеличению капитализации российских банков, повышению конкурентоспособности. Приход иностранного капитала станет стимулом для внедрения новых технологий и совершенствования управления банками», -- считает г-н Аксаков. Однако, по его же мнению, необходимо «в оперативном порядке совершенствовать правовые основы деятельности банков, чтобы обеспечить тем самым равные конкурентные условия для отечественных и иностранных кредитных организаций».
При ассоциации «Россия» создается несколько рабочих групп по подготовке законопроектов, направленных на реализацию поручений, которые раздал Владимир Путин по итогам заседания президиума Госсовета 14 ноября. Как известно, власть ждет от банков увеличения перечня финансовых услуг населению и более активного развития ипотечного кредитования. «Уже сегодня отечественная банковская система не справляется с возросшим уровнем спроса на финансово-кредитные услуги. Причем инвестиционные проекты, реализуемые в различных секторах экономики, нуждаются не в горячих, а в долгосрочных, дешевых и крупных кредитах. И чаще их предоставляют не российские, а иностранные банки, доля которых в объемах кредитования нефинансового сектора составляет 40%», -- сказал тогда г-н Путин.
Начальник аналитического управления Банка Москвы Кирилл Тремасов подчеркивает, что дочерние банки иностранных финансовых структур работают в одном правовом поле с российскими. «Между ними и отечественными банками существует здоровая конкуренция, основанная на качестве предлагаемых услуг, -- говорит он. -- Поэтому я не понимаю, какие правовые изменения нужно вносить, чтобы обеспечить равные конкурентные условия».
В связи с укреплением конкурентоспособности российских банков г-н Аксаков рассказал об идее слияния активов банков с целью секьюритизации их кредитных портфелей. «Проводить секьюритизацию небольшого количества кредитов не очень выгодно, а при консолидации операция может быть намного более успешной», -- считает он. Строго говоря, такая схема реализуется Федеральным агентством по ипотечному жилищному кредитованию, которое рефинансирует на стандартных условиях банки под закладные по ипотечным кредитам и намерено в ближайшее время выпустить на рынок ипотечные ценные бумаги. В схеме г-на Аксакова такого «организатора», судя по всему, нет. По мнению начальника департамента продаж Городского ипотечного банка Игоря Жигунова, в принципе применение данной методики возможно, причем ограничений в количестве банков, участвующих в таких операциях, нет. Однако секьюритизация может быть проведена, только если пул составлен из относительно «похожих» кредитов, подчеркивает банкир. «То есть приблизительно сопоставимы должны быть требования к сумме залога, к его качеству и т.д., -- говорит г-н Жигунов. -- Такие операции будут интересны для тех кредитных организаций, которые рассчитывают на привлечение долгосрочных ресурсов по выгодной цене. Ведь секьюритизация большого пула позволит привлечь капитал на более приемлемых условиях, чем на рынке долговых инструментов».
Как известно, отстоять страховой сектор на переговорах по ВТО не удалось: в соответствии с договоренностями открытие филиалов иностранных страховых компаний на территории России будет разрешено только через девять лет. «Девять лет -- это достаточный период, чтобы привести законодательство России в соответствие с новыми реалиями ведения страхового бизнеса. Необходимо, чтобы условия открытия филиалов нерезидентов в России были такими же, как требования к дочерним компаниям иностранных страховщиков, работающих в России», -- считает Александр Коваль.
В частности, может быть предъявлено требование к собственным средствам -- компания должна будет иметь их на уровне суммы, эквивалентной 2 млрд руб. Также планируется предъявлять требования к сбору премий компаний. Предполагается, что они должны быть не меньше уровня 200 млрд руб. в год. Кроме того, страховщикам будет необходимо представить бизнес-план. «Мы также считаем, что вправе принять требования о том, чтобы 50--70% сотрудников филиала были российскими гражданами», -- заявил глава ВСС. 
28.12.2006. Московская международная валютная ассоциация выбрала лучших дилеров по итогам 2006 г. В традиционном ежегодном опросе участвовало более 100 дилеров. В номинации “Лучший валютный дилер 2006 г.” лауреатами стали Петр Неймышев (МДМ-банк), Роман Пахоменко (Международный акционерный банк) и Виктор Холошной (Газпромбанк). В номинации “Лучший валютный дилинг 2006 г.” — Ханты-Мансийский банк, Металлинвестбанк, Номос-банк. В номинации “Лучший дилер МБК 2006 г.” — Евгений Алпаров (Металлинвестбанк), Елена Буравлева (банк “Абсолют”), Наталья Некрасова (Номос-банк). В номинации “Лучший дилинг МБК 2006 г.” — банк “Абсолют”, МДМ-банк, Номос-банк.
27.12.2006. БАНКОВСКАЯ СИСТЕМА В ФОКУСЕ ВНИМАНИЯ
РЕФОРМЫ ДОЛЖНЫ ПРОВОДИТЬСЯ БЫСТРЕЕ И ЭФФЕКТИВНЕЕ

Современная российская банковская система, пройдя достаточно долгий путь эволюции, стала вполне развитой структурой, по ряду параметров отвечающей мировым стандартам. За минувшие годы в десятки раз увеличились объемы выдаваемых кредитов и средств, привлеченных в депозиты, возросли обороты банков. Однако, несмотря на все достигнутое, остаются и достаточно серьезные проблемы. Так, спрос на банковские услуги, в первую очередь на долгосрочные кредиты, со стороны предприятий по-прежнему выше их предложения. Между тем в большинстве развитых западных стран периоды опережающего экономического роста, как правило, были связаны с развитием именно в этом направлении. О важности построения сильной отечественной банковской системы и необходимости ускорения соответствующих преобразований рассказывает председатель Правления Закрытого акционерного общества Акционерный коммерческий банк "Межрегиональный инвестиционный банк" (ЗАО АКБ "МИБ") Александр БЛАНК.
Бланк Александр Львович.  Родился 27 июля 1959 г. в г. Кировске Мурманской области. Окончил Московский автомеханический институт, банковскую школу Нью-Йоркского института финансов и Межотраслевой институт РЭА им. Г.В. Плеханова. Доктор экономических наук. С августа 1997 г. - председатель Правления ЗАО АКБ "МИБ". Женат, имеет дочь

	


В настоящее время в нашей стране происходит смена приоритетов в подходе к развитию экономики. Если для прежних лет характерным было строительство системы надзора и регулирования, разработка и внедрение правил, то сегодня внимание уделяется развитию экономического потенциала страны, стабильному росту экономики. В этой связи банковская система находится под особо пристальным вниманием властей. Важно, чтобы и ко всем пришло понимание, что кредитные учреждения - не просто обслуживающий механизм, а кровеносная система экономики, полноправная, а в современном мире, вероятно, и ключевая ее составляющая. 
Такое место банковской системы в развитии внутренней макроэкономической ситуации продиктовано позитивными сдвигами, в частности:
- в результате роста инвестиционной привлекательности России возрос приток иностранного капитала;
- скоординированные действия Центрального банка и Правительства РФ способствовали укреплению курса рубля, увеличению золотовалютных ресурсов;
-либерализация валютного законодательства привлекла на денежный рынок серьезных инвесторов, готовых к долгосрочным вложениям.
КАПИТАЛИЗАЦИЯ НЕ ЖДЕТ
Однако, несмотря на троекратный рост активов российской банковской системы за последние 4 года, совокупные активы продолжают оставаться крайне недостаточными по сравнению с активами крупных мировых банков. Как правило, любой такой банк в несколько раз больше всех российских банков, вместе взятых. В то же время отечественной экономике требуется больший рост и большие возможности кредитования. Как известно, инвестиционные проекты, реализуемые в различных секторах экономики, нуждаются не в "горячих", а в долгосрочных, дешевых и крупных кредитах. Сегодня долгосрочные кредиты все чаще предоставляют не российские банки, а дочерние подразделения иностранных. Их нынешняя доля оценивается в 40% - если принять во внимание масштабы крупного российского бизнеса, то подобные цифры не могут не настораживать.
Одним из показателей, характеризующих развитость банковской системы, является ее капитализация. Вопрос капитализации - это во многом вопрос ответственности самих банков, в первую очередь небольших. Он возник не вдруг - в заявлениях денежных властей уже очень давно фигурировала данная проблема. Очевидно, что процесс повышения капитализации (как, впрочем, и другие меры, направленные на укрепление финансово-кредитной системы) должен быть двусторонним. Власти понимают это вполне отчетливо, о чем свидетельствуют меры, принимаемые на государственном уровне.
ИНИЦИАТИВЫ ВЛАСТЬ ПРЕДЕРЖАЩИХ
Упрощение процедур слияний и поглощений и более эффективное использование возможностей рынков внешних заимствований через IPO государство считает основным направлением решения проблем капитализации. Процесс слияний, и прежде всего поглощений, уже активно применяется в российской банковской сфере, однако даже общие объемы таких сделок уступают единичным фактам слияний на западных рынках.
Доступным механизмом повышения капитализации банков является ее увеличение за счет привлечения средств акционеров, размещения акций на внутреннем финансовом рынке, вхождения новых участников, а также за счет выпуска облигационных (в том числе конвертируемых) займов. Насколько нам известно, в настоящее время Центральный банк работает над упрощением механизма первичного размещения банковских акций. Также рассматривается вопрос об изменении требований для желающих вывести свои акции на открытый рынок - банк должен иметь собственный капитал более 2,5 млрд. рублей и быть зарегистрирован как открытое акционерное общество.
Особой формой наращивания собственных ресурсов и источником для роста активов является субординированное кредитование, служащее для банков одним из способов привлечения долгосрочных (не менее 5 лет) заимствований. Но такая процедура капитализации, к сожалению, не может рассматриваться как универсальное средство, поскольку средние и мелкие банки не смогут ее реализовать в силу выработанных стандартных подходов. 
Наряду с вышеперечисленными существуют и иные меры, о которых необходимо упомянуть. В первую очередь это увеличение капитализации банков за счет использования средств пенсионных фондов. Они могут быть вовлечены в банковский оборот, например, путем их размещения в ипотечные ценные бумаги. Впрочем, пенсионные средства имеют достаточно конкретную целевую направленность, поэтому прежде всего должны быть созданы соответствующие регулирующие механизмы. С другой стороны, доверить пенсионные средства государство сможет далеко не каждому, а значит, и воспользоваться ими как долгосрочной ресурсной базой смогут только единичные крупные банки, что заведомо создает неравноправные условия для участников банковского рынка. Установление временных льгот для реинвестирования налога на прибыль в собственный капитал могло бы стать одной из форм стимулирования роста банковского сектора с помощью государства.
РЕГИОНАЛЬНАЯ ЭКСПАНСИЯ И СОЦИАЛЬНЫЕ АСПЕКТЫ
Задача капитализации и увеличения ресурсной базы побуждает банки проводить агрессивную политику по обеспечению своего присутствия в регионах. Одной из важнейших составляющих стратегического развития в регионах является создание и внедрение продуктов по оказанию розничных услуг. Несмотря на значительное увеличение объема розничных услуг, их среднедушевое потребление в России продолжает оставаться намного ниже, чем в развитых странах. Кроме того, наблюдается географическая диспропорция в насыщенности рынка такими банковскими продуктами - в столичных городах и в ряде региональных центров рынок развит несравнимо лучше, чем в целом по России.
Динамично развивающееся ипотечное жилищное кредитование в регионах позволяет рассчитывать на позитивные сценарии развития модифицированных ипотечных программ, рассчитанных на широкий круг клиентов, на фоне снижения процентных ставок, увеличения сроков кредитования и использования различных форм погашения долгов.
УСПЕШНОЕ РАЗВИТИЕ СЕГОДНЯ И ЗАВТРА
Сегодня основные игроки банковского сектора уже заняли свои ниши, специализируясь на конкретных видах услуг - розничном, ипотечном, инвестиционном кредитовании или на других видах, характерных для того или иного банка. Специализация оказываемых услуг, безусловно, определяет для каждого банка приоритетные направления деятельности. Одним из таких банков, сконцентрировавших круг своих операций на конкретной области, является Межрегиональный инвестиционный банк. Приоритет для ЗАО АКБ "МИБ" - предприятия стратегически важных, капиталоемких и наукоемких отраслей, компании и концерны оборонно-промышленного комплекса, судостроения, а также инновационно-ориентированные структуры, что и определило сферу деятельности банка в банковском секторе. Партнерами и клиентами ЗАО АКБ "МИБ" являются предприятия крупнейших российских корпораций, к числу которых относятся "Рособоронэкспорт", "Концерн средне- и малотоннажного кораблестроения" и многие другие.
Выверенная стратегия развития, основанная на приоритетном направлении деятельности ЗАО АКБ "МИБ", - инвестировании в капиталоемкие, в том числе добывающие, компании и структуры оборонно-промышленного комплекса, в частности судостроения, позволила банку занять устойчивые позиции в банковском секторе и внести свой вклад в экономическое и технологическое развитие нашей страны для обеспечения ее лидерства в будущем.

1.2. Банковские инструменты и услуги

1.12.2006.  Конец года — самое время приобрести автомобиль в кредит. В это время многие банки совместно с автосалонами предлагают беспроцентные автокредиты и займы без первоначального взноса. Правда, воспользоваться этими кредитами можно лишь при покупке отдельных марок авто в определенных автосалонах.
Сейчас спецпрограммы на покупку автомобилей на льготных условиях предлагают более десятка столичных банков. Среди них Московский кредитный банк, Собинбанк, “Союз” и другие. Некоторые из них имеют в арсенале по нескольку таких программ. К примеру, Международный московский банк (ММБ) только в Москве предлагает около 30 специальных программ автокредитования.

Банкиры говорят, что эти программы пользуются повышенным спросом. “На сегодняшний день 75-80% выдаваемых банком автокредитов приходится на долю специальных программ”, — отмечает генеральный управляющий по розничным продуктам и услугам ММБ Алексей Аксенов.

Это не удивительно, ведь эти программы предусматривают определенные льготы для клиентов, например сниженные по сравнению с обычными займами проценты по кредиту, займы на полную стоимость авто, т. е. без первоначального взноса. Стопроцентный кредит на авто выдают банк “Авангард”, Московский кредитный банк, банк “Cоюз”, МДМ-банк, Собинбанк, Импэксбанк, Промсвязьбанк и др. По словам директора департамента розничного бизнеса Импэксбанка Станислава Волошина, кредиты без первоначального взноса подходят для клиентов, которые не имеют накоплений, но обладают достаточным ежемесячным доходом.

Наиболее привлекательны для автолюбителей беспроцентные кредиты. Однако, по словам начальника управления автокредитования МДМ-банка Елены Бушняковой, их существенным минусом является обязательный первоначальный взнос не менее 40-50%. На оставшуюся часть стоимости автомобиля дилер предоставляет покупателю беспроцентную рассрочку до трех лет.

Но материальная выгода тут очевидна. Например, в Финансбанке при покупке в кредит иномарки стоимостью в $10 000 и при первоначальном взносе 40% на срок 12 месяцев по условиям стандартной программы кредитования “Классика-Премиум” переплата составит $228 по сравнению со спецпрограммой.

Банки и автосалоны позаботились и о том, чтобы заемщикам, получившим беспроцентный кредит, не пришлось иметь дело с налоговыми службами. Ведь согласно Налоговому кодексу клиент, взяв кредит со ставкой менее 9% в валюте или 3/4 ставки рефинансирования (11% годовых), получает материальную выгоду в виде экономии на процентах. Она-то и облагается налогом по ставке 35%. По словам старшего специалиста по маркетингу управления автокредитования Финансбанка Ильхама Хатыпова, банк предлагает клиенту подписать стандартный кредитный договор со ставкой 9% годовых, а на причитающуюся по нему сумму процентов автосалон предоставляет клиенту скидку. В этом случае заемщик ежемесячно будет выплачивать банку такую же сумму, как по кредиту с нулевой ставкой, подчеркивает Бушнякова.

А вот беспроцентный автокредит в банке “Авангард” предоставляется с помощью кредитной карты с graсe-period и установленным лимитом в размере стоимости желаемого автомобиля. “Таким образом клиент освобождается от налогов: в соответствии с нормами Налогового кодекса доход, полученный по кредитным картам в течение беспроцентного периода, не является материальной выгодой”, — отмечает вице-президент банка “Авангард” Сергей Тараканов.

Однако не стоит забывать, что беспроцентный кредит не совсем бесплатен. Такой заем наряду с обычными кредитами не отменяет ежемесячные комиссии за ведение счета, единоразовые банковские сборы, а также обязательную страховку автомобиля, который передается банку в залог. В среднем размер комиссии за выдачу кредита составляет $100-200. Годовой страховой полис каско для автомобиля может обойтись в 4-15% его стоимости. Впрочем, сумма страховки может быть включена в сумму кредита. “В нашей программе "Все включено" в сумму кредита входит стоимость полиса каско и ОСАГО”, — говорит директор департамента розничных банковских продуктов “Абсолют Банка” Эмиль Юсупов. По его словам, эта программа интересна тем заемщикам, которые не хотят при покупке автомобиля нести никаких трат.

Компанию, в которой необходимо застраховать автомобиль, клиент сможет выбрать из перечня аккредитованных при банке страховых компаний-партнеров.

“Спецакции позволяют производителям и автосалонам скорее реализовать машины, выпущенные в уходящем году”, — отметила директор департамента розничного кредитования Московского кредитного банка Елена Хоркина.

“Однако автокредиты на спецусловиях нередко предлагаются в течение ограниченного времени — месяца или двух — и действуют на ограниченное количество автомобилей конкретной марки и модели”, — предупреждает Тараканов. Срок действия программ многих банков истекает в конце декабря этого года. Тем, кто не успеет сделать покупку в отведенные сроки, не стоит отчаиваться: очень часто банки продлевают свои спецакции или заменяют их другими.

Кроме того, наряду с предновогодними спецпрограммами в некоторых банках (“Авангард”, “Ренессанс Капитал”, Промсвязьбанк, Финансбанк, МДМ-банк, Импэксбанк) имеются и постоянно действующие. В ближайшие дни автокредит без первоначального взноса предложит Банк Москвы совместно с салоном “GM-Автоваз”.

1.12.2006. Ипотека продолжает рост

Несмотря на высокие цены на жилье

По прогнозам участников ипотечного рынка, к концу 2006 года объем российского рынка ипотечного кредитования может достичь 5,5—6 млрд долл. По данным Международной финансовой корпорации (IFC), данный сегмент рынка в России имеет наиболее высокий потенциал роста по сравнению с европейскими странами, а его емкость составляет порядка 30 млрд долл. 

За 2006 год объем российского рынка ипотечного кредитования может удвоиться и составить 5,5 млрд долл. — такие выводы сделали эксперты банка «ДельтаКредит» в своем информационном меморандуме к выпуску рублевых облигаций. С 2001 по 2005 годы объем выданных российскими банками ипотечных кредитов вырос более чем в 50 раз, достигнув 2,9 млрд долл. По прогнозам банка «ДельтаКредит», в 2006 году этот показатель превысит 5,5 млрд долл. 

Вместе с тем абсолютные объемы данного сегмента рынка крайне малы в сравнении с развитыми странами. «Объем рынка ипотеки в валовом внутреннем продукте (ВВП) России составляет менее 1% против 34% в странах Европейского союза, что характеризует значительный потенциал роста рынка ипотеки», — говорится в отчете банка «ДельтаКредит». Как отмечает начальник департамента продаж Городского ипотечного банка Игорь Жигунов, по оценкам международных экспертов, емкость российского ипотечного рынка к 2010 году может составить порядка 26—35 млрд долл., по оценкам российских экспертов — до 50 млрд долл. Игорь Жигунов говорит, что сейчас на ипотечном рынке присутствует около 600 российских банков, однако более 50% объема формируют всего 10—12 участников. 

Препятствиями, сдерживающими развитие ипотечного кредитования, банкиры называют медленные темпы строительства жилья и высокую динамику роста стоимости недвижимости. По данным Федеральной службы государственной статистики, на одного жителя России в 2005 году приходилось 20,8 кв. м жилищного фонда против 16,4 кв. м в 1990 году. За последние три года эта величина фактически не изменилась, что свидетельствует об ограниченном предложении жилых площадей. В прошлом году в России было построено 56,4 млн кв. м, из которых 80% пришлось на жилищное строительство. По оценкам банка «ДельтаКредит», вместо строящихся в настоящее время 45 млн кв. м в год Россия нуждается в жилищном строительстве в размере 140 млн кв. м в год. «Эта оценка предполагает, что в год в стране должно строиться порядка 1 кв. м на человека, чтобы жилищный фонд обновлялся раз в 20 лет», — считают в банке «ДельтаКредит». 

Сдерживают спрос на ипотечное кредитование и сверхвысокие цены на недвижимость. В 2006 году рынок преодолел критическую отметку, когда стоимость жилья в столице достигла 4 тыс. долл. за кв. м. «Темп роста цен на рынке новостроек Москвы за три прошедших квартала составил порядка 50% (сентябрь к январю). В Московской области цены росли более быстрыми темпами, около 75% за три квартала», — констатирует руководитель аналитической службы «МИАН-Агентство недвижимости» Алексей Кудрявцев. «В последние годы до трети заемщиков вынуждены отказываться от запрошенных в банке ипотечных займов, так как за время, проходящее с момента оформления кредита до поиска квартиры, цены вырастают настолько, что нужно переоформлять кредит на большую сумму», — констатируют в банке «ДельтаКредит». 

Банки наращивают ипотеку 

Вчера ХКФ Банк объявил о запуске ипотечной программы. В то время как одни банки только начинают заниматься этим видом деятельности, другие во всю развивают ипотечный бизнес. Так, вчера Москоммерцбанк сообщил, что его ипотечный портфель достиг 500 млн долл., при этом объем выдачи только в ноябре превысил 100 млн долл. «Столь быстрый рост ипотечного портфеля стал возможен благодаря концентрации работы банка на этом ключевом продукте», — пояснил вчера председатель совета директоров Москоммерцбанка Андрей Савельев. Вице-президент Газпромбанка Алексей Зайков вчера сообщил, что на 1 ноября 2006 года банк выдал ипотечных кредитов на 6,9 млрд руб., а концу года эта цифра составит 14 млрд руб. В первой половине 2007 года банк готовится к размещению за рубежом второго выпуска секьюритизированных облигаций с ипотечным покрытием банка «Совфинтрейд» («дочки» Газпромбанка), сообщил зампред правления Газпромбанка Кирилл Левин. По его словам, объем этого выпуска будет сопоставим с первым, который составил 3 млрд руб. 
4.12.2006. Просрочку посчитали

Вовремя не платит по кредиту каждый десятый россиянин 

В конце прошлой недели Национальное бюро кредитных историй (НБКИ) представило данные по количеству просроченных потребительских кредитов: более 12% россиян, взявших у банков деньги взаймы, пропускают срок платежа по кредиту. Банкиры полагают, что эта цифра для возникновения кризиса неплатежей несущественна. 

На сегодняшний день в России насчитывается 12,5 млн заемщиков, согласившихся передать о себе информацию в бюро кредитных историй — именно столько титульных частей историй граждан хранится в Центральном каталоге кредитных историй Банка России. 99,5% историй относятся к займам, предоставленным физическим лицам. 

На прошлой неделе президент НБКИ Александр Клычков сообщил, что в настоящий момент в бюро собрано почти 5 млн кредитных историй. Но интерес представляют не общие цифры, а приведенные г-ном Клычковым данные по просроченной задолженности по потребительским кредитам. Так, число кредитов, платежи по которым не проводились более 30 дней, составляет 631 тыс. штук (12% от всего числа кредитных историй), число кредитов, просрочка по которым свыше 90 дней — 400 тыс. штук (9%). Проясняется картина и с мошенническими и дефолтными кредитами. Так, по 46 тыс. кредитов не проводился ни один платеж, 49 тыс. кредитов можно отнести к повторным дефолтным кредитам с общим объемом в 170 млн долл. 

В остальных бюро кредитных историй (БКИ) картина схожая. В кредитном бюро Global Payments Credit Services собрано 4,8 млн кредитных историй. Точные цифры о числе просроченных кредитов генеральный директор кредитного бюро Global Payments Credit Services Олег Лагуткин РБК daily не сообщил. Но при этом он отметил, что по уровню просроченной задолженности результаты его бюро весьма сопоставимы с результатами других БКИ. 

«К сожалению, представленные цифры не отражают в полной мере ситуацию с просроченной задолженностью на рынке, поскольку не все заемщики предоставляют согласие на передачу своих данных и не все банки эту информацию запрашивают. Поэтому оценить реальные риски, связанные с ростом просроченной задолженности, представляется сложным», — говорит вице-президент Ситибанка Наталья Николаева. В то же время она считает, что это уже достаточная база для того, чтобы банки могли оценивать заемщиков. «Любой банк, занимающийся розницей, должен внимательно смотреть за тем, как распределяется кредитный портфель и проблемные кредиты в нем. Если банк не проводит такую работу, он находится под угрозой», — соглашается с ней начальник управления розничного кредитования Банка Москвы Дмитрий Солодов. 

По мнению председателя совета директоров Москоммерцбанка Андрея Савельева, «представленные цифры по просроченной задолженности в целом соответствуют текущему пониманию банкиров о том, какой уровень просрочки есть в банках на рынке потребительского кредитования». Он также считает, что на рынке ипотечного кредитования уровень в десятки раз меньше просто потому, что количество заемщиков по ипотечным кредитам составляет очень маленькую долю. Однако опасений по поводу того, что в ближайшее время может возникнуть кризис неплатежей, эти данные не вызывают. «Пока уровень просрочки не вышел на тот уровень, после которого надо бить тревогу», — говорит старший вице-президент ВТБ Андрей Сучков. 

11.12.2006. Миллиард в квартал

AG Capital создаст самый крупный ипотечный ЗПИФ 

Компания AG Capital намерена создать крупнейший ипотечный фонд за счет привлечения пула ипотечных кредитов, выданных региональными и столичными банками. Предполагается, что при завершении формирования активы фонда составят всего 750 млн руб., однако уже в следующем году компания надеется увеличить его на 3—4 млрд руб. 

В пятницу в AG Capital отказались комментировать эту информацию. Однако, как сообщил РБК daily источник в компании, речь идет о фонде «Эй Джи Капитал Доступное жилье», формирование которого началось в конце ноября. Стоимость имущества фонда на момент завершения формирования должна составить 750 млн руб. Заявленная стоимость первого взноса — 10 тыс. руб. Таким образом, в AG Capital рассчитывают привлечь средства частных инвесторов. Кроме того, предполагается, что в следующем году активы фонда будут расти минимум на 1 млрд руб. в квартал. Сформировать пул ипотечных закладных для инвестирования фондов предполагается за счет кредитов, выданных региональными банками. 

По мнению управляющего директора УК «УРАЛСИБ» Салавата Халилова, если у компании нет предварительной договоренности с банками, то процесс собирания пула ипотечных закладных в фонд может занять до полугода. «Затем если компания намерена увеличивать активы фонда, то придется вносить изменения в правила и регистрировать их в ФСФР», — говорит г-н Халилов. По его мнению, поэтому было бы логичнее создавать семейство ипотечных фондов вместо одного крупного. «Ипотечные ставки продолжают падать, поэтому если фонд привлечет дополнительный ипотечный пул с лагом в 8—12 месяцев, то его доходность может снизиться», — утверждает Салават Халилов. 

Гендиректор УК «Коллективные инвестиции» Михаил Тяжлов, напротив, считает, что собирать ипотечные закладные в фонд, ориентируясь на региональные банки, — достаточно разумная стратегия, учитывая, что сейчас свыше 80—90% кредитов выдается именно в регионах. «При этом доходность фонда может быть на уровне 10%», — говорит Михаил Тяжлов. Вместе с тем, как отмечают аналитики, для рыночных инвесторов фонд может оказаться не очень привлекательным в силу относительно невысокой доходности. «Доходности по ипотечным бумагам, конечно, недостаточно для рыночных инвесторов, которые сейчас ориентированы минимум на 15% годовых при консервативной стратегии», — признает Михаил Тяжлов. 

Директор департамента управления активами «КИТ Финанс» Владимир Цупров говорит, что низкая доходность обусловлена низкими процентными ставками по закладным. «По крайней мере мы не видим сейчас на рынке таких инвесторов, которым можно было бы продать паи фонда с такой доходностью», — говорит Владимир Цупров. По его мнению, в роли покупателя потенциально может выступать крупный западный инвестор, который удовлетворится столь низкой ставкой. 

Вместе с тем, по мнению аналитиков, вкладываться в ипотечный ЗПИФ может быть интересным для НПФ и страховых компаний, которые будут использовать его для диверсификации портфеля, на что, судя по всему, и рассчитывает AG Capital. 
11.12.2006.  Ставки падают – депозиты растут

За 8 месяцев года объем вкладов частных лиц в российских банках вырос более чем на 18% 

Приток средств населения в российские банки постоянно увеличивается. По данным Центробанка, на первое сентября объем вкладов частных лиц достиг 3,256 трлн. руб., тогда как на начало года этот показатель составлял 2,754 трлн. руб. За 8 месяцев рост превысил 18%. И это несмотря на то, что процентные ставки по вкладам падают. В этом году Центробанк уже дважды снижал ставку рефинансирования – в конце июля до 11,5%, а в конце октября – до 11%. Средняя процентная ставка по срочным депозитам в рублях уменьшилась, по данным ЦБ РФ, с 8,3% в январе до 6,6% в сентябре. Тем не менее это не останавливает россиян. Похоже, они больше думают не о том, как приумножить свои накопления, а о том, как их уберечь хотя бы от инфляции. Гарантия надежности – главный аргумент в пользу банковских депозитов. Тем более, что благодаря поправкам к Закону «О страховании вкладов физических лиц в банках РФ», принятым в начале августа этого года, максимальная сумма страхового возмещения вкладчикам банков, входящих в систему страхования вкладов, была повышена со 100 тыс. до 190 тыс. рублей. 

Тройку лидеров по объему привлеченных средств населения по-прежнему возглавляет Сбербанк, которому, по данным Центра макроэкономического анализа и краткосрочного прогнозирования (ЦМАКП), принадлежит около 54% рынка депозитов физических лиц. Второе место занимает Внешторгбанк, а третье – Банк Москвы. Причем Сбербанк за это полугодие значительно укрепил свои позиции. По мнению аналитиков ЦМАКП, это связано с ростом привлекательности для населения вкладов Сбербанка. В феврале, впервые за многие годы, Сбербанк пересмотрел ставки по привлекаемым депозитам не в сторону понижения, а в сторону повышения. По многим позициям корректировка была значительной – по вкладам сроком на год – 0,5–0,75 процентного пункта, на два года – на 2–3 процентных пункта. В результате по среднесрочным и долгосрочным вкладам ставки Сбербанка вплотную приблизились к лучшим предложениям других значимых участников рынка. Это и привело к тому, что остановился наблюдавшийся в течение последнего времени переток средств частных клиентов от Сбербанка к коммерческим банкам. 

Увеличение объема средств населения на депозитах отмечают многие коммерческие банки. Так, объем привлеченных средств физических лиц в Международном Московском Банке (ММБ) сегодня составляет около 660 млн. долларов. «По итогам 10 месяцев 2006 года объемы вкладов выросли на 25%», – сообщил генеральный управляющий по розничным продуктам и услугам ММБ Алексей Аксенов. О серьезном росте говорят и в банке «Московский капитал». Как сообщил «НГ» начальник финансово-экономического управления КБ «Московский капитал» Виталий Бабенко, за 10 месяцев года объем вкладов физических лиц увеличился почти вдвое. 

Сегодня россияне отдают предпочтения рублевым вкладам. По данным ЦБ, за 2 года их доля возросла с 72 до 81%. «Это происходит по вполне понятным причинам: уровень инфляции в стране постепенно снижается, рубль укрепляется по отношению к основным мировым валютам, растет доверие населения к национальной валюте. Вклады в долларах демонстрируют отрицательную реальную доходность. По прогнозам ЦБ РФ и Минфина, рубль продолжит укрепляться в течение ближайших двух-трех лет. Это дает основания полагать, что тенденция дедолларизации сбережений населения сохранится», – убежден Алексей Аксенов. Об этом же говорят и эксперты МДМ-банка. «Традиционно клиенты нашего банка предпочитают размещать депозиты в долларах, но за последние полгода предпочтение все же отдают рублевым депозитам. Дедолларизация вкладов скорее всего будет продолжаться», – считает заместитель председателя правления МДМ-банка Юлия Топольская. В банке «Московский капитал» на рублевые депозиты приходится 84% всего объема депозитов физлиц, на долларовые – 13%, а на вклады в евро – всего 3%. «Темпы дедолларизации вкладов потихоньку сокращаются и скорее всего в ближайшее время достигнут своих естественных ниш», – считает Виталий Бабенко. 

И еще одна тенденция, которая отмечена банковскими аналитиками, – нарастает объем средств на долгосрочных вкладах. Самый большой объем приходится на рублевые депозиты сроком от года до трех лет, и этот объем постоянно увеличивается. Так, на начало года он составлял 1,1 трлн. руб., а на первое сентября уже перевалил за 1,4 трлн. 

Относительно перспективы повышения процентных ставок по вкладам оценки экспертов осторожны. «Прогнозы давать сложно, поскольку многое будет зависеть от ситуации на рынке банковских депозитов, изменения ставки рефинансирования Центробанком, колебания курсов валют, доходности других видов вложения сбережений», – считает Юлия Топольская. По словам Виталия Бабенко, сильное положительное влияние на рынок может оказать увеличение суммы возмещения в рамках ССВ и законопроект о введении безотзывных вкладов. «Для вкладчиков появление данных вкладов приведет к увеличению ставок по вкладам и дополнительному доходу, ведь банки согласны будут платить за возможность получить средства на четко оговоренный срок. Для банков выгода в сокращении расходов на поддержание необходимых остатков в кассе, на случай «экстренного» снятия денег населением, а также возможность более четко планировать потоки платежей», – уточняет он. О необходимости введения безотзывных вкладов говорит большинство экспертов. В России сегодня по закону банк обязан выдать клиенту всю сумму вклада по первому требованию, что создает дополнительные риски для банка и угрожает его финансовой устойчивости. Это наглядно продемонстрировал банковский кризис 2004 года. Банки вынуждены закладывать данные риски в процентные ставки по вкладам. «Преимущество безотзывных вкладов для банка в том, что банк будет заранее четко знать, на какой срок и под какой процент он привлекает средства. Это позволит банкам привлекать ресурсы на длительные сроки и повысит финансовую стабильность банковской системы в целом. Преимущество для клиента заключается в том, что такие вклады будут размещаться по сравнительно более высокой процентной ставке, чем обычные», – считает Алексей Аксенов. «Банки очень давно и с нетерпением ждут введения безотзывных вкладов. Это поможет им более эффективно размещать привлеченные срочные пассивы, не опасаясь необходимости возврата депозита, расторжения сделки и соответствующих потерь банка от размещения», – добавляет Юлия Топольская.

Банки – лидеры по депозитам физических лиц в I полугодии 2006 г. 

	№
	Банк
	Депозиты физлиц на 01.07.06, млн. руб.
	Депозиты физлиц на 01.01.06, млн. руб.
	Изменение с начала года, %

	1
	Сбербанк
	1 607 004.7
	1 426 459.6
	12.66

	2
	Внешторгбанк
	74 011.7
	84 889.6
	–12.81

	3
	Банк Москвы
	62 838.1
	60 249.4
	4.30

	4
	Росбанк
	49 443.2
	48 524.9
	1.89

	5
	“Уралсиб”
	47 377.6
	43 083.9
	9.97


Источник: РБК
 

Данные об объемах привлеченных банковских вкладов (депозитов) физических лиц (млн. руб.) 

	 
	2006 год

	 
	01.01
	01.02
	01.03
	01.04
	01.05
	01.06
	01.07
	01.08
	01.09

	Банковские вклады (депозиты) физических лиц

	всего
	2 754 561
	2 751 765
	2 823 371
	2 897 643
	2 971 182
	3 021 724
	3 126 638
	3 187 891
	3 256 668

	в рублях
	2 082 024
	2 088 297
	2 159 490
	2 233 119
	2 319 332
	2 392 445
	2 499 850
	2 567 860
	2 645 151

	По срокам привлечения:

	до востребования
	351 099
	331 858
	348 559
	363 924
	396 486
	404 087
	444 467
	450 051
	457 134 

	на срок до 30 дней
	1 699
	1 095
	3 483
	2 194
	2 978
	2 160
	3 140
	1 579
	3 948 

	на срок от 31 до 90 дней
	31 206
	29 861
	31 021
	32 557
	33 668
	34 920
	34 874
	35 743
	35 691 

	на срок от 91 до 180 дней
	134 578
	136 152
	134 367
	134 226
	133 365
	134 632
	132 754
	132 004
	131 668 

	на срок от 181 дня до 1 года
	299 780
	307 760
	314 226
	325 302
	335 105
	342 657
	352 003
	359 730
	374 118 

	на срок от 1 года до 3 лет
	1 109 299
	1 129 421
	1 172 092
	1 209 519
	1 246 681
	1 293 388
	1 338 703
	1 389 312
	1 439 260

	на срок свыше 3 лет
	154 363
	152 151
	155 742
	165 397
	171 048
	180 601
	193 910
	199 443
	203 332 


Источник: ЦБ РФ
11.12.2006.  Новогодние бонусы

В преддверии праздников банки повышают процентные ставки по специальным вкладам 

Повышению интереса населения к банковским вкладам во многом способствовало появление новых банковских программ и услуг. При этом наиболее выгодными предложениями оказываются, как правило, более долгосрочные вклады. Например, в банке «Московский капитал» по объему привлеченных средств первое место занимает трехлетний вклад «Копилка». «Это выгодный для клиентов вклад с высокой процентной ставкой и множеством дополнительных условий. В ближайшей перспективе данный вклад, думаю, будет удерживать лидирующие по популярности позиции», – считает начальник финансово-экономического управления КБ «Московский капитал» Виталий Бабенко. Кроме того, уже к весне следующего года банк планирует сменить депозитную линейку. «Наряду с вкладами, которые понравились нашим клиентам, появятся новые. Все вклады разрабатываются с учетом пожеланий и потребностей клиентов, насыщены дополнительными возможностями», – уточняет он. В МДМ-банке наибольшей популярностью сегодня пользуются срочные вклады в рублях на сроки от 3 месяцев до 1 года. Они же, по словам заместителя председателя правления МДМ-банка Юлии Топольской, и наиболее перспективные. «Для частных клиентов банк предлагает широкий выбор наиболее выгодных условий по вкладу: c возможностью внесения дополнительных взносов и без них, на сроки от 1 месяца до 2 лет, с выплатой процентов в конце срока вклада или с дополнительной возможностью ежемесячной выплаты процентов, наличие пролонгации договора вклада и др.», – уточняет она. В ближайшее время МДМ-банк также планирует расширить линейку депозитов. Она будет дополнена, по словам Юлии Топольской, новыми видами депозитов с условиями капитализации процентов и возможностью снятия части вклада без расторжения депозитного договора. 

В декабре, к концу года, банки ожидают сезонного притока новых средств. Обычно в это время сотрудники крупных фирм получают немалые премии, и не все планируют потратить крупные суммы на праздничные подарки. К тому же многие банки открывают в предновогодние или рождественские дни специальные праздничные вклады для населения. Как правило, условия по таким вкладам более привлекательные. Доход по ним обычно выше, чем по действующим в банке депозитам с аналогичным сроком, – в среднем на 0,5–2 процентных пункта в рублях и 0,2–1,75 пункта в валюте. Например, в банке «Московский капитал» с 1 ноября появился новогодний вклад «Метелица». Его можно открыть в рублях, долларах или евро на 3 месяца. Процентная ставка – 9,25% годовых в рублях, 6,75% годовых в долларах и евро. Минимальная сумма вклада 10 тыс. рублей (300 долларов или евро). Что немаловажно – вклад пополняемый, и сумма дополнительных взносов не ограничена. «Вклад «Метелица» – новогодний, поэтому клиентов банка «Московский капитал» ждет дополнительный бонус в виде повышенного процента. Символичная сумма – 102 007 рублей или 2007 долларов либо евро дает возможность каждому вкладчику получить повышенный процент (+ 0,5% к действующей ставке). Не стоит забывать и о том, что в конце декабря вкладчиков ждут приятные сюрпризы при открытии вкладов», – уточнил Виталий Бабенко. 

В МДМ-банке к праздникам также разработали специальный вклад. С 4 декабря банк предлагает срочный вклад «Новогодний» сроком на 3 месяца и 1 год в рублях, долларах и евро с повышенными процентными ставками. Выплата процентов производится в конце срока вклада. «Всем, открывшим вклад «Новогодний», в подарок будут предложены банковские карты всех типов и категорий», – уточняет Юлия Топольская. Некоторые банки предлагают вкладчикам в дни праздников еще и скидки на аренду сейфовых ячеек, разнообразные бонусные программы.

	Заемщики нараспашку

13.12.2006. Банкиры хотят обмениваться секретами с налоговиками




Информация о доходах граждан, желающих взять банковский кредит, перестает быть тайной. Налоговики и банкиры хотят регулярно обмениваться данными о потенциальных заемщиках: одни — чтобы бороться с серыми зарплатами, другие — чтобы уменьшить долю невозвращенных кредитов. Между тем электронная база заемщиков крупнейших российских банков уже продается на улицах.
Вчера Анатолий Аксаков, президент ассоциации региональных банков “Россия” и зампред банковского комитета Госдумы, направил письмо руководителю Федеральной налоговой службы (ФНС) Анатолию Сердюкову с предложением “сотрудничества в верификации данных”, сообщенных потенциальными заемщиками банкам.

Справка о доходах — самый важный документ, который банки рассматривают, принимая решение о выдаче кредита. Но эти справки нередко бывают поддельными, объясняет Аксаков. Поэтому банки, запросив у гражданина сведения о зарплате, хотели бы получать от налоговиков подтверждение их правдивости. “Мы не будем спрашивать, сколько именно получает потенциальный заемщик, — объясняет Аксаков. — Мы хотим, чтобы налоговики сообщили: правда или нет, что он зарабатывает больше $1000 в месяц”. Ответ на этот вопрос не нарушит налоговую тайну, полагает Аксаков.

Обратиться за помощью к налоговикам банкиров заставил рост объема “плохих” кредитов. Если в 2005 г. доля просроченной задолженности по кредитам физическим лицам возросла с 1,4% до 1,9%, то за первые 10 месяцев 2006 г. она достигла 2,7%. Россияне не вернули банкам 50,8 млрд руб. при общем кредитном портфеле в 1868,1 млрд руб. “К числу проблем, привлекающих сейчас все большее внимание Банка России, я бы прежде всего отнес рост рисков по кредитованию населения”, — заявил недавно председатель Центробанка Сергей Игнатьев.

Решить проблему должны были бюро кредитных историй, которые работают с марта 2006 г. По словам руководителя “Центрального каталога кредитных историй” Бориса Воронина, 23 действующих бюро за полгода собрали в каталог 12,5 млн титульных частей кредитных историй. Но реальную пользу бюро начнут приносить только через 3-5 лет, когда накопится достаточно информации о заемщиках, говорит Аксаков. А пока предотвратить мошенничество с их стороны мог бы доступ банков к сведениям о налоговых отчислениях граждан.

Письмо банкиров до налоговой службы еще не дошло, поэтому комментировать его ФНС отказалась. Но полгода назад ФНС сама заявила, что хочет получить доступ к информации о кредитах физическим лицам. Ведь многие банки охотно принимают от граждан неофициальные справки о серых зарплатах. Сравнив зарплату в справке для банка с официальной, налоговики легко установят, сколько налогов недоплачено. “Вопрос о таком обмене данными не стоит”, — уверяет Аксаков. Хотя не исключает, что банкиры и налоговики сумеют найти взаимовыгодный вариант сотрудничества.

Чтобы кредитные бюро получали информацию от налоговиков, достаточно закона о кредитных бюро, утверждает адвокат коллегии адвокатов “Юков, Хренов и партнеры” Алина Топорнина. Он дает право бюро запрашивать у чиновников информацию, которая требуется кредитору для принятия решения о выдаче кредита.

Но налоговикам, чтобы сообщить информацию банкирам, придется нарушить налоговую тайну, возражает Юрий Воробьев из юркомпании “Пепеляев, Гольцблат и партнеры”. Информация о доходах налогоплательщика — налоговая тайна, даже если она неточная или предоставляется не полностью, объясняет он. Сообщая банку или бюро кредитных историй, что гражданин зарабатывает больше $1000 в месяц, чиновник разглашает налоговую тайну, полагает Воробьев.

Налоговая тайна не препятствие для Пенсионного фонда — в мае он уже согласился давать кредитным бюро информацию о пенсионных отчислениях граждан. Правда, при условии, что информация будет надежно защищена от утечки. Условие не соблюдается: вчера глава думского комитета по законодательству Павел Крашенинников подтвердил, что на рынке появилась база данных бюро кредитных историй о 3 млн заемщиков крупнейших российских банков.
14.12.2006.  Аккуратность хромает

Качество кредитов населению ухудшилось

Лишь два месяца банкиры демонстрировали снижение доли просроченных кредитов населению в своих портфелях. Но в октябре этот показатель снова начал расти.
На активный рост просроченной задолженности по ссудам населению Центробанк обращает внимание банкиров уже около года. Около двух месяцев назад об этом вновь напомнил председатель Центробанка Сергей Игнатьев. И отметил, что на эту проблему ЦБ все пристальнее обращает внимание. Для переживания есть повод: в 2005 г. доля просроченной задолженности по кредитам физлицам возросла с 1,4% до 1,9%, а за первые восемь месяцев 2006 г. — до 2,7%.

Но после заявления Игнатьева ситуация начала меняться. В августе доля просроченных ссуд населению сократилась до 2,67%, а в сентябре — до 2,66%. Однако повод для радости сохранялся недолго. По данным ЦБ на 1 ноября, доля плохих кредитов в общем портфеле выданных физлицам вновь выросла и составила 2,71%. При этом объемы розничного кредитования увеличивались медленнее, чем корпоративные ссуды. В результате доля ссуд гражданам в общем кредитном портфеле уменьшилась с 21,4% до 21,3%, хотя их объем увеличился с 1,8 трлн руб. до 1,9 трлн руб.

Главный эксперт “Интерфакс-ЦЭА” Алексей Буздалин уверен, что правят бал региональные банки. Розничное кредитование достаточно равномерно распределено по России, в отличие, например, от кредитов предприятиям, большая доля которых приходится на Московский регион, отмечает Буздалин. Доля Московского региона в общем объеме выданных розничных кредитов всеми российскими банками, по его подсчетам, составляет 23%. “При этом в части совершенствования кредитной политики московские банки на несколько шагов опережают региональные”, — отмечает Буздалин. Скорее всего, ухудшение ситуации с просрочкой в октябре связано с тем, что в столице темпы ее прироста замедляются, а в регионах, наоборот, увеличиваются, резюмирует эксперт.

Например, за первое полугодие этого года просроченная задолженность населения в Московском регионе составила 68% — это самый низкий показатель по России, констатирует Буздалин. В Дальневосточном регионе за тот же период объем плохих кредитов вырос на 170%, в Центральном федеральном округе (без учета столичного региона) — на 120%, Южном федеральном округе — на 117%.

Директор департамента розничного бизнеса Росбанка Вадим Юрьев отмечает, что в октябре не наблюдалось большого прироста просроченных кредитов. “Банки придержали рост кредитного портфеля и стали выдавать меньше кредитов, а уже выданные кредиты, ставшие плохими, отразились в балансе”, — допускает Юрьев.

Не наблюдал существенного прироста просроченной задолженности граждан и начальник управления розничных продуктов и услуг Международного московского банка Алексей Аксенов. Он допускает, что в октябре в категорию просроченных могли попасть кредиты, по которым граждане не заплатили в конце лета — начале осени, когда из-за сезона отпусков просроченная задолженность обычно возрастает. Тогда же прокатилась волна мошенничеств с автокредитами, по некоторым из которых сейчас пришел срок платежей, добавляет Аксенов.

Зампредседателя правления Инвестсбербанка Константин Богомазов также считает, что рост просроченной задолженности мог стать лишь следствием замедления роста розничных кредитных портфелей у банков. Но угрозы в этом он не видит — вслед за новыми просроченными кредитами возрастет и величина созданных под них резервов, уверен Богомазов.
18.12.2006. Кто платит много

Центробанк хочет узнать, почему россияне досрочно погашают ипотечные кредиты

Центробанк решил выяснить, как часто россияне досрочно погашают ипотечные кредиты. Для этого регулятор выпустил специальное указание «О проведении единовременного обследования досрочного погашения ипотечных жилищных кредитов», согласно которому российские банки обязаны до 25 апреля 2007 года предоставить данные о таких операциях. Как говорится в документе ЦБ, это указание разработано в соответствии с Федеральной целевой программой «Жилище» на 2002--2010 годы «в целях расширения информации об ипотечных жилищных кредитах, оценки объемов и источников их досрочного погашения». ЦБ требует от банкиров предоставить информацию по досрочным ипотечным платежам в 2005 и 2006 годах. Это касается как случаев, когда сам заемщик выплачивает кредит, так и тех случаев, когда кредит был погашен в связи с переуступкой прав требований. Указание ЦБ направлено в Министерство юстиции для регистрации и вступит в силу через 10 дней после опубликования в «Вестнике Банка России».
Хотя до сих пор нет никакой централизованной статистики о том, как россияне погашают ипотеку, между тем банкиры отмечают, что досрочные выплаты по длинным кредитам носят массовый характер. Отечественные заемщики в отличие от западных предпочитают как можно скорее расплатиться с банком и не растягивать это удовольствие на 15--25 лет. По оценке банкиров, около трети ипотечных кредитов россияне гасят досрочно. Как заявил вчера первый вице-премьер Дмитрий Медведев, в этому году граждане получили 200 тыс. ипотечных кредитов на строительство жилья на сумму 200 млрд руб. «По сравнению с прошлым годом объемы привлеченных кредитов возросли в три--четыре раза», -- заявил он.
Вполне возможно, ЦБ действительно интересно выяснить, как именно граждане погашают ипотеку, и накопить статистику в этой сфере. Другая причина такого указания, по мнению гендиректора «Интерфакс-ЦЭА» Михаила Матовникова, определить источники досрочного погашения ипотеки. Как известно, в последнее время многие банки стали предлагать услуги по перекредитованию -- клиент может получить заем для досрочного погашения ипотеки. Основное преимущество нового кредита -- заемщик платит меньший процент, чем по первому займу. «Вполне возможно, ЦБ хочет выяснить, насколько этот механизм уже востребован россиянами», -- полагает г-н Матовников.
Впрочем, несколько лет назад, когда ипотека еще не приобрела массового характера, ее использовали как способ не «светиться» в налоговых органах. Состоятельные граждане брали ипотеку, покупали жилье, а потом быстро ее гасили из своих средств. Но формально все равно получалось, что они приобретали квартиры на заемные деньги. Как известно, вплоть до 2004 года, согласно Налоговому кодексу, граждане России были обязаны декларировать все свои крупные покупки и указывать источники дохода. Затем эту норму отменили, однако сейчас Федеральная служба по финансовому мониторингу имеет право проводить проверку расходов граждан в том случае, если у нее есть подозрения о наличии нелегальных доходов или их отмывании. Впрочем, по мнению г-на Матовникова, «в последнее время состоятельные граждане перестали использовать ипотеку в качестве способа избежать пристального внимания государства». 
22.12.2006. По данным ЦБ, за январь — сентябрь этого года объем задолженности населения по ипотечным кредитам вырос втрое до $6,2 млрд.

22.12.2006. Коллекторские агентства.

Коллекторские агентства становятся все более желаемыми партнерами банков при работе с просроченной задолженностью. Им делегирована уже почти треть от общего объема таких долгов, подсчитали участники рынка.
Коллекторское агентство “Секвойя” подвело итоги работы в 2006 г. и сделало оценку рынка сбора долгов. Как рассказал Евгений Бернштам, председатель совета директоров агентства, объем проблемных долгов под управлением агентства вырос в 7,5 раза (до $300 млн). Свою долю на рынке коллекторских услуг “Секвойя” оценивает почти в 40%.

В общем объеме просроченных кредитов порядка $540 млн (или 25-30%) находится на аутсорсинге у коллекторских агентств, подсчитали в “Секвойе”. Схожие оценки и в долговом агентстве “Пристав”. По данным ЦБ, на 1 ноября объем просроченной задолженности по кредитам населению составил около $1,7 млрд. Порядка $500 млн находится в работе у агентств, говорит директор по развитию бизнеса Сергей Шпетер.

Гендиректор Финансового агентства по сбору платежей (ФАСП) Олег Морозов отказался оценивать объем рынка и обсуждать показатели своей компании.

Хотя коллекторы работают не только с банковскими долгами, они все равно составляют подавляющую долю в их портфелях. Например, у “Секвойи” они составляют около 85% в общем портфеле. Остальная часть приходится на долги в сфере ЖКХ, на операторов сотовой связи, дистрибуторские и лизинговые компании. “Портфель долгов "Пристава" — около $60 млн, 95% портфеля приходится на банковские долги”, — рассказал Шпетер. Он связывает это и с размерами кредитов: “Если в банках только по экспресс-кредитам средняя задолженность от $500, то, например, в телекоммуникационной отрасли — $150-200”.

По словам Морозова, “в месяц ФАСП получает около 70 000 должников, а средний размер кредита — около 10 000 руб.”. Более 90% приходится на кредиты банков, говорит Морозов.

У коллекторов широкое поле для деятельности: рынок кредитования растет, а вместе с ним и объем просроченной задолженности. Между тем компания Ole Consulting от этого бизнеса отказалась. Начальник отдела по досудебному взысканию компании Ole Consulting Олег Рябоконь объясняет это тем, что многие банки самостоятельно работают со своими долгами. Кроме того, продолжает Рябоконь, “сейчас начала проявляться тенденция, когда банки скорее готовы продавать портфели долгов, а не отдавать их на аутсорсинг”. Поэтому мы переориентировались на работу с корпоративными клиентами, говорит он. Безусловно, скупка долгов выгоднее, признает Рябоконь, но для этого необходимы большие ресурсы.

Морозов не согласен. “Аутсорсинг по-прежнему востребован банками”, — уверен он. “Наряду с этим мы готовы и выкупать портфели проблемных долгов, — продолжает он. — Недавно купили портфель объемом 100 млн руб.”. Есть еще не освоенные рынки, добавляет он, приводя в пример выход своей компании в Казахстан. “Секвойя” видит для себя и новые перспективы. “В начале 2007 г. мы планируем подписать соглашение с одним из предприятий областного энергосбыта”, — рассказал Бернштам, считая работу с неплательщиками за электроэнергию перспективной.

26.12.2006. Доля ипотечных кредитов в общем объеме жилищного кредитования увеличилась с 25,3 до 52 процентов

Общероссийский рынок ипотечного кредитования, по оценкам Банка России, на 1 ноября 2006 года превысил 170,6 миллиарда рублей, или 6,2 миллиарда долларов (по текущему курсу), но без учета ипотечного портфеля федерального Агентства по ипотечному жилищному кредитованию. А это, по экспертным оценкам, еще около 40 миллиардов рублей. Доля Москвы в последних двух показателях - минимум 20 процентов.
Ипотечные стандарты 
По последним данным Центробанка РФ, за январь-октябрь 2006 года доля рублевых ипотечных кредитов в общем объеме кредитов на покупку жилья увеличилась с 25,3 до 52 процентов. В то же самое время общий объем задолженности по кредитам, предоставленным банками населению в рублях, вырос за тот же период на 87 процентов, с 725 миллиардов до 1,362 триллиона рублей, а задолженность по валютным кредитам увеличилась на 95 процентов, с 139,7 миллиарда до 273,1 миллиарда рублей. Зато в текущем году объем займов, выданных населению в рублях на покупку жилья, уже достиг 166 миллиардов рублей - рост на 166 процентов. 

"Ипотечный кредит - это классический кредит на приобретение одного из самых дорогих и имущественно значимых "продуктов" в России сегодня: жилья. И неудивительно, что такой кредит становится наиболее популярным у населения, - считает один из экспертов российского кредитного рынка Олег Скворцов. Растущий спрос на ипотеку обусловлен и постоянным "омолаживанием" заемщиков: молодые люди, начинающие трудовую деятельность, не надеются, что надлежащим жильем их обеспечит государство. Тем более, что они не намерены ждать квартиру 10, а то и все 20 лет". В то же время молодежь понимает, что квартира в перспективе может стать не только местом проживания, но и эффективным инвестиционным "средством": ее можно длительно и с большой, причем долгосрочной выгодой сдавать внаем, в аренду. А это постоянное денежное подспорье, в том числе для ипотечных платежей, или основной источник доходов (по крайней мере, на какое-то время). 

Затраты и выгоды
По мнению многих аналитиков кредитного рынка, да и самих банковских работников, ипотека является менее рискованным продуктом по сравнению с "нецелевым" потребительским кредитованием. Тем более, по сравнению, с экспресс-кредитованием. Судите сами: общий уровень долгов и невозвратов по ипотечным кредитам ныне варьирует в рамках 2 - 3,5 процента от выданных "ипотечных денег" в РФ, в том числе максимум 4,5 процента в Москве. А невозвраты в сфере "массового" потребительского кредитования в объеме 8, а то и 12 процентов. 

Что касается условий ипотечного кредитования, они таковы. Пока чаще всего первоначальный взнос, как правило, не бывает ниже 28 процентов от суммы кредита, а срок его представления зачастую превышает 12 лет. Но с обязательными подробными справками о состоянии здоровья заемщика и членов его семьи, включая, например, данные по электрокардиограмме и сосудах головного мозга. Между тем некоторые банки уже с 1 октября снизили с 15 до 13 процентов ставки по рублевым ипотечным кредитам или отменили первый взнос. Прежде всего такой подход прослеживается в Москве. Но практически повсеместно ипотечное приобретение квартиры, напомним, осуществляется по фиксированной цене, что весьма выгодно приобретателю.

Ради стимулирования ипотеки многие банки намерены сокращать или даже свести к нулю первоначальные взносы при взятии ипотечного кредита, снижать процентные "ипотечные" ставки, предоставлять полугодовую и даже 8-месячную отсрочку по обслуживанию ипотечного кредита. Важным стимулом именно ипотечного кредитования станет создание корпоративного кодекса поведения банков-кредиторов на рынке ипотеки, который ныне разрабатывается банковским сообществом России. Об этом заявила на недавнем семинаре в Москве, посвященном проблемам "банковской розницы", начальник управления контроля и надзора на финансовых рынках ФАС Юлия Бондарева. По ее словам, "нужно позаботиться о "прозрачности" ипотечного кредитования, о том, чтобы клиенты, обращаясь за такими кредитами, могли бы получить и понять эффективную ставку, включающую в себя все сборы и комиссии". Как подчеркнула Ю.Бондарева, инициатива здесь исходит непосредственно от самих банков, и ФАС ее поддерживает. По прогнозам же самих банкиров, в ипотечных кредитах эффективная процентная ставка не будет "накручиваться" до 20-30 процентов по сравнению с номинальной, как это бывает в экспресс-кредитах. 

Тем временем ипотека станет доступнее: Банк России намерен снизить требования к достаточности собственных средств банков при выпуске ипотечных облигаций - с 14 до 10 процентов. Это даст банкам возможность получить доступ к более долгосрочному, причем дешевому финансированию ипотечных программ. А в результате снизятся процентные ставки по кредитам на покупку жилья: на 1,5, а то и на 2 процента. 

По словам директора департамента банковского надзора ЦБ Алексея Симановского, "такие меры принимаются в интересах развития ресурсной, то есть денежной базы банков, занимающихся ипотечным кредитованием". Упомянутое решение ЦБ планирует ввести в действие в будущем году. 

Между тем установлены жесткие сроки регистрации ипотечной собственности. Согласно приказу минюста от 14 сентября 2006 г. 

N 293, с 15 ноября 2006 года установлен срок государственной регистрации договоров купли-продажи жилых помещений с использованием кредитных средств банка или иной кредитной организации. 

Отныне этот срок составляет 15 календарных дней со дня подачи заявления и необходимых документов. Срок регистрации прав граждан на жилые помещения, приобретаемые на основании договора передачи жилого помещения в собственность, также составляет теперь 15 календарных дней со дня подачи соответствующего заявления. 

Словом, ипотечное кредитование становится наиболее выгодным вложением средств как для банков-кредиторов, так и для их клиентов. Точки интересов бизнеса и его клиентуры, таким образом, сходятся. 

В блокнот ипотечному заемщику:
При покупке квартиры с использованием ипотечного кредита возникают следующие преимущества: 

- Вы уже сегодня проживаете в своей собственной квартире, при этом заплатив за нее лишь часть стоимости; 

- Сравнительно невысокий первоначальный взнос (с точки зрения общей стоимости квартиры); 

- Ежемесячные выплаты по ипотечному кредиту сопоставимы с оплатой за аренду квартиры. Но арендуемая вами квартира никогда не станет вашей собственностью; 

- Вам может быть предоставлена льгота по подоходному налогу (определяется индивидуально); 

- Квартира оформляется в собственность с пропиской владельцев и членов семьи; 

- Возможность погашения "ипотечного" долга в течение 5-15 лет; 

- При покупке квартиры в доме-новостройке (если дом - в стадии строительства) - возможность приобрести квартиру по минимальной цене. 

Основные требования к ипотечному заемщику таковы:
- наличие гражданства РФ, 

- место постоянной регистрации, 

- наличие поручителей, 

- наличие определенного уровня доходов. 

При покупке квартиры с использованием банковского кредита у вас возникнут дополнительные расходы: они составляют 6 - 10 процентов от рыночной стоимости квартиры. В эти расходы входят: 

- оплата страхования, 

- комиссионные риелторской компании за подбор квартиры и проведение сделки, 

- плата за оценку стоимости предмета залога, 

- сбор за оформление документов по ипотечной сделке банка, 

- плата за аренду индивидуального сейфа банка, 

- сбор за нотариальное удостоверение ипотечной сделки, 

- оплата государственной регистрации договора покупки квартиры за счет кредитных средств
Ирина Радченко, вице-президент Международной академии ипотеки и недвижимости:
- По нашим оценкам, объем ипотечного кредитования жилья в российских новостройках пока не превышает 20 процентов от всего рынка ипотечного кредитования. Во-первых, в условиях быстрого роста цен и высокого спроса продавцы квартир не хотят иметь дела с теми, кто хочет покупать квартиры по схеме ипотечного кредитования. Во-вторых, многие агентства недвижимости только декларируют то, что они работают с ипотекой, но не имеют в своем штате квалифицированного персонала, знающего, что такое ипотека. Реально проведением сделок с использованием ипотечного кредита занимаются не более 20 процентов агентств недвижимости.

В-третьих, многие банки не очень много внимания уделяют развитию ипотечного кредитования, хотя и провозгласили, что оказывают такие услуги. В результате число сделок с использованием ипотечных кредитов растет на 45-50 процентов в год, хотя должно расти в несколько раз. Но если в 2004 году средний размер ипотечного кредита был 45 тысяч долларов, то в 2005-м - уже 78 тысяч, а в первом полугодии 2006-го - 120 тысяч долларов. В то же время наши соседи достигли больших результатов: в Казахстане более 30 процентов банковских сделок проводится с использованием ипотечных кредитов, объем выданных там кредитов в 2005 году составил 1 миллиард долларов - столько же, сколько в России, только население у нас в 10 раз больше. 

Александр Черняк, генеральный директор компании "АТТА ИПОТЕКА": 
- По проценту ипотечных сделок к концу следующего года на первичном и вторичном рынках стоит рассчитывать не менее чем на удвоение объемов выдачи ипотечных кредитов. Соответственно к концу года объем сделок приблизится к 10 процентам против нынешних 3 - 5 процентов.

В будущем году следует ожидать на рынке в первую очередь распространение коммерческой ипотеки. Появятся программы по кредитованию на приобретение земли под ее залог и строительства индивидуальных домов. Сильных изменений в расстановке сил на рынке на будущий год, скорее всего, не произойдет. Как и на рынке выдачи, так и на рынке рефинансирования ипотечных кредитов расстановка сил останется прежней. Десятка лидеров среди ипотечных банков сохраняется еще в течение нескольких лет. Единственное, что может измениться, - это позиции этих банков в рейтинге. Возможно, проявят большую активность и станут более заметными игроки рынка, начавшие свою деятельность в 2006 году.

Получат свое дальнейшее развитие такие продукты, как "ипотека без первоначального взноса" и "кредитование покупки комнат". Дело здесь в том, что скорость строительства нового жилья медленнее скорости износа и выбытия старого. Следовательно, получается, что вторичный рынок постепенно убывает. Соответственно на продажу по ипотеке скоро будут выставляться новые сегменты этого рынка, а именно - комнаты, малосемейные квартиры и т. п.

На сегодняшний день с помощью банковского ипотечного кредита приобретаются квартиры на рынке, преимущественно, вторичного (то есть не нового) жилья. Схема проведения такой сделки такова: 

1. Вы обращаетесь в банк с заявлением на получение ипотечного кредита. 

2. Собеседование с кредитным инспектором банка. Задача кредитного специалиста-инспектора - понять каков уровень ваших доходов, занятости, специфику работы, соотношение между официальной частью дохода и неофициальной и т.п. 

3. Сбор пакета документов, необходимых для получения кредита.
4. Рассмотрение предоставленного вами пакета документов кредитным инспектором. 

5. Получение уведомления банка о предоставлении вам ипотечного кредита с указанием максимальной суммы кредита и годовой процентной ставки. Такое уведомление банка действует, как правило, 3-6 месяцев с даты рассмотрения заявки. 

6. Выбор риелторской компании и поиск квартиры. 

7. Проверка юридической "чистоты" квартиры риелтором. 

8. Предоставление в банк полного пакета документов на квартиру. 

9. Проведение сделки купли-продажи квартиры. 

10. Государственная регистрация договора купли-продажи квартиры с применением ипотечного кредита. 

С момента государственной регистрации договора купли-продажи вы становитесь собственником вашей новой квартиры.
1.3. Макроэкономическая ситуация и банки

Рубль слишком дорог

13.12.2006. Марк Мебиус назвал одной из самых переоцененных валют российский рубль

Вчера управляющий директор инвестфонда Templeton Asset Management Марк Мебиус назвал одной из самых переоцененных валют российский рубль. По его оценкам, если рубль не начнет снижение в течение года, это может привести к очень серьезным последствиям. При этом сам доллар, с его точки зрения, к концу 2007 года по отношению к основным валютам снизится еще на 35%. Большинство российских аналитиков не согласны с точкой зрения г-на Мебиуса: они считают, что у рубля есть еще очень большой потенциал для укрепления относительно доллара. 

По оценке Марка Мебиуса, к концу 2006 года доллар снизится примерно на 12% к евро и на 13% к фунту стерлингов, а к концу 2007 года ожидается дальнейшее падение доллара еще на 15—20%. При этом не все валюты должны вести себя однозначно по отношению к доллару, уверен Марк Мебиус. С его точки зрения, укрепляться против доллара имеют право только валюты развитых стран и стран Азии. Причем валюты последних скорее всего будут укрепляться по отношению к доллару более активно, чем валюты стран развитых. «Показатели развивающихся рынков более привлекательны, чем у развитых рынков, несмотря на многолетний рост, — пояснил г-н Мебиус свою мысль. — Спрос на неамериканские активы продолжит чрезвычайно активный рост, и мы еще далеки от крупного разворота. В итоге валюты стран Азии будут активно расти к доллару. Я считаю, что китайская валюта и даже индийская рупия очень хорошо поднимутся к доллару». 

В то же время валюты Восточной Европы, считает Марк Мебиус, сейчас переоценены: «Наиболее переоценен из них российский рубль. Здесь просто чрезвычайная ситуация. Всем интересно, как далеко может зайти Банк России». Однако раскрывать логику своей оценки г-н Мебиус не стал. 

По мнению главного экономиста Альфа-Банка Натальи Орловой, речь идет о соотношении денежной массы к объему резервов. «По этому параметру рублю действительно давно пора снижаться, — заявила РБК daily Наталья Орлова. — Однако большинство экономистов рассчитывают потенциал роста рубля исходя из структуры внутреннего рынка. По этим параметрам рублю есть еще куда расти». По оценкам аналитика ИК «Тройка Диалог» Антона Струченевского, у российского рубля по паритету покупательской способности есть еще потенциал укрепления в полтора-два раза. «Если Центробанк продолжит политику поддержания стабильного курса к бивалютной корзине (реальное укрепление не будет превышать 5—6%), то этот потенциал будет исчерпан лишь за семь-восемь лет», — считает Антон Струченевский. 

Однако, по мнению главного экономиста банка HSBC Александра Морозова, сохранение темпов укрепления рубля, имевших место в последние два года (6—7%), российская экономика не выдержит: «Хотя сейчас реальный эффективный курс рубля укрепился до уровня июля 1998 года, у российской национальной валюты есть потенциал роста, но только более мягкими темпами — не более 3—4% в год. Если темпы сохранятся, это может действительно привести к кризису». При этом Наталья Орлова отмечает, что в 1998 году прогнозы экономистов, оценивающих ситуацию исходя из внутренней структуры экономики, также были очень оптимистичны относительно перспективы динамики рублевого курса. «Показатели же соотношения денежной массы к резервам были близки к сегодняшним, все мы помним, к чему это тогда привело», — подчеркнула экономист Альфа-Банка. 

Но Александр Морозов считает, что внутриэкономическая ситуация сейчас не соответствует ситуации, сложившейся накануне кризиса 1998 года. «По темпам роста производительности труда и объемам производства показатели 2006 года на 67% опережают показатели 1996 года, — поясняет г-н Морозов. — При этом с 1992 по 1998 год эти показатели только снижались. Фактически мы сейчас находимся на уровне 1991—1992 годов. Поэтому до кризиса нам еще очень далеко». 
12.12.2006. В России увеличился спрос на наличную валюту

В России покупают наличной валюты больше, чем продают. Такие данные опубликовал вчера Центробанк. В самом ЦБ эту статистику называют «нехарактерной» и объясняют ее тем, что покупают валюту не россияне, а иностранцы, проживающие в России.
Как известно, последние пару лет на фоне удешевления американской валюты в мире власти рапортуют о дедолларизации российской экономики. Как недавно заявил «Времени новостей» первый зампред ЦБ Алексей Улюкаев, долларовые накопления россиян за девять месяцев этого года снизились на 10,3 млрд долл. Однако в октябре ЦБ зафиксировал спрос на наличную иностранную валюту, который по сравнению с сентябрем увеличился на 20% и составил 6,7 млрд долл. (ЦБ рассчитывает этот показатель как сумму купленной в обменных пунктах, полученной по конверсии и снятой с валютных счетов наличной иностранной валюты.) Объем продажи валюты в октябре составил 5,7 млрд долл., то есть на 1 млрд долл. меньше, чем было куплено.
«Чистый спрос был сформирован преимущественно операциями физических лиц -- нерезидентов», -- говорится в обзоре Центробанка. Граждане России, наоборот, больше продавали доллары, чем покупали, -- чистое предложение составило 0,18 млрд долл. Тем, кто продавал доллары в октябре, повезло больше, чем тем, кто проводил ту же операцию в конце ноября или начале декабря нынешнего года. В октябре курс доллара был относительно стабильным и снизился за месяц всего на 0,1% -- с 26,79 до 26,74 рубля.
И если доллары россияне предпочитают продавать, то европейскую валюту, наоборот, покупать. По данным ЦБ, в октябре спрос населения на наличный евро составил 0,6 млрд в долларовом эквиваленте, увеличившись по сравнению с сентябрем на 34%.
Вырос и объем ввозимой в страну наличной валюты. В долларовом эквиваленте он составил 1,05 млрд, что на 9% больше, чем в сентябре. Вывоз наличных сократился на 12% и составил 0,8 млрд в долларовом эквиваленте. При этом доли основных мировых валют в общем объеме вывоза в октябре по сравнению с сентябрем изменились незначительно, составив для доллара и евро 96 и 3% соответственно.
По мнению директора центра макроэкономических исследований компании «БДО Юникон» Елены Матросовой, спрос на наличную валюту мог быть спровоцирован гастарбайтерами, работающими в России: «Экономика растет, повышаются зарплаты, иностранные граждане также стали получать больше денег и, как следствие, обменивать их на валюту и отправлять на родину». Еще одна возможная причина всплеска спроса на валюту -- в сентябре отношения между Россией и Грузией заметно осложнились, не исключено, что граждане других стран СНГ стали активнее скупать валюту на всякий случай. Отметим, что, по данным ЦБ, в октябре сальдо переводов наличной иностранной валюты без открытия счета выросло на 6% и составило 800 млн долл. По мнению г-жи Матросовой, иностранцы по мере роста их зарплат будут еще больше скупать доллары, россияне же, напротив, станут избавляться от иностранной валюты.
18.132.2006. Ралли закончилось

В наступающем году рубль подорожает, но ненамного

В 2007 г. доллар продолжит дешеветь по отношению к рублю и евро, но не столь быстро, как в этом году, считают аналитики инвестбанков. Большинство из них прогнозируют, что через год доллар будет стоить около 26 руб. А курс ниже 25 руб. в конце будущего года ожидает лишь один из опрошенных “Ведомостями” инвестбанков.
Уходящий год стал худшим для доллара в России. Он дешевеет с 2003 г., когда 9 января доллар достиг максимальных 31,88 руб. В начале этого года за него давали 28,48 руб., к маю его стоимость впервые с 2000 г. упала ниже 27 руб., а на сегодня Центробанк установил курс 26,33 руб. В этом году доллар потерял уже 8% — больше, чем в 2003 г., когда было зафиксировано максимальное падение на 7,33%. Население избавляется от американской валюты, и в обменных пунктах Москвы почти невозможно продать ее дороже 26 руб./$.

Все дело в падении доллара на мировом рынке — например, к евро он в этом году подешевел на 12,6%, констатирует аналитик “Ренессанс Капитала” Алексей Моисеев. Номинальный же курс рубля к бивалютной корзине ЦБ (на 60% состоит из долларов и на 40% — из евро) вырос на 4,2%.

В следующем году картина принципиально не изменится, уверены эксперты: падение доллара и, соответственно, укрепление рубля продолжится, но меньшими темпами. Аналитики Credit Suissе, ING, Альфа-банка, ВТБ и “Тройки Диалог” прогнозируют, что к концу 2007 г. доллар будет стоить 26 руб. Есть и более агрессивные оценки: 25,4 руб. — от МДМ-банка, 25 руб. — от “Ренессанс Капитала” и всего 24 руб. — от UBS. “Ренессанс Капитал” ожидает курс 24 руб./$ лишь в 2015 г.

Опрошенные “Ведомостями” аналитики полагают, что стоимость бивалютной корзины в течение года будет стабильной и у ЦБ не возникнет необходимости резко укреплять рубль.

“Мы не видим серьезных причин для падения доллара, и если не будет форс-мажорных обстоятельств, то курс евро к доллару в 2007 г. будет колебаться в диапазоне $1,3-1,32/евро (в пятницу было 1,3175. — "Ведомости")”, — считает главный экономист “Тройки Диалог” Евгений Гавриленков. По его мнению, Центробанк вряд ли будет активно укреплять рубль против корзины валют, как он это делал в начале этого года, и постепенно станет снижать свое присутствие на рынке. В 2007 г. рубль будет укрепляться, а валютная корзина — дешеветь, но большая часть этих процессов придется на начало года, считает начальник аналитического отдела казначейства ВТБ Николай Кащеев. Для укрепления рубля есть все условия, говорит он, — профицит бюджета, сильный торговый баланс, приток капитала.

Однако, хотя прочность позиций рубля не вызывает сомнений, он уже не настолько привлекателен для спекулянтов, как последние два года. “Бурного интереса к рублю со стороны иностранцев в 2007 г. не будет, — предупреждает Кащеев, — они считают, что значительную часть ралли рубль уже прошел”. Международные спекулянты обращают внимание на Юго-Восточную Азию — в следующем году для них интереснее, чем Россия, будет Китай, где ожидается сильная ревальвация юаня, отмечает Кащеев. На это обращает внимание и Марк Мобиус, управляющий директор Templeton Asset Management и один из самых успешных инвесторов на развивающихся рынках. Выступая на прошлой неделе на инвестиционном саммите Reuters в Нью-Йорке, он предсказал, что дальнейшее снижение курса доллара к валютам развивающихся стран продолжится — прежде всего к азиатским валютам. “Но в таких регионах, как Восточная Европа, ситуация обратная: например, рубль переоценен и никто не знает, как далеко это зайдет”, — предупредил Мобиус. Он пояснил “Ведомостям”, что к такому выводу его компанию привело сравнение паритета покупательной способности валют: “По нашей оценке, исходя из него, рубль слегка переоценен по отношению к доллару”.

Китай давно обещает сделать курс юаня более гибким, но ничего конкретного пока нет, возражает аналитик МДМ-банка Питер Вестин, чей прогноз — 25,4 руб./$ — основан на ожидании дальнейшего ослабления доллара к евро и на том, что в борьбе с инфляцией ЦБ придется мириться с укреплением рубля. “Я полагаю, что рубль даже может укрепиться сильнее нашего прогноза”, — говорит Вестин. В 2007 г. сохранится инфляционное давление и эта проблема будет решаться за счет роста курса рубля, соглашается Моисеев. Движение курса доллара к рублю в 2007 г. будет полностью определяться поведением пары евро/доллар, пишут в своей стратегии на будущий год аналитики Банка Москвы. Если евро достигнет отметки $1,4, то доллар подешевеет до 25,55 руб., если же евро упадет до $1,25/евро, доллар снова будет стоить 27 руб. Нарушить этот сценарий могут лишь непредсказуемые изменения в движении частного капитала или нефтяных цен, пишут аналитики банка.

19.12.2006. Россия без нефти

«Ренессанс Капитал» представила прогноз на 2007 год

Компания «Ренессанс Капитал» представила вчера аналитический обзор на 2007 год «Перестройка частного сектора», в котором рекомендовала инвесторам присмотреться к российской банковской системе и инвестициям в инфраструктурные проекты. При этом «Ренессанс Капитал» отмечает, что в 2007 году для фондового рынка и экономики в целом доминирующее значение приобретают политические риски, вызванные предстоящими выборами президента России. 

Как отмечают аналитики компании «Ренессанс Капитал», более доступные кредиты и снижение стоимости заимствований будут иметь для экономики точно такое же значение, как сужение спрэдов для рынка акций. При этом в аналитическом обзоре, например, подчеркивается, что в настоящее время ставки по долларовым ипотечным кредитам составляют 11—18%, что предполагает спрэд в 1000 базисных пунктов к суверенным облигациям. Председатель правления Международного московского банка Илкка Салонен не сомневается, что рост кредитования в потребительском и корпоративном секторах будет бурным. «Другое дело, куда пойдут эти средства — на приобретение импортных потребительских товаров или на производство российской продукции, — говорит Илкка Салонен. — С другой стороны, цены на нефть и газ не могут не влиять на российскую экономику, поскольку очень большая доля инвестиций — прямо или косвенно — связана с нефтегазовым сектором». «Кредитный портфель российских банков будет расти, в том числе за счет увеличения объемов розничного кредитования, поскольку этот рынок далек от насыщения, — соглашается аналитик Промсвязьбанка Алексей Когорев. — Розничный рынок представляется интересным все большему количеству банков, поэтому многоие из них включили в свои бизнес-планы экспансию на этот рынок». 

В тоже время, как говорится в аналитическом обзоре «Ренессанс Капитал», «политическая неопределенность может привести к резким колебаниям. Изменение стоимости активов и сопутствующие этому перераспределение ресурсов скорее всего может стать весьма болезненным для одних, но предоставит новые возможности другим». Глава аналитического управления «Ренессанс Капитал» Роланд Нэш отмечает, что «финансовый рынок станет волатильным. По этой причине неизвестно, переместится ли в 2007 году Россия в самую худшую категорию стран по темпам роста фондового рынка или сохранит свои нынешние позиции». В то же время управляющий директор компании «Ренессанс Капитал» Александр Бурганский считает, что политические риски в 2007 году усилятся, но на размещении допэмиссий Сбербанка и проведении IPO Внешторгбанком это не отразится. «Несмотря на то что в этом году мнение иностранных инвесторов о России — с точки зрения политической ситуации — несколько ухудшилось, отечественный рынок акций имел самый значительный рост за всю свою историю», — отметил Александр Бурганский. 

Управляющий директор компании «Тройка Диалог» Евгений Гавриленков согласен, что в новом году фондовый рынок станет волатильнее, но, как и прежде, на нем будут доминировать фундаментальные факторы, а не политические. По мнению вице-президента Ситибанка Натальи Николаевой, не стоит переоценивать влияние политических рисков на экономику России в 2007 году. «Перевыборы органов власти всегда являются фактором неопределенности, оказывающим влияние на рынки любой страны, не только России», — добавила Наталья Николаева. «Выборы в Госдуму и подготовка к президентским выборам увеличат неуверенность инвесторов и скажутся на том, что экономика станет менее прогнозируемой, — говорит Илкка Салонен. — Однако у инвесторов появится отличная возможность дополнительно заработать на волатильности фондового рынка». 
1.4. Показатели роста банковского сектора

20.12.2006. Щедрые вкладчики

Депозиты населения растут быстрее прогнозов АСВ

Коррекция на фондовом рынке и растущие доходы населения оказались на руку банкам. Хотя вклады увеличиваются медленнее, чем в прошлом году, их абсолютный прирост бьет рекорды, радуются в Агентстве по страхованию вкладов. Там рассчитывают, что результаты этого года окажутся на 5% лучше ожиданий АСВ.
В январе — сентябре 2006 г. вклады граждан в банках выросли на 21,2% до 3,4 трлн руб., а за аналогичный период 2005 г. прирост составил 24,3%, констатирует Агентство по страхованию вкладов (АСВ).

Однако по итогам трех кварталов 2006 г. россияне доверили банкам больше средств, чем в прошлом году, — 492,4 млрд руб. против 579,2 млрд руб., отмечает заместитель гендиректора АСВ Андрей Мельников. “Начинает играть роль эффект масштаба, — объясняет Мельников. — Объем вкладов населения в российских банках даже по мировым меркам уже не мал и, например, сопоставим с Бразилией”.

АСВ решило пересмотреть свой прогноз. “Если раньше мы прогнозировали, что прирост в этом году составит 28-32%, то теперь ожидаем 34-36%, а прирост по итогам всего года — 990 млрд руб.”, — говорит Мельников. По данным ЦБ, в 2005 г. россияне доверили банкам 727,9 млрд руб., в 2004 г. — 468,2 млрд руб., в 2003 г. — 497,8 млрд руб.

Реальность превосходит прогнозы АСВ из-за увеличения в августе гарантированного государством страхового возмещения до 190 000 руб. Кроме того, добавляет Мельников, на руку банкирам и коррекция на фондовом рынке. Однако как только индекс РТС начинает активно расти, замедляется приток вкладов граждан в банковскую систему, отмечает Мельников.

АСВ обратило внимание, что в III квартале вклады в Альфа-банке выросли на 14,6% до 44 млрд руб. При этом за первое полугодие они увеличились всего на 0,5%. В “Альфе” причины бурного роста объяснить не смогли. В III квартале объем частных депозитов в Инвестсбербанке вырос на 75,9% до 19 млрд руб. Большую часть этого прироста обеспечило объединение с Омскпромстройбанком и Промфинсервисбанком. А снижавшаяся несколько лет доля Сбербанка стабилизировалась на уровне 53,8% (1,8 трлн руб.), говорится в обзоре агентства.

Популярность потребкредитования и растущий интерес к инструментам фондового рынка снижают интерес граждан к депозитам, темпы роста которых замедляются, соглашается начальник управления развития бизнеса Банка Москвы Альберт Андрианов. Однако он отмечает качество роста вкладов — они прирастали равномерно в течение года. Об этом же говорит и директор департамента розничного бизнеса Росбанка Вадим Юрьев.

АСВ отмечает, что рост среднемесячной заработной платы в январе — сентябре 2006 г. составил 12,9%, что выше соответствующего показателя 2005 г. — 8,7%. Рост реальных денежных доходов населения в январе — сентябре 2006 г. (11,7%) также превысил соответствующий показатель 2005 г. — 9,3%.

Рост доходов россиян провоцирует их дополнительные траты. Но это может приводить не только к новым кредитам, но и к открытию депозитов, рассуждает Мельников. Несколько месяцев люди могут копить на дорогие покупки, например на автомобиль, отмечает он.

Предправления “Межпромбанка плюс” Игорь Лысенко уверяет, что такие накопления пока незаметны. А вот доверие к банкам после коррекции на фондовом рынке растет. “Люди стали более трезво смотреть на вещи, увидев, что высокие доходы на фондовом рынке связаны и с высокими рисками”, — резюмирует Лысенко.
В ноябре на фондовой бирже ММВБ по оборотам при торговле акциями лидировали “Брокеркредитсервис” (224,1 млрд руб.), “Финам” (175,9 млрд руб.), “Открытие” (130,6 млрд руб.), “Тройка Диалог” (105,7 млрд руб.) и “Алор” (86,5 млрд руб.); по числу зарегистрированных клиентов — “Брокеркредитсервис” (19 421), “Финам” (14 799), “Атон” (8198), Альфа-банк (8157) и “ВТБ 24” (5740).

26.12.2006. Абсолютный рекорд

Банковский бизнес в России растет быстрее, чем в других странах мира

Российская банковская система в уходящем году оказалась самой быстрорастущей в мире. В полтора раза увеличились темпы кредитования населения, на четверть -- реального сектора экономики. Такие данные привел министр финансов Алексей Кудрин на традиционной еженедельной встрече членов правительства с президентом Путиным.
Капитализация банковского сектора, по словам г-на Кудрина, в нынешнем году увеличилась на 224 млрд руб., а активы -- на 3,6 трлн руб. и составили 13,4 трлн руб. «Мы достигали таких темпов прироста и два-три года назад, но по абсолютному приросту это абсолютный рекорд. Наша банковская система растет темпами, опережающими все другие страны. По сути, возрождается и становится на ноги вся банковская и финансовая система страны», -- подчеркнул г-н Кудрин. Бурный рост сектора, по мнению министра финансов, благоприятно отражается не только на объеме выданных кредитов, но и на притоке инвестиций в банковскую систему. Как известно, в нынешнем году несколько крупных российских банков привлекли в свой капитал западных инвесторов. В частности, Росбанк, Импэксбанк, Промсвязьбанк, Банк Москвы.
«Этот год был феноменальным для российской банковской системы, -- соглашается с министром финансов начальник аналитического управления МДМ-банка Алекс Кантарович. -- Многим банкам пришлось срочно увеличивать размер своих капиталов. И произошло это не от плохой жизни, а от хорошей: банковский бизнес рос такими быстрыми темпами, поэтому для того, чтобы соблюсти требования ЦБ, им приходилось наращивать собственные средства». В нынешнем году многие банки увеличили капитал за счет допэмиссий, в частности Газпромбанк и Альфа-банк. В будущем году это сделает Сбербанк, по той же причине проведет первичное размещение своих акций ВТБ.
Основным событием будущего года, по крайней мере первой его половины, участники рынка называют предстоящие размещения акций ВТБ и Сбербанка. Такого же мнения, видимо, придерживается и глава государства: второй раз подряд на встречах с членами правительства г-н Путин интересуется, будут ли доступны населению акции двух госбанков. «Нужна своевременная и полная информация для людей, для граждан страны, иначе они просто не смогут воспользоваться, даже если вы технологически все правильно отработаете», -- заявил министру финансов президент.
В ответ г-н Кудрин заверил президента в том, что граждане получат всю необходимую информацию, а также объяснил г-ну Путину, почему акции Сбербанка не будут доступны большей части населения. «Мы заинтересованы, чтобы те, кто «входит» в акции именно Сбербанка, в отличие от любого другого банка, это были люди, которые понимают движение рынка и не «выйдут» в любой момент, под напором каких-то новостей и не уменьшат или существенно не поколеблют стоимость акций и капитализации Сбербанка», -- заявил глава Минфина, пояснив причины решения наблюдательного совета банка, на котором было принято решение не дробить акции кредитной организации. Как известно, лишь дробление акций могло существенно снизить стоимость бумаг Сбербанка на рынке, которые сейчас стоят свыше 3 тыс. долл. Зато граждане далеко не самого высокого достатка могут удовлетворить свои желание стать акционером госбанка, купив акции ВТБ. Зато в правительстве не считают, что те же «несознательные» граждане при падении котировок акций ВТБ могут продать бумаги и значительно уменьшить капитализацию кредитной организации. «В случае с Внешторгбанком у нас меньше опасений по влиянию рынка на его капитализацию», -- заявил г-н Кудрин. А это значит, что большинству населения придется довольствоваться акциями не Сбербанка, а ВТБ, который среди граждан значительно менее популярен. Ожидается, что оба размещения пройдут в первой половине будущего года -- в феврале будут продаваться акции Сбербанка, а в мае -- ВТБ. Впрочем, эти сроки пока предварительные, как заявил вчера г-н Кудрин, «окончательное решение будет приниматься с учетом состояния рынка, прогнозируемости рынка и выгодности именно для размещения этих бумаг». 
29.12.2006. Пора в лидеры

Российские компании готовы становиться крупнейшими в мире

Минувший год прошел в равном противостоянии российских и зарубежных компаний. Объем их сделок за пределами России и внутри страны оказался примерно одинаковым. Но при этом отечественные компании впервые замахнулись на глобальное лидерство в своих отраслях. Их оппонентам из-за рубежа такой возможности не предоставлено — флагманы российского бизнеса пришельцам не продаются.
Боевая ничья

Объем российского рынка слияний и поглощений продолжает расти. По данным проекта Mergers.ru, за январь — сентябрь 2006 г. таких сделок с участием российских компаний было совершено на сумму $38,8 млрд — на 28% больше, чем за аналогичный период прошлого года. При этом общий объем покупок отечественных компаний за рубежом был сопоставим с активностью иностранных компаний в России — по данным Mergers.ru, 11% и 15% соответственно. Годом ранее разрыв был трехкратным — $2,3 млрд против $6,7 млрд.

Российские компании становятся одними из крупнейших инвесторов в мире. Агентство The Economist Intelligence Unit (EIU) недавно подсчитало, что в 2005 г. российские предприниматели потратили на скупку зарубежных активов $120 млрд. Больше инвестировали за рубеж только Гонконг — $470,5 млрд и Британские Виргинские острова — $123,2 млрд.

Меняется и характер “экспортных” сделок. Если раньше российские компании интересовались исключительно скупкой активов из второго, а то и третьего эшелонов, то теперь они ищут возможности объединения с мировыми лидерами в своих отраслях.

Начало этому процессу в июне положили “Северсталь” и НЛМК. Когда пару лет назад владелец первой Алексей Мордашов объявил, что задача его компании — войти в пятерку крупнейших производителей стали в мире, мало кто мог предположить, что эта цель может быть достижима в короткие сроки. Реальность превзошла все ожидания. В начале этого года крупнейшая сталелитейная компания мира Mittal Steel объявила о намерении поглотить своего главного конкурента — Arcelor. В поисках “белого рыцаря” менеджеры Arcelor обратились к российским компаниям. Весной они вели переговоры об альянсе с НЛМК, но безуспешно. Мордашов же сумел договориться с Arcelor о слиянии: за 90% акций “Северстали” и 1,25 млрд евро он должен был получить 32,2% европейской компании и стать ее крупнейшим акционером. В мае Мордашов и гендиректор Arcelor Ги Долле торжественно объявили о сделке. Но они недооценили соперника: Mittal Steel удалось “перебить” предложение Мордашова, и Arcelor достался ей. Сделку пытался спасти Роман Абрамович, чья Millhouse Capital летом купила 41% акций группы “Евраз”. Он предложил Мордашову вместе сделать предложение о выкупе 100% акций Arcelor. Такая оферта в тот момент позволяла российским предпринимателям одолеть Mittal. Мордашов это предложение отверг.

То, что не получилось у Мордашова, под силу хозяину “Русала” Олегу Дерипаске. Осенью он договорился с Glencore и владельцами “Суала” объединить алюминиевые активы. В Объединенной компании “Российский алюминий” Дерипаске будет принадлежать 66% акций. Сделка будет закрыта к апрелю, и новая компания станет крупнейшим производителем глинозема и алюминия, оттеснив нынешнего лидера — Alcoa на 2-е место.

На достигнутом российские металлурги останавливаться не намерены. “Российский алюминий”, капитализация которого уже сейчас оценивается в $25-30 млрд, в следующем году может разместить свои акции на биржах. Став публичной, компания сможет приобретать конкурентов не только за деньги, но и за акции.

Продолжат экспансию и сталелитейные компании. В начале 2007 г. должна быть закрыта сделка по покупке “Евразом” американской Oregon Steel Mills за $2,3 млрд. Сотрудник одной из сталелитейных компаний прогнозирует, что наибольшим спросом у металлургов будут пользоваться активы в Европе и США. Ведь их приобретение позволяет убить сразу двух зайцев — увеличить производство продукции с высокой добавленной стоимостью и получить доступ к клиентам.

Медлить с такими сделками никто не будет, ведь активы дорожают с каждым днем, говорит совладелец одной из металлургических компаний. “Наши металлурги будут пытаться повторить попытку слияния с крупной металлургической компанией, чтобы стать совладельцами транснационального холдинга, — уверен он. — Металлургический рынок постоянно преподносит сюрпризы, поэтому такой альянс может сложиться в любой момент”.

Реконкиста

Нефтяники, первыми проторившие дорогу за пределы России, в нынешнем году громкими сделками не отметились. Лишь “Лукойл” объявил о приобретении у своего партнера — ConocoPhillips сети заправок в нескольких странах Восточной Европы. В отличие от металлургов нефтяникам нет нужды скупать все и вся за пределами страны, отмечает директор аналитического департамента Банка Москвы Кирилл Тремасов: “Главный актив нефтяных компаний — запасы, а ресурсная база в России огромная”. Нефтяникам, по его мнению, имеет смысл покупать за рубежом перерабатывающие активы. Но их стоимость за последние годы многократно выросла: “Продавать их никто не стремится, а претендентам на покупку нет числа”. Из российских компаний об интересе к НПЗ объявляли “Лукойл”, “Роснефть”.

Зато внутри страны российские компании, прежде всего государственные, теснили иностранцев. После атаки Росприроднадзора и прокуроров на проект “Сахалин-2” его инвесторы — Shell, Mitsui и Mitsubishi согласились уступить контроль “Газпрому”. На прошлой неделе было объявлено о покупке монополией 50% плюс 1 акция в проекте “Сахалин-2” за $7,5 млрд (кроме того, $3,6 млрд из расходов иностранных инвесторов не будут компенсированы государством). Тремасов уверен, что в 2007-2008 гг. следует ожидать еще одной крупной сделки: “Газпром” или “Роснефть” выкупят доли российских акционеров в ТНК-BP, прогнозирует он.

Встречное течение

Государство по политическим мотивам ограничивает экспансию зарубежных компаний в промышленность, фактически признав ее сферой стратегических интересов России. Поэтому иностранцы вынуждены искать другие объекты для покупок. Особенно активной в уходящем году была их экспансия в автопроме, финансах и девелопменте.

В прошлом году о намерении построить свой завод в России объявила Toyota. В нынешнем к ней присоединились Nissan, GM и Volkswagen. Площадки для своих производств ищут Mitsubishi, PSA Peugeot Citroen и множество китайских компаний. Руководитель подразделения Ernst & Young Иван Бончев ожидает, что к 2009-2010 гг. в России будет производиться 800 000-1 млн иномарок. Но и без сборки продажи новых иномарок растут лавинообразными темпами. В нынешнем году они впервые могут преодолеть отметку в 1 млн автомобилей. Доля “АвтоВАЗа” к 2010 г. снизится с нынешних 33,5% до 25%, даже если заводу удастся увеличить производство с 700 000 до 1 млн автомобилей в год, прогнозирует Бончев.

Иностранные банки устроили настоящую охоту за российскими. Год начался с приобретения Raiffeisen Bank Импэксбанка за $550 млн. Летом Societe Generale выложил $620 млн за 20% минус 1 акция Росбанка и получил опцион на доведение своего пакета до контрольного за $3 млрд. Небольшой Оргрэсбанк за $380 млн перешел во владение скандинавской Nordea, Инвестсбербанк — венгерскому OTP за $450 млн. Конец года был отмечен еще двумя крупными сделками: итальянский UniCredit заплатил $424 млн за “Атон”, а Morgan Stanley приобрел Городской ипотечный банк.

Иностранцев манит в Россию бум потребительского кредитования, отмечает первый зампред совета директоров Альфа-банка Олег Сысуев. Последние годы объем выданных населению кредитов удваивался. По данным ЦБ, за девять месяцев долг граждан перед банками вырос на 53% до 1,8 трлн руб. А вот с промышленными клиентами из второго и третьего эшелонов иностранцы пока побаиваются работать, констатирует Сысуев, но через несколько лет придут и в этот сегмент.

В уходящем году иностранцы стали активнее вкладывать в строительство. Coalco Василия Анисимова договорилась с арабской Dubai Group на паритетной основе строить новый город “Большое Домодедово” (инвестиции оцениваются в $11 млрд). На 18 000 га земли под Москвой планируется построить 12 млн кв. м жилья, торговых центров и социальных объектов. Израильская Industrial Buildings Corporation инвестирует более $1 млрд в строительство около 1 млн кв. м жилья и коммерческой недвижимости в Санкт-Петербурге. Британский фонд Raven Russia вместе с российской группой “Авалон” собираются строить 1 млн кв. м складских помещений за $775 млн. По данным Jones Lang LaSalle, с января по сентябрь в российскую коммерческую недвижимость вложено $2,8 млрд, что в 10 раз больше, чем за аналогичный период прошлого года. Все дело в значительном укрупнении проектов, говорит партнер консалтинговой компании Knight Frank Андрей Петров. В результате россиянам потребовались профессиональные партнеры, добавляет владелец девелоперской компании. (В подготовке статьи принимали участие Мария Рожкова, Василий Кудинов, Глеб Столяров, Антон Филатов.)

Банковские страсти

“Наша банковская система растет темпами, превышающими аналогичные показатели всех других стран”, — бравировал на днях перед президентом министр финансов Алексей Кудрин. Активы всей банковской системы приросли в этом году на 37% до 13,4 трлн руб., отметил Кудрин. И добавил, что, несмотря на то что таких темпов роста банковская система уже достигала, по абсолютному приросту это абсолютный рекорд.

Главной же потерей года стало убийство первого зампреда Центробанка Андрея Козлова (см. статью на стр. А2). Закончив отбор в систему, ЦБ начал кампанию против банков, занимающихся обналичиванием и отмыванием денег. Ее олицетворением и был Козлов. Если в 2005 г. за нарушение закона о противодействии легализации преступных доходов лишились лицензий 14 банков, то в этом году их количество почти утроилось.

В начале декабря генпрокурор Юрий Чайка заявил, что дело об убийстве Козлова раскрыто. Арестовано несколько участников преступления, но заказчика так и не удалось найти. Пост главы комитета банковского надзора ЦБ занял Геннадий Меликьян.

Но иностранных покупателей банковских активов это не отпугнуло. Например, Промсвязьбанк породнился с Commerzbank, владельцы Росбанка отказались от IPO в пользу Societe Generale, акционеры Оргрэсбанка не смогли отказаться от предложения Nordea, а владельцы Инвестсбербанка — венгерской банковской группы OTP. Австрийская группа Raiffeisen стала владельцем Импэксбанка, а “Возрождение”, Банк Москвы, Пробизнесбанк и другие продали акции портфельным инвесторам.

Впрочем, Меликьян и Кудрин пока спокойны за отечественных банкиров. По мнению последнего, в ближайшие 5-7 лет доля иностранцев не превысит и трети.
2. Политика государства 

и вопросы регулирования банковской деятельности 
2.1. К созданию Российского банка развития

Банк развития будет создан, а накопления “молчунов” отдадут частным управляющим. Минэкономразвития внесло в правительство законопроект о Банке развития. Замминистра Кирилл Андросов надеется, что банк с капиталом в $2,5 млрд начнет работу в 2007 г. Внесен законопроект о передаче новых пенсионных накоплений “молчунов” частным УК, хотя Минздрав и ПФР с ним не согласны. Накопления будут вложены в менее консервативный портфель по сравнению с портфелем Внешэкономбанка.
4.12.2006.  Инвестфондом будет управлять банк. Чиновники не должны заниматься проектным финансированием, считает министр экономразвития Герман Греф, предлагающий к концу 2007 г. передать эти функции банку развития. Законопроект о его создании Минэкономразвития в пятницу внесло в правительство с разногласиями с Минфином и ФСФР. Они спорят о целях и функциях банка, его организационно-правовой форме и длине переходного периода.
5.12.2006. Капитализация создаваемого Российского банка развития, которая на первом этапе составит более 2 млрд долл., может быть увеличена в дальнейшем, но правительство пока не решило, в каком объеме. "Обсуждался вопрос дальнейшей капитализации, чтобы реализовывать очень крупные проекты", -- сообщил вчера глава Минэкономразвития Герман Греф на совещании у президента. Однако, по его словам, "сумма будущей капитализации пока не определена". Министр предположил, что это будет сделано после утверждения законопроекта о создании банка на предстоящем в четверг заседании правительства. Владимир Путин уточнил у министра финансов Алексея Кудрина, может ли в ближайшие два-три года быть увеличена капитализация. Тот поддержал г-на Грефа, сообщив, что, по оценкам, капитализация банка пока составит более 2 млрд долл. При этом г-н Кудрин не исключил, что для капитализации может быть "использована часть инвестиционного фонда". "Это усилило бы банк, и этот капитал позволил бы привлекать еще дополнительные займы, которые повысят общую капитализацию", -- пояснил глава Минфина. "Ладно, я так понимаю, что пока окончательного решения нет", -- подвел итог президент. "Только в рабочем порядке такие подходы затрагивались", -- подтвердил г-н Кудрин. Как отметил г-н Греф, создаваемый Российский банк развития "станет основным финансовым институтом обеспечения мер государственной поддержки экспорта". "Мы предполагаем создание банка путем преобразования трех российских банков -- Внешэкономбанка, Российского банка развития и Экспортно-Импортного банка, совокупный капитал, имеющийся внутри трех банков, после некоторой трансформации оценивается более 2 млрд долл.", -- отметил он. В прошлом месяце Минэкономразвития уже внесло в правительство законопроект "О банке развития". Представитель министерства заявил также, что Российский банк развития может начать работать уже в следующем году.
15.123.2006. "Уникальное сооружение"

Правительство одобрило создание Банка развития

Правительство вчера приняло решение создать принципиально новый институт общегосударственного масштаба -- Банк развития России. Банк, который на самом деле не является банком и коммерческой организацией. Создан, как выразился премьер Михаил Фрадков, «уникум», «эксклюзив».
На базе трех кредитных организаций -- Внешэкономбанка, Российского банка развития и Росэксимбанка -- правительство наконец решилось соорудить одну полноценную структуру с ясными функциями и прозрачной структурой. Цель -- привлечение инвестиций, поддержка и продвижение экспорта в сферах, где коммерческим банкам не по плечу либо долгосрочность кредитования (от пяти лет и более), либо масштаб сделок.
Министр экономического развития Герман Греф обрисовал коллегам конфигурацию «уникального сооружения» и все спорные вопросы, связанные с его строительством. Итак, за основу взят ВЭБ. Ему переданы контрольные пакеты РосБР и Росэксимбанка. Уставной капитал новой организации изначально составит 70 млрд руб. с последующим увеличением, возможно, за счет инвестфонда. Г-н Греф даже не против передать новому банку управление инвестфондом. Глава ВЭБа Владимир Дмитриев уже после заседания кабинета описал амбиции и масштаб будущей структуры. Ежегодно российская экономика нуждается как минимум в 200--400 млрд долл. инвестиций, сказал он, и до половины из этих потребностей будущий банк мог бы удовлетворить.
Банк развития (его полное название -- Банк внешнеэкономической деятельности и развития) будет работать на самоокупаемости, но без прибыли (и, соответственно, не будет платить налоги с прибыли). У него не будет банковской лицензии. По словам г-на Грефа, ЦБ не будет надзирать за новой организацией, хотя будет обладать полной информацией обо всех ее операциях.
Все обязательства ВЭБа перейдут к Банку развития, как и функции долгового агентства и управляющего пенсионными накоплениями -- до создания отдельных госинститутов, которые спустя некий переходный период также должны быть созданы правительством. Срок перехода Герман Греф назвать не решился. Сказал лишь, что его определит правительство.
Непосредственно Банк развития начнет действовать, по подсчетам г-на Грефа, через 9--10 месяцев -- после утверждения соответствующего закона Думой и подписания президентом.
Несмотря на всю неотвратимость поставленной задачи, не все министры были настроены на конструктивное решение. Больше всех почему-то возражал министр юстиции Владимир Устинов. Бывший генпрокурор сказал, что его ведомство не согласно с документом. А в конце и вовсе решил разрушить весь процесс, предложив: «Сначала надо изменить законодательство, а потом уж принимать отдельные законы». На что г-н Фрадков парировал, что «нынешний законопроект о Банке развития -- закон прямого действия, что и есть непосредственное изменение законодательства в целом». Неожиданно против Банка развития как инвестиционного института выступил министр образования и науки Андрей Фурсенко. Он увидел в новой «кредитно-инвестиционной конфигурации» «коррупционный потенциал».
Премьер с самого начала урезал оппозиционеров: «Этот вопрос не праздный! И на него надо дать ответ! Не прячем ли мы голову, как говориться, в одно место?!». «Я несколько месяцев жду, -- нетерпеливо добавил он, -- пока родим этот институт. Это должно быть уникальное сооружение. С крепким фундаментом. Если поставишь кривой фундамент, то там будет Баба-яга. Злая. И тогда останешься не только без хвостика, но и без головы».
Первого вице-премьера Дмитрия Медведева интересовали технологические подробности: можно ли банк, который банком не является, но имеет кредитные функции, назвать как-то иначе? Например, корпорацией или фондом. Г-н Греф пояснил, что слово «банк» присутствует в названии новой организации по многим причинам: банковский вид деятельности наиболее регламентирован и прозрачен, кроме того есть международные традиции и имиджевые моменты. Г-н Медведев уточнил, что, возможно, это «психологический момент». Но с ним не согласился премьер: «Этот вопрос далеко не психологический. Есть опасность, что этот институт станет рядовым банком, только работающим в отличие от других без лицензии. У него будут преимущества, но использует ли он их в мирных целях?».
Свои соображения высказали в этой связи глава ЦБ Сергей Игнатьев и министр финансов Алексей Кудрин. Г-н Игнатьев назвал проект «небесспорным, но лучшим из того, что имеется в наличии». Г-н Кудрин внес несколько конкретных предложений по ограничению полномочий новой организации на рынке, чтобы она не мешала свободной конкуренции, не подменяла частников. А еще главный финансист страны высказал идею, которая не только сняла все разногласия министров, примирила и заставила действовать с доработкой документов в самые короткие сроки, но и объяснила стимулы. Он предложил правительству самому назначать руководящие органы Банка развития: наблюдательный совет и его председателя, правление.
«Я бы этим и закончил сегодняшнее обсуждение, -- г-н Фрадков не ожидал такого подарка и был в восторге. -- Вот есть премьер. Неважно кто -- Иванов, Сидоров, Петров... Одним словом, премьер. Он и будет председателем наблюдательного совета, и именно он будет вносить президенту кандидатуру на пост главы Банка развития». «Минфин поддерживает это предложение», -- не растерялся г-н Кудрин. «На этой ноте завершаем!» -- заявил премьер Фрадков. 

15.123.2006. То ли банк, то ли нет

Правительство не решило, каким быть Банку развития

Госкорпорация развития может стать полноценным банком, подконтрольным Центробанку и обладающим лицензией. С таким неожиданным предложением вчера выступил премьер Михаил Фрадков. В этом случае Банк развития не сможет выполнять свои функции, предупреждают эксперты.
Вчера правительство одобрило проект закона о Банке развития (БР). По мысли чиновников, он должен финансировать те области, куда из-за низкой доходности или повышенного риска не идет частный капитал. Банк займется финансированием инфраструктурных и инновационных проектов государства, а также инвестпроектов в приоритетных отраслях.

Согласно проекту это будет некоммерческая организация (госкорпорация) без банковской лицензии — и поэтому неподконтрольная ЦБ. Все параметры ее деятельности станет определять правительство. БР будет создан на базе Внешэкономбанка, который формально тоже не является банковским учреждением, обслуживает внешний госдолг и управляет пенсионными накоплениями. К ВЭБу присоединятся его “дочка”, Росэксимбанк, и принадлежащий правительству РосБР. Капитал госкорпорации составит 70 млрд руб. Ее прибыль будет не распределяться, а направляться в уставный капитал. Круг операций БР ограничен: он сможет выдавать кредиты и гарантии, привлекать займы и работать на рынке ценных бумаг.

Чиновники почти два года спорили о том, каким быть Банку развития, но вчерашняя дискуссия показала, что согласия так и нет. Мнения не сходятся даже по поводу названия. Предложенное в проекте имя “Банк внешнеэкономической деятельности и развития России” слишком длинное, считает министр финансов Алексей Кудрин, предлагая сократить его до “Корпорация развития России”. Первый вице-премьер Дмитрий Медведев опасается, что госкорпорация станет “рядовым банком, но без лицензии”, а значит, и без надлежащего надзора со стороны ЦБ. Поэтому, по его мнению, нужно исключить из названия слово “банк”. Но министр экономического развития Герман Греф возражает, что слово “банк” необходимо, поскольку подчеркивает, что он будет соблюдать основные требования, предъявляемые банкам, — надежность капитала и гарантии возвратности инвестиций. К тому же БР сможет использовать бренд ВЭБа, который хорошо известен за рубежом, объяснял Греф коллегам. Конец дискуссии положил Фрадков, который поддержал Медведева: “Есть опасность, что этот институт станет рядовым банком, большим, солидным, но ничем не отличающимся от тех, кто работает по лицензии, а этот — без лицензии”. И предложил исключить из проекта пункт, где говорится, что БР не является кредитной организацией и не подлежит контролю со стороны ЦБ. Реализация идеи Фрадкова сделает БР полноценным банком. “Это можно посмотреть”, — ответил растерявшийся Греф.

“Почему бы и нет”, — рассуждает председатель банковского комитета Госдумы Владислав Резник. В обеих вариантах — полноценный банк или госкорпорация без банковской лицензии — есть плюсы и минусы, считает депутат. Выбор надо будет сделать после обсуждения функций БР, говорит Резник. “Подотчетность ЦБ в наших условиях — это хорошо”, — полагает главный экономист Альфа-банка Наталья Орлова. Иначе корпорация развития превратится в “ВЭБ дубль два”.

Но если наделить БР банковской лицензией, он не сможет выполнять свои функции, предупреждает вице-президент ассоциации региональных банков “Россия” Александр Хандруев. Наличие лицензии требует соблюдения довольно жестких нормативов ЦБ — например, уровня риска на одного заемщика или достижения финансовых результатов. Если они не выполняются, ЦБ обязан отозвать лицензию. “Но БР создается для финансирования высокорискованных проектов, а получение прибыли не является его целью”, — объясняет Хандруев. Банки развития во всех странах действуют как особые институты, работающие по спецправилам. А для контроля за БР нужен просто хороший закон о его работе.

Ведомства должны доработать законопроект в течение двух недель. Планируется, что Госдума примет его в I квартале 2007 г. , а во втором полугодии банк приступит к работе.

ФРАДКОВ О БАНКЕ РАЗВИТИЯ 

“Мы должны это обсудить, не пряча голову <...> в одно место, — начал Фрадков заседание, где первым вопросом стал Банк развития. — Уже несколько месяцев жду, пока родим этот институт”.
“Вот есть премьер — он и будет председателем наблюдательного совета [Банка развития], — сказал Фрадков. — Кто там — Иванов, Петров, Сидоров, Кудрин, Рейман — вот они председатели наблюдательного совета”. “Мы поддерживаем это предложение”, — незамедлительно ответил Кудрин.
Банк развития должен стать уникальной структурой, отстаивал Фрадков идею, что учреждение не должно платить налог на прибыль: “Это должно быть уникальное сооружение, которое требует правильного фундамента. Нужно сразу фундамент правильно поставить, поставишь кривой фундамент — Баба Яга там внутри будет, непонятно, к кому лицом, к кому чем”.
На реплику представителя оборонной промышленности, что отрасль рада появлению банка и надеется получить кредиты, Фрадков ответил: “Да туда [в Банк развития] многие стремятся, там лучше, чем в правительстве, потому что люди на большую зарплату идут, а заниматься будут тем же, чем и мы в правительстве, и воровать не надо”.
15.12.2006. Фрадков пошел в банкиры

Премьер готов лично наблюдать за Банком развития

Вчера правительство одобрило в целом законопроект о создании Государственного финансового института развития. На это потребовалось полтора часа. Один из главных итогов затяжной дискуссии — принятие принципиального решения: наблюдательный совет новой структуры возглавит премьер-министр. 

Государственный финансовый институт развития (Банк развития) создается на базе Внешэкономбанка, Росэксимбанка и Российского банка развития. Это будет некоммерческая организация, она возьмет на себя финансирование инвестпроектов, которые не могут найти инвестора среди частных компаний. В законопроекте уставный капитал госкорпорации определен в размере 70 млрд руб. Средства будут внесены государством за счет имущества РФ. 

Идея назначить премьер-министра главой наблюдательного совета возникла под занавес обсуждения. Озарение пришло самому премьеру Михаилу Фрадкову. «У меня возникла мысль: председателем наблюдательного совета этой госкорпорации должен быть председатель правительства, который вносит на утверждение президента кандидатуры членов совета директоров», — сказал он. 

В зале заседаний повисло молчание, прерванное главой Минфина Алексеем Кудриным. «Михаил Ефимович! Минфин поддерживает!», — с воодушевлением заявил министр, нисколько не смущаясь, что всего пару минут назад открыто критиковал законопроект. По убеждению Кудрина, ярого противника наращивания присутствия государства в экономике в любом виде, Банк развития будет не очень эффективен. «Он займет достаточно узкую нишу, которая через пять лет еще более сузится», — предостерег Кудрин. 

Не менее жесткую позицию занял глава Минюста Владимир Устинов. Он оказался недоволен главой МЭРТ Германом Грефом, который провел даже международную экспертизу законопроекта, а вот согласовать документ с Минюстом не удосужился. «Документ не прошел юридической технологии. Почему — непонятно», — возмущался Устинов. По его мнению, пытаться улучшить что-то сейчас бесполезно: «Сначала надо изменить законодательство, а потом выходить с этим законом. Иначе будем натыкаться на юридическую казуистику». 

Было видно, что многое из услышанного для Михаила Фрадкова стало откровением. Однако давать задний ход премьер не собирался. Он с самого начала призвал подчиненных дать ответы на вопросы, «не пряча голову в одно место». Всех заинтриговало, какое «место» имел в виду премьер. Позже выяснилось — в песок. Огульно причисленные к страусам министры обиды не затаили, понимая озабоченность шефа. «Я несколько месяцев жду, чтобы «родили» этот институт», — в сердцах сказал премьер, в очередной раз обратившись с настоятельной просьбой вести разговор в конструктивном ключе. «Это будет уникальное сооружение, — убеждал он. — И не надо будет ничего воровать. Там будут делать то же самое, что делаем мы здесь, только за очень большие деньги». 

Упоминание о «больших деньгах» вызвало одобрительный ропот в зале заседания, но всех вопросов не сняло. «Почему мы боимся банковского контроля? Почему лишаем ЦБ права проверять Банк развития?» — с профессиональным пристрастием допытывался у Грефа Устинов. «Контроль сохранится, надзора не будет», — парировал тот. Кудрин предрек, что выход на рынок финансовых услуг такой мощной госкорпорации, какой задуман Банк развития, ограничит конкуренцию. Глава Минобрнауки Андрей Фурсенко высказал опасение, что в итоге под видом некоммерческих кредитов будут выдаваться коммерческие, что создаст новую почву для коррупции. Правда, глава ЦБ Сергей Игнатьев считает, сейчас ситуация все равно хуже той, что может возникнуть после создания новой структуры. Скептикам ответил сам премьер: «Я думаю про песок, куда прячут голову. Это далеко не песок». 

Министры, уличенные в отсутствии смелости брать на себя ответственность, не стали упорствовать. А Алексей Кудрин под конец принял деятельное участие в придумывании названия новой структуры. Все решили, что именовать ее Банком развития некорректно. И глава Минфина с ходу предложил свой вариант — Корпорация развития России. «Идея-то не плохая. Надо поднимать статус и через название», — поддержал министра премьер. О том, какое название в конечном счете закрепится за новой структурой, станет известно через две недели. Такой срок дан Герману Грефу, чтобы доработать законопроект. 
14.12.2006. Дубль ВЭБ

Правительство создает Банк развития 

Сегодня на заседании правительства планируется рассмотреть законопроект «О банке развития». Как сообщил РБК daily директор департамента финансовой политики Минфина Алексей Саватюгин, законопроект, скорее всего, будет одобрен, поскольку уже согласован между ведомствами. Завтра, по его словам, законопроект о создании Банка внешнеэкономической деятельности и развития России (ВЭБ России) должен быть внесен в Госдуму. Однако депутаты не спешат принимать законопроект до конца года. 

Законопроект «О банке развития» предусматривает создание Банка внешнеэкономической деятельности и развития Российской Федерации (Внешэкономбанка России) путем слияния Внешэкономбанка СССР (ВЭБа), Росэксимбанка и Российского банка развития. Банк развития создается в форме государственной корпорации с уставным капиталом не менее 70 млрд руб. (примерно 2,5 млрд долл.) для стимулирования экономического роста и обеспечения развития экономики страны, поддержки экспорта российских товаров. 

Вчера Алексей Саватюгин сказал РБК daily, что «14 декабря законопроект «О банке развития» будет рассмотрен на заседании правительства. Есть большая вероятность, что он будет одобрен, поскольку согласован всеми ведущими ведомствами. 15 декабря законопроект должен быть внесен в Госдуму». Как пояснил источник РБК daily в Министерстве экономического развития и торговли были сняты два основных разногласия. «Во-первых, Банк развития лишили возможности осуществлять без лицензии функции профессионального участника рынка ценных бумаг. В первоначальном варианте законопроекта такая возможность у него была. Во-вторых, убрали субсидиарную ответственность правительства по облигациям Банка развития», — рассказал источник РБК daily в МЭРТ. Удалось достичь компромисса и по другим вопросам. «Поскольку ВЭБ является агентом правительства по управлению госдолгом, эти функции будет исполнять и Банк развития, но только до того момента, пока не будет создана специализированная организация по управлению госдолгом, — сказал источник РБК daily в МЭРТ. — Кроме того, у Банка развития не будет функций по управлению пенсионными накоплениями граждан, которые сейчас закреплены за ВЭБом. Во всяком случае в законопроекте этого нет». 

Но, как сказал источник РБК daily в правительстве, несмотря на то что в законе «О Банке развития» прямо не сказано о том, что банк вправе управлять пенсионными накоплениями граждан, он может этим заниматься по распоряжению правительства. «Дело в том, что в законопроекте есть пункт, который говорит о том, что банк может выполнять функции по распоряжению правительства. Кроме того, законопроект не содержит запрета на управление Банком развития денежными средствами», — отметил источник РБК daily в правительстве. 

Правительство пока не рассматривает и вопрос о передаче функций ВЭБа по управлению пенсионными накоплениями какой-либо другой организации – об также сообщил вчера РБК daily источник в российском правительстве. Так что, скорее всего, ВЭБ России, так же как и его предшественник — ВЭБ СССР, пока будет работать с пенсионными средствами населения. Тем не менее, несмотря на договоренность министерств, до конца года этот законопроект точно не будет принят, об этом заявил председатель банковского комитета Госдумы Владислав Резник. «Это очень важный законопроект. Мы не будем задерживать его рассмотрение ни на один день, но и готовить скороспелый «кулич» мы не собираемся», — подчеркнул Владислав Резник. Член правления Евразийского банка развития (ЕАБР) Владимир Ясинский сказал РБК daily, что идею создания в России банка развития можно только приветствовать, поскольку относительный уровень инвестиций в основной капитал остается невысоким. «По этому показателю мы проигрываем другим странам с развивающейся рыночной экономикой, — подчеркнул г-н Ясинский. — Создание мощного национального банка развития поможет решению этой задачи. С учетом планов по наращиванию мощностей в электроэнергетике, атомной энергетике работы хватит и нам, и Банку развития». 
15.12.2006.  К 2008 году премьер-министр России будет контролировать более триллиона рублей 

Правительство России накануне обсуждало законопроект "о Банке развития". Речь идет о структуре, которая будет создана на базе Внешэкономбанка СССР в результате слияния его активов с активами ОАО "Российский банк развития" и ЗАО "Росэксимбанк". По первоначальному проекту его уставный капитал должен был составить 70 млрд рублей. Но во время заседания, премьер-министр Михаил Фрадков объявил о намерении серьезно увеличить и финансовую, и политическую роль Банка развития.

Еще во время рассмотрения законопроекта в Госдуме во втором чтении было поддержано предложение Германа Грефа, чтобы банк пополнился средствами инвестфонда. Таким образом к концу 2007 года 70 млрд вырастут до 145-190 млрд рублей. 

Инфестфонд же решено пополнить средствами от экономии на процентах за досрочное погашение долга Парижскому клубу кредиторов. Только в 2007 году, по подсчетам заместителя министра финансов Сергея Сторчака, экономия на процентах должна составить около 32 млрд рублей, а общая экономия к 2015 году может составить почти 205 млрд рублей по нынешнему курсу. 

Таким образом, с учетом денег инвестфонда, Банк развития к 2008 году будет распоряжаться почти 300 млрд рублей. 

Но это не самое существенное изменение в проекте. Источники газеты в правительстве утверждают, что рассматривается вариант, по которому Банк развития получит возможность управлять значительной частью госинвестиций – федеральными целевыми программами (ФЦП) и федеральной адресной инвестиционной программой (ФАИП). На 2007 год их общая стоимость составит почти 1 трлн руб. 

Соответственно, банк, который будет иметь в активах 1,3 трлн рублей (треть расходного бюджета страны), должен иметь и солидное управление. Здесь тоже предполагаются существенные изменения. Председателем наблюдательного совета банка будет являться глава правительства. Премьер-министр будет формировать и все руководящие органы этой организации: наблюдательный совет, и правление. Назначение председателя правления, по мнению Михаила Фрадкова, должен одобрять президент, но вносить предложения по кандидатуре также будет премьер. 

И, наконец, банк объявляется некоммерческой организацией, не будет платить налога на прибыль и не будет лицензироваться Центробанком. 

Газета считает, что премьер, контролирующий такие активы, будет иметь гораздо больше возможностей и влияния, нежели имеет председатель правительства сегодня. Впрочем, отмечает газета, этим премьером может уже оказаться не Михаил Фрадков. Банк начнет работать только в начале 2008 года, а по некоторым прогнозам, Фрадков к тому времени уже покинет премьерское кресло, поскольку в преддверии выборов предсказывают серьезные перемены в правительстве. 

Напомним, что президент России Владимир Путин потребовал от правительства в этом году подготовить проект трехлетнего бюджета на 2008-2010 годы и сделать это досрочно – уже к апрелю 2007 года.
18.12.2006.  Позднее развитие

Количество государственных организаций, призванных инвестировать и перераспределять бюджетные деньги, множится. К концу следующего года появится Банк развития, капитал которого может превысить триллион рублей. Инвестиции, которые будет выделять этот банк (скорее всего, это будет некоммерческая государственная корпорация), усилят присутствие государства в экономике — помимо нацпроектов и федеральных целевых программ появится еще один инструмент влияния. В конце прошлой недели на обсуждении в правительстве было решено передать в капитал Банка развития государственный инвестиционный фонд.

Банк развития должен финансировать среднесрочные и долгосрочные инвестиционные проекты в приоритетных отраслях экономики, обслуживать государственные инфраструктурные и инновационные проекты, а также поддерживать экспорт и содействовать привлечению иностранных инвестиций. Сможет ли некоммерческая государственная организация эффективно решать задачи развития? Стоит посмотреть на то, как государство справляется с этой задачей в рамках инвестфонда. В 2006 г. объем средств, выделенных в его рамках на инвестиции, составил 69,7 млрд руб. Минэкономразвития провело конкурс и из всех заявок отобрало лишь 10 (одну — с учетом будущей доработки). Одобренные проекты обойдутся бюджету в 10-20 млрд руб., которые, как признается Герман Греф, в этом году потратить все равно не удастся. Эти деньги автоматически попадут в бюджет фонда на следующий год, а бюджет этот и так уже увеличен до 110,6 млрд руб.

Мало того, что Минэкономразвития, “ответственное” за инвестфонд, не смогло грамотно, внятно и в срок провести конкурс и открыть финансирование. Удивляют сами отобранные проекты. Инвестфонд должен финансировать те проекты, реализация которых невозможна без государственного участия и которые содействуют развитию инфраструктуры, необходимой для поднятия деловой активности. Ни один из 10 одобренных проектов не тянет на федеральный масштаб. Они способствуют либо региональному развитию, либо развитию бизнеса конкретных компаний.

Высказывания Германа Грефа по теме инвестфонда в последнее время сводятся к попыткам обосновать важность для страны Западного скоростного диаметра в Петербурге или платной магистрали между Петербургом и Москвой, развития нефтехимии в Татарстане или промышленного района в Приангарье. Министр приводит статистику, по которой 1 руб. госинвестиций приводит к появлению 4 руб. частных. Действительно хорошо, что одобренные проекты осуществляются по принципу софинансирования, но больше похоже, что это не государство простимулировало компании, а компании с выгодой привлекли 1 руб. инвестиций из пяти необходимых.

Ремонт и ввод новых дорог федерального значения, развитие коммуникаций или поддержка экспорта с помощью постройки современных портов остаются пока за рамками инвестфонда. Шансы, что подобные проекты будет финансировать Банк развития, весьма малы — вряд ли методы принятия решения в нем будут значительно отличаться от уже сложившихся в министерствах и ведомствах правил инвестиционной игры.

При всем при том экономике необходимы инвестиции — и госинвестиции в частности. Объем средств, необходимых только для поддержки газового сектора ТЭКа на текущем уровне добычи оценивается Минпромразвития в $600 млрд до 2011 г. — несложно заметить, что это значительно больше, чем накопленные в стабфонде нефтяные сверхдоходы. Развитие общей инфраструктуры, модернизация и диверсификация экономики, надо думать, требуют не меньше — и вопрос эффективности той мизерной части необходимых средств, которые уже готово инвестировать государство, становится очень серьезным. Если Банк развития будет работать так же, как пока работает инвестфонд, с развитием будут большие проблемы.

2.2. О присутствии государста в банковском секторе
5.12.2006.  Национальный банковский совет решает, как избавиться от госбанков

После допэмиссии Сбербанка доля ЦБ в капитале этой крупнейшей российской кредитной организации может снизиться с 63,75 до 53--55%. Об этом говорится в докладе «О системе государственных банков в РФ», подготовленном к заседанию Национального банковского совета, которое состоится 6 декабря. Объем допэмиссии акций Сбербанка может составить до 200 млрд руб. (около 7,6 млрд долл.). Исходя из текущей рыночной стоимости акций Сбербанка -- 2,5 тыс. долл. за штуку -- количество размещенных в ходе допэмиссии акций может составить до 3,05 млн штук.
Авторы доклада также рассчитали перспективы первичного размещения другого госбанка -- ВТБ, который планирует провести IPO в мае будущего года. Продажа акций на биржах, говорится в докладе, даст ВТБ сравнительно высокий эмиссионный доход -- на 15--20% выше, чем при других способах размещения акций, включая их продажу стратегическому инвестору или основному акционеру. Прогнозируется также, что к 2010 году активы группы ВТБ могут достигнуть 70 млрд долл., что потребует увеличения собственного капитала почти на 8 млрд долл., до 12--13 млрд долл. При этом рыночная капитализация банка к 2010 году может вырасти более чем в три раза -- до 32 млрд долл. Точных параметров IPO банка еще нет, глава ВТБ Андрей Костин не раз говорил о возможной продаже на рынке блокирующего пакета акций. Затем в течение ближайших нескольких лет в ВТБ хотели бы провести вторичное размещение, тем самым уменьшив долю государства в капитале кредитной организации.
Как говорится в докладе, решение о дальнейшей приватизации двух госбанков приведет к качественному изменению позиций этих кредитных организаций на рынке и должно приниматься с учетом динамики развития национальной банковской системы, масштабов участия в ней иностранных банков, уровня конкуренции в сфере розничных услуг. По предварительным оценкам рабочей группы, полный выход государства из капитала Сбербанка и ВТБ нужно рассматривать не ранее чем через 5--7 лет, подготовив для этого программу, рассчитанную на среднесрочную перспективу.
Кроме того, участники рабочей группы НБС предлагают задуматься и в отношении приватизации другого госбанка -- Россельхозбанка. Авторы доклада отмечают, что в настоящее время возможности капитализации Россельхозбанка ограничены средствами федерального бюджета, собственной прибылью и средствами, поступающими от возврата проблемных активов. Между тем по оценке самого банка для дальнейшего развития ему необходимо существенно увеличить свой капитал. В частности, уставный капитал в 2007 году должен составлять 22 млрд руб. (сейчас -- 14,96 млрд руб.), в 2008 году -- 30 млрд руб., в 2010 году -- 36,8 млрд руб. Иными словами, за пять лет капитал кредитной организации должен возрасти втрое.
Поскольку государство не готово решать проблему капитализации, рабочая группа НБС предлагает уточнить стратегические функции и основные задачи банка в проведении госполитики в сфере АПК. Определив стратегию развития банка, следует определить, как государство будет выходить из капитала кредитной организации. А в целях повышения эффективности деятельности наблюдательного совета Россельхозбанка рабочая группа предлагает использовать практику привлечения независимых директоров.
И если вопросы размещения «Сбера» и ВТБ участники рынка считают уже де-факто решенными, то в отношении «Россельхоза» такой уверенности нет. По мнению члена НБС Анатолия Аксакова, в ближайшие два года IPO Россельхозбанка не будет. «Государство будет собственными ресурсами поддерживать капитал кредитной организации на нужном уровне. Банк занимается финансированием сельского хозяйства, а это один из национальных проектов России. Я думаю, вопрос приватизации банка будет решаться через несколько лет», -- сказал он.
Как известно, Россельхозбанк был создан в 2000 году для реализации государственной кредитно-финансовой политики в аграрном секторе. На 1 октября 2006 года его активы превысили 190 млрд руб. Сейчас банк активно кредитует ППК в рамках нацпроекта. В частности, как заявил вчера зампредседателя правления банка Виктор Хлыстун, «в этом году банк выдал 60 млрд руб. кредитов на строительство и реконструкцию животноводческих комплексов, треть из них приходится на молочное животноводство». Вместе с тем г-н Хлыстун отметил, что выданных кредитных средств «несомненно мало».
21.12.2006. Государство просят выйти

Национальный банковский совет (НБС) направил президенту страны доклад «О системе государственных банков в РФ»

Национальный банковский совет (НБС) направил президенту страны доклад «О системе государственных банков в РФ», в котором говорится о необходимости подготовки долгосрочной программы по выходу государства из капиталов банков. При этом в докладе подчеркивается, что полный выход государства из капитала Внешторгбанка (ВТБ) и Сбербанка и сокращение доли в Россельхозбанке целесообразно рассматривать в среднесрочной перспективе. 

По оценкам НБС, в последние два года растет удельный вес госбанков в совокупных показателях банковской системы. Так, на 1 января 2006 года доля ВТБ в активах банковской системы выросла с 6,05 до 6,8% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года. У Россельхозбанка эта доля почти удвоилась, с 0,37 до 0,68%. «Это противоречит положениям стратегии развития банков страны на период до 2008 года, поскольку она предусматривает сокращение прямого присутствия государства в банковском секторе. Это не соответствует принципам развития справедливой конкуренции», — говорится в докладе НБС. 

В связи с этим НБС заявил о необходимости подготовки долгосрочной программы по выходу государства из капиталов госбанков. По предварительным оценкам НБС, полный выход государства из капитала Сбербанка и ВТБ «целесообразно рассматривать в среднесрочной перспективе». В случае приватизации Сбербанка государство должно компенсировать затраты банка на выполнение возложенных на него социальных функций: «Компенсация должна быть увязана с отказом от нерыночных преимуществ Сбербанка, связанных с обслуживанием бюджетных и квазибюджетных потоков», — говорится в докладе. 

Как накануне сказал РБК daily директор департамента финансовой политики Минфина Алексей Саватюгин, «если доля Сбербанка на рынке частных вкладов будет существенно уменьшаться, то государство не будет цепляться за контрольный пакет». 

Управляющий директор компании «Ренессанс Капитал» Олег Железко не верит, что государство согласится полностью уйти из Сбербанка и ВТБ. «Думаю, что государство все же сохранит за собой в обоих банках как минимум блокирующие пакеты, — считает Олег Железко. — Но если бы приватизация обоих банков состоялась бы сейчас, то за счет продажи пакетов Сбербанка и ВТБ федеральный бюджет заработал бы порядка 37 млрд долл. и 15—20 млрд долл. соответственно». 

Управляющий директор компании «Тройка Диалог» Евгений Гавриленков считает, что вряд ли уменьшение доли государства в капитале банков связано с политикой. «Извлечение доходов от продажи госпакетов также не является основным фактором, поскольку средства, которые выручит государство в результате поэтапной приватизации госбанков, для экономики не особо значимы: что такое 10—20 млрд долл. в год на фоне ВВП свыше 1 трлн долл.? — считает Евгений Гавриленков. — Скорее, целью является передача госбанков в руки более эффективных владельцев. Как показывает мировой опыт, чем меньше участие государства, тем эффективнее банковская система». 

В докладе НБС также отмечается, что деятельность некоторых международных банков с российским участием неэффективна. Однако НБС не считает нужным уменьшать долю государства в их капитале. «Мы предлагаем объединить МИБ и МБЭС, — сказал Алексей Саватюгин. — Наверное, стоить подумать о каких-то формах интеграции Межгосбанка и ЕАБР. Но это не так просто, поскольку решения должны приниматься всеми странами, участвующими в капитале этих банков». 

НБС также считает в среднесрочной перспективе «целесообразным рассмотреть и вариант поэтапного выхода государства из капитала Россельхозбанка». А Внешэкономбанк СССР, Российский банк развития и Росэксимбанк, по мнению НБС, целесообразно слить во вновь создаваемый Банк развития. Как сказал РБК daily член НБС Павел Медведев, доклад совета будет представлен президенту России в ближайшие дни. 
19.12.2006. «Доступный Сбербанк»

Госбанкам предложили разместить акции по «народной» цене

Президент Владимир Путин на традиционной по понедельникам встрече с членами правительства призвал провести IPO Внешторгбанка и дополнительную эмиссию Сбербанка таким образом, чтобы население смогло купить акции этих двух крупнейших государственных кредитных организаций. Речь идет не только о том, чтобы граждане получили техническую возможность приобретать эти бумаги, но и о том, чтобы цена акций была доступной для населения. Министр экономического развития и торговли Герман Греф заверил президента, что «минимальная стоимость акций будет такой, чтобы приобретать могли граждане России». Участники рынка оптимизм г-на Грефа не разделяют -- по крайней мере в отношении Сбербанка, чьи акции на рынке сейчас торгуются по цене выше 3 тыс. долл. за акцию.

Как рассказал президенту г-н Греф, IPO Внешторгбанка планируется на 90--120 млрд руб., вследствие чего не менее 20% акций кредитной организации будет продано на открытом рынке. По его словам, полученные от размещения средства пойдут на увеличение капитала банка, а также на то, чтобы «консолидировать акции банков, купленных ранее ВТБ». «В зависимости от емкости внутреннего рынка часть эмиссии будет размещена на внутреннем рынке, часть -- скорее всего на Лондонской бирже», -- добавил г-н Греф. Отметим, что ранее глава ВТБ Андрей Костин не исключал размещения части бумаг на азиатских торговых площадках.

Владимира Путина же особенно интересовал вопрос, смогут ли простые россияне приобрести акции крупнейших банков: «Размещение «Роснефти» показало, что наши граждане с удовольствием покупают ликвидные ценные бумаги отечественных компаний. Сбербанк и Внешторгбанк, безусловно, к таким компаниям относятся. И надо дать возможность, надо технологически отработать предоставление людям возможности приобретать эти акции». Г-н Греф сказал в ответ: «Мы хотим предусмотреть в правилах размещения, что если будет переподписка (заявок окажется больше, чем объем предложения), то отдать приоритет физическим лицам. Мы планируем эмиссию и Внешторгбанка, и Сбербанка таким образом, чтобы минимальная стоимость акций была такой, чтобы приобретать могли граждане России».

Многие аналитики, оценивая перспективы размещения госбанков, отмечали, что акции «Сбера», самого популярного среди населения банка страны, могут быть востребованы гражданами. Однако нынешняя цена одной бумаги весьма высока -- более 3 тыс. долл., и при размещении допэмиссии эмитент будет ориентироваться на нее. Такая цена вряд ли является доступной для населения. Исправить ситуацию могло бы дробление (сплит) акций, о возможности чего в конце прошлого года говорила первый заместитель председателя Сбербанка Алла Алешкина. Видимо, от этой затеи было решено отказаться. По словам аналитика Альфа-банка Натальи Орловой, для того чтобы провести дробление акций, необходимо решение собрания акционеров «Сбера». Но допэмиссию планируется разместить уже в феврале. «Боюсь, что технически это (сплит) будет трудно сделать», -- полагает г-жа Орлова.

Куда более простая задача -- сделать доступными для населения акции ВТБ. Как известно, в рамках присоединения Промстройбанка к Внешторгбанку одну акцию первого ценой 2 долл. планируют обменять на 385 акций второго. 

19.12.2006.  Роад-шоу для Путина

Греф представил президенту параметры размещения госбанков

Самое важное, чтобы акции крупнейших госбанков достались населению, наказал вчера президент России Владимир Путин. Стоимость акций Сбербанка вчера достигла $3000. По такой цене широкие слои населения вряд ли смогут их купить — и подождут, когда на рынок с дешевыми акциями выйдет ВТБ, считают аналитики.
99,9% акций Внешторгбанка принадлежит Банку России. По данным “Интерфакс-ЦЭА” на 1 октября, это второй по величине банк России как по активам — 756 млрд руб., так и по собственному капиталу — 118 млрд руб. Основной акционер Сбербанка — Банк России (63,76% голосующих акций, 60,57% уставного капитала), более 20% принадлежит иностранным инвесторам. На 1 ноября, по данным банка, его капитал составлял 333,7 млрд руб., чистая прибыль — 72,9 млрд руб. В число крупнейших частных акционеров Сбербанка входят “Нафта-Москва” (около 6%), “Интеко” и “Евроцемент

Вчера министр экономического развития и торговли Герман Греф рассказал президенту о размещении на рынке допэмиссий акций двух крупнейших госбанков. Размещения планируются на первое полугодие 2007 г. Греф сообщил, что на открытом рынке будет продано 20-22% акций Внешторгбанка, объем размещения составит 90-120 млрд руб. ($3,6-4,4 млрд).

В следующем году в зависимости от емкости внутреннего рынка будет решено, какая часть допэмиссии ВТБ будет продана в России, а какая — в Лондоне, заключил Греф.

Вчера же зампред правления ВТБ Алексей Акиньшин сказал журналистам, что размещение Сбербанка будет проведено в феврале, а IPO ВТБ — в мае-июне 2007 г.

Министр Греф на прошлой неделе сообщал, что допэмиссия Сбербанка запланирована в объеме 198 млрд руб. (около $7,6 млрд).

Президент вчера поинтересовался у Грефа, смогут ли приобретать акции граждане России. “Размещение [акций] "Роснефти" показало, что наши граждане с удовольствием покупают ликвидные ценные бумаги отечественных компаний, — сказал Путин. — И, безусловно, Сбербанк и Внешторгбанк к таким компаниям относятся. И надо дать возможность, надо технологически отработать предоставление людям возможности приобретать эти акции”. Греф ответил, что и эмиссия ВТБ, и эмиссия Сбербанка планируются таким образом, чтобы минимальная стоимость акций была такой, чтобы приобретать их могли граждане России. Более того, в правилах размещения планируется прописать, что, если случится переподписка на акции, приоритетное право их приобретения будет отдано физлицам.

Купить акции ВТБ населению будет нетрудно: в сентябре наблюдательный совет принял решение об их дроблении, и акцию номиналом 1000 руб. заменили на 100 000 акций номиналом 0,01 руб.

Главный вопрос — как сделать “народным” размещение “Сбера”. Вчера его обыкновенные акции на ММВБ выросли на 3,77% и перевалили за $3000, констатирует аналитик UBS Боб Коммерс.

По мнению начальника аналитического управления МДМ-банка Александра Кантаровича, лучшим вариантом было бы их дробление 1:100: “Сейчас, даже если у человека есть $5000, он сможет купить только одну акцию. Нынешняя стоимость слишком высока не только по сравнению с акциями ВТБ, которые после дробления стали просто копеечными и, соответственно, будут гораздо более доступны инвесторам, но и в абсолютном выражении: дороже стоят сейчас только акции компании Уоррена Баффетта”.

Источник в наблюдательном совете Сбербанка вчера уверял, что речи о дроблении акций банка не идет.

“Ежегодное собрание акционеров проводится летом, а созвать внеочередное быстро очень сложно — у "Сбера" очень много акционеров. Поэтому сплит маловероятен, — подтверждает член наблюдательного совета Сбербанка, директор департамента финансовой политики Минфина Алексей Саватюгин. — Но если акции "Сбера" будут предложены рынку по той стоимости, что сейчас продаются на рынке, розничным инвесторам они не будут доступны”.

В уставе Сбербанка указано, что решение вопросов о дроблении акций находится в компетенции общего собрания акционеров, объявление о созыве которого должно быть опубликовано не менее чем за 30 дней до даты проведения. Исходя из практики процедура дробления акций банка может занять от двух месяцев до полугода, хотя теоретически можно провести ее и быстрее, говорит президент коллегии адвокатов “Барщевский и партнеры” Самвел Караханян.

На сегодня назначено заседание наблюдательного совета Сбербанка. По словам близкого к “Сберу” источника, оно может быть отложено.

Министр Греф вчера подтвердил, что вопрос о допэмиссии акций ВТБ будет обсуждаться на заседании правительства 21 декабря.

19.12.2006. Ближе к народу

Президент России Владимир Путин мягко намекнул руководству Сбербанка, что при проведении IPO акции банка должны стать доступными широким слоям населения.

Вчера президент России Владимир Путин мягко намекнул руководству Сбербанка, что при проведении IPO акции банка должны стать доступными широким слоям населения. Чтобы выполнить этот наказ президента, Сбербанку необходимо провести дробление акций — сплит, как это уже сделал ВТБ. 

Вчера президент России Владимир Путин на встрече с членами правительства сказал: «Опыт размещения акций «Роснефти» показал, что граждане с удовольствием покупают ликвидные ценные бумаги отечественных компаний. Безусловно, ВТБ и Сбербанк к таким компаниям относятся. Надо технологически отработать возможность, чтобы люди приобретали эти акции». 

В ответ на пожелания президента член наблюдательного совета Сбербанка, глава МЭРТ Герман Греф заверил Владимира Путина, что правительство именно так и хочет сделать. «Безусловно, мы так планируем эмиссию ВТБ и Сбербанка, чтобы минимальная стоимость акций была такой, чтобы их могли приобретать граждане России», — заверил президента Герман Греф. Он также сообщил, что «если будет переподписка: заявок будет больше, чем предложений, — приоритет отдать физическим лицам». 

Конкретные сроки проведения IPO банков пока не определены. Ожидается, что Сбербанк выйдет на рынок в первом квартале следующего года, а ВТБ — во втором. Вчера Герман Греф сообщил, что вопрос о дополнительной эмиссии ВТБ будет рассмотрен на ближайшем заседании правительства 21 декабря этого года. При этом он отметил, что ее объем составит 90—120 млрд руб.: «После размещения эмиссии на рынке 20—22% уставного капитала ВТБ доля государства в банке сократится до 78—80%». 

Вчера же зампред правления ВТБ Алексей Акиньшин сообщил, что банк успеет выйти на IPO в мае следующего года, если указ президента об исключении ВТБ из перечня стратегических предприятий будет подписан до конца зимы. В Сбербанке вчера отказались от комментариев по поводу предстоящего IPO. 

Участники рынка полагают, что в первую очередь пожелания Владимира Путина касаются акций Сбербанка, стоимость которых сейчас достаточно высока. Так, на сегодняшний день цена одной обыкновенной акции Сбербанка на рынке достигает 80 тыс. руб. при номинальной стоимости 3 тыс. руб. «Акции Сбербанка на текущих ценовых уровнях недоступны большей части населения страны, — соглашается аналитик ИГ «Капитал» Сергей Галкин. — Снизить их стоимость можно было бы, проведя сплит, или дробление акций». 

Одновременно дробление акций банка приведет к росту его капитализации и курса акций. «Если Сбербанк объявит о сплите, эта новость повысит спрос на ценные бумаги банка, что в целом приведет к росту его капитала при прочих равных условиях», — говорит старший экономист ИК «Тройка Диалог» Евгений Гавриленков. 

Ранее президент Сбербанка Андрей Казьмин говорил, что «в 2006 году сплит не планируется, но в последующие годы возможно все, и действия банка будут зависеть от ситуации и целесообразности». «Было бы интересно, если бы Сбербанк разработал механизм распространения своих акций, скажем, через свои же отделения. Не у всех граждан есть брокерский счет, через который можно приобрести акции на бирже. Важно, чтобы его акции были доступны не только по цене, но и технологически», — полагает аналитик МДМ-Банка Алекс Кантарович. 

В отличие от Сбербанка Внешторгбанк в начале октября этого года уже провел сплит своих акций с коэффициентом 1:100 тыс., снизив цену одной акции с тысячи рублей до одной копейки. Напомним, что перед своим IPO компания «Роснефть» также провела сплит своих акций с коэффициентом 1:100, снизив номинальную стоимость акции компании с одного рубля до одной копейки. В итоге в ходе размещения «Роснефти» граждане выкупили около 7% акций компании на сумму 751 млн долл. при общем объеме размещения в 10,4 млрд долл. 

Чиновники наконец решили судьбу двух крупнейших банков. Наблюдательные советы Сбербанка и ВТБ одобрили допэмиссии их акций. Первым в конце февраля публичное размещение, как минимум, на 200 млрд руб. проведет Сбербанк, а в мае ВТБ проведет IPO на 90-120 млрд руб.

99,9% акций ВТБ принадлежит правительству. По данным “Интерфакс-ЦЭА” на 1 октября, это второй по величине банк России по активам (756 млрд руб.) и собственному капиталу (118 млрд руб.). Основной акционер Сбербанка — Банк России (63,76% голосующих акций, 60,57% уставного капитала), остальные находятся в свободном обращении, из них более 20% принадлежит иностранным инвесторам. Среди крупнейших частных акционеров Сбербанка — “Нафта-Москва” (около 6%), “Интеко” и “Евроцемент”. На 1 ноября, по данным банка, его капитал составлял 333,7 млрд руб., чистая прибыль — 72,9 млрд руб.

Вчера правительство рассмотрело стратегию развития Внешторгбанка и поддержало его намерение провести IPO. После этого наблюдательный совет ВТБ вечером одобрил допэмиссию акций. Премьер-министр Михаил Фрадков подчеркнул, что принятие этого решения задерживалось, поскольку правительство хотело внимательно изучить представленные материалы. Теперь ВТБ остается дождаться, когда президент подпишет указ об исключении банка из списка стратегических предприятий, без чего его приватизация невозможна. Ранее менеджер банка предполагал, что на это может потребоваться неделя.

Одобренная правительством стратегия предполагает допэмиссию акций в мае 2007 г. в размере 22-23% от капитала (90-120 млрд руб.). После ее размещения доля государства сократится до 75% плюс одна акция, ведь еще около 2,3% акций ВТБ до конца 2006 г. должны получить миноритарные акционеры Промстройбанка, который ВТБ купил в прошлом году. IPO позволит увеличить капитал группы ВТБ до 440-480 млрд руб. к 2010 г. Тогда пройдет вторичное размещение, в результате которого у государства останется до 50% плюс одна акция. А к 2015 г. капитал банка увеличится до 1,1-1,25 трлн руб. До 50% новых акций будет размещено в России.

По словам члена наблюдательного совета ВТБ, главы Минэкономразвития Германа Грефа, большую часть вырученных денег — 70% — ВТБ направит на увеличение объемов кредитования промышленности: электроэнергетики, машиностроения, транспортной отрасли, отраслей связи и информационных технологий, а также ипотечного кредитования. Еще 30% привлеченных средств пойдет на капитализацию зарубежных банков группы ВТБ и открытие филиалов в странах Азии. В материалах к вчерашнему заседанию правительства говорится, что в результате IPO к участию в управлении ВТБ не должна быть допущена какая-либо консолидированная группа иностранных или российских частных инвесторов. В то же время предполагается вовлечение в процесс разгосударствления “десятков тысяч частных инвесторов — граждан России (народное IPO)”.

Вчера же наблюдательный совет Сбербанка одобрил допэмиссию 3,5 млн акций, или 35% от общего числа объявленных акций банка. Их стоимость исходя из котировок на ММВБ вчера вечером составляла 289 млрд руб., или $11 млрд. Из-за падения курса доллара и роста стоимости акций банка объем привлечения за время обсуждения допэмиссии значительно увеличился — еще в конце ноября такой пакет стоил $8,75 млрд. Впрочем, член наблюдательного совета “Сбера” Алексей Кудрин пообещал, что допэмиссия, которая будет размещена в России в конце февраля 2007 г., не превысит 200 млрд руб. После размещения допэмиссии уставный капитал “Сбера” достигнет 70,5 млрд руб.

Почти одновременный выход на рынок двух крупнейших банков страны не помешает им успешно продать свои акции, уверены чиновники. “Это сбалансированное решение о проведении в первом полугодии сразу двух крупных размещений акций [Сбербанка и ВТБ]”, — цитирует Кудрина “Прайм-ТАСС”. По словам министра, многие аналитики выражали обеспокоенность двумя размещениями в течение непродолжительного периода времени, но интерес настолько велик и у населения, и у иностранных инвесторов с учетом либерализации рынка капитала, что “мы ожидаем большой интерес”.

Начальник аналитического управления МДМ-банка Александр Кантарович считает объем размещения Сбербанка слишком большим, особенно учитывая, что Центробанк, видимо, не будет препятствовать снижению своей доли в капитале “Сбера”. “С другой стороны, хорошо, что у размещения будут организаторы — такой огромный объем надо доверить профессионалам”, — говорит Кантарович. По его мнению, успешность размещения обоих госбанков можно будет оценить, когда их сроки и параметры будут определены окончательно, однако то, что размещение “Сбера” полностью пройдет в России, “скорее негативный фактор”.

Как и у ВТБ, у новых акций Сбербанка остается препятствие на пути на биржи. Параметры, утвержденные наблюдательным советом, должно еще одобрить правительство. Фрадков пообещал вчера “определиться со Сбербанком в ближайшее время”.

19.12.2006. Миноритариев забыли

Российские банки становятся все более привлекательными для инвесторов, покупки серьезных пакетов следуют одна за другой. Но, договорившись с основным владельцем акций, покупателям не стоит забывать и о миноритариях. А это стало случаться, напоминает Федеральная служба по финансовым рынкам (ФСФР).

В качестве нарушителей она сначала назвала банк “Союз”, под контроль которого перешел новосибирский банк “Акцепт”. А затем взгляд регулятора обратился на венгерский банк OTP, оформляющий сделку по покупке Инвестсбербанка. В “Инвестсбере” уверяют, что нарушения скоро будут исправлены и предложение о приобретении бумаг будет опубликовано в газете.

ФСФР же остается надеяться, что другие инвесторы будут более внимательно относиться к закону об акционерных обществах.

2.3. Вопросы надзора и регулирования банковской деятельности

6.12.2006.  До 20% в одни руки

Смогут купить иностранцы без разрешения 

Вчера банковский комитет Госдумы предложил разрешить нерезидентам приобретать до 20% акций российских банков без предварительного согласия ЦБ. При этом первоначальный вариант законопроекта, согласованного с правительством и ЦБ, предусматривал возможность приобретения и резидентами, и нерезидентами без разрешения ЦБ до 10% акций кредитных учреждений страны. По мнению депутатов, если устанавливать единые правила, то не за счет ущемления интересов отечественных инвесторов, а за счет предоставления дополнительных преференций иностранным. 

Сейчас владельцы российских банков не могут продавать свои акции иностранным инвесторам без предварительного согласия ЦБ. Отечественные инвесторы могут приобретать без согласия регулятора до 20% акций банков. Правительство, по согласованию с ЦБ, предлагает установить для резидентов и нерезидентов единые правила вхождения в капитал российских банков: для продажи менее 10% их акций иностранным или российским инвесторам получать предварительное согласие ЦБ не нужно. 

«Мы прекрасно понимаем, что большая часть нерезидентов — это российские бенефициары, выступающие от имени иностранных компаний, — пояснил вчера позицию правительства директор департамента финансовой политики министерства финансов Алексей Саватюгин, выступая на заседании банковского комитета Госдумы. — Облегчая для них доступ на российский банковский рынок, мы уравниваем их в правах с отечественными компаниями». 

Однако, по мнению членов комитета Госдумы, облегчая порядок вхождения в капитал российских банков для нерезидентов, правительство одновременно ужесточает правила игры для российских участников рынка. «Тогда можно было бы и для нерезидентов поднять долю до 20%», — сказал Алексей Саватюгин, впрочем, при этом он сразу же оговорился, что это предложение есть некое «теоретическое умозаключение», а не официальная позиция правительства. Тем не менее депутатам эта идея понравилась, и они решили оформить ее в виде поправок в законопроекты о банковской деятельности. Как сказал вчера РБК daily председатель банковского комитета Владислав Резник, «в действительности комитет поддержал предложение Ассоциации региональных банков, которая выступила против введения единых правил в ущерб резидентам». «Правительственный вариант ухудшает возможности проведения IPO банков внутри страны, поскольку даже в случае продажи 10-процентного пакета акций резидентам придется добиваться согласия ЦБ, — пояснил РБК daily президент ассоциации региональных банков Анатолий Аксаков. – Если мы говорим о повышении капитализации банковской системы, нужно, наоборот, расширять права инвесторов, в том числе иностранных». 

Зампред Банка России Геннадий Меликьян вчера сказал РБК daily, что вариант, предусматривающий получение разрешения на продажу более 10% акций нерезидентам, отвечает европейским стандартам, поскольку инвесторы на бирже приобретают, как правило, менее 10% акций банков. «Это отвечает реалиям жизни, — говорит Геннадий Меликьян. — Предложение по увеличению этого порога до 20%, в том числе для нерезидентов, Банк России рассмотрит в ближайшие дни». 

Как сказал РБК daily Алексей Саватюгин, правительство по-прежнему будет настаивать на 10-процентном барьере для резидентов и нерезидентов: «Но в принципе в среднесрочной перспективе по итогам работы банковской системы в условиях 10-процентного барьера мы готовы повышать эту планку». «Увеличение порога для нерезидентов до 20% значительно упрощает вхождение в капитал российских банков, поскольку получение разрешения на приобретение доли российского банка является процедурой довольно длительной, — считает вице-президент Ситибанка Наталья Николаева. — Десятипроцентная же планка эту проблему не решает». 

7.12.2006. Финразведка стала жестче

Растет число банков, потерявших лицензии

По представленным вчера Федеральной службой по финансовому мониторингу (Росфинмониторинг) данным, число присылаемых банками сообщений о сомнительных операциях выросло в три раза по сравнению с прошлым годом. Число же отозванных у банков лицензий в этом году уже в полтора раза превысило аналогичный показатель прошлого года. В Минфине считают, что ситуация в борьбе с отмыванием кардинально изменилась, однако, по мнению депутатов Госдумы, эти цифры сами по себе ни о чем не говорят. 

Вчера министр финансов Алексей Кудрин заявил, что ситуация в России по борьбе с отмыванием преступных доходов в текущем году изменилась кардинально. В подтверждение своего заявления он привел следующие цифры: Росфинмониторинг в 2006 году возбудил более 200 дел по отмыванию преступных доходов, Банк России отозвал у банков более 50 лицензий, в то время как за предыдущие два года было отозвано более 70. «Это говорит о том, что мы находим банки, которые проводят сомнительные операции. На компьютерах Росфинмониторинга большинство таких операций отражается, и задача заключается в том, чтобы доказать в судебном порядке наличие сомнительных операций», — заявил вчера Алексей Кудрин. 

Более точные итоги работы Росфинмониторинга представил вчера на конференции «Борьба с отмыванием денег: роль банков в решении государственной задачи» заместитель руководителя ведомства Дмитрий Скобелкин. По его данным, за 11 месяцев текущего года служба получила от российских банков 5 млн сообщений об операциях клиентов, которые подлежат контролю, что в полтора раза больше, чем в 2005 году. В текущем году также повысилось количество сообщений о возможных операциях по легализации средств, полученных преступным путем, которые банки выявили в результате своих собственных программ внутреннего контроля. По словам г-на Скобелкина, доля такой информации в общем объеме составляет около 62%. 

Впрочем, по мнению первого зампреда банковского комитета Госдумы Павла Медведева, «это вполне объяснимо, почему увеличивается количество сообщений. Экономика страны растет, вследствие этого увеличивается и количество операций на крупные суммы денег, по которым согласно закону нужно передавать данные в финансовую разведку». 

Павел Медведев задается вопросом о том, «справится ли Росфинмониторинг с тем потоком данных, которые пересылают ему кредитные учреждения?». По его мнению, чтобы снизить этот поток и упростить работу службы, можно было бы разрешить банкам самостоятельно решать, какая операция является сомнительной, а какая нет. «Количество сообщений, которые присылают банки, само по себе ни о чем не говорит. Может быть, стало больше операций, о которых надо сообщать, а может быть, и наоборот, это свидетельствует о том, что банки стали допускать больше нарушений», — говорит председатель банковского комитета Госдумы Владислав Резник. 

Дмитрий Скобелкин отмечает, что стало снижаться количество кредитных организаций, которые не сотрудничают с Росфинмониторингом, правда, назвать их число отказался. «Я знаю, что таких банков сейчас остались единицы. Я не могу сказать, что они что-то нарушают, — поясняет РБК daily г-н Скобелкин. — Эти банки могут находиться в стадии слияния, могут находиться в стадии «затишья», то есть не совершать операции, бывают и такие случаи. Банк России знает о них — информацию ему мы передали». «С моей точки зрения, у нас все кредитные организации в соответствии с законом сотрудничают с Росфинмониторингом, даже не сотрудничают, а выполняют свои обязательства в соответствии с законом. Если есть те, которые не сотрудничают, то, полагаю, ЦБ давно был бы обязан лишить их лицензии», — заявил вчера Владислав Резник. При этом, по его словам, «цифры по отзыву лицензий сами по себе не говорят ни о чем. Дело не в погоне за цифрами. Надо отзывать лицензии у банков, которые являются нарушителями закона. У всех». 

6.12.2006.  Количество раскрытых преступлений, связанных с отмыванием нелегальных доходов в России растет. За 2006 год Центральный банк отозвал лицензии у более чем 50 банков, тогда как за предыдущие два года было отозвано более 70 лицензий, то есть за каждый год меньше, чем за неполный нынешний. Такие данные привел сегодня министр финансов России Алексей Кудрин на конгрессе бухгалтеров и аудиторов, передает РБК.

По данным Кудрина, Федеральная служба по финансовому мониторингу (Росфинмониторинг) возбудила более 200 дел по отмыванию преступных доходов. «Это говорит о том, что мы находим банки, которые проводят сомнительные операции, - сказал министр. - На компьютерах Росфинмониторинга большинство таких операций отражается, и задача заключается в том, чтобы доказать в судебном порядке наличие сомнительных операций». 

В конце октября заместитель министра внутренних дел Андрей Новиков сообщил, что, по данным его ведомства, ежегодно в России преступники легализуют 250-300 миллиардов рублей. По его словам, наиболее криминализированная обстановка в части легализации преступно нажитых доходов сохраняется в кредитно-финансовой системе и на потребительском рынке. 

За девять месяцев нынешнего года доля подобных преступлений из общей массы зарегистрированных дел в кредитно-финансовой системе составила 31,1%. Тогда как годом ранее она составляла 28,6%. Прокуратура возбудила 60 уголовных дел по эпизодам об отмывании доход, по которым сумма обналиченных денег превысила 152 миллиарда рублей. 

Однако, по мнению главы Счетной палаты России Сергея Степашина, которое он высказывал месяц назад, проблема отмывания «грязных денег» пока не может быть полностью решена из-за существующих проблем в законодательстве. В середине октября в Государственную Думу был внесен законопроект об ограничении трудовой деятельности лиц, которые были уличены в отмывании денежных средств. 

Сторонником подобных жестких мер в сфере «очищения» банковской среды от «грязных денег» был убитый в сентябре первый заместитель руководителя Центрального банка Андрей Козлов. Именно он контролировал в ЦБ направление, связанное с отзывом лицензий и системой страхования частных вкладов. Одной из версий правоохранительных органов, расследовавших его убийство, была профессиональная деятельность чиновника ЦБ. Накануне на пресс-конференции глава Генпрокуратуры России Юрий Чайка сказал, что в расследовании этого преступления можно поставить точку, оно фактически раскрыто.

«Что касается убийства первого заместителя председателя Центробанка Андрея Козлова, то я должен сказать. что в ходе расследования арестован ряд лиц, имеющих непосредственное отношение к совершенному преступлению. То есть дело считается раскрытым», - сказал он, не назвав ни имен заказчиков преступления, ни имен исполнителей, ни причин самого убийства. 

Еще в конце октября первый заместитель генпрокурора Александр Буксман заявил, что следствие по делу об убийстве Андрея Козлова установило мотивы преступления. Из просочившихся в прессу данных стало известно, что арестованы трое подозреваемых граждан Украины. Это Алексей Половинкин и  Максим Прогляда, которые стреляли в Козлова и его водителя, а также Александр Белокопытов, который увез преступников с места убийства на футбольном стадионе в Сокольниках. Комментируя это, представители прокуратуры говорили, что теперь пытаются выйти на заказчика убийства, однако до сих пор никакой информации на этот счет в Генпрокуратуре не дают.

Кроме того, судя по выступлению Юрия Чайки, он никак не связывает громкое убийство чиновника главного регулятора российской банковской системы с двумя убийствами участников этой системы - банкиров -  которые произошли в Москве позже - в октябре и ноябре этого года. Через три недели после смерти Козлова стало известно о гибели директора филиала Внешторгбанка 24, бывшего депутата Моссовета Александра Плохина, а в конце ноября – о заказном убийстве совладельца Спецсетьстройбанка Константина Мещерякова. Гибель обоих банкиров связывают с их профессиональной деятельностью. Как и Плохина. Мещерякова убили выстрелом в голову в подъезде собственного дома. Тот факт, что участники банковского рынка погибли один за другим Юрий Чайка прокомментировал как обычное стечение обстоятельств: «Общее количество убийств ни больше, ни меньше совершается. Я же говорю, это жизнь, ни больше ни меньше».
16.12.2006. Банки просят разрешения отказывать подозрительным клиентам

Росфинмониторинг считает, что банкам нужно предоставить право отказывать в открытии счета подозрительным лицам, заявил вчера глава службы Виктор Зубков. Таким образом надзорный орган поддержал давнюю мечту банкиров.

Напомним, что с инициативой поправок в банковское законодательство о "вежливом отказе" банковское сообщество выступило уже давно. Но до сих пор этот законопроект так и остается в проекте. Однако теперь к мнению банкиров присоединяются чиновники надзорных служб.

По словам Виктора Зубкова, банки часто обвиняют в том, что они проводят операции, связанные с легализацией преступных доходов. Но в то же время у банка нет возможности отказать в открытии счета лицам, которые вызывают подозрения. И в результате он попадает в разряд "прачечных", лишается лицензии. 

- Наверное, нужно подумать, как дать банкам рычаги противодействия, - считает глава Росфинмониторинга. - Например, если банк видит, что операция подозрительная, нужно дать ему право расторгнуть договор. 

По словам Виктора Зубкова, за первое полугодие текущего года было возбуждено 257 дел, связанных с легализацией преступных доходов, и "во втором полугодии будет около того". 

Между тем Виктор Зубков, который вчера был переизбран на второй срок председателем Евразийской группы по противодействию легализации преступных доходов и финансированию терроризма (ЕАГ), считает, что через два-три года в Евразийском регионе противодействие отмыванию преступных денег существенно усилится.

По его словам, главное сейчас сформировать во всех странах - членах Евразийской группы полноценную систему финансовых разведок и принять базовые законы по противодействию легализации средств, полученных преступным путем. Он отметил, что уже в начале 2007 года такие законы будут приняты в Казахстане и Таджикистане, которые являются единственными странами в рамках ЕАГ, которые их не имеют. 

Тем временем Виктор Зубков подчеркнул, что объемы "отмывания" преступных денег растут по всему миру, и сейчас оцениваются в 1,5 трлн. долларов ежегодно. Поэтому ЕАГ активно сотрудничает с ОБСЕ и ФАТФ. Особое внимание стран - членов ЕАГ будет обращено на техническое содействие группам обучения кадров не только в Москве, но и непосредственно "на местах" - с целью подготовки высококлассных финансовых разведчиков.
7.12.2006. Вьюгин обвиняет инвестбанки в нечестной игре при IPO

Федеральная служба по финансовым рынкам (ФСФР) собирается ужесточить правила публичных размещений акций. Она хочет запретить организаторам IPO покупать крупные пакеты акций эмитента и участвовать в его депозитарных программах. Ведь нынешние ограничения инвестбанки научились обходить и даже манипулируют ценами размещения, посетовал руководитель ФСФР Олег Вьюгин.
Возглавив ФСФР, Вьюгин одной из основных проблем назвал переток фондового рынка на Запад: на иностранных биржах сделок с ценными бумагами российских компаний заключалось в несколько раз больше, чем внутри страны. Чтобы остановить отток рынка, ФСФР обязала компании продавать 30% размещаемых акций в России и собирается в начале следующего года повысить эту планку до 50%.

Но это ограничение легко обходится. Если нет спроса в России, можно разместить за рубежом более 70% выпуска, говорил “Ведомостям” начальник управления по работе на фондовых рынках “Ренессанс Капитала” Антон Черный. Как именно, вчера рассказал сам Вьюгин. “Мы разрешили андеррайтерам при размещении акций через книгу заявок выкупать акции на себя… После того как определяется цена, этот андеррайтер идет в депозитарий и регистрирует депозитарную программу”, — цитирует его “Прайм-ТАСС”. В результате бумаги размещаются в основном в виде депозитарных расписок, сетует регулятор, признавая, что все это “делалось по закону”.

Теперь ФСФР решила прикрыть эту лазейку, запретив организаторам размещений выпускать расписки на купленные акции и продавать их за рубежом. Но ФСФР подозревает организаторов не только в обходе 30%-ного ограничения, но и в манипулировании ценами за счет покупки части размещаемых акций. “Получается, что цена размещения определяется, по сути, организатором, а не инвесторами <...> когда организатор выкупает 20-30%, то это прямое манипулирование ценой”, — передает его слова “Прайм-ТАСС”. Участвуя в книге заявок наравне с простыми инвесторами, андеррайтер может сам себе подать крупную заявку, фактически сам устанавливая цену, — это и есть способ манипулирования, поясняет позицию Вьюгина источник, близкий к ФСФР.

Участников рынка такая позиция регулятора озадачила. Они, например вице-президент департамента рынков капитала “Атона” Денис Кузнецов и директор управления акционерных рынков капитала МДМ-банка Александр Андреев, подтверждают опасения Вьюгина насчет соблюдения 30%-ной планки. Но подозрения в манипулировании решительно отвергают. Сотрудник российского подразделения глобального инвестбанка назвал андеррайтера, купившего бумаги по завышенной цене, самострелом: “Задача банка — найти баланс между интересами продавца и инвестора, одно-два неудачных IPO испортят его репутацию. Банку всегда выгодно продать по максимально высокой цене при IPO. Но принципиально, чтобы цена не падала после размещения”. Например, Morgan Stanley, после того как размещенные им бумаги компании Trader Media East (главный актив — газета “Из рук в руки”) за два месяца после IPO подешевели на треть, отказался участвовать в размещении “Черкизова”, сочтя аппетиты владельцев завышенными. В других странах ограничений на участие андеррайтера в IPO нет, говорит Андреев.

Действия организаторов вызваны в значительной степени недостаточным спросом в России на предлагаемые акции. “Спрос на [недавно размещенные] бумаги Челябинского цинкового завода в Лондоне выше, поэтому цены на расписки сейчас примерно на 7% выше, чем на акции, при этом разница достигала и 10%”, — говорит сотрудник Bank of New York — депозитария DR-программ для большинства российских компаний. “Акции конвертируются в расписки и обратно каждый день: это нормальный процесс для любой компании в любой стране в зависимости от действий инвесторов, брокеров, наличия спроса”, — добавляет он.

Инвестбанкиры уверены, что найдут способ обойти ограничения, которые Вьюгин пообещал подготовить в феврале. Например, можно использовать посредника: акции будут на счетах российской “дочки” иностранного банка, а владеть ими будут иностранцы, говорит один из них. Другой сомневается, что ФСФР сможет контролировать участие организаторов в IPO, ведь книга заявок и список покупателей известны только организаторам. ФСФР не сможет заглянуть в книгу заявок, уверен Андреев, кроме того, покупатель может быть формально не аффилирован с андеррайтером.

Бессмысленно возвращать фондовый рынок в Россию административными методами, резюмирует директор департамента финансовой политики Минфина Алексей Саватюгин.
11.12.2006. Счетная палата добивается проверки ЦБ

Национальный банковский совет может разрешить Счетной палате проверить финансово-хозяйственную деятельность Банка России. Об этом заявил в пятницу председатель НБС, министр финансов Алексей Кудрин, выступая в Совете Федерации. Таким образом, Счетная палата впервые за свою историю может получить право провести ревизию регулятора российской банковской системы.
Формально проверка аудиторами Счетной палаты не является нарушением нормы о независимости Центрального банка. По закону Счетная палата может проверять деятельность Центробанка -- по решению Госдумы, которое должен одобрить НБС. Однако до сих пор эта возможность не использовалась. На прошлой неделе на своем заседании НБС посчитал проверку Счетной палатой деятельности ЦБ за 2004--2006 годы нецелесообразной. У ведомства Сергея Степашина это решение вызвало «сожаление и недоумение». «В свете событий последних месяцев, затронувших деятельность Банка России, логично было бы ожидать, что Национальный банковский совет сам войдет в Государственную думу с предложением о проведении Счетной палатой Российской Федерации в 2007 году такой проверки. Однако инициативы со стороны НБС проявлено не было», -- говорится в официальном сообщении палаты.
Отметим, что прежде ведомство Сергея Степашина уже интересовалось деятельностью Банка России. Так, в ноябре нынешнего года г-н Степашин направил письмо президенту Путину, где говорилось о необходимости провести проверку ЦБ для усиления государственного финансового контроля и обеспечения большей прозрачности банка. Свое желание Счетная палата связывала также с убийством в сентябре первого заместителя председателя ЦБ Андрей Козлова. Как известно, основной причиной преступления считается профессиональная деятельность банкира.
Счетная палата обратилась с такой же просьбой к Алексею Кудрину и председателю комитета Госдумы по кредитным организациям и финансовым рынкам Владиславу Резнику. «В соответствии с действующим законодательством мы обратились к президенту, правительству и Госдуме за разрешением проверить деятельность Центробанка России, в том числе по выдаче лицензий коммерческим банкам», -- говорил в ноябре г-н Степашин.
В пятницу, выступая в Совете Федерации, г-н Кудрин объяснил, почему НБС принял решение о проверке ЦБ не в пользу Счетной палаты. По его словам, предложение, полученное от одного из аудиторов палаты, было связано с проверкой отдельных видов расходов на осуществление отдельных функций ЦБ. Однако, говорит г-н Кудрин, бюджет ЦБ не разделяется по функциям, и невозможно определить, «что такая функция стоит столько-то». «Посовещавшись, мы пришли к выводу, что заявка сформулирована неадекватно, -- отметил глава Минфина. -- Я думаю, что даже Сергей Степашин не был проинформирован о данном поручении». Впрочем, по его словам, «это не означает, что если обращение будет правильно сформулировано, мы откажем». Объяснения министра Сергей Степашин не принял, заявив, что «все по закону», и напомнил о письме, направленном президенту.
В ответ г-н Кудрин сказал, что Минфин пока не получил от руководства страны поручение, связанное с проверкой: «Когда будет предложение, соответствующее целям и возможностям такой проверки, мы, конечно, откликнемся позитивно». Отметим, что Счетная палата еще ни разу не анализировала деятельность ЦБ. Ежегодный отчет аудиторской компании, проводящей проверку Центробанка, направляется в Госдуму и заслушивается на заседаниях НБС. В конкурсе на право проводить аудит Банка России за 2006 год будут участвовать четыре компании: "Делойт и Туш СНГ", "Эрнст энд Янг Внешаудит", "Финэкспертиза" совместно с "Руфаудитом", "ПрайсвотерхаусКуперс Аудит" совместно с "Финансовыми и бухгалтерскими консультантами". Аудитором отчетности ЦБ за 2004 и 2005 годы была "ПрайсвотерхаусКуперс Аудит" совместно с ФБК. 
28.12.2006. Просто рекомендация

Совет Федерации выступил за проверку Счетной палатой деятельности ЦБ

Верхняя палата российского парламента решила внести свою лепту в разгоревшийся конфликт вокруг намерений Счетной палаты проверить деятельность Центробанка. Совет Федерации вчера рекомендовал Национальному банковскому совету внести в Госдуму предложение о проведении проверки Счетной палатой финансово-хозяйственной деятельности Центробанка, а также его структурных подразделений и учреждений за 2004--2006 годы.
Уже несколько месяцев глава СП Сергей Степашин пытается получить одобрение НБС провести полномасштабную проверку деятельности Центробанка. Однако пока НБС такого разрешения не дал. Председатель совета министр финансов Алексей Кудрин ссылался на то, что, во-первых, соответствующее прошение аудиторов было неправильно составлено, а во-вторых, ЦБ сейчас проверяет Генпрокуратура в рамках расследования убийства первого заместителя председателя Банка России Андрея Козлова.
Отметим, что по закону проверять деятельность ЦБ можно лишь после того, как это решение примет Госдума. В свою очередь, этот вопрос выносится на рассмотрение депутатов только при условии получения предварительного одобрения НБС. Так что по закону никто, в том числе и СФ, не имеет права обязать проверить деятельность Банка России.
Примечательно, что сейчас на рынке ходят слухи о возможном переходе на работу в СП первого зампреда Центробанка Татьяны Парамоновой. Конфликт г-жи Парамоновой с председателем Банка России Сергеем Игнатьевым стал достоянием общественности после того, как в сентябре он отказался внести ее кандидатуру в совет директоров ЦБ. В самом ЦБ сомневаются в возможности перехода г-жи Парамоновой в ведомство г-на Степашина, полагая, что это осложнит и без того непростые отношения между Счетной палатой и Банком России. 

11.12.2006. Инструмент на будущее

Госдума приняла закон о российских депозитарных расписках 

В пятницу Госдума приняла в третьем чтении поправки в закон «О рынке ценных бумаг», узаконившие выпуск российских депозитарных расписок (РДР). Изначально предполагалось, что данный инструмент позволит российским инвесторам приобретать зарубежные акции. Но участники рынка уверены, что в ближайшее время большой популярности РДР не приобретут, поскольку будут интересны только эмитентам из стран СНГ. 

РДР — именная эмиссионная ценная бумага, не имеющая номинальной стоимости, удостоверяющая право собственности на определенное количество акций или облигаций иностранного эмитента и закрепляющая право ее владельца требовать от эмитента РДР получения взамен расписки соответствующего количества представляемых ценных бумаг. При этом в процессе эмиссии РДР государственная регистрация отчета об итогах выпуска не осуществляется. 

«Хотя шаг, сделанный Госдумой, ЦБ и ФСФР в плане упорядочения фондового рынка России, правильный, ожидать от него скорых результатов не стоит, — говорит управляющий директор управления по работе с частным капиталом Credit Suisse Алексей Родзянко.— Если правительство России будет вести такую же политику, как и сейчас, то значимых операций с этим инструментом можно ожидать через 3—5 лет». 

«В целом я поддерживаю решение Госдумы, так как оно расширяет возможности нашего рынка, но говорить, что крупным эмитентам из развитых стран будет интересен данный инструмент, нельзя, — считает главный специалист информационно-аналитического управления ММВБ Денис Гейнц. — Наиболее вероятны размещения эмитентов из Казахстана и Украины». При этом он считает, что ажиотажа не будет. «Сначала пройдут несколько пилотных проектов. Если их результаты окажутся положительными, можно ожидать выхода на российский рынок и больше 10 компаний через РДР, но ближайший год будет посвящен исследованию рынка», — говорит г-н Гейнц. 

По оценке вице-президента фондовой биржи РТС Анны Трифоновой, «уже на второй-третий год объемы по РДР могут достигнуть 1—2 млрд долл. в год, при этом количество иностранных эмитентов, которые разместят свои ценные бумаги в России, составит 5—10 компаний в год». 

Главный экономист банка HSBC Александр Морозов также считает, что данный инструмент пока не вызовет интереса у банкиров, как надеется ЦБ. «Ожидать, что банки ради расширения ломбардного списка будут выпускать РДР под имеющиеся у них еврооблигации, нельзя, — сказал РБК daily г-н Морозов. — Для этого необходимо, чтобы у банков ситуация с ликвидностью стала более устойчивой и они могли пользоваться не только РЕПО, но и другими инструментами ЦБ. В среднесрочной перспективе, год-полтора, это вряд ли произойдет». 

С ним согласен и аналитик ИГ «АТОН» Рустам Боташев: «Мне вообще не очень понятно, кому нужен этот инструмент: если кто-то из российских физлиц захочет что-либо купить на западе или в странах СНГ, то компания «АТОН» с удовольствием ему это приобретет». 

Однако зампред банковского комитета Госдумы Анатолий Аксаков уверен, что среди предприятий ТЭК, перерабатывающего и финансового секторов Украины и Казахстана найдется большое число сторонников листинга в России через РДР. «Значительный интерес к этому инструменту испытывают российские компании, чьи «дочки», зарегистрированные в Люксембурге, на Кипре или острове Мэн, разместили свои акции за рубежом», — отметил г-н Аксаков. Управляющий директор по торговле акциями МДМ-Банка Деррик Перлин считает, что проводить испытания на рынке будут российские компании, чьи «дочки» проходили листинг за рубежом. «О готовности пройти листинг в России через РДР уже заявила «Пятерочка». Думаю, в ближайшее время появятся и другие», — говорит г-н Перлин. Если результат их размещения будет позитивным, вполне возможно, что возникнет интерес к этому инструменту и среди американских компаний, которые активно присутствуют в России, таких как Microsoft, Coca-Cola и Disney, добавил он. 
11.12.2006. Возмещение по вкладам будет увеличено

Агентство по страхованию вкладов планирует в 2007 году повысить гарантированные выплаты до 300 тысяч рублей 

Страховой фонд государственной корпорации «Агентство по страхованию вкладов» (АСВ) к началу 2007 года может составить 47–48 млрд. рублей. Об этом сообщил генеральный директор АСВ Александр Турбанов. В планы агентства на будущий год входит дальнейшее увеличение размера вклада, по которому выплачивается возмещение, до 300 тыс. рублей. Напомню, что в августе нынешнего года планка уже была поднята со 100 тыс. рублей до 190 тыс. Теперь по вкладам до 100 тыс. рублей гарантирован полный возврат средств, а на дополнительные 90 тыс. рублей гарантируется возмещение в размере 90%. 

Создание системы страхования вкладов способствовало укреплению доверия населения к банкам. По словам Александра Турбанова, текущие темпы роста вкладов более чем в два раза превышают темпы роста доходов населения. Об этом же говорит и большинство экспертов. «Объем привлеченных депозитов неуклонно растет, поэтому можно сказать, что доверие вкладчиков к банковским депозитам укрепляется, а повышение порога страхования положительно влияет на величину среднего банковского вклада», – считает заместитель председателя правления МДМ-Банка Юлия Топольская. Впрочем, относительно роста суммы среднего вклада у экспертов нет единого мнения. Например, в банке «Московский капитал» этот показатель сегодня составляет 110 тыс. рублей, тогда как в начале года он не превышал 100 тыс. рублей. «Налицо положительная динамика, и одна из причин, конечно, повышение порога страхования», – считает начальник финансово-экономического управления КБ «Московский капитал» Виталий Бабенко. Вместе с тем он отмечает, что в различных регионах этот показатель сильно отличается. «Если для Московского региона средняя сумма вклада давно уже превышает 100 тыс. рублей и увеличение пороговых значений приведет к притоку вкладов, то в регионах накоплений гораздо меньше, здесь увеличение порога приведет только к незначительному росту», – уточняет он. А по мнению экспертов Международного Московского Банка, увеличение порога страхования пока не отразилось на величине вкладов. «Введение ССВ не сказалось на привлечении вкладов в ММБ, поскольку основу депозитной базы нашего банка составляют крупные вкладчики», – сообщил генеральный управляющий по розничным продуктам и услугам ММБ Алексей Аксенов. 

Однако для всех очевидно – дальнейшее повышение порога страхования позитивно скажется на притоке средств населения. На европейский уровень страхового возмещения по вкладам – 20 тыс. евро – Россия, по прогнозу Александра Турбанова, может выйти уже в среднесрочной перспективе.
12.12.2006. Генпрокуратура РФ проводит проверку в Центробанке

Генпрокуратура РФ РФ с участием представителей правоохранительных органов, Минфина России и Росфинмониторинга проводит комплексную проверку соблюдения банковского законодательства в Банке России. 

Об этом говорится в сообщении Минфина, опубликованном на его официальном интернет-сайте. 

Минфин напоминает, что на заседании Национального банковского совета (НБС) 6 декабря 2006 года было рассмотрено обращение аудитора Счетной палаты РФ Николая Табачкова по вопросу внесения в Госдуму предложения о проведении Счетной палатой в 2007 году проверки по ряду вопросов надзорной деятельности Банка России. 

Как отмечает Минфин, члены НБС, включая представителей администрации президента РФ, Совета Федерации, Госдумы и правительства РФ, посчитали, что цели проверки должны быть уточнены и в этой связи единогласно приняли решение о нецелесообразности проведения проверки с предложенными целями. 

«Учитывая, что в настоящее время комплексную проверку соблюдения банковского законодательства в Банке России проводит Генеральная прокуратура с участием представителей правоохранительных органов, Минфина России и Росфинмониторинга, члены НБС пришли к мнению о целесообразности проведения других проверок после ее завершения», - говорится в сообщении. 

Минфин подчеркивает, что члены НБС исходили из того, что деятельность Банка России находится под надлежащим контролем органов государственной власти в соответствии с законодательством. Завершена ежегодная проверка финансовой отчетности Банка России за 2005 год внешним аудитором - компанией ЗАО «ПрайсвотерхаусКуперс Аудит» и утвержден план мероприятий по реализации рекомендаций внешнего аудитора. На заседании НБС 19 декабря 2006 года намечено утвердить результаты конкурса по отбору внешнего аудитора на 2007 год. 

«Впоследствии НБС готов рассматривать предложения Счетной палаты по контролю за деятельностью Банка России в соответствии с нормами действующего законодательства», - говорится в сообщении.

13.12.2006.  Иностранцам облегчат вход

В капитал российских банков

Вчера банковский комитет Госдумы рекомендовал принять во втором чтении законопроект, разрешающий нерезидентам приобретать до 20% акций российских банков без предварительного согласия ЦБ. Представители ЦБ и правительства, присутствовавшие на заседании комитета, также поддержали это предложение, хотя неделю назад они предлагали остановиться на 10-процентном пороге, причем как для резидентов, так и для нерезидентов. По мнению банкиров, соглашаясь с поправками депутатов, ЦБ, возможно, не хочет, чтобы крупные пакеты отечественных банков уходили в одни руки. 

Поправки в законы «О банках и банковской деятельности» и «О Центральном банке РФ», внесенные депутатами Госдумы Владиславом Резником и Анатолием Аксаковым, предполагают, что резиденты и нерезиденты смогут приобретать без предварительного разрешения ЦБ до 20% акций отечественных банков. При этом предлагается снизить с 5% до 1% порог приобретения акций кредитных организаций, превышение которого требует уведомления ЦБ. В настоящее время российские банки не вправе продавать свои акции иностранным инвесторам без предварительного согласия ЦБ. 

По словам председателя банковского комитета Госдумы Владислава Резника, этот законопроект важен в связи с предстоящей эмиссией «одного известного банка». Замдиректора департамента ЦБ Елена Музыка также высказалась в поддержку поправок Владислава Резника и Анатолия Аксакова. «Законопроект нужно принимать быстрее, чтобы не нарушать планы проведения эмиссии трех банков, запланированные на первое полугодие 2007 года», — добавил директор департамента финансовой политики Министерства финансов Алексей Саватюгин. Поэтому, по его словам, правительство не будет настаивать на отклонении законопроекта, который устанавливает 20-процентную норму, вместо 10-процентной, которую первоначально поддерживал кабинет министров. 

Как сказал РБК daily г-н Саватюгин, говоря об эмиссии трех банков, он подразумевал Сбербанк, Внешторгбанк и Газпромбанк: «Это очень интересные банки, в том числе для международных инвесторов. И мы не собираемся вводить для иностранцев никаких специальных ограничений по приобретению акций, упомянутых банков». Однако, как пояснил РБК daily первый зампред банковского комитета Госдумы Павел Медведев, устанавливая для нерезидентов 20-процентный порог, депутаты усложняют работу Банка России. «В этом случае ЦБ не сможет заранее получить информацию о финансовом состоянии влиятельных собственников банка, — говорит Павел Медведев. — Это может позволить трем недобросовестным иностранным инвесторам приобрести, к примеру, по 19% акций российского банка и быстро обанкротить его». 

По мнению начальника отдела анализа финансовых рынков банка «Союз» Дмитрия Богословского, сейчас у ЦБ, по сути, есть возможность посредством выдачи разрешения формировать круг потенциальных иностранных инвесторов, которые проявляют интерес к российским банкам. «Соглашаясь на 20-процентный порог, ЦБ расширяет этот круг, — говорит Дмитрий Богословский. — Возможно, тем самым ЦБ не хочет, чтобы крупные пакеты отечественных банков уходили в одни руки». 

Аналитик Газпромбанка Михаил Зак согласен с тем, что упрощение процедуры вхождения на банковский рынок иностранных инвесторов расширит количество игроков на нем. Управляющий директор компании «Тройка Диалог» Евгений Гавриленков считает, что этот законопроект учитывает интересы не только Сбербанка и Внешторгбанка. «Не уверен, что у иностранных инвесторов есть долгосрочный интерес к акциям Сбербанка и Внешторгбанка, — считает Евгений Гавриленков. — Как показывает практика, им более интересны акции частных банков. В случае принятия упомянутого законопроекта, покупка активов частных банков станет для иностранцев более привлекательной». 
19.12.2006. Банкиры договорились о РЕПО

Чтобы снизить издержки

Вчера Национальная фондовая ассоциация (НФА) представила стандартизированный базовый двусторонний договор по операциям РЕПО. Четыре главных участника этого рынка: Банк России, ВТБ, Газпромбанк и Сбербанк — уже взяли его на вооружение. По оценкам экспертов, в ближайшие полгода более 50% сделок и более половины всего оборота будут проводиться через этот договор. Участники рынка считают, что принятие типового договора позволит снизить транзакционные издержки и число спорных моментов при проведении операций РЕПО. 

При операциях РЕПО часто возникают спорные моменты: зачастую судебные органы пытаются признать такие сделки притворными. Для обеспечения интересов российских участников на российском и международном рынках и для обсуждения результатов внедрения типового договора при НФА вчера был представлен российский совет РЕПО, который возглавил зампред правления ВТБ Алексей Акиньшин. За счет внедрения стандартного договора РЕПО число спорных моментов значительно сократится, считает Алексей Акиньшин. По его словам, порядка 80% участников рынка высказали заинтересованность в использовании такого договора. «В ближайшие полгода большая половина всех сделок на рынке РЕПО и более 50% оборота будут проходить по правилам типового договора», — утверждает Алексей Акиньшин. Ежемесячный оборот операций РЕПО составляет порядка 7 млрд долл., а среднедневной оборот — 1,3 млрд руб. 

Вчера президент НФА Константин Волков сообщил, что этот договор в качестве типового будет в ближайшее время передан в Банк России. Представители последнего поддержали инициативу НФА. Дело в том, что, по оценке директора департамента операций на финансовых рынках Банка России Сергея Швецова, примерно 83% объема рефинансирования ЦБ приходится именно на операции РЕПО. 

При этом Константин Волков подчеркнул, что стандартизированный договор не представляет полной версии договора. «Это базовая версия», — подчеркнул г-н Волков. «Данный договор предусматривает постоянную и переменную части, — пояснил Алексей Акиньшин. — С течением времени мы надеемся, что переменная часть сведется к минимуму, но для этого необходимо опробовать этот договор на практике». Воспользоваться правом переменной части решил Сбербанк. «Окончательная версия стандартизированного договора между Газпромбанком и Сбербанком пока обсуждается, — отметил глава казначейства Газпромбанка Алексей Хавин. — Но мы уверены, что в ближайшее время он будет подписан». «В любом случае мы этот договор уже приняли для себя в качестве базового для взаимодействия со всеми партнерами и будем его использовать», — подчеркнул Алексей Акиньшин. 

С ним согласен и президент ассоциации региональных банков «Россия» Анатолий Аксаков: «Благодаря работе крупнейших игроков на рынке РЕПО можно сказать, что уже значимая часть рынка перешла на стандартизированный базовый двусторонний договор». 

При этом, по словам г-на Аксакова, стандартизацию давно нужно было проводить, поскольку за счет этого на 10—20% снижаются транзакционные издержки и увеличивается эффективность операций. Такую же оценку дает инициативе НФА начальник управления финансовых рынков Международного московского банка Андрей Юматов: «За счет введения стандартов значительно снижается нагрузка на юридические департаменты банков, она может сократиться с нескольких недель до нескольких дней». Однако не все участники рынка столь оптимистично восприняли инициативу НФА. По словам председателя правления Юниаструм Банка Павла Неумывакина, «стандартизация договора РЕПО не является животрепещущей задачей». Однако он отказался ответить на вопрос, воспользуется ли Юниаструм Банк данным договором: «Для этого требуется внимательное изучение условий, предложенных крупнейшими операторами РЕПО». 

3. Деятельность Центрального банка

Российской Федерации

4.12.2006. «За три года дедолларизация в России в основном завершится». Алексей Улюкаев рассказал о принципах и приоритетах кредитно-денежной политики Центробанка

Правительство и Центробанк публично спорят о том, нужно ли России укрепление курса национальной валюты. Эти дискуссии происходят на фоне продолжающегося затяжного падения доллара на мировом и российском рынке. Первый заместитель председателя Центробанка Алексей УЛЮКАЕВ в интервью обозревателю «Времени новостей» Наталье РОМАНОВОЙ рассказал, что считает преувеличенным страх оппонентов по поводу негативного влияния усиления рубля на экономический рост. По его мнению, сильный рубль имеет массу преимуществ -- снижает уровень инфляции, способствует притоку иностранных инвестиций в экономику и укрепляет доверие граждан к национальной валюте. Поэтому Центробанк не склонен драматизировать последствия падения курса доллара по отношению к рублю и считает сложившуюся ситуацию на валютном рынке штатной и не требующей вмешательства регулятора.
- В конце ноября курс доллара в России стал резко снижаться, достигнув минимальной отметки за семь лет. Банк России не предпринял никаких мер для того, чтобы сдержать ослабление американской валюты. Планирует ли в дальнейшем ЦБ принимать меры для менее быстрого укрепления рубля, как того требует правительство?
- Прежде всего хочу заметить, что курс доллара снизился не в России, а во всем мире, а в России -- лишь после того, как произошло падение котировок американской валюты к евро. Наша страна - это часть мировой экономики, и поэтому все крупные события находят свое отражение и в России. Что касается действий Центробанка, то они принимаются очень быстро, исходя из текущей ситуации на рынке, которая, как показывает практика, меняется очень стремительно. Поэтому каких-то точных прогнозов я не могу давать. Безусловно, если мы увидим, что в мире с долларом происходит нечто экстраординарное, то Центробанк примет меры, чтобы финансовая стабильность в России не пострадала.
- Почему Центробанк не стал вмешиваться в ход торгов, когда в конце ноября доллар значительно подешевел?
- Мы считаем, что наша текущая курсовая политика адекватна сложившейся макроэкономической ситуации. Благодаря ей мы добились того, что укрепление реального эффективного курса рубля в 2006 году не превысит 9%, а скорее даже 8,5%. Нас вполне устраивают и другие показатели: например, объем золотовалютных резервов менее чем за год увеличился на 100 с лишним миллиардов долларов -- до 285 млрд. И это с учетом того, что Центробанк продал 23 млрд долл. правительству для погашения долгов Парижскому клубу. В такой ситуации какие-либо резкие действия со стороны Центробанка выглядели бы странно. Доллар подешевел, евро подорожал, цена бивалютной корзины осталась неизменной. Ситуация вполне штатная и не требует вмешательства.
- Тем не менее курсовая политика ЦБ все чаще подвергается критике со стороны правительства и Госдумы, где считают, что Банк России, укрепляя рубль, наносит вред отечественной экономике...
- Центробанк не укрепляет рубль, более того, мы препятствуем его укреплению. Если бы ЦБ хотел поднять курс, то просто бы ушел с рынка и не стал бы приобретать валюту, продаваемую экспортерами. А мы ее приобретаем, иногда даже недопустимо много. Центробанк желал бы покупать меньше долларов, чтобы формировать меньше денежного предложения, столько денег экономике не нужно.
Теоретически мы могли бы еще сильнее препятствовать укреплению рубля, покупая на бирже больше валюты, чем это делаем сейчас. Тогда номинальный курс остался бы неизменным, зато инфляция выросла бы еще на 2--3% годовых. При этом мы понимаем, что очень резкое укрепление рубля отчасти вредно для некоторых секторов экономики, к тому же негативно воспринимается обществом.
- Но разве укрепление рубля не замедляет темпы роста всей экономики?
- Покажите мне статистику, которая доказывала бы прямое влияние увеличения курса рубля на рост ВВП. Таких данных просто нет. За 2005--2006 годы укрепление реального эффективного курса рубля превысило 27%, а экономический рост составит 14% -- больше, чем за те годы, когда укрепления не было. Безусловно, есть отрасли, которым невыгодно удорожание рубля. Например, это машиностроение, оборонная промышленность. Их экспорт контрактуется в рамках межправительственных соглашений. Контракты номинированы в долларах, следовательно, при снижении курса американской валюты их доходы автоматически падают относительно растущих рублевых издержек.
Эта проблема отраслевая, и решать ее надо на отраслевом уровне, а не в рамках макроэкономической политики. У государства много способов решить эту задачу, например за счет снижения импортных тарифов на комплектующие для таких предприятий, чтобы их издержки стали меньше. Или оказать поддержку экспорту. У нас есть Эксимбанк, который дает государственные гарантии экспортерам, гарантии включены в бюджет, но мы почему-то используем их всего на 30%. Наконец есть такой механизм, как субсидирование процентной ставки, можем этим пользоваться.
Что касается экспортеров природных ресурсов, которые также недовольны ростом номинального курса рубля, то для них это вообще не проблема. Эти компании обладают такой подушкой рентабельности, которая нивелирует текущие курсовые изменения. Кроме того, укрепление рубля не оказывает никакого влияния на сферу услуг, строительство, торговлю, общественное питание, финансовый сектор.
Большая часть наших экспортных контрактов номинирована в долларах, а импортных -- в евро и других валютах, не зависящих напрямую от динамики курса доллара. Поэтому ослабление доллара по отношению к евро означает для России, что условия торговли внутри страны улучшаются, так как импорт дорожает. Следовательно, это выгодно отечественным производителям. А для некоторых наших экспортеров условия ухудшаются.
Надо понимать еще и то, что крепкая национальная валюта способствует притоку капитала в экономику. Прямые иностранные инвестиции растут в среднем на 40% в год, а значит, у предприятий есть возможность расширять производство, увеличивать число рабочих мест. Так что благодаря укреплению рубля российские компании получили отличный шанс привлечь средства для развития своего бизнеса. Что же касается роста импорта, стимулирующего укрепление рубля, то быстро растет не потребительский, а инвестиционный импорт, т.е. идет модернизация производства.
- Однако один из главных оппонентов ЦБ, министр финансов Алексей Кудрин постоянно указывает на необходимость одновременно бороться с инфляцией и не допускать чрезмерного укрепления национальной валюты, которое, на его взгляд, вредит экономике.
- Я думаю, что общество преувеличивает наш спор с Минфином. Глава министерства Алексей Кудрин действительно говорит, что укрепление рубля негативно влияет на экономику, с этой позицией мы не согласны. Но мы едины во мнении о том, что наибольший вред экономическому росту наносит инфляция и что именно инфляция определяет и темпы реального укрепления рубля. И ЦБ вместе с Минфином старается делать все зависящее, чтобы ее снизить. Алексей Кудрин пытается не допустить увеличения расходных статей бюджета, а Центробанк использует свои инструменты кредитно-денежной политики, чтобы снизить темпы роста цен.
- Какие еще инструменты, кроме укрепления номинального курса рубля, использует Центробанк для сдерживания инфляции?
- Вообще для всех центробанков борьба с инфляцией -- самая важная задача. Они облекают это в разные формы -- таргетирование денежного предложения, таргетирование инфляции и др. Для целей денежной политики помимо курсового трансмиссионного механизма у нас есть трансмиссионный механизм процентной политики. Речь идет о процентных ставках. До последнего времени мы не слишком часто ими пользовались, поскольку эти инструменты плохо работают в условиях избыточной ликвидности. При постоянно высокой ликвидности деньги на рынке межбанковских кредитов (МБК) стоят очень дешево. Поэтому к ЦБ банки за рефинансированием не приходят, так как могут выгоднее для себя занять на рынке МБК.
Однако в последнее время ситуация начала меняться. Мы начали выстраивать систему рефинансирования еще два -- два с половиной года назад, потому что уверены, что рано или поздно она будет востребована. Ситуация постоянной избыточной ликвидности просто ненормальна. Она сейчас нормализуется. Во-первых, снижаются цены на экспортируемое российскими компаниями сырье. Во-вторых, растет импорт.
Соответственно будет снижаться положительное сальдо торгового баланса, ЦБ будет меньше покупать валюты и соответственно эмитировать меньше рублей. Возникнет ситуация, когда ликвидность иногда будет высокой, а иногда денег на рынке будет не хватать. Тогда мы будем уже не односторонним стерилизатором денежной массы, как сейчас, а станем управлять ликвидностью, предоставляя ее в одни периоды и привлекая в свои инструменты в другие периоды, регулируя уровень ставок. Я считаю, что в большей степени ЦБ должен осуществлять кредитно-денежную политику за счет процентных ставок, а не за счет регулирования номинального курса рубля.
В этом году мы трижды повышали наши ставки по краткосрочным депозитам -- однодневным и недельным. Пока они составляют 2--2,5% годовых, такая доходность уже достаточна для того, чтобы заинтересовать участников рынка. Кроме того, мы повышали ставки и по другим депозитам -- месячным и трехнедельным, также по операциям РЕПО и по облигациям Банка России (ОБР). Мы и в дальнейшем готовы продолжать такую политику.
Постепенно наши депозиты, ценные бумаги становятся интересны банкам. С помощью этих инструментов мы отвлекаем деньги с потребительского рынка. Ведь инфляция зависит не только от стоимости денег, но и от скорости их оборота в экономике. В нынешнем году оборот денег замедлился примерно на 8%. По сути, это балансирует избыточный рост денежного предложения.
Еще одна мера, которой мы можем пользоваться для управления инфляцией, -- это наши резервные требования к банкам. Поскольку увеличение отчислений в ФОР мгновенно удорожает денежные ресурсы для банков, мы не будем прибегать к этой мере без крайней необходимости.
В то же время в структуре обязательных резервов есть резервы, которые банки обязаны формировать при привлечении средств нерезидентов. Требования по таким операциям мы готовы увеличить.
- С чем это связано? 
- Посредством этого норматива можно снизить стимул банков привлекать деньги из-за рубежа. Нередко займы кредитным организациям со стороны иностранных инвесторов являются формой притока спекулятивного капитала в Россию, желающего сыграть на динамике валютного курса и процентных ставок. Мы не хотим поощрять приток такого капитала в страну, поскольку это может создать дополнительное инфляционное давление.
- Как изменится кредитно-денежная политика ЦБ в будущем году?
- Мы будем проводить активную процентную политику. Намерены увеличить выпуск ОБР, этот инструмент пользуется спросом у участников рынка.
Вслед за инфляцией будет снижаться и ставка рефинансирования. Инфляция по итогам нынешнего года точно не превысит 9%, я до сих пор не исключаю, что мы сможем уложиться в 8,5% годовых. Вполне возможно, ставка рефинансирования может быть снижена уже в конце этого или начале следующего года.
- Недавно в Госдуме вы высказали предположение, что население России хранит наличными около 30 млр. долл. Каковы ваши прогнозы относительно снижения накоплений сограждан в иностранной валюте?
- За девять месяцев этого года они снизились на 10,3 млрд долл. Процесс дедолларизации будет продолжаться, но уже не такими высокими темпами. Думаю, года за три дедолларизация в основном завершится. Если вы посмотрите на рынок Forex, то увидите, что падение доллара к евро более значительное, чем доллара к рублю. Однако рядовых европейцев или американцев это мало заботит.
Для нас же это больше вопрос психологии -- люди помнят кризис 1998 года и по-прежнему доверяют вложениям в доллары. Это очень похоже на ситуацию, когда люди, пережившие голод во время Великой Отечественной войны, спустя многие годы хранили дома дополнительную буханку хлеба.
Постепенно люди все больше доверяют национальной валюте. Вот когда выпуски новостей будут заканчиваться только прогнозом погоды, а не последними котировками доллара и евро, будем считать, что у нас финансовая стабилизация окончательно завершилась.
- В будущем году Сбербанк, чьим основным акционером является Банк России, намерен провести дополнительную эмиссию акций. Каковы будут ее параметры?
- Это будет решать наблюдательный совет банка. Пока официального решения по этому вопросу нет.
- Сейчас очень многие российские банки объявляют о планах IPO на конец 2007 года и на 2008 год. То есть получается, что большая часть размещений придется на очень короткий период времени. Как это может повлиять на спрос на банковские акции со стороны инвесторов?
- Думаю, что спрос достаточно велик. Ведь до настоящего времени банковский сектор почти не представлен на фондовом рынке. А в условиях дисбаланса фондового рынка в пользу энергетических компаний инвесторы хотели бы сбалансировать свои активы иными, в том числе банковскими акциями. Поэтому при хорошо проработанном размещении места хватит всем. 
5.12.2006. Отозваны лицензии у московских банков "Бадр-Форте" и "Профбанк" 

Департамент внешних и общественных связей Банка России сообщает об отзыве лицензий на осуществление банковских операций двух московских банков: Международного коммерческого банка "Бадр-Форте Банк" и "Коммерческого банка профсоюзных организаций города Москвы" - "Профбанка". Обе кредитные организации обвиняются в несоблюдении законодательства и проведении сомнительных сделок. 

Решение о применении крайней меры воздействия - отзыве лицензии на осуществление банковских операций принято Банком России в связи с неисполнением вышеуказанной кредитной организацией федеральных законов, регулирующих банковскую деятельность, и нормативных актов Банка России, неоднократными нарушениями 

В течение одного года "Бадр-Форте Банк" неоднократно нарушал банковское законодательство и закон "О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма". Банк не предоставлял обязательную информацию о клиентах, не соблюдал нормативы ликвидности, порядок формирования резервов по ссудам. 

Кроме того, по сведениям ЦБ в октябре 2006 года у банка имелись основания для осуществления мер по предупреждению банкротства. Также в мае - августе 2006 года по счетам клиентов "Бадр-Форте Банка" были проведены операции в размере 33,8 млрд рублей, имеющие признаки сомнительных сделок. 

Претензии к "Профбанку" со стороны Центробанка схожие - несоблюдение законодательства и проведение подозрительных операций. Банк скрывал информацию о проводимых операциях, допускал нарушения норматива обязательных резервов, депонируемых в Банке России. 

В сентябре-октябре 2006 года через кассу банка были проведены операции по выдаче наличных денежных средств на покупку ценных бумаг девяти клиентам на сумму 12 млрд рублей, также физическим лицам продано иностранной валюты в размере 300 млн долларов США и 106 млн евро. 

В соответствии с приказом Банка России в обоих банках назначена временная администрация. Полномочия исполнительных органов кредитных организаций приостановлены.
Сберегательный прогноз

Эксперты по-разному оценивают степень любви россиян к национальной валюте

В интервью «Времени новостей» первый заместитель председателя Центробанка Алексей Улюкаев рассказал о своем видении текущей и будущей кредитно-денежной политики России. В связи с этим газета спросила у известных российских аналитиков и экономистов, что они думают о политике ЦБ и ее влиянии на экономику страны. Наши собеседники считают действия Центробанка вполне адекватными текущему макроэкономическому положению в стране, однако сомневаются в том, что регулятору удастся выполнить задуманные изменения кредитно-денежной политики в планируемый срок.
Как известно, руководители Центробанка не раз заявляли, что их важнейшая задача -- борьба с инфляцией, и если повышение номинального курса рубля способно замедлить темп роста цен, то ЦБ будет проводить именно такую политику. Нежелание регулятора ослаблять национальную валюту вызывает многочисленные вопросы у правительства. Так, чиновники Минфина, основного критика ЦБ, утверждают, что такая политика негативно влияет на российскую экономику, снижая конкурентоспособность отечественного производства и замедляя темп роста. Г-н Улюкаев считает такие утверждения неверными и отмечает, что крепкий рубль негативно влияет лишь на отдельные секторы экономики, в целом же повышение курса национальной валюты идет на благо экономике. Схожего мнения придерживаются и собеседники «Времени новостей».
По словам руководителя Экономической экспертной группы Евсея Гурвича, «укрепление рубля в нынешних пределах оказывает скорее положительное влияние на экономический рост в России. Безусловно, есть некоторые отрасли, которые страдают от дорогой национальной валюты, например автопром. Но быстрое укрепление рубля может негативно влиять на экономику. Впрочем, я думаю, что в ближайшие годы скорость удорожания национальной валюты снизится. Поскольку, по всей вероятности, прекратится рост цен на экспортируемые Россией энергоресурсы. Кроме того, по прогнозам, физический объем экспорта нефти и газа будет оставаться невысоким, около 2% в год. Следовательно, не так быстро будет нарастать поступающая в Россию валютная выручка».
По мнению аналитика ИК «Ренессанс Капитал» Алексея Моисеева, «то, что ЦБ повышает номинальную стоимость национальной валюты, само по себе не оказывает влияния на экономический рост. Важен реальный эффективный курс рубля, который напрямую связан с инфляцией. Текущая политика вполне оправданна -- повышая номинальный курс, ЦБ сдерживает рост цен, препятствуя быстрому укреплению эффективного курса рубля».
А по мнению главного экономиста банка Deutsche UFG Ярослава Лисоволика, «укрепление рубля существенно влияет на российскую экономику. Для сектора услуг укрепление рубля в целом позитивно, так как увеличивает покупательную способность населения и способствует дедолларизации, что вызывает приток рублей на банковские депозиты. Вместе с тем сильный рубль вредит российским промышленным компаниям, особенно тем, которые интенсивно конкурируют с импортом».
Центробанк рассчитывает, что в течение двух лет повышение номинального курса перестанет быть основным инструментом денежной политики. Регулятор надеется в большей степени оперировать процентными ставками, которые и станут определять стоимость денег в России. Произойдет это тогда, когда мировые цены на энергоресурсы снизятся и на рынке не будет избытка ликвидности.
Опрошенные газетой экономисты согласны с такой концепцией, однако не все из них уверены в том, что регулятору удастся сделать свою процентную политику значимой для рынка всего за два года. «В следующие три-четыре года ЦБ вряд ли сможет использовать процентные ставки для определения своей кредитно-денежной политики, -- полагает г-н Гурвич. -- Сейчас Центробанк обеспечивает денежное предложение только за счет интервенций на валютном рынке, так будет и в ближайшем будущем. Процентные ставки заработают лишь тогда, когда главным источником предложения станут предоставляемые им кредиты. И произойдет это не ранее 2010 года».
Алексей Моисеев из «Ренессанс Капитала» полагает, что ЦБ сможет полностью реализовать свою политику процентных ставок не ранее чем в 2009 году. Чуть более оптимистично настроен г-н Лисоволик: «В течение двух лет можно будет говорить о процентных ставках как о значимом инструменте кредитно-денежной политики ЦБ. Это, в свою очередь, должно облегчить борьбу с инфляцией, которая в значительной степени сейчас приходится на обменный курс».
Мнения аналитиков разделились и в отношении дедолларизации российской экономики. Как известно, в ЦБ полагают, что этот процесс в основном завершится в течение ближайших трех лет благодаря росту доверия населения к национальной валюте. Схожий прогноз и у г-на Лисоволика: «В среднесрочной перспективе курс доллара, вероятно, будет снижаться по отношению к евро и рублю, что стимулирует дальнейший процесс дедолларизации. Пока же этот процесс способствует росту потребительских расходов и депозитов в банках».
Другие собеседники «Времени новостей» менее оптимистичны. «Безусловно, дедолларизация российской экономики продолжится, -- полагает г-н Гурвич. -- Как правило, ее всплески совпадают с падением курса доллара к рублю. Я думаю, ускоренными темпами этот процесс будет продолжаться еще около двух лет. Затем курс рубля стабилизируется, а значит, накопления в иностранной валюте вновь станут выгодными для населения. Поэтому не исключено, что дедолларизация экономики прекратится. Рост доверия к национальной валюте во многом будет зависеть не только от курса рубля, но и от уровня инфляции в стране. Принимая во внимание последние решения правительства относительно повышения цен на газ, можно сказать, что инфляция останется высокой, следовательно, доверие населения к рублю будет расти не так быстро, как могло бы». По мнению Алексея Моисеева, хотя с экономической точки зрения хранить сбережения в рублях значительно выгоднее, чем в долларах, население принципиально не доверяет национальной валюте. Безусловно, многое будет зависеть от номинального курса. Не исключено, что при укреплении доллара население вновь начнет скупать американскую валюту. Если дедолларизация России и произойдет, то случится это не раньше 2012 года». 
Зато все опрошенные газетой аналитики единодушны во мнении, что евро не станет для россиян альтернативой доллару. «Роль евро как средства сбережений населения будет скромной, для большинства россиян евро остается не очень хорошо знакомой валютой», -- полагает г-н Лисоволик. «Европейская валюта могла стать альтернативой доллару несколько лет назад, когда укрепление рубля еще не началось, -- говорит г-н Моисеев. -- Однако это время упущено, и если люди продолжат массово продавать доллары, то покупать на них они станут рубли».
«Вполне возможно, россияне станут активнее использовать евро как инструмент сохранения своих сбережений, но вряд ли доля таких накоплений будет очень большой», -- полагает г-н Гурвич.
11.12.2006.  ОПЕК и Банк России отказываются от доллара 

Страны-члены нефтяного картеля ОПЕК начали постепенно снижать долю валютных резервов, номинированную в американских долларах. Несмотря на то, что на американскую валюту по-прежнему приходится большая часть валютных запасов нефтедобывающих стран, снижение доли в запасах - крайне негативный для доллара знак. Последний раз, когда это произошло в 2003 году, евро достиг исторического максимума по отношению к доллару, пишет британская газета The Financial Times. 

По информации Международного расчетного банка, в который стекается информация из центробанков развитых стран, доля долларовых накоплений в госрезервах стран ОПЕК и России снизилась до минимального за 2005-2006 годы уровня. Свои нефтедоллары экспортеры предпочитают переводить в евро, иены или британские фунты стерлинга. 

Тем не менее, доллар по-прежнему занимает большую часть валютных резервов. По сведениям банка, во втором квартале на американскую валюту приходилось 65% запасов ОПЕК и России. При этом в первые три месяца года эта доля равнялась 67%. Вместе с этим доля евро выросла с 20 до 22%. В середине 2005 года на доллар приходилось более 70%. 

Только Катар и Иран за второй квартал сократили свои долларовые накопления на 2,4 и 4 млрд долларов соответственно. Безусловно, по сравнению с общей суммой сбережений в долларах эти цифры не кажутся значительными, однако они указывают на крайне неприятную для доллара тенденцию. 

Изменения в валютную структуру госрезервов вносятся обычно очень осторожно. Это событие центробанки стараются не афишировать, а шаг изменений всегда невелик, так как слишком резкие движения, которые могут привести к снижению курса валюты на рынке, приведут к обесценению резервов, которые еще номинированы в данной валюте. 

Последний раз, когда страны-экспортеры нефти снижали долю доллара в конце 2003 года, курс европейской валюты по отношению к доллару вырос до исторического максимума. По оценкам МВФ, благодаря устойчивому росту топливных цен с 2002 года страны-экспортеры нефти смогли создать активное сальдо текущего платёжного баланса в полтриллиона долларов. Даже небольшое изменение валютной политики этих стран может крайне негативно сказаться на курсе доллара по отношению к другим мировым валютам. 

В России тем временем доллар начинает отыгрываться за свое затяжное падение. Курс американской валюты по отношению к рублю вырос в пятницу на четыре копейки, а в понедельник прибавил еще шесть, повысившись до уровня полуторанедельного максимума - 26,3 рубля. Основной причиной этому, по мнению экспертов, послужило укрепление позиций доллара на мировом валютном рынке. Его потенциал еще не исчерпан, уверяют эксперты. Курс евро в начале недели опустился до уровня 34,66 рубля.
13.123.2006. Проверка Банка России связана с расследованием убийства зампреда Козлова 

Пресса в среду комментирует сенсационное объявление Минфина о том, что Генпрокуратура проверяет Центробанк. Все обозреватели указывают, что эта проверка прикрывает ЦБ от ревизоров Счетной палаты, которой ранее воспротивился глава финансового ведомства Алексей Кудрин. А "Время новостей""Коммерсант" и  со ссылкой на источники в Генпрокуратуре утверждают, что проверка могла стать результатом обстоятельств, вскрывшихся при расследовании убийства Андрея Козлова. 

Как пояснил "Коммерсанту" один из сотрудников Генпрокуратуры, "наше ведомство могло войти в ЦБ только при наличии какого-либо уголовного дела". Что именно и в связи с каким делом проверяет Генпрокуратура в ЦБ ни в самом банке, ни в Генпрокуратуре не комментируют. Но сразу несколько источников в правоохранительных органах рассказали, что проверки Генпрокуратуры в ЦБ начались в ходе расследования дела об убийстве первого зампреда ЦБ Андрея Козлова. Источники говорят, что уже после выемок и допросов, напрямую связанных с делом господина Козлова, следователи несколько раз приходили в ЦБ и изымали документы, связанные с проблемными банками. 

Защитились от проверки Счетной палаты 

Формулировки в сообщении Минфина звучат сенсационно: прокуратура никогда комплексно не проверяла, соблюдает ли регулятор российской банковской системы банковское законодательство. Даже расследование обстоятельств кризиса 1998 года не имело такого статуса (напомним, что это расследование длилось несколько лет, а единственным виновным был признан замначальника ГУ ЦБ по Москве Александр Алексеев; по большинству эпизодов дело было закрыто). 

Не исключено, что таким образом глава Минфина Алексей Кудрин защищается от попыток главы СП Сергея Степашина проверить, как ЦБ и Минфин управляют средствами Стабилизационного фонда, полагает РБК daily. 

О предыстории конфликта напоминает "Время новостей". 

Противостояние между Сергеем Степашиным и Алексеем Кудриным началось после того как в прошлую среду НБС, возглавляемый министром финансов, отказал Счетной палате в праве проверять Центробанк. Кудрин сначала объяснял решение НБС техническими причинами - мол, предложение, поступившее от аудитора, было неверно составлено. В ответ глава Счетной палаты заявил, что "все было по закону", и напомнил, что еще в ноябре отправил президенту Путину письмо, где объяснял необходимость проверить деятельность Центробанка в связи с убийством в сентябре первого заместителя председателя ЦБ Андрея Козлова. Последующие заявления министра о том, что в дальнейшем НБС может разрешить Счетной палате проверить банковского регулятора, видимо, не удовлетворили Степашина. Не исключено, что это и стало причиной появления вчера более подробных объяснений. 

Вполне возможно, что, публикуя вчера заявление о комплексной проверке ЦБ Генпрокуратурой, Минфин преследовал цель всего лишь несколько охладить служебное рвение Счетной палаты, дав понять, что Банком России уже занимаются самые главные проверяющие ведомства. Между тем вряд ли в Минфине не отдавали себе отчета в том, что подобная огласка может бросить тень на деятельность и авторитет Центробанка. Это прекрасно понимают и в ЦБ. Вчера сотрудники Банка России в неофициальных беседах выражали "удивление" и "сожаление" в связи с появлением пресс-релиза Минфина.
Генпрокуратура пошла во банк

13.12.2006. Вместе с ней Центробанк проверяют Минфин и ФСФМ

Вчера Министерство финансов распространило заявление, из которого следует, что в настоящее время Генпрокуратура проводит проверку Банка России, причем проверка эта проводится совместно с Федеральной службой по финансовому мониторингу (ФСФМ) и собственно Минфином. При этом в качестве причины появления этого заявления Минфин формально приводит необходимость ответа Счетной палате (СП) о нецелесообразности проведения проверки ею Банка России. Не исключено, что таким образом глава Минфина Алексей Кудрин защищается от попыток главы СП Сергея Степашина проверить, как ЦБ и Минфин управляют средствами Стабилизационного фонда. 

Появление в числе органов, проводящих проверку Банка России, Генпрокуратуры можно объяснить расследованием по делу об убийстве первого зампреда ЦБ Андрея Козлова. Не исключено, что этим же объясняется присутствие и ФСФМ: по одной из версий следствия заказ на убийство г-на Козлова был сделан кем-то из банкиров, специализировавшихся на отмывании денег. Однако появление Минфина среди организаций, проверяющих Банк России, выглядит нестандартно, поскольку управляет им все-таки Национальный банковский совет (НБС), а глава Банка России подчиняется напрямую президенту России. Не исключено, что появление среди проверяющих ЦБ Министерства финансов говорит о новом витке передела полномочий между ведомствами. 

В середине ноября Сергей Степашин заявил, что до конца года Счетная палата ожидает поручения Госдумы на проведение проверки финансово-хозяйственной деятельности ЦБ. Кроме того, по словам Сергея Степашина, после убийства первого зампреда ЦБ Андрея Козлова Счетная палата обратилась к президенту и правительству с просьбой проверить ЦБ «с точки зрения лицензирования». Соответствующие обращения Счетная палата уже направила председателю НБС Алексею Кудрину и председателю банковского комитета Госдумы Владиславу Резнику. 

Реакция Алексея Кудрина на заявление о необходимости проведения Счетной палатой проверки ЦБ была довольно резкой: выступая 8 декабря на заседании Совета Федерации, он назвал эту просьбу неадекватной. В ответ Сергей Степашин напомнил министру финансов о своей беседе с президентом России Владимиром Путиным и премьер-министром Михаилом Фрадковым по поводу проведения проверки Банка России. По словам Сергея Степашина, эту просьбу он изложил в письме на имя президента и получил положительную резолюцию. Однако еще до спора Сергея Степашина с Алексеем Кудриным члены НБС приняли решение о нецелесообразности проведения каких-либо проверок Банка России, в том числе Счетной палатой. При этом, как говорится во вчерашнем заявлении Минфина, это решение было принято всеми членами НБС, включая представителей администрации президента, Совета Федерации, Госдумы и правительства. 

Научный руководитель Высшей школы экономики Евгений Ясин подвергает сомнению полномочия Счетной палаты в отношении ЦБ: «Обе структуры подотчетны парламенту, и не очевидно, что Счетная палата вправе проверять ЦБ, который хотя и оперирует бюджетными средствами, но при этом не подотчетен правительству». Член НБС Павел Медведев сказал РБК daily, что лично он голосовал за то, чтобы «Счетная палата уточнила цель проведения проверки ЦБ. Когда я пойму, зачем конкретно Счетная палата собралась в ЦБ, тогда я поддержу Сергея Степашина». Отметим, что если Счетной палате для проверки Банка России нужно мотивированное суждение, то Генпрокуратуре, чтобы войти в ЦБ, достаточно дела об убийстве Андрея Козлова, а дальше могут возникнуть дела «по вновь открывшимся обстоятельствам». В пресс-службе Генпрокуратуры вчера отказались комментировать цели проверки. 

Заместитель директора Института социальных систем Дмитрий Бадовский согласен, что Минфин и Счетная палата придерживаются противоположных взглядов по поводу того, как должны управляться средства Стабфонда. «Если бы Счетная палата зашла в ЦБ, ее аудиторы обязательно сделали бы большой акцент именно на управлении Стабфондом. В связи с чем результатом проверки стала бы постановка вопроса о неправильном управлении Минфином Стабфондом», — отметил г-н Бадовский. По его мнению, ссылки на комплексную проверку ЦБ Генпрокуратурой являются для ведомства г-на Кудрина не чем иным, как средством защиты от нападок главы Счетной палаты. 

Источник РБК daily в правительстве заметил, что Сергей Степашин действительно сейчас предпринимает все попытки, чтобы его аудиторы получили доступ к материалам ЦБ: «Степашин крайне недоволен тем, как ЦБ и Минфин управляют Стабфондом, и надеется в ходе проверки получить сведения, подтверждающие его позицию. Другой источник РБК daily в правительстве считает, что вчерашнее заявление Минфина говорит о том, что скорее всего Минфину удалось согласовать с главой государства проведение проверки Банка России Счетной палатой после завершения проверки, проводимой Генпрокуратурой. 
13.12.2006. Прокуроры и финансисты

Проверяют Банк России

Публичный спор между министром финансов Алексеем Кудриным и главой Счетной палаты Сергеем Степашиным о том, нужно ли проверять деятельность Банка России, получил неожиданное продолжение. На сайте Минфина вчера было опубликовано официальное сообщение, где говорится о причинах, по которым ведомство г-на Степашина не может заняться ревизией ЦБ. «В настоящее время комплексную проверку соблюдения банковского законодательства в Банке России проводит Генеральная прокуратура с участием представителей правоохранительных органов, Минфина России и «Росфинмониторинга», -- говорится в пресс-релизе министерства, посвященном результатам прошедшего 6 декабря заседания Национального банковского совета. Другие проверки, счел НБС, целесообразно проводить лишь после завершения нынешней.
Формулировки в сообщении Минфина звучат сенсационно: прокуратура никогда комплексно не проверяла, соблюдает ли регулятор российской банковской системы банковское законодательство. Даже расследование обстоятельств кризиса 1998 года не имело такого статуса (напомним, что это расследование длилось несколько лет, а единственным виновным был признан замначальника ГУ ЦБ по Москве Александр Алексеев; по большинству эпизодов дело было закрыто).
В самой Генпрокуратуре «Времени новостей» вчера подтвердили связь проверки с убийством в сентябре первого заместителя председателя Центробанка Андрея Козлова. По данным источников газеты в ЦБ, следственная бригада, пришедшая на Неглинную после этого преступления, с тех пор не получала никакого «усиления». Однако вопрос о том, зачем Минфин подчеркнул комплексность проверки, да еще неделю спустя, остается. Вчера в ведомстве Алексея Кудрина получить комментарии не удалось.
Противостояние между Сергеем Степашиным и Алексеем Кудриным началось после того как в прошлую среду НБС, возглавляемый министром финансов, отказал Счетной палате в праве проверять Центробанк. Г-н Кудрин сначала объяснял решение НБС техническими причинами -- мол, предложение, поступившее от аудитора, было неверно составлено. В ответ глава Счетной палаты заявил, что «все было по закону», и напомнил, что еще в ноябре отправил президенту Путину письмо, где объяснял необходимость проверить деятельность Центробанка в связи с убийством в сентябре первого заместителя председателя ЦБ Андрея Козлова. Последующие заявления министра о том, что в дальнейшем НБС может разрешить Счетной палате проверить банковского регулятора, видимо, не удовлетворили г-на Степашина. Не исключено, что это и стало причиной появления вчера более подробных объяснений.
Вполне возможно, что, публикуя вчера заявление о комплексной проверке ЦБ Генпрокуратурой, Минфин преследовал цель всего лишь несколько охладить служебное рвение Счетной палаты, дав понять, что Банком России уже занимаются самые главные проверяющие ведомства. Между тем вряд ли в Минфине не отдавали себе отчета в том, что подобная огласка может бросить тень на деятельность и авторитет Центробанка. Это прекрасно понимают и в ЦБ. Вчера сотрудники Банка России в неофициальных беседах выражали «удивление» и «сожаление» в связи с появлением пресс-релиза Минфина. «На сайте ЦБ давно размещен пресс-релиз об итогах заседания НБС. Непонятно, зачем министерству нужно было выпускать свое сообщение спустя почти неделю после события», -- недоумевает собеседник газеты в ЦБ. Еще одна причина для беспокойства сотрудников ЦБ -- то, как именно Минфин объясняет деятельность Генпрокуратуры и других ведомств в Банке России. Ведь речь идет о «комплексной проверке соблюдения банковского законодательства в Банке России». «Одно дело, когда после убийства Андрея Козлова к нам пришли человек 30 из Генпрокуратуры расследовать обстоятельства гибели первого зампреда. Другое дело -- комплексная проверка», -- говорит собеседник газеты.
От официальных комментариев Банк России вчера отказался.
Как известно, сразу же после гибели г-на Козлова президент Путин провел экстренную встречу с банкирами и представителями правоохранительных органов, на которой распорядился создать межведомственную рабочую группу под кураторством Генпрокуратуры для усиления борьбы с преступлениями в банковском секторе. Примечательно, что недавно генпрокурор Юрий Чайка объявил о раскрытии убийства Андрея Козлова, пояснив, что исполнители преступления задержаны. Однако по существу дело до сих пор не раскрыто -- правоохранительные органы ищут заказчиков убийства, поэтому работа Генпрокуратуры в ЦБ продолжается. Участвуют в проверке, как это следует из заявления Минфина, и все те ведомства, которым Владимир Путин поручил бороться с преступлениями в банковской сфере.
«Пока мы проверяем только банковский надзор, которым руководил Андрей Козлов, -- рассказал «Времени новостей» источник в Генпрокуратуре. -- Впрочем, не исключено, что проверки будут продолжены и в отношении других направлений деятельности ЦБ». Помимо надзора за банками ЦБ также обладает такими функциями, как проведение кредитно-денежной политики, эмиссия наличных денег и организация наличного денежного обращения, управление золотовалютными резервами, установление правил бухгалтерского учета для кредитных организаций, осуществление валютного регулирования и валютного контроля. Отметим и то, что Центробанк является основным акционером Сбербанка, который планирует провести IPO на российском и международном рынке в феврале следующего года. Это размещение должно стать одним из самых значительных событий на рынке.
Как рассказали газете в ЦБ и Генпрокуратуре, неизвестно, как долго продлится нынешняя проверка. По словам члена НБС Анатолия Аксакова, проверка головного офиса ЦБ и его территориальных управлений ведется уже давно и связана она исключительно с убийством г-на Козлова. «Конечно, это заявление (Минфина. -- Ред.) может косвенно повлиять на репутацию Центробанка, однако я думаю, что авторитет регулятора не пострадает», -- ответил он на вопрос "Времени новостей".
По мнению главы Ассоциации российских банков Гарегина Тосуняна, многие силовые ведомства сейчас испытывают к ЦБ «очень нездоровый интерес». «Проверки Центробанка, -- сказал г-н Тосунян "Времени новостей", -- не вызывают у нас особой поддержки. АРБ считается одним из основных критиков ЦБ в банковском сообществе, но мы должны признать, что это одно из наиболее эффективных и хорошо работающих ведомств в России. А такие проверки, «под соусом Генпрокуратуры» вряд ли пойдут на пользу регулятору».
В то же время очевидно, что и без того не слишком крепкие политические позиции Банка России с проверкой Генпрокуратуры могут еще более ослабнуть.
В последний раз Генпрокуратура расследовала дело, связанное с ЦБ, весной прошлого года. Тогда депутаты Госдумы попросили прокуратуру выяснить причины утечки баз данных о банковских проводках. Возможно, эта информация была либо украдена, либо передана мошенникам из ЦБ. Позднее, правда, выяснилось, что большинство данных недостоверны. А результаты той проверки так и не были объявлены. 
21.12.2006. Центробанк отзывает лицензии у трех московских банков 

Центробанк отзывает лицензии у трех московских банков и в связи с закрытием ликвидирует дочерний банк "Альфа-Банка" в Татарстане. Департамент внешних и общественных связей Банка России сообщает, что в связи с неоднократными нарушениями банковского законодательства и правил отзываются лицензии у "Фабер-Банка", коммерческих банков "Мигрос" и "Инвестиционные и банковские продукты". 

Банки "Мигрос" и "Фабер" лишены лицензий в связи с неоднократным нарушением в течение одного года требований, предусмотренных законом "О противодействии легализации (отмыванию) доходов, полученных преступным путем, и финансированию терроризма". Более конкретные причины отзыва лицензий не сообщаются. 

По поводу банка "Инвестиционные и банковские продукты" сообщается, что эта кредитная организация допускала нарушения законодательства и нормативных актов Банка России о противодействии отмыванию преступных доходов. Так банк несвоевременно направил в Федеральную службу по финансовому мониторингу сообщения по более чем 130 операциям, подлежащим обязательному контролю, и не предоставляла необходимую информацию о своих клиентах. 

" В деятельности банка выявлено систематическое проведение его клиентами сомнительных операций - за семь месяцев 2006 года клиентом - физическим лицом АКБ "Инбанкпродукт" было совершено с банком конверсионных операций на сумму порядка 20 млрд рублей с финансовым результатом равным нулю; а также за три месяца 2006 года клиентами было проведено через банк сомнительных платежей на сумму 3,2 млрд рублей", - говорится в официальном сообщении Центробанка. 

Во всех трех банках назначена временная администрация. 

Также сообщается, что 20 декабря аннулирована лицензия на осуществление банковских операций у кредитной организации "Альфа-Банк-Казань" - дочерней структуры "Альфа-Банка". Лицензия аннулирована в связи с ликвидацией компании по решению руководства организации. "Альфа-Банк-Казань" не допускает нарушений действующего законодательства. По представленным банком данным имущества кредитной организации достаточно для удовлетворения оставшихся требований.
28.12.2006. ЦБ расширил перечень бумаг для РЕПО

Центробанк принял решение о расширении перечня бумаг, принимаемых в качестве обеспечения при заключении сделок прямого РЕПО. В список обеспечения включены облигации ЕБРР, облигации Самарской области 2006 г., облигации ВТБ и облигации Агентства по ипотечному жилищному кредитованию.

28.12.2006. Последний "Форпост"

Более полусотни банков лишены работы в уходящем году

Вчера Банк России отозвал лицензии у подмосковного Ринк-банка и московского банка "Форпост". Таким образом, московские банки продолжают лидировать в годовом списке, который за три дня до Нового года уже вырос до 54 "банкротов".
Решение о применении "крайней меры воздействия" Центробанк объясняет традиционно - неисполнением банковского законодательства и нормативных актов ЦБ, а также неоднократными нарушениями, связанными с отмыванием преступных доходов. 

По информации ЦБ, Ринк-банк несвоевременно сообщал об операциях, подлежащих обязательному контролю, не соблюдал правил ведения бухгалтерского учета и представлял недостоверную отчетность. Причем нарушения носили "повторный характер". 

Банк "Форпост" в течение последних полутора лет совершил клиентских операций, "имеющих признаки сомнительных сделок", на сумму более 39 млрд. рублей. В оба банка назначена временная администрация до назначения конкурсного управляющего, который будет проводить процедуру банкротства. Банк "Форпост" является участником системы страхования банковских вкладов и имеет клиентов - физических лиц, которым, в соответствии с законом, будет выплачиваться компенсация.
28.12.2006. ЦБ усиливает борьбу с отмыванием

«Грязных» банков выявлено в три раза больше 

Вчера Банк России сообщил об отзыве лицензий у банка «Форпост» и Ринк-Банка за «отмывание» денег, полученных преступных путем. Похоже, что борьба с отмыванием становится одной из первоочередных задач контрольно-финансовых органов. Так, вчера Росфинмониторинг и МВД России сообщили о том, что готовы инициировать внесение поправок в российское законодательство, которые позволят банкам временно замораживать счета компаний, подозреваемых в отмывании преступных доходов.
За нарушение этого закона в 2006 году Банк России отозвал лицензии у 49 банков, всего же лицензии потеряли 56 кредитных организаций. В 2005 году лицензий лишились всего 35 банков, из них за нарушение антиотмывочного закона всего 14 банков.

«С моей точки зрения, либо банки стали больше нарушать законодательство, либо Банк России стал лучше работать», — говорит председатель банковского комитета Госдумы Владислав Резник. Его первый заместитель Павел Медведев полагает, что банковский надзор улучшается. «Банкиры поняли, что сегодняшний надзор — это всерьез и надолго, в отличие от того надзора, который был десять лет назад, когда можно было рисовать капиталы и указывать в отчетности данные, которых нет у банка. Сейчас это просто невозможно», — считает г-н Медведев.

За прошедший год финансовые власти и законодатели выдвинули несколько инициатив, направленных на пресечение деятельности, связанной с отмыванием преступных доходов. Одна из них — ввести запрет на занятие профессиональной деятельностью для тех банкиров, которых уличили в «отмывочной» деятельности. Депутаты уже рекомендовали принять соответствующую поправку к закону о противодействии легализации.

Кроме того, чиновники предложили разрешить банкам временно (на 45 дней) замораживать банковские счета компаний, подозреваемых в отмывании преступных доходов. В обозримом будущем эта мера может быть узаконена. Как сообщила вчера пресс-служба департамента экономической безопасности МВД, министерство совместно с Росфинмониторингом готово выступить с соответствующей законодательной инициативой.

Помимо этого банкирам, возможно, разрешат вообще отказывать в открытии счета или закрывать счет в случае подозрения клиентов в совершении незаконных операций. Сейчас банки не могут этого сделать, даже если у них есть веские основания подозревать лицо в проведении незаконных операций. Банковское сообщество давно добивается принятия такого закона. «Я думаю, что эти предложения банковского сообщества могут быть поддержаны», — заявил недавно глава Росфинмониторинга Виктор Зубков.

Остаются и другие пробелы, препятствующие борьбе с отмыванием грязных денег. «До сих пор не создана база украденных, утерянных паспортов и бланков паспортов, доступная для кредитных организаций и налоговых органов. Несмотря на то что в законе об отмывании есть указание создать такую базу, она по каким-то неясным причинам до сих пор не создана», — отмечает Павел Медведев.

Аналитики полагают, что предпринятые в этом и намеченные на следующий год меры по борьбе с отмыванием положительно скажутся на развитии российской банковской системы. «Предложенные финансовыми властями инициативы полезны для банковского сектора, — полагает аналитик ИГ «АТОН» Рустам Боташев. — Банковская система должна быть прозрачной. И если из 1200 кредитных организаций какое-то количество банков непрозрачны и сомнительны, то им лучше либо исправиться, либо уйти с рынка». Однако аналитик ИК «Брокеркредитсервис» Денис Мухин считает, что, «для того чтобы не пострадали честные банки, необходимо, чтобы надзорные меры нельзя было использовать для оказания давления на них».
4. Российские банки и персоналии банковского сообщества
АЛЬФА-БАНК

4.12.2006. Оборонка на двоих. Альфа-банк и “Рособоронэкспорт” создали СП

Альфа-банк и “Рособоронэкспорт” решили заняться увеличением капитализации оборонных предприятий. Они создали на паритетных началах СП “Патриот Капитал”, которое поможет повысить стоимость предприятий, подконтрольных “Рособоронэкспорту”. Также СП будет помогать государству сохранить контроль над предприятиями этой отрасли после акционирования ФГУПов.

Активы группы “Альфа-банк” на конец первого полугодия 2006 г.- $12,3 млрд, чистая прибыль — $114,7 млн (по итогам 2005 г. — $180,6 млн). “Оборонреформпроект” — “дочка” “Оборонимпэкса”, создана в феврале 2006 г. Занимается выработкой мер по предотвращению недружественных поглощений, подготовкой и реализацией антикризисных программ для предприятий ОПК.
Альфа-банк и одна из “внучек” “Рособоронэкспорта” — НПО “Оборонреформпроект” объявили вчера об учреждении на паритетных началах ООО “Патриот Капитал” с уставным капиталом 400 млн руб. Оно будет принимать участие в оптимизации финансовой деятельности, реструктуризации задолженности, доверительном управлении активами государства в сфере ОПК и к тому же оказывать помощь в противодействии рейдерским атакам, передал через пресс-службу старший вице-президент Альфа-банка Александр Бугаевский. Также, по его словам, Альфа-банк будет привлекать инвестиции для развития и реконструкции этих предприятий. Сколько денег и на каких условиях Альфа-банк готов выделить на эти цели, Бугаевский не уточнил.

Со своими активами “Рособоронэкспорт” до сих пор справлялся собственными силами. Среди них — “Мотовилихинские заводы” (контролирует 25% плюс 1 акция, производит артиллерию и буровые установки) и “Оборонпром” (объединяет КБ Миля и Камова, Московский, Улан-Удэнский и Казанский вертолетные заводы). Год назад менеджерской команде “Рособоронэкспорта” Кремль поручил управление “АвтоВАЗом”, а недавно ФГУП стал владельцем титановой корпорации “ВСМПО-Ависма”. Но “Патриот Капитал” будет заниматься другими активами. В рамках федеральной программы по развитию и реформированию ОПК до 2010 г. планируется создать 40-45 вертикально-интегрированных холдингов, в состав которых войдут около 46% предприятий, указанных в сводном реестре ОПК, напоминают в пресс-релизе партнеры. “Большинство предприятий — ФГУПы, — говорит гендиректор "Оборонреформпроекта" Александр Черников. — Их будут акционировать, причем так, чтобы при этом государство не потеряло свой контроль, в том числе и финансовый. В этом опыт Альфа-банка неоценим”.

Сам “Рособоронэкспорт” уже сейчас пытается объединить в единый холдинг производителей средств радиоэлектронной борьбы, проявляет интерес к созданию холдинга в кораблестроении и авиадвигателестроении, говорит источник, близкий к “Роспрому”. Также “ФГУП работает над созданием бронетанкового холдинга”, говорит сотрудник одного из бронетанковых предприятий. А пример “АвтоВАЗа” показал, что ФГУП испытывает дефицит управленческих кадров, замечает эксперт “ПИР-центра” Вадим Козюлин. Поэтому “Рособоронэкспорту”, превращающемуся из торговца оружием в многопрофильный холдинг, действительно нужен помощник в управлении активами, считает директор Центра анализа стратегии и технологии Руслан Пухов.

Менеджеры российских инвестбанков (“Атон”, “Тройка Диалог”, “Ренессанс Капитал”) не слышали, чтобы “Рособоронэкспорт” объявлял какой-либо конкурс по выбору консультанта. Но управляющий партнер компании New Russia Growth Capital Advisers Алексей Панферов полагает, что этот проект интересен инвестбанкирам. “Рособоронэкспорт” — крупная компания, а это означает большие вознаграждения“, — замечает он. Кто будет руководить “Патриот Капиталом”, в “Рособоронэкспорте” и Альфа-банке не говорят. Менеджер одного из оборонно-промышленных предприятий слышал, что “Патриот Капитал” создается под зампреда ВТБ Игоря Завьялова, который вскоре может покинуть банк. Завьялов курирует отношения с ОПК и “Рособоронэкспортом” и является одним из наиболее близких к гендиректору “Рособоронэкспорту” Сергею Чемезову финансистов. Об этом слышал и сотрудник банка.

ВСЕ ДЛЯ ГОСУДАРСТВА 

“Рособоронэкспорт” не первая госструктура, с которой сотрудничает Альфа-банк. В ноябре он подписал соглашение об организации финансирования программ развития атомной промышленности и энергетики с Росатомом. Аналогичное соглашение было подписано с Минтрансом. “Рособоронэкспорт” из частных банков уже сотрудничает с “Тройкой Диалог”.
Ушел по-английски

13.12.2006. Как Альфа-банк раскрывает владельцев

Желающие узнать владельцев Альфа-банка должны владеть английским языком. Информацию о своих бенефициарах крупнейший частный банк России раскрывает только на англоязычной версии своего сайта. На русскоязычной же по-прежнему значится лишь “АБ Холдинг”. Исчерпывающую информацию о владельцах банка “Ведомости” нашли в меморандуме к выпуску его еврооблигаций, также на английском языке. Оказалось, что Михаил Фридман, Герман Хан, Алексей Кузьмичев, Петр Авен, Алекс Кнастер и Андрей Косогов, выкупили у Александра Толчинского 1% акций банка.

Альфа-банк основан в 1991 г. По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 октября 2006 г. активы банка составили 298,8 млрд руб., собственный капитал — 27,6 млрд руб., доналоговая прибыль — 3,7 млрд руб., частные депозиты — 42,5 млрд.
Альфа-банк раскрывал своих владельцев постепенно. Прошлой осенью председатель консорциума “Альфа-Групп” и председатель совета директоров Альфа-банка Михаил Фридман заявил, что его доля в “Альфа-групп” с оставляет около 40%, а одним из его партнеров является исполнительный директор ТНК-BP Герман Хан. Вскоре в меморандуме к выпуску облигаций Альфа-банка был назван их партнер — Алексей Кузьмичев, председатель совета директоров “Альфа-Эко”, а втроем они владели 77% капитала банка: Фридман — 36,1%, Хан — 23% и Кузмичев — 17,9%. Они могут избрать всех директоров банка и определять решения по большинству вопросов, определяемых акционерами.

В феврале 14%-ный пакет признал за собой президент Альфа-банка Петр Авен. Но остальных владельцев банк предпочитал держать в тени.

“Ведомости” обнаружили полный список владельцев Альфа-банка в предварительном проспекте эмиссии пятилетних его еврооблигаций, обеспеченных будущими денежными потоками. Кроме Фридмана, Хана, Кузьмичева и Авена ими оказались основатель инвестфонда Pamplona Capital, бывший топ-менеджер Альфа-банка Алекс Кнастер и член совета директоров Alfa Capital Partners и председатель инвестиционного комитета банка, Андрей Косогов.

За прошедшие месяцы доли крупнейших акционеров подросли. Фридману теперь принадлежит 36,47% акций ABH Holding — головной компании банка, Хану — 23,27%, Кузьмичеву — 18,12%. Точные доли остальных владельцев банк раскрыл впервые: Авену принадлежит 13,76%, Кнастеру — 4,3%, Косогову — 4,08%.

Раньше источник в банке называл еще одного бенефициара ABH Holding с долей 1% — члена инвестиционного комитета Alfa Capital Partners, cоветника правления Альфа-банка Александра Толчинского. По словам источника в Альфа-банке, Толчинский участвовал в подготовке ряда телекоммуникационных проектов “Альфы”, в частности, покупки 13,2% акций турецкого сотового оператора Turkcell.

“Толчинский вышел из состава акционеров [банка] осенью 2006 г., в результате доля оставшихся шести акционеров слегка увеличилась”, — рассказала Директор по связям с инвесторами Альфа-банка Елена Ершова. Она не уточнила почему Толчинский расстался со своим пакетом, но уверила, что он продолжит работу и в банке, и в Alfa Capital Partners. Сам Толчинский, через сотрудника пресс-службы Alfa Capital Partners, вчера отказался от комментариев.

Что касается доли Авена, то она не снижалась, просто “раньше он ее всегда округлял”, добавила Ершова. Авен это подтвердил. По его словам, после выхода Толчинского из числа акционеров, все владельцы пропорционально увеличили свои доли. По словам Авена, вхождение новых акционеров не планируется.

Альфа-банк полностью обнародовал структуру собственности еще в апреле 2006 г. на своем Интернет-сайте, уверяет Ершова. Правда, только на его англоязычной версии. Вчера эта информация по-прежнему там была, и Толчинский в числе акционеров не указывался. В русской версии крупнейшим акционером банка по-прежнему является московское ОАО “АБ Холдинг”, которое владеет 99,74% акций банка.

Англоязычный сайт больше рассчитан на иностранных инвесторов, а русская версия скорее отвечает интересам розничных клиентов, для которых гораздо важнее подробное описание услуг банка, поясняет представитель Альфа-банка. “В проспекте эмиссии, выпущенном в марте 2006 г., были раскрыты только крупнейшие собственники — именно эти сведения были запрошены юристами иностранных банков”, — говорит Ершова. И добавляет, что “эти же юристы решили”, что раз на сайте предоставлена информация по всем собственникам, то и в проспекте должна быть аналогичная информация. Именно поэтому сейчас Альфа раскрыл ее в меморандуме.
15.12.2006. Новые покупки Кнастера

Фонд, пайщиком которого являются выходцы из “Альфы”, приобрел три актива за рубежом

Бывший главный управляющий директор и совладелец Альфа-банка Алекс Кнастер — разносторонний инвестор. За последнее время основанный им фонд Pamplona приобрел производителя керамики, автозапчастей и синтетических тканей в Британии, Голландии и Чехии.
Лондонская Pamplona Capital Management создана в начале 2005 г. совладельцем и бывшим главным управляющим директором Альфа-банка Алексом Кнастером. Управляет тремя фондами размером свыше $1 млрд, зарегистрированными на Каймановых островах, основными инвесторами которых являются совладельцы “Альфы”

В середине прошлого года Pamplona Capital Management получила в управление три инвестфонда размером свыше $1 млрд. Это деньги “международных инвесторов”, говорил тогда Кнастер. Но крупнейшим из них пока является “Альфа-групп”. “Я создаю за рубежом платформу для инвестиций, которые не связаны с колебаниями [российского] рынка”, — рисовал стратегию Pamplona банкир.

Разнообразие инвестиций Кнастера впечатляет. Первой его сделкой стала покупка в прошлом году скандинавского автоперевозчика жидких химикатов ADR-Haanpaa. Летом фонд прямых инвестиций, управляемый Pamplona, выкупил контрольный пакет немецкой Amor Group, управляющей сетью из примерно 600 ювелирных магазинов. А сейчас, как рассказал “Ведомостям” Кнастер, фонд готовится закрыть сделку по выкупу у британской Johnson Matthey, крупнейшего дистрибутора металлов платиновой группы, подразделения, специализирующегося на производстве материалов для керамической и сантехнической промышленности. Вчера Johnson Matthey объявила, что сделка будет завершена в конце февраля — после получения одобрения со стороны европейских регуляторов, а ее сумма составит около 226 млн евро ($298 млн).

Еще один актуальный проект Pamplona — объединение купленной в начале года немецкой компании Otto Sauer Achsenfabric (SAF) c голландской The Holland Group. Обе выпускают автокомпоненты: оси, прицепные устройства, подъемные механизмы и ходовые части для грузовиков, тракторов и прицепов. Их слияние, говорится в пресс-релизе SAF, позволит создать “по-настоящему глобального поставщика” этой продукции, объединяющего 26 предприятий по всему миру. Годовой оборот SAF-Holland Group приблизится к 750 млн евро, а фонду Pamplona, по словам Кнастера, будет принадлежать более 60% акций.

Вчера же завершилось IPO еще одной компании, купленной фондом прямых инвестиций Pamplona. Это чешская Pegas Nonwovens, специализирующаяся на производстве нетканых синтетических тканей и суперабсорбентов, которые используются, в частности, для производства подгузников. 97,5% этой компании Pamplona купила около года назад примерно за $190 млн, из которых собственными были лишь $40 млн, рассказывает источник, близкий к Pegas Nonwovens. А для IPO на биржах в Варшаве и Праге ее стоимость была оценена уже в $267-335 млн. В общей сложности — с учетом опциона для андеррайтеров — компания продаст около 56% от нового уставного капитала (5,3 млн шт.), 38% из которых — акции допэмиссии. Вчера поздно вечером закрывалась книга заявок. По данным источников Reuters, сделка была закрыта по верхней границе диапазона. Если так, в ходе IPO компания привлекла около $188 млн, порядка $116 млн из которых заработала Pamplona.

Сейчас размер фонда прямых инвестиций Pamplona составляет около $500 млн. “К концу 2007 г. мы выберем около 80%, а дальше будем поддерживать качество инвестиций и собирать новый фонд, — делится планами банкир. — И если все будет складываться так же удачно, как сейчас, он будет раза в 2-3 больше”.

Фонды прямых российских инвестиций за рубежом можно пересчитать по пальцам, замечает международный финансовый консультант Исаак Беккер, участники этих фондов обычно инвестируют не бизнес-капитал, а часть заработанных сбережений. Это инвестиции не для любителей, они достаточно рискованны и требуют досконального знания тех рынков, в которые вкладываются, предупреждает Беккер. По словам Кнастера, активы для поглощения фонд покупает по принципу: хорошее финансовое состояние компании и разумная цена. “Мы помогаем развивать бизнес, а потом выходим из него с прибылью, — говорит он. — Убыточные активы не берем, ведь у нас нет команды управленцев для того, чтобы выводить их из кризиса”.

БАНК МОСКВЫ

4.12.2006. Банк Москвы усилился за счет «Альфы»

Переманив бывшего гендиректора УК «Альфа-Капитал» 

Как стало известно РБК daily, на пост заместителя гендиректора УК Банка Москвы по правовым вопросам назначена Валерия Данильченко. Ранее она занимала пост гендиректора в УК «Альфа-Капитал». По мнению аналитиков, переход Валерии Данильченко в другую компанию мог быть связан с приходом в УК «Альфа-Капитал» новой команды топ-менеджеров во главе с Михаилом Хабаровым. 

Как рассказала РБК daily гендиректор УК Банка Москвы Елена Касьянова, предложение Валерии Данильченко было сделано еще летом. «Нас привлекло то, что у нее есть серьезный опыт и знания юридических аспектов международных рынков капитала, поскольку в числе наших планов вывод своих продуктов за рубеж», — пояснила г-жа Касьянова. При этом она подчеркнула, что речь идет не о создании офшорных компаний, а о выводе на международные рынки российских ПИФов под управлением УК Банка Москвы. Валерия Данильченко говорит, что на ее решение перейти в УК Банка Москвы прежде всего повлияла оценка перспектив развития бизнеса этой компании. «Кроме того, мне предложили неплохой компенсационный пакет», — призналась г-жа Данильченко. Валерия Данильченко проработала в УК «Альфа-Капитал» свыше шести лет, в июне 2006 года стала гендиректором компании, сменив на этом посту Александра Пчелинцева. 

«После прихода Михаила Хабарова на пост гендиректора Валерия Данильченко получила должность директора по правовым вопросам, и, очевидно, это сказалось на их взаимоотношениях», — уверяет один из бывших менеджеров компании. В УК «Альфа-Капитал» от комментариев отказались. 

Однако исполнительный вице-президент Газпромбанка Анатолий Милюков (до февраля 2006 года — главный управляющий директор «Альфа-Капитала») говорит: «Оставаясь какое-то время на посту генерального директора, г-жа Данильченко фактически делала большое одолжение компании «Альфа-Капитал», и я не думаю, что она планировала уйти из сферы права, где является одним из ведущих специалистов на рынке ценных бумаг, на административную должность». Любопытно, что переход в УК Банка Москвы Валерии Данильченко состоялся как раз накануне распределения опционов среди топ-менеджеров «Альфа-Капитал». Как рассказал РБК daily гендиректор УК «Альфа-Капитал» Михаил Хабаров, на следующей неделе совет директоров должен принять решение относительно схемы и распределения долей акций среди менеджеров: «Предполагается, что 25% акций компании будет распределено между 20 менеджерами». Впрочем, аналитики сомневаются, что предполагаемая раздача опционов могла повлиять на решение Валерии Данильченко. «Об опционе речи идти не может, поскольку «Альфа-Капитал» — это общество с ограниченной ответственностью, а значит, речь идет об обычном бонусе», — пояснил на условиях анонимности один из участников рынка. 
13.12.2006. Банк Москвы планирует приобрести сербский Agrobanka

Национальный банк Сербии разрешил Банку Москвы приобрести Agrobanka, говорится в сообщении правительства Сербии по итогам встречи министра экономики Сербии Предрага Бубало с главой МЧС РФ Сергеем Шойгу в Москве. 

Бубало и Шойгу являются сопредседателями российско-сербской межправительственной комиссии по торгово-экономическому сотрудничеству. 

В группу Банка Москвы, кроме головного московского банка, входят дочерние банки в странах Балтии, в Белоруссии, на Украине.
21.12.2006.  Банк Москвы метит в тройку

УК «Банк Москвы» хочет войти в число лидеров по активам ПИФов 

Вчера руководство УК «Банк Москвы» заявило о своих стратегических планах на 2007 год и прогнозах развития рынка коллективных инвестиций. По мнению аналитиков компании, рост рынка ПИФов позволит компании в следующем году удвоить активы своих паевых фондов и войти в тройку лидеров. Участники рынка считают эту задачу трудновыполнимой. 

Вчера гендиректор УК «Банк Москвы» Елена Касьянова заявила, что темпы прироста активов ПИФов под управлением компании в этом году позволяют надеяться, что в 2007 году она сможет войти в тройку лидеров по размеру СЧА открытых и интервальных фондов. По данным компании, сейчас активы ПИФов составляют почти 7 млрд руб., увеличившись с начала года в четыре раза. В итоге УК «Банк Москвы» прочно утвердилась на верхних строчках рейтингов, уступая лишь трем игрокам: УК «Альфа Капитал», УК «Тройка Диалог» и УК «УРАЛСИБ». Согласно последнему рэнкингу Investfunds (на 20.09.2006), ближайшим конкурентом по активам открытых и интервальных ПИФов УК «Банк Москвы» является УК «Альфа-Капитал», суммарная СЧА фондов которой на эту дату составляла 6,99 млрд руб. Активы розничных ПИФов УК «Тройка Диалог» и УК «УРАЛСИБ» составляли 23,3 и 31,2 млрд руб. соответственно. Таким образом, чтобы попасть в тройку ведущих операторов рынка Банку Москвы достаточно опередить «Альфа-Капитал». По словам представителей компании это вполне реальная задача, учитывая, что по объему привлечения ПИФы Банка Москвы (на 30 ноября 2006 г.) заняли второе место, уступив только ПИФам компании «Тройка Диалог», которая за это время привлекла 12,6 млрд руб. Объем привлечения в ПИФы УК «УРАЛСИБ» на эту дату составил всего 1,94 млрд руб. 

Ожидаемый рост рынка в следующем году будет ниже, чем в 2006-м, однако в УК «Банк Москвы» рассчитывают привлечь дополнительных пайщиков не только за счет расширения сети продаж, но и показывая более высокую по сравнению со среднерыночными показателями доходность. «В целом ПИФы акций могут показать в следующем году доходность порядка 25—30%, а вложения в отраслевые фонды способны принести свыше 30%», — заявил вчера начальник аналитического департамента Банка Москвы Кирилл Тремасов. В линейке компании сейчас четыре отраслевых фонда. По мнению г-на Тремасова, более долгосрочные вложения сейчас имеет смысл делать в фонды, инвестирующие в акции компаний электроэнергетики, металлургии и нефтегазовой промышленности. А вот финансовый сектор может, напротив, разочаровать пайщиков, поскольку акции многих банков, по мнению аналитиков Банка Москвы, сейчас существенно переоценены. «Здесь, как и в телекоммуникационном секторе, высока спекулятивная составляющая, поэтому вкладчик должен следить за тем, чтобы вовремя выйти, — поясняет Кирилл Тремасов. 

По мнению участников рынка, даже с учетом большой сети продаж УК «Банк Москвы», которая сейчас насчитывает 193 агентских пункта, потеснить лидеров рынка в следующем году компании будет достаточно сложно. «Вряд ли в УК «Банк Москвы» серьезно рассчитывают на лидерство, хотя в этом году им удалось построить масштабную сеть продаж», — говорит заместитель гендиректора УК «УРАЛСИБ» Александра Водовозова. По ее словам, учитывая даже сегодняшние показатели СЧА открытых и интервальных фондов под управлением УК «УРАЛСИБ», УК «Банк Москвы» вряд ли сумеет выйти в лидеры. «Тем более что в наших планах привлечь в следующем году еще миллиард долларов, используя собственные ритейловые сети», — заявила г-жа Водовозова. Как полагает вице-президент УК «Тройка Диалог» Андрей Звездочкин, число офисов продаж еще не гарантирует высоких объемов привлечения. «Мы делаем ставку на качество обслуживания клиентов и профессионализм инвестиционных консультантов, что в этом году позволило привлечь на рынке более 750 млн долл.», — говорит г-н Звездочкин. По его словам, в следующем году компания намерена в четыре раза увеличить число инвестконсультантов, что позволит сохранить позиции на рынке. А гендиректор УК «Альфа-Капитал» Михаил Хабаров признает, что в этом году успехи его компании по привлечению были достаточно скромными, что связано с кадровыми пертурбациями. «Однако сеть Альфа-Банка остается одной из самых мощных: сейчас в ней более 200 филиалов. И в следующем году, используя этот и другие каналы продаж, мы намерены привлечь не менее 350 млн долл.», — заявил Михаил Хабаров. 

БАШЭКОНОМБАНК

13.12.2006. Сенатор купил треть Башэкономбанка

Примерно за 2 млн долларов

Вчера Башэкономбанк сообщил, что обладателем 30,3% его акций стал сенатор Глеб Фетисов. Но поскольку по законодательству г-н Фетисов, являясь членом Совета Федерации, не имеет права принимать участие в оперативном управлении банком, он передал купленный пакет акций Башэкономбанка в доверительное управление банку «Губернский», который, по мнению участников рынка, также принадлежит ему. 

Как сообщил вчера Башэкономбанк, пакет в размере 30,3% его акций приобретен представителем Воронежской области в Совете Федерации Глебом Фетисовым. Ранее желание приобрести Башэкономбанк г-н Фетисов объяснял намерением развивать ипотечный бизнес. Как тогда пообещал сенатор, в течение пяти ближайших лет в развитие бизнеса Башэкономбанка будет вложено порядка 5 млрд руб., «чтобы превратить его в крупный ипотечный розничный банк». Напомним, что в августе этого года, предполагалось, что контрольный пакет акций (50% плюс одна акция) Башэкономбанка будет полностью продан банку «Губернский». Тогда же принадлежащий г-ну Фетисову банк «Губернский» приобрел 18,38% акций башкирской кредитной организации. 

Вчера комментировать приобретение акций Башэкономбанка Глеб Фетисов не стал, сославшись на плохое самочувствие. В то же время председатель правления «Губернского» Виктор Соломин сообщил РБК daily, что его банку в доверительное управление будут переданы 30,3% акций Башэкономбанка, принадлежащие в настоящий момент г-ну Фетисову. «Такая структура сделки была определена условиями соглашения между продавцом и покупателем, — пояснил Виктор Соломин. — К тому же, согласно законодательству, сенатор не может участвовать в оперативном управлении коммерческой организацией». При этом г-н Соломин отметил, что «мы выполняем планы по фондированию Башэкономбанка и в настоящий момент он не испытывает недостатка в ресурсах». 

Прежние и новые акционеры Башэкономбанка стоимость сделки по покупке/продаже 30,3% акций не раскрыли. На 1 октября 2006 года собственные средства Башэкономбанка составляли 193,25 млн руб. Таким образом, пакет в 30,3% акций можно оценить минимум в 58,55 млн руб. (2,23 млн долл.). По расчетам аналитика ИК «Файненшл Бридж» Ольги Шкред, весь Башэкономбанк можно оценить в 14,5—18,3 млн долл. «Таким образом, рыночная стоимость пакета акций 30,3% может составить порядка 4,4—5,5 млн долл.», — предполагает Ольга Шкред. 

Между тем, по мнению вице-президента по развитию бизнеса банка «ДельтаКредит» Аллы Цытович, занять лидирующие позиции на ипотечном рынке банку «Губернский» и Башэкономбанку в ближайшее время, как об этом заявляют акционеры, вряд ли удастся. «Мы рады, что они диверсифицируют бизнес, однако серьезным игроком в ближайший год этот банк не станет, так как первая десятка игроков очень плотно сидит на своих местах», — прокомментировала Алла Цытович. 

ВНЕШТОРГБАНК – ВТБ
1.12.2006. Президент ВТБ Андрей Костин призвал Сбербанк действовать сообща при грядущих размещениях выпусков акций, поскольку они предназначены одним и те же группам инвесторов. ВТБ планирует IPO на $4 млрд, а “Сбер” — публичное размещение акций на сумму до $8,75 млрд. “Мы должны сначала получить решение <...>, а затем сесть за стол переговоров и обсудить все вопросы. Уверен, что мы достигнем компромисса”, — цитирует Костина “Интерфакс”. Решение по обоим госбанкам во многом зависит от позиции правительства. IPO ВТБ невозможно без указа президента об исключении банка из числа стратегических предприятий, в которых запрещено размывать госдолю. Но на проекте этого указа нет визы премьера, который хочет обсудить предстоящее размещение и стратегию ВТБ в начале декабря. Допэмиссия Сбербанка не одобрена наблюдательным советом из-за того, что входящие в него министры финансов и экономического развития решили подробнее изучить способ ее размещения. Судя по всему, неожиданная заминка Сбербанка дает надежду Костину на то, что бумаги ВТБ появятся на рынке раньше. Ради этого ВТБ может отложить и объединение с Промстройбанком (ПСБ). “Проведение IPO возможно как в полной интеграции с ПСБ, так и без нее, важно, когда будет подписан указ”, — говорит Костин, называющий запланированное на май IPO приоритетным.
1.12.2006. Игра в ВТБ

Два крупнейших банка страны бьются за право выйти на биржу первыми

Два крупнейших банка страны бьются за право выйти на биржу первыми. До последнего времени предполагалось, что первым в феврале следующего года на рынок выйдет Сбербанк, поскольку он технически более готов к проведению допэмиссии акций. Внешторгбанк (ВТБ) же должен был выйти несколько позднее: сначала необходимо, чтобы президент России исключил банк из списка стратегических предприятий, к тому же ВТБ нужно закончить слияние с Промстройбанком. 

Вчера глава ВТБ Андрей Костин предложил провести переговоры по поводу координации предстоящих размещений акций Сбербанка и ВТБ. «Я не знаю детали эмиссии Сбербанка, по моим данным, это будет чисто российское размещение. В любом случае нужно сесть за стол переговоров», — заявил вчера Андрей Костин. Он объяснил это тем, что «размещение крупнейших банков затрагивает одни и те же группы инвесторов». При этом, как отметил г-н Костин, необходимо сначала принять решение об IPO ВТБ и объеме допэмиссии Сбербанка, «а затем сесть за стол переговоров со Сбербанком, Центральным банком, Министерством финансов». При этом Андрей Костин не преминул сообщить, что Министерство экономического развития и торговли (МЭРТ) вчера внесло в правительство концепцию развития ВТБ и обоснование его капитализации. «Документ уже завизирован всеми заинтересованными ведомствами, и есть все основания полагать, что он будет рассмотрен в ближайшее время», — сказал вчера глава ВТБ Андрей Костин. 

Напомним, что наблюдательный совет Сбербанка, состоявшийся три дня назад, так и не смог рассмотреть вопрос об объемах допэмиссии банка из-за того, что министр финансов Алексей Кудрин и глава МЭРТ Герман Греф проигнорировали его заседание. При этом Герман Греф предложил перенести решение вопроса о допэмиссии акций Сбербанка на две-три недели, это отодвинуло планируемые сроки проведения допэмиссии Сбербанка. 

Президент Сбербанка Андрей Казьмин не стал комментировать предложения Андрея Костина. Успокоить всех вчера решил Алексей Кудрин, заявивший, что государство обеспечит сроки проведения дополнительной эмиссии Сбербанка и IPO ВТБ, выгодные обоим банкам: «Все будет произведено в предварительно согласованные сроки. Это внутренний технический вопрос, который мы решим». 

Однако вопрос о том, кто раньше разместится, отнюдь не технический. Если ВТБ будет размещаться вслед за Сбербанком, то инвесторы оценят его ниже, чем если бы он размещался первым. Поэтому для ВТБ вопрос о времени размещения принципиален. «Сейчас мы наблюдаем конкурентную борьбу банков и их лоббистских ресурсов», — считает заместитель директора Института социальных систем МГУ Дмитрий Бадовский. Таким образом, можно сделать вывод, что лоббисты ВТБ сегодня оказались сильнее. 

Впрочем, кто выиграет в итоге, сказать трудно: может случиться так, что проиграют оба. «Ситуация оказалась достаточно напряженной. В результате придерживания допэмиссии Сбербанка и подталкивания ВТБ может сложиться так, что оба эти банка будут готовы к выходу на рынок одновременно. А это самый плохой сценарий развития событий. Рынок просто не переварит такой объем акций», — говорит Дмитрий Бадовский. 

Предполагается, что эмиссия Сбербанка составит 8 млрд долл., эмиссия ВТБ — примерно 4,5 млрд долл. В сумме это составит порядка 12—13 млрд долл. Это больше, чем объем IPO «Роснефти». «Если банки с таким объемом выйдут на рынок одновременно, они рискуют, что объем предложения значительно превысит спрос. А это может сказаться на цене акций, которая окажется ниже, чем если бы два банка выходили по отдельности», — полагает аналитик ИК «Максвелл Капитал» Алексей Воробъев. 
4.12.2006. ВТБ внесли в правительство

Банк станет частным к 2015 году 

На прошлой неделе МЭРТ внесло на рассмотрение правительства стратегию развития Внешторгбанка (ВТБ), которая предполагает сокращение доли государства в капитале банка до 50% плюс одна акция к 2010 году. В МЭРТ говорят, что это событие может произойти и раньше 2010 года. А член рабочей группы по совершенствованию стратегии госбанков при Национальном банковском совете Анатолий Аксаков уверен, что к 2015 году государство полностью выйдет из капитала ВТБ. 

В прошлую пятницу источник РБК daily в МЭРТ сообщил, что внесение в правительство стратегии развития ВТБ является для банка «неплохой пиар-акцией накануне проведения IPO, благодаря этому банк сможет разместить свои акции наиболее выгодно». В результате IPO государственная доля будет размыта до 75%, говорит источник в МЭРТ. При этом, по его словам, IPO ВТБ состоится в России, а к 2010 году, а возможно и раньше, присутствие государства в капитале ВТБ сократится до 50% плюс одна акция. Директор департамента корпоративного управления МЭРТ Анна Попова, выступая в Алма-Ате, добавила, что правительство рассмотрит стратегию развития ВТБ уже 7 декабря. 
Старший вице-президент ВТБ Василий Титов отметил в беседе с корреспондентом РБК daily: «Стратегия развития банка основана на наших предложениях, и для нас в этом нет ничего неожиданного». 

«МЭРТ, по сути, следует рекомендациям Национального банковского совета, которые предусматривают поэтапное сокращение участия государства в капитале ВТБ», — сказал РБК daily Анатолий Аксаков. По его мнению, полная приватизация банка могла бы состояться и к 2010 году, если бы не предстоящее вступление России в ВТО, что может привести к росту числа «дочек» иностранных банков. «Тем не менее я уверен, что после 2010 года доля государства в ВТБ сократится до блокирующего пакета, а к 2015 году оно на 100% выйдет из состава учредителей банка», — говорит Анатолий Аксаков. При этом он полагает, что решение рассмотреть стратегию развития ВТБ на заседании правительства 7 декабря говорит о том, что банку удалось выторговать право первым провести IPO в отличие от Сбербанка. «Думаю, что размещение акций ВТБ состоится ближе к лету 2007 года», — отметил Анатолий Аксаков. 
Председатель банковского комитета Государственной думы Владислав Резник считает, что уже сейчас государство вполне может уменьшить свое участие в ВТБ до 50% плюс одна акция. По его мнению, нужно сокращать присутствие государства в ВТБ, если это будет сдерживать его капитализацию. Если же присутствие государства будет ВТБ только на пользу, то, считает г-н Резник, можно ограничиться снижением доли, например, до 25% плюс одна акция.
	


7.12.2006. Сбербанк и ВТБ намерены собрать с инвесторов более 11 млрд долларов

Министр экономического развития Герман Греф вчера рассказал, сколько денег собираются привлечь с рынка два крупнейших российских госбанка в будущем году. Допэмиссия Сбербанка составит 198 млрд руб., а первичное размещение акций ВТБ пройдет на сумму около 4 млрд долл. Таким образом, объем допэмиссий будет чуть меньшим, чем ожидали участники рынка. При этом эксперты отмечают, что министр не ответил на самый главный вопрос, касающийся предстоящих размещений, -- какой банк первым предложит инвесторам свои бумаги. От этого напрямую будет зависеть успешность размещения.
Объявленные г-ном Грефом параметры размещения Сбербанка почти совпадают с тем объемом допэмиссии кредитной организации, который был представлен вчера вечером на заседании Национального банковского совета (НБС). Как было известно ранее, в докладе «О системе государственных банков в РФ», подготовленном к заседанию НБС, речь шла об объеме допэмиссии в размере около 200 млрд руб. Таким образом, количество размещенных акций может составить до 3,05 млн штук, а доля ЦБ в капитале «Сбера» снизится с 63,75 до 53--55%.
«Этот размер допэмиссии меньше, чем ожидал рынок, -- говорит аналитик Альфа-банка Наталья Орлова. -- Инвесторы рассчитывали, что количество акций, предложенных в ходе допэмиссии, составит около 3,5 млн штук». Вполне возможно, что решение государства разместить именно такой пакет связано с нежеланием за одну допэмиссию снижать долю ЦБ до 51%. «Очевидно, что контрольный пакет банка в любом случае остался бы за государством, -- говорит г-жа Орлова. -- Однако, оставив сейчас под контролем ЦБ 53--55% акций, в будущем власти могли бы провести еще одну допэмиссию. А вот если сейчас доля ЦБ будет 51%, то проводить дальнейшие допэмиссии «Сбера» и при этом сохранить госконтроль за банком было бы проблематично».
Параметры размещения ВТБ оказались вполне ожидаемыми. Сумма в 4 млрд долл. соответствует стоимости 20% акций кредитной организации. О продаже такого пакета и заявляли прежде руководители банка.
Наблюдатели отмечают, что до сих пор официально не объявлено о сроках размещений двух кредитных организаций. «Для ВТБ принципиально важно предложить рынку свои бумаги вперед Сбербанка, -- полагает г-жа Орлова. -- От этого напрямую будет зависеть стоимость акций». Пока у ВТБ нет публичной истории, банк впервые будет продавать свои бумаги на биржах. Следовательно, у ВТБ нет и рыночной оценки своей стоимости в отличие от Сбербанка, акции которого уже давно торгуются на рынке. Это одна из самых востребованных российских «голубых фишек», и многие инвесторы с удовольствием купят известную им бумагу. Проще говоря, у «Сбера» уже есть доверие со стороны участников рынка, а ВТБ его еще придется заслужить.
Необходимость первым выйти на рынок понимают и в ВТБ. На днях глава банка Андрей Костин заявил, что размещения Сбербанка и ВТБ на биржах затрагивают одни и те же группы инвесторов, поэтому координация в этом вопросе необходима. «Мы должны получить решение об увеличении капитальной базы и затем сесть за стол переговоров со Сбербанком, Центральным банком, Министерством финансов», -- сказал г-н Костин. Глава Минфина Алексей Кудрин поспешил успокоить главу ВТБ: «Беспокойство избыточно, мы обеспечим сроки, выгодные обоим банкам. Я думаю, что все будет в предварительно согласованные сроки».
Как известно, допэмиссия «Сбера» пока запланирована на первый квартал 2007 года, IPO ВТБ -- на май 2007 года. Однако точных сроков размещения еще нет, и вполне возможно, что обоим банкам придется задействовать все свои административные ресурсы, чтобы оказаться в этой негласной гонке первым. 
4.12.2006. Костин возглавил плацдарм

Внешторгбанка в СНГ 

В минувшую пятницу в Москве был учрежден финансово-банковский совет СНГ (ФБС СНГ), президентом которого стал глава ВТБ Андрей Костин. Совет станет плацдармом ВТБ в странах СНГ. 

Учредителями совета, в частности, выступили ВТБ, Внешэкономбанк, Росэксимбанк, Межгосударственный банк, Беларусбанк и некоммерческое партнерство «Деловой центр экономического развития СНГ». Вице-президентом ФСБ избран председатель правления Международного банка Азербайджана Джахангир Гаджиев. 

ФБС СНГ создается в форме некоммерческого партнерства. Предприятию либо гражданину, пожелавшему стать его участником, придется заплатить вступительный взнос в размере одного миллиона долларов. Как сказал РБК daily Андрей Костин, первоначально планировалось, что совет будет чисто банковским, но сейчас интерес к нему проявили компании из других секторов экономики. По его словам, ФБС СНГ будет заниматься выработкой общих правил по развитию финансово-банковского сектора Содружества. По мнению участников учредительного собрания, ФБС придется участвовать в «достижении взаимной конвертируемости национальных валют СНГ», а также в создании механизма, препятствующего использованию банков Содружества в отмывании грязных денег. 

Кроме того, считает Андрей Костин, «в случае перехода стран СНГ на расчеты в иной валюте, нежели доллар, им будет трудно обеспечить достаточный экономический рост без тесной интеграции в банковской сфере». Г-н Костин также заявил, что ВТБ считает для себя крайне важным открыть в каждом из государств СНГ филиал или дочернее предприятие. «Так, до конца года мы собираемся купить банк в Белоруссии, а в понедельник у нас состоятся переговоры по приобретению банка в Азербайджане», — добавил он. «Не вижу ничего плохого в том, что ФБС станет, по сути, площадкой ВТБ, — пояснил РБК daily гендиректор «Делового центра экономического развития СНГ» Ахмед Кахриманов. — Совет призван реализовывать различные схемы привлечения ресурсов под перспективные инвестиционные проекты. ВТБ является нашим флагманом, поэтому нет ничего предосудительного в том, что он проявит интерес к финансированию отобранных нами проектов». 

Зампред Внешэкономбанка Сергей Лыков заявил, что банк «постарается сыграть активную роль и внести максимальный вклад в развитие нового объединения, ВЭБ уже прорабатывает целый ряд проектов по строительству предприятий в Казахстане, Белоруссии, Киргизии, и поэтому нам хотелось бы активизировать сотрудничество уже в рамках ФБС». 

«Конечно, азербайджанские банки по уровню капитала отстают от российских, — сказал РБК daily президент ассоциации банков Азербайджана Эльдар Исмаилов. — Тем не менее банковская система Азербайджана работает на достаточно высоком уровне, и мне кажется, что для интеграции этого достаточно». По словам заместителя директора казначейства Межгосбанка Игоря Ригина, банк также реализует несколько проектов в рамках СНГ и с помощью ФБС надеется расширить поле деятельности. «Вдобавок мы можем быть полезны в проведении прямых расчетов между нашими странами, поскольку банк является участником платежных систем пяти стран СНГ, в том числе Белоруссии, Казахстана, Армении», — отметил г-н Ригин. 

ВТБ станет посредником

13.12.2006. Госбанк привлек в партнеры Национальную факторинговую компанию

Национальная факторинговая компания (НФК) нашла самого крупного за всю свою историю агента. Ее услуги будет предлагать своим 160 000 клиентов ВТБ. Он заработает на агентской комиссии и кредитах НФК, не тратясь на запуск новых продуктов.

Факторинг — комплекс финансовых услуг, оказываемых клиенту в обмен на уступку дебиторской задолженности. Факторинговая компания — посредник между поставщиком и покупателем — дает возможность покупателю отсрочить платежи, а поставщику — получить основную часть оплаты за товар сразу после его поставки (отгрузки).

О намерении заняться факторинговым бизнесом руководство ВТБ заговорило еще несколько лет назад. Однако до сих пор объем подобных услуг в банке был невелик: по данным “Эксперт РА”, на начало этого года ВТБ с правами требований на 80 млн руб. занимал 24-е место в рейтинге участников рынка факторинга. Лидировали в нем НФК с 5 млрд руб. и Промсвязьбанк с 3 млрд руб.

Опытом НФК и решил воспользоваться госбанк. Вчера они объявили о запуске совместного проекта. ВТБ будет выделять деньги на факторинговые операции, а НФК — проводить их.

Выходя на рынок факторинга, ВТБ избрал стратегию динамичного освоения рынка. Для ее реализации, сокращения времени разработки услуги и исключения возможных ошибок на старте ВТБ нужен квалифицированный партнер, готовый оказать поддержку банку, изложил его позицию старший вице-президент Владимир Осмоловский. ВТБ возьмет на себя “предварительный маркетинг, переговоры с заинтересованными в факторинге компаниями, работу с клиентом над формированием необходимого для сделки пакета документов, прием первичной документации, а также 100%-ное фондирование операций”. В свою очередь, обязательства по организации продаж, консультированию клиентов, учету денежных требований, управлению дебиторской задолженностью клиентов и обеспечению защиты клиентов от кредитных рисков (рисков неплатежей дебиторов) берет на себя НФК.

По словам предправления НФК Михаила Трейвиша, переговоры о партнерстве стартовали в начале года, после того как менеджеры ВТБ подошли к нему на одной из конференций. “Они не стали создавать факторинговую компанию сами, понимая отдаленность этого бизнеса от банковского”, — говорит он. По словам Трейвиша, благодаря партнерству клиенты ВТБ не просто смогут получить доступ к факторингу в любом из отделений банка, но и смогут приобрести эти услуги на особых условиях. В соглашении НФК и ВТБ эти условия не прописаны, но будут установлены в рамках специальных акций, уточняет Трейвиш. ВТБ будет получать проценты по кредиту НФК и агентское вознаграждение за привлечение клиентов. “Плюс улучшение отношений со своими клиентами и увеличение оборотов по их счетам”, — добавляет Трейвиш. Правда, “одного окна” не получится: клиенту, по крайней мере на первом этапе, придется общаться и с ВТБ, и с НФК, договор будет трехсторонним. Не стали раскрывать планируемые финансовые условия партнерства и в ВТБ.

“Наверняка многие клиенты ВТБ нуждаются в факторинге. Однако у ВТБ нет ни программы, ни нужного персонала, ни опыта. Все это есть у НФК, но ей, в свою очередь, не хватает денежных средств”, — рассуждает директор департамента факторинговых операций Промсвязьбанка Виктор Носов. Осмоловский полагает, что факторинг заинтересует многих из 160 000 клиентов ВТБ. “Такое партнерство — нормальная практика во всем мире, и то, что оно появилось у нас, говорит о том, что рынок становится более цивилизованным. Банки хотят иметь в линейке факторинговые продукты, но не имеют такой возможности, ведь это специфические риски, специфический сервис — в одном продукте и банк, и коллекторское агентство, и кредитное бюро. ВТБ — лидер рынка по многим параметрам, но даже он видит, что такой специализированный продукт эффективнее делать в связке с нишевым игроком”, — считает президент “Еврокоммерца” Григорий Карповский. “У НФК и раньше были банки-партнеры, но они выступали только как агенты. А ВТБ может дать НФК значительные финансовые ресурсы, которых им явно не хватает : они в этом году уже и синдицированный кредит брали, и бонды выпускали”, — отмечает эксперт отдела банковских рейтингов агентства “Эксперт РА” Ольга Гришина. По словам Трейвиша, речи о продаже доли в НФК Внешторгбанку не идет. Он говорит, что НФК будет пытаться договориться и с другими крупными банками.



ВТБ ИЩЕТ СИЛЬНЫХ ПАРТНЕРОВ 

Не только для развития факторинга ВТБ решил прибегнуть к альянсу с одним из лидеров рынка. В июле ВТБ объявил о партнерстве с “Росно” в страховой компании “ВТБ Росно”. Президент ВТБ Андрей Костин тогда говорил, что госбанк согласился на контрольный пакет “Росно” в этом проекте, поскольку считает неэффективным выходить на новый высококонкурентный рынок, опираясь лишь на собственные силы.
21.12.2006.  Задача для ВТБ. Через три года банк должен стоить вдвое дороже, считают чиновники

Еще не утвердив первое размещение акций ВТБ, правительство размышляет над вторым. Пару лет спустя инвесторы снова смогут приобрести двадцать с лишним акций банка. Причем выручить за них планируется вдвое больше, чем в ходе готовящегося IPO.
В начале недели министр экономического развития и торговли Герман Греф рассказал президенту о размещении на рынке допэмиссий акций двух крупнейших госбанков. Размещения планируются на первое полугодие 2007 г. Греф сообщил, что на открытом рынке будет продано 20-22% акций ВТБ, объем размещения составит 90-120 млрд руб. ($3,6-4,4 млрд). А зампред правления ВТБ Алексей Акиньшин сказал журналистам, что размещение ВТБ будет проведено в мае-июне 2007 г.

Однако на этом госбанк останавливаться не собирается. Источник в наблюдательном совете ВТБ рассказал вчера, что до 2010 г. банк намерен провести еще одно размещение. В ходе его ВТБ собирается привлечь еще около 200 млрд руб., а доля правительства в капитале банка к 2010 г. снизится до 50% плюс 1 акция.

Директор департамента Минэкономразвития Анна Попова подтвердила планы правительства. “Это предложение находится в материалах Минэкономразвития, которые были отправлены в правительство”, — рассказала она. Ранее премьер-министр Михаил Фрадков поручил подготовить стратегии развития госбанка, ее рассмотрение намечено на сегодня.

В ходе второго размещения банк собирается привлечь почти вдвое больше средств, чем при IPO. Чиновники считают, что банк действительно к этому времени будет стоить вдвое дороже, поскольку существенно вырастет. “Планируется, что к 2010 г. активы банка увеличатся в три раза, а капитал — в четыре”, — говорит один из чиновников. К тому же в капитал банка поступят средства от первого размещения, также он сможет привлекать субординированные кредиты, увеличивая величину собственных средств для более динамичного развития, добавляет он.

“Необходимо увеличивать капитал”, — соглашается Попова.

“Планы очень амбициозные, — говорит начальник аналитического управления МДМ-банка Александр Кантарович. — Но они вполне выполнимы”. Начальник аналитического отдела ИК “Брокеркредитсервис” Максим Шеин не сомневается, что “рынок принял бы и крупное размещение сразу”. Но, скорее всего, правительство хочет исключить появление крупных миноритариев в столь интересном активе, рассуждает Шеин. “Кроме того, между первым и вторым размещениями у ВТБ будет время для наращивания активов и развития розницы, — добавляет он. — И аналогичный пакет без особых проблем будет продан почти в два раза дороже”.

ВТБ стратегически будет использоваться как центр консолидации разрозненных банковских активов, полагает Кантарович. “В российском банковском секторе есть и гиганты, и банки среднего размера, активы надо консолидировать, а это заодно приведет к подчистке сектора, — объясняет Кантарович. — Привлекая капитал на рынке, ВТБ сможет его использовать для скупки региональных сетей и заодно улучшать свой розничный бизнес”. Получить комментарии в ВТБ вчера не удалось.



БАНКОВСКИЙ ЧЕТВЕРГ 

Помимо рассмотрения стратегии развития ВТБ на заседаниях правительства чиновникам предстоит принять участие в работе наблюдательных советов госбанков. Директорам ВТБ также предложено обсудить стратегию госбанка, а Сбербанка — предстоящую допэмиссию, уверяет один из чиновников.
ВТБ оценил ММБ в $2 млрд и продал 20% его акций

ВТБ за $395 млн продал 19,8% акций Международного московского банка (ММБ) подразделению итальянского UniCredit.

ВТБ-24

Банк готовит рынок к секьюритизации своего портфеля ипотеки

ВТБ-24 объявил вчера о том, что планирует секьюритизировать пул ипотечных кредитов более чем на 0,5 млрд долл в третьем квартале следующего года. Кроме того, он собирается пойти по стопам материнского банка ВТБ и заняться рефинансированием ипотечных портфелей других кредитных организаций. Участники ипотечного рынка полагают, что такое предложение будет востребовано небольшими банками, ведь для обладателей крупного портфеля кредитов выгоднее рефинансироваться напрямую.
Как известно, государственный Внешторгбанк в июле первым в России предложил западным инвесторам ипотечные бумаги, выпустив еврооблигации с ипотечным покрытием в рамках проекта секьюритизации собственного портфеля ипотечных кредитов. Общий объем выпуска составил 88,3 млн долл. Участники рынка отмечали, что это неплохая сумма для первого раза.
Теперь секьюритизацию замыслила его розничная «дочка», причем объемы выставляемого на продажу пула намного серьезнее -- свыше 500 млн. долл. Уже ясно, что среди организаторов сделки будут ВТБ и VTB Europe, кроме того, к ним присоединятся один-два других участника. Напомним, сразу после завершения своей секьюритизации материнский банк ВТБ решил заняться рефинансированием ипотечных кредитов других российских банков. По словам директора департамента ипотечного кредитования ВТБ-24 Анатолия Печатникова, «дочка» также планирует секьюритизировать чужие портфели. «У нас уже есть договоренность с двумя банками», -- отметил банкир, добавив, что это сторонние организации, то есть к ним не относится Промстройбанк, входящий в группу ВТБ.
По данным банка, с начала 2006 года портфель ипотечных кредитов группы ВТБ увеличился с 201 до 829 млн долл., из них на долю ВТБ-24 приходится 623 млн долл. (в начале года 23 млн долл.). Анатолий Печатников говорит, что ВТБ-24 ежемесячно выдает около 100 млн долл. При этом на регионы приходится 33,5%. Доля рынка, которую группа ВТБ занимает на ипотечном рынке, сейчас составляет около 9%. К концу 2007 года ее планируется увеличить до 12,1%, а к 2010-му -- до 15%. Причем долю ипотеки в портфеле всех розничных кредитов банка предполагается увеличить к 2010 году с нынешних 30,4 до 37,5%.
Начальник департамента продаж Городского ипотечного банка Игорь Жигунов считает, что услуги ВТБ-24 будут востребованы другими кредитными организациями. «При секьюритизации банк вообще не действует в одиночку, -- объясняет он. -- Необходим резервный сервисный агент и другие партнеры, это поможет снизить трудозатраты и ускорить процесс». Однако сам ГИБ проводил секьюритизацию в августе этого года без помощи ВТБ и собирается провести в ближайшее время еще одну. Оказывать подобные услуги коллегам в планы банка не входит. «Пока мы намерены работать со своим портфелем», -- сообщил г-н Жигунов.
Председатель правления Русского ипотечного банка Татьяна Вознесенская считает, что секьюритизация при помощи ВТБ выгодна банкам в том случае, если их ипотечный портфель насчитывает менее 100 млн долл. «А тем банкам, кто располагает портфелем на большую сумму, безусловно, выгоднее общаться с инвесторами напрямую, -- сообщила она. -- Что касается нашего банка, то мы уже готовимся секьюритизировать свой ипотечный портфель в следующем году». Однако Анатолий Печатников сообщил вчера, что его банк собирается работать именно с теми двумя банками, чей портфель превышает 100 млн. долларов.
Игорь Жигунов считает, что рынок секьюритизации весьма перспективен и количество таких операций будет постоянно увеличиваться. «Это удобно, так как позволяет снизить кредитные риски и не нарушать регулятивных норм размера кредитного портфеля, -- говорит он. -- В 2007 году несколько банков проведут секьюритизацию, и ее объемы значительно увеличатся». 
ВНЕШЭКОНОМБАНК - ВЭБ

2.12.2006. Новый Банк Развития будет создан на базе Внешэкономбанка

В четверг вечером минэкономразвития направило в правительство законопроект "О Банке Развития" (БР), который сможет заняться финансированием крупных инвестиционных проектов в приоритетных стратегических отраслях экономики. Вчера об этом сообщила журналистам Анна Попова, директор департамента корпоративного управления минэкономразвития. По ее словам, до 15 декабря документ должен уйти в Госдуму. 

	По мнению Анны Поповой, в феврале-марте законопроект должен пройти третье чтение в Госдуме, а уже к июлю будущего года Банк Развития должен быть сформирован. Уставной капитал БР составит 70 миллиардов рублей.

Уже довольно четко вырисовываются основные контуры деятельности Банка Развития, который будет в корне отличаться от всех ныне действующих российских банков, как государственных, так и коммерческих. Он будет создан на базе Внешэкономбанка, возглавляемого председателем Владимиром Дмитриевым. Однако не факт, что он возглавит и новый банк. Впереди еще реорганизация банка с присоединением к нему Росэксимбанка и РосБР. 

Напомним, что о создании "супербанка", под крылом которого объединятся Внешэкономбанк, Росэксимбанк, РосБР, первым упомянул президент Владимир Путин, который заявил, что новый российский Банк Развития с уставным капиталом 2,5 млрд. долларов должен быть создан уже до конца года. Три государственных банка, которые войдут в объединение, сегодня находятся в "полуспящем состоянии" - доля их в банковской системе России ничтожно мала: всего лишь 1 процент активов, немногим более 1,5 процента капитала и 0,8 процента кредитного портфеля российских банков. Разумеется, при таких масштабах деятельности они не оказывают особого влияния на экономику страны.

Объединенный же БР вполне сможет заняться долгосрочным финансированием крупных инвестиционных проектов в приоритетных стратегических отраслях экономики, куда из-за слишком высоких рисков, низкой рентабельности не пойдет частный капитал. При этом в качестве основного критерия финансирования проектов в законопроекте указывается их безубыточность. Отвечая на вопросы "РГ", предполагается ли участие БР в концессионных проектах типа строительства платных дорог и трубопроводов, Попова ответила утвердительно. И добавила, что Банк Развития, скорее всего, будет обслуживать деньги Инвестфонда, венчурных фондов, то есть выступать агентом при финансировании проектов этими структурами. Кроме того, сами проекты Банка Развития и основные критерии их отбора с трехлетней перспективой будут утверждаться в так называемом Ежегодном меморандуме о финансовой политике БР, который будет принимать правительство. 

Банку Развития не надо будет получать банковскую лицензию, он будет не поднадзорен Центробанку. Все контрольные функции возьмет на себя Наблюдательный совет, в который наряду с директорами от правительства войдут и независимые директора. Правда, по количеству и пропорциям состава директоров в Наблюдательном совете Банка Развития до сих пор идут споры. Минфин предлагает увеличить число директоров с 9 до 13 человек. Минэкономразвития твердо держится за цифру девять. 

Надо сказать, что в последнее время правительство и лично премьер Михаил Фрадков торопили основных идеологов документа, минэкономразвития и Минфин, с согласованием ключевых позиций по созданию БР. Однако в правительство законопроект все-таки ушел с рядом разногласий. В частности, сказала Попова, Минфин возражает против того, чтобы Банк Развития выполнял функции долгового агентства. По всей видимости, подчеркнула Попова, обслуживанием долгов займется новая структура - либо будет создано федеральное унитарное предприятие, либо отдельный орган власти, который так и будет называться Долговое агентство. Дискуссия по этому поводу продолжается. Кроме того, Минфин отказывается прописывать в законе точную дату начала деятельности этого агентства с 1 января 2008 года. 

Пока неясно, в какой организационно-правовой форме будет создаваться Банк Развития. По словам Поповой, экспертам из Минфина не по душе пришлась форма государственной корпорации, в рамки которой предлагает поставить БР минэкономразвития. При этом Минфин настаивает, чтобы минэкономразвития обосновало плюсы и минусы деятельности БР в форме акционерного общества. 

Разногласия с Минфином отмечены и по поводу предоставления лицензии Банку Развития как профессионального участника рынка ценных бумаг. Не согласен Минфин и с тем, чтобы Банк Развития работал с физическими лицами, выдавал гарантии по субсидиарной ответственности РФ по привлечению кредитов, управлял пенсионными вкладами, спекулировал на рынке ценных бумаг. Вместе с тем оба министерства выступают за субсидиарную ответственность государства по облигациям, имитируемым БР, - это позволит Банку Развития привлекать денежные средства на выгодных условиях. 

22.12.2006. Инвестиции в инновации

Внешэкономбанк усилит поддержку промышленности

Внешэкономбанк (ВЭБ) намерен расширить объемы кредитования российской промышленности, что призвано способствовать разработке и производству новых видов конкурентоспособной, в том числе на международных рынках, продукции, приданию инновационного характера экономике страны. Деятельность банка на этом направлении предполагается осуществлять в рамках стратегического партнерства с Федеральным агентством по промышленности. Соответствующее соглашение подписали вчера глава агентства Борис Алешин и председатель ВЭБа Владимир Дмитриев.
После подписания соглашения и обязательного на церемонии такого рода бокала шампанского руководитель ВЭБа заявил, что в рамках соглашения будут рассматриваться проекты во всех отраслях, которые находятся в сфере ведения агентства по промышленности: автопроме, авиапроме, оборонной промышленности и т.д. Об объемах возможного кредитования г-н Дмитриев подробно говорить не стал, заявив, что «мы не связываем себя какими-то ни было ограничениями» (о конкретных суммах можно будет говорить только при разработке конкретного проекта).
По словам Бориса Алешина, ВЭБ уже оказывает финансовую поддержку российской промышленности. «Банк предоставил нашим предприятиям на сегодняшний день порядка 500 млн долл. Но надеемся, что деньги будут все более дешевыми, а наши отношения на этой почве будут все более теплыми и длительными», -- заявил глава «Роспрома».
Владимир Дмитриев напомнил, что согласно законопроекту, одобренному правительством в целом неделю назад, на базе ВЭБа будет создан Банк развития. Одним из ключевых направлений его деятельности станет содействие и оказание финансовой поддержки отраслям, которые создают конкурентоспособную продукцию, способствуют реализации политики структурных изменений в экономике. Банк развития, как уверен глава ВЭБа, создаст "предпосылки для стимулирования и финансирования деятельности инновационных отраслей промышленности, таких, как телекоммуникационная, связь и другие».
«Это (соглашение), по сути, первая ласточка взаимодействия с таким крупным в будущем банком -- Банком развития», -- добавил г-н Алешин. По его убеждению, такой инструмент развития крайне необходим для диверсификации экономики, поддержания научного и технического потенциала. В числе приоритетных проектов, которые будут реализовываться при поддержке ВЭБа и в будущем Банка развития, глава «Роспрома» назвал модернизацию инфраструктуры отечественного машиностроения. «Машиностроение по сей день переживает тяжелейший кризис, связанный в основном со старой структурой, оставшейся с советских времен. Ее необходимо менять», -- говорит он.
Также ВЭБ намерен участвовать в финансировании предприятий, включенных в Федеральную целевую программу «Национальная технологическая база», цель которой удовлетворить потребности производителей вооружения и военной техники в отечественной элементной базе. Анализ, проведенный специалистами ВЭБа, показал, что сегодня почти 70% электронных компонентов, которые используют российские оборонщики, сделаны за рубежом. (Доля импорта на внутреннем рынке микроэлектронных компонентов выросла до 90%, а в ряде сегментов -- до 100%.) Среди задач ФЦП -- сократить хотя бы до 50% использование импортных электронных комплектующих при производстве вооружения и военной техники. Понятно, что без соответствующего финансирования научных разработок эту задачу не решить. И средства, предоставляемые Внешэкономбанком, будут как нельзя кстати. Достаточно сказать, что сегодня в России, по данным «Роспрома», объем государственного финансирования научно-исследовательских работ в микроэлектронике составляет менее 50 млн долл., в то время как ежегодный объем НИОКР, осуществляемых только одной корпорацией Intel, достигает 3 млрд долларов. 




ГАЗПРОМБАНК

6.12.2006. Опорный банк Магнитки отойдет Газпромбанку

Он купит Кредит Урал Банк у Виктора Рашникова 

Вчера зампред правления Газпромбанка Кирилл Левин заявил, что банк намерен приобрести до десяти региональных банков в России и на Украине. При этом он привел название одного из них — первым счастливчиком оказался Кредит Урал Банк (КУБ), акционерами которого в настоящее время являются топ-менеджеры Магнитогорского металлургического комбината (ММК). 

«Газпромбанк планирует завершить покупку Кредит Урал Банка в январе-феврале следующего года, — сообщил вчера Кирилл Левин. — Решение об этой сделке уже принято советом директоров Газпромбанка. Вчера в пресс-службе Газпромбанка сообщили, что банк намерен купить все 100% Кредит Урал Банка. В настоящее время по 10,45% акций КУБ принадлежит председателю совета директоров ММК Виктору Рашникову, зампреду совета директоров ММК Андрею Морозову и члену правления ММК Вячеславу Егорову. По 11,73% акций Кредит Урал Банка принадлежит его председателю правления Александру Грабовскому и первому зампреду правления банка Екатерине Тислицкой. 

Интерес Газпромбанка к КУБ, по словам Кирилла Левина, вызван тем, что «Кредит Урал банк — очень прибыльное финансовое учреждение, которое обслуживает город Магнитогорск». Такая оценка Кредит Урал Банка топ-менеджером Газпромбанка понятна: его весомым клиентом является крупнейшее предприятие черной металлургии — Магнитогорский металлургический комбинат (ММК). 

Капитал КУБ на 1 октября составлял 2,1 млрд руб., активы — 15,3 млрд руб., в КУБ открыто порядка 100 тыс. вкладов физических лиц. Поэтому, как сообщил вчера РБК daily пожелавший остаться неназванным источник в Кредит Урал Банке, в нем опасаются, что сделка по продаже банка может оказать существенное влияние на его дальнейшее развитие и клиентуру. В Газпромбанке сумму сделки по покупке Кредит Урал Банка вчера не раскрыли: «Существенные условия сделки, в том числе в отношении цены, являются конфиденциальной информацией и по соглашению сторон разглашению не подлежат». 

Эксперты оценивают сумму сделки в 200—300 млн. долл. «Стоимость банка может колебаться от 200 до 400 млн долл., причем это верхняя граница. Скорее всего, если учитывать региональный статус банка, наиболее справедливой оценкой было бы 240 млн долл. Однако это лишь оценка, основанная на фундаментальных показателях — капитале и активах», — говорит начальник аналитического отдела БД «Открытие» Халиль Шехмаметьев. 

«Я бы оценивал банк на уровне 300 млн долл., если исходить из рыночных мультипликаторов и оценки собственного капитала банка на конец года, — говорит аналитик МДМ-Банка Александр Кантарович. — Очевидно, что Газпромбанк не станет приобретать его с коэффициентом 4, поскольку для такого мощного оператора эта сделка всего лишь способ диверсификации активов». 

«Думаю, что оценка банка будет меньше, чем 3 собственных капитала, поскольку, если его бизнес ориентирован на одного игрока, это может означать, что у него нет диверсифицированного портфеля пассивов. А это предполагает дополнительные риски для бизнеса», — говорит директор, управляющий фондом инвестиций в банковский сектор УК RIM Марина Чекурова. «Последние сделки по приобретению активов российских банков шли с коэффициентами 2—4 собственных капитала, однако эта оценка справедлива лишь в отношении капитала, который оценивается по стандартам МСФО. Рублевые показатели могут серьезно отличаться от МСФО, поэтому оценить примерную стоимость банка достаточно сложно», — говорит аналитик ИГ «АТОН» Алексей Булгаков. 

6.12.2006.  Приобретением банков занялся Газпромбанк. Его первой покупкой стал магнитогорский “Кредит Урал Банк”, которому, так же как и Газпромбанку, местный меткомбинат доверяет свои счета.

Активы Газпромбанка на 1 октября, по данным “Интерфакс-ЦЭА”, составляли 572,5 млрд руб. (3-е место среди российских банков), капитал — 40,6 млрд руб. (3-е место). 87,5% акций принадлежит “Газпрому”, 12,5% — дочерней компании самого банка. Активы “Кредит Урал Банка” — 15,3 млрд руб. (86-е место), собственные средства — 2,2 млрд руб. (73-е место). Акционерами банка, по информации “СПАРК-Интерфакс”, являются граждане России (63%), компания “Южуралавтобан” (19%), страховая компания СКМ (13%) и администрация Магнитогорска (5%).

Совет директоров Газпромбанка принял решение о покупке магнитогорского “Кредит Урал Банка” (КУБ), сделка может быть закрыта в январе-феврале 2007 г., сообщил вчера зампред правления ГПБ Кирилл Лёвин. КУБ обслуживает бизнес и физлиц Магнитогорска, Челябинска и Екатеринбурга, причем на розничном рынке является одним из наиболее заметных игроков, добавляет аналитик “Эксперт-Урала” Сергей Селянин. Один из основных клиентов банка — Магнитогорский металлургический комбинат (ММК). По словам Селянина, на рынке владельцами банка считают топ-менеджеров меткомбината. Эту информацию подтвердил и источник в руководстве ММК. На сайте КУБа говорится, что на начало 2004 г. основной владелец Магнитки (в ту пору занимавший пост гендиректора) Виктор Рашников и еще пять топ-менеджеров комбината владели по 7,7% голосующих акций банка.

Пресс-секретарь ММК Елена Азовцева уверяет, что комбинат акциями банка не владеет. Тем не менее и с КУБом, и с Газпромбанком у Магнитки давние отношения, говорит Азовцева. Предприятие держит в Газпромбанке счета и передает ему средства в доверительное управление. Например, в августе акционеры одобрили передачу ММК до конца года более $400 млн за вознаграждение в размере 1% от дохода. В номинальном держании у КУБа, по словам Азовцевой, находится более 61% акций комбината. Решения о том, останутся ли они у банка, еще не принято, сообщил источник, близкий к Газпромбанку. По ее словам, КУБ занимается расчетно-кассовым обслуживанием ММК, ведет его зарплатные проекты. А Лёвин в июне стал независимым директором ММК.

У КУБа восемь отделений в Магнитогорске (одно — на центральной проходной ММК) и три филиала: в Екатеринбурге, Челябинске и Москве. В банке его грядущую продажу обсуждать отказались. “КУБ является крупным игроком на местном рынке. Покупка такого банка вписывается в стратегию Газпромбанка, которая подразумевает расширение бизнеса, в первую очередь розничного в регионах. В то же время, купив КУБ, Газпромбанк, судя по всему, рассчитывает приобрести и неплохую корпоративную базу”, — говорит аналитик Moody's Владлен Кузнецов. Представитель пресс-службы Газпромбанка подтвердил, что для банка привлекательны в первую очередь большая клиентская база КУБа и его хорошие позиции в рознице. По оценке старшего экономиста Альфа-банка Наталии Орловой, рыночная стоимость КУБа может составлять $150 млн, а начальник аналитического отдела МДМ-банка Александр Кантарович не исключает, что уральский банк обошелся вдвое дороже. “Региональная экспансия — логичный этап в развитии Газпромбанка, который, как и ВТБ, стремится стать универсальным”, — говорит Кантарович. По его мнению, экспансия будет стремительной: ведь уже во втором полугодии следующего года, на которое запланировано IPO, руководству банка нужно будет предъявить инвесторам доказательства того, что он больше не является кэптивным банком “Газпрома”.

КУБом Газпромбанк не ограничится, сказал вчера Лёвин. В Центральной России, Восточной Сибири и на Дальнем Востоке планируется приобрести три-пять банков, которые, как и КУБ, будут преобразованы в филиалы Газпромбанка. Покупки могут состояться после размещения допэмиссии акций Газпромбанка в пользу НПФ “Газфонд”, в результате которой уставный капитал банка вырастет в полтора раза, добавил Лёвин.



ВЗГЛЯД НА УКРАИНУ 

Газпромбанк планирует также приобрести банк на Украине, сообщил Лёвин. От дополнительных комментариев он отказался. Один из украинских банкиров уверяет, что речь идет о “ВТБ-Украина”. В октябре предправления “ВТБ-Украина” Ярослав Книгницкий говорил, что банк может быть продан во второй половине 2007 г., когда большая часть его активов будет выведена в другую “дочку” ВТБ на Украине — банк “Мрия”. Получить комментарии ВТБ вчера не удалось.
15.12.2006.  Газпромбанк использовал схемы

Для секьюритизации рублевых облигаций

Как сообщил вчера вице-президент Газпромбанка Игорь Русанов, банк разместил второй выпуск секьюритизированных облигаций «Dale capital plc», обеспеченных ипотечными кредитами банка «Совфинтрейд». Выпуск состоит из трех траншей еврооблигаций на общую сумму 168 млн евро со сроком погашения в 2041 году. Как рассказал РБК daily Игорь Русанов, «еврооблигации выпущены тремя траншами — 143 млн, 15 млн и 10 млн евро — со сроком погашения в 2041 году, но фактически облигации будут погашаться раньше, по мере выплаты заемщиками ипотечных кредитов». Ценные бумаги будут внесены в листинг Irish Stock Exchange. По словам аналитика Банка Москвы Егора Федорова, доходность первого транша будет сопоставима с доходностью секьюритизированных евробондов Внешторгбанка, то есть на уровне 6,5%. «Это вполне рыночная доходность для этого размещения», — считает Егор Федоров. С ним согласна и аналитик банка «УРАЛСИБ» Кити Панцхава, которая предполагает, что доходность первого транша будет в районе 6,5—7,5%. 

Но если с размещением ипотечных еврооблигаций у Газпромбанка трудностей не возникло, то размещение рублевых ипотечных облигаций потребовало применения схем. Вчера Игорь Русанов рассказал подробности организации выпуска секьюритизированных облигаций, эмитированных «ГПБ-Ипотека»: «Из-за пробелов в законодательстве нам пришлось серьезно подумать над тем, как минимизировать все риски, связанные с возможностью признания сделки недействительной». Так, единоличный контроль над ОАО «ИСО ГПБ-Ипотека» осуществляет независимый от структур «Газпрома» и Газпромбанка голландский фонд Stichting GPB-Mortgage, который в свою очередь учрежден голландской компанией TMF Management B.V. — «дочкой» TMF Group. «Это сделано для того, чтобы исключить возможность банкротства «ГПБ-Ипотека», поскольку по голландским законам в отличие от российских компания вправе заявить, что не будет банкротить учрежденное ею юридическое лицо», — поясняет Игорь Русанов. 

По этой же причине «ГПБ-Ипотеке» пришлось перед публичным размещением облигаций провести их техническое размещение. Весь выпуск по закрытой подписке в объеме 3 млрд руб. выкупила компания «Коммерц Инвестментс», причем размер сделки составил 3,45 млрд руб. «В случае первичной продажи облигаций в России с дисконтом существует риск признания сделки недействительной, — сказал Игорь Русанов. — Кроме того, благодаря закрытой подписке в ФСФР зарегистрирован отчет об итогах размещения, и таким образом закрыт другой риск — отказа в регистрации выпуска. Благодаря этому рейтинговое агентство Moody’s присвоило облигациям суверенный рейтинг». Теперь, по словам Игоря Русанова, уже ничто не мешает провести публичное размещение первого выпуска рублевых облигаций с ипотечным покрытием, намеченное на 20 декабря этого года. Тем не менее, как сказал вчера РБК daily заместитель руководителя ФСФР Владимир Гусаков, по российским законам секьюритизированные сделки могут быть оспорены в суде. «Хотя в случае с выпуском рублевых облигаций, организованным Газпромбанком, сделать это будет непросто», — подчеркнул Владимир Гусаков. 

ИГОРЬ ПЫЛАЕВ 

Газпромбанку принадлежит 60,74% акций банка «Совфинтрейд». Ипотечная специализированная организация «ГПБ-Ипотека» создана исключительно для эмиссии рублевых облигаций с ипотечным покрытием, которое сформировано из закладных банка «Совфинтрейд». Газпромбанк стал организатором первого выпуска облигаций, спецдепозитарием, а также сервисным агентом по сбору платежей от заемщиков по закладным, входящим в состав ипотечного покрытия. Кроме того, банк взял на себя функции платежного агента по облигациям. 
22.12.2006. Состав акционеров Газпромбанка изменился, но не совсем так, как ожидалось. “Газпром” продал долю в своем банке не только пенсионному фонду “Газфонд”, 14,3% акций достались управляющей компании “Лидер”.
87,5% акций Газпромбанка принадлежат “Газпрому”. Банк входит в тройку крупнейших в России с активами, по данным “Интерфакс-ЦЭА” на 1 октября 2006 г., 572,5 млрд руб. и капиталом 40,6 млрд руб. “Газфонд” учрежден “Газпромом” и его “дочками” для обслуживания пенсионных программ “Газпрома”. Резервами фонда (по данным ФСФР, 168 млрд руб. на 1 июля) управляет компания “Лидер”, которую через страховую компанию “Согаз” контролирует петербургский банк “Россия”. В мае “Газпром” сообщил, что “Газфонд” владеет 3,018% акций монополии — это основная часть его активов.

В конце октября совет директоров “Газпрома” одобрил две сделки, в результате которых газовая монополия лишится контрольного пакета акций своего банка. Сначала, решили директора, “Газпром” продаст 24,9% акций Газпромбанка своему НПФ “Газфонд”. Взамен концерн получит 19,87% акций “Мосэнерго”. По итогам вчерашних торгов на ММВБ такой пакет стоил около 29 млрд руб., а совет директоров одобрил его покупку по цене “не выше средней биржевой цены за предыдущие [до сделки] шесть месяцев, увеличенной на 5%”. А 24,9% акций Газпромбанка “Газпром” оценил дешевле — в 17,2 млрд руб.

Разницу в цене “Газфонд” направит на оплату допэмиссии акций Газпромбанка. Совет директоров газового концерна одобрил увеличение уставного капитала дочернего банка в 1,5 раза, и всю эмиссию выкупит НПФ. Доля “Газфонда” в капитале Газпромбанка составит 49,9%: допэмиссия размоет купленный у “Газпрома” 24,9%-ный пакет до 16,6%, а акции новой эмиссии составят 33,3% от увеличенного капитала. У “Газпрома” останется 41,7% акций банка, а остальные 8,4% — у принадлежащей банку компании “Новфинтех”.

Но структура сделки неожиданно изменилась: ее участником оказалась и компания “Лидер”, управляющая резервами “Газфонда”. Как указано во вчерашнем официальном сообщении Газпромбанка, “Газфонд” стал владельцем только 10,6% его акций, а еще 14,3% принадлежат “Лидеру”. Это технический момент сделки, а основным владельцем пакета акций останется “Газфонд”, обещает вице-президент Газпромбанка Илья Кочеврин. Акции Газпромбанка находятся под управлением “Лидера” в интересах “Газфонда”, рассказал гендиректор “Лидера” Анатолий Гавриленко. Банковские активы сейчас интересны и привлекательны, отрасль в целом перспективна, кроме того, управляющая компания диверсифицировала таким образом свой портфель, объясняет он. Получить комментарии в “Газфонде” вчера не удалось. В пресс-службе страховой компании “Согаз”, которой принадлежит “Лидер”, обсуждать изменения в составе акционеров Газпромбанка не стали.

Исходя из оценки справедливой стоимости банка, 14%-ный пакет его акций сейчас стоит около $750 млн, прикидывает главный экономист Альфа-банка Наталья Орлова. Правда, это нижняя граница цены, оговаривается она. Другой аналитик, попросивший об анонимности, называет цифру $1 млрд.



ГАЗПРОМБАНК РАЗМЕСТИЛ ИПОТЕЧНЫЕ БОНДЫ 

Газпромбанк разместил для дочернего банка “Совфинтрейд” первый выпуск облигаций с ипотечным покрытием на 3 млрд руб. По итогам аукциона, проведенного на ММВБ, доходность бондов составила 7,3% годовых. Спрос на облигации превысил 3,5 млрд руб., в размещении участвовали негосударственные пенсионные фонды, страховые компании, управляющие компании, банки и зарубежные инвесторы.
ЦБ зарегистрировал отчет об итогах выпуска акций Газпромбанка. По итогам размещения в пользу НПФ “Газфонд” доля “Газпрома” снизилась до 41,7%, а доля “Газфонда” составила 49,9% (из них 42,9% оформлено на управляющую фоном компанию “Лидер”).

ГОРОДСКОЙ ИПОТЕЧНЫЙ БАНК

22.12.2006. Второй специализированный ипотечный банк в России продан иностранному инвестору. Банк Данила Хачатурова приобрел Morgan Stanley, что стало его первой покупкой на российском рынке. Она может обойтись в $200 млн, но и такая оценка не выглядит излишне высокой, считают эксперты.

По данным “Интерфакс-ЦЭА” на 1 октября 2006 г., активы Городского ипотечного банка составляли около 3 млрд руб., капитал — 1 млрд руб. По данным самого банка, объем совершенных им ипотечных сделок превысил 8 млрд руб. ($300 млн). Основной владелец банка — президент “Росгосстраха” Данил Хачатуров. Morgan Stanley — один из ведущих инвестбанков мира. Более 55 300 сотрудников работает более чем в 600 офисах в 30 странах. По итогам финансового года, завершившегося 30 ноября, выручка составила $76,6 млрд, чистая прибыль — $7,5 млрд. Рыночная капитализация — $85,3 млрд. В России действует дочерний “Морган Стэнли Банк”, специализирующийся на услугах корпоративным клиентам.

О намерении частных акционеров “Росгосстраха” вложить $40 млн в капитал ипотечного банка гендиректор и совладелец “Росгосстраха” Рубен Варданян рассказал в октябре 2003 г. Весной 2004 г. начал работу Городской ипотечный банк, куда перешла команда менеджеров из банка “Дельтакредит” во главе с его бывшим президентом Николаем Шитовым.

Представители “Росгосстраха” говорили, что намерены размещать в банке страховые резервы. Банк же, в свою очередь, собирался выдавать кредиты клиентам “Росгосстраха”. Но некоторое время спустя IFC сообщила, что основным владельцем банка является президент “Росгосстраха” Данил Хачатуров.

Теперь Хачатуров расстается с “Городским”. О покупке банка вчера объявил Morgan Stanley. “Это первая покупка, до этого мы [в России] росли органически”, — говорит президент “Морган Стэнли Банка” Райр Симонян. Пока в Morgan Stanley не намерены менять бренд “Городского”. Получить комментарии у Хачатурова вчера не удалось. А президент “Городского” Николай Шитов говорит, что агрессивная стратегия Morgan Stanley в области секьюритизации ипотечных кредитов совпала со стремительным развитием “Городского” в России. Morgan Stanley за последний год приобрел три ипотечные компании (в США, Италии и Великобритании).

Сумму сделки стороны не раскрывают. Шитов также отказался раскрыть величину собственного пакета в банке. Однако близкий к банку источник уверяет, что она составляет около $200 млн. Впрочем, окончательная цена будет определена чуть позже и $200 млн — ее максимальное значение, уверяет другой финансист. Минимальная же оценка банка, по словам осведомленного о сделке банкира, составляет порядка четырех капиталов “Городского” (т. е. около $160 млн).

Morgan Stanley приобрел хороший канал продаж ипотечных кредитов, “Городской” входит в пятерку ведущих игроков, отмечает председатель совета директоров Москоммерцбанка Андрей Савельев. Оценка банка в шесть капиталов — $200 млн — выглядит достаточно агрессивной, но тем не менее с учетом потенциала рынка ипотеки она реальна, считает он.

Летом прошлого года французский Societe Generale приобрел за $100 млн банк “Дельтакредит”, что стало первой продажей иностранцам ипотечного банка.

«ДИАЛОГ-ОПТИМ»

7.12.2006. Бывший председатель совета директоров “Диалог-Оптима” Александр Поляков и предправления Сергей Гарбер должны заплатить 1 млрд руб. за вывод активов, повлекший банкротство банка, решил суд по иску конкурсного управляющего.

Единоличным владельцем “Диалог-Оптима”, входившего в сотню крупнейших, был председатель совета директоров Александр Поляков. 10 августа 2004 г. у банка отозвана лицензия, 16 сентября он признан банкротом.

Иск о привлечении Полякова и Гарбера к субсидиарной ответственности на 1,1 млрд руб. конкурсный управляющий банка Андрей Сергеев, по его словам, подал в столичный арбитраж в июле. В понедельник суд его удовлетворил, сообщил судья Алексей Маненков.

Всего по данному делу было проведено четыре заседания, говорит Сергеев. Ни на одном из них не присутствовали представители Гарбера в отличие от адвокатов Полякова, число которых на некоторых заседаниях доходило до пяти, вспоминает конкурсный управляющий.

Задача представителей Полякова на протяжении последних заседаний состояла в том, чтобы доказать суду, что их подзащитный был фигурой “чисто номинальной”, а все решения принимал Гарбер, считает Сергеев. Однако вызванные в качестве свидетелей бывшие сотрудники банка подтвердили, что Поляков был их руководителем, продолжает он. Два бывших зампреда правления “Диалог-Оптима” и начальник кредитного управления подтвердили, что Поляков был членом кредитного и лимитного комитетов банка, говорит Сергеев.

В качестве суммы, заявленной к взысканию, была представлена разница между долгами “Диалог-Оптима” перед кредиторами всех очередей и его нынешними активами, объясняет помощница Сергеева Татьяна Зотова. Конкурсный управляющий заявил, что совокупный ущерб от действий руководства банка накануне банкротства составил 4,4 млрд руб.

По словам первого замгендиректора Агентства по страхованию вкладов Валерия Мирошникова, случаи привлечения к субсидиарной ответственности акционеров и руководства банков уже были, но сумма нынешнего иска беспрецедентна. С такой оценкой согласен и управляющий партнер компании “Пепеляев, Гольцблат и партнеры” Сергей Пепеляев.

Но решение суда скорее носит предупреждающий характер, нежели поможет вернуть деньги в конкурсную массу “Диалог-Оптима”, считает замдиректора юридического департамента Бинбанка Артем Коновалов. Взыскать убытки с физлица можно путем реализации его имущества, но если оно переоформлено на третьих лиц, то оспаривать сделки по отчуждению будет затруднительно, объясняет он. “Процесс исполнения решения суда может занять несколько лет или вовсе закончиться ничем”, — полагает Коновалов.

Сергеев же уверен, что рассчитаться по иску ответчики смогут, если вернут часть недвижимости, незаконно выведенную из-под контроля банка. Пока же арестованы вклады Полякова и Гарбера в “Диалог-Оптиме” на 13 млн руб.

Связаться с Гарбером или его представителями не удалось. А Поляков передал через помощника, что будет оспаривать решение суда. Суд отказался от независимого финансово-экономического анализа состояния банка и теперь конкурсный управляющий хочет, чтобы 

«ЗЕНИТ»

1.12.2006.  Банк “Зенит” и J. P. Morgan предложат инвесторам российский риск оптом. Они выпускают ноты на портфель в $250 млн из облигаций 40 российских компаний. До сих пор в России переупаковывали лишь обязательства отдельных компаний.
J. P. Morgan вместе с банком “Зенит” выпускают ноты на портфель рублевых облигаций 40 российских компаний, в основном второго и третьего эшелонов, рассказал начальник отдела структурных продуктов “Зенита” Константин Павлов. Ноты выпускаются тремя траншами. Первый, самый рискованный, будет аккумулировать первые 10% дефолтов портфеля. Если их будет более 10%, но менее 20%, то пострадают держатели второго транша, и только затем — третьего. Таким образом, у инвестора появляется возможность диверсифицировать риск, говорит вице-президент по продажам J. P. Morgan Умида Умарбекова.

Объем сделки составляет $250 млн. Программа будет действовать два года, в течение которых “Зенит” станет управлять портфелем. Но в год возможно не более 20 замен, а доходность по облигациям из портфеля не должна на 9% превышать ОФЗ, уточняет Павлов.

Средняя доходность базового портфеля, по словам Павлова, составит около 9%.

Предложить новый продукт банки собираются как международным, так и российским инвесторам. По словам Умарбековой, аудитория нот самая широкая: от хедж-фондов до центробанков. Большинство эмитентов в этом портфеле не рейтингуются, отмечает Павлов. Но отсутствие рейтинга не отпугнет инвесторов от инструмента, ведь инвестор разделит риск с управляющим, считает Умарбекова. Если два старших транша J. P. Morgan предлагает западным инвесторам, то половину младшего транша “Зенит” собирается предложить российским клиентам, говорит Павлов.

Подобных сделок на российском рынке действительно не было, хотя некоторые инвестбанки делали более простые продукты: например, инвесторам предлагалось купить дефолтные ноты на корзину из облигаций пяти эмитентов. Директор “Ренессанс Капитала” Олег Железко называет идею J. P. Morgan и “Зенита” “хорошим и интересным” продуктом, который будет пользоваться спросом. Вице-президент группы структурных продуктов ING Bank Степан Амосов тоже называет сделку интересной. Впрочем, спрос он затрудняется предсказать, считая, что это “будет хороший тест для рынка”. Серьезных дефолтов давно не было, однако если они начнутся, то невыплативших долги может стать за короткий период очень много, как было в 1998 г., говорит он. А гендиректор Русского арбитражного фонда Станислав Машагин удивлен, что организаторы сделки предложили младший транш российскому рынку, считая, что его легко можно было бы реализовать на Западе. “В России 90% инвесторов в облигации — банки, которые могут и сами выбрать интересные им бонды. Разве что "Зенит" считает возможным заинтересовать нотами крупных частных инвесторов”, — предполагает он. Железко считает, что подобных сделок будет все больше и что-то подобное собирается предложить клиентам и “Ренессанс Капитал”.

В портфель, сформированный J. P. Morgan и “Зенитом”, вошли эмитенты из 16 секторов — в основном розничных продуктовых сетей (17,5%), телекоммуникационных (15%), строительных (10%) и энергетических (10%) компаний. Максимальная доля одной компании — 3,5%, средняя — 2,5%.

11.12.2006.  Вкладчики уходят из ЗЕНИТА

Фонды банковского управления перестали пользоваться спросом 

В ноябре большинство рублевых и валютных банковских фондов показало положительную доходность, и как следствие, суммарные активы отрасли выросли до 15,56 млрд руб., таким образом показав с начала года почти двухкратный рост. Однако из некоторых фондов вкладчики выходили: отток наблюдался в фондах Банка ЗЕНИТ.

Объем привлечения в банковские фонды за прошлый месяц составил 14,1 млн руб. Но поступление средств инвесторов в фонды могло бы быть более значительным. Дело в том, что лидеры рынка — Юниаструм Банк и «Петрокоммерц» — суммарно привлекли свыше 240 млн руб., однако общую картину испортили результаты Банка ЗЕНИТ, отток средств из фондов которого в ноябре превысил 309 млн руб.

По словам главного экономиста отдела доверительного управления Банка ЗЕНИТ Сергея Булыгина, наибольшие потери в ноябре понес фонд «Валютный», активы которого за месяц уменьшились на 2 млн долл. «Это связано с выходом из фонда одного из крупных инвесторов», — пояснил Сергей Булыгин. Кроме того, значительный отток средств наблюдался и в рублевых фондах Банка ЗЕНИТ — «Доходный» и «Универсальный». «Только за один день 16 ноября вкладчики вывели из фондов свыше 80 млн руб», — говорит Сергей Булыгин. В ЗЕНИТЕ объясняют такое поведение инвесторов тем, что после летнего падения рынка вкладчики поспешили зафиксировать прибыль, полученную в ноябре, когда доходность ОФБУ «Доходный» составила 13%. «Скорее всего, повториться прошлогодняя ситуация и после Нового года многие вкладчики опять вернутся», — уверен Сергей Булыгин.

Незначительное снижение активов в ноябре также отмечалось у валютных фондов под управлением Юниаструм Банка. Как пояснил главный трейдер семейства U-funds Юниаструм Банка Михаил Королюк, это связано с тем, что банк выводил из фондов часть собственных средств для запуска новых проектов. «В частности, в ноябре мы расширили линейку региональных фондов за счет выхода на рынки Восточной Европы, Турции, Израиля, Чили, Аргентины, Таиланда и Индонезии», — рассказал Михаил Королюк. По его мнению, несмотря на продолжающееся укрепление рубля, валютные фонды по-прежнему пользуются популярностью у вкладчиков.

Поскольку их доходность с лихвой компенсирует колебания американской валюты. Так, доходность рублевого ОФБУ «Абсолют-Тактика» (Абсолют Банк), ставшего лидером по доходности в ноябре, составила 14,5%, тогда как лидер по доходности среди валютных фондов «Премьер глобальный фонд акций мелкого и среднего бизнеса» (Юниаструм Банк) заработал 12,7%. 

ИМПЕКСБАНК

4.12.2006. Raiffeisen International, владеющий 100% акций Импэксбанка, решил увеличить его капитал на 1,3 млрд руб. за счет допэмиссии. В результате уставный капитал Импэксбанка вырастет до 4,5 млрд руб.
14.12.2006. Амбициозное слияние

«Райффайзен» хочет стать пятым банком в России

Райффайзенбанк и Импэксбанк в будущем году привлекут более 1,5 млрд долл. Часть средств предоставит основной их акционер, остальное банки намерены получить от сторонних инвесторов. Об этом вчера рассказал председатель правления «Райффайзена» Йохан Йонах.
Акционеры собираются провести допэмиссию «Райффайзена» объемом 10 млрд руб., а Импэксбанка -- 1,3 млрд руб. По словам г-на Йонаха, регистрация допэмиссий акций обоих банков намечена на февраль--март 2007 года. Кроме того, «Райффайзен» привлечет субординированный заем на 80 млн долл., в результате чего собственный его капитал достигнет 32 млрд руб. По прогнозам банка, это позволит ему войти в пятерку крупнейших российских кредитных организаций по размеру капитала. Для сравнения: собственный капитал Сбербанка превышает 270 млрд руб., ВТБ -- 115 млрд, Банка Москвы -- 20 млрд.
Также «Райффайзен» подписал соглашение о привлечении трехлетнего синдицированного кредита на 625 млн долл. под LIBOR+0,35% годовых. А в первом полугодии 2007-го планирует секьюритизировать портфель автокредитов на 500 млн долларов.
По словам г-на Йонаха, объединение двух банков под брендом «Райффайзена» намечено на четвертый квартал будущего года. «Более точной даты мы сказать не можем по причине особых процедур и требований регулятора, которые нужно соблюдать», -- заявил глава банка. В целом процесс слияния банков займет два-три года, включая не только юридические, но и технические моменты.
О приобретении австрийцами Импэксбанка было объявлено еще в феврале нынешнего года, а 17 мая «Райффайзен» сообщил о завершении сделки по покупке 100-процентного пакета его акций. Как известно, Импэксбанк обошелся австрийской группе Raiffeisen International примерно в 570 млн долл. В конце апреля был переведен основной транш -- 500 млн долл. Еще 50 млн будут перечислены по итогам аудированной отчетности «Импэкса» за 2006 год. Как заявил региональный директор Raiffeisen International Джефф Милликан, примерно в 20 млн долл. Raiffeisen оценивает здание Импэксбанка на Смоленской площади. Председатель правления Raiffeisen International Герберт Степич сообщил в мае, что интеграция бизнесов банков обойдется австрийцам в 10 млн долларов.
В течение года две финансовые структуры постепенно сближались. 19 мая они объявили о взаимной отмене комиссий за снятие наличных в банкоматах для держателей банковских карт. Как заявил г-н Йонах, «это первый шаг в процессе интеграции двух банков». А 3 августа негосударственный пенсионный фонд "Райффайзен" подписал агентское соглашение с «Импэксом», согласно которому клиентам банка будут предлагать индивидуальные пенсионные планы НПФ "Райффайзен". 

ИНВЕСТСБЕРБАНК
4.12.2006. В Инвестсбербанк положат $200 млн

Вслед за $430 млн, заплаченными за Инвестсбербанк, венгерская группа OTP готовится в следующем году потратить еще $250 млн на развитие бизнеса в России. В результате капитал “Инвестсбера” вырастет в 2,5 раза, что позволит ему развиваться несколько лет без оглядки на величину собственных средств.

OTP-Bank — крупнейший банк Венгрии с активами в $24 млрд. Венгерскому правительству принадлежит “золотая акция”. Банк имеет “дочки” в Боснии, Сербии, Хорватии, Словении и Румынии. На сегодня его капитализация составляет $11 млрд. Активы Инвестсбербанка на 1 октября, по данным “Интерфакс-ЦЭА”, составляли 38,6 млрд руб. (37-е место в России), капитал — 3,5 млрд руб. (49-е место), прибыль до налогов — 0,7 млрд руб. (41-е).

В июле президент OTP-Bank Шандор Чани говорил, что за приобретением Инвестсбербанка, согласно плану на три с половиной года, последует наращивание его сети и расширение продуктового ряда. Это потребует от венгров дополнительных расходов. Помимо зарезервированных на год почти $50 млн для завершения расчетов с продавцами еще порядка $200 млн поступит в капитал “Инвестсбера”. По крайней мере о грядущем увеличении собственных средств в следующем году на 5,3 млрд руб., из которых 1,3 млрд руб. могут быть получены уже в I квартале, в пятницу банк проинформировал в сообщении на своем сайте. Зампред правления Инвестсбербанка Антон Михальков уверяет, что увеличение капитала на $200 млн было оговорено еще в ходе сделки по продаже банка.

Если бы Инвестсбербанк получил 1,3 млрд руб. к октябрю этого года, то с 49-го места по капиталу среди российских банков по версии “Интерфакс-ЦЭА” поднялся бы на 38-е, оттеснив Собинбанк. А прирост собственных средств на 5,3 млрд руб. и вовсе вывел бы его на 23-ю строчку перед Номос-банком.

К 1 октября норматив достаточности капитала (отношение капитала к активам, взвешенным с учетом риска) Инвестсбербанка составил 11,4% при минимально допустимом значении в 10%. При этом на начало года этот показатель у “Инвестсбера” составлял 12,2%. Активы банка за девять месяцев выросли более чем в полтора раза. Для дальнейшего развития банка акционеры должны увеличивать его капитал, капитализации прибыли будет недостаточно, объясняет Михальков. У Сбербанка, например, норматив достаточности капитала снизился до 12,4%, но вопрос о допэмиссии его акций уже вынесен на повестку дня.

Помимо открытия подразделений дополнительные ресурсы Инвестсбербанк потратит на новые кредитные продукты, говорит Михальков. “В этом году мы ввели ссуды на неотложные нужды для физлиц, автокредитование, стали выдавать займы среднему и малому бизнесу и кредитовать лизинговые компании, на следующий год планируется запуск довольно масштабной ипотечной программы”, — отмечает он.

Все больше российских банков увеличивают свой капитал разом на $100 млн и более. Например, порядка $400 млн готовятся внести в капитал Альфа-банка его владельцы, а Пробизнесбанк недавно разместил допэмиссию акций более чем за $120 млн.

“Справедливо говорить, что на российском банковском рынке в последнее время становится распространенной практика выпуска допэмиссий объемами свыше $100 млн”, — отмечает управляющий фонда “Ренфин” компании Renaissance Investment Management Марина Чекурова.

МДМ-Банк

18.12.2006. МДМ-Банк поделили

Владельцы МДМ-Банка Андрей Мельниченко и Сергей Попов разделили бизнес – конечным владельцем банка станет Сергей Попов

Андрей Мельниченко и Сергей Попов, владевшие на паритетных началах Финансовой группой МДМ, объявили о реструктуризации активов. Сергею Попову будет принадлежать 90% акций одного из крупнейших российских частных банков – МДМ-Банка. А действующий глава банка Андрей Мельниченко становится 100-процентным владельцем производителя удобрений «Еврохим». 

О договоренности, достигнутой партнерами, «МДМ-Банк» сообщил в понедельник. В соответствии с принятым решением, Сергей Попов становится основным инвестором «МДМ-Банка». 

Сейчас господин Попов один из совладельцев и член совета директоров «МДМ-Банка», а также член совета директоров крупнейшей в России угольной компании ОАО «СУЭК» и лидирующей агрохимической компании ОАО «МХК ЕвроХим». После разделения активов с Андреем Мельниченко, ему будет принадлежать 90% акций «МДМ-банка». 

ОАО «МХК ЕвроХим» крупнейший российский производитель азотных удобрений и аммиака и второй по масштабу производитель фосфорных удобрений. В 2005 году оборот компании составил 1,89 млрд. долларов. Недавно, компания объявила о планах разместить до 15% своих акций на бирже с целью привлечения инвестиций в первом полугодии 2007 года. 

Размер привлеченных средств за счет IPO оценивается в 500 млн. долларов, которые планируется направить на разработку Гремячинского калийного месторождения. По словам представителей «Еврохима» из 730 млн.долларов, необходимых для реализации проекта, потребности в капитале на сегодняшний день составляют 400 млн. долларов. Окончательного решения о проведении IPO пока не принято, но с учетом темпов развития отрасли, проведение IPO выглядит хорошим вариантом развития компании. 

Андрей Мельниченко, один из основателей «МДМ-банка», долгое время возглавлявший правление и совет директоров, а также член Совета директоров компаний «СУЭК» и «Еврохим» покидает число акционеров МДМ-банка в рамках реструктуризации совместного бизнеса. 

Господин Мельниченко, после соответствующей официальной процедуры согласований, станет единственным владельцем ОАО «МХК ЕвроХим», об этом сообщила в понедельник компания «Еврохим». 

«Структура сделки предполагает выплату разницы в стоимости долей, которыми обмениваются партнеры, денежными средствами», - сообщил представитель Андрея Мельниченко Владимир Мельников. Финансовая сторона сделки пока не раскрывается. 

Андрей Мельниченко и Сергей Попов ведут совместный бизнес около 5 лет. В 2001 году они стали партнерами в «ЕвроХим» и «СУЭК», а в 2003 – в «МДМ-банке». Частично партнерские отношения между ними сохранятся. Мельниченко, Попов и глава «СУЭК» Владимир Рашевский останутся партнерами в угольной компании, входящей в десятку лидеров мирового угольного рынка 

По решению сторон, 10%-ю долю в капитале «МДМ-Банка» приобретет Мартин Андерссон, член Комитета по стратегии МДМ-Банка с начала 2006 года, один из основателей инвестиционной группы Brunswick. 

«Наличие у банка одного основного инвестора поможет обеспечить четкий фокус на наши долгосрочные цели и в конечном итоге стать лидирующим частным банком в России», - отметил председатель правления «МДМ-банка» Мишель Перирен. 

Аналитик ИК «Тройка-Диалог» Михаил Стискин оценивает долю Сергея Попова в «Еврохим» в 2 млрд. долларов. Другие эксперты называют меньшую стоимость – 1,85 млрд. долларов. 

Аналитик компании «Антанта Капитал» Максим Осадчий называет свою оценку. «50% акций МДМ-Банка, принадлежавших Андрею Мельниченко, на 1 ноября 2006 года стоят порядка 1,74 млрд. долларов», - полагает эксперт. 

Аналитик той же компании Георгий Иванин оценил стоимость доли Сергея Попова в «Еврохиме» в 1,75 млрд. долларов. 

«Таким образом, 50% акций Еврохима могут быть обменены на 50% акций МДМ-Банка практически без доплаты», - считает Максим Осадчий. 

По словам Владимира Мельникова, разделение активов не свидетельствует об ухудшении отношений между партнерами. «И Мельниченко, и Попов были партнерами по обоим направлениям бизнеса и знают его насквозь. Они очень тщательно взвесили возможности, рассматривали планы развития активов, долго обсуждали их вместе и пришли к этому решению», - уточнил представитель Андрея Мельниченко. 

По словам Владимира Мельникова, Мельниченко интересует не только банковский бизнес, он уже давно имеет разносторонние интересы. По сведениям участников рынка, господину Попову, напротив, очень интересен как раз банковский сектор. 

«Сергей Попов позиционирует себя как финансовый инвестор и последовательно вкладывает средства в активы, обладающие большим потенциалом», - поясниил газете ВЗГЛЯД представитель Сергея Попова Антон Нискин.
Андрей Мельниченко и Сергей Попов объявили о разделе имущества

Бизнес-партнеры Андрей Мельниченко и Сергей Попов, которые много лет на паритетной основе контролировали несколько компаний в различных секторах экономики, намерены разделить свои активы. Вчера стало известно о том, что основатель МДМ-банка Андрей Мельниченко решил выйти из этого бизнеса, продав свою долю Сергею Попову. Тот, в свою очередь, продал г-ну Мельниченко свои 50% акций в компании «Еврохим», одном из крупнейших в России производителей азотно-фосфорных минеральных удобрений. Третьим активом -- Сибирской угольной энергокомпанией (СУЭК) -- бизнесмены будут владеть на прежних условиях.
«Мы с Сергеем проанализировали, что каждый из нас может сделать для развития наших компаний, и в результате были приняты те решения, о которых мы сообщаем сегодня, -- заявил Андрей Мельниченко. -- Совершенно уверен, что МДМ-банк остается в надежных руках моего партнера. Я намерен заниматься развитием компании «Еврохим» и в партнерстве с Сергеем и Владимиром (Рашевским, главой СУЭК) продолжить интенсивную работу в ОАО «СУЭК», которая является ведущей компанией важнейшего для российской экономики сектора энергетики. Я твердо убежден в серьезных перспективах наших компаний».
Как заявил вчера представитель г-на Мельниченко Владимир Мельников, перед сделкой два инвестиционных банка -- Goldman Sachs и UBS -- проводили оценку МДМ-банка и «Еврохима» и консультировали обоих партнеров. По словам г-на Мельникова, условия соглашения, подписанного еще на прошлой неделе, включают в себя денежную компенсацию одной из сторон, однако он не сообщил, кто и сколько должен доплатить партнеру. Участники рынка оценивают банк дороже «Еврохима», следовательно, платить придется г-ну Попову. Как рассказал «Времени новостей» глава управляющей компании New Russia Growth Алексей Панферов, до нынешнего лета возглавлявший инвестблок в МДМ, «банк можно оценить с коэффициентом 4--4,5 к собственному капиталу». Сейчас его капитал составляет 22,03 млрд руб. (около 850 млн долл.), значит, речь идет о 3,5--4 млрд долл. Такого же мнения придерживается и гендиректор «Интерфакса-ЦЭА» Михаил Матовников. А вот «Еврохим», который собирается провести IPO в 2007 году, аналитики оценили приблизительно в 3--3,5 млрд долларов.
Впрочем, близкие к МДМ-банку и "Еврохиму" источники полагают, что по рентабельности бизнеса банк проигрывает химическому предприятию, а потому вполне возможно, что доплачивал г-н Мельниченко.
Если в результате раздела активов г-н Мельниченко станет единственным собственником «Еврохима», то в МДМ-банке теперь два акционера -- 90% его акций принадлежат г-ну Попову, 10% были проданы члену комитета по стратегии банка и одному из основателей инвестгруппы Brunswick Мартину Андерссону. «Г-н Андерссон -- давний партнер Сергея Попова, и выкуп банка является их совместным решением», -- заявил «Времени новостей» представитель г-на Попова Антон Нискин. Новый главный акционер МДМ намерен предоставить банку еще больше автономии в принятии стратегических решений, чем это было при Андрее Мельниченко. По словам г-на Нискина, «Сергей Попов выступает как финансовый инвестор и, безусловно, как основной акционер, он будет внимательно следить за происходящим в кредитной организации, однако председатель МДМ-банка Мишель Перирен обладает очень широкими полномочиями». «Топ-менеджмент банка встречался с Сергеем Поповым, -- рассказал г-н Перирен. -- Г-н Попов заявил, что поддерживает приход новой команды в банк и то направление, которое было выбрано нами в мае».
Известный французский банкир возглавил банк в начале нынешнего года и объявил, что основным направлением деятельности кредитной организации станет развитие малого и среднего бизнеса, а также ритейла. Участники рынка связывали назначение г-на Перирена и превращение банка в розничный финансовый институт как шаг к его предпродажной подготовке. Г-н Перирен рассказал вчера: «Поступило предложение от IFC (Международная финансовая корпорация) о покупке небольшого пакета (3--5%) акций МДМ-банка. Сейчас мы рассматриваем его».
Источник, близкий к «Еврохиму» и МДМ-банку, утверждает, что гг. Мельниченко и Попов уже в 2004 году поняли, что у них разный взгляд на управление активами группы (в чем именно он заключается, источник говорить не стал), а потому решили поделить активы. «Два года составлялись различные схемы, конфигурации, проводились какие-то оценки, но найти устраивающее обоих акционеров решение не удавалось, -- говорит источник. -- И лишь с помощью международных банкиров они смогли прийти к компромиссу, причем только по двум активам». Другой источник «Времени новостей» предполагает, что объявленное вчера решение напрямую связано с планами «Еврохима» провести IPO в следующем году. «У г-на Попова принципиальная позиция -- не стремиться к прозрачности, -- полагает он, -- а IPO предполагает раскрытие огромного объема информации. Именно потому и решено было оставить одного бенефициара компании».
СУЭК, как говорят источники, не была поделена лишь потому, что сейчас вряд ли возможно адекватно оценить ее. Ведь она нацелена на работу при либерализованном рынке электроэнергии, а это если и будет возможно, то явно не ранее 2009 года.



Компания "Еврохим" создана в 2001 году. По объему выпуска минеральных удобрений она занимает первое место в России, входит в тройку крупнейших производителей Европы и мировую десятку. Ее доля в производстве удобрений на внутреннем рынке составляет 25--30%, около 80% продукции идет на экспорт. В состав компании входят шесть заводов, производящих минеральные удобрения: "Невинномысский азот" (Ставропольский край), "Новомосковская акционерная компания "Азот" (Тульская область), "Ковдорский горно-обогатительный комбинат" (Мурманская область), "Промышленная группа "Фосфорит" (Ленинградская область), "Еврохим -- Белореченские минудобрения" (Краснодарский край) и Lifosa AB (Литва), а также порты и торговые филиалы. Консолидированная выручка в прошлом году составила 1,9 млрд долл., чистая прибыль -- 330 млн долларов. 

19.12.2006. Интересы поменялись

Андрей Мельниченко и Сергей Попов делят бизнес

После шести лет сотрудничества пути Андрея Мельниченко и Сергея Попова разошлись. Вчера предприниматели объявили об обмене активами: Мельниченко отдал созданный им МДМ-банк партнеру, а взамен получил крупнейшего производителя удобрений — “Еврохим”. Раздел еще одного общего актива — СУЭК — вопрос времени, уверяют близкие к ним источники. Причину развода партнеры не раскрывают.

МДМ-банк создан в 1993 г. Консолидированные активы по МСФО на 30 сентября — 207,5 млрд руб., собственный капитал — 26,4 млрд руб., прибыль в 2005 г. — 4,32 млрд руб. “Еврохим” — крупнейшая агрохимическая компания России. В ее состав входят Ковдорский ГОК, “Фосфорит”, “Невинномысский азот”, “Новомосковский азот”, “Еврохим — Белореченские минудобрения” и литовский Lifosa. В январе — сентябре 2006 г. предприятия “Еврохима” выпустили 4,5 млн т минеральных удобрений. Консолидированная выручка в 2005 г. — $1,89 млрд, чистая прибыль — $330 млн. Сибирская угольная энергетическая компания (СУЭК) — крупнейшая угольная компания России, объединяет угольные и энергетические активы. В 2005 г. добыла 84 млн т угля, экспортировала 18,8 млн т.

Мельниченко с Поповым начали работать вместе в 2000 г. Тогда Попов, сколотивший капитал на продаже труб и металлов, уговорил банкира Мельниченко заняться прямыми инвестициями. Начав с покупки Волжского трубного завода, они за два года создали настоящую промышленную группу, в которую вошли СУЭК, “Еврохим” и Трубная металлургическая компания (ТМК). ТМК они впоследствии продали, а в СУЭК и “Еврохиме” все время были равноправными партнерами. В 2003 г. Мельниченко продал Попову половину финансовой группы МДМ, и с тех пор они неизменно действовали в тандеме.

Поэтому вчерашнее сообщение об обмене активами прозвучало как гром среди ясного неба. В нем сказано, что Мельниченко станет единственным владельцем “Еврохима”, а Попов — бенефициаром 90% акций МДМ-банка. Владельцем еще 10% акций банка будет Мартин Андерссон.

Один из обменянных активов стоил дороже, утверждает представитель Мельниченко, но какой именно и насколько, не уточнил. Разница, по его словам, была компенсирована. Оценку банковского бизнеса проводил Goldman Sachs, химического — UBS, в обоих инвестбанках отказались от комментариев. Источник, знакомый с деталями сделки, сказал, что дороже был оценен банк.

Аналитики оценивают и МДМ-банк, и “Еврохим” примерно в $3 млрд. Эндрю Килли из “Тройки Диалог” полагает, что стоимость банка близка к трем его собственным капиталам (на 30 сентября — 26,4 млрд руб.), т. е. “около $3 млрд”. Российские банки в последнее время продавались со средним коэффициентом 3,4, но сумма сделки между партнерами может отличаться от среднерыночной, рассуждает аналитик “Финама” Ольга Беленькая, по мнению которой МДМ-банк мог стоить $2,7-3 млрд. Оценить “Еврохим” труднее, он не публикует консолидированную отчетность, говорит аналитик “Центринвеста” Максим Иванов. UBS, по данным “Интерфакса”, оценил компанию в 3,5 млрд евро ($4,55 млрд), но Иванов считает эту сумму завышенной. Аналитик “Ренессанс Капитала” Марина Алексеенкова оценивает “Еврохим” в $2,7-3,5 млрд.

Причины развода партнеры в своем заявлении не объясняют. Мельниченко сказал лишь, что это решение обоюдное и было принято после того, как они с Поповым оценили свои возможности и обсудили планы развития каждого актива. В итоге партнеры пришли к выводу, что смогут добиться повышения капитализации компаний, если каждый из них сконцентрируется на отдельном бизнесе, резюмировал Мельниченко, но не объяснил почему.

“Я 13 с половиной лет в банковской сфере, и она мне уже немного наскучила. Сегодня мне больше интересна агрохимия”, — заявил вчера “Ведомостям” Мельниченко. В начале года он говорил сотруднику “Ведомостей”, что ему интересны все бизнесы, которыми он владеет, и делился планами развития МДМ-банка. Мельниченко тогда утверждал, что продавать его не собирается.

МДМ-банк начинался с нескольких пунктов обмена валюты. Мельниченко создал его вместе с приятелями Евгением Ищенко (экс-мэр Волгограда) и Михаилом Кузнецовым, но выкупил их доли. После кризиса он позвал в банк известного предпринимателя и лоббиста Александра Мамута. Вскоре после того как Мамут возглавил совет директоров МДМ, его клиентами стали “Сибнефть” Романа Абрамовича, “Сибал” Олега Дерипаски и другие крупные компании. С тех пор МДМ входит в число крупнейших банков страны. Мельниченко же, по словам бывших и нынешних сотрудников МДМ-банка, даже оставив пост председателя правления, активно участвовал в управлении банком.

“Интересы меняются. Сейчас Мельниченко выбрал индустрию, а Попов, инвестировавший в банковский сектор несколько лет назад, теперь прекрасно в нем разбирается и четко видит стратегию развития банка”, — говорит гендиректор СУЭК Владимир Рашевский. Попов через топ-менеджера МДМ-банка передал “Ведомостям”, что банк является для него стратегической инвестицией и расставаться с контролем в ближайшем будущем он не намерен. Сейчас банк ведет переговоры с IFC. “Мы получили предложение от IFC, который готов купить 3-5% МДМ-банка, due diligence они уже провели”, — говорит председатель правления МДМ-банка Мишель Перирэн. По его словам, IFC купит акции из доли Попова. Представитель IFC подтвердил переговоры с МДМ-банком, но размер пакета не назвал.

Решение Мельниченко продать свое детище стало сюрпризом для банкиров. “Для меня это неожиданность, — признался президент Альфа-банка Петр Авен, — без него [на финансовом рынке] станет скучнее”.

Истинной причиной развода источники, близкие к предпринимателям, считают разногласия между ними. Во всяком случае, официальная версия кажется экспертам странной. “Такое ощущение, что даже те менеджеры, которые знают [настоящие причины], не хотят говорить о них”, — поделился с “Ведомостями” сотрудник одного из трех ведущих международных рейтинговых агентств — вчера Standard & Poor's, Moody's и Fitch подтвердили рейтинги МДМ-банка.

“Мельниченко уже устал от банка, но они [с Поповым] устали и друг от друга”, — говорит один из их бывших подчиненных. “Партнеры расходятся — и это начало раздела активов”, — утверждает другой, называя причиной расхождение во взглядах на дальнейшее развитие бизнеса. В частности, на развитие розничного блока МДМ-банка, уточняет еще один бывший менеджер банка, недавно покинувший его: по его словам, Попов был готов инвестировать в его развитие, а Мельниченко якобы был против. Источник, близкий к Попову, говорит, что Мельниченко хотел продать банк, а Попов — развивать его.

Союз Мельниченко с Поповым не мог быть долгим, замечает их общий знакомый. “На этапе строительства компании они были нужны друг другу, потому что хорошо дополняли друг друга, а теперь у них разошлись взгляды на то, как нужно развивать отдельные направления совместного бизнеса”, — объясняет он.

А вот увеличивать стоимость последнего общего актива — СУЭК Мельниченко и Попов продолжают вместе. Угольную отрасль они оба считают приоритетной в энергетике, объясняет представитель Мельниченко. “Здесь партнеры видят одинаковую перспективу”, — подтверждает Рашевский.

Это партнерство не продлится долго, уверяют источники, близкие к предпринимателям. Дело в том, что строительство компании еще не закончено, сказал один из них. “СУЭК сделала ставку на энергетические угли, но затем они начали скупать и коксующиеся. Возможно, компания будет разделена на две, ее структурирование пока не завершено”, — говорит он, не исключая, что тогда каждый из партнеров выберет себе интересующую его часть. К тому же если раньше они вдвоем контролировали компанию, то теперь в пресс-релизе упомянут их партнер — Рашевский. Он не сказал, когда стал совладельцем компании и какова его доля в ней.
19.12.2006.  Мельниченко и Попов разошлись

Один взял «ЕвроХим», другой — МДМ-Банк

Бизнес-тандем Андрея Мельниченко и Сергея Попова, являвшийся одним из самых влиятельных в России, распался. Многолетние партнеры решили обменяться активами. Андрею Мельниченко полностью отойдет «ЕвроХим», а Сергею Попову — МДМ-Банк. Бизнесмены отрицают, что причиной раздела бизнеса мог стать конфликт между ними, заявляя, что каждый из них хотел бы сконцентрироваться на каком-либо одном направлении. 

Вчера было объявлено о сделке по обмену активами между Андреем Мельниченко и Сергеем Поповым, занимающих в рейтинге Forbes 21—22-е места с состоянием 3,8 млрд долл. До сих пор им на паритетных началах принадлежал МДМ-Банк, МХК «ЕвроХим», а также значительная доля в Сибирской угольной-энергетической компании (СУЭК). В соответствии с условиями сделки, Андрей Мельниченко станет единоличным владельцем «ЕвроХима», а Сергею Попову отойдет 90% акций МДМ-Банка. Еще 10% акций банка приобретет Мартин Андерссон, член комитета по стратегии МДМ-Банка. «Я намерен заниматься развитием «ЕвроХима». Я совершенно уверен, что МДМ-Банк остается в надежных руках моего партнера», — прокомментировал сделку Андрей Мельниченко, чьи слова приводятся в совместном сообщении бизнесменов. 

Как пояснил представитель г-на Мельниченко Владимир Мельников, сделка предусматривает, что каждая из сторон приобретет у другой ее долю, соответственно, в «ЕвроХиме» и МДМ-Банке. При этом, поскольку стоимость этих активов не равнозначна, одному из бывших партнеров придется доплатить. Однако кому именно, Владимир Мельников назвать отказался. Оценку стоимости «ЕвроХима» проводил банк UBS, а МДМ-Банк оценивал Goldman Sachs. Недавно представитель «ЕвроХима» заявлял, что, согласно оценке UBS, капитализация их компании составляет порядка 3,5 млрд долл. Во сколько Goldman Sachs оценил МДМ-Банк, неизвестно. Однако, по оценкам экспертов, стоимость банка составляет порядка 3,8 млрд долл. 

Эта сделка ставит точку в истории одной из крупнейших финансово-промышленных групп. Созданный в 1993 году МДМ-Банк уже к концу десятилетия стал одним из крупнейших в России. Собиранием промышленных активов МДМ-Банк занялся на рубеже веков. Сформированная на базе банка Группа «МДМ» стоит у истоков «ЕвроХима» и СУЭКа, которые сейчас являются ведущими игроками в своих секторах. 

В российской практике это далеко не первый «развод». В свое время на раздел активов решились совладельцы Межпромбанка Сергей Пугачев и Сергей Веремеенко. И даже семейный бизнес иногда приходится делить. Несколько месяцев назад таким образом поступили владельцы группы компании «Интеко» Елена Батурина и ее брат Виктор. Чаще всего причиной раздела бизнеса является конфликт интересов между партнерами. Но, как утверждает Владимир Мельников, никакого конфликта между Андреем Мельниченко и Сергеем Поповым нет. «Черная кошка между ними не пробегала», — говорит собеседник РБК daily. 

Для участников банковского сектора стало удивительным то, что Андрей Мельниченко, стоявший у истоков МДМ-Банка, предпочел ему бизнес по производству минудобрений. Впрочем, стоит отметить, что г-н Мельниченко, который сейчас даже не входит в совет директоров «ЕвроХима», некоторое время уже возглавлял эту компанию. В «ЕвроХиме» отмечают, что эта сделка не приведет к смене стратегии компании. Прокомментировать возможность каких-либо кадровых перестановок, связанных с изменением структуры собственности, в компании не смогли. Руководитель одной из химических компаний замечает, что перед «ЕвроХимом» сейчас стоят очень амбициозные цели (разработка Гремячинского калийного месторождения, возможное проведение в 2007 году IPO), что заставляет собственников плотнее заняться делами компании. 

МДМ-Банк также не ожидают серьезные изменения. По словам официального представителя Сергея Попова Антона Нискина, в отличие от Андрея Мельниченко г-н Попов не намерен принимать какое-либо участие в оперативном управлении банка. «Оперативное руководство останется за председателем правления МДМ-Банка Мишелем Периреном», — прокомментировал РБК daily Антон Нискин. «Соглашения между акционерами лично для меня ничего не меняют. Г-н Мельниченко остается в совете директоров, а также продолжает являться партнером г-на Попова в качестве акционера СУЭКа», — пояснил РБК daily Мишель Перирен. 

По мнению главного экономиста Альфа-Банка Наталии Орловой, за распределением активов может стоять желание участников группы более четко распределить ответственность за различные направления бизнеса. «Формировать стратегию банка проще, когда этим занимается один человек», — отметила Наталия Орлова. Она уверена, что у бизнесменов сохранятся партнерские отношения. Однако Максим Шеин из «Брокеркредитсервиса» полагает, что у г-на Мельниченко и г-на Попова вряд ли в будущем останутся партнерские отношения. 

МХК «ЕвроХим» объединяет пять химических предприятй и производителя сырья — Ковдорский ГОК. По итогам 2005 года выручка холдинга по МСФО составила 1,9 млрд долл., чистая прибыль — 330 млн долл. 

По данным РБК.Рейтинг, по итогам девяти месяцев 2006 года МДМ-Банк занимал седьмое место по собственному капиталу среди российских банков (25,427 млрд руб.) и 12-е место по чистым активам (156,97 млрд руб.). 

Международный банк Санкт-Петербурга

После допэмиссии уставный капитал Международного банка Санкт-Петербурга вырос почти в 20 раз, а президент банка Сергей Бажанов сконцентрировал в своих руках 96,4% акций. Участники рынка не исключают, что банк в очередной раз готовится к продаже.

Международный банк Санкт-Петербурга (МБСП) учрежден в 1989 г. Крупнейший акционер — президент МБСП Сергей Бажанов (80,05% акций). ЗАО “Триумф” принадлежало 17,12%, миноритариям — 2,83%. По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 апреля 2006 г. активы банка составляли 15,221 млрд руб. (72-е место), собственный капитал — 2,076 млрд руб. (77-е).

МБСП завершил вчера размещение допэмиссии акций на 275,07 млн руб. По его итогам уставный капитал банка вырос с 14,78 млн руб. до 289,85 млн руб., говорится в сообщении банка. Из 275,07 млн обыкновенных акций, размещенных по номиналу в 1 руб., Бажанов приобрел 270 млн и ЗАО “Триумф” — 4,47 млн. После допэмиссии доля Бажанова выросла до 96,4%.

Связаться с Бажановым вчера не удалось. В пресс-службе МБСП рост капитала объяснили желанием наращивать объемы бизнеса. Это вполне логично, считает управляющий петербургским филиалом одного из московских банков. “Маленький капитал — проблема небольших банков”, — говорит собеседник “Ведомостей”, добавляя, что принципиально для МБСП ничего не изменилось. Бажанов как был, так и остался главным акционером.

Однако некоторые эксперты считают, что эмиссия может быть предпродажной подготовкой. “Увеличение капитала свидетельствует о подготовке банка к последующей продаже”, — говорит представитель петербургского банковского сообщества, просивший не называть его имени в печати.

Аналитик инвесткомпании Advanced Research Петр Минин также не исключает таких планов МБСП. Увеличение доли с 80,05% до 96,4% может говорить о планах по продаже стратегическому инвестору пакета акций, возможно, с сохранением за собой контроля, говорит он.

Собственник МБСП давно ищет инвесторов. Еще в 2002 г. Бажанов, владевший тогда 26% акций банка, заявлял о готовности продать иностранному инвестору около 20%. После выкупа в 2003 г. контрольного пакета МБСП у структур, близких к Владимиру Когану, возглавлявшему тогда Банкирский дом “Санкт-Петербург”, Бажанов не оставил надежды привлечь инвестора. Он около трех лет вел переговоры о продаже пакета с разными финансовыми институтами, в том числе и с нами, сообщил “Ведомостям” на условиях анонимности представитель одного крупного российского банка. По его словам, препятствием для совершения сделки оказалось отсутствие у МБСП ритейла. У банка нет инфраструктуры, а корпоративные клиенты могут со сменой собственника покинуть банк, рассуждает банкир.

В январе 2006 г. Бажанов заявил о планах проведения IPO до конца года, однако впоследствии признал, что выход на биржу откладывается на неопределенный срок.

А предправления одного из петербургских банков считает, что Бажанов просто консолидировал свои акции. Если бы банк готовился к продаже, целесообразно было бы увеличивать его собственный капитал, утверждает собеседник “Ведомостей”. Продать банк можно, имея и 80%, и 96,4%, говорит директор аналитического управления МДМ-банка Ким Искян.

«МОСКОММЕРЦБАНК»

15.12.2006. Третий после госбанков

Ипотечный портфель “Москоммерца” достиг $500 млн

Вслед за Сбербанком и ВТБ крупнейший портфель ипотечных кредитов сформивал «Москоммерцбапнк».  Только в ноябре российская “дочка” казахстанского банка выдала их более чем на $100 млн. Это в разы превосходит показатели таких многофилиальных банков, как Росбанк и “Уралсиб”.
В мае совет директоров Москоммерцбанка возглавил бывший предправления МДМ-банка Андрей Савельев. До этого Савельев помог казахстанским владельцам российского банка написать его стратегию. Суть ее сводилась к концентрации на пяти направлениях, где планировалось серьезно потеснить местные банки.

Одним из таких направлений Савельев называл ипотеку. И спустя полгода по размеру ипотечного портфеля “Казкоммерц” вошел в тройку лидеров рынка.

К декабрю портфель ипотечных кредитов превысил $500 млн (при активах банка в $1,2 млрд), при этом только за ноябрь он увеличился более чем на $100 млн, уверяет Савельев. Это довольно значительный рывок за такой короткий период, признает глава дирекции продуктов ипотечного кредитования “Уралсиба” Дмитрий Чернозубенко. Портфель ипотечных кредитов “Уралсиба” за ноябрь вырос чуть менее чем на $40 млн. Росбанк, по его данным, с октября по декабрь смог нарастить ипотечный портфель на $28 млн до $168 млн. Ипотечный портфель МДМ-банка вырос за ноябрь на $11 млн до $75 млн, сообщил представитель МДМ-банка. Чуть меньше чем на $100 млн выдали ипотечных кредитов банки группы “ВТБ”.

По данным ЦБ, за январь — сентябрь этого года объем задолженности населения по ипотечным кредитам вырос втрое до $6,2 млрд, т. е. увеличивался почти на $500 млн ежемесячно. Около половины всех кредитов на приобретение жилья предоставил Сбербанк. Вслед за ним, по данным портала “Русипотека” за первое полугодие, следовали ВТБ, “Дельтакредит”, Райффайзенбанк и “Уралсиб”.

Объем портфеля ипотечных кредитов группы “ВТБ”, по ее данным, к декабрю достиг $817,7 млн. В “Дельтакредите” этот показатель оценили в $390 млн, в “Райффайзене” — около $140 млн, в “Уралсибе” — $340 млн.

“Столь активные продажи объясняются не огромным рекламным бюджетом, а ежедневной работой с риэлторами и брокерами”, — объясняет Савельев. При этом ипотечные кредиты банк выдает лишь в восьми отделениях, четыре из которых находятся в Москве, два — в Санкт-Петербурге и один — в Волгограде. Но основной оборот приходится на две столицы, признает Савельев. Здесь наибольшая динамика роста рынка, присутствия банка в этих городах достаточно, чтобы занять лидирующие позиции, считает он.

Половина объема российского ипотечного рынка приходится именно на Москву и Санкт-Петербург, констатирует директор центра ипотечного кредитования Бинбанка Дмитрий Галкин. И концентрация усилий в этих регионах может обеспечить более динамичный рост, чем активная работа на периферии. Да и недвижимость в столице стоит гораздо дороже, добавляет начальник управления разработки кредитных продуктов Промсвязьбанка Сергей Кризько.

О планах дальнейшего роста ипотечного портфеля “Москоммерца” Савельев предпочел не распространяться. Он лишь отметил, что Москоммерцбанк планирует секьюритизировать портфель ипотечных кредитов на сумму $200-300 млн в I квартале следующего года. Подобные сделки уже совершали, например, Городской ипотечный банк (на $72,6 млн), ВТБ ($88,3 млн) и Газпромбанк (около $115 млн). Многие банки перепродают кредиты Агентству по ипотечному жилищному кредитованию. За ноябрь портфель АИЖК вырос почти на $125 млн до $1,3 млрд.



ПЕРЕПРОДАЖА 

Если в 2005 г. только в 47% случаев ипотеки выдавалась закладная, то в первом полугодии этого года — уже в 63% случаев, говорится в обзоре АИЖК. Увеличение доли закладных свидетельствует об интересе банковской системы к процессу рефинансирования ипотечных кредитов, резюмируют эксперты агентства.

НОМОС-Банк

19.12.2006. В руках одной компании 

Будет сосредоточен контроль за НОМОС-Банком

Вчера группа «ИСТ» — основной акционер НОМОС-Банка — консолидировала принадлежащие ей 50% акций кредитной организации на балансе своей 100-процентной «дочки» — Братском заводе ферросплавов (ООО «БЗФ»). Участники рынка полагают, что таким способом группа начала подготовку к предстоящему IPO акций банка. 

Вчера группа «ИСТ» сообщила о том, что она консолидировала акции принадлежащего ей НОМОС-Банка на балансе одной организации: теперь основным акционером 50% голосующих акций банка будет выступать Братский завод ферросплавов, а не несколько компаний, как было ранее. Напомним, что ранее около 19% акций банка принадлежало группе «ИСТ», 1 акция банка была у БЗФ, остальные акции делили между собой ООО «Трансэнергоальянс», ООО «Уникрослайн» и ООО «ТМ-ТРАСТ». 

«Данная операция носит чисто технический характер, поскольку речь идет о консолидации 50-процентного пакета акций НОМОС-Банка в руках компании, которая на 100% принадлежит группе «ИСТ». Мы считаем, что такая структура является достаточно прозрачной и позволяет более эффективно управлять активами компании», — пояснил вчера консолидацию бумаг вице-президент группы «ИСТ», председатель наблюдательного совета НОМОС-Банка Николай Добринов. При этом конечные бенефициары, представляющие «ИСТ» в НОМОС-Банке, остались теми же — это Александр Несис, Алексей Гудайтис, Михаил Ушаков и Николай Добринов. 

Участники рынка полагают, что объединив акции на одном балансе, группа «ИСТ» просто начала подготовку к публичному размещению акций банка, то есть IPO. Напомним, что о планах вывести акции банка на публичный рынок в конце 2008 года руководство НОМОС-Банка сообщило в начале декабря, презентуя новую стратегию развития банка. «Подобную консолидацию можно объяснить двумя причинами: первая — это этап подготовки к IPO, вторая — проведение технических мероприятий, облегчающих выполнение требований законодательства и нормативных актов при принятии решений на уровне собрания акционеров», — полагает главный управляющий директор УК «Альфа-Капитал» Валерий Петров. По мнению аналитиков, перед IPO очень важно сконцентрировать 50% плюс одну акцию банка на балансе одной компании, чтобы не потерять управление, в случае если кто-то из других акционеров захочет продать свои акции на рынке. 

При мероприятии, связанном с принятием решений, очень важно, чтобы был один мажоритарий, позиция которого определяла все остальные вопросы: независимо от того, сколько потом появится акционеров. Когда в составе акционеров находятся разные компании, то в соответствии с законодательством при проведении тех или иных мероприятий с банком они обязаны были предоставлять достаточно обширную информацию о себе, скажем, о собственной аффилированности с кем бы то ни было, считают участники рынка. «Завод — это промышленное предприятие. Его удобно сделать центром управления. Финансовая группа является оторванной от материального производства и зачастую воспринимается инвесторами как нечто эфемерное, особенно если зарегистрирована в офшорных зонах. Теперь же НОМОС-Банк будет восприниматься потенциальными инвесторами как образование, имеющее материальную основу», — полагает аналитик «Цэрих Кэпитал Менеджмент» Олег Душин. 

По данным на 1 октября 2006 года в рейтинге РБК НОМОС-Банк занимал 18-е место в числе прибыльных банков (2,3 млрд руб.), 18-е место по размеру чистых активов (101,9 млрд руб.), 23-е место по размеру собственного капитала (10 млрд руб.). 

ОРГРЭСБАНК

7.12.2006.  Игорь Коган рассказал о том, как продал Оргрэсбанк шведской Nordea
Переговоры со скандинавской банковской группой Nordea о продаже 85,7% акций Оргрэсбанка Игорь Коган вел в строго секретной обстановке. Лишь накануне сделки предправления и совладелец Оргрэсбанка пригласил своих коллег в ресторан HKong, чтобы сообщить о ней. Именно здесь он назначил встречу и корреспонденту “Ведомостей”.

Ресторан паназиатской кухни HKong находится в центре Москвы. Неподалеку располагается и центральный офис самого Оргрэсбанка. Именно близким расположением к месту работы объясняет свой выбор Коган и признает, что нередко бывает в этом уютном и тихом даже во время ланча месте. “Здесь я бываю очень часто — не так много ресторанов вокруг”, — смеется он.

Пока мы ждем официанта, Коган откровенничает, что для него лучший способ пережить стресс — это “его заесть”. “Можно ли меня назвать гурманом? Не знаю, — рассуждает банкир. — Люблю ли я вкусно поесть? Конечно, люблю! Вряд ли можно сказать, что я разбираюсь [в кулинарных тонкостях], но покапризничать могу”.

“В Туркменистане делать было нечего”

К нам подходит официант, и Коган заказывает сашими с угрем и лососем. А мне советует попробовать филе черной трески с соусом мисо. Пока готовят наш заказ, Коган пьет жасминовый чай и рассказывает, что вырос в семье учителей. Отец преподавал в педагогическом институте в туркменском Чарджоу, а мать работала сурдопедагогом в школе для глухих детей. “По окончании школы я подал документы на философский факультет МГУ, но папа почему-то не отпустил учиться в Москву, — вспоминает Коган. — Я учился в математическом классе и пошел в единственный в городе педагогический институт на факультет математики и информатики”.

Путь Когана-банкира, которому через пару недель исполнится 37 лет, начался, как и у многих бизнесменов в начале 90-х гг., с компьютеров. На 3-м курсе во время практики в школе учительница математики поручила ему разобраться с компьютерами, которые стояли в компьютерном классе, — никто не знал, как их подключить. “В итоге и класс заработал, и я что-то стал понимать в этом деле”, — смеется он. “В результате у кооператива, который эти компьютеры поставлял, не было другого выхода — они взяли меня на работу на "асучивание" (внедрение автоматизированных систем управления (АСУ). — "Ведомости") других предприятий”, — вспоминает Коган. Это было первое место работы будущего банкира.

Окончив институт в 1992 г., Коган вместе с бывшими коллегами создал новую компанию. “Мы возили компьютеры из Москвы, писали компьютерные программы”, — рассказывает он. “Мы приезжали в Москву, выписывали счета и давали [туркменским] компаниям отмашку, чтобы они платили”, — поясняет банкир. После распада СССР деньги в Москву стали идти очень долго, и пришлось зарегистрировать компанию в Москве. Тогда Коган впервые побывал в офисе московского банка “Прагма”. Его уже давно не существует, но красивый образ банка остался в голове юного бизнесмена. “Мне тогда очень понравилось, как там все работает: солидно, красиво, везде компьютеры”, — делится банкир. В 1994 г. он решил, что с программированием пора заканчивать — “скучно”. И решил открыть в Туркмении коммерческий банк с коллегами по компьютерному бизнесу.

“Мы были тогда молодые и сумасшедшие, — вспоминает он. — Процедур не знали, связей не было. Просто написали устав и подали его на регистрацию”. Но эта попытка не принесла успеха: “Мы потеряли полгода, нам постоянно обещали, но лицензию так и не дали”. К тому времени Коган защитил кандидатскую диссертацию на банковскую тему в московском Центральном экономико-математическом институте и, по его выражению, “имел представление о банках”. В этот момент ему поступило предложение одного из московских приятелей устроиться главным операционистом в небольшой московский банк. “В Туркменистане делать было нечего, и я согласился”, — говорит Коган.

Акции за хорошую работу

Его банковская карьера началась в Первом городском банке. Когда в 1996 г. интересы акционеров банка разошлись, он преобразовался в Инфобанк. В новом банке он занял новую для себя должность — зампредседателя правления. “Тогда было очень интересно, все создавали практически с нуля своими руками, — вспоминает он. — Я отвечал там за все, начиная от финансовых рынков и заканчивая клиентским обслуживанием, за исключением, пожалуй, бухучета”. В 1998 г. после возникновения очередных разногласий между акционерами Коган и еще несколько сотрудников ушли из банка с целью сделать что-то свое. “Мы долго и мучительно искали объект приобретения. То не было денег, то подходящего банка”, — рассказывает он. Только летом 1999 г. удалось приобрести Оргрэсбанк. Коган не называет его бывших владельцев, но говорит, что по-прежнему общается с ними.

Покупателями стали партнеры, которых Коган делит на управляющих и неуправляющих. В число управляющих вошли первый зампредседателя правления банка Ирина Мамхегова, начальник казначейства Сергей Калашников и сам Коган. Неуправляющими партнерами были “бывшие клиенты еще из Инфобанка”, которые помогли купить и развить Оргрэсбанк. По словам Когана, это крупные компьютерные и электронные компании из Питера и Москвы, которые он не хочет называть: “Особенно сейчас это не нужно — очень большой и нездоровый интерес к тому, кто и каким образом поделит деньги за сделку с Nordea”. Он лишь уточнил, что среди них — розничная сеть по продаже бытовой электроники, крупный питерский девелопер и две IT-компании.

До сделки с Nordea 49% были у этих компаний, а 51% — у троих менеджеров. “Контрольный пакет мы получили за счет опционных программ”, — признается Коган. При покупке Оргрэсбанка основные средства вносили компании, а с менеджерами были заключены опционные соглашения: “Если мы добиваемся результатов, то получаем в оплату акции банка”.

Официант приносит наш заказ, а Коган вспоминает, что купленный Оргрэсбанк “был совсем никакой, с валютой баланса около $1 млн”. Его офис находился в арендованном здании небольшого бизнес-центра. “По соседству с тогдашним офисом периодически располагалась автолавка, в которой продавали мясо, кругом бегали собаки — в такой обстановке мы обслуживали клиентов”, — вспоминает банкир.

“Как же вам удалось меньше чем за 10 лет сделать то, что приглянулось скандинавской Nordea?” — спрашиваю я. Во-первых, экономика страны росла, во-вторых, удалось собрать удачную команду, которая очень хотела что-то сделать и что-то доказать себе и другим, отвечает Коган. “Никакого секрета успеха, кроме желания и 20-часового рабочего дня, нет, — резюмирует он. — А самое главное — люди, которые тебя окружают”.

Несмотря на то что теперь Оргрэсбанк занимает большой офис в центре Москвы и входит в сотню крупнейших российских банков, Коган считает, что “активное строительство банка продолжается”. И уверяет, что “сделка с Nordea, как ни смешно это звучит, произошла случайно”.

Шведское лето

“У нас были совершенно другие планы”, — говорит банкир. Оргрэсбанк последние два года многое менял в области корпоративного управления и структуры собственности. “Мы понимали, что в первую очередь это нужно не нам самим, а миноритарным инвесторам, инвестиционным фондам, которых мы хотели видеть в числе наших акционеров”, — признает он. Расстаться с долей в капитале своего банка собственники были готовы ради доступа к новым технологиям и дешевым ресурсам: “Мы понимали, что стихийно развиваться уже нельзя”.

Эта стратегия начала приносить плоды. Кредитный портфель банка за два года вырос в 2,6 раза до 11,9 млрд руб., активы — в 2,5 раза до 20,6 млрд руб. Тут же не замедлил появиться ЕБРР, готовый потратить $30 млн за 15% акций банка. Было на примете еще 2-3 инвестиционных фонда, которые хотели войти в капитал банка. Коган говорит, что решение расстаться с блокирующим пакетом собственники приняли “с мучением”.

И тут появилась Nordea. Шведы подыскивали себе российский банк, чтобы обслуживать клиентов, ведущих бизнес в России. Ранее интересы Nordea в стране обеспечивал Международный московский банк (ММБ), но затем скандинавы решили начать самостоятельный проект. В июне 2006 г. итальянский банк Unicredito, владеющий немецким Bayerische Hypo- und Vereinsbank (HVB), объявил, что HVB выкупает у Nordea 26% акций ММБ за $395 млн.

“Весной 2006 г. одному из наших коллег предложили организовать встречу с неким европейским банком, заинтересованным в приобретении контрольного пакета”, — рассказывает Коган. Акционеры для себя решили, что, в принципе, интересно встретиться, пообщаться, несмотря на то что планы у них были совсем другие. В первую очередь Nordea спросила, готовы ли собственники продать контрольный пакет. “Как вежливые люди, на переговорах мы сказали, что все зависит от предложения, — рассказывает Коган. — Мы про себя так думали: “Ну повстречались, ну попросили отчетность, ну дали — жалко, что ли?” А потом Nordea пригласила для переговоров в Стокгольм: “Опять-таки — жалко, что ли? Поехали”. Потом поступило предложение провести due diligence. “Оргрэс” и на это согласился, но скандинавов предупредил, что пока еще ничего не решено — у банка другая стратегия. “Due diligence помогает понять недостатки, а это всегда полезно и интересно”, — объясняет это решение Коган. Nordea все-таки настояла на подписании эксклюзивного соглашения, которое не давало собственникам “Оргрэса” права показывать банк кому-то другому. “Мы согласились, ведь все равно не искали покупателя на контрольный пакет”, — говорит банкир. Летом начался due diligence, который длился около месяца. “Вопросов у них практически не возникало, не было ни одного кредита, по которому нужно было досоздавать резервы. Они поняли, что им это интересно”, — не без гордости говорит Коган.

Но тут-то и началось самое непростое. “Начиная с июля мы были с Nordea в контакте каждый день, это были встречи в России, Швеции, телефонные конференции, переписка, — рассказывает Коган. — И это несмотря на толпы советников, юристов, консультантов, которые вели ежедневную работу в банке”. В качестве консультанта Когану посоветовали украинскую Finpoint. “Именно они очень бережно и аккуратно провели нас через весь этот непростой период, — признает Коган. — В том, что сделка состоялась, во многом их заслуга — желание плюнуть на все и уйти из-за стола переговоров возникало не раз”.

Управляющий партнер Finpoint Серей Будкин отказался от комментариев, отметив, что “корпоративная политика компании не позволяет комментировать сделки до их завершения”. По данным самой компании, Finpoint выступала советником в шести сделках по слияниям и поглощениям в банковском секторе с общей суммой рыночной капитализации $3,5 млрд.

Накануне дня подписания документов Коган ночевал в офисе юридической фирмы, а последние правки в документ вносились за 15 минут до его подписания. Я уточняю, не менялась ли цена в процессе переговоров. “Nordea на раннем этапе обозначила нам цену [за весь банк] вилкой $320-370 млн, которая зависела от структуры сделки, от результатов due diligence, — поясняет Коган. — В результате мы прошли по верхней границе, потому что никаких оснований для снижения цены не было”. По его словам, за полгода переговоров банк вырос и, если бы коэффициент считали по последним цифрам, цена была бы выше. “Но договорились так договорились”, — улыбается он. Зато изменились договоренности с ЕБРР — теперь банк покупает 12,5% почти за $45 млн. “ЕБРР собирался войти в капитал среднего банка, в котором никаких конкурентных преимуществ, кроме профессиональной амбициозной команды менеджеров, не было, — поясняет Коган. — Теперь это абсолютно иные риски”. Он говорит, что ЕБРР “совершенно адекватно все понял и согласился на наши условия”. “В лице Nordea в Оргрэсбанк пришел сильный стратегический инвестор, что изменило российский банк и его стоимость. И ЕБРР согласился купить меньший пакет акций по более высокой цене”, — соглашается пресс-секретарь ЕБРР Ричард Уоллис.

Сделка без минусов

В ресторане играет тихая музыка, Коган пьет зеленый чай, а я — чай с мятой. Я спрашиваю его, когда он принял для себя окончательное решение о том, что сделка состоится. “Рациональных сомнений не осталось к концу лета, — отвечает он. — Все сомнения покупатели удивительным образом снимали: “Вот, пожалуйста, компенсационный пакет, вот стратегия дальнейшего развития, вот ваши полномочия, вот фондирование на привлекательном уровне”. “Периодически мы спрашивали себя: а зачем что-то менять? В итоге пришлось классическим методом разделить листочек пополам и расписать плюсы и минусы, — говорит он. — Минусов не оказалось ни одного”.

“А решающий ответ был за вами, вы ведь не единственный акционер?” — интересуюсь я. “Как и последние семь лет, мои партнеры мне полностью доверяли, — спокойно отвечает банкир. — С первого дня переговоров у меня была доверенность на их ведение, и периодически я отчитывался перед ними”.

Что же привлекло скандинавов в Оргрэсбанке? “Несколько аспектов, например размер банка. Насколько я понимаю, они хотели вложить деньги, которые получили от продажи доли в ММБ”, — рассуждает он. И добавляет, что Nordea полностью разделила написанную “Оргрэсом” стратегию дальнейшего развития, согласно которой банк должен наращивать свое присутствие в регионах, развивать розничный бизнес и войти в Топ-30 российских банков до 2010 г. Им понравилось, что банк сегодня больше корпоративный. “Один из сложнейших моментов для них — перевод Nordic Desk (группа клиентов Nordea, которые обслуживаются в России. — "Ведомости") из ММБ. А мы в состоянии сейчас обслуживать их, да и перестраивать розницу на свой лад новым акционерам не придется”, — поясняет Коган.

По мнению члена правления Nordea Тома Руда, сделка дает возможность Nordea использовать филиальную сеть Оргрэсбанка и завоевывать корпоративный и розничный сегменты российского банковского рынка. “Стратегия Оргрэсбанка и сильная команда менеджеров очень хорошо сочетаются с амбициозными планами Nordea в России”, — полагает Руд.

Быть ленивым человеком

“Nordea понравилось, что у нас [топ-менеджеров банка] нет другого серьезного бизнеса и мы готовы остаться и вместе с ними развивать банк дальше, — говорит Коган. — Наше консервативное представление о рисках не позволяло инвестировать в промышленность, недвижимость — туда, где риски выше, чем в банковском секторе. Лучше меньше, да лучше”.

Что для него означает сделка c Nordea? Коган без раздумий говорит, что “с профессиональной точки зрения это большой успех”, но признается, что лично тяжело пережил эту сделку. “Для меня это то же самое, что сказать детям, что у вас будет еще один папа. Он богаче и умнее, и нам всем с этим папой будет лучше”, — говорит Коган. “Почетная пенсия пока откладывается”, — смеется он, хотя его заветная мечта — “быть ленивым человеком”. Лениться не получается, зато есть время для хобби. Около четырех лет назад Коган совершенно случайно начал собирать клоунов. Как он говорит сам, чтобы “друзья не ломали голову, что мне подарить на день рождения”. “В доме уже им нет места, — признается Коган. — Думаю, что в этом году коллекция перевалит за 300 штук”. А чтобы экземпляры не повторялись, раз в год перед днем рождения на своем сайте в Интернете он обновляет фотографии фигурок, которые уже есть в коллекции.

Инвестиционная группа и банк «ОТКРЫТИЕ»

19.12.2006. Полноценное “Открытие”

Инвесткомпания приобрела банк

Инвестгруппа “Открытие” по примеру коллег вскоре пополнится одноименным банком. Брокеры уверяют, что развивают бизнес, который стал гораздо шире, нежели купля-продажа ценных бумаг.
ИГ “Открытие” образована в 1995 г. В группу входят одноименные брокерский дом, управляющая и девелоперские компании, продюсерский центр и др. По данным Национального рейтингового агентства (НРА), на 1 июля собственный капитал БД “Открытие” составлял 103,5 млн руб., активы — 3,0 млрд руб. Занимает 3-е место по оборотам на фондовой бирже ММВБ, биржевой оборот за ноябрь — 130,6 млрд руб.

Интернет-брокеры подались в банкиры. Первой ласточкой был “Финам”, который приобрел небольшой Мегаваттбанк еще в 2004 г., а в сентябре переименовал его в “Инвестиционный банк “Финам”. Летом “Брокеркредитсервис” (БКС) купил новосибирский банк “Рось” и в ноябре переименовала его в БКС-банк. Их примеру последовала и инвестгруппа “Открытие”. Она приобрела 100% небольшого московского Щит-банка, сделка была завершена в сентябре, и к февралю он будет переименован в банк “Открытие”, рассказал исполнительный директор инвестгруппы Бадри Гобечия. Сумму сделки он не раскрыл. По его словам, до конца года планируется увеличение уставного капитала банка с 57 млн руб. до 1 млрд руб. По данным “Интерфакс-ЦЭА” на 1 октября, с активами в 273,4 млн руб. банк занимал 781-е место в рэнкинге российских кредитных организаций.

“Открытие” давно перестало быть просто интернет-брокером, группа занимается корпоративными финансами, сделками по слиянию и поглощению, инвестоценкой, а с этим приобретением станет полноценным инвестиционным банком“, — говорит Гобечия. Он отмечает, что банк будет обслуживать как частных, так и корпоративных клиентов группы, ведя их счета, выступая андеррайтером и выпуская пластиковые карточки. Источник в компании говорит, что заниматься кредитованием под залог ценных бумаг банк будет исключительно в крайних случаях — капитала брокера для предоставления клиентам услуг по маржинальной торговле вполне достаточно. Гобечия приводит пример “КИТ Финанса”, который начинал как интернет-брокер, а стал крупным инвестбанком: “Мы идем похожим путем”. Предправления “КИТ Финанса” Александр Винокуров рассказывает, что брокер был создан в 2000 г., а в 2001 г. куплен банк: “Особой необходимости в банке тогда не было, но это помогло и кредитованию клиентов брокера, и улучшению расчетов”. Он отмечает, что новые банковские направления бизнеса добавлялись постепенно.

Большинство интернет-брокеров переросло свой уровень, они развиваются, покупая банки и страховщиков, разрабатывают новые продукты, говорит первый замгендиректора “Финама” Игорь Степанян. Когда рынок растет — клиенты могут использовать услуги банка для кредитования под залог ценных бумаг, когда падает — просто держать свои средства на депозите. По его словам, эффект от наличия банка в структуре инвесткомпании высок, но оценить его в цифрах сложно — банк опосредованно увеличивает клиентскую базу, а также приносит доходы от предоставления банковских услуг. “Имея в группе банк, мы можем привлечь в БКС клиентов, которые до сих пор не интересовались фондовым рынком, но пользуются стандартными банковскими услугами”, — говорит вице-президент БКС Юрий Минцев. С другой стороны, у БКС много клиентов, которые обслуживаются в других банках. Оценить эффект Минцев отказался, сославшись на то, что банк недавно был интегрирован.
ПЕТРОКОММЕРЦБАНК И ПСБ

7.12.2006. 
Внешторгбанк сокращает некоторые подразделения ПСБ, однако специалисты быстро находят работу. Несколько сотрудников инвестблока во главе с бывшим начальником аналитического управления Олегом Соломиным перешли на работу в Петрокоммерцбанк.
По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 января 2006 г. активы Промышленно-строительного банка (ПСБ) достигли 144,4 млрд руб. (9-е место), капитал — 11,3 млрд руб. (15-е место). В декабре прошлого года ВТБ завершил сделку по приобретению 75% плюс 3 акции ПСБ за $577 млн. До этого основными владельцами ПСБ считались структуры Владимира Когана и Давида Трактовенко. Банк “Петрокоммерц” основан в 1992 г. По данным “Интерфакс-ЦЭА”, на 1 апреля 2006 г. активы банка составляли 77,9 млрд руб. (15-е место), собственный капитал — 13 млрд руб. (13-е). По данным банка, его крупнейший акционер — ИФД “Капиталъ” (более 72% голосующих акций и 64,9% уставного капитала), 13,05% уставного капитала владеет “Лукойл”.

В ноябре несколько менеджеров инвестиционного блока ПСБ сменили место работы. Начальник аналитического управления ПСБ Олег Соломин занял аналогичную должность в банке “Петрокоммерц”. В этот же банк трудоустроились его сотрудники. Возглавлявший службу дилинга ПСБ Николай Лебедев перешел на должность начальника доверительного управления, а его заместитель Алексей Веселов назначен начальником управления финансовых продуктов. Директор по управлению активно-пассивными операциями Дмитрий Попков стал начальником управления торговыми операциями. Все они работают в головном офисе Петрокоммерцбанка в Москве. А ведущий аналитик Андрей Суриков и начальник отдела корпоративного анализа ПСБ Евгений Дорофеев заняли аналогичные должности в Петрокоммерцбанке, но работать останутся в Петербурге, где, по словам Соломина, будет расположено аналитическое подразделение банка “Петрокоммерц”. Инвестиционный блок в ПСБ не нужен и его ждет расформирование, признает Соломин. “Мы получили хорошее предложение и приняли его”, — говорит менеджер.

Это уже второй исход сотрудников инвестиционного подразделения ПСБ, которое после приобретения петербургского банка Внешторгбанком было решено упразднить. В марте из ПСБ ушли начальник казначейства дирекции по управлению активными и пассивными операциями Игорь Скибарь, заместитель руководителя управления портфельных инвестиций Валентин Рязанцев. Они работают теперь предправления и зампредом правления инвестгруппы “ПСБ-капитал”, которую создали первый зампред правления ПСБ Евгений Лотвинов и председатель совета директоров инвесткомпании “Балтийское финансовое агентство” (БФА) Дмитрий Истюфеев. В группу входят управляющая компания ПСБ, одноименный негосударственный пенсионный фонд, БФА и приобретенный Лотвиновым и Истюфеевым Петротрестбанк. Она была создана в начале весны, а Лотвинов проработал в ПСБ до конца августа.

Лотвинов утверждает, что его банк больше не испытывает нужды в менеджерах инвестиционного блока. “Мы уже пригласили всех, кого хотели”, — сказал вчера “Ведомостям” Лотвинов.

Он сомневается, что специалисты ПСБ по дилингу могли бы найти соответствующие их квалификации позиции в Петербурге.

А гендиректор УК “Арсагера” Андрей Белявский считает, что банку “Петрокоммерц” повезло. “Они получили костяк готовой и сработанной команды ПСБ”, — говорит он. Соломин проработал в ПСБ около 10 лет.

Специалисты ПСБ высоко ценятся на банковском рынке, поэтому неудивительно, что они так быстро нашли новую работу, согласна специалист рекрутинговой компании Top-Hunt Алина Бондаревская. Такого же мнения придерживается заместитель управляющего петербургским филиалом одного из московских банков, пожелавший остаться неназванным. Он считает очень удачным ходом Петрокоммерцбанка приглашение команды менеджеров: “Не надо тратить времени на поиск сотрудников и на то, чтобы они сработались”. С ним согласен один из экспертов ИЦ “Рейтинг”, который считает, что банк сделал прекрасное приобретение. “Ценность команды для банка намного выше, чем ценность одного сотрудника”, — говорит он.



ПСБ ЗАРАБОТАЛ 3,5 МЛРД РУБ. 

Чистая прибыль ПСБ по МСФО в январе — сентябре 2006 г. выросла по сравнению с аналогичным периодом прошлого года на 35% до 3,554 млрд руб., говорится в неаудированной отчетности банка. Активы выросли до 152,540 млрд руб., доналоговая прибыль группы за девять месяцев составила 4,816 млрд руб. против 3,594 млрд руб. на аналогичный период прошлого года.

ПРОМСВЯЗЬБАНК

28.12.2006. Дмитрий и Алексей Ананьевы — о бизнесе, политике, газетах и братских отношениях
Братья Алексей и Дмитрий Ананьевы входят в число 50 самых богатых людей России согласно рейтингу Forbes. Но оба говорят, что их уже выматывает гонка за капиталами. В сентябре 37-летний Дмитрий стал сенатором, а 42-летний Алексей активно подбирает стратегических иностранных инвесторов для многочисленных компаний, созданных братьями за последние 15 лет. Ананьевы объясняют свой успех в первую очередь готовностью “с горящими глазами” браться за бизнес, который из-за его сложности малоинтересен конкурентам. В интервью “Ведомостям” совладельцы Промсвязьбанка впервые рассказали про сложившийся между ними “корпоративный уклад”.

— Вы очень редко даете интервью. С чем связана такая закрытость?

Алексей Ананьев: Я бы не назвал это закрытостью, каждое действие имеет определенные цели. Интервью нам не помогают развивать бизнес, которым мы занимаемся. Мы бы и сейчас не стали этого делать, если бы не сложилась ситуация, когда мы стали заметны. Мы уже понимаем, что если сами не расскажем, то могут появиться разные домыслы.

Дмитрий Ананьев: Да и психологически комфортнее себя чувствуешь, когда, занимаясь бизнесом, находишься более или менее в тени. Волей-неволей любое интервью — это рассказ про некие планы, но не всегда все получается так, как хотелось бы.

— Как вы начали заниматься бизнесом?

А. А.: Я после окончания института отработал два года в Комитете молодежных организаций СССР (КМО). Оттуда меня пригласили помочь организовать совместное, тогда еще советско-датское, предприятие “Техносерв”.

— А как вы попали в КМО?

А. А.: Еще во время учебы в институте начиная с 3-го курса я очень много работал переводчиком. На 5-м курсе я переводил на общественных мероприятиях, переговорах. Меня заметили и пригласили на работу [в КМО].

— Там вы занимались тем же?

А. А.: Да.

Д. А.: А я поступил в МАИ в единственный год, когда из всех институтов призывали в армию. Я отслужил и вернулся уже в другую страну, где вовсю шла перестройка. Я продолжал учиться на дневном и работал с Алексеем [в “Техносерве”]. К моменту окончания института, в 1995 г., мы стали равноправными партнерами.

— А как создавался “Техносерв”?

А. А.: Я поступил на работу в институт в системе Минавиапрома, который как раз занимался созданием СП по обслуживанию компьютеров. Я тогда в компьютерах ничего не понимал, да и сейчас немногим больше, но тогда вообще ничего. Но мне показалось, что это перспективно. КМО находился уже на финишной прямой, и я понял, что нужно искать что-то интересное. Надо было помочь организовать СП — люди, работавшие в Минавиапроме, мало общались с иностранцами, слабо себе представляли многие процедурные вопросы. Меня пригласили — я пришел.

Через несколько месяцев было создано СП, а я стал замом генерального директора. Гендиректором назначили генерал-майора авиации Анатолия Польского. Задумывалось, что предприятие будет обслуживать парк персональных ЭВМ всего министерства и подведомственных организаций. Но все эти организации не жаждали подписывать с нами контракты на обслуживание, считая, что сами могут справиться. Поэтому все развивалось не по бизнес-плану, а в соответствии с прозой жизни.

С другой стороны, датские товарищи не желали инвестировать в предприятие. Они рассматривали СП как канал продаж оборудования, и их планы реализовались тоже не в полной мере . Кроме всего прочего, в 1991 г. произошел распад СССР. Я вам все так подробно рассказываю, чтобы было понятно, что мы не унаследовали бабушкино состояние и партийные деньги не повернули на себя. (Смеется.)

Когда в 1991 г. Анатолий Афанасьевич [Польский] понял, что все в СП складывается не лучшим образом, он сказал мне: “Алексей, я вернусь обратно в НИИ”. Мы с ним и сейчас время от времени перезваниваемся, ему уже под 80 лет, но он очень активный по жизни человек.

— И что произошло дальше?

А. А.: В 1992 г. из СП “Техносерв” образовалось несколько “Техносервов”. Например, сервисный центр стал отдельной компанией. Его возглавил Леонид Гольденберг, который создал впоследствии компанию “Аквариус”. Я волею судеб оказался с коллективом в пять человек, которые занимались вроде бы как продажами. Я зарегистрировал “Техносерв А/С”. Чтобы как-то дифференцировать себя [от остальных “Техносервов”], мы добавили две скандинавские буквы A/S, хотя это было уже российское предприятие. И с 1992 г. мы с Дмитрием фактически вдвоем его возглавили.

— Как распределялись доли в “Техносерве A/С”?

А. А.: Контрольный пакет был у меня. Были еще учредители, но они очень быстро покинули компанию — на рубеже 1992-1993 гг. все акции были у меня и Дмитрия.

Д. А.: Практически мы стартовали с нуля.

А. А.: Развитие бизнеса происходило за счет клиентских средств. Первые сделки мы проводили с авансированием со стороны заказчиков. Потом стали заработанные средства инвестировать в бизнес, не распределяя прибыли. И до сих пор в большинстве случаев мы так и поступаем.

— И чем занялась компания?

А. А.: Нам повезло. Мы нащупали рыночный сектор, который был не очевиден для тех людей, которые разбирались в компьютерах. Тогда все считали перспективными персональные компьютеры, был даже провозглашен лозунг “Mainframe мертв”. Когда сюда потекли китайские, малайзийские и другие персоналки, оказалось, что они могут очень многое, у них были цветные экраны, а огромные ящики ЭВМ весили по тонне. Но на рубеже 90-х их было произведено более 10 000, и все крупные предприятия эксплуатировали эту технику, например считали на ней заработную плату. Предприятия ВПК, крупные машиностроительные заводы отказаться от нее не могли, и надо было с этим как-то справляться. Мы предложили оптимальный, как оказалось, способ решить эту проблему — поставляли бывшие в употреблении западные мейнфреймы.

Д. А.: Это эффект подержанного “Мерседеса”. Он надежен, на нем можно ездить, более того, пользователь получает удовлетворение по сравнению со старым, допустим, “Запорожцем”. Большинство наших клиентов были благодарны и понимали, что это правильное решение. Кроме того, мы организовали техцентр в Москве, и еще до покупки оборудования наши клиенты знали, что смогут прийти к нам, если возникнут проблемы. Это позволило нам каждый год продавать до 300 установок.

А. А.: К 1995 г. мы стали крупнейшим поставщиком этого оборудования в Россию. Мы собрали по всему миру несколько тысяч подержанных процессоров. В результате IBM в 1995 г. предложила нам заключить прямой договор на поставку нового оборудования. Это был прорыв и для нас, и для IBM.

— Почему они вас выбрали?

Д. А.: Мы стали самым большим игроком в этом сегменте на территории России за очень короткий срок. У нас горели глаза, был энтузиазм, и поэтому все получалось.

А. А.: Начиная с 1997 г. “Техносерв A/С” стал крупнейшим партнером IBM в Восточной и Центральной Европе. Мы в отличие от людей старшего поколения были более клиентоориентированными. За счет желания работать, иногда не до конца обоснованных запросов и амбиций мы очень оперативно заняли лидирующие позиции. Мы не только в “Техносерве”, но и в других наших бизнесах стараемся ориентироваться на те ниши, которые технологично более сложные. Там есть гарантия, что у нас не будет конкурентов, потому что эти ниши никогда не бывают массовыми. Мы пытались реализовать этот подход и в банке. Выбор сложной технологической ниши и ориентация на клиента — это два ключевых фактора успеха.

— А какие у вас были клиенты?

— А. А.: Одним из первых стал Авиационный комплекс Ильюшина, потом машиностроительные заводы — “Ижмаш”, “Воткинские заводы”, “Мотовилихинские заводы”, “Пермские моторы”, МПС, Казанский вертолетный завод, Новосибирское АПО. В странах СНГ мы тоже работали — в Узбекистане, Таджикистане, на Украине.

Д. А.: На первом этапе нам было очень сложно, но потом стало проще.

— Вы лично вели переговоры со всеми поставщиками и клиентами?

Д. А.: Алексей больше фокусировался на международной части. Моя ответственность в большей степени была в области организации продаж.

— Как пришло решение диверсифицировать бизнес?

А. А.: Мы вдвоем занимались “Техносервом”, и не планировались свой взор обращать ни на что другое. Так получилось, что в 1994 г. наш крупнейший на тот момент заказчик — “Московский междугородный и международный телефон” (ММТ) обратился к нам с просьбой помочь решить вопрос неплатежей. Они предложили нам заняться факторингом. Мы, на тот момент не будучи погруженными в финансы специалистами, проконсультировались с западными партнерами и поняли, что без банка эта работа невозможна. ММТ был в то время акционером Инкомбанка и обратился к нему. Но Инкомбанку это оказалось неинтересно. Тогда они предложили нам сделать банк, который бы решал такие прикладные задачи. Ну мы сказали: “Давайте, пусть он поможет решать и наши задачи тоже”. И вот в 1994 г. мы договорились, а на следующий год зарегистрировали вместе с ММТ Промсвязьбанк.

Д. А.: Мы договорились, что Алексей сфокусируется на работе “Техносерва”, а моя ответственность — деятельность банка. При том что ключевые вопросы мы решаем вместе.

— Сильно изменились с тех пор обороты “Техносерва”?

Д. А.: В 1994 г. — около $10 млн. А в 2005 г. оборот группы компаний “Техносерв” превысил $500 млн. По итогам этого планируется, что он увеличится до $700 млн.

— Как вам удалось добиться контрактов с “дочками” “Связьинвеста”?

А. А.: Это развитие наших взаимоотношений с ММТ. С предприятиями телекоммуникационной отрасли мы начали работать еще до появления “Связьинвеста”: поставляли интеграционные решения по запуску биллинга, созданию IT-инфраструктуры областным “электросвязям”. В 1996-1997 гг. нам очень помогла созданная при банке лизинговая компания. Она помогала финансировать поставку оборудования фактически без обеспечения. А уже при формировании “Связьинвеста” контракты с ним стали наследством этих отношений.

Д. А.: Располагая опытом работы в отрасли, глупо не расширять бизнес. Да это и само собой получается. Особенно если есть активные продажи.

— IPO “Техносерва” не планируете?

А. А.: Мы думаем об этом и пока предварительно к этому готовимся. Но есть ограничения, которые не позволяют это сделать сейчас.

— А до этого не планируете продать долю в капитале компании инвесторам?

А. А.: В этом нет смысла, потому что это не принесет никакой добавленной стоимости. IPO нужно для того, чтобы в первую очередь дать справедливую оценку бизнесу.

— Как развивался Промсвязьбанк?

Д. А.: Банк образовался, когда многие банки уже закрылись, не выдержав кризиса 1995 г. Вследствие кризиса Промсвязьбанк был образован с серьезными ограничениями — без права работы с физическими лицами, валютной лицензии у нас тоже не было. В основном мы были ориентированы на работу с крупными предприятиями, такими как ММТ. Ряд клиентов “Техносерва” удалось убедить перейти на обслуживание в наш банк. Это был постепенный, динамичный рост практически с первого года, несмотря на все трудности и отсутствие компетенции в финансовой сфере. Мы не входили даже в 1000 крупнейших [банков], на нас никто не обращал внимания, и мы спокойно росли. Удалось пройти 1998 г., что было непросто, и после этого мы вошли в сотню крупнейших. С 1998 г. мы активно развиваем международный и корпоративный бизнес. В торговом и проектном финансировании мы в числе лидеров и стараемся не потерять эти позиции. Не столько даже по объему сделок, сколько по качеству структурирования сложных сделок для средних и крупных предприятий. Может быть, с неким запозданием приняли решение развивать розницу. Но я думаю, что никогда нельзя быть до конца компетентным по всем вопросам и очень важно правильно расставлять для себя приоритеты.

— Как вы сумели преодолеть ориентацию на операторов связи?

Д. А.: Мы с самого начала старались активно работать и с предприятиями ВПК, и с предприятиями других промышленных отраслей. Другое дело, что временами экспертиза в отдельной отрасли на каком-то этапе становится неким риском. С учетом того что всегда существуют отраслевые банки, мы осознанно стремимся делать так, чтобы ни одна отрасль не имела доминирующей доли в общем бизнесе банка. Эта позиция четко оформилась после учебы за рубежом, где системно объясняли всю бизнес-логику.

— А где вы учились?

Д. А: Алексей поступил первым в 2003 г. в бизнес-школу при Чикагском университете, а через год поступил я и в этом году закончил обучение по двухлетнему курсу программы МВА.

— Почему вы сначала привлекли Nova Lublyanska Banka (NLB) в число акционеров Промсвязьбанка, а затем выкупили его пакет?

Д. А.: Участие в акционерном капитале любого серьезного европейского или американского банка — это всегда позитивный фактор для партнеров, инвесторов и в целом для рынка. С NLB у нас исторически складывались теплые отношения. На каком-то этапе им стало интересно участие в нашем капитале. Мы испытываем недостаток средств в капитале первого уровня, это известная проблема для российских банков. Нам сложно выдерживать высокие темпы роста по сравнению с другими банками, у которых есть источники, позволяющие выигрывать в этой гонке. Мы сделали NLB предложение, они согласились. Мы обсуждали с ними возможность дальнейшего наращивания их доли, но из-за того, что акционерная структура NLB сама по себе непростая и им тоже необходимо увеличивать капитал, у них не было возможности продолжать наращивать объемы. Несмотря на то что мы выкупили их долю, у нас сохраняются добрые и партнерские отношения.

— А из чьей доли вы продавали акции?

Д. А: Знаете, у нас паритет. Слава богу, мы не определяем для себя, из чьей доли продавать акции. Из нашей. У нас семейный бизнес.

— В начале декабря завершилась сделка по продаже 15% акций Промсвязьбанка немецкому Commerzbank. Какова структура сделки?

Д. А.: Структура сделки чрезвычайно проста и состоит в выкупе Commerzbank части дополнительной эмиссии акций Промсвязьбанка. Таким образом, сделка не предусматривает получения нами, как акционерами, денег от Commerzbank. Вся выплачиваемая инвесторами сумма идет на увеличение капитала банка.

— Есть понимание того, как будет расти доля Commerzbank?

Д. А.: В обозримом будущем это будет 15,32%. Если до конца 2007 г. все будет складываться удачно, доля Commerzbank вырастет, но она будет менее 50%.

— Как долго вы намерены сохранять контроль в банке?

А. А.: Мы не планируем выход из банковского бизнеса, но готовы пойти на снижение своей доли, чтобы не потерять темпы развития банка. Мы не исключаем для себя и потерю контроля при определенных условиях, но пока с ним расставаться не планируем.

— Аналитики подсчитали, что 15% Промсвязьбанка можно было продать дороже чем за $95 млн.

А. А.: Мы не считаем, что сделка с Commerzbank дешевая. Наличие такого партнера, как Commerzbank, — серьезное преимущество. Мы уже можем опереться на его опыт в тех секторах бизнеса, на которых сейчас фокусируемся, в первую очередь в ритейле. С нашей стороны очевидно, что любому потенциальному стратегическому инвестору должны быть даны определенные дисконты за то, что мы в полном смысле этого слова оставляем за собой контроль над банком.

— У Commerzbank есть опцион на увеличение доли?

А. А.: Нет, никакого опциона нет. Пока у Commerzbank есть эксклюзивное право на ведение переговоров с нами, которое истекает 1 января 2007 г.

— Как появилась страховая компания “Оранта”?

Д. А.: Как завершение линейки услуг, которые мы можем предоставить нашим клиентам, наряду с лизинговыми компаниями и НПФ. Мы не можем сказать, что “Оранта” развивается так, как хотелось бы, но в целом это прибыльная, растущая компания. То же самое и с НПФ “Промрегионсвязь”. С ним мы связываем даже большие надежды.

— Вы верите в успех пенсионной реформы?

Д. А.: Это скорее рынок потенциальной энергии, которая еще не перешла в кинетическую. На нем надо быть, надо понимать, что происходит, но законодательно и институционально он не структурирован. Объективно Пенсионный фонд России — монополист, и он, на мой взгляд, должен управляться более квалифицированно. То, как управляют пенсионными фондами за рубежом, явно отличается от происходящего в нашей стране.

— Как формировался ваш медиахолдинг? С чего начинали?

Д. А.: Это произошло органично. Газета “Аргументы и факты” (“АиФ”) была нашим давним клиентом, у нас были близкие производственные отношения. Это была структура с большим числом акционеров — журналистский коллектив более 30 человек. Когда часть из них решили выйти, сложилась сложная ситуация, хотя “АиФ” всегда была прибыльной, рентабельной газетой. К нам, как к близким финансовым партнерам, обратилось руководство газеты, и мы не очень долго размышляли, нужно ли приобретать пакет акций. Во-первых, очень хотелось, чтобы газета не стала неким рупором иностранных владельцев, потому что не до конца понятно, каким было бы освещение событий и насколько это будет патриотично настроенная газета. Во-вторых, хотелось сделать так, чтобы коллектив не сотрясали всякие дрязги и раздраи, чтобы как можно быстрее наступили стабильность и уверенность в завтрашнем дне. Нам удалось, как нам кажется, как минимум не ухудшить ситуацию.

— Какой пакет вы приобрели на начальном этапе?

Д. А.: У нас был блокирующий пакет, потом — контрольный, сейчас мы контролируем более 85%.

— По какому принципу вы стали строить медиахолдинг?

Д. А.: Часть решений принималась отчасти на уровне ощущений. Последние два года мы делали осмысленные приобретения с точки зрения корпоративных финансов и стратегии медийного холдинга. Мы планируем активно развивать три направления: полиграфический бизнес, издательский бизнес и дистрибуцию. Несмотря на то что на рынке мы выглядим как активный покупатель, гораздо больше прибавленной стоимости мы можем создать, грамотно структурировав то, что уже есть. К сожалению, при том что “АиФ” — это газета с аудиторией 12 млн читателей, большинство из них покупают газету по привычке. Это заставляет нас задумываться и работать над тем, чтобы газета становилась интереснее, чтобы в ней был нерв.

— Как идут переговоры с южно-африканской Naspers о продаже медийных активов?

Д. А.: Пока конкретных решений нет. Есть режим конфиденциальных переговоров. “Промсвязькапиталу” по всему медийному блоку нужен стратегический партнер на миноритарный пакет. Мы не хотим изобретать велосипед, особенно в таком сложном бизнесе, как медийный. Мы наняли консультантов, которые нам помогают готовить активы к продаже. И это даже не вопрос желания, а вопрос времени. Инвесторы никогда не покупают кота в мешке.

— Какой пакет вы готовы продать?

Д. А.: Это вопрос переговоров, ясно, что не контрольный. Достаточный для того, чтобы инвестор давал технологии и чтобы при этом наш медийный бизнес оставался российским. С банком можно провести аналогию, похожая сделка прошла в лизинговой компании (в октябре инвестфонд Russia Partners приобрел 50% акций “Промсвязьлизинга”. — “Ведомости”). Практически в каждой отрасли мы стараемся идти таким путем. Там, где мы можем справиться без западного партнера, мы стараемся все делать сами.

— Во сколько вы оцениваете свои медиаактивы?

Д. А.: Лучше дождаться оценки инвестбанка, но думаю, что стоимость только типографского бизнеса перевалила за $200 млн.

— Журнал Forbes поставил вас на 4-е место среди крупнейших владельцев подмосковной земли. Справедливая оценка?

Д. А.: Мы с уважением относимся к этому журналу, но нам было несколько удивительно, откуда появились такие оценки. Они нас явно переоценили: земли у нас существенно меньше, и место в рейтинге должно быть ниже.

— А какая оценка реальна?

Д. А.: Вопрос не в оценке. Гораздо важнее правильное развитие. Стоимость земельного актива начинает качественно прирастать, когда реализуется девелоперский проект. Свободных земель сейчас избыток, но мало средств и подготовленных проектов.

— В каких регионах у вас есть земля и какие проекты вы там реализуете?

Д. А.: Наиболее интересным мы считаем Пятницкое шоссе, земли за Митиным. Сейчас у нас самих и совместно с партнерами есть несколько проектов на сроки от года и больше. Это коттеджные поселки, таун-хаусы, многоэтажное строительство. Мы стараемся сделать такой продукт, за который не будет потом стыдно перед людьми. Когда в центре города доминируют одноэтажные здания, нет высоток, которые выглядят как вставные челюсти, а сохраняется привилегированное положение куполов церквей, то и у людей возникает позитивное ощущение. Я не очень уютно чувствовал себя в Чикаго. Здоровенные высотки красиво наблюдать с озера Мичиган, но, когда ты там живешь на 50-м этаже, удовольствия немного. Мы себя относим к инвесторам, которые смотрят на дело не только с точки зрения возврата вложенных средств.

— Зачем вам понадобилось покупать телекоммуникационную компанию “Синтерра”?

А. А: Операторы, занимающиеся доставкой IP-сигнала, в том числе имеющие возможность развивать формат Wi-Max, — это очень многообещающее направление. Во-первых, мы можем повысить рыночную капитализацию этих операторов за счет использования знаний, которые у нас накоплены в “Техносерве”. Во-вторых, “Синтерра” нам интересна как канал для доставки контента. С развитием Wi-Max проекта у нас появится возможность обеспечить более тесное партнерство “Синтерры” с нашими медиаактивами, которые сфокусированы на развитие контента. У “АиФ”, “Труда” в этом направлении есть серьезные перспективы.

— У вас немало активов. Как вы ими управляете, за кем последнее слово?

Д. А.: Это живой процесс. Сейчас Алексей ведет всю бизнес-составляющую, а я пытаюсь осваиваться на политическом поприще. На сегодня Алексей является председателем совета директоров во всех наших значимых предприятиях.

— Если один — за, а другой — против, то как принимается решение?

А. А.: Значит, на такое решение наносится вето.

— И часто такое бывает?

Д. А.: Довольно часто. Но бывало, что договаривались. Как в жизни. Вот вы часто с мужем договариваетесь? И здесь то же самое. Чем чаще договариваешься, тем счастливее себя чувствуешь.

— А если вы уверены, что нужно сделать что-то, а Алексей считает, что не нужно?

А. А.: Мы люди не посторонние. Мы всегда стараемся договориться, но если мы не договариваемся…

Д. А.: …то берем паузу, чтобы решить это конструктивным, созидательным путем, не обидев друг друга.

А. А.: “Сейчас я тебя там где-то прижму!” — этого нет, слава богу. Потому что, как только это появляется, мы уже перестаем быть братьями, а становимся просто бизнесменами. А это в общем-то вещь временная.

— Дмитрий, а почему вы решили стать политиком? Кто вам предложил войти в состав Совета Федерации?

Д. А.: Я получил предложение от руководителя местной думы [Ямало-Ненецкого округа Сергея Харючи]. И принял решение согласиться, ведь этот регион более чем интересный, со славной историей. И люди мне там показались особыми: открытыми, яркими, с сильным характером. Кроме того, в стратегическом плане это один из богатейших регионов, где сосредоточены несметные богатства. Мало кто знает, но там четверть всего газа, который вообще есть на планете. И этот регион важно правильно продвигать и развивать. Это выбор, который мы долго обсуждали с Алексеем. Это попытка приложить свои усилия, таланты и знания. Во власти, на мой взгляд, должны быть люди, в том числе нашего поколения, которые смогли добиться многого с нуля. По мере становления бизнеса мы понимали, что не совсем все правильно происходило в 1990-е гг.

— Алексей, а вы были против этого решения?

А. А.: Нет, я не был против. Почему же? Если бы я был против, то это решение не состоялось бы.

— Вам интересна политика?

А. А.: Мне неинтересна. Каждый должен быть на своем месте. Человек, на мой взгляд, имеет шансы состояться, когда он честен перед самим собой и не может себя ни в чем упрекнуть. Мы люди, придерживающиеся христианских взглядов на жизнь, а в конечном итоге каждому предстоит отвечать не за общие дела, а за самого себя. Для того чтобы отвечать достойно, нужно и по жизни идти не лукавя, жить в мире и гармонии со своей совестью. Нужно четко понимать, что ты можешь, на что способен, где себя лучше можешь реализовать. Я делаю то, что я делаю. Что будет дальше, бог его знает.

Д. А.: И потом, мы не настолько ветреные люди, чтобы те дела, которые мы начинали вместе, взять и бросить. Мы не можем в один момент перевернуть все и оба уйти в политику. А кто будет на хозяйстве? Другое дело, что наша общая позиция с Алексеем заключается в том, что не так важно, какой у тебя капитал. Эта гонка капитализации выматывает и не имеет смысла, это неполезно для человека, для семьи, для детей. Зачем участвовать в этом забеге? Что вам это первое место?

— Став сенатором, Дмитрий отошел от бизнеса. Алексей, а вам стало сложнее?

А. А.: Отчасти да. Но, слава богу, возможности общения с Дмитрием меня никто не лишал. Он не в длительную командировку с отрывом от производства уехал. И у нас все же есть пусть и не всегда эффективно, но работающая система оперативных менеджеров, которые берут на себя решение ежедневных задач.

Д. А.: Мы к этому и шли: старались правильно разделять компетенции и построить хорошо работающую систему. Это то, чего в том числе не хватает нашему государству. Мы видим, что качество жизни, при том что в Москве и крупных городах прирастает благосостояние, не улучшается: постоянные пробки и смог. Я думаю, что это не нравится практически всем людям и это нужно менять.

— Дмитрий, а вы в “Единую Россию” вступать собираетесь?

Д. А.: Я буду стремиться оставаться как можно дольше беспартийным, при этом я с радостью готов поддерживать нужные людям инициативы.

— Почему?

Д. А.: Должна быть партия, близкая по духу. Это должен быть коллектив людей-единомышленников, которые тебя примут и с которыми ты будешь идти долго.

— А с органами власти у вас много проектов? С администрацией Санкт-Петербурга, насколько я знаю, вы финансировали строительство Ледового дворца.

Д. А.: Это не совместный проект. Банк давал кредиты, организовывал облигационные займы и другим администрациям.

А. А.: Насколько мне известно, у нас вообще нет совместных проектов ни с какими органами власти. Просто их нет.

— Практически все российские ООО, владеющие банком, зарегистрированы…

А. А.: …в Сергиево-Посадском районе. Это совпадение. Мы указания не давали там регистрировать. Регистрируют юристы.

Д. А.: Мы являемся членами попечительского совета Троице-Сергиевой лавры, город Сергиев Посад нам дорог, как любому русскому человеку. Но это не единственное место, где регистрировались компании, входящие в нашу группу.

— Для вас благотворительность — это личное дело или социальная ответственность бизнеса?

А. А.: Конечно, личное дело. Мне фраза “социальная ответственность бизнеса” кажется искусственной. Какой-нибудь завод сливает ядохимикаты в реку, там уже ничего не живет, трубы дымят, все задыхаются, дети болеют, но зато завод взял и профинансировал какую-то часовню. Вот это, наверное, социальная ответственность бизнеса — поставили галочку. Мы стараемся делать по-другому. У нас нет никаких статей в бюджете — социальная ответственность. То, что мы делаем, мы никак не афишируем и не издаем об этом альбомов.
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«РЕНЕССАНС-КАПИТАЛ»

11.12.2006. Миллиард для “Ренессанса”

“Ренессанс Капитал” решил сделать ставку на развитие интернет-трейдинга для крупных клиентов. Ради этого капитал “Ренессанс Онлайн” будет увеличен до 1,1 млрд руб.

По правилам маржинальной торговли, которые вступили в силу в мае, давать “плечи” 1 к 3 можно только квалифицированным клиентам и только брокерам, собственный капитал которых больше 100 млн руб. (остальным — 1 к 1). При этом максимальный кредит одному клиенту не может превышать 25% суммы собственного капитала брокера и займов, привлеченных на срок больше года. На банки ограничение по размеру кредита не распространяется
Акционеры “Ренессанс Онлайн” приняли решение увеличить до нового года уставный капитал с 119 млн руб. до 1,1 млрд руб., рассказал “Ведомостям” гендиректор компании Максим Малетин. По словам Малетина, компания делает ставку на крупных клиентов — физических и юридических лиц с собственными средствами до 100 млн руб. Сейчас, чтобы стать клиентом “Ренессанс Онлайн”, нужно положить на счет как минимум 500 000 руб. “Все очевидней тенденция к тому, что интернет-трейдингом интересуются не только физлица с небольшими средствами, но и институциональные инвесторы, в том числе иностранные, и такие клиенты у компании уже есть”, — говорит представитель компании Олег Базер. По оценке руководителя проекта “Ренессанс Онлайн” Николая Донцова, потенциальных клиентов может быть более 1000: крупных частных — 500-1000 человек, а небольших компаний и хедж-фондов — 100-150. “Ренессанс Онлайн” рассчитывает и на иностранных клиентов. “Они смогут открыть на нас лимит как на большую компанию. Мы постараемся создать им условия работы, приближенные к тем, к которым они привыкли, например, в Лондоне”, — обещает Донцов. По его словам, после того как капитал будет увеличен, у компании хватит средств, чтобы предоставлять таким клиентам “плечи”.

Не только в “Ренессансе” озабочены увеличением суммы, из которой рассчитывается максимальный размер маржинальных кредитов. Интернет-брокер “Финам” подсчитывает его исходя из суммы 900 млн руб.: 330 млн руб. из них — уставный капитал (100 млн руб.) и собственные средства (230 млн руб.), а остальное — займы, привлеченные на срок более чем на год, говорит финдиректор компании Мария Игнатьева. Но постоянно платить по кредитам не хочется, поэтому к началу следующего года уставный капитал инвесткомпании будет увеличен до 1 млрд руб., обещает гендиректор холдинга “Финам” Виктор Ремша. “Компании со значительным уставным капиталом клиенты доверяют больше. А крупным клиентам мы сможем давать "плечи", которые им нужны”, — добавляет Игнатьева.

У “Брокеркредитсервиса” (БКС) — лидера на ММВБ по оборотам и количеству клиентов — на конец первого полугодия собственные средства составляли 433 млн руб. По словам вице-президента БКС Юрия Минцева, компания не собирается капитализировать брокера в ближайшей перспективе, но планируется увеличение собственного капитала банка, входящего в группу БКС. Предоставлять клиентам плечи достаточного размера БКС позволяет долгосрочный кредит, привлеченный компанией. В БКС не рассказывают, где и по какой цене он привлечен, но, по словам Минцева, эти средства обходятся “достаточно дешево”. Пресс-секретарь “Атон-Лайна” Ольга Ламешина сообщила, что компания в связи с изменением правил маржинальной торговли уставный капитал не увеличивала. От других комментариев она отказалась.
28.12.2006. “Ренессанс Капитал-Финанс” приобрел 2,9% акций ростовского банка “Центр-инвест” у компании “Ростовэнерго”. В ходе аукциона, для участия в котором было подано семь заявок, цена сделки возросла более чем в шесть раз и составила 237,5 млн руб.

РОСБАНК

11.12.2006. Росбанк отменил запланированную для IPO допэмиссию акций на 1 млрд руб. по номиналу, которая составила бы около 15% уставного капитала банка. Сейчас 15% акций Росбанка стоят 15,2 млрд руб. Предправления “Интерроса” Андрей Клишас заявил “Ведомостям”, что увеличение уставного капитала Росбанка на сумму до $250 млн будет осуществлено весной 2007 г. Допэмиссия будет размещена по закрытой подписке.

РОССЕЛЬХОЗБАНК

Капитал РСХБ вырастет на 5,7 млрд руб.

Правительство направило 5,7 млрд руб. в качестве взноса в уставный капитал Россельхозбанка, говорится в сообщении кабинета министров. Соответствующее распоряжение подписал премьер-министр Михаил Фрадков 20 декабря 2006 г.

СБЕРБАНК

7.12.2006. Сбербанк и ВТБ намерены собрать с инвесторов более 11 млрд долларов

Министр экономического развития Герман Греф вчера рассказал, сколько денег собираются привлечь с рынка два крупнейших российских госбанка в будущем году. Допэмиссия Сбербанка составит 198 млрд руб., а первичное размещение акций ВТБ пройдет на сумму около 4 млрд долл. Таким образом, объем допэмиссий будет чуть меньшим, чем ожидали участники рынка. При этом эксперты отмечают, что министр не ответил на самый главный вопрос, касающийся предстоящих размещений, -- какой банк первым предложит инвесторам свои бумаги. От этого напрямую будет зависеть успешность размещения.
Объявленные г-ном Грефом параметры размещения Сбербанка почти совпадают с тем объемом допэмиссии кредитной организации, который был представлен вчера вечером на заседании Национального банковского совета (НБС). Как было известно ранее, в докладе «О системе государственных банков в РФ», подготовленном к заседанию НБС, речь шла об объеме допэмиссии в размере около 200 млрд руб. Таким образом, количество размещенных акций может составить до 3,05 млн штук, а доля ЦБ в капитале «Сбера» снизится с 63,75 до 53--55%.
«Этот размер допэмиссии меньше, чем ожидал рынок, -- говорит аналитик Альфа-банка Наталья Орлова. -- Инвесторы рассчитывали, что количество акций, предложенных в ходе допэмиссии, составит около 3,5 млн штук». Вполне возможно, что решение государства разместить именно такой пакет связано с нежеланием за одну допэмиссию снижать долю ЦБ до 51%. «Очевидно, что контрольный пакет банка в любом случае остался бы за государством, -- говорит г-жа Орлова. -- Однако, оставив сейчас под контролем ЦБ 53--55% акций, в будущем власти могли бы провести еще одну допэмиссию. А вот если сейчас доля ЦБ будет 51%, то проводить дальнейшие допэмиссии «Сбера» и при этом сохранить госконтроль за банком было бы проблематично».
Параметры размещения ВТБ оказались вполне ожидаемыми. Сумма в 4 млрд долл. соответствует стоимости 20% акций кредитной организации. О продаже такого пакета и заявляли прежде руководители банка.
Наблюдатели отмечают, что до сих пор официально не объявлено о сроках размещений двух кредитных организаций. «Для ВТБ принципиально важно предложить рынку свои бумаги вперед Сбербанка, -- полагает г-жа Орлова. -- От этого напрямую будет зависеть стоимость акций». Пока у ВТБ нет публичной истории, банк впервые будет продавать свои бумаги на биржах. Следовательно, у ВТБ нет и рыночной оценки своей стоимости в отличие от Сбербанка, акции которого уже давно торгуются на рынке. Это одна из самых востребованных российских «голубых фишек», и многие инвесторы с удовольствием купят известную им бумагу. Проще говоря, у «Сбера» уже есть доверие со стороны участников рынка, а ВТБ его еще придется заслужить.
Необходимость первым выйти на рынок понимают и в ВТБ. На днях глава банка Андрей Костин заявил, что размещения Сбербанка и ВТБ на биржах затрагивают одни и те же группы инвесторов, поэтому координация в этом вопросе необходима. «Мы должны получить решение об увеличении капитальной базы и затем сесть за стол переговоров со Сбербанком, Центральным банком, Министерством финансов», -- сказал г-н Костин. Глава Минфина Алексей Кудрин поспешил успокоить главу ВТБ: «Беспокойство избыточно, мы обеспечим сроки, выгодные обоим банкам. Я думаю, что все будет в предварительно согласованные сроки».
Как известно, допэмиссия «Сбера» пока запланирована на первый квартал 2007 года, IPO ВТБ -- на май 2007 года. Однако точных сроков размещения еще нет, и вполне возможно, что обоим банкам придется задействовать все свои административные ресурсы, чтобы оказаться в этой негласной гонке первым. 
7.12.2006.Сбербанк возьмет больше

Правительство обсуждает допэмиссию Сбербанка в размере 198 млрд руб 

Вчера министр экономического развития и торговли Герман Греф сообщил, что правительство обсуждает проведение дополнительной эмиссии акций Сбербанка в размере 198 млрд руб. Как пояснил РБК daily представитель Минфина, основную часть выпуска выкупит ЦБ за счет собственной прибыли или дополнительной денежной эмиссии. 

Герман Греф рассказал, что правительство обсуждает допэмиссию Сбербанка в размере 198 млрд руб., а также допэмиссию ВТБ в объеме 4 млрд долл. «В результате объем эмиссий акций двух банков превысит 11 млрд долл.», — подчеркнул Герман Греф. По его словам, основную часть выпусков планируется разместить на внутреннем рынке. Ранее глава Сбербанка Андрей Казьмин заявлял о том, что допэмиссия банка может составить 10 млрд долл., благодаря чему капитализация увеличится на 25%. 

Сейчас уставный капитал Сбербанка составляет 60 млрд руб. По итогам третьего квартала 2006 года доля ЦБ в нем — 60,57%, или 36,342 млрд руб. Если государство планирует сохранить свою долю в нынешнем объеме, ЦБ придется выкупить значительную долю допэмиссии, примерно на 120 млрд руб. 

Директор департамента финансовой политики Минфина Алексей Саватюгин сказал РБК daily, что Банк России будет выкупать акции банка либо за счет собственной прибыли, либо за счет дополнительной денежной эмиссии, то есть увеличения денежной массы. 

По мнению члена Национального банковского совета (НБС) Анатолия Аксакова, если для покупки части акций Банку России придется включить печатный станок, на уровне инфляции в стране это практически никак не отразится. «В масштабах экономики страны размер допэмиссии Сбербанка является незначительным», — пояснил г-н Аксаков. Член НБС Павел Медведев считает, что ЦБ вряд ли включит печатный станок, чтобы приобрести акции Сбербанка: «Думаю, что он это сделает исключительно за счет собственной прибыли». 

«Скорее всего, в результате допэмиссии доля государства в капитале Сбербанка окажется меньше 60,57%, — добавил г-н Саватюгин. — Возможно, она составит 50% плюс одна акция. Окончательное решение вынесет НБС. Размещение допвыпуска состоится в первом полугодии 2007 года». 

Ранее предполагалось, что доля ЦБ в уставном капитале Сбербанка сократится до 55—53%. «В докладе «О системе госбанков», подготовленном рабочей группой НБС, говорится о возможном снижении доли государства в капитале Сбербанка до 55—53%», — говорил РБК daily в октябре член НБС Глеб Фетисов, комментируя промежуточный итог работы совета. 

Оценивая перспективы размещения допэмиссий двух банков, управляющий директор компании «Тройка Диалог» Евгений Гавриленков отметил, что «в выигрыше окажется тот банк, который не просто разместится первым, а сделает это в течение первой половины 2007 года. Во второй половине года ожидается рост процентных ставок, в частности в еврозоне, и поэтому экономическая ситуация с точки зрения инвесторов будет более напряженной, чем в первом и втором кварталах». 

По мнению управляющего директора компании «Ренессанс Капитал» Олега Железко, в выгоде окажется тот, кто разместится первым. «С другой стороны, аппетиты инвесторов, как иностранных, так и отечественных, составляют намного больше 11 млрд долл., в связи с чем можно предположить, что хорошую перспективу будут иметь выпуски обоих банков», — отметил Олег Железко. 

Вчера по итогам торгов цена обыкновенных акций Сбербанка на ММВБ выросла на 5,324% при обороте, почти в два раза превысившем среднемесячный уровень, а стоимость «префов» Сбербанка — на 5,107%. Рост стоимости привилегированных акций Сбербанка на РТС составил 2%, а обыкновенных — 4,78%. 
7.12.2006.  “Сбер” стартует первым. Кудрин обещал, что этот банк продаст акции раньше ВТБ

В соревновании за деньги фондового рынка Сбербанк получил фору перед Внешторгбанком: глава Минфина Алексей Кудрин заявил, что первым акции разместит “Сбер”.
После того как было отложено IPO Росбанка, ожидалось, что ВТБ станет первым банком, который выйдет на биржу. Но у него появился конкурент, более подготовленный к размещению, — Сбербанк. Наблюдательный совет Сбербанка 28 ноября должен был одобрить допэмиссию акций, которые банк предложит инвесторам в ходе размещения, запланированного на I квартал следующего года. Несколько членов совета рассказывали “Ведомостям”, что директорам планировалось предложить проголосовать за публичное размещение 3,5 млн акций — такой пакет стоил на тот момент немногим меньше $9 млрд. Однако одобрение допэмиссии не состоялось: члены наблюдательного совета глава Минфина Алексей Кудрин и глава Минэкономразвития Герман Греф проигнорировали заседание. “Надо еще доработать механизм размещения, предложенная сумма нормальная”, — заявил Греф, комментируя это. На доработку потребуется две-три недели, уточнил он.

Однако хватило и одной. Греф вчера заявил журналистам, что допэмиссия Сбербанка запланирована в объеме 198 млрд руб. (около $7,6 млрд), а ВТБ — около $4 млрд. А Кудрин в интервью телеканалу Russia Today определил, кто сделает первый ход. “Предварительно идет речь о том, что Сбербанк будет первым, а Внешторгбанк — вторым”, — сообщил он. ВТБ рассчитывает провести IPO в мае, а “Сбер” может предложить акции инвесторам уже в феврале.

“Никакого вопроса о том, чтобы они [Сбербанк и ВТБ] конкурировали или сталкивались на рынке, нет и быть не может. Эти банки проведут свои эмиссии в удобные с точки зрения и рынка, и цены своих акций сроки, — обещал вчера Кудрин. — Мы сейчас предварительно планируем, что это будет первое полугодие следующего года”. Структура этих эмиссий, по словам Кудрина, будет разной: Сбербанк выпустит акции преимущественно на внутреннем рынке, Внешторгбанк — не только на внутреннем, но и на внешнем. “Мы вообще не сомневаемся, что спрос на эти акции будет высоким”, — заключил министр.

Ранее менеджер ВТБ говорил “Ведомостям”, что, если спрос на акции Внешторгбанка после размещения “Сбера” в России будет оценен как недостаточный, Внешторгбанк постарается как можно больше акций продать за рубежом.

Правда, Сбербанк больше нравится иностранным инвесторам, чем ВТБ, рассказывал начальник аналитического отдела МДМ-банка Александр Кантарович. Могут ли иностранцы рассчитывать на покупку новых акций, не ясно: пресс-секретарь министра Павел Кузнецов вчера не смог прокомментировать это. Кантарович надеется, что могут, а часть акций “Сбера” все-таки уйдет за границу в виде депозитарных расписок. Старший экономист Альфа-банка Наталья Орлова сомневается: прежде руководство “Сбера” объявляло, что не заинтересовано в выпуске ADR. Она считает, что размещение “Сбера” пройдет полностью в России хотя бы в свете последних требований ФСФР. А иностранные инвесторы, если захотят сохранить свои доли, смогут воспользоваться преимущественным правом выкупа новой эмиссии, напоминает она.

Если так, акции “Сбера” найдут спрос в России, а ВТБ выпустит ADR и GDR, удовлетворив спрос на банковские акции иностранных инвесторов, и проблем со спросом не будет ни у одного из них, заключает Орлова.

Акции “Сбера” вчера по итогам торгов в ММВБ выросли на 5,3%, а объем торгов составил 4,3 млрд руб. По мнению вице-президента управления акций Citigroup Сергея Суверова, инвесторы восприняли как положительную новость объявленный Грефом объем допэмиссии — раньше он оценивался в размере до $10 млрд, тогда как аналитики считают, что хороший спрос будет на $5-6 млрд.

Предполагалось, что сегодня правительство рассмотрит стратегию развития Внешторгбанка, подготовленную вместе с Минэкономразвития, и примет решение о допэмиссии. После этого президент сможет подписать указ о его исключении из списка стратегических предприятий, без чего приватизация невозможна. В повестке заседания, опубликованной на сайте правительства, этот вопрос вчера не значился. Близкий к ВТБ источник сообщил, что обсуждение этой темы перенесено на 14 декабря.
13.12.2006. Банк дороже нефти

“Сбер” обогнал “Сургутнефтегаз” и Banca Intesa по капитализации

Иностранные инвесторы, скупающие акции Сбербанка, вывели его в число 30 самых крупных банков мира и сделали четвертой компанией по капитализации в России. Хотя причина роста до конца не ясна, аналитики полагают, что через год крупнейший банк страны может стоить почти $80 млрд. Сейчас на биржах так оценивают Morgan Stanley ($83 млрд) и Societe Generale ($76 млрд).

63,76% голосующих акций Сбербанка (60,57% уставного капитала) принадлежит Банку России. На 1 ноября, по данным банка, его капитал составлял 333,7 млрд руб., чистая прибыль — 72,9 млрд руб. В число крупнейших частных акционеров “Сбера” входят “Нафта-Москва” (около 6%), “Интеко” и “Евроцемент”.

С начала декабря индекс РТС вырос на 3,6%, покорив исторический рубеж в 1850 пунктов. Этот рост во многом стал возможен благодаря динамике котировок акций Сбербанка. Их стоимость, к удивлению трейдеров, выросла за полмесяца на 16,6% — с $2495 до $2910. “Происходящее нелогично. Предстоит большое размещение, правильно было бы дождаться его и тогда покупать”, — считает старший трейдер “Уралсиба” Олег Воротницкий. В середине ноября стало известно, что “Сбер” рассматривает возможность провести в феврале допэмиссию акций на $6-8 млрд. Трейдер “Ренессанс Капитала” Дмитрий Куляшенец согласен с коллегой: “Цена должна если не падать, то уж точно не расти, ведь провести размещение на несколько миллиардов в локальных бумагах сложно”.

Несколько опрошенных “Ведомостями” трейдеров отрицают целенаправленную скупку акций “Сбера” кем-то одним. Бумаги покупали иностранцы, считает Воротницкий. Среди его клиентов местных покупателей совсем не было. Котировки задирают иностранные брокеры, соглашается главный трейдер “Брокеркредитсервиса” Денис Новиков. Западные фонды наращивали свои позиции в акциях “Сбера” весь год, утверждает стратег Альфа-банка Кристофер Уифер, — с января по октябрь они увеличили свои позиции в этих бумагах на 80%. “В моем портфеле Сбербанк занимает первую позицию, и его вес в течение года только увеличивался”, — признается вице-президент швейцарского банка Clariden Зинаида Псиола, управляющая фондом Clariden Russia. В середине ноября один из членов наблюдательного совета “Сбера” рассказывал “Ведомостям”, что доля иностранных инвесторов в капитале банка выросла до 25%, увеличившись в полтора раза с лета прошлого года.

Впрочем, некоторые из иностранцев выдвигают и другую версию роста. “Некоторые [российские игроки] разгоняют рынок, готовясь к приходу новых иностранных инвесторов”, — считает топ-менеджер крупного западного банка. Сейчас по закону иностранцам нужно получать разрешение ЦБ на приобретение любого числа акций банка. Не все готовы торговать по этим правилам. Как только они будут отменены, “Сбер” ждет приток новых инвесторов, отмечает собеседник “Ведомостей”. А правительственный законопроект, отменяющий разрешительный порядок при покупке менее чем 10% акций банка, одобрен Думой в первом чтении.

Благодаря стараниям инвесторов обыкновенные акции Сбербанка выросли с начала года в 2,2 раза (против 63,6% роста индекса РТС), а их совокупная стоимость — $55,3 млрд — на этой неделе превысила стоимость всех обыкновенных акций “Сургутнефтегаза” — $52,5 млрд. По капитализации ($57,6 млрд с учетом привилегированных акций) “Сбер” еще отстает на $3 млрд от “Сургутнефтегаза”. А среди крупнейших банков мира российский лидер занимал вчера 28-е место между голландским ABN Amro ($57,8 млрд) и бельгийским Fortis ($53,8 млрд). Вчера обыкновенные акции “Сбера” подорожали в РТС на 1,7% — до $2910 за штуку.

Это не предел, уверены многие аналитики. Вчера Deutsche UFG повысил справедливую стоимость обыкновенных акций банка до $3600, а привилегированных — до $65,4, эта оценка соответствует капитализации “Сбера” в $71 млрд. “Несмотря на то что наблюдательный совет отложил рассмотрение допэмиссии, мы полагаем, что причины этой задержки технические и банк скоро получит зеленый свет на выпуск около 3 млн акций примерно на $8 млрд”, — пишет Дмитрий Дмитриев из Deutsche UFG. С учетом допэмиссии капитализация Сбербанка вырастет почти до $80 млрд, а это больше, чем сейчас стоит “Лукойл” ($75,7 млрд). По мнению Дмитриева, крупное публичное размещение приведет к тому, что ликвидность акций вырастет, так же как и вес “Сбера” в индексах MSCI. При этом бизнес банка будет расти бурными темпами, поскольку крупнейшие российские компании собираются проводить агрессивную политику заимствований и увеличения капитальных затрат. Одновременно с этим продолжится взрывной рост и розничного портфеля банка.

Коллеги согласны с Deutsche UFG: все пять крупных российских инвестбанков, выпустивших свои годовые стратегии на прошлой неделе, назвали “Сбер” в числе пяти самых перспективных бумаг. “Сбербанк больше всех выигрывает от роста внутреннего спроса”, — уверен аналитик UBS Боб Коммерс. А по его прогнозу, розничные кредиты в ближайшие три года в России будут расти на 55% в год, а активы всех банков — на 26%. Степень проникновения банковских услуг в России гораздо ниже, чем в развитом мире, приводит еще одну причину для роста бизнеса “Сбера” Сергей Суверов из Citigroup.
13.12.2006. Сбербанк вошел в число 30 самых дорогих банков мира 

Крупнейший российский банк - Сбербанк вошел в число 30 самых дорогих банков мира и стал четвертой по капитализации компанией в России, сообщает газета "Ведомости". К удивлению трейдеров, с начала декабря стоимость акций Сбербанка в РТС выросла на 16,6%. По словам экспертов, рост котировок Сбербанка противоречит рыночной логике, так как желающие приобрести акции могли бы дождаться проведения крупной допэмиссии, намеченной на февраль 2007 года, и приобрести необходимое количество акций по более низкой цене. 

Тем не менее, стоимость бумаг продолжает расти. Участники рынка отрицают целенаправленную скупку акций кем-то одним. Бумаги покупают иностранцы, полагают российские брокеры. В середине ноября, сообщает газета "Ведомости", один из членов наблюдательного совета Сбербанка сообщил, что доля иностранных инвесторов в капитале банка выросла до 25%, увеличившись в полтора раза с лета 2005 года. 

Впрочем, некоторые иностранные участники рынка полагают, что "разгоняют" бумаги Сбербанка именно россияне, которые надеются заработать на том, что скоро Дума может отменить закон, согласно которому иностранцы должны получать разрешение ЦБ на приобретение любого числа акций банка. Когда это ограничение будет отменено, на рынке станет больше иностранных инвесторов, заинтересованных в перспективных бумагах российского банка. 

Так или иначе, но обыкновенные акции Сбербанка выросли с начала 2006 года в 2,2 раза, притом что за это же время рост индекса РТС составил 63,6%. Среди крупнейших банков мира российский лидер занимал по состоянию на вторник 12 декабря 28-е место между голландским ABN Amro с капитализацией в 57,8 млрд долларов и бельгийским Fortis - 53,8 млрд долларов. 

И это не предел роста, уверены многие аналитики. По мнению участников рынка, после проведения допэмиссии капитализация компании может превысить 80 млрд долларов, что позволит ей обогнать "Лукойл". Все пять крупных российских инвестбанков, выпустивших свои годовые стратегии, назвали Сбербанк в числе пяти самых перспективных бумаг. В условиях продолжающегося роста спроса на кредитные и банковские услуги в России аналитики рисуют Сбербанку самое радужное будущее.
25.12.2006. Главный покупатель

Центробанк поддержит спрос на акции Сбербанка

Сбербанку не стоит опасаться, что его акции в ходе многомиллиардного размещения не найдут покупателей. Если желающих стать совладельцами крупнейшего банка будет недостаточно, часть бумаг может выкупить его основной акционер — Банк России.
Основной акционер Сбербанка — Банк России (63,76% голосующих акций, 60,57% уставного капитала), остальные находятся в свободном обращении, из них более 20% принадлежит иностранным инвесторам. Среди крупнейших частных акционеров Сбербанка — “Нафта-Москва” (около 6%), “Интеко” и “Евроцемент”. На 1 декабря, по данным банка, его капитал составлял 343,6 млрд руб., чистая прибыль — 83 млрд руб.

На прошлой неделе наблюдательные советы двух крупнейших госбанков — Сбербанка и ВТБ одобрили параметры допэмиссий, которые предстоит разместить в первой половине следующего года. ВТБ собирается провести IPO в мае-июне и привлечь порядка 100 млрд руб., причем около половины новых акций может быть размещено за рубежом, чтобы обеспечить лучший спрос. А вот Сбербанк с объемом вдвое больше (до 200 млрд руб., по словам министра финансов Алексея Кудрина) на зарубежные площадки не смотрит. Его бумаги будут в конце февраля предложены инвесторам только в России. И хотя среди этих инвесторов надеются увидеть граждан, акции Сбербанка, которые уже сейчас стоят более $3000, не будут подвергнуты дроблению, сказал Кудрин. Аналитики давно говорят, что спрос на акции Сбербанка может оказаться недостаточным. Но теперь, похоже, эта проблема решена — спрос обеспечит Центробанк.

“Я думаю, что Банк России будет принимать участие [в выкупе допэмиссии]”, — цитирует “Прайм-ТАСС” президента Сбербанка Андрея Казьмина. Первый зампред ЦБ, зампред наблюдательного совета Сбербанка Алексей Улюкаев от комментариев отказался. “Если спрос будет недостаточный, ЦБ может выкупить часть выпуска”, — подтверждает чиновник, близкий к наблюдательному совету Сбербанка. По его словам, никаких официальных решений на этот счет нет, однако “принципиальное понимание с ЦБ достигнуто”. “Тогда доля ЦБ может снизиться не до 50% плюс 1 акция, а, скажем, до 55%”, — говорит чиновник. “Я слышал, что ЦБ готовится к участию в допэмиссии Сбербанка и в связи с этим разрабатывает скорректированный вариант денежной программы на следующий год”, — говорит близкий к ЦБ источник.

Снижение доли ЦБ в капитале Сбербанка предстоит одобрить правительству, а расходование средств на приобретение акций новой эмиссии — Национальному банковскому совету (НБС). Ни правительство, ни НБС этот вопрос пока не обсуждали и в этом году уже не успеют, утверждает один из членов совета. Участие ЦБ в выкупе акций Сбербанка вполне логично, считает зампред банковского комитета Госдумы, член НБС Анатолий Аксаков. При этом необходимо просчитать, сколько денег ради этого ЦБ может выпустить в обращение, не вызвав существенного всплеска инфляции, подчеркивает он.

Если ЦБ лишь раз потратит “внепланово” несколько десятков миллиардов рублей, то инфляция сильно не вырастет, эта сумма составляет доли процента ВВП, отмечает главный экономист “Тройки Диалог” Евгений Гавриленков. Гораздо хуже, по его словам, что намерение снизить госдолю в банке остается декларацией. “Если Сбербанку срочно нужны деньги, то можно размещаться за рубежом. Если нет — уместно провести несколько более мелких допэмиссий, разнесенных во времени”, — считает он.
26.12.2006. Акции не для всех

Алексей Кудрин объяснил, какие инвесторы нужны Сбербанку

Сбербанк не будет дробить свои акции, которые стоят уже больше $3000, накануне запланированного народного размещения, поскольку хочет привлечь только квалифицированных инвесторов. Такое объяснение дал вчера министр финансов Алексей Кудрин президенту Владимиру Путину. Аналитики министру не поверили.
В четверг наблюдательный совет “Сбера” одобрил размещение 3,5 млн акций. Их стоимость исходя из котировок на ММВБ вчера вечером составляла около $11 млрд. Впрочем, член наблюдательного совета “Сбера” Алексей Кудрин пообещал, что допэмиссия, которая будет размещена в России в конце февраля 2007 г., не превысит 200 млрд руб. Часть этих акций достанется населению. “Размещение [акций] "Роснефти" показало, что наши граждане с удовольствием покупают ликвидные ценные бумаги отечественных компаний, — сказал неделю назад Путин. — И безусловно, Сбербанк и Внешторгбанк к таким компаниям относятся. И надо дать людям возможности приобретать эти акции”.

Однако провести народное размещение “Сбера” не так просто: вчера акции банка в РТС стоили $3100. Во время IPO “Роснефти” минимальная сумма, с которой частный инвестор мог участвовать в размещении, была почти в пять раз меньше: 15 000 руб. Проблему можно было бы решить с помощью дробления акций перед допэмиссией “Сбера”, но ее не будет. “Мы заинтересованы, чтобы те, кто "входит" в акции именно Сбербанка, в отличие от любого другого банка, — это были люди, которые понимают движение рынка и не "выйдут" в любой момент, под напором каких-то новостей с рынка, из этих акций и не уменьшат или существенно не поколеблют стоимость акций, — пояснил вчера Кудрин Путину. — Поэтому эксперты и наблюдательный совет Сбербанка пришли к выводу, что в данный момент дробление акций производить нецелесообразно, а ограничиться тем, что все физические лица, которые смогут участвовать в этом размещении, при вложениях получат приоритетное право”. По словам Кудрина, в случае с ВТБ у правительства “меньше опасений по влиянию рынка на его капитализацию” и в его размещении смогут принять участие граждане, инвестирующие меньше $3000.

Аналитики министру не поверили. “Мысль о том, что выход вкладчиков-физлиц может обвалить котировки "Сбера", — странная, ведь так или иначе объем акций у них на руках будет не очень большим, — говорит аналитик "Финама" Ольга Беленькая. — Обычно на капитализации сказывается выход как раз институциональных инвесторов”. По мнению аналитика, если бы “Сбер” занялся дроблением акций, то не смог бы выйти на рынок раньше, чем ВТБ. Но Сбербанк не может этого позволить, поскольку планирует провести очень большое размещение, считает Беленькая. “Всем очевидно, что проблема больше связана со сроками, ведь на то, чтобы собрать внеочередное собрание [акционеров, которое вправе принять решение о дроблении акций], нужно два месяца, которых у "Сбера" нет”, — добавляет главный экономист Альфа-банка Наталия Орлова.

Впрочем, дробление акций возможно не до, а после размещения. Один из членов наблюдательного совета банка ранее объяснял, что дробление акций может поддержать котировки после размещения. “Такая крупная допэмиссия, как у нас, может привести к снижению стоимости акций, — признавался член совета. — Но мы постараемся этого не допустить, в том числе и за счет анонсирования хороших новостей”.

СИБАКАДЕМБАНК

25.12.2006. Новосибирск — Антимонопольное ведомство признало недобросовестной рекламу Сибакадембанка, который в августе обещал новым вкладчикам по мешку сахара. В УФАС посчитали, что потребители, получившие от банка по 5 кг сахара, вправе были ожидать большего объема.
Сибакадембанк (САБ) контролирует предприниматель Игорь Ким с партнерами Андреем Бекаревым и Александром Тарановым. По данным САБ, валюта баланса банка на начало октября 2006 г. — 72,8 млрд руб., вклады — 14,9 млрд руб., чистая прибыль — 1,2 млрд руб

САБ запустил в августе 2006 г. маркетинговую акцию “Продовольственная программа”, длившуюся два месяца. Реклама, которая транслировалась на канале ОРТ по новосибирскому вещанию, а также размещалась на листовках, обещала пенсионерам, открывшим вклад “Пенсионный плюс”, мешок сахара в подарок. Вкладчикам выдавали сертификат на получение в розничных сетях упаковки сахара весом 5 кг. Минимальная сумма вклада по “Пенсионному”, гарантирующая сахарный подарок, — 3000 руб. под 10,9% годовых. Но один из обратившихся за “сладким” вкладом пожаловался в Управление федеральной антимонопольной службы (УФАС) по Новосибирской области. Имя его в службе не раскрывают.

В четверг комиссия УФАС признала недобросовестной рекламу САБа. Как следует из сообщения УФАС, реклама банка не только не содержала условий вклада, но и вводила потребителей в заблуждение, поскольку вкладчик вправе был рассчитывать на подарок большего объема, чем 5 кг. Вчера УФАС возбудило дело об административном правонарушении в отношении САБ, говорится в сообщении ведомства.

Руководитель пресс-службы САБ Наталия Светашева отказалась комментировать ситуацию до рассмотрения этого дела. По информации с сайта САБ, с 28 октября по 21 декабря вкладчикам “Пенсионного плюс” дарили уже не сахар, а банное махровое полотенце размером 70 × 150 см.

Специалист управления по контролю и надзору за соблюдением законодательства о рекламе центрального ФАС Татьяна Никитина не припомнила дел, возбужденных по жалобам лиц, недовольных обещанными подарками потребительского назначения. Гендиректор медиаагентства FCB MA Владимир Коровкин сказал, что согласен с УФАС, поскольку мешок в сознании потребителя ассоциируется с упаковкой свыше 20 кг.

А начальник отдела юридической компании “Частное право” Анастасия Вершинская считает, что у САБа есть все шансы оспорить решение УФАС. “По закону реклама считается ненадлежащей, если там отсутствует часть существенной информации и это ведет к искажению представления потребителя о рекламируемой услуге или вводит его в заблуждение относительно этой услуги, — рассуждает Вершинская. — Хотя в данном случае в рекламе не указывались условия вклада, но она не искажала представлений потребителя о рекламируемой услуге — вкладе”. Новосибирское УФАС не первый раз исследует ценность обещанных рекламой подарков. В январе 2006 г. ведомство признало недобросовестной рекламу сибирской “дочки” “Мегафона” — “Мобиком-Новосибирск”, в которой каждому подключившемуся к сети был обещан подарок на 500 руб. Под ним подразумевались бонусные баллы, которые можно потратить на связь. Но сумма была существенно меньше 500 руб.
28.12.2006.  Сбербанку в помощь

J. P. Morgan и Credit Suisse будут собирать заявки на его акции

Вчера Центробанк зарегистрировал проспект допэмиссии акций Сбербанка. Помогать крупнейшему банку России размещать собственные акции будут J. P. Morgan и Credit Suisse. Они вряд ли смогут много заработать, зато участие в размещении престижно.
Центробанк зарегистрировал проспект допэмиссии акций Сбербанка, сообщила вчера “Ведомостям” пресс-служба банка. По словам топ-менеджера “Сбера”, банк может теперь разместить до 3,5 млн акций. Вчера этот пакет стоил на бирже больше $11 млрд. Менеджер банка утверждает, что все акции будут проданы по единой цене, в том числе и действующим акционерам. Те, кто не имеет преимущественного права выкупа, смогут подавать заявки как с указанием точной цены, так и неконкурентные. Неконкурентные заявки будут удовлетворяться раньше конкурентных. Правда, неконкурентная заявка не может быть больше 1 млн руб. “Это сделано для того, чтобы обеспечить физическим лицам гарантированное приобретение бумаг”, — говорит менеджер.

Как стало известно “Ведомостям”, Сбербанк уже назначил и организаторов размещения допэмиссии. Близкий к банку источник рассказал “Ведомостям”, что одним из них станет американский инвестбанк J. P. Morgan. А по словам одного из инвестбанкиров, вторым будет Credit Suisse. Источник, близкий к руководству “Сбера”, подтвердил информацию о том, что организаторами будут именно эти банки. Условия контрактов с ними он раскрыть отказался. Стоимость услуг, по его словам, была “важным, но не единственным” критерием при выборе. Менеджер  J. P. Morgan говорит, что был шорт-лист из пяти банков, из которых по результатам переговоров банк выбрал двоих.

J. P. Morgan — давний партнер Сбербанка. Он вместе с ABN Amro, Barclays Capital и Sumitomo Mitsui Banking Corporation был организатором синдицированного кредита на $1,5 млрд сроком на три года по ставке LIBOR + 0,3% годовых, который “Сбер” привлек в октябре. А вот с Credit Suisse “Сбер” будет работать впервые.

Официальные представители J. P. Morgan и Credit Suisse отказались от комментариев. Вице-президент “Мудис Восточная Европа” Андрей Науменко считает выбор “Сбера” удачным: “Мне приходилось работать с обоими банками — и там и там очень профессиональные команды. Хорошо, что в итоге "Сбер" все-таки принял решение не размещать акции сам, а довериться профессионалам”.

Менеджер одного из иностранных банков, который был в шорт-листе, рассказывает, что переговоры велись около трех недель назад. “У Сбербанка позиция, что они такой же великий банк, как и любой из западных банков, с точки зрения умения и экспертизы, — рассказывает он. — Они сами были организаторами IPO "Роснефти" и теперь все знают про investment banking — хотя это было первое и последнее размещение, которое они делали”. По его словам, менеджеры “Сбера” считают, что в России они сами соберут довольно много денег. “Но чтобы качественно предложить акции иностранным инвесторам и придать размещению статус настоящего international offering, им нужен западный банк, — полагает инвестбанкир. — И они нам объяснили, что банк, которому будет предоставлена честь размещать акции "Сбера", не должен особо вмешиваться в процесс и рассчитывать на большие деньги. Предложили комиссию намного меньше нижней рыночной границы в 1,5%. Ответственность большая, поэтому мы отказались”.

Многие банки вообще не знали о том, что “Сбер” выбирал организаторов. Менеджер ABN Amro сказал, что не слышал об этом. Источник в Barclays Capital говорит, что переговоры со “Сбером” велись, однако, поскольку всю допэмиссию решили разместить в России, банк участвовать не будет — в России у него нет лицензии на эту деятельность. Президент “Морган Стенли Банк” Райр Симонян говорит, что не слышал, чтобы проводился тендер. “Я думаю, такое размещение, как у "Сбера", не может быть проведено без конкурса, поскольку крупной полугосударственной организации очень важно, чтобы процесс был открытым и всем понятным”, — рассуждает Симонян. Впрочем, другой инвестбанкир ничего зазорного в проведении “Сбером” закрытого тендера не видит: “То, как компания проводит тендеры по отбору поставщиков профессиональных услуг, зависит только от ее политики”.

Вполне возможно, что те, кому мандат не достался, расстроены, говорит источник, близкий к руководству Сбербанка. “Однако "Сбер" не обязан рассылать приглашения во все инвестбанки мира, а вправе руководствоваться собственными соображениями”, — говорит он.



UBS ДОВОЛЕН “СБЕРОМ” 

UBS вчера повысил годовой прогноз цены акций “Сбера” на 25% — с $3200 до $4000. “Особенно нас радует то, что рыночная доля Сбербанка, по последним данным, перестала сокращаться, — пишут аналитики банка. — Темпы роста банковского сектора в целом в этом году немного замедлились, однако "Сберу" удалось увеличить темпы роста объема выдачи кредитов с 32% в I квартале до 37% в третьем”. Долю на рынке депозитов “Сбер” тоже смог “стабилизировать”, отмечают аналитики.

СОБИНБАНК
1.12.2006. Все больше российских банков создают специализированные ипотечные структуры. У Газпромбанка это банк “Совфинтрейд”, у группы Societe Generale в России — банк “ДельтаКредит”, Национальный резервный банк переводит бизнес Национальной ипотечной компании в отдельный банк. Теперь подобная “дочка” есть и у Собинбанка. О вхождении в капитал Русского ипотечного банка “Собин” объявил в апреле. Сначала он довольствовался долей в 49%. Но теперь выкупил оставшийся 51% у своего давнего партнера — группы “МИАН”. Без этого акционера банку, судя по всему, будет проще сотрудничать с другими агентствами недвижимости. И “дочка” Собинбанка сможет работать как классический ипотечный банк — заниматься аккумулированием кредитов и их дальнейшей секьюритизацией. Делать это проще отдельно от других кредитов, так что “Собин” не последний розничный банк, который выводит ипотеку в обособленную структуру.
«СОЮЗ»

“Ингосстрах” вышел из состава акционеров банка “Союз”, продав 19,4% акций, говорится в сообщении страховщика. Выход “Ингосстраха” связан с консолидацией активов внутри холдинговой компании “Базовый элемент”, сообщил руководитель службы по связям с общественностью “Ингосстраха” Владимир Клейменов.

Fitch Ratings присвоило “негативный” прогноз по рейтингу банка “Россия”, находящемуся сейчас на уровне B-. Такой шаг последовал за информацией о возможном приобретении банком или его дочерними структурами значительной доли участия в медийном холдинге “Рен-ТВ”.

«ТРОЙКА-ДИАЛОГ»

8.12.2006.  Кому достанется “Тройка”

Вчера стал известен очередной претендент на покупку одного из крупнейших российских инвестбанков — “Тройки Диалог”: швейцарский Credit Suisse. Основной владелец “Тройки” Рубен Варданян сейчас решает, что делать с компанией, стоимость которой перевалила за $1 млрд. Он ведет переговоры об альянсе с ВТБ, почти с десятком иностранных инвестбанков, а с Goldman Sachs — об IPO.
Группа компаний “Тройка Диалог” основана в 1991 г. В нее входят одноименные инвестиционная и управляющая компании и Troika Capital Partners, занимающаяся прямыми инвестициями. Торговый оборот в этом году — более $160 млрд. По оценке самой “Тройки”, ее доля в общем объеме торгов российскими акциями в России и за рубежом составляет 15%, а на вторичном рынке рублевых облигаций — 25%. Сумма активов под управлением превышает $3 млрд, доходы — $400 млн. Компания принадлежит партнерству, в которое входят более 40 сотрудников, более 70% — у председателя совета директоров Рубена Варданяна.

О том, что Варданян ищет покупателя для “Тройки”, инвестбанкиры заговорили летом, когда “Тройка” выкупила свои акции (5%) у последнего внешнего акционера — швейцарского фонда Hansa AG — и все 100% акций компании оказались в руках ее сотрудников . С тех пор появлялась информация о переговорах Варданяна с J. P. Morgan и ВТБ, источник в “Тройке” даже говорил “Ведомостям”, что ВТБ проводит due diligence компании. А вчера стало известно, что уже несколько месяцев переговоры о покупке доли в “Тройке” ведет швейцарский банк Credit Suisse. Об этом сообщило агентство Reuters.

С J. P. Morgan, ВТБ и Credit Suisse рассматриваются все варианты партнерства, кроме 100%-ной продажи, заявил представитель “Тройки”. В лондонских офисах J. P. Morgan и Credit Suisse вчера отказались от комментариев. Источник в ВТБ не исключил приобретения инвестиционной компании, однако сказал, что решения о покупке пока не принято: “Тройка” нас интересует наравне с остальными“. А член правления ВТБ Василий Титов не смог прокомментировать проведение due diligence “Тройки Диалог”.

“Уже сейчас "Тройка" стоит больше $1 млрд”, — говорит сам Варданян в корпоративном журнале “Тройки”. Один из членов партнерства сказал “Ведомостям”, что на переговорах “Тройка” оценивается в 7-10 собственного капитала (book value). Варданян сказал, что на 1 октября он составил $300 млн. То есть Варданян оценивает “Тройку” в $2,1-3 млрд.

Вчера он объяснил “Ведомостям”, что владельцы компании рассматривают варианты “стратегических альянсов с крупнейшими российскими, европейскими, американскими, южно-африканскими и японскими банками”, а также консультируются с банком Goldman Sachs насчет возможного IPO “Тройки Диалог”. Не исключает компания и альянсов с отечественными финансовыми институтами, покупки розничного банка или страховой компании.

Окончательного решения нет, говорит Варданян, но с его выбором компании помогают консультанты из Mercer Oliver Wyman и Rothschild. “Тройка” наняла N M Rothschild & Sons в качестве финансового консультанта, который “помогает ей проанализировать все возможные варианты действий”, подтвердил вчера “Ведомостям” представитель Rothschild. В российском Goldman Sachs не смогли прокомментировать информацию о консультациях по поводу IPO “Тройки”, а в лондонском офисе отказались от комментариев.

“Партнерство с западным инвестбанком лучше, — считает гендиректор "Атона" Александр Кандель. — IPO менее интересно с точки зрения конкурентных преимуществ, но может быть более интересно по цене”. Он говорит, что “Тройка” интересна своими особыми отношениями с некоторыми крупными корпорациями, которых по пальцам можно пересчитать. У “Тройки” успешный бизнес по управлению активами, который может представлять интерес для иностранных инвестбанков, у которых сейчас нет этого бизнеса в России и которым чрезвычайно трудно построить его здесь с нуля, считает предправления “Морган Стэнли Банк” Райр Симонян. Хотя Morgan Stanley пошел по другому пути и развивает бизнес в России без поглощений. Его примеру последовал и Goldman Sachs, который два года вел переговоры о покупке “Атона”, но потом решил развиваться самостоятельно, считает Симонян.

“$1 млрд не выглядит из ряда вон выходящей цифрой, но мы оценку "Тройки" не делали”, — говорит Симонян. Кандель оценивает “Тройку” в сумму от $800 млн до $1,2 млрд.

Национальный банк «ТРАСТ»

Национальный банк “Траст” разместил дебютный выпуск двухлетних кредитных нот (CLN) на $100 млн, сообщил представитель инвестбанка “Траст”, который является организатором выпуска. Ставка первого полугодового купона составила 9,25% годовых.

УРАЛТРАНСБАНК
5.12.2006. Спорные долги

Уралтрансбанк обвиняет “Росно” в задержке выплат по просроченным потребкредитам. Компания же уверяет, что не получила необходимых документов от клиента.
Страховать банки от невозврата потребкредитов “Росно” начала в 2004 г. Тарифы по этому виду страхования составляют 2-8% от суммы кредита, рассказывал замгендиректора “Росно” Виктор Станкевич. Предполагалось, что кредитоспособность клиентов страховщик будет оценивать вместе с банком. В начале 2006 г. бывшему гендиректору “Росно” Леониду Меламеду пришлось признать, что плохие кредиты принесли компании убытки на несколько миллионов долларов. К убыткам привели, в частности, недостатки скоринговой системы, ошибки в андеррайтинге и откровенное мошенничество отдельных заемщиков, пояснил Меламед.

Доля страхования потребкредитов в совокупных сборах “Росно” по итогам 2005 г. составила менее 1%, отмечал Меламед. По его словам, компания решила оставить “очень небольшой портфель по страхованию потребительских кредитов”, выдаваемых на покупку очень крупных товаров.

Но неприятности для “Росно” не закончились. В Федеральную службу страхового надзора (ФССН) пожаловался Уралтрансбанк из Екатеринбурга, часть кредитов которого, в том числе невозвращенных впоследствии, страховала “Росно”. Банкиры уверяют, что с апреля 2006 г. ни по одному из произошедших страховых случаев УТБ не получил от “Росно” ни страхового возмещения, ни мотивированного отказа в его выплате. УТБ поддержала ассоциация региональных банков “Россия” — лоббисты также обратились в Росстрахнадзор. “ФССН, рассмотрев документы, представленные в связи с обращением УТБ, сообщила ассоциации, что "Росно" выдано предписание”, — говорится в сообщении “России”. Начальник управления надзора и финансового контроля ФССН Мухарби Ульбашев подтвердил факт выдачи предписания, отказавшись от дальнейших комментариев. Представитель УТБ Елена Березкина также отказалась от комментариев.

“Нам необходимы документы, которые дадут понять, какую сумму выплачивать”, — говорит замгендиректора компании Дмитрий Попов. Страховщик обнаружил множество случаев, когда об одном и том же заемщике, не вернувшем банку кредит, информация повторялась несколько раз, за счет чего запрошенная УТБ сумма могла быть безосновательно увеличена более чем на 28 млн руб. В июле материалы сверки были направлены в банк, но до сих пор они не рассмотрены по существу, отмечает Попов. Кроме того, продолжает он, некоторые клиенты УТБ, скорее всего, частично гасили задолженность перед банком, а по условиям соглашения между банком и страховщиком это должно снижать сумму выплаты “Росно”. Но в течение пяти месяцев банк отказывается предоставить “Росно” какую-либо информацию о размере фактической оплаты клиентов, что лишает компанию возможности определить обоснованную сумму выплаты, резюмирует Попов.

В четверг ситуацию с “Росно” и УТБ рассмотрит административная комиссия ФССН, говорит руководитель Росстрахнадзора Илья Ломакин-Румянцев. С апреля по ноябрь просроченная задолженность по кредитам физлицам УТБ выросла на 23,8 млн руб. до 109,1 млн руб. Когда “Росно” появилась на рынке со своим предложением, многие банки только начинали выдавать потребкредиты населению, говорит зампредправления Инвестсбербанка Максим Чернущенко. А потому конфликтные ситуации при высокой просрочке и достаточно низких тарифах на страховку были весьма вероятны, считает он.
УРАЛСИБ

25.12.2006. Фондовая розница от “Уралсиба”

Корпорация займется интернет-трейдингом

Вслед за другими банкирами и брокерами интернет-торговлей акциями для розничных клиентов займется “Уралсиб”. Но пока специализированные интернет-брокеры гораздо более популярны у населения, нежели предоставляющие такие услуги универсальные банки.

В финансовую корпорацию “Уралсиб” входят одноименный банк более чем с 1000 отделений в 81 регионе, инвесткомпания “Уралсиб Кэпитал”, управляющая компания, группа страховых компаний, лизинговая и факторинговая компании. Согласно отчетности по МСФО за 2005 г. активы объединенного банка “Уралсиб” к началу этого года составляли около 240 млрд руб., чистая прибыль — 11,2 млрд руб.

Все больше банков верит, что игра на фондовом рынке может стать массовым явлением. Интернет-трейдингом решил заняться “Уралсиб”. Специальную компанию для этого — “Уралсиб Веб-брокер” — он зарегистрировал в сентябре, а в пятницу она получила необходимые лицензии Федеральной службы по финансовым рынкам (ФСФР).

Гендиректор “Уралсиб Веб-брокера” Игорь Веретельников, пришедший в корпорацию из интернет-брокера “Открытие”, обещает, что в новом проекте никаких входных ограничений не будет: “Грубо говоря, с рублем вы можете открыть счет”. Сейчас в корпорации услуги интернет-трейдинга предоставляет только “Уралсиб Кэпитал”, но он не работает со средствами менее 1,5 млн руб.

В начале года компания рассчитывает получить аккредитацию в РТС и на ММВБ, а к осени следующего года стать членом FORTS. Работа с клиентами и рекламная кампания начнутся весной, говорит Веретельников. Штат компании сначала не будет превышать 20 человек. Клиенты интернет-трейдинга одновременно будут становиться и клиентами банка — в пакет будет входить оформление банковской карты “Уралсиба”. В перспективе операции с банковским счетом можно будет проводить через интернет-банк, обещает Веретельников. Компания начнет работать в Москве, но к 2009 г. услуги интернет-трейдинга планируется продавать во всей сети продаж “Уралсиба”, в регионах собираются набрать порядка 60 сотрудников. Показатели бизнес-плана Веретельников не раскрывает, говоря лишь, что объем инвестиций составит порядка $3 млн. По оценке гендиректора “Атон-Лайн” Ивана Тырышкина, если запускать сейчас интернет-брокера с нуля, то для вывода его в пятерку лидеров может потребоваться $50-100 млн в течение нескольких лет.

“Уралсиб” — не первый крупный банк, который запускает интернет-трейдинг. Такие услуги предлагают “ВТБ 24” и Альфа-банк, вынашивает подобные планы Сбербанк. Но в пятерке лидеров по оборотам на фондовой бирже ММВБ в ноябре банков нет. А в рэнкинге лидеров по числу клиентов у Альфа-банка и “ВТБ 24” 4-е и 5-е места соответственно, однако у лидеров — “Брокеркредитсервиса” (БКС) и “Финама” — клиентов больше в несколько раз. По мнению вице-президента БКС Юрия Минцева, идти в этот бизнес сейчас “немного поздно — будет в 10 раз тяжелее, чем в 2000 г., когда начинал БКС”. По его словам, в регионах большая проблема набрать квалифицированный персонал и нет гарантий, что популярность интернет-трейдинга продолжит расти. Минцев говорит, что пока не рассматривает “Уралсиб Веб-брокера” как конкурента, поскольку многие заявляли о больших планах по развитию этого бизнеса в текущем году, однако “дел пока нет”. Но Веретельников не считает, что “Уралсиб” упустил момент. По его мнению, большую поддержку в завоевании значительной доли рынка “Уралсибу” окажет разветвленная региональная сеть — третья по числу точек среди российских банков.

Начальник отдела интернет-трейдинга Альфа-банка Алексей Потапов считает, что потенциал роста клиентской базы есть, учитывая, что пока на ММВБ зарегистрировано “всего около 200 000” розничных клиентов. А то, что банки пока отстают от самостоятельных интернет-брокеров по оборотам на ММВБ, он объясняет более жестким подходом к контролю за рисками. “Наш риск-менеджмент не позволяет даже квалифицированным клиентам давать плечо 1 к 3, хотя это официально разрешено ФСФР”, — сетует Потапов.

ЮНИАСТРУМБАНК

19.12.2006. Мы хотим выдавать 50 млн долларов в месяц – Гагик Закарян
Интервью с президентом «Юниаструм Банка»

В России ежегодно растет потребность в банковских услугах. Уже не только столица пользуется кредитами, но и регионы оценили их по достоинству. В связи с ростом популярности автокредитования и ипотеки банки начинают развивать свою региональную розничную сеть. На долю региональных филиалов «Юниаструм Банка» уже приходится 60% от всей структуры компании. И это не предел. О стратегии банка и его дальнейшей региональной экспансии рассказал РБК daily президент «Юниаструм Банка». 

– Как Вы начали свою экспансию в регионы? 

– С 2002 года мы поняли, что развитие розничного банковского бизнеса является достаточно перспективным и важным для российского рынка, поэтому тогда была разработана стратегия развития розничного бизнеса «Юниаструм Банка». Одним из главных элементов этой программы было географическое присутствие в регионах, поскольку в регионах больше всего востребованность в банковских услугах и относительно мало крупных игроков. Мы сначала стали изучать достаточно крупные города для открытия филиалов. За эти четыре года нам удалось открыть филиалы в 40 регионах страны. 

– По каким критериям Вы выбираете регион для строительства филиалов? 

Основным критерием отбора региона было его экономическое развитие и материальное благосостояние населения. Бурный экономический рост в России привел к тому, что уже практически во всех регионах можно рассчитывать на хороший уровень доходов населения. Востребованность банковских услуг уже доходит и до отдаленных городов, где население может быть и 100 тыс. человек, там мы открываем дополнительные офисы или отделения. Но основным критерием выбора все же является наличие производства в населенном пункте, предприятия, которое обеспечивает доходы населения. 

– Какие риски были, когда Вы начинали региональную экспансию? 

– Риски были прежде всего при выборе профессионального руководящего состава и персонала в филиалах. В регионах по сравнению с Москвой достаточно мало подготовленных банковских специалистов. Мы создали корпоративный университет в Москве, где постоянно проводим стажировку по разным направлениям и тем самым повышаем уровень квалификации наших сотрудников. 

Были риски, связанные с недоверием местных жителей к московскому банку, которые пришел в их регион. Сейчас эти риски минимизированы, потому что люди стали понимать, что банки приходят с реальным бизнесом и реальными инвестициями. 

Кроме того, население с опаской обращается в банк. В России на данный момент банковскими услугами пользуется только 30% населения. 

– Какую долю занимает региональная сеть в общей структуре банка? 

– Последний год стабильно больше половины (около 60%) – это регионы. Если говорить о продажах, то ежемесячно около 80% приходится на регионы. 

– Какие планы по освоению новых территорий у Вас есть на ближайшее время? 

– В течение двух лет мы хотели бы присутствовать практически во всех регионах РФ, увеличить число филиалов с 40 до 80. То есть ежегодно мы будем открывать около 20 филиалов. Кроме того, мы будем расширять структуру региональных офисов обслуживания и отделений. 

– Какова конкурентная среда на региональном рынке? 

– В регионах присутствуют в первую очередь крупные московские банки, которые имеют там свои филиалы, и местные розничные банки, у которых создана широкая сеть в регионах. 

– Как известно, жители городов гораздо охотнее доверяют местным банкам, чем московским. Вы сталкивались с этим недоверием при региональной экспансии? 

– На начальном этапе становления филиалов мы, конечно же, сталкивались с этой преградой. Первые полгода после выхода на новую территорию уходят на завоевание доверия потребителя, создание своего имиджа, повышение узнаваемости. Путем активной рекламной кампании и информирования населения мы привлекаем к себе внимание жителей городов. Кроме того, нам помогают партнеры, которые, например, занимаются продажей автомобилей. 

– Какая форма кредита наиболее востребована в регионах? 

– Сейчас продолжается рост автокредитования – наш локомотивный продукт почти два года, а в последний год мы стали активно заниматься ипотекой, которая пользуется большим спросом особенно в регионах. В некоторых городах нам уже удается выдавать по два ипотечных кредита день, а это очень хороший результат. Сейчас общий объем выдачи в месяц дошел до 15 млн долл. Наша задача на ближайшее время выйти на 20 млн долл. А вообще с учетом роста сети мы бы хотели достичь отметки в 50 млн долл. ежемесячно. 

– Жители пока не освоили потребительский кредит как продукт и постоянно задерживают выплаты. Как Вы боретесь с этой проблемой? 

– Во-первых, для борьбы с данной проблемой необходимо постоянно информировать население о том, что такое кредит, как им пользоваться и как его потом гасить. Во-вторых, при нормальной кредитной политике и правильной оценке риска каждый банк должен изучать своего заемщика с точки зрения его финансовых возможностей, изучать все его финансовое состояние, а не только нынешнюю заработную плату. Исходя из платежеспособности клиента, банк должен определить, давать кредит или нет. Думаю, что в скором времени банки будут более взвешенно подходить к выдаче кредитов. 

– Насколько часто банк сталкивается в недобросовестными клиентами в регионах? 

В регионах и в Москве эта проблема стоит одинаково остро. Но, на мой взгляд, в небольших населенных пунктах вопрос просрочки менее актуален, потому что там легче найти человека, чем в крупном городе. В малых городах практически все друг друга знают и боятся подорвать свою репутацию. 

5. Проблемы безопасности в сфере банковского бизнеса

1.12.2006.  «Аль-Каида» охотится на банки 

Исламистская группировка, связанная с «Аль-Каидой», угрожает взломать информационные системы финансовых ведомств США. Правительство США предупредило руководство американских органов финансового контроля о намерении «Аль-Каиды» начать масштабную хакерскую атаку на сайты бирж и банков. С призывами осуществить компьютерную диверсию исламистская группировка выступила несколько дней назад. 

Исламисты обещают проникнуть в базы данных интернет-служб американских финансовых ведомств. По информации властей, недавно на одном из исламистских сайтов появился призыв атаковать в декабре американские финансовые учреждения в знак протеста против содержания подозреваемых в терроризме мусульман в тюрьме в Гуантанамо. 

Министерство национальной безопасности США подтвердило распространение предупреждения, однако заявило, что «причин верить в реальность угрозы нет». 

Террористы планируют взломать сайты биржевой торговли в Сети, а также базы данных финансовых корпораций, сообщает Reuters со ссылкой на официального представителя министерства Расса Кноки. 

По его словам, доказательств, подтверждающих реальность угрозы, на настоящий момент нет, но, несмотря на это, правительство призывает биржи и финансовые компании к максимальной осторожности. По данным министерства, угроза остается актуальной в течение всего декабря 2006 года. 

По данным американских спецслужб, призыв к компьютерным атакам исходил от малоизвестной группы, связанной с «Аль-Каидой». 

Атаки, которые исламисты призывают начать в пятницу и продолжать в течение декабря, по их мнению, должны стать мщением за «мусульманских братьев в крестоносном лагере Гуантанамо». 

Реакция финансового сообщества на угрозы была сдержанной. Рынки практически не отреагировали на предупреждение. Большинство экспертов сомневаются в возможности нанесения исламистами серьезного ущерба финансовой системе США. 

«Сообщение террористов само по себе служило целью спровоцировать дестабилизацию финансовых рынков, – считает руководитель практики риск-менеджмента Energy Consulting Елена Розанова. – То, что никаких существенных изменений не произошло, – следствие понимания этого факта участниками рынков, а также их уверенности в том, что защита от рисков, связанных с информационной безопасностью, в банках и на биржах находится на высоком уровне». 

«Хотелось бы понять, какие конкретно цели могли бы ставить исламисты-фундаменталисты путем проведения так называемых интернет-атак на сайты бирж и банков?» – задается вопросом старший аналитик ИК «Ак Барс Финанс» Владимир Рожанковский, который более шести лет работал на фондовых рынках Северной Америки в инвестиционных компаниях. 

По его словам, еще можно понять, чем руководствуются различные хакерские группы: заполучить персональную информацию и попытаться вывести финансовые средства клиентов к себе на зарубежные счета. 

«Но провести одновременную атаку на много сайтов сразу?.. Каков резон? Предположим, им удастся взломать сайты и написать свои лозунги на каждом из них. Владельцам будет неприятно, и, скорее всего, полетят головы IT-сотрудников, призванных администрировать эти самые сайты. Только и всего. Операции на рынках ни на миг не прервутся – ведь никто через веб-сайты не торгует», – отмечает специалист 

По его словам, для этого есть специализированные трейдерские софты, подключенные напрямую к биржевым системам, такие как NASDAQTrader и другие. «Логичней было бы говорить об атаке на эти системы, а так это выглядит как дешевый пиар, тем более если принять во внимание уроки истории. «Аль-Каида», если действительно что-то задумала, держит свои планы в строжайшем секрете», – рассуждает Владимир Рожанковский. 
Убийство Андрея Козлова заказали солнцевские?

Убийство перового зампреда Банка России Андрея Козлова фактически раскрыто", - заявил генпрокурор России Юрий Чайка. Выяснилось, правда, что заказчиков убийства следствие до сих пор не установило и что в руках следователей по-прежнему только трое непосредственных исполнителей убийства. Между тем "Известия" продолжают собственное расследование обстоятельств гибели банкира. По информации "Известий", в Москве подозреваемые украинцы контактировали с членами солнцевской преступной группировки, которые и могли быть заказчиками или посредниками этого убийства.
"Известия" первыми рассказали о том, что задержанные в Москве луганчане Максим Прогляда, Алексей Половинкин и Александр Белокопытов не простые таксисты, а члены некой криминальной группировки. Эти данные полностью подтверждаются. Как выяснили корреспонденты "Известий", побывавшие в Луганской области, двое из них входили в известную на весь регион вакулинскую группировку, а третий занимался грабежами квартир.
Половинкин считался в банде одним из лучших бойцов
О прославившихся земляках сейчас знает весь Луганск, а местные правоохранительные органы сбились с ног, выполняя следственные поручения из Москвы. Они восстанавливают связи троих подозреваемых до переезда в Москву, надеясь, что это поможет выйти на заказчиков убийства Андрея Козлова. Выясняется, что у всех троих богатое криминальное прошлое.
Самый опытный Алексей Половинкин - тот, кто якобы стрелял в Андрея Козлова. В поле зрения оперативников он попал в 18 лет, когда вместе с восемью приятелями-ровесниками создал банду грабителей квартир.

Лидером группировки стал друг Половинкина по кличке Слон, а сам Половинкин считался в банде одним из лучших бойцов. Примерно за год банда Слона обчистила как минимум 10 квартир.

- Через знакомых они узнавали адреса квартир, в которых живут состоятельные семьи, - вспоминает бывший следователь Луганского УВД. - Надевали маски-шапочки, вооружались газовыми пистолетами, ножами и врывались в дома. Хозяев избивали, а из квартир выносили все что попадалось под руку: золотые украшения, шубы, деньги, бытовую технику и даже игровые приставки. Последнее забирали, потому что сами еще были мальчишки. Большинство из них мы переловили в 1994 году. Слон и Половинкин у нас свое отсидели. 

Двое других - Прогляда и Белокопытов - в те годы тоже на печи не отлеживались. Как сообщил "Известиям" источник в управлении по борьбе с оргпреступностью Луганской области, они оба входили в группировку Вакулы, о которой на Украине до сих пор ходят легенды. 

Руководил группировкой украинец Владимир Вакуленко. Его брат Юрий сейчас работает советником главы администрации Краснодона. В 1993-1995 гг. банда орудовала как раз в этом районе. 

- Эта группировка была известна далеко за пределами района, - вспоминает бывший оперативник Краснодонского РОВД. - В нее входило несколько десятков человек. Члены банды облагали данью коммерсантов, кроме рэкета и грабежей, на их счету было несколько заказных убийств. "Грязную" работу делали боевики группировки, настоящие "отморозки", для которых кровавые "разборки" были обычным делом. 

Банду Вакулы "брали" бойцы спецназа "Беркут". В селе Хрящеватом, что неподалеку от Луганска, бой шел целый день. Были потери с обеих сторон, погиб даже один из руководителей "Беркута". Многие члены группировки попали за решетку, кое-кто при загадочных обстоятельствах скончался в тюрьме. Однако ни Белокопытова, ни Прогляды среди них не было.

Местные оперативники также не смогли припомнить эти фамилии. Однако это вовсе не значит, что информация луганских милиционеров не соответствует действительности. По всей видимости, в начале 90-х "стрелки из "Спартака" только начинали свою криминальную карьеру и были "боевиками по вызову" - теми, чьи услуги бандиты с радостью используют на разнообразных стрелках, но кто не может считаться полноправным членом группировки.

Вакулинских разгромили еще до того, как Белокопытов и Прогляда как следует "встали на ноги", а потому искать лучшей доли всем троим пришлось в Москве.
Заказчика встретили на "лохотроне"?
Именно переезд троицы в российскую столицу может дать сыщикам важнейшую "зацепку". Как раз в том, что они делали здесь, следует искать их контакты, которые в конце концов закончились убийством банкира на стадионе "Спартак"

То, что луганчане не ограничились частным извозом, было очевидно с самого начала. И, как рассказали "Известиям" в УВД Луганской области, родные всех троих утверждают: прибыв в Москву, все трое принялись "крутить лохотрон" неподалеку от метро "ВДНХ".

- В Москве наши ребята работают целыми бригадами, - рассказал "Известиям" источник в правоохранительных органах Луганска. - Это называется "колдовать". 

В ОВД "Останкино" в Москве нам подтвердили, что "колдовство" несколько лет назад было традиционным занятием для приезжих из Луганска. Этот украинский город уже давно считается "кузницей кадров" для "лохотронов". Луганчане часто приезжали в Москву сплоченной командой. Примерно в 2003 году этот вид криминального бизнеса у ВДНХ удалось искоренить, но в милицейской картотеке мошенников большая часть - мужчины и женщины из Луганска.

- "Лохотрон" приносил группе до $15 тысяч в день, - сказали "Известиям" в ОВД "Останкино", - группа состояла из 6-8 человек, которые работали на одной точке.

Одновременно всю троицу часто видели в Луганске. "Они то появлялись, то снова исчезали", - вспоминают знакомые Прогляды и Белокопытова. Можно предположить, что в Москве вся троица бывала наездами, срывала на простаках неплохой куш и уезжала с деньгами домой.

Между тем именно во время "лохотрона" Половинкин, Прогляда и Белокопытов обросли московскими криминальными связями, которые могут вывести на заказчика убийства Андрея Козлова. Все точки "лохотрона" платили дань державшим район бандитам. По сведениям "Известий", район ВДНХ "крышевали" члены солнцевской преступной группировки, которая получала до 60 процентов от всего заработанного лохотронщиками. В середине 90-х эта группировка была одной из сильнейших в столице и не стеснялась громко заявлять о себе. Злые языки утверждали, что ее какое-то время возглавлял авторитетный предприниматель Сергей Михайлов (Михась). Впрочем, за подобные наветы пришлось позднее расплачиваться даже швейцарским властям. В начале 2000-х группировка перестала заявлять о себе и даже раскололась на несколько групп.

Если Половинкин, Прогляда и Белокопытов и приобрели криминальные связи, то только среди солнцевских. По всей видимости, трех боевых "лохотронщиков" их "крыша" взяла на заметку. После вынужденной смены амплуа их начали использовать на стрелках и в других несложных операциях. 

Сейчас все трое рассказывают следователям о некоем заказчике, который сначала приказал следить за Козловым, а потом и убить его. Возможно, этот заказчик и есть представитель солнцевской братвы, который поначалу собирался использовать луганчан для слежки. Но 13 сентября ситуация сложилась для него настолько удачной, что он дал приказ на убийство.

Подозреваемые боятся заказчика. Они сейчас просят не выпускать их на волю, но при этом не рассказывают следователям ничего сверх того, что уже зафиксировано в показаниях. Если заказчик действительно из солнцевских, это объясняет их страхи и игру "в молчанку".
Подозреваемых вели из Луганска в Москву
Луганскую троицу задержали уже через две недели после убийства Андрея Козлова. По одной из версий, в милицию они пришли сами, после того как узнали, в кого стреляли и испугались за свои жизни. По другой - официальной - никто из них не сдавался, а задержание преступников стало итогом "кропотливой и экстремальной работы сотрудников милиции". Двоих из них задержали в Москве, а третьего - в Ставрополе.

Как выяснили "Известия", добровольной сдачи действительно не было. Через несколько дней после убийства все трое действительно уехали из Москвы. Но это был не побег, а традиционный визит на "малую родину". Белокопытов, Прогляда и Половинкин спокойно сели в поезд и приехали домой.

В Луганске, как обычно, они надолго не задержались: спустя неделю отправились обратно. Ведь в Москве у них остались жены, работающие, по данным "Известий", гувернантками в состоятельных семьях. На вокзале троицу провожали семьи, трогательное прощание даже снимали на любительскую видеокамеру. Позднее эта запись попала к оперативникам. При этом Прогляда и Половинкин поехали в Москву, а Белокопытов рванул в Ставрополь к знакомым.

По данным "Известий", обратный путь Прогляды и Половинкина проходил под контролем российских оперативников. В Луганске поработала группа сотрудников МУРа. Разрабатывался даже вариант задержания троицы в Луганске. Но в этом случае Россия должна была бы начать долгую процедуру экстрадиции, которая могла затянуться на месяцы. Поэтому правоохранительные органы пошли на риск: "явка с повинной", по данным "Известий", состоялась на Павелецком вокзале. А позже взяли и Белокопытова в Ставрополе.
Киллеров пытались отмазать
У луганских родственников Половинкина, Прогляды и Белокопытова все случившееся вызвало настоящий шок.

- Мой сын никогда на "мокрое" не пошел бы, - воскликнул в беседе с "Известиями" Валерий Половинкин, отец главного подозреваемого, - да, парень не простой, попадал в разные передряги. Но чтобы пойти на убийство - никогда не поверю!

Отец Белокопытова Виктор Тихонович от переживаний вообще серьезно заболел. 

Между тем не все родственники и знакомые до конца понимают, в какую историю оказались замешаны трое задержанных. Как рассказали в правоохранительных органах, недавно в Москву приезжали заступники луганчан. "Делегация родственников" с вокзала направилась в прокуратуру и попыталась узнать, как можно "помочь" освобождению молодых людей, в том числе и материально.

- Им там, конечно, дали от ворот поворот, - отметил молодой человек. - Сказали, что двоим задержанным явно "светит" пожизненный срок, а одному вполне могут дать "двадцатку".
15.12.2006.  Убийство бывшего банкира

«Картель-банк», в руководство которого входил Коптев, в сентябре 2001 года был лишен лицензии

Очередное убийство банкира произошло в четверг вечером в Санкт-Петербурге. В Петроградском районе неизвестные преступники произвели несколько выстрелов из пистолета, предположительно марки ПМ, по автомобилю, в котором находился бывший председатель правления «Картель-банка». От полученных ран он скончался на месте. Свидетели показали, что предполагаемый киллер мог уехать с места преступления на синем автомобиле Mazda.
Нападение произошло около 19.30 по московскому времени на Чкаловском проспекте, возле дома № 60. 44-летний председатель правления «Картель-банка» Игорь Коптев сам сидел за рулем своего автомобиля Land Rover и уже заезжал домой. 

В проходном дворе дома № 60 по Чкаловскому проспекту в него несколько раз выстрелили из пистолета. Банкир был убит на месте, а автомобиль, в котором он сидел, проехал еще несколько метров и врезался в припаркованную «девятку». По данным правоохранительных органов, больше никто не пострадал. 

Свидетели показали, что предполагаемый киллер мог уехать с места преступления на синем автомобиле Mazda. Служебная собака взяла след, но потеряла его как раз там, где эту Mazda видели незадолго до убийства. Спустя 3 часа автомобиль обнаружили в другом районе, сообщает «Фонтанка.ру». 

«Картель-банк», в руководство которого входил Коптев, в сентябре 2001 года был лишен лицензии ЦБ Российской Федерации, а в декабре того же года официально прекратил свое существование. 

Коптев с декабря 2001 года более не работал ни в каких банковских структурах. Правоохранительные органы, расследующие убийство бывшего банкира, не исключают, что в последние годы у него могли возникнуть проблемы с бывшими акционерами и клиентами «Картель-банка». 

Игорь Коптев стал четвертым по счету банкиром, убитым за последние полгода. 14 сентября в Сокольниках был убит первый зампред Центробанка Андрей Козлов, курировавший вопросы лицензирования и банковский надзор. 

Банкира и его водителя расстреляли в районе спортивного комплекса в Сокольниках. Водитель скончался на месте, Андрей Козлов умер от полученных ранений на следующее утро. 

В октябре правоохранительные органы задержали исполнителей преступления. Во всем сознались три человека – выходцы из Украины, имеющие судимости за кражи и грабежи. Но мотив убийства и заказчики преступления пока не выяснены. 

Менее чем через месяц, 11 октября, на пороге собственной квартиры был убит Александр Плохин – он занимал должность директора Новоарбатского отделения ВТБ-24. Возбуждено уголовное дело, преступники пока не найдены. 

21 ноября убили совладельца коммерческого банка «Спецсетьстройбанк» Константина Мещерякова. Следствию пока не удалось выйти на след преступников.
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6. Иностранные банки в России. Банковское дело за рубежом

4.12.2006. Покупатели выбирают

Morgan Stanley популярен в Европе, Deutsche UFG — в России

Дешевые заемные средства, растущие цены акций и высокие корпоративные прибыли увеличивают активность на рынке слияний и поглощений. Goldman Sachs, бессменный лидер последних лет среди банков — консультантов по сделкам в Европе, сдал позиции. Вперед вырвался Morgan Stanley, успешно работающий и в России, но уступающий здесь Deutsche UFG.
По данным Thomson Financial, к 1 декабря в мире было объявлено о сделках на общую сумму $3,3 трлн — больше, чем в рекордном 2000 году. Самым горячим регионом стала Европа, где проводятся сделки на $1,42 трлн.

Услуги инвестиционных банков, консультирующих компании по слияниям и поглощениям, более чем востребованы. По данным Dealogic, Goldman Sachs, который с 1999 г. неизменно занимал 1-е место по сумме сделок в Европе, сейчас находится на 4-м месте (в январе — ноябре он был консультантом в сделках на $396,8 млрд). Его главный преследователь — Morgan Stanley в этом году вырвался вперед ($490,6 млрд), следом идут J. P. Morgan Chase и Citigroup (см. таблицу).

Пьеро Новелли, руководитель отдела по слияниям и поглощениям UBS, объясняет большое число сделок в Европе, в частности, возросшей активностью акционеров, требующих реструктуризации низкоэффективных компаний, и ростом числа враждебных поглощений. Именно такую сделку попыталась провести крупнейшая сталелитейная компания мира — Mittal Steel. Объект поглощения — люксембургская Arcelor — старался отбиться, договорившись объединиться с “Северсталью” Алексея Мордашова. Однако Goldman Sachs, консультировавший Mittal Steel, мобилизовал акционеров Arcelor, недовольных условиями сделки с “Северсталью”. Это помогло Mittal, повысившей к тому же предложение с $22,4 млрд до $33,7 млрд, выйти победителем.

А другая сделка, в Великобритании, на одном из самых активных рынков по слияниям, ударила по репутации Goldman Sachs. В апреле банк хотел стать консультантом оператора аэропортов BAA, получившего предложение от испанской Ferrovial. В качестве защитной меры Goldman предложил купить часть акций ВАА, что, по словам информированного источника, сильно раздосадовало совет директоров. Не получив работу консультанта, Goldman сам сделал предложение о враждебном поглощении BAA. Но компания предпочла испанцев. В 2005 г. Goldman Sachs занял в Великобритании 1-е место, а сейчас сильно отстает по объему проведенных сделок от лидера — Deutsche Bank и занимает 4-е место.

Deutsche Bank лидирует и в России. По данным Dealogic, в январе — ноябре его инвестбанковское подразделение в России — Deutsche UFG консультировало по сделкам на $13,7 млрд. Далее следуют вероятный лидер в Европе — Morgan Stanley ($9 млрд), Credit Suisse ($7,7 млрд) и HSBC ($7,35). Goldman Sachs лишь в этом году начал развивать бизнес в России. Другие европейские лидеры — J. P. Morgan и Citigroup к ноябрю занимали 6-е и 8-е места со сделками на $5,3 млрд и $2,9 млрд.

Средний объем совершенных сделок сократился почти вдвое. В этом году не было таких крупных сделок, как покупка “Роснефтегазом” “Роснефти” или “Газпромом” “Сибнефти”, объясняет президент Deutsche UFG Илья Щербович. Впрочем, в Dealogic отражены не все сделки, напоминает предправления “Морган Стэнли Банк” Райр Симонян. И приводит в пример слияние “Русала”, “Суала” и Glencore, стоимость которого не раскрывалась. “Мы были консультантом "Русала" по этой сделке, так что в этом году по объему сделок, я думаю, обойдем всех”, — говорит Симонян. Впрочем, в сделке участвовал и Goldman Sachs, говорит другой инвестбанкир. А Щербович напоминает, что Dealogic не учел и выделение “Полюс Золота” из “Норильского никеля”, поскольку в отличие от банка-консультанта не счел это сделкой по слиянию.

4.12.2006. В Инвестсбербанк положат $200 млн

Вслед за $430 млн, заплаченными за Инвестсбербанк, венгерская группа OTP готовится в следующем году потратить еще $250 млн на развитие бизнеса в России. В результате капитал “Инвестсбера” вырастет в 2,5 раза, что позволит ему развиваться несколько лет без оглядки на величину собственных средств.

OTP-Bank — крупнейший банк Венгрии с активами в $24 млрд. Венгерскому правительству принадлежит “золотая акция”. Банк имеет “дочки” в Боснии, Сербии, Хорватии, Словении и Румынии. На сегодня его капитализация составляет $11 млрд. Активы Инвестсбербанка на 1 октября, по данным “Интерфакс-ЦЭА”, составляли 38,6 млрд руб. (37-е место в России), капитал — 3,5 млрд руб. (49-е место), прибыль до налогов — 0,7 млрд руб. (41-е).

В июле президент OTP-Bank Шандор Чани говорил, что за приобретением Инвестсбербанка, согласно плану на три с половиной года, последует наращивание его сети и расширение продуктового ряда. Это потребует от венгров дополнительных расходов. Помимо зарезервированных на год почти $50 млн для завершения расчетов с продавцами еще порядка $200 млн поступит в капитал “Инвестсбера”. По крайней мере о грядущем увеличении собственных средств в следующем году на 5,3 млрд руб., из которых 1,3 млрд руб. могут быть получены уже в I квартале, в пятницу банк проинформировал в сообщении на своем сайте. Зампред правления Инвестсбербанка Антон Михальков уверяет, что увеличение капитала на $200 млн было оговорено еще в ходе сделки по продаже банка.

Если бы Инвестсбербанк получил 1,3 млрд руб. к октябрю этого года, то с 49-го места по капиталу среди российских банков по версии “Интерфакс-ЦЭА” поднялся бы на 38-е, оттеснив Собинбанк. А прирост собственных средств на 5,3 млрд руб. и вовсе вывел бы его на 23-ю строчку перед Номос-банком.

К 1 октября норматив достаточности капитала (отношение капитала к активам, взвешенным с учетом риска) Инвестсбербанка составил 11,4% при минимально допустимом значении в 10%. При этом на начало года этот показатель у “Инвестсбера” составлял 12,2%. Активы банка за девять месяцев выросли более чем в полтора раза. Для дальнейшего развития банка акционеры должны увеличивать его капитал, капитализации прибыли будет недостаточно, объясняет Михальков. У Сбербанка, например, норматив достаточности капитала снизился до 12,4%, но вопрос о допэмиссии его акций уже вынесен на повестку дня.

Помимо открытия подразделений дополнительные ресурсы Инвестсбербанк потратит на новые кредитные продукты, говорит Михальков. “В этом году мы ввели ссуды на неотложные нужды для физлиц, автокредитование, стали выдавать займы среднему и малому бизнесу и кредитовать лизинговые компании, на следующий год планируется запуск довольно масштабной ипотечной программы”, — отмечает он.

Все больше российских банков увеличивают свой капитал разом на $100 млн и более. Например, порядка $400 млн готовятся внести в капитал Альфа-банка его владельцы, а Пробизнесбанк недавно разместил допэмиссию акций более чем за $120 млн.

“Справедливо говорить, что на российском банковском рынке в последнее время становится распространенной практика выпуска допэмиссий объемами свыше $100 млн”, — отмечает управляющий фонда “Ренфин” компании Renaissance Investment Management Марина Чекурова.

6.12.2006.  Евразийский заем. Российско-казахстанский банк понравился инвесторам

Евразийский банк развития еще не выдал ни одного кредита, но уже выступил в роли заемщика. Синдицированный кредит на $150 млн привлек иностранных инвесторов, с охотой покупающих суверенный российский риск.

Евразийский банк развития (ЕАБР) — совместный проект России и Казахстана, соглашение о его учреждении подписано в январе. Создан для финансирования проектов государств — участников ЕврАзЭС. В ЕврАзЭС входят Россия, Казахстан, Белоруссия, Киргизия, Узбекистан и Таджикистан. Объявленный уставный капитал — $1,5 млрд, из которых 2/3 — доля России, а 1/3 — Казахстана, из них оплачено $615 млн. Штаб-квартира банка — в Алма-Ате, есть два представительства в Москве и Астане, в начале следующего года планируется открыть филиал в Санкт-Петербурге

13 ноября ЕАБР объявил о начале синдикации годового кредита на $150 млн. Организаторами стали Citigroup, ING и Standard Bank. Прием заявок был закончен 1 декабря, объем заявок вдвое превысил требуемую сумму, рассказал член правления ЕАБР Дмитрий Красильников, отвечающий за корпоративное финансирование. “Мы общались со 100 банками, из которых 33, в том числе организаторы, подали заявки, — рассказывает он. — Примерно 60% будущих кредиторов — немецкие банки, остальные — из азиатского региона, Ближнего Востока и США, а из России и Казахстана заявок не поступало”. По словам представителя Standard Bank, организаторы собрали заявок на 250% от суммы кредита.

Кредит будет распределяться пропорционально поданным заявкам, средняя сумма — $4-5 млн на один банк, процесс планируется завершить в ближайшие две недели. Ставка по кредиту — Libor + 0,5%, соглашение о предоставлении кредита должно быть подписано 18 декабря и после этого деньги будут перечислены, отмечает представитель Standard Bank.

Кредит пойдет на финансирование инвестиционных проектов банка, среди которых проекты в области транспортной, энергетической, промышленной инфраструктуры на территории ЕврАзЭС, рассказывает Красильников. В частности, банк намерен выделить $100 млн на модернизацию Экибастузской ГРЭС. Об этом на днях сообщила пресс-служба ЕАБР.

У ЕАБР обширные планы и по привлечению капитала. В I квартале 2007 г. банк планирует зарегистрировать программу краткосрочных заимствований общим размером порядка $3 млрд — он хочет выпускать еврооблигации один-два раза в год. Первый транш на $300 млн будет выпущен к апрелю. В ноябре банк получил рейтинги Fitch и Standard & Poor's на уровне BBB+, что соответствует суверенному рейтингу России, отмечает Красильников. Он считает, что переподписка связана с тем, что ЕАБР — уникальный заемщик: это международная организация, имеющая поддержку двух государств. С ним соглашается собеседник “Ведомостей” из Standard Bank: “ЕАБР интересен для кредиторов прежде всего своим статусом международной организации, поддерживаемой правительствами России и Казахстана. Для инвесторов это гарантия низкого уровня риска. Все они рассматривают ЕАБР как проект, аналогичный ЕБРР, который будет функционировать десятилетиями”.

Пока ЕАБР не только не выдал ни одного кредита, но еще и не завершилось формирование его уставного капитала. Однако выход на рынки капитала в таких условиях не смущает кредиторов. “Инвесторы воспринимают ЕАБР как серьезный квазисуверенный риск, поэтому премия 0,5% к Libor для них и так высокая”, — считает аналитик “Ренессанс Капитала” Николай Подгузов. По его словам, на таких условиях привлекают ресурсы заемщики топ-класса типа Сбербанка или ВТБ. Например, Сбербанк привлек осенью $1,5 млрд по ставке Libor + 0,3%, а облигации ВТБ обращаются сейчас на уровне Libor + 0,6%, отмечает Подгузов.

5.12.2007. BoNY стал крупнейшим депозитарием

Банки, в XVIII-XIX вв. помогавшие создавать американский капитализм, отныне будут работать вместе. Bank of New York и Mellon Financial договорились о слиянии, в результате которого появится крупнейший в мире банк-депозитарий с активами в $16,6 трлн.
Вчера Bank of New York и Mellon Financial объявили об объединении; размер сделки составит $16,5 млрд. Слияние позволит BoNY стать мировым лидером среди депозитариев с активами на хранении общим объемом $16,6 трлн. До сих пор активы на хранении в BoNY составляли $12,2 трлн, а у J. P. Morgan Chase — $12,9 трлн. Mellon Financial, у которого депозитарный бизнес в три раза меньше, вносит в объединенную компанию прежде всего бизнес по управлению активами, в частности паевыми фондами Dreyfus. В результате у Bank of New York Mellon, как теперь будет называться банк, активы под управлением составят $1,1 трлн и он войдет в десятку крупнейших управляющих мира.

Рыночная капитализация объединенной компании составит около $43 млрд, выручка — около $12 млрд. Акционеры BoNY получат около 60% акций, Mellon — 40%. Сделку планируется завершить в III квартале 2007 г.

Томас Рений, председатель совета директоров и гендиректор BoNY, в течение полутора лет после завершения сделки будет возглавлять совет директоров Bank of New York Mellon и отвечать за интеграцию банков. Роберт Келли, председатель совета директоров и гендиректор Mellon, займет в объединенном банке пост гендиректора, а после ухода Рения — и пост председателя совета директоров. “Объединившись, мы сможем расширять бизнес более эффективно, чем любой из конкурентов, благодаря масштабу, рентабельности и присутствию на мировых рынках”, — заявил Келли. По оценке банков, они смогут экономить на расходах около $700 млн в год (примерно 8,5% совокупных издержек в 2006 г.). В течение трех лет планируется уволить 3900 из 40 000 сотрудников.

BoNY — лидер среди иностранных банков по работе с российскими компаниями. По данным специализированного сайта банка www.adrbny.com, он является держателем депозитарных расписок 55 российских компаний, среди которых “Газпром”, МТС, “Вымпелком”, “Лукойл”, РАО “ЕЭС России”, тогда как Deutsche Bank обслуживает расписки 17, а J. P. Morgan Chase — 13 российских компаний. Риски в депозитарном бизнесе практически отсутствуют, а конкуренция невысока, поэтому сам по себе рост масштабов депозитарного бизнеса BoNY вряд ли будет иметь какое-либо значение при выборе депозитария российскими компаниями, полагает зампред совета директоров ПАРТАД Петр Лансков. “Mellon не предоставляет услуги по обслуживанию депозитарных расписок. Поэтому на наш бизнес с расписками слияние не должно повлиять, — говорит сотрудник BoNY, работающий с ADR-программами для российских компаний. — Что касается последствий для глобального депозитарного бизнеса обоих банков, тут еще очень рано что-либо говорить”.

BoNY, старейший банк США, был основан после американской революции в 1784 г. Александром Гамильтоном. Через пять лет он стал первым министром финансов и договорился о выделении банком кредита в $200 000 — первого кредита правительству обретшей независимость страны. В 1878 г. BoNY стал депозитарием минфина, обслуживающим гособлигации. Mellon был основан в 1869 г., специализировался на финансировании металлургических компаний, включая Alcoa и Bethlehem Steel. В 1998 г. BoNY впервые попытался купить Mellon за $23 млрд, но получил отказ.

7.12.2006. Munich Re лучше России 
Ее российская «дочка» получила рейтинг выше странового

Вчера член совета директоров Munich Re Group д-р Вольфганг Штрасль представил дочернюю компанию группы в России — «Мюнхенское перестраховочное общество Перестрахование жизни Восточная Европа/Средняя Азия» (Munich Re Life E.E.C.A). Это первая российская компания по перестрахованию жизни. 

Генеральным директором российской MRL назначен Дмитрий Демидов, с ноября 1993 года работавший в Munich Re в Германии. По словам г-на Демидова, созданное в конце марта текущего года общество получило от Федеральной службы страхового надзора лицензию на перестрахование 6 октября, а сейчас MRL уже имеет рейтинг от агентства Moody’s Investors Service финансовой надежности А2 с прогнозом «стабильный» по международной шкале. Это единственный на российском страховом и перестраховочном рынке случай присвоения компании рейтинга выше странового рейтинга России: рейтинг MRL на три ступени выше странового рейтинга России, находящегося на уровне Baa2. 

По словам аналитика Standard&Poor’s Татьяны Гриневой, S&P не присваивало страховым и перестраховочным компаниям России рейтинг выше странового. «В России рейтинги S&P имеют «Ингосстрах», «Москва Ре» и «Нефтеполис». Наша методология и Moody’s различаются. Но и согласно нашей методологии, при наличии финансовых гарантий от материнской компании рейтинг дочерней компании может быть на шесть уровней выше суверенного рейтинга страны эмитента, — отметила г-жа Гринева. «В России ни одна из страховых и перестраховочных компаний, в том числе и с иностранными акционерами, не имеет международного рейтинга выше странового, — комментирует младший директор Fitch Ratings по страховому сектору Анастасия Воронкова. — При этом никаких законодательных ограничений на уровень рейтинга в России нет. Их устанавливает само рейтинговое агентство». 

Рейтинг Moody’s распространяется на обязательства как в национальной, так и в иностранных валютах. MRL является 100-процентной дочерней компанией Munich Reinsurance Company (Munich Re), имеющей рейтинг финансовой надежности страховых организаций Аа3. Согласно оценке Moody’s, Munich Re «занимает отличное положение на российском рынке перестрахования жизни — в 2006 году ее доля на этом рынке превышает 50%». Как утверждает агентство, это дает компании MRL прочные стартовые позиции, ибо все существующие договоры будут возобновляться через нее». Помимо этого, рейтинг финансовой надежности полностью зависит от поддержки со стороны группы Munich Re, которая будет высокой, считает Moody’s. 

Как рассказал журналистам Дмитрий Демидов, собственный капитал MRL составляет 372 млн руб., в том числе уставный — 120 млн. По его словам, на развитие компании будет потрачена меньшая часть из разницы между этими показателями. Дополнительный капитал, по его словам, будет предоставляться компании по мере необходимости. По словам г-на Демидова, рынок страхования жизни в СНГ будет расти в ближайшие годы на 80—100% ежегодно. Согласно оценке Munich Re, объем рынка несхемного страхования жизни в России в 2005 году исчислялся суммой в 400 млн долл. в год. 

По оценке главы департамента по Центральной, Восточной и Юго-Восточной Европе подразделения Munich Re по перестрахованию жизни Ральфа Линдера, в России огромный потенциал для развития перестрахования жизни. В России доля премии по страхованию жизни в ВВП гораздо ниже, чем в других странах. Если в России эта доля в 2005 году была на уровне 0,03%, то на Украине — 0,05%, Венгрии — 1,19%, Чехии — 1,53%, Польше — 1,55%, Китае — 2,03%, Германии — 3,35%, Великобритании — 9%. 
7.12.2006.  Бизнесу нельзя замыкаться в национальных границах

Интервью с председателем совета директоров АО «Банк ТуранАлем» Мухтаром Аблязовым

Казахский банк «ТуранАлем» (БТА) планирует через несколько лет стать крупнейшим банком, действующим на территории СНГ. Для этого он приобретает Славинвестбанк в России. Стратегия развития БТА довольно агрессивна: он планирует занять 2% российского рынка, затем приступить к реализации своих планов на рынке Китая. О том, каким образом «ТуранАлем» собирается это все осуществить, РБК daily рассказывает председатель совета директоров банка МУХТАР АБЛЯЗОВ. 

— В стратегии развития банка до 2015 года вы определили для себя цель занять 2% российского рынка банковских услуг. Однако в России до 40—60% этого рынка приходится на госбанки, на долю остальных, даже крупнейших игроков, остается не так много. Поэтому увеличить свою долю, просто купив местный банк, сложно. На что вы рассчитываете? 

— На динамику роста самого банка. Мы за год практически удвоили свои показатели. Мы считаем, что 2% российского рынка — это реалистично, несмотря на то, что большую часть рынка контролирует государственный сектор. Да, доля госбанков действительно значительна, но, по мнению экспертов, в ближайшие пять лет сильно вырастет доля частных банков. Потому что в СНГ, и в России в частности, растет рынок потребления, на котором частные банки могут предложить большой спектр продуктов. Они будут выигрывать за счет мобильности и клиентоориентированности. Опыт Казахстана уже это продемонстрировал. Давайте посмотрим на происходящие процессы шире. На пространстве СНГ заложен огромный рыночный потенциал. Мы с вами объединены не только общим прошлым, но и колоссальным желанием взять реванш в будущем. Это не просто огромный рынок потребления, но еще и новое экономическое пространство, которое не менее уникально, чем те же Китай или Индия. И не использовать свой опыт и знание этого нового пространства было бы непростительно. Бизнес глобализируется. Бизнесу нельзя замыкаться только в своих национальных границах. Именно поэтому мы не скрываем, что хотим стать крупнейшим частным банком в СНГ. 

— Но у вас другая ситуация в плане принятия необходимых нормативных актов, регулирующих деятельность банковского сектора. В Казахстане необходимые законы были приняты быстрее и раньше, у нас же пока провисает целый блок вопросов… 

— Как бы что-то ни провисало, определенные правила уже заданы. Россия остается самым крупным игроком и самым обширным рынком на постсоветском пространстве. Россия и Казахстан — это во всех смыслах две взаимодополняемые экономические системы. Особенно ярко это выражено в энергетическом секторе. Банковские системы тоже во многом могут взаимодополнять друг друга. Особенно сейчас, когда уже чувствуется недостаток ресурсов на рынках капиталов. 

— Ваша стратегия выхода на новые рынки предусматривает партнерские отношения с местными банками. Вы планируете менять эту стратегию в России? 

— У нас есть конкурентные преимущества относительно других банков — это быстрота, качество, новые технологии. Кроме того, в связи с тем, что международный рейтинг у нас достаточно высокий, себестоимость «длинных» денег для нас ниже — это тоже наше конкурентное преимущество. Нашим наиболее крупным партнером на российском рынке будет Славинвестбанк. Как я уже упоминал, главная наша цель — это присутствие на российском розничном рынке. Уже сейчас в нашем общем портфеле доля розничного рынка составляет порядка 30%, но наша цель — до 2010 года довести эту долю до 50%. 

— Будете ли вы продвигать такое направление, как инвестбанкинг? Я слышала, что, возможно, вы создадите в России соответствующее подразделение. 

— Оно уже создано. Я думаю, мы объявим об этом в первом квартале следующего года. 

— Вы планируете приобретения в России помимо контрольного пакета акций Славинвестбанка? 

— Мы уже участвуем в капитале четырех банков на территории России. И сейчас наша задача — консолидация этих активов. 

— Вы говорили об удвоении показателей за год. С какими результатами завершит год БТА? 

— Сейчас мы должны получить разрешение на консолидацию активов БТА и одного казахского банка, входящего в десятку крупнейших банков страны. Если считать с ним вместе, то я думаю, что банк закончит год с активами 14 млрд долл. Консолидированная прибыль — мы уже проводили предварительную оценку — будет составлять около 250 млн долл. Это неплохие показатели, в прошлом году консолидированная прибыль составила 109 млн долл. То есть практически абсолютный размер чистой прибыли вырос почти в два раза. И если в прошлом году активы банка составляли около 7 млрд долл., то в этом — 14 млрд. Это двукратный рост. Но главное то, что мы имеем долгосрочный взгляд. Он изложен в стратегии банка, разработанной при содействии международных консультантов. Мы прозрачны в своих амбициях. А это очень важно для наших корпоративных клиентов, акционеров, инвесторов, международных партнеров, которые могут оценить корректность нашего курса. 

— Вы не планируете выход на рынки Европы и Азии? 

— Наша главная задача — выйти на рынки СНГ, где мы, собственно, присутствовали всегда. Когда Советский Союз развалился, мы создали в бывших республиках свои структуры, которые давали нам возможность понимать ситуацию в стране и ее экономические возможности. В России это Славинвестбанк, который был создан в 1994 году. А если ты присутствуешь в России, то тебе легко присутствовать в других странах СНГ, потому что Россия — самый сложный с точки зрения развития рынок. 

— Куда вы планируете двигаться дальше? 

— Сначала мы разовьем свой бизнес в России, потом двинемся на Украину. Вторым этапом станет освоение таких рынков, как Китай и Турция, стран Восточной Европы. На третьем этапе мы планируем освоение остальных рынков развивающихся стран. Мы ставим себе цель увеличить активы к 2010 году до 25 млрд долл. 

— Какие у вас планы по привлечению новых инвесторов? 

— Мы планируем выйти на IPO к 2009 году. За два года мы сможем построить международную сеть и тогда сможем себя позиционировать на фондовом рынке как уникальную структуру, у которой нет аналогов на рынке СНГ. Сейчас у нас присутствуют такие международные инвесторы, как IFC и ЕБРР. А с Райффайзенбанком мы договорились о том, что он продаст свои акции фонду East Capital. 

— С чем было связано такое решение? 

— Мы очень благодарны Райффайзенбанку за помощь в развитии. Важно, чтобы планы наших инвесторов не противоречили нашим планам. В cлучае с Райффайзенбанком именно такая ситуация и возникла. Он активно работает в странах СНГ, и БТА выбрал для себя такую же политику. Начался конфликт интересов. И поэтому мы решили, что нам нужны партнеры, которые бы не конкурировали с нами, а помогали бы двигать банк на новые рынки. 

В настоящее время АО «Банк ТуранАлем» является системообразующим банком Казахстана, лидером по созданию банковской сети в странах СНГ. Активы БТА превысили 11,8 млрд долл., совокупный собственный капитал — около 1,6 млрд долл. Банк «ТуранАлем» занимает лидирующую позицию в Казахстане в области торгового финансирования, кредитования МСБ и ипотечного кредитования. В состав акционеров банка «ТуранАлем» входят Европейский Банк Реконструкции и Развития (ЕБРР), Международная финансовая корпорация (IFC), Голландский Банк Развития (FMO), группа частных инвесторов, специализирующаяся на активах из стран Восточной Европы и СНГ, East Capital. Председателю совета директоров АО «Банк ТуранАлем» Мухтару Аблязову и первому заместителю председателя правления БТА Еркину Татишеву предоставлено почетное грузинское гражданство. 

7.12.2006.  США стремятся вернуть капиталы на местный рынок

Комитет по регулированию рынков капитала США решил защитить аудиторов, сотрудников компаний и независимых директоров от исков властей и акционеров. Для этого он предлагает смягчить требования акта Сарбейнса — Оксли и поменять подходы к регулированию.
Комитет, возглавляемый бывшим экономическим советником Белого дома Гленном Хаббардом и бывшим президентом Goldman Sachs Group Джоном Торнтоном, выбрал бескровный путь решения конфликта между бизнесом и регулятором — без изменения действующих законов. В докладе, представленном комитетом на днях, содержатся рекомендации, главная цель которых — вернуть привлекательность американского рынка для иностранных инвесторов. “США теряют положение лидера”, — отмечено в докладе, в том числе из-за “роста издержек на выполнение регулирующих требований и риска ответственности [по судебным разбирательствам]”.

Всего в докладе 32 рекомендации, шесть из которых направлены на смягчение требований акта Сарбейнса — Оксли к внутреннему контролю. В частности, компании с капитализацией менее $75 млн предлагается освободить от их выполнения. Также предлагается установить более жесткие критерии для подачи исков регуляторами или физлицами против аудиторов, независимых директоров и сотрудников компании и законодательно ограничить ответственность аудиторов, как это сделано в некоторых европейских странах — чтобы в будущем избежать банкротств аудиторских фирм из-за судебных претензий, как это случилось с Arthur Andersen.

Впрочем, самое масштабное предложение затрагивает философию регулирования. Авторы доклада хотят, чтобы SEC от предписывающих правил перешла к более общим принципам регулирования. За основу предлагается принять работу Федеральной резервной системы, которая больше заботится о стабильности всего финансового сектора и в гораздо меньшей степени — об отдельных нарушениях и “их публичном резонансе”.

Жесткое регулирование и принятие в 2002 г. акта Сарбейнса — Оксли — это цена, которую торгующимся в США компаниям приходится платить за скандал с Enron и WorldCom, стоивший инвесторам порядка $65 млрд. Выполнение новых требований накладно, особенно для небольших компаний. В 2004 г., говорится в докладе, на эти цели компании в среднем тратили порядка $4,36 млн.

Рекомендации комитета готов поддержать министр финансов США Генри Полсон, занимавший ранее пост гендиректора Goldman Sachs и сам выступающий за масштабный пересмотр регулирующих требований. Бывший член SEC Харви Голдшмид считает, что рекомендации подорвут авторитет регуляторов. “Вместо отчетности и устрашения мы получим ситуацию, при которой возможно все, что угодно”, — утверждает он. Доклад окажется “в ящике письменного стола”, предрекает генеральный советник Американской ассоциации труда и Конгресса производственных профсоюзов (AFL-CIO) Деймон Силвер.

Но на какие-то уступки SEC пойти готова. По действующим правилам даже после делистинга в США компания, имеющая более 300 американских акционеров, обязана выполнять требования акта Сарбейнса — Оксли. Теперь же регулятор предлагает сохранить это требование только для тех иностранных компаний, у которых на американских биржах торгуется не менее 5% акций. (Использованы материалы WSJ, FT.)

7.12.2006. Европейский центральный банк повысил учетную банковскую ставку до 3,5% 

Европейский центральный банк (ЕЦБ) повысил учетную банковскую ставку до 3,5% с 3,25%. Как и ожидали аналитики и трейдеры, ЕЦБ пошел на шестое за 12 месяцев увеличение ставки процента. Основная цель европейских банкиров - сдержать инфляционное давление в условиях значительного для Европы экономического роста. Между тем, евро, по всей видимости, продолжит укрепление по отношению к доллару. 

Процентная ставка достигла наивысшего за пять лет уровня в 3,5%. Такими мерами ЕЦБ надеется справиться с последствиями значительного, по европейским масштабам, экономического роста, который составил в еврозоне в третьем квартале 2,7%. Европа озабочена быстрым ростом денежной массы и увеличением объемов выданных кредитов, прежде всего по линии частных банков, сообщает "Интерфакс". 

Хотя инфляция в настоящее время находится на приемлемом уровне в 1,8%, она может, по мнению экспертов финансового рынка, прибавить в конце 2006 года до 2% и даже несколько превзойти этот уровень в начале 2007 года. 

Президент ЕЦБ Жан-Клод Трише постоянно подчеркивает: нужно проявлять бдительность, чтобы избежать в 2007 году увеличения темпов инфляции. Впрочем, как полагают аналитики, дальнейшего повышения ставок происходить не будет. Тем более, что курс евро по отношению к доллару сейчас находится на самом высоком за последние 20 месяцев уровне, что может быть крайне невыгодно для европейских экспортеров. Банк Великобритании, который также решал в четверг вопрос о повышении ставок постановил не изменять текущего уровня в 5%. 
Несмотря на то, что для участников рынка решение Европейского центробанка не было неожиданностью, повышение ставок может привести к тому, что евро продолжит свой рост против доллара и побьет абсолютный рекорд, установленный в декабре 2004 года, когда за один евро давали 1,3667 доллара. До этого уровня европейской валюте осталось пройти менее 5 центов.
11.12.2006. Китай открылся иностранным банкам

Но свои финансовые структуры защитит от конкурентов 

Сегодня Китай снимает все ограничения по доступу иностранных банков на свой рынок, выполняя договоренности, достигнутые при вступлении во Всемирную торговую организацию в 2001 году. В опубликованном в конце прошлой недели докладе «Готов ли банковский сектор Китая к переходу на новый уровень?» эксперты Deutsche Bank Research отмечают, что финансовый рынок страны является одним из самых перспективных в Азии, однако его развитие затруднено большим количеством структурных проблем. 

Снятие ограничений с банковского сектора — важный этап проводимых правительством КНР реформ. Иностранные банки получили возможность открывать в стране не только дочерние структуры, но и свои филиалы (неподотчетные местному Центробанку), предоставлять услуги юридическим и физическим лицам в иностранной валюте и в юанях, обслуживать кредитные карты и выдавать ипотечные кредиты. Местные банки к конкуренции готовы, хотя без поддержки правительства им не обойтись. 

«За последние пять лет в Китае проведены серьезные реформы финансового рынка, которые значительно улучшили его состояние, — сказал РБК daily эксперт Economist Intelligence Unit Гарет Лизер. — Однако значительную часть банковского сектора по-прежнему контролируют всего четыре государственных коммерческих банка: Bank of China, Agricultural Bank of China, China Construction Bank и ICBC». В докладе Deutsche Bank Research отмечается, что свои позиции эти гиганты сдают неохотно. Если в 2003 году на долю «большой четверки» приходилось 55% всех банковских активов, то в 2006-м — 52,5%. 

Развитие финансового сектора в Китае идет, в основном, за счет банковских кредитов. По неполным данным за 2006 год, они составили 86,8% от общего объема займов, сделанных частными и государственными организациями КНР. Для сравнения: доли государственных и корпоративных облигаций — 1,4 и 6,1% соответственно. Банковские кредиты останутся ведущей формой заимствования, хотя их объемы будут постепенно снижаться, полагают эксперты Deutsche Bank Research. Без кардинального изменения ситуации в этой сфере банковский сектор Китая еще долгое время не будет соответствовать международным финансовым стандартам. 

Ахиллесова пята банковского сектора КНР — невозвратные кредиты. Только по официальным данным, в 2005 году их общий объем достигал 225 млрд долл. При этом международные рейтинговые агентства, такие как Fitch Ratings и Standard & Poor’s, называют цифры от 400 до 600 млрд долл. Пекин предпринимает меры по оздоровлению финансовой системы, в первую очередь оказывая помощь «большой четверке». С середины 90-х годов правительство влило около 45 млрд долл. в юаневом эквиваленте в Bank of China, China Construction Bank и ICBC, повысив их капитализацию. Благодаря этому все три банка сумели в 2005—2006 годах успешно провести первичное размещение своих акций на Гонконгской фондовой бирже. 

Структурные проблемы рынка ограничивают возможности китайских банков в борьбе с западными конкурентами, но власти не оставят их без поддержки. В преддверии сегодняшнего открытия банковского сектора правительство предприняло ряд законодательных шагов, по сути, затрудняющих деятельность зарубежных финансовых структур. Среди этих мер: высокие требования к капитализации иностранных банков, идущих на местный рынок, и длительный процесс получения разрешения от регулирующих органов. Таким образом, у китайских банков появилось дополнительное время для улучшения своих финансовых показателей и оптимизации системы управления. 

Сейчас на иностранные банки приходится всего лишь 2% всех активов в банковском секторе КНР. Несмотря на нынешнее формальное снятие ограничений, резкого расширения числа их представительств ожидать не приходится, считают аналитики Deutsche Bank Research. «Снятие ограничений на деятельность иностранных банков в Китае — знаменательный момент в истории финансового рынка страны, — подтвердил РБК daily эксперт гонконгского отделения Credit Suisse Тао Дун. — Однако это не значит, что иностранные банки сразу же смогут рассчитывать на равноправную конкуренцию». 

13.12.2006. Банкиры получат по полмиллиона

Крупнейший инвестбанк Америки выплатит сотрудникам годовые премии в размере 622 тыс. долларов

Сотрудники американского инвестбанка Goldman Sachs по итогам работы за год получат по 622 тыс. долларов каждый. В процентном соотношении на премиальные выплаты уйдет меньше, чем в 2005 году, но благодаря рекордно высоким доходам, сумма выплат будет гораздо больше. Крупные российские компании премируют своих сотрудников в целом на 5 млрд. долларов. 

Каждый сотрудник инвестиционного банка Goldman Sachs Group получит 622 тыс. долларов премии по итогам работы за 2006 год. Это стало возможным из-за того, что прибыль банка за текущий год оказалась на рекордно высоком уровне для инвестиционных компаний, сообщило в среду агентство Bloomberg. 

Инвестиционный банк Goldman Sachs отложил 16,5 млрд. долларов на зарплаты, премии и бонусы для 26 467 сотрудников компании в текущем отчетном году, который завершается в ноябре. Это на 40% больше, чем банк выплатил за весь прошлый год, согласно отчету о доходах. Доля прибыли, которая пойдет на выплаты, в этом году составит 43,7%, тогда как в прошлом году процент выплат составил 46,6%. 

Снижение выплат сотрудникам в процентном отношении стало «прямым результатом финансовой работы в этом году». «Но это не означает снижения уровня выплат сотрудникам», - пояснил Дэвид Виниар, управляющий финансовыми делами Goldman Sachs. 

В текущем году инвестиционные банки извлекли большую выгоду из роста товарного рынка и сделок по слиянию и поглощению. В частности, доходы Goldman Sachs по инвестиционным банковским проектам, по торговле акциями, а также по подразделению фиксированных доходов выросли более чем на 50%. 

Общая годовая прибыль компании подскочила на 70% и составила 9,54 млрд. долларов. Это больше, чем удалось заработать пяти лучшим инвестиционным компаниям в 2001–2002 годах. 

«Каждый, кто улыбается во весь рот, получая такой чек, понимает, что, возможно, в следующем году сумма будет совсем другой», - говорит Генри Хигдон, управляющий нью-йоркским кадровым агентством Higdon Partners LLC. «Часть банкиров и менеджеров торговых компаний в этом году получат премии на сумму свыше 30 млн. долларов», - отмечает он. 

В 2005 году сумма компенсационных выплат сотрудникам в Goldman Sachs была самой высокой среди инвесткомпаний Нью-Йорка. В 2006 году Goldman первой отчиталась о финансовых результатах деятельности. Lehman Brothers Holdings и Bear Stearns Cos сообщат финансовые показатели 14 декабря, Morgan Stanley - 19 декабря, а Merrill объявит годовые результаты в следующем месяце. 

Согласно данным ежегодного отчета лондонского кадрового агентства Armstrong International премии сотрудникам могут достигнуть максимума в этом году. Компенсационные выплаты возрастут на 30% для инвестиционных консультантов, частных банкиров, производителей и продавцов потребительских товаров. Премии для страховщиков поднимутся не меньше чем на 10%. Аналитики Bloomberg прогнозируют, что доходы будут снижаться после трех рекордных лет. 

В США заработная плата представителя Уолл-стрит в 2005 году в среднем составляла 289,664 тыс. долларов, что в 5,1 раза больше среднего заработка другого наемного рабочего Нью-Йорка. При этом заработки финансовых служащих не сравнимы с доходами топ-менеджеров. 

По данным вашингтонского Института экономической политики, средний размер годового оклада (вместе с различными премиями и дивидендами) директора транснациональной корпорации в 2005 году составлял 10,9 млн. долларов. Это больше жалованья рядового работника в 262 раза, чья средняя зарплата составила в Америке 41 тыс. 861 доллар в год. 

В России, по оценкам аналитиков, общий объем премиальных, которые выплатят крупные компании своим сотрудникам по итогам 2006 года, составит 5 млрд. долларов, или 0,5% ВВП. 

Доля годовых бонусов существенно возросла в общей структуре годовой компенсации сотрудникам. По данным Ernst & Young, переменный компонент в годовом денежном вознаграждении у высшего звена управления в компаниях составляет 20%, у среднего – 15%, у вспомогательного персонала – 12%. Если в 2005 году премии по итогам года составляли в среднем 13–20% от годового фонда заработной платы, то в 2006 году они выросли примерно на 5–12%.

14.12.2006. Амбициозное слияние

«Райффайзен» хочет стать пятым банком в России

Райффайзенбанк и Импэксбанк в будущем году привлекут более 1,5 млрд долл. Часть средств предоставит основной их акционер, остальное банки намерены получить от сторонних инвесторов. Об этом вчера рассказал председатель правления «Райффайзена» Йохан Йонах.
Акционеры собираются провести допэмиссию «Райффайзена» объемом 10 млрд руб., а Импэксбанка -- 1,3 млрд руб. По словам г-на Йонаха, регистрация допэмиссий акций обоих банков намечена на февраль--март 2007 года. Кроме того, «Райффайзен» привлечет субординированный заем на 80 млн долл., в результате чего собственный его капитал достигнет 32 млрд руб. По прогнозам банка, это позволит ему войти в пятерку крупнейших российских кредитных организаций по размеру капитала. Для сравнения: собственный капитал Сбербанка превышает 270 млрд руб., ВТБ -- 115 млрд, Банка Москвы -- 20 млрд.
Также «Райффайзен» подписал соглашение о привлечении трехлетнего синдицированного кредита на 625 млн долл. под LIBOR+0,35% годовых. А в первом полугодии 2007-го планирует секьюритизировать портфель автокредитов на 500 млн долларов.
По словам г-на Йонаха, объединение двух банков под брендом «Райффайзена» намечено на четвертый квартал будущего года. «Более точной даты мы сказать не можем по причине особых процедур и требований регулятора, которые нужно соблюдать», -- заявил глава банка. В целом процесс слияния банков займет два-три года, включая не только юридические, но и технические моменты.
О приобретении австрийцами Импэксбанка было объявлено еще в феврале нынешнего года, а 17 мая «Райффайзен» сообщил о завершении сделки по покупке 100-процентного пакета его акций. Как известно, Импэксбанк обошелся австрийской группе Raiffeisen International примерно в 570 млн долл. В конце апреля был переведен основной транш -- 500 млн долл. Еще 50 млн будут перечислены по итогам аудированной отчетности «Импэкса» за 2006 год. Как заявил региональный директор Raiffeisen International Джефф Милликан, примерно в 20 млн долл. Raiffeisen оценивает здание Импэксбанка на Смоленской площади. Председатель правления Raiffeisen International Герберт Степич сообщил в мае, что интеграция бизнесов банков обойдется австрийцам в 10 млн долларов.
В течение года две финансовые структуры постепенно сближались. 19 мая они объявили о взаимной отмене комиссий за снятие наличных в банкоматах для держателей банковских карт. Как заявил г-н Йонах, «это первый шаг в процессе интеграции двух банков». А 3 августа негосударственный пенсионный фонд "Райффайзен" подписал агентское соглашение с «Импэксом», согласно которому клиентам банка будут предлагать индивидуальные пенсионные планы НПФ "Райффайзен". 

15.12.2006. Пример соседей

Второй казахский банк провел IPO

Пока российские банки только планируют провести IPO, уже второй казахский банк стал публичным. Вчера в ходе IPO в Лондоне Народный банк Казахстана привлек $680 млн. Инвесторы его оценили в $4 млрд, или в 4,3 раза дороже собственного капитала.
Народный банк Казахстана (“Халык”) основан на базе Сбербанка Республики Казахстан. Входит в тройку крупнейших банков страны, на 1 июля активы составляли $6,74 млрд, капитал — $596,24 млн. У банка 19 филиалов, 120 отделений, 407 допофисов. По данным “Атона”, 80,9% обыкновенных акций контролируется зятем Нурсултана Назарбаева — Тимуром Кулибаевым и членами его семьи.

Вчера казахский “Халык” объявил о результатах размещения GDR. В ходе IPO на Лондонской фондовой бирже он привлек $680 млн, предложив инвесторам 46,75 млн расписок с учетом опциона организаторам размещения, цитирует сообщение банка агентство Reuters. Организаторами размещения выступили Credit Suisse, Deutsche Bank и компания Halyk Finance. Цена размещения одной расписки, которая дает право на четыре акции банка, составила $16 — это верхняя граница объявленного ранее ценового диапазона от $13,55 до $16 за GDR.

Получить комментарии в банке вчера не удалось.

Около месяца назад Казкоммерцбанк разместил в форме GDR 19% своих акций и привлек $846 млн. Президент ИК “Ист Кэпитал” Асхат Сагдиев отмечает повышенный интерес западных инвесторов к ценным бумагам казахского фондового рынка. Исходя из цены размещения “Халык” оценен в $3,9 млрд, или в 4,3 капитала, подсчитал Сагдиев. Но уже вчера в ходе торгов капитализация повысилась до $4,9, добавляет он.

Успех казахских банков не оставит равнодушными российских коллег, считает Сагдиев: “Это удачный пример, который только подтолкнет их к размещению”.

Заместитель генерального директора KzRating Денис Рыбалкин соглашается, что успешные IPO казахских банков только подстегнут российских банкиров. “Интерес западных инвесторов очень высок, и они с удовольствием вкладываются в развивающиеся рынки, тем более если размещаются крупные банки, — говорит Рыбалкин. — Банковская система — как российская, так и казахская — растет быстрыми темпами, и инвесторов, желающих на этом росте заработать, немало”.

А показатели IPO “Халыка” могут стать ориентирами для размещений акций российских банков, которых международные инвесторы прежде всего сравнивают с казахскими и украинскими коллегами, добавляет вице-президент управления акций Citigroup Сергей Суверов.

15.12.2006.  Гонки на «выжимание»

Европа скоро обгонит США по уровню доходности от банковской деятельности

В 2006 году доходы от мировой банковской деятельности превысят 250 млрд долл. По прогнозам консалтинговой компании McKinsey, Европа может потеснить США с позиции лидера в области рынков капитала в следующем году. Доходы от банковской деятельности уже сравнялись, а в самом ближайшем будущем у Европы есть шанс стать мировым лидером в области мирового банкинга. 

Исследование McKinsey проводилось на основе данных 30 крупных мировых банков и опирается на 16 категорий анализа. По данным экспертов, в 12 из них европейский банковский сектор уже обогнал американский (в частности в секторе коммерческого банкинга и по объемам международных банковских кредитов). США, как и годом ранее, лидируют в секторе секьюритизации, альтернативного инвестирования (хедж-фонды, ПИФы, частный акционерный капитал) и инвестиционного банкинга. Тем не менее, по данным McKinsey, уже в 2005 году европейский банковский сектор обогнал американский по прибыльности, заработав 31,3 млрд долл. (прибыль до налогов) против 29,5 млрд долл. в США. Азиатские банки при этом заметно отстают — 13,8 млрд долл. Если наметившаяся тенденция продолжится, уже в следующем году Европа выйдет вперед по всем направлениям, полагают аналитики McKinsey. 

Эксперты отмечают, что в США более двух третей рынка капитала контролируют крупные финансовые корпорации и инвестбанки. В Европе же более половины рынка находится в руках региональных и национальных банков. А пропорция между доходами от банковской деятельности и совокупным ВВП в Европе меньше, чем в США, что, в свою очередь, дает европейцам очередное преимущество для роста. Европа также делает успехи в области создания и применения на практике инновационных бизнес-моделей. 

По мнению банковского аналитика Goldman Sachs Грегора Ланца, совершенно очевидно, что мировой финансовый центр «смещается в лондонский район Canary Wharf». «Европейский банковский сектор более динамичный и более «свежий» по своей природе, поэтому использование инноваций — его существенное преимущество перед США. Свежий пример компании Marshall Wace LLP, которая привлекла 1,5 млрд евро, разместив на паневропейской бирже Euronext в Амстердаме акции своего голландского хедж-фонда MW Tops Ltd. (РБК daily от 11 декабря 2006 г.). Европа демонстрирует большую маневренность и больший потенциал роста, нежели Америка», — отметил эксперт в разговоре с корреспондентом РБК daily. «Отток инвестиций из Нью-Йорка — действительно существующая тенденция. Многие американские компании переориентировались на европейские рынки и теперь с удвоенной силой вкладывают деньги в европейский банковский сектор», — соглашается в беседе с РБК daily ведущий аналитик RAND Corporation Кейт Крейн. 

16.12.2006. Всемирный банк будет напрямую кредитовать российские регионы
Всемирный банк будет оказывать финансовую помощь российским регионам напрямую, не требуя поручительства федеральных властей, сообщила постоянный представитель ВБ в России Кристалина Георгиева.

Подобная программа сотрудничества будет использована банком впервые за всю историю его существования. 

Такие планы содержатся в новой стратегии партнерства Всемирного банка с Россией. Она рассчитана на три года и только что одобрена советом директоров банка. По словам Георгиевой, новая стратегия "хороша и для России, и для Всемирного банка". В отличие от прежних лет упор будет делаться не на обычные займы, а на использование политического и интеллектуального капитала банка. Совет ВБ признал, что в финансовых средствах Россия больше не нуждается и объем кредитов для нашей страны будет небольшим. Теперь эксперты банка будут оказывать нашей стране главным образом консультативную и методическую помощь. 

Цель такой поддержки - сохранение быстрого экономического роста в России, повышение эффективности государственного сектора экономики, развитие социальных услуг. Кроме того, совет директоров отметил возвращение России на мировую арену в качестве страны-донора, а не реципиента, отметила Георгиева. Всемирный банк намерен оказать нашей стране поддержку в создании государственной системы помощи развивающимся странам. Его специалисты подскажут, как сделать взносы России в различные фонды и глобальные инициативы наиболее эффективными. Всемирный банк, кстати, уже помогал нашей стране готовиться к председательству в "большой восьмерке". 

Еще одно актуальное направление сотрудничества - это содействие банка в подготовке России к вступлению в ВТО, оценка вероятных последствий этого шага. Всемирный банк также намерен подключиться к совместным проектам России и наших соседей и партнеров. Например, планируется помощь по созданию Россией и Казахстаном Евразийского банка развития.
19.12.2006.  Причуды управляющих

Мегазаработки хедж-фондов растекаются по миру

Хедж-фонды за последние 10 лет создали собственную культуру, отвоевав место под солнцем у американских магнатов и английской аристократии. Деньги в сектор текут шальные, и тратятся они легко — на дорогую недвижимость, экстравагантные вечеринки, произведения искусства и благотворительность.
По ту сторону океана

Управляющий $15-миллиардным хедж-фондом Пол Тьюдор Джоунс привык отмечать Рождество с размахом. Его дом на берегу Атлантического океана в Гринвиче украшают десятки тысяч фонариков, так что он становится похожим на поместье Тара из “Унесенных ветром”. Для проезжающих мимо водителей радиостанция играет рождественские мелодии, и Джоунсу приходится специально нанимать полицейских для регулирования движения. На рождественских вечеринках гостей развлекают знаменитости: на одной из них, к примеру, выступали Rockettes. После Рождества Джоунс с семьей на собственном самолете летит отдыхать — в Зимбабве или Австралию.

Впрочем, всем этим удивить Гринвич трудно — в этом городе обосновалось немало управляющих хедж-фондами. Этим летом Рэй Дэйлио, основатель и президент Bridgewater Associates с $150 млрд под управлением, устроил сбор средств для благотворительного фонда своего сына, который помогает больным детям в китайских приютах. Сначала гостей развлекали Allman Brothers Band, знаменитая исполнительница блюзов Бонни Райт и саксофонист Брэнфорд Марсалис. Затем был благотворительный аукцион, на котором гости боролись за право сыграть в гольф с режиссером Биллом Мюррейем, провести отпуск на яхте на Майорке или в особняке в Манхэттене. Всего собрали $1,2 млн, причем четверть суммы пожертвовали управляющие хедж-фондами.

Нынешнюю ситуацию на рынке хедж-фондов сравнивают с бумом доткомов второй половины 90-х гг. Менее чем за 10 лет многие управляющие стали мультимиллионерами. Сейчас в мире более 8000 хедж-фондов с активами $1,2 трлн. По данным Hedge Fund Research (HFR), в 2005 г. в среднем они заработали инвесторам 9,3% дохода. А по данным Alpha magazine (принадлежит Institutional Investor), вознаграждение 26 самых “дорогих” управляющих хедж-фондами в среднем составило $363 млн, или на 45% больше, чем в 2004 г.

Но, как и любой другой бум, этот тоже может кончиться крахом. По данным HFR, в этом году в среднем доход хедж-фондов составил 11%, а в 1999 г. инвесторы заработали 31%. Недавно сектор пережил потрясение из-за банкротства расположенного в Гринвиче Amaranth Capital, за два месяца потерявшего более $6 млрд. Пока же деньги льются рекой — хедж-фонды, по сути, создали собственную культуру с роскошными вечеринками, дорогой недвижимостью, спортивными автомобилями и коллекциями, достойными музеев. Благодаря электронным торгам управлять инвестициями можно практически из любой точки мира. Самые модные места — это американский Гринвич, Лондон, Гонконг и Сидней.

В Туманном Альбионе

Четыре года назад 86% активов хедж-фондов приходилось на США, сейчас — всего 60%. На 2-е место вышел Лондон с 90% активов европейских хедж-фондов. Здесь хедж-фондам приглянулся аристократический район Мэйфэр. Раньше дорогие рестораны, антикварные магазины и легендарные клубы, как, например, Annabelle, были вотчиной членов королевской семьи и их друзей, теперь же их обычные посетители — молодые трейдеры в джинсах и свитерах. В частном клубе Morton никого не удивляет, когда трейдеры заказывают вино по $8000 за бутылку.

Особой любовью хедж-фондов пользуется здание на Керзон-стрит, в котором раньше располагалась британская служба безопасности MI5. Теперь его называют Hedge Fund Hotel, потому что работающие в нем контролируют активы на $5 млрд. Популярность Мэйфэр связана также с его расположением рядом с фешенебельным Вест-Эндом, где живут инвестбанкиры, которых переманивают к себе хедж-фонды.

В Лондоне благотворительность тоже в почете. В мае около 1000 трейдеров, а также банкиры, бухгалтеры и юристы собрались в бывшей резиденции королевской семьи Мальборо-Хаус. Гостей, одетых в вечерние костюмы, встречал 42-тонный механический слон. Перед ними выступал Элтон Джон и акробаты, нырявшие в аквариумы с рыбой. В тот вечер для бедных детей собрали $36 млн. Главные лоты аукциона — картины Дамиена Херста, занятие йогой со Стингом и урок игры на гитаре с Крисом Мартином из Coldplay.

Обычные развлечения по размаху не уступают благотворительным мероприятиям. Этим летом на вечеринку к управляющему Ноэму Готтесману гости прибывали на вертолетах. Рядом с домом хозяина для них были приготовлены колесо обозрения, воздушный шар и более двух десятков игровых автоматов.

Управляющие хедж-фондами потеснили английских аристократов еще в одной традиционной сфере — игре в поло. “Без управляющих хедж-фондами поло было бы более тихим спортом, — говорит известный игрок Джэк Кидд, — именно они закачивают в него деньги”. Недавно Кидд продал свое поле для игры в поло управляющему фондом Moore Capital Луису Бейкону. Управляющий хедж-фондом Man Financial Джон Вентцель подарил клубу Exhibit A $20 000 на покупку цифрового табло и трибуну для зрителей на 50 мест. Игра в поло — это “чистый адреналин”, говорит Вентцель, и “дешевый способ войти в круг избранных”.

Еще одно направление благотворительности — искусство. Раздел экспозиции галереи современного искусства “Тейт”, где выставлены сюрреалисты, в том числе Сальвадор Дали, теперь носит имя Готтесмана. Владелец британского хедж-фонда Майкл Хинтц и его жена Дороти подарили $3 млн Музею Виктории и Альберта. Хинтц полагает, что эти пожертвования ничем не отличаются от благотворительности других времен. “Посмотрите на XIX век, там будут Карнеги и лорд Шафтсбери, — отмечает он, — люди всегда это делают”.

Изменяя привычный уклад

В Гонконге индустрия хедж-фондов еще очень молода: она развивается по мере роста интереса инвесторов к Китаю. “За последний год сюда пришли все основные игроки”, — рассказывает гендиректор Oria Capital Дженнифер Карвер. После того как Oria Capital подписала новый контракт на аренду офиса, цены на аренду подскочили на 60%. Случалось, что цены вырастали вдвое, потому что крупным хедж-фондам, например Citadel Investment Group и Och-Ziff Capital Management Group, нужно много места, добавляет она.

В Австралии за последние три года активы хедж-фондов выросли втрое — до $26 млрд. “Управляющие покупают виноградники, берут в аренду острова, захаживают на аукционы по искусству, — говорит управляющий директор Principle Advisory Services Лес Фэллик, — к дилерам Ferrari они приходят, держа бумажник наготове”. Но до американского размаха австралийским хедж-фондам пока далеко. Управляющий директор Vertex Capital Management рассказывает, что ему понадобилось шесть лет, чтобы собрать $200 млн. “Здесь многие управляющие по-прежнему сидят с ноутбуками на пляже”, — говорит директор агентства Axiss Гэри Джонстон.

А вот американский Гринвич полностью сменил облик. Долгое время здесь были только загородные клубы, дорогие частные школы и поместья американских магнатов. Здесь вырос президент Джордж Буш и живут гендиректора Colgate-Palmolive и PepsiCo. Всего лишь в 30 милях расположен Манхэттен. Но теперь в городе становится все больше управляющих частными активами, которых легко узнать по синим рубашкам и брюкам цвета хаки. Отсюда осуществляется управление примерно 6% активов мировой индустрии хедж-фондов, здесь живет несколько сотен управляющих. И когда бывший председатель Комиссии по ценным бумагам и биржам США Ричард Бриден открывал собственный хедж-фонд, он выбрал именно Гринвич. С начала года, по данным риэлторской David Ogilvy & Associates, 69 домов в городе были проданы более чем за $5 млн каждый. Сейчас продается порядка 50 домов ценой выше $10 млн.

Старожилам Гринвича новые жители города явно не по душе. “Они пришли, заработали кучу денег, понастроили огромных ужасных домов”, — жалуется бывший консультант, а теперь пенсионер Стивен Уэллс, семья которого живет в Гринвиче со времен войны за независимость. “Они думают, что имеют право. У всех в Гринвиче много денег, но у этих еще больше”, — добавляет он. 

20.12.2006. Чтобы не проиграть

SEC совершенствует регулирование

У хедж-фондов останется гораздо меньше клиентов, инвесторы начнут получать документы компаний в электронном виде, а иностранным компаниям после делистинга в США будет проще выйти из-под контроля Комиссии по ценным бумагам и биржам (SEC). Таковы последствия новых предложений регулятора.
Самые радикальные изменения ожидают индустрию хедж-фондов. По нынешним правилам, принятым еще в 1982 г., индивидуальными клиентами хедж-фондов, а также фондов прямых инвестиций и фондов венчурного капитала могут быть граждане, располагающие $1 млн капитала либо же имевшие годовой доход от $200 000 в два предшествующих года. Такие ограничения должны защитить инвесторов без солидного опыта и с небольшим капиталом от рискованных вложений. Но если в 1982 г. такие средства были всего у 1,87% семей США, то сейчас — у 8,5%. Поэтому регулятор предлагает увеличить ограничение на капитал для инвесторов хедж-фондов и фондов прямых инвестиций до $2,5 млн (в эту сумму не входит стоимость основного жилья инвестора). По оценке члена SEC Пола Эткинса, этот норматив сократит число инвесторов в хедж-фонды на 88%, соответствовать ему смогут всего 1,29% семей. Для инвесторов фондов венчурного капитала будут по-прежнему действовать нормы 1982 г.

Роул Кампос, член SEC и представитель демократической партии, полагает, что в секторе хедж-фондов необходим “очень умеренный контроль”, чтобы точно оценить риски инвесторов и рынка. Он предлагает смягчить регулирование для тех хедж-фондов, которые добровольно регистрируются в SEC. Пока же комиссия предлагает законодательно запретить хедж-фондам обманывать инвесторов и скрывать от них существенные факты. Подобное правило уже предлагалось, но в июне оно было отменено апелляционным судом вместе с обязательной регистрацией хедж-фондов SEC.

Инвесторы скоро смогут получать годовые отчеты компаний и материалы к выборам совета директоров не только в традиционном бумажном виде, но и по электронной почте. За счет этого компании смогут сократить расходы на печать и рассылку документов, но электронная система рассылки, отмечают критики этого новшества, даст акционерам-активистам дополнительную возможность для начала корпоративных войн. С 2008 г. электронная рассылка должна стать обязательной.

SEC также готова смягчить требования к иностранным компаниям, решившим уйти с американских бирж. Сейчас компании-нерезиденты, в капитале которых участвуют не менее 300 инвесторов из США, даже после делистинга обязаны выполнять требования SEC. По новым правилам иностранцы выйдут из-под контроля комиссии при условии, что в течение года перед делистингом объем торгов акциями в США не превышал 5% среднего объема торгов на основной бирже этой компании. “Если американские рынки неконкурентоспособны, инвесторы проигрывают. Если американские рынки непрозрачны и не открыты, инвесторы проигрывают, — констатирует председатель SEC Кристофер Кокс, — если инвесторы не могут доверять регуляторам компаний, мы все проигрываем, потому что они не будут инвестировать”.

Еще одно новшество SEC касается правил внутреннего контроля, который должен помогать компаниям выявлять случаи мошенничества и ошибок в отчетности. Новые правила позволяют менеджерам компаний самим оценивать риски и сосредоточить усилия на тех из них, которые могут привести к самым большим ошибкам. Директор отдела SEC по корпоративному финансированию Джон Уайт считает, что новые правила должны помочь компаниям “в подготовке надежной финансовой отчетности” и “сделать публичной информацию о наиболее существенных слабых местах компании”. В документах SEC не приводятся конкретные примеры, но, как отмечает один из членов комиссии, менеджмент наделяется правом выносить суждение “о размере, типе и сложности структуры компании”. 

21.12.2006. Компания недели: Блицкриг

Одна из ведущих финансовых групп мира — итальянская UniCredit Group (активы — за $1 трлн, капитализация — $92 млрд) стремительно вырвалась в лидеры и на российском рынке. Недавно она купила у шведской Nordea 26% акций Международного московского банка (ММБ), доведя свою долю в его капитале до 79%. Выкуп долей остальных акционеров лишь вопрос времени. А вчера UniCredit объявила о приобретении за $424 млн одного из ведущих российских инвестбанков — “Атона”. Точнее, его институционального бизнеса — управление активами и интернет-трейдинг итальянцам не нужны.

Они появились в России всего два года назад, но действовали быстро. В конце 2004 г. UniCredit едва не купила Росбанк, но передумала. Вскоре стало ясно почему: итальянская группа купила немецкого гиганта HVB (HypoVereinsBank Group), а с ним и контрольный пакет ММБ, входящего в первую десятку в России. А когда переговоры владельцев “Атона” с Goldman Sachs зашли в тупик, быстро договорились о покупке компании. Она дает UniCredit пропуск в высшую лигу российского фондового рынка.

Теперь из иностранцев потягаться в России с ней может только австрийская Raiffeizen, добавившая к своей “дочке” Импэксбанк. Их совокупные активы и капитал сопоставимы с суммарными показателями ММБ и “Атона”. Но ресурсы материнских компаний несопоставимы, а бизнес итальянцев в России более разнообразен и попросту старше. ММБ гордится банковской лицензией № 1, а “Атон” — один из первых брокеров России.

Других конкурентов в нашей стране у итальянцев пока нет. Испанский Santander, французский BNP Paribas, итальянская Intesa, Nordea купили небольшие банки и потихоньку развивают их, не интересуясь фондовым рынком. ABN Amro и Deutsche Bank не интересуются розницей. Citigroup, несмотря на опасения российских банкиров, пока ограничилась столицей и продажей продуктов других компаний. А японский гигант Bank of Tokyo-Mitsubishi грозится купить банк из первой десятки через пару лет.

По иронии судьбы главным соперником UniCredit может стать тот, кого они два года назад отказались купить. Societe Generale приобрела 20% акций Росбанка и опцион на увеличение своей доли до контрольного пакета до 2008 г. А ведь у французской группы уже есть несколько банков в России. Еще одну угрозу лидерству итальянцев может представлять потенциальный покупатель “Тройки Диалог” — если это будет универсальный банк, например Credit Suisse.

Но и итальянцы не намерены останавливаться на достигнутом. Представитель UniCredit заявил вчера, что группа может приобрести в России еще банк.

21.12.2006. Чем российский “Атон” привлек банковскую группу Unicredit

Основатели инвесткомпании “Атон” завершили долгие поиски стратегического иностранного инвестора. Австрийский банк Bank Austria Creditanstalt, входящий с ноября 2005 г. в итальянскую банковскую группу Unicredit, вчера объявил о покупке инвестиционно-банковского бизнеса “Атона”. За $424 млн австрийцы купили “Атон-Брокер” и Aton International (см. статью на стр. Б1). В интервью “Ведомостям” Вилли Хеметсбергер, руководитель международных операций Bank Austria Creditanstalt, рассказал о деталях сделки.

— Зачем вы купили “Атон-Брокер”?

— Unicredit — крупнейшая банковская группа из тех, что работают в странах Центральной и Восточной Европы. В нашем инвестиционно-банковском подразделении в этом регионе 3100 сотрудников, его выручка составляет 3,3 млрд евро. В России нам принадлежит Международный московский банк (ММБ) — один из крупнейших коммерческих банков. Он был первым иностранным банком, начавшим работать в России, — у него лицензия ЦБ № 1. Чего нам здесь не хватало, так это инвестиционно-банковского бизнеса, и выход в этот сектор через сделку с “Атоном” показался нам интересной возможностью. Мы давно сотрудничаем с “Атоном”, знаем его руководителей, поэтому выбор в пользу “Атона” как площадки для развития инвестбанковского бизнеса представлялся естественным. Теперь у нас есть коммерческий банк (ММБ), инвестиционный банк (“Атон”), это отличная комбинация, с которой конкурентам будет сложно соревноваться. Нам очень нравится команда “Атона”. Менеджмент компании продолжит здесь работать. Александр Кандель останется гендиректором, Евгений Юрьев будет председателем наблюдательного совета, в компании остаются партнеры и ведущие аналитики.

— Кто первым предложил сделку — “Атон” или вы?

— Это все равно что спросить на свадьбе жениха и невесту: когда вы год назад встретились на дискотеке, чья была идея пожениться? Сложно ответить. Это любовь.

— Но у “Атона” уже был неудачный опыт сватовства: была информация, что его хотел купить Goldman Sachs, но сделка не состоялась.

— Ничего не могу сказать про Goldman Sachs — просто не знаю. Что касается нашей сделки, то было понятно: чем более открытым, крупным и международным становится российский рынок, тем тяжелее будет выживать на нем небольшим, независимым брокерам. Руководители “Атона” не хотели занимать небольшую долю рынка, их амбиции простирались дальше: они хотели сделать “Атон” одним из основных игроков в российском инвестиционно-банковском секторе. В последние пару лет стало ясно, что сделать это в одиночку невозможно. Необходим банковский партнер с большим капиталом. Достичь договоренности с “Атоном” нам помог наш глубокий интерес к российскому рынку, на котором мы работаем с 1991 г. Мы хорошо знаем этот рынок, он нам очень нравится, и в “Атоне” с уважением относятся к нашему опыту. Мы прошли через кризис 1998 г., не ушли из России. Моими первыми операциями с российскими ценными бумагами были сделки с ваучерами, которые приходилось таскать в мешках. К тому же у нас большой опыт работы в странах Восточной Европы, ведь мы участвовали в открытии и развитии многих рынков капитала в этом регионе.

— Неужели вы не поинтересовались у “Атона”, почему они не договорились с Goldman Sachs?

— Честно — нет. Для нас это было абсолютно неважно.

— Сколько времени заняли переговоры о покупке “Атона”?

— Не больше, чем нужно для подготовки такой сделки. Мы начали переговоры весной. Обеим сторонам нужно было понять, как мы сможем работать вместе. Такой опыт у нас уже был. Мы вместе организовывали одну из крупнейших инвестиционных конференций для клиентов, работающих на новых рынках Европы, которая ежегодно проходит в Стамбуле. “Атон” предоставлял нам брокерские услуги. Мы обсуждали различные варианты сделки, например купить 51% или 100% акций.

— И почему решили купить 100%?

— Мы не хотели быть немножко беременными. Мы хотели интегрировать “Атон” в нашу стратегию развития, поддержать их своим капиталом, вместе с ними работать с международными клиентами и при этом действовать как одна компания. Совместная собственность усложняет процесс управления, полагаю, что в “Атоне” думают так же.

— Вы намерены вложить дополнительные средства в этот бизнес?

— Мы будем управлять им на регулярной основе, финансируя его по мере необходимости.

— Вы будете участвовать в IPO российских компаний?

— Безусловно. Объединив российский опыт и знания команды “Атона” с нашей глобальной системой дистрибуции, мы надеемся принять активное участие в организации IPO российских компаний. В ММБ у нас большая база лояльных клиентов, банк давно работает с компаниями из первых двух сотен крупнейших российских корпораций. Теперь мы сможем предложить им инвестиционно-банковские услуги. Клиентам нравится, когда они могут в одном банке получить полный спектр услуг — банковских, инвестиционных, кредитных, платежных, консультационных. В Центральной и Восточной Европе мы с 1994 г. входим в число лидеров — организаторов IPO, сделок по приватизации, сделок по привлечению капитала на рынке. Некоторые наши банкиры участвовали еще в первых сделках по приватизации в Венгрии в 1989 г. Россия оказалась вне сферы нашей инвестиционно-банковской деятельности, но теперь вместе с “Атоном” мы намерены быстро догнать лидеров, предложив клиентам высококлассные услуги.

— Кто выступил продавцом “Атона”?

— Менеджмент. “Атон” — это партнерство, партнеры и были продавцами. Они пообещали еще несколько лет работать в компании. Насколько мне представляется, для них главным вопросом были не столько деньги и состав акционеров, сколько возможность развивать бизнес. Нам это нравится.

— А сколько всего партнеров в “Атоне”?

— Честно говоря, точно не знаю.

— Для вас это неважно?

— Нет.

— Они станут акционерами Unicredit?

— Сделка с “Атоном” проводится за наличные. В Unicredit есть программа долгосрочного стимулирования и поощрения, в рамках которой ключевым сотрудникам выдаются опционы или акции. Кстати, акции Unicredit сейчас самые доходные в Европе. Сколько могут получить руководители “Атона”, пока сказать невозможно. Программа принимается банком раз в год.

— Установлены какие-либо сроки работы в “Атоне” ключевых сотрудников?

— Мы не будем публично сообщать условия их контрактов.

— Но у вас есть гарантии, что, получив деньги, руководители “Атона” не уйдут и не создадут свой, возможно конкурирующий, бизнес?

— Все необходимые гарантии у нас есть.

— Как вы определили цену сделки?

— Она складывалась из стоимости “Атона” как предприятия и потенциала роста бизнеса и прибыли. Мы покупали не капитал компании и не офисное здание, а команду профессионалов и ноу-хау. Обсуждение цены не было долгим. У обеих сторон были разумные ожидания касательно цены, и нам было несложно прийти к оценке справедливой стоимости.

— Но цена сделки не круглая, значит, она высчитана по какой-то формуле?

— При расчете использовались модель дисконтирования денежных потоков и оценочные коэффициенты к прибыли и капиталу.

— Каковы финансовые показатели “Атона”?

— “Атон” — непубличная компания, поэтому сами они не сообщают свои результаты. И пока мы не закрыли сделку, я не могу говорить об их показателях. А когда закроем, я не смогу сообщить их в частной беседе до официальной публикации отчетности, потому что мы публичная компания.

— Со сколькими из ключевых менеджеров будут подписаны персональные контракты?

— После завершения сделки в марте 2007 г. все менеджеры останутся сотрудниками “Атона” и у них будут контракты с “Атоном”, а не с Bank Austria Creditanstalt.

— У вас есть какие-либо планы относительно “Атон-Лайн” и “Атон-Менеджмента”?

— Нет. Нас интересует только институциональный инвестбанковский бизнес.

— Вы не боитесь, что у руководителей “Атона” будет конфликт интересов?

— На другие подразделения “Атона” работает только Евгений Юрьев, а он не будет участвовать в принятии решений по операционной деятельности “Атон-Брокера”. Так что конфликта интересов нет.

— Вы рассматривали другие инвестбанки помимо “Атона” в качестве объекта для поглощения?

— Нет, это был единственный вариант. Если бы сделка не состоялась, мы бы развивали инвестбанковский бизнес в России самостоятельно, но это очень трудный и долгий путь.

— Вы планируете ребрендинг?

— Поначалу мы, конечно, сохраним название “Атон”, а затем каким-либо образом привнесем бренд Unicredit, как делали это на других рынках.

— У вас есть планы дальнейшего расширения бизнеса в России?

— У нас очень значительные планы. Будем развиваться за счет органического роста, если будут возможности для поглощения, рассмотрим их. Планируем экспансию в таких секторах, как коммерческие, розничные, инвестиционно-банковские услуги. Будем расширять штат, но другой инвестбанк покупать не собираемся.

— Unicredit намерен развивать в России бизнес по управлению активами?

— У нас есть крупное подразделение по управлению активами — Pioneer Investments с активами 251 млрд евро. Оно работает за пределами России. Российский бизнес Pioneer (сейчас — “Пиоглобал Эссет Менеджмент”. — “Ведомости”) был продан несколько лет назад, и, если бы вернуться в прошлое, думаю, его нужно было бы оставить. Я считаю, что Pioneer выйдет на российский рынок и будет здесь активно развиваться.

— Он будет работать через ваши российские банки?

— В других странах у Pioneer всегда есть специальные договоренности с коммерческими банками, входящими в Unicredit, которые выступают его агентами по операциям с ПИФами. Но и другие банки тоже работают с его фондами, как и Unicredit распространяет фонды других управляющих компаний.

— Почему два года назад Unicredit не купила Росбанк?

— Два года назад я не был сотрудником Unicredit. Возможное объяснение — Unicredit вскоре купила HVB и Bank Austria. Нужно было интегрировать около 60 000 человек, так что, возможно, у них просто не было сил и времени [для еще одной покупки].

— Почему Unicredit не ужилась с Nordea и выкупила его долю в ММБ?

— Нам было сложно договориться с Nordea о путях развития ММБ. В итоге они сказали: либо мы выкупим вашу долю и останемся главным владельцем, либо вы выкупите нашу. И мы выкупили их пакет.



О КОМПАНИИ 

Unicredit — одна из ведущих финансовых групп Европы с текущей рыночной капитализацией около 70 млрд евро ($92 млрд). У Unicredit 7000 отделений в 20 странах мира, около 132 000 сотрудников. По данным на 30 сентября 2006 г., активы Unicredit составляют 822 млрд евро ($1,1 трлн). Обслуживает более 28 млн клиентов. Bank Austria Creditanstalt — дочерний банк Unicredit, отвечающий за бизнес в Восточной Европе.
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21.12.2006. “Атон” продан

Unicredit заплатила за его инвестиционный бизнес $424 млн
Вчера было объявлено об одной из крупнейших сделок на российском фондовом рынке. Евгений Юрьев с партнерами продал большую часть инвестиционной группы “Атон” итальянской группе Unicredit за $424 млн. Российские инвестбанки не выдерживают конкуренции с иностранными мейджорами и вынуждены продавать им бизнес.
Инвесткомпания “Атон” создана в 1991 г. Сейчас в эту группу входят “Атон-Брокер” (брокерское обслуживание), “Атон-Лайн” (интернет-трейдинг) и “Атон-Менеджмент” (управлением активами). У группы есть офисы в Нью-Йорке, Лондоне, Франкфурте и Никосии. Финансовые показатели не раскрываются. Оборот группы в 2004 г. (последние данные) — $30 млрд, активы — $600 млн, собственный капитал — $230 млн. Контрольный пакет принадлежит менеджменту, основной владелец — президент “Атона” Евгений Юрьев. Uniсredit — одна из ведущих европейских финансовых групп: активы — 822 млрд евро ($1,07 трлн), капитализация — 70 млрд евро ($92 млрд). Работает в 20 странах, имеет более 35 млн клиентов и около 7000 офисов. В России владеет 79% акций Международного московского банка (ММБ, 8-е место по активам).

Продать бизнес владельцы “Атона” решили несколько лет назад. В 2005 г. они вели переговоры с американским инвестбанком Goldman Sachs, но, по словам Евгения Юрьева, “не сошлись по структуре сделки”. Близкий к переговорам источник рассказывал, что американцы хотели купить сразу 100% акций компании и трижды повышали цену, предложив под конец более $200 млн. Затем среди претендентов на “Атон” назывались Stanley, J. P. Morgan Chase и Merrill Lynch, а в марте в переговоры вступил банк Bank Austria Creditanstalt, входящий в итальянскую группу Unicredit. Вскоре он стал основным претендентом, а вчера стороны объявили о сделке.

Итальянцы заплатят $424 млн за основную часть бизнеса “Атона” — инвестиционную (“Атон-Брокер”) и обслуживание иностранных клиентов (Aton International). Больше платил только Deutsche Bank за Объединенную финансовую группу.

Это вдвое больше, чем предлагал Goldman Sachs. Сумма рассчитана методом дисконтирования денежных потоков с учетом оценочных коэффициентов, объяснил член совета директоров Bank Austria Вилли Хеметсбергер (см. интервью на стр. А6). Собственный капитал двух проданных компаний, по словам гендиректора “Атон-Брокера” Александра Канделя, составляет около $100 млн, выручка “Атон-Брокера” по итогам года превысит $100 млн, а операционная прибыль — $50 млн. Президент группы “Тройка Диалог” Рубен Варданян называет такую оценку — четыре капитала и восемь прибылей — “на растущем рынке нормальной, но не супер”. Председатель совета директоров банка “Траст” Илья Юров считает сумму $424 млн хорошей, а управляющий партнер New Russia Growth Capital Advisers Алексей Панферов — очень хорошей для продавцов: “Их можно поздравить, тем более что после неудавшейся сделки с Goldman Sachs "Атон-Брокер" утратил свои позиции на рынке даже имиджево”. “$424 млн — немалая сумма для покупки любых активов в России, и, если многочисленные комитеты группы Unicredit ее одобрили, значит, ее топ-менеджмент хорошо понимает, зачем им это нужно”, — говорит президент “Морган Стэнли Банка” Райр Симонян.

Итальянцы заплатят всю сумму сразу. В такой ситуации принципиальный вопрос — сохранение команды, говорит Варданян. Останутся практически все, обещает Юрьев. Сам он возглавит наблюдательный совет, а Кандель сохранит пост гендиректора.

Ожидается, что сделка будет завершена в I квартале следующего года. После этого, по словам Хеметсбергера, “Атон” будет обслуживать клиентов вместе с принадлежащим Unicredit ММБ, ведь в группе инвестбанк всегда работает в связке с коммерческим. Unicredit намерена агрессивно развиваться в России на базе ММБ и “Атона”, говорит Кандель, именно желание группы развиваться быстро и обусловило то, что “Атон” был продан целиком, а не в два этапа, как ОФГ. Итальянцы поделятся с “Атон-Брокером” наработками и технологиями, в частности, в области структурных продуктов, обещает Хеметсбергер, а в среднесрочной перспективе “Атон-Брокер” может провести ребрендинг и название “Атон” будет скомбинировано с названием банка или группы.

Интернет-брокер “Атон-Лайн”, а также бизнес по управлению активами, включая “Атон-Менеджмент”, останутся у прежних владельцев. Они намерены сконцентрироваться на дальнейшем развитии этих проектов, а также в области недвижимости. Юров не удивлен, что акционеры “Атона” решили оставить себе этот бизнес: “Россия — самый большой потребительский рынок в Европе, здесь перспективно развивать все, что ориентировано на массового потребителя”. На это будет направлена часть средств, полученных от Unicredit, пообещал Юрьев. “В этом бизнесе мы видим возможности самостоятельного развития”, — говорит он.

А вот ресурсы для развития инвестиционного и брокерского бизнеса у российских компаний уже на пределе. “Очевидно, что большинство ведущих мировых игроков будет работать на российском рынке, и самостоятельно развиваться здесь становится затруднительно. А так получаем сочетание капитала и экспертизы”, — сказал вчера Юрьев. С ним соглашается Варданян.

22.12.2006. Городской ипотечный банк продан. Второй специализированный ипотечный банк в России продан иностранному инвестору. Банк Данила Хачатурова приобрел Morgan Stanley, что стало его первой покупкой на российском рынке. Она может обойтись в $200 млн, но и такая оценка не выглядит излишне высокой, считают эксперты.

По данным “Интерфакс-ЦЭА” на 1 октября 2006 г., активы Городского ипотечного банка составляли около 3 млрд руб., капитал — 1 млрд руб. По данным самого банка, объем совершенных им ипотечных сделок превысил 8 млрд руб. ($300 млн). Основной владелец банка — президент “Росгосстраха” Данил Хачатуров. Morgan Stanley — один из ведущих инвестбанков мира. Более 55 300 сотрудников работает более чем в 600 офисах в 30 странах. По итогам финансового года, завершившегося 30 ноября, выручка составила $76,6 млрд, чистая прибыль — $7,5 млрд. Рыночная капитализация — $85,3 млрд. В России действует дочерний “Морган Стэнли Банк”, специализирующийся на услугах корпоративным клиентам.

О намерении частных акционеров “Росгосстраха” вложить $40 млн в капитал ипотечного банка гендиректор и совладелец “Росгосстраха” Рубен Варданян рассказал в октябре 2003 г. Весной 2004 г. начал работу Городской ипотечный банк, куда перешла команда менеджеров из банка “Дельтакредит” во главе с его бывшим президентом Николаем Шитовым.

Представители “Росгосстраха” говорили, что намерены размещать в банке страховые резервы. Банк же, в свою очередь, собирался выдавать кредиты клиентам “Росгосстраха”. Но некоторое время спустя IFC сообщила, что основным владельцем банка является президент “Росгосстраха” Данил Хачатуров.

Теперь Хачатуров расстается с “Городским”. О покупке банка вчера объявил Morgan Stanley. “Это первая покупка, до этого мы [в России] росли органически”, — говорит президент “Морган Стэнли Банка” Райр Симонян. Пока в Morgan Stanley не намерены менять бренд “Городского”. Получить комментарии у Хачатурова вчера не удалось. А президент “Городского” Николай Шитов говорит, что агрессивная стратегия Morgan Stanley в области секьюритизации ипотечных кредитов совпала со стремительным развитием “Городского” в России. Morgan Stanley за последний год приобрел три ипотечные компании (в США, Италии и Великобритании).

Сумму сделки стороны не раскрывают. Шитов также отказался раскрыть величину собственного пакета в банке. Однако близкий к банку источник уверяет, что она составляет около $200 млн. Впрочем, окончательная цена будет определена чуть позже и $200 млн — ее максимальное значение, уверяет другой финансист. Минимальная же оценка банка, по словам осведомленного о сделке банкира, составляет порядка четырех капиталов “Городского” (т. е. около $160 млн).

Morgan Stanley приобрел хороший канал продаж ипотечных кредитов, “Городской” входит в пятерку ведущих игроков, отмечает председатель совета директоров Москоммерцбанка Андрей Савельев. Оценка банка в шесть капиталов — $200 млн — выглядит достаточно агрессивной, но тем не менее с учетом потенциала рынка ипотеки она реальна, считает он.

Летом прошлого года французский Societe Generale приобрел за $100 млн банк “Дельтакредит”, что стало первой продажей иностранцам ипотечного банка.

22.12.2006. Американцы помогут россиянам с жильем

Morgan Stanley купил Городской ипотечный банк

Еще один российский банк стал достоянием иностранного инвестора. Американский инвестбанк Morgan Stanley вчера объявил о покупке 100% акций Городского ипотечного банка, основным акционером которого являлся глава «Росгосстраха» Данил Хачатуров. Участники сделки не раскрывают ее сумму. По мнению гендиректора «Интерфакса-ЦЭА» Михаила Матовникова, не исключено, что ГИБ был продан с коэффициентом пять к капиталу, -- «для быстрорастущего банка это хорошая цена». На 1 октября собственные средства кредитной организации составляли 1,09 млрд руб. На рынке называют эту сделку давно ожидаемой и считают, что для нового собственника ГИБа это портфельная инвестиция и через два-три года банк может быть снова продан.
О том, что инвестбанк интересуется российскими банковскими активами, журналистам весной этого года заявил председатель правления российской «дочки» Morgan Stanley Райр Симонян. Осенью стало известно, что Morgan Stanley ведет переговоры о покупке Городского ипотечного банка. Эту информацию стороны тогда не комментировали. Источники на рынке, правда, утверждали, что сделка будет завершена в течение двух недель. Тем не менее документы были подписаны лишь вчера. Председатель правления ГИБа Николай Шитов пояснил «Времени новостей»: «Подготовка к сделке шла недолго, просто нам поступило несколько предложений от разных инвесторов, и со всеми мы вели серьезные переговоры. Условия Morgan Stanley показались нам наиболее привлекательными. Morgan Stanley -- номер один в мире по секьюритизации ипотечных активов. Безусловно, мы рассчитываем, что теперь наш банк получит доступ к передовой практике по секьюритизации, дистрибуции и международным технологиям». Среди возможных покупателей участники рынка называли General Electric Consumer Finance, который ранее купил розничный Дельта-банк, а также итальянский банк Intesa и южноафриканский Standard Bank.
«Приобретение Городского ипотечного банка является еще одним важным шагом в реализации нашей долгосрочной стратегии по расширению глобальной деятельности компании в области жилищного ипотечного бизнеса», -- приводятся в сообщении американского банка слова главы глобальной группы по секьюритизированным продуктам Morgan Stanley Антонио Туфариелло. Покупка ГИБа укладывается в рамки стратегии инвестбанка по созданию глобального, вертикально интегрированного бизнеса на рынке жилищной ипотеки. Как известно, ранее Morgan Stanley приобрел несколько ипотечных банков в других странах.
Увеличивать капитал новый акционер банка не будет. По словам г-на Шитова, ГИБ в этом не нуждается. В совет директоров банка войдут представители Morgan Stanley, изменений же в правлении не планируется.
По мнению руководителя одного из российских банков, для Morgan Stanley покупка ГИБа скорее всего портфельная инвестиция. «Инвестбанк обладает отличными технологиями и способен поставить секьюритизацию кредитов ГИБа на поток. За два-три года стоимость банка возрастет в несколько раз. Я думаю, тогда ГИБ снова будет продан», -- говорит собеседник газеты. Схожего мнения придерживается и г-н Матовников: «Для инвестиционного банка это отличный способ заработать на быстрорастущем рынке ипотеки». 

25.12.2006. Иностранные банки стали открывать счета в российской валюте

Валютная либерализация и укрепление рубля пробудили интерес иностранных банков и их клиентов к операциям в российской валюте. Американские и европейские кредитные организации стали открывать рублевые корсчета у российских коллег.
“Сейчас, после открытия нашего рынка в июле, американские и некоторые европейские банки открыли рублевые корсчета”, — сказал на прошлой неделе в интервью газете “Время новостей” министр финансов Алексей Кудрин. Из десяти опрошенных “Ведомостями” российских банков, имеющих широкую сеть контрагентов, шестеро признались, что ведут подобные переговоры с иностранцами или уже открыли им счета.

Еще год назад российские банки и мечтать об открытии рублевых корсчетов западными банками не могли, говорит замдиректора департамента международного бизнеса Промсвязьбанка Анна Беляева. Промсвязьбанк, по ее словам, открыл уже счета пяти европейским банкам.

“Сейчас у нас открывают счета несколько зарубежных банков”, — рассказал замначальника управления финансовых рынков МДМ-банка Сергей Керч. То же самое происходит в “Денизбанк Москва” (“дочка” группы Dexia), уверяет вице-президент Дмитрий Житний. “Если раньше рублевые корсчета открывала только наша материнская структура, то теперь есть интерес и со стороны других банков. Сейчас мы в процессе открытия рублевого корсчета для одного из них”, — говорит Житний. Вслед за материнским банком, уже несколько лет имеющим рублевый счет, их открытием заинтересовались и другие кредитные организации, говорит представитель Deutsche Bank. В Альфа-банк, по словам управляющего директора по работе с финансовыми институтами Максима Топпера, обратились итальянские, бельгийские и испанские банки.

Банкиры не раскрывают имена коллег, проявивших интерес к рублевым операциям. А участники рынка среди них называют бельгийско-голландский Fortis Bank, немецкий Landesbank Baden-Wuerttemberg (LBBW), итальянский Unicredit, канадский Canadian Imperial Bank of Commerce (CIBC).

В Fortis Bank и CIBС получить комментарии не удалось.

В Unicredit не смогли уточнить, открывал банк рублевые счета или нет. А в пресс-службе Международного московского банка (где итальянскому банку сейчас принадлежит 79% акций) рассказали, что сейчас открывается рублевый корсчет для Unicredit. CIBC раньше был акционером банка “Возрождение”.

По словам Йорга Мотела, старшего вице-президента LBBW, “сейчас банк в процессе открытия рублевого счета, возможно, в ближайшее время откроем второй”. Имя банка Мотел называть не стал. “В этом году российские власти сняли ограничение на торговлю российской валютой и сделали рубль полностью конвертируемым”, — объясняет решение LBBW Мотел. Он говорит, что в банке “наблюдают возросший интерес клиентов к рублю”.

Присвоенный России инвестиционный рейтинг, либерализация валютного рынка и укрепление рубля подогревают интерес западных банков к российскому рынку, говорит Житний. По его словам, в основном корсчета в местной валюте банки открывают для операций на рынке ценных бумаг. “Рубль становится привлекательной валютой, в том числе как инструмент инвестиций в российскую экономику”, — соглашается Беляева. “Российский рынок дает шанс заработать западным банкам и их клиентам на укреплении рубля, а российским — получить дополнительную прибыль”, — считает Керч.

Пока рано говорить, что этот процесс поставлен на поток, оговаривается Беляева. Да и обороты по этим счетам не достигают и десятков миллионов рублей, признает она. “Но и это уже большой шаг [вперед]”, — радуется Беляева.

По мнению Беляевой, возможность проводить операции по рублевым корсчетам станет причиной для конкурентной борьбы российских банков. Аналогичного мнения придерживается и Керч: “Как и на заре развития коротношений с российскими банками и банками СНГ, банкиры будут бороться, чтобы рублевые счета западные коллеги открывали именно у них”.

“В ближайшие несколько лет операции через рублевые корсчета будут хитом сезона”, — соглашается президент Международной московской валютной ассоциации Алексей Мамонтов. “А чем меньше в России будет ограничений на открытие рублевых счетов, тем скорее мы де-факто придем к конвертируемости национальной валюты и включению рубля в число мировых валют”, — рассуждает Мамонтов.



ОГРАНИЧЕННАЯ ЛИБЕРАЛИЗАЦИЯ 

Валютная либерализация была проведена лишь частично, уверяет руководитель Проекта национального развития Андрей Черепанов. Он отмечает, что нерезиденты до сих пор не вправе свободно вести счета и проводить операции с рублями вне РФ, а в законе остаются ставшие бессмысленными упоминания об отмененных специальных счетах, резервировании, обязательной продаже валютной выручки и предварительной регистрации счетов. Помимо этого остаются три серьезных ограничения — запрет на проведение большинства валютных операций между резидентами, обязательная репатриация валюты и осуществление банками функций агентов валютного контроля.

28.12.2006. «Мы уже в Евросоюзе»

Крупные российские банки нашли западных покупателей

Главным хитом уходящего года в финансовом секторе стали сделки по продаже акций российских банков. Причем появлению иностранцев в капитале банков способствовало не размещение акций на рынке, как ожидалось, а прямые покупки.
Известный бизнесмен Борис Иванишвили стал первым, кому удалось в начале года продать свое детище иностранному инвестору, -- австрийская финансовая группа Raiffeisen International Bank-Holding приобрела 100% акций Импэксбанка за 550 млн долл. Наблюдатели посчитали сделку большим успехом для продавца, поскольку г-н Иванишвили смог продать банк с коэффициентом 2,7 к собственному капиталу банка. «Импэкс» сразу стал позиционировать себя как банк группы Raiffeisen, запустив, в частности, рекламу со слоганом: «Мы уже в Евросоюзе».
Другим крупным банком, также оказавшимся в Евросоюзе, правда, пока не на 100%, а лишь на 20%, стал Росбанк. Отказавшись практически в последний момент от проведения IPO, его владельцы явно не прогадали. Владимир Потанин и его партнеры продали за 634 млн долл. пятую часть Росбанка французской финансовой группе Societe Generale. Кроме того, новый акционер получил опцион еще на треть банка, который может реализовать до конца 2008 года. Если это произойдет, то всего за контрольный пакет французы заплатят 2,3 млрд долл. На момент заключения соглашения по опциону соответствовало коэффициенту 4 к капиталу банка.
Моду на привлечение западного акционера поддержали также Банк Москвы, миноритарным пакетом которого владеет JP Morgan, Промсвязьбанк (долю в 15,3% получил Commerzbank), Пробизнесбанк и Оргрэсбанк, Инвестсбербанк и Городской ипотечный банк.
Зато госбанки в нынешнем году лишь кормили обещаниями иностранных инвесторов о продаже им пакета своих акций. Ярким примером тому стал отказ Газпромбанка увеличивать свой капитал на треть за счет средств Dresdner Bank. Немцы были готовы заплатить более чем 800 млн долл., однако внутренние споры в группе «Газпром» привели к тому, что в итоге всю допэмиссию выкупил принадлежащий газовой монополии «Газфонд». Оставил инвесторов без обещанного IPO и другой госбанк -- ВТБ, который проведет свое первичное размещение лишь в мае будущего года.
В будущем году спрос на отечественные финансовые институты сохранится. Иностранцы полагают, что пока российские банки относительно дешевы, а у многих российских владельцев нет либо средств, либо желания стратегически развивать банковский бизнес. 

Группа туркменских оппозиционеров потребовала от канцлера Германии Ангелы Меркель начать “официальное расследование” в отношении Deutsche Bank, на счетах которого нацбанк Туркмении хранил $1,8 млрд от экспорта туркменского газа на Украину по контракту, подписанному в 2001 г. А международная неправительственная организация Global Witness призывает, чтобы Deutsche Bank отчитался об источнике этих средств и “при необходимости заморозил счета, чтобы проверить, не украдены ли эти деньги”.
26.12.2006. Китай рвется в лидеры

ICBC стал третьим банком мира по капитализации

26.12.2006. Ведущий банк Китая Industrial & Commercial Bank of China (ICBC), два месяца назад установивший рекорд по объему IPO, подорожал на 70% и вышел на третье место в мире. Британский HSBC остался позади. Китайские акции ходят в любимчиках у инвесторов, ведь ВВП Китая превысил британский, а государственная CNPC обошла по капитализации BP.
Государственный ICBC контролирует четверть банковского сектора Китая, активы на конец 2005 г. — $825,2 млрд (21-е место в мире по версии журнала The Banker), чистая прибыль в 2005 г. — $4,3 млрд.

Акции ICBC подорожали вчера на торгах в Шанхае на 9,9%, что дало банку рыночную капитализацию $214,2 млрд. Капитализация британского HSBC по итогам торгов в Лондоне 22 декабря составила 106,5 млрд фунтов стерлингов ($208,4 млрд); вчера западные рынки были закрыты из-за Рождества. Теперь дороже ICBC лишь два американских банка: Citigroup ($268 млрд) и Bank of America ($239,6 млрд).

Два месяца назад ICBC стоил $130 млрд — такую капитализацию он получил по итогам IPO 23 октября. Уже тогда был виден потенциал для взлета котировок: инвесторы подали заявки на $500 млрд, на эту сумму можно было бы купить два таких банка, как Citigroup. ICBC установил мировой рекорд по размеру IPO, продав 16,7% акций за $21,9 млрд.

Вскоре китайский банк обошел таких мировых грандов, как крупнейший банк Японии Mitsubishi UFJ Financial Group, американский J. P. Morgan Chase и вот теперь — HSBC.

Это отражает экономическую ситуацию: Китай обошел Великобританию и стал четвертой страной мира по размеру ВВП. Недавно PetroChina обогнала Royal Dutch Shell (сейчас они стоят $239 млрд и $227 млрд соответственно). Инвесторы верят в продолжение экономического бума в Китае, а рост кредитования и благосостояния китайцев будет питать банковский бизнес. Сбережения населения в Китае составляют около $2 трлн, а у одного ICBC частных клиентов больше, чем все население России.

По оценке аналитиков UBS, чистая прибыль семи публичных китайских банков в 2007 г. вырастет в среднем на 27%. ICBC ожидает роста чистой прибыли в 2006 г. на 26% до $6 млрд. Для сравнения: Сбербанк, капитализация которого в РТС вчера составила $61 млрд и который готовится разместить акции на 200 млрд руб. ($7,6 млрд), за 11 месяцев этого года увеличил чистую прибыль на 32% до 83 млрд руб. ($3,15 млрд).

Объем просроченных кредитов ICBC, по данным на июнь, составлял 4,1% от размера кредитного портфеля. В 2000 г. этот показатель был 34%, однако правительство выделило ведущим госбанкам миллиарды долларов, чтобы они смогли расчистить баланс.

Достижению ICBC помог крупнейший китайский страховщик China Life. Он первым из страховых компаний выводит акции на биржу материкового Китая, и в ожидании IPO выросли акции не только ICBC, но и Bank of China (на 7,5%). “China Life и эти два банка во многом похожи, — говорит аналитик Galaxy Securities Ли Шимин. — Они лидируют в своих секторах и преуспели благодаря экономическому буму в Китае”.

Интерес инвесторов к китайским бумагам объясним. Когда в середине 2005 г. индекс Шанхайской фондовой биржи опустился на восьмилетний минимум, правительство провело реформу, и с начала 2006 г. индекс вырос на 110%. В середине 2005 г. оно на год запретило IPO, обязав компании улучшить бухгалтерию, корпоративное управление и др. Когда IPO возобновились, на биржу были выведены ведущие госбанки, и отложенный спрос сделал свое дело. По данным Emerging Portfolio Fund Research, нетто-приток в фонды, инвестирующие в китайские акции, составил с начала года $10,6 млрд — почти половину всех средств, вложенных в фонды акций развивающихся стран.

Вот и HSBC пытается вернуться к корням (Hongkong and Shanghai Banking Corporation был основан в 1865 г. в Гонконге для финансирования торговли между Китаем и Европой). Он и еще семь банков получили разрешение на регистрацию “дочек” в Китае. (Использованы материалы DJ.)

Не продавать, так развивать

Два года назад председатель совета директоров АФК “Система” Владимир Евтушенков заявил, что принадлежащий корпорации Московский банк реконструкции и развития (МБРР) может быть продан одному из ведущих мировых банков. При этом вопрос цены был вторичен — для руководителей “Системы” гораздо важнее было получить солидного финансового партнера. Вскоре “Система” назвала претендента — фонд прямых инвестиций Sabre Capital Worldwide, но переговоры с ним закончились ничем. А недавно “Система” сообщила, что не исключает партнерства по крупным проектам с владельцем Access Industries Леонардом Блаватником, у которого АФК купила блокпакет “Связьинвеста”. Если Блаватник готов финансировать проекты “Системы”, то искать другого инвестора ей пока не нужно. Значит, и расставание с банком может быть отложено. А до тех пор “Система”, похоже, решила увеличить стоимость банковского хозяйства. На прошлой неделе президент АФК Александр Гончарук заявил, что МБРР получит акции принадлежащего корпорации банка в Люксембурге, а также может приобрести банки в регионах. Так что со временем этот актив должен стать гораздо привлекательнее.

28.12.2006. Окружной суд Тайбэя приговорил Чао Чиеньминя, зятя президента страны Чэнь Шуйбяня, к шести годам тюрьмы и штрафу в 30 млн тайваньских долларов ($920 000), признав его виновным в инсайдерской торговле. Чао заработал на операциях с акциями контролируемой правительством девелоперской компании Taiwan Development Corporation, получив инсайдерскую информацию о том, что подконтрольные правительству банки решили предоставить ей кредиты. Виновным признан отец Чао, приговоренный к восьми годам тюрьмы и штрафу в 30 млн тайваньских долларов.

28.12.2006. Центральный банк Объединенных Арабских Эмиратов переведет 8% валютных резервов из долларов в евро, заявил председатель ЦБ Султан бен Нассер аль-Сувейди. По его словам, ОАЭ начали продавать часть долларов из резервов и будут “покупать евро всякий раз, как его курс будет снижаться”, чтобы увеличить долю евро с 2% до 10% от объема резервов.

Развернулась экспансия иностранных инвестбанков. Завершилась сделка по приобретению Deutsche Bank Объединенной финансовой группы. Goldman Sachs получил сначала дилерскую, а потом и брокерскую лицензии ФСФР. Итальянская группа UniCredit объявила о покупке 100% “Атон-Брокера” за $424 млн, о выборе иностранного партнера раздумывает и “Тройка Диалог
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Банковская сфера России 

Общая ситуация и краткосрочный прогноз *
(По состоянию на 1 января 2007 г.)

Завершение 2006 года дает основание и повод для подведения предварительных итогов деятельности банковской системы России в течение последнего годичного цикла. Конечно, полную картину всей банковской ситуации представится возможным составить несколько позже, когда будут сведены все цифры, составлены отчеты, представлены балансы, опубликованы официальные сводки и т.п. Но интерес к этой теме настолько большой, что и предварительные итоги могут дать ответы на многие вопросы.

Но прежде чем начать рассмотрение этих итогов, интересно посмотреть, в каких политических, макроэкономических и административно-правовых условиях осуществлялась деятельность российских банков. 

Политическая ситуация в стране в целом благоприятствовала развитию банковского сектора.  Внутриполитическая стабильность, укрепление позиций России на международной арене, усиление прагматизма во внутренней и внешней политике российских властей, общий курс российского руководства на развитие стратегических отраслей  экономики страны и повышение жизненного уровня населения – все это объективно способствовало повышению роли банков и банковского капитала в жизни страны. В то же время негативное влияние на общую ситуацию и условия развития банковского сектора оказывали такие явления как существующие в обществе опасения относительно надежности российской банковской системы, коррупция, применение в ряде случаев государственными силовыми структурами против банков незаконных методов «регулирования», криминальные проявления в самой банковской среде. К негативным факторам следует отнести и определенные тревожные ожидания в настроениях граждан, вызванные предстоящими парламентскими и президентскими выборами. Власть и бизнес в России настолько сильно переплетены, что любые подвижки в раскладе политических сил по-прежнему непропорционально чувствительно могут отразиться  на экономической и финансовой стабильности.   

Важнейшим стимулом к развитию банковского сектора стали высокие макроэкономические показатели и тенденции 2006 года. С точки зрения основных макроэкономических показателей 2006 год стал для России самым успешным за всю историю развития страны. В прошлом году был обновлен целый ряд макроэкономических рекордов – от уровня золотовалютных резервов и до значительного профицита бюджета и беспрецедентного по масштабам притока капитала в страну.
Несмотря на то, что инфляция остается относительно высокой по сравнению с большинством других развивающихся рынков, в минувшем году рост цен впервые опустился ниже 10%. Темпы роста инвестиций по сравнению с прошлым годом возросли, что создает более благоприятные условия для поддержания заметного экономического роста в среднесрочной перспективе. Страна от политики стабилизации и накопления переходит к политике развития. Капитализация фондового рынка России превысила 1 трлн. долл. (по этому показателю Россия вошла в первую десятку стран мира). Стоимость крупнейших российских компаний выросла на 90%.  

* В обзоре использованы материалы и сообщения газет «Ведомости», «Время Новостей», «Коммерсантъ», РБК Daily, «Взгляд», «Российская газета», «Известия», «Независимая газета», журнала «Эксперт», Интернет-сайтов и других источников
Помимо череды благоприятных макроэкономических индикаторов российское правительство может также записать себе в актив ряд важных достижений в деле улучшения инвестиционного климата в стране. Прежде всего, это либерализация потоков капитала в середине 2006 года, что стало ключевым фактором рекордного притока денег в страну. 

По предварительным оценкам, чистый приток частного капитала в Россию в 2006 году составил почти 41,6 млрд. долларов (в 2005 году, когда в России впервые был зафиксирован чистый приток капитала частного сектора, данный показатель составлял каких-то 1,1 млрд. долларов). Либерализация валютного регулирования сделала потоки капитала существенным фактором укрепления рубля в прошлом году наряду с высокими ценами на нефть. 

Стоит также упомянуть о том, что в конце прошлого года был одобрен законопроект о налоговой амнистии, которая может усилить эффект либерализации потоков капитала и увеличить объемы притока капитала в Россию из-за рубежа. Такой же эффект вызывает политика полной конвертация рубля.
Прошлый год стал для нашей страны рекордным по объему прямых иностранных инвестиций (ПИИ). По данным UNСTAD, по сравнению с 2005 г. ПИИ в Россию выросли на 94,6% и достигли $28,4 млрд. Однако российский ЦБ еще более оптимистичен: по его предварительной оценке, иностранцы в 2006 г. вложили в российские активы $31 млрд., обеспечив рост ПИИ почти в 2,5 раза. Быстрее увеличиваются иностранные вложения только в Казахстан, Польшу и Таиланд. Для сравнения: темпы роста ПИИ в страны Центральной и Восточной Европы в среднем составляют 56%, в США — 78%.

По объему денег, вложенных иностранцами, Россия вышла на 3-е место среди развивающихся экономик: впереди только Китай ($70 млрд.) и Сингапур ($31 млрд.). Но до мировых чемпионов нам еще далеко — например, в экономику США зарубежные инвесторы вложили в прошлом году $177,3 млрд., в Великобританию — $169,8 млрд.

 Еще одним важнейшим достижением прошлого года можно считать прорыв в переговорном процессе с США по вступлению России в ВТО. Данное соглашение открывает путь для обретения Россией полноправного членства в ВТО в течение 2007 года. Незадолго до этого Россия окончательно распрощалась со статусом страны-должника, выплатив практически всю оставшуюся задолженность советского периода Парижскому клубу. В результате всех досрочных выплат, произведенных из Стабилизационного фонда в 2005–2006 годах, уровень внешнего долга России снизился до 5% ВВП. 

Наконец, прошлый год наверняка также запомнится председательством России в «Большой восьмерке» и проведением саммита ведущих стран мировой экономики в Санкт-Петербурге. В условиях высоких цен на нефть Россия использовала свое председательство в «восьмерке» для обсуждения проблем энергетической безопасности, которые вышли на передний план отношений России со странами ближнего зарубежья, а также со странами ЕС. 

Если 2005 год положил начало досрочной выплате внешнего долга Россией, а 2006 год ознаменовался либерализацией потоков капитала и прорывом в двусторонних переговорах по вступлению нашей страны в ВТО, то 2007 год будет ознаменован началом полномасштабной реализации стратегии роста инвестиций. Только в течение прошлого года был подготовлен целый ряд платформ адресного финансирования инвестиций в приоритетных областях российской экономики. 

Сводная справка: Основные макроэкономические показатели 2006 г.:

Рост ВВП - около 7% (6,4% в 2005 г.)
Годовая инфляция – 9% (10,7% в 2005 г.)

Золото-валютные резервы  - 304 млрд. долл. (третье место в мире после Китая и Японии)

Объем номинального ВВП – 27,58 трлн. руб. (1 трлн. долл. Для сравнения - ВВП США – 14 трлн. долл.)

Дохолы госбюджета – 6,277 трлн. руб., расходы – 4,277 трлн. руб.  Профицит – 2трлн. руб. (7,38% ВВП) 

Стабилизационный фонд – 2,34 трлн. руб. (1,24 трлн. руб. на 1.1.2006)

Объем инвестиций – 4,483 трлн. руб.

Рост инвестиций в основной капитал – 13,5% (10,7% в 2005 г.)

Чистый приток капитала в страну – 41,6 млрд. долл. (1,1 млрд. долл. в 2005 г.)

Объем прямых иностранных инвестиций – 31 млрд. долл.

Среднегодовая цена российской нефти марки Urals на мировых рынках – 61 долл. за 1 баррель

Рост реальных располагающих доходов – 10,1% (зарплаты – 13,3%)
Другая важная тенденция прошедшего года – повышение прозрачности банковской системы. Причем банки сами к этому стремятся. Многие хотят выходить на IPO, готовятся к продаже, к слиянию, а это требует соответствующего уровня публичности. Рынок становится все более прозрачным. Некоторые банки уже сами отказались от взимания сложных и хитрых скрытых дополнительных комиссий за свои услуги, некоторые под давлением ФАС стали лучше информировать своих клиентов о стоимости своих продуктов. В 2007 году эта тенденция сохранится. По мнению специалистов Управления стратегического планирования Сбербанка России, рост прозрачности рынка банковских услуг – закономерное следствие повышения степени зрелости рынка и роста уровня конкуренции на нем. В результате конкурентной борьбы банки осуществляют все более детальное, полное и достоверное раскрытие информации о своих продуктах с целью расширения клиентской базы. 

Произошли позитивные сдвиги и в законодательной сфере. По словам специалистов Управления стратегического планирования Сбербанка России, совершенствование нормативной базы, регулирующей банковскую деятельность, в 2006 году было направлено на приведение российского банковского законодательства в соответствие с нормами европейского банковского права, подготовку к предстоящему вступлению России в ВТО и принятию нормативов Базель-2. К числу заметных событий эксперты Сбербанка относят принятие закона об увеличении размера страхового возмещения по банковским вкладам, а также закон, уравнивающий в правах нерезидентов и резидентов при покупке банковских акций. В стадии принятия в настоящее время находится еще один важный законопроект – об условиях включения субординированных кредитов в состав источников собственных средств российских банков. По словам президента ассоциации «Россия» Анатолия Аксакова, в 2007 году мы должны добиться серьезного прорыва в законодательной сфере, регулирующей банковскую деятельность. Ведь это будет переходный год, подготовительный к вступлению в ВТО.
Достаточно ли всего того, о чем сказано выше, для дальнейшего активного развития банковского сектора России? Безусловно, нет. Потребуются новые усилия для того, чтобы банковский капитал чувствовал себя в России комфортно, чтобы у банкиров не было опасений за свой бизнес,  чтобы банки чувствовали себя равноправными партнерами государства в решении крупных проектов национального развития. 
Общее состояние и итоги деятельности российской банковской сферы в предварительных оценках выглядят следующим образом.

Согласно последним подсчетам, на 1 января 2007 г. в банковском секторе России осталось  1143 банка. 
Напомним, что на 1 января 2006 г. число действующих в РФ банков составляло 1205. Общее число кредитных организаций, осуществляющих банковские операции, составляло 1299. Всего же на начало 2006 года в числе зарегистрированных числилось 1409 кредитных организаций, из них банков - 1356. 
За прошедший год, по данным Центробанка России, 64 кредитные организации за различные нарушения были лишены лицензий на осуществление банковских операций (за 2005 год – 35).  
«2007 год будет годом очищения отечественной банковской системы от "карманных" банков, которые, условно говоря, специализировались на сомнительных операциях по обналичиванию денежных средств и легализации преступных доходов», - заявил зампред комитета Госдумы по кредитным организациям и финансовым рынкам Анатолий Аксаков. По его прогнозу, в 2007 году лицензий лишатся столько же банков, что и в прошлом.
Прошедший год был для российской банковской системы особенно успешным. За 11 месяцев 2006 г. объем банковского капитала вырос на 26,5%, перевалив за 1,5 трлн. руб. По словам министра финансов Алексея Кудрина, капитализация банковского сектора увеличилась на 224 млрд. руб., а активы сектора выросли на 3,6 трлн. руб. и достигли 13,4 трлн. Таким образом, рост активов за год составил 37%. «Наша банковская система растет темпами, опережающими все другие страны», – подчеркнул Алексей Кудрин, подводя итоги года. Об этом же говорят и банковские эксперты. «Предварительный анализ показывает, что прошедший год был одним из самых успешных в истории развития российской банковской системы. Успех в развитии банковской системы находится в тесной связи с позитивной динамикой макроэкономических индикаторов России – снижением инфляции, ускорением темпа роста ВВП, повышением его монетизации», – считают в Управлении стратегического планирования Сбербанка России.
«Этот год был феноменальным для российской банковской системы, - соглашается с министром финансов начальник аналитического управления МДМ-банка Алекс Кантарович. - Многим банкам пришлось срочно увеличивать размер своих капиталов. И произошло это не от плохой жизни, а от хорошей: банковский бизнес рос такими быстрыми темпами, поэтому для того, чтобы соблюсти требования ЦБ, им приходилось наращивать собственные средства». В нынешнем году многие банки увеличили капитал за счет допэмиссий, в частности Газпромбанк и Альфа-банк. В будущем году это сделает Сбербанк, по той же причине проведет первичное размещение своих акций ВТБ.

По оценке президента Ассоциации региональных банков России, заместителя председателя комитета по кредитным организациям и финансовым рынкам Госдумы Анатолия Аксакова,  показатели российской банковской системы растут втрое быстрее, чем показатели роста экономики. Объем вкладов превысил 3,5 триллиона рублей. Прибыль, капитализация, кредитование экономики увеличиваются ежегодно в среднем на 20–30%, в то время как ВВП – на 6–7%. Можно сказать, что банковская система развивается стремительно. В то же время законодательство, регулирующее банковский сектор, пока отстает.

По данным Центрального банка,  в России на 23 кредитные организации стало больше среди тех, кто имеет уставной капитал от 300 миллионов рублей и выше. 
Крупнейшие российские банки по итогам 9 месяцев 2006 года
	№
	Банк
	Чистые активы 

на 01.10.06, млн. руб.
	Чистые активы 

на 01.01.06, млн. руб.
	Изменение 

с начала года, %

	1
	Сбербанк
	3 146 158,8
	2 500 819,5
	25.81

	2
	Внешторгбанк
	757 435,0
	632 034,1
	19.84

	3
	Газпромбанк
	572 498,4
	434 585,4
	31.73

	4
	Альфа-банк
	313 138,8
	235 626,6
	32.90

	5
	Банк Москвы
	298 091,6
	216 693,1
	37.56

	6
	Уралсиб
	271 853,3
	224 831,8
	20.91

	7
	Росбанк
	223 860,4
	199 912,0
	11.98

	8
	Русский стандарт
	197 209,9
	111 498,4
	76.87

	9
	Райффайзенбанк
	192 216,5
	140 199,0
	37.10

	10
	Россельхозбанк
	190 073,4
	63 002,3
	201.69


О масштабах банковских активов и их месте в финансово-экономической системе страны может говорить соотношение активов к ВВП. Так, по данным авторитетной американской консалтинговой фирмы McKinsey & Company,  в США в 2005 г. оно составило 4,05, в Европе – 3,03 (десять лет назад – 3 и 1,8 соответственно). Для России этот показатель не рассчитывался. По оценке же начальника аналитического отдела Банка Москвы Кирилла Тремасова, к концу 2006 г. он составил 1,55. В последние пять лет депозиты банков росли вдвое быстрее экономики, а капитализация фондового рынка — впятеро быстрее (примерно с 20% до 100% ВВП). “За 10 лет Россия приблизится к уровню Европы”, — прогнозирует Тремасов
Высокую динамику развития банковского сектора России характеризуют и другие показатели. Например, по оценке консалтинговой фирмы McKinsey & Company, российский банковский рынок крайне привлекателен — рост банковских доходов в России составляет в среднем 41% в год, в то время как в целом по Восточной Европе, являющейся на Западе лидером по росту, он составляет лишь 24,3% в год. Уступают России и другие страны BRIC (Бразилия, Россия, Индия, Китай): Бразилия демонстрирует прирост в 19%, Китай — 15%, Индия — 10%.
McKinsey прогнозирует, что в ближайшие 10 лет доходы российского банковского сектора будут расти на 10-15% в год, что значительно превышает показатели других банковских систем. Темпы впечатляющие, но банковский сектор должен стать подспорьем для экономического роста и развития ненефтяных отраслей, а на задачу такого масштаба не хватает средств. Высокая доходность отчасти и объясняется дефицитом средств. Российские банки не получают достаточно денег от частных лиц, в то время как именно вклады населения обычно и являются основным источником долгосрочного финансирования (по данным ЦБ на 1 ноября 2006 г., объем вкладов физических лиц во все российские банки составлял 3,4 трлн руб., в то время как объем выданных кредитов на тот же момент — 8,2 трлн руб.). Банки вынуждены занимать средства на межбанковском рынке или за рубежом, но межбанковский рынок по-прежнему не является стабильным источником ликвидности, а доступ к зарубежным кредитам есть далеко не у всех банков (в целом по банковской системе привлечения из-за рубежа составляют 17% пассивов). В такой ситуации банки просто вынуждены вкладываться в краткосрочные и высокодоходные проекты. Потому-то сегодня значительная доля доходов и формируется за счет потребительского кредитования (в McKinsey считают, что потребкредитование дает до 74% доходов банков).
Коррекция на фондовом рынке и растущие доходы населения сказались на масштабах прироста депозитов частных лиц.  Их абсолютный прирост бьет рекорды, что и отмечает Агентство по страхованию вкладов (АСВ). По итогам трех кварталов 2006 г. россияне доверили банкам больше средств, чем в предыдущем году. Реальность превосходит прогнозы АСВ из-за увеличения гарантированного государством страхового возмещения и, как отмечено выше,  коррекции на фондовом рынке. АСВ решило пересмотреть свой прогноз. “Если раньше мы прогнозировали, что прирост в этом году составит 28-32%, то теперь ожидаем 34-36%, а прирост по итогам всего года — 990 млрд руб.”, — говорит заместитель генерального директора АСВ Андрей Мельников. 
По данным ЦБ, в 2005 г. россияне доверили банкам 727,9 млрд руб., в 2004 г. — 468,2 млрд руб., в 2003 г. — 497,8 млрд руб.

Банки – лидеры по депозитам физических лиц в I полугодии 2006 г. 

	№
	Банк
	Депозиты физлиц на 01.07.06, млн. руб.
	Депозиты физлиц на 01.01.06, млн. руб.
	Изменение с начала года, %

	1
	Сбербанк
	1 607 004.7
	1 426 459.6
	12.66

	2
	Внешторгбанк
	74 011.7
	84 889.6
	–12.81

	3
	Банк Москвы
	62 838.1
	60 249.4
	4.30

	4
	Росбанк
	49 443.2
	48 524.9
	1.89

	5
	“Уралсиб”
	47 377.6
	43 083.9
	9.97


Источник: РБК

Тройку лидеров по объему привлеченных средств населения по-прежнему возглавляет Сбербанк, которому, по данным Центра макроэкономического анализа и краткосрочного прогнозирования (ЦМАКП), принадлежит около 54% рынка депозитов физических лиц. Второе место занимает Внешторгбанк, а третье – Банк Москвы. Причем Сбербанк за это полугодие значительно укрепил свои позиции. По мнению аналитиков ЦМАКП, это связано с ростом привлекательности для населения вкладов Сбербанка. В феврале, впервые за многие годы, Сбербанк пересмотрел ставки по привлекаемым депозитам не в сторону понижения, а в сторону повышения. По многим позициям корректировка была значительной – по вкладам сроком на год – 0,5–0,75 процентного пункта, на два года – на 2–3 процентных пункта. В результате по среднесрочным и долгосрочным вкладам ставки Сбербанка вплотную приблизились к лучшим предложениям других значимых участников рынка. Это и привело к тому, что остановился наблюдавшийся в течение последнего времени переток средств частных клиентов от Сбербанка к коммерческим банкам. 

Увеличение объема средств населения на депозитах отмечают многие коммерческие банки. Так, объем привлеченных средств физических лиц в Международном Московском Банке (ММБ) сегодня составляет около 660 млн. долларов. «По итогам 10 месяцев 2006 года объемы вкладов выросли на 25%», – сообщил генеральный управляющий по розничным продуктам и услугам ММБ Алексей Аксенов. О серьезном росте говорят и в банке «Московский капитал». Как сообщил «НГ» начальник финансово-экономического управления КБ «Московский капитал» Виталий Бабенко, за 10 месяцев года объем вкладов физических лиц увеличился почти вдвое. 

Сегодня россияне отдают предпочтения рублевым вкладам. По данным ЦБ, за 2 года их доля возросла с 72 до 81%. «Это происходит по вполне понятным причинам: уровень инфляции в стране постепенно снижается, рубль укрепляется по отношению к основным мировым валютам, растет доверие населения к национальной валюте. Вклады в долларах демонстрируют отрицательную реальную доходность. По прогнозам ЦБ РФ и Минфина, рубль продолжит укрепляться в течение ближайших двух-трех лет. Это дает основания полагать, что тенденция дедолларизации сбережений населения сохранится», – убежден Алексей Аксенов. Об этом же говорят и эксперты МДМ-банка. «Традиционно клиенты нашего банка предпочитают размещать депозиты в долларах, но за последние полгода предпочтение все же отдают рублевым депозитам. Дедолларизация вкладов скорее всего будет продолжаться», – считает заместитель председателя правления МДМ-банка Юлия Топольская. В банке «Московский капитал» на рублевые депозиты приходится 84% всего объема депозитов физлиц, на долларовые – 13%, а на вклады в евро – всего 3%. «Темпы дедолларизации вкладов потихоньку сокращаются и скорее всего в ближайшее время достигнут своих естественных ниш», – считает Виталий Бабенко. 

И еще одна тенденция, которая отмечена банковскими аналитиками, – нарастает объем средств на долгосрочных вкладах. Самый большой объем приходится на рублевые депозиты сроком от года до трех лет, и этот объем постоянно увеличивается. Так, на начало года он составлял 1,1 трлн. руб., а на первое сентября уже перевалил за 1,4 трлн. 

Сильное положительное влияние на рынок может оказать увеличение суммы возмещения в рамках ССВ и законопроект о введении безотзывных вкладов. «Для вкладчиков появление данных вкладов приведет к увеличению ставок по вкладам и дополнительному доходу, ведь банки согласны будут платить за возможность получить средства на четко оговоренный срок. Для банков выгода в сокращении расходов на поддержание необходимых остатков в кассе, на случай «экстренного» снятия денег населением, а также возможность более четко планировать потоки платежей», – уточняет он. О необходимости введения безотзывных вкладов говорит большинство экспертов. В России сегодня по закону банк обязан выдать клиенту всю сумму вклада по первому требованию, что создает дополнительные риски для банка и угрожает его финансовой устойчивости. Это наглядно продемонстрировал банковский кризис 2004 года. Банки вынуждены закладывать данные риски в процентные ставки по вкладам. «Преимущество безотзывных вкладов для банка в том, что банк будет заранее четко знать, на какой срок и под какой процент он привлекает средства. Это позволит банкам привлекать ресурсы на длительные сроки и повысит финансовую стабильность банковской системы в целом. Преимущество для клиента заключается в том, что такие вклады будут размещаться по сравнительно более высокой процентной ставке, чем обычные», – считает Алексей Аксенов. «Банки очень давно и с нетерпением ждут введения безотзывных вкладов. Это поможет им более эффективно размещать привлеченные срочные пассивы, не опасаясь необходимости возврата депозита, расторжения сделки и соответствующих потерь банка от размещения», – добавляет Юлия Топольская.

Вместе с тем, если говорить о расширении клиентской базы банков в депозитной части, то  в 2006 г. существенного прироста количества вкладчиков не происходило. Согласно исследованию, проведенного по заказу Агентства по страхованию вкладов, за год доля банковских вкладчиков выросла всего на 1%. Получается, что рост вкладов физических лиц происходит благодаря новым вкладам «старой гвардии» - вкладчикам, уже имеющим депозиты в банках. Из опрошенных граждан 47%  считают банковские вклады невыгодными. Еще больше считают момент для накопления средств неблагоприятным. Люди, обладающие свободными средствами, все чаще обращают свои взоры на паевые инвестиционные фонды и на кредиты. По оценке исследователей, в России утверждается новый, американский стиль жизни – жизнь в кредит. Число людей, воспользовавшихся за последние три года потребительскими кредитами, возросло на 5%. Данная ситуация требует более тщательного изучения.  
Прямыми конкурентами банков в привлечении свободных денег населения в 2006 г. стали паевые инвестиционные фонды (ПИФ). За год граждане купили паев на 40,8 млрд руб. против 7,7 млрд руб. годом ранее. Фондовый рынок активно растет уже два года, доходность банковских депозитов падает.  Управляющие стали больше работать с клиентами — появились институты финансовых консультантов, публикации в СМИ, выросли доходы населения — средняя зарплата уже составляет  400 долл. Но курс доллара падает, и граждане переводят свои сбережения в рубли и инвестируют их в ПИФы” Параллельно с бурным ростом индустрии коллективных инвестиций в прошлом году изменилась структура вложений в ПИФы. Если в 2005 г. половину всех денег привлекли фонды облигаций, то в прошлом году клиенты ПИФов предпочитали вкладывать деньги в фонды акций — их портфели пополнились на 23 млрд руб. Смешанным фондам граждане доверили 12,3 млрд руб., индексным — 2,9 млрд руб., а фондам облигаций — всего 2,3 млрд руб.
Быстро росла сфера розничного кредитования. Его объем за тот же период увеличился на 66%, вплотную приблизившись к отметке в 2 трлн. руб. «Кредитование населения можно отнести к наиболее динамично развивающемуся сегменту рынка банковских услуг. В 2006 году на данном сегменте сохранялись устойчиво высокие темпы роста – 15–20% в квартал. За 10 месяцев 2006 года, по данным Банка России, объем выданных физическим лицам кредитов увеличился в 1,6 раза, т.е. почти на 700 млрд. руб.», – уточнил начальник отдела маркетинга Московского кредитного банка (МКБ) Рустем Ибрагимов. По его словам, наиболее востребованными у населения были автокредиты, кредитные карты и нецелевые кредиты. По данным специалистов Управления стратегического планирования Сбербанка России, в прошлом году также росли объемы кредитов, выданных населению на покупку жилья. 

Впрочем, одновременно с ростом объемов потребительского кредитования в последний год серьезно встал вопрос о невозврате кредитов. По официальной статистике, доля просроченной задолженности не превышает 3% от общего объема потребительских кредитов. Однако, по некоторым данным, «просрочка» в портфелях отдельных банков доходит до 30%. По словам Рустема Ибрагимова, проблемы возникают в основном у банков, которые проводят агрессивную политику на рынке потребительского кредитования, а также у небольших банков, которые, не располагая отработанными технологиями оценки заемщиков и работы с «должниками», ринулись осваивать сегмент кредитования населения. А, по мнению специалистов Управления стратегического планирования Сбербанка России, пока рано говорить о росте системных рисков: «В сфере розничного кредитования в 2006 году действительно наблюдался быстрый рост объемов выданных кредитов. По предварительным оценкам, темп роста кредитов населению составил за год около 80%. Однако в отличие от юридических лиц портфели кредитов физическим лицам хорошо диверсифицированы, и говорить о системном повышении риска банков, активно занимающихся розничным кредитованием, на данный момент нет оснований». По мнению экспертов Сбербанка, быстрые темпы роста банковской системы могут со временем вызвать проблемы в части контроля над уровнем просроченной задолженности по кредитам физическим лицам. Однако возникновение этой проблемы может быть предотвращено путем проведения разумной кредитной политики, и, кроме того, это – вопрос не ближайших лет. 

В 2006 г. продолжалось наращивание присутствия на российском рынке иностранных банков. На конец 2006 года доля нерезидентов в совокупном зарегистрированном уставном капитале российских банков достигла 15%. Ежегодно эта доля увеличивается примерно на 2%. Сегодня в России работает 148 банков с иностранным капиталом. Из них 12 — с долей от 50% до 100% и 51 — со 100%-ным участием. Общая сумма инвестиций нерезидентов в уставные капиталы банков за III квартал увеличилась на 16,2% до 70,8 млрд руб. На долю иностранных банков приходится до 40% всех кредитных услуг, оказываемых в России. Эти цифры говорят прежде всего о том, что российский финансовый рынок и отдельные банки действительно привлекательны для иностранных инвесторов.

Самые громкие сделки прошлого года – это покупка французской финансовой группой Societe Generale пакета Росбанка, активизация деятельности BNP Paribas, приход индийского ICICI Bank. Большой интерес к российскому рынку проявляют китайские и японские банки. Уже сейчас западные банки обостряют конкуренцию, но одновременно они способствуют повышению качества услуг, освоению новых технологий. Они вносят положительную лепту – пока по крайней мере – в банковскую систему страны, поскольку с ними приходят и ресурсы, и опыт. Вместе с тем, приход западных банков в Россию усиливает опасения, что это создаст угрозу для финансовой стабильности в стране. Российские эксперты считают, что  такие опасения вряд ли оправдаются. Во-первых,  массового прихода западных банков пока не предвидится. Считают, что темпы прироста сохранятся на уровне 15–20% в год. Во-вторых, при подписании соглашения с американской стороной о вступлении России в ВТО удалось договориться о квоте в 50% для иностранного капитала в совокупном уставном капитале российских банков.

Валютная либерализация и укрепление рубля пробудили интерес иностранных банков и их клиентов к операциям в российской валюте. Американские и европейские кредитные организации стали открывать рублевые корсчета у российских коллег. “Сейчас, после открытия нашего рынка в июле, американские и некоторые европейские банки открыли рублевые корсчета”, — сказал в интервью газете “Время новостей” министр финансов Алексей Кудрин. Еще год назад российские банки и мечтать об открытии рублевых корсчетов западными банками не могли, говорит замдиректора департамента международного бизнеса Промсвязьбанка Анна Беляева. Промсвязьбанк, по ее словам, открыл уже счета пяти европейским банкам. Вслед за материнским банком, уже несколько лет имеющим рублевый счет, их открытием заинтересовались и другие кредитные организации, говорит представитель Deutsche Bank. В Альфа-банк, по словам управляющего директора по работе с финансовыми институтами Максима Топпера, обратились итальянские, бельгийские и испанские банки.

Возвращаясь к рассмотрению развития ситуации в российской банковской сфере в декабре 2006 г., следует обратить внимание на следующие моменты.

Наиболее важными событиями декабря явились передача Национальным банковским советом (НБС) президенту России доклада «О системе государственных банков в РФ», принятие руководством страны принципиального решения на проведение публичного размещения (IPO) Внешторгбанка (ВТБ) и дополнительную эмиссию акций Сбербанка, одобрение правительством законопроекта о Банке развития и не имеющая аналогов проверка Генеральной прокуратурой, Минфином и Федеральной службой по финансовому мониторингу (ФСФМ) финансово-хозяйственной деятельности Центробанка. 
Александра Мурычева на посту президента Ассоциации региональных банков сменил депутат Государственной Думы, заместитель председателя комитета по кредитным организациям и финансовым рынкам Госдумы Анатолий Аксаков.  
К другим заслуживающим внимания событиям следует отнести раскрытие убийства бывшего первого заместителя предправления ЦБ РФ Андрея Козлова, приятие банковским комитетом Госдумы рекомендации разрешить нерезидентам приобретать до 20% акций российских банков без предварительного согласия ЦБ, решение государственной корпорации «Агентство по страхованию вкладов» повысить в 2007 г. гарантированные выплаты возмещения  по вкладам  до 300 тыс. рублей. 

Особое место в жизни российского банковского сообщества по-прежнему занимала проблема борьбы с отмыванием через банки денег, полученных незаконным путем. Количество раскрытых преступлений, связанных с отмыванием нелегальных доходов в России растет. По данным замминистра внутренних дел РФ Андрея Новикова, ежегодно в России преступники легализуют 250-300 миллиардов рублей. Наиболее криминализированная обстановка в части легализации преступно нажитых доходов сохраняется в кредитно-финансовой системе и на потребительском рынке. За девять месяцев 2006 г. доля подобных преступлений из общей массы зарегистрированных дел в кредитно-финансовой системе составила 31,1%. Тогда как годом ранее она составляла 28,6%. Прокуратура возбудила 60 уголовных дел по эпизодам об отмывании доходов, по которым сумма обналиченных денег превысила 152 миллиарда рублей. Однако, по мнению главы Счетной палаты России Сергея Степашина, проблема отмывания «грязных денег» пока не может быть полностью решена из-за существующих проблем в законодательстве. В середине октября в Государственную Думу был внесен законопроект об ограничении трудовой деятельности лиц, которые были уличены в отмывании денежных средств. 
В декабре 2006 г. ЦБ РФ за грубые нарушения банковского законодательства отозвал лицензии на проведение банковских операций у семи московских банков («Бадр-Форте», «Профбанк», «Фабер-Банк», «Мигрос» «Инвестиционные и банковские продукты», «Ринк-банк», «Форпост»). 
Наиболее обсуждаемыми темами в российской банковской среде были последствия вступления России в ВТО, меры противодействия невозврату потребительских кредитов, проблема дедолларизации, вопросы надзора и регулирования и другие. В рамках этой дискуссии ряд российских периодических и специализированных изданий (газеты «Ведомости», «Коммерсантъ», «Время новостей», «Российская газета», журнал «Экономист») и Интернет-сайтов разместили на своих страницах ряд статей авторитетных специалистов-практиков, которые дают квалифицированные ответы на многие обозначенные выше вопросы. (Оознакомиться с этими публикациями можно в бюллетене Центра стратегического развития «Банки и банковское дело в России» за декабрь 2006 г., часть 1). 

В докладе Национального банковского совета (НБС) президенту В.Путину «О системе государственных банков в РФ» говорится о необходимости подготовки долгосрочной программы по выходу государства из капиталов банков. При этом подчеркивается, что полный выход государства из капитала Внешторгбанка (ВТБ) и Сбербанка и сокращение доли в Россельхозбанке целесообразно рассматривать в среднесрочной перспективе. 

По оценкам НБС, в последние два года растет удельный вес госбанков в совокупных показателях банковской системы. Так, на 1 января 2006 года доля ВТБ в активах банковской системы выросла с 6,05 до 6,8% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года. У Россельхозбанка эта доля почти удвоилась, с 0,37 до 0,68%. «Это противоречит положениям стратегии развития банков страны на период до 2008 года, поскольку она предусматривает сокращение прямого присутствия государства в банковском секторе. «Это не соответствует принципам развития справедливой конкуренции», — говорится в докладе НБС. 

В связи с этим НБС заявил о необходимости подготовки долгосрочной программы по выходу государства из капиталов госбанков. По предварительным оценкам НБС, полный выход государства из капитала Сбербанка и ВТБ «целесообразно рассматривать в среднесрочной перспективе». В случае приватизации Сбербанка государство должно компенсировать затраты банка на выполнение возложенных на него социальных функций: «Компенсация должна быть увязана с отказом от нерыночных преимуществ Сбербанка, связанных с обслуживанием бюджетных и квазибюджетных потоков», — говорится в докладе. НБС также считает в среднесрочной перспективе «целесообразным рассмотреть и вариант поэтапного выхода государства из капитала Россельхозбанка». А Внешэкономбанк СССР, Российский банк развития и Росэксимбанк, по мнению НБС, целесообразно слить во вновь создаваемый Банк развития. 
Здесь следует подчеркнуть, что вышеупомянутый доклад НБС является всего лишь своего рода декоративным обрамлением и формальным обоснованием уже принятых ранее на уровне главы государства решений по учреждению Российского банка развития и сокращению доли государства в капитале т.н. «госбанков».  
Вопрос об IPO «Внешторгбанка» и дополнительной эмиссии акций Сбербанка в середине декабря 2006 г. доложен президенту В.Путину и рассмотрен в правительстве РФ. В настоящее время известны предварительные общие параметры этого размещения, которые, по-видимому, еще будут уточняться и детализироваться. Сбербанк выйдет на рынок в первом квартале, а ВТБ – во втором квартале 2007 г.  

На очередном заседании правительства 14 декабря было, наконец, принято решение о создании принципиально нового института общегосударственного масштаба - Банка развития России (полное рабочее название - Банк внешнеэкономической деятельности и развития). На базе трех кредитных организаций – Внешэкономбанка (основа нового банка), Российского банка развития и Росэксимбанка – правительство решилось соорудить одну полноценную структуру с ясными функциями и прозрачной структурой. Цель - привлечение инвестиций, поддержка и продвижение экспорта в сферах, где коммерческим банкам не по плечу либо долгосрочность кредитования (от пяти лет и более), либо масштаб сделок. Непосредственно Банк развития начнет действовать, по подсчетам министра Германа Грефа, через 9-10 месяцев - после утверждения соответствующего закона Госдумой и подписания его президентом. Уставной капитал новой организации изначально составит 70 млрд. руб. с последующим увеличением, возможно, за счет инвестфонда. Полагают, что к 2008 году Банк развития может распоряжаться уже 300 млрд. рублей, но и это не станет пределом. 

Следует отметить, что формирование концепции новой кредитной организации и ее облика идет в обстановке столкновения различных подходов и мнений, что не в последнюю очередь связано с попытками различных ведомств и крупных функционеров исполнительной власти поставить создаваемую структуру под свой контроль – полный или частичный. Именно поэтому премьер-министру Фрадкову на заседаниях правительства  приходится подчас резко урезонивать некоторых министров и напоминать им об ответственности за выполнение поручения президента страны. Передача законопроекта о Банке развития для рассмотрения в Госдуму  после его доработки должно состояться в январе 2007 г. Планируется, что Госдума примет закон в I квартале 2007 г., а во втором полугодии банк приступит к работе.

Как и прежде, общая ситуация в банковской сфере России в декабре 2006 г. и основные события были связаны с политикой Центробанка и деятельностью крупнейших банков.

Центральный банк РФ. Завершение года и подведение его макроэкономических итогов привлекло внимание к стратегическим вопросам в деятельности Центробанка. Ответы на наиболее важные из них дал первый заместитель председателя Центробанка Алексей Улюкаев в интервью обозревателю «Времени новостей» Наталье Романовой. Улюкаев считает преувеличенным страх оппонентов Центробанка по поводу негативного влияния усиления рубля на экономический рост. По его мнению, сильный рубль имеет массу преимуществ - снижает уровень инфляции, способствует притоку иностранных инвестиций в экономику и укрепляет доверие граждан к национальной валюте. Поэтому Центробанк не склонен драматизировать последствия падения курса доллара по отношению к рублю и считает сложившуюся ситуацию на валютном рынке штатной и не требующей вмешательства регулятора. «Крепкая национальная валюта способствует притоку капитала в экономику. Прямые иностранные инвестиции растут в среднем на 40% в год, а значит, у предприятий есть возможность расширять производство, увеличивать число рабочих мест. Так что благодаря укреплению рубля российские компании получили отличный шанс привлечь средства для развития своего бизнеса. Что же касается роста импорта, стимулирующего укрепление рубля, то быстро растет не потребительский, а инвестиционный импорт, т.е. идет модернизация производства» - утверждает первый зампреда ЦБ РФ.

 Улюкаев подчеркнул, что «…курс доллара снизился не в России, а во всем мире, а в России - лишь после того, как произошло падение котировок американской валюты к евро. Наша страна - это часть мировой экономики, и поэтому все крупные события находят свое отражение и в России. Что касается действий Центробанка, то они принимаются очень быстро, исходя из текущей ситуации на рынке, которая, как показывает практика, меняется очень стремительно. Поэтому каких-то точных прогнозов я не могу давать. Безусловно, если мы увидим, что в мире с долларом происходит нечто экстраординарное, то Центробанк примет меры, чтобы финансовая стабильность в России не пострадала».
Своей главной задачей Центробанк считает борьбу с инфляцией, так как именно она наносит наибольший вред экономическому росту и именно она определяет и темпы реального укрепления рубля. Корень зла в том, что касается инфляции, Центробанк видит в избыточной рублевой ликвидности на рынке. В этих условиях деньги на рынках межбанковских кредитов (МБК) стоят очень дешево. Поэтому коммерческие банки за рефинансированием в ЦБ не приходят, так как могут выгоднее для себя занять на рынке МБК. Однако ситуация меняется. Снижение цен на мировых рынках  на энергоносители и рост импорта постепенно вымывают избыточную ликвидность. Это соответственно тянет за собой снижение положительного сальдо торгового баланса. В этих условиях Центробанк будет меньше покупать валюты и соответственно меньше эмитировать рублей. Ситуация с ликвидностью на рынке, как рассчитывают в ЦБ, постепенно будет входить в режим колебаний: в отдельные периоды она может быть избыточной, в другие – свободных денег на рынке будет не хватать. В этих условиях на первое место в кредитно-денежной политике ЦБ выйдет инструмент процентных ставок, а механизм регулирования номинального курса рубля, чем Центральный банк занимался последние годы, постепенно будет выведен в резерв, а затем, возможно, и вообще  сдан в архив. Этот процесс может занять до двух и более лет.

Другим средством управления инфляцией ЦБ считает свои резервные требования к банкам: Фонд обязательного резервирования, другие резервы. В частности, Центробанк готов ужесточить требования в отношении резервов, которые банки обязаны формировать при привлечении средств нерезидентов. Посредством этого норматива ЦБ рассчитывает снизить стимул банков привлекать деньги из-за рубежа. Нередко эти займы со стороны иностранных инвесторов являются формой притока в Россию спекулятивного капитала, желающего сыграть на динамике валютного курса и процентных ставок. ЦБ не хочет поощрять приток такого капитала, поскольку это может создавать дополнительное инфляционное давление. 

В 2007 году Центральный банк будет проводить активную процентную политику и намерен увеличить выпуск облигаций Банка России (ОБР), пользующихся спросом у участников рынка. Вслед за инфляцией будет меняться и ставка рефинасирования.

Все вышеизложенное – концепция и вероятный сценарий развития ситуации в финансовой сфере России.  Вероятность того, что события станут развиваться по другим векторам, полностью исключать нельзя. Хотя бы потому, что экономика и финансовая система России, как неоднократно подчеркивали российские политики и финансисты различных уровней, все больше становится частью мировой системы хозяйствования.

Значительная часть важных новостей из банковской сферы в декабре 2006 г. генерировалась предстоящим размещением на рынке дополнительного значительного количества акций «Сбербанка» и IPO «Внешторгбанка». К числу новостей этого уровня относятся и те, что связаны с упомянутыми выше решениями правительства о создании «Российского банка развития». 

«Сбербанк РФ». 22 декабря Наблюдательный совет “Сбербанка” одобрил размещение на рынке в конце февраля 2007 г. 3,5 млн. акций банка. Их общая стоимость, исходя из котировок на ММВБ 25 декабря, составляла около 11 млрд. долл. Следует напомнить, что президент В.Путин при рассмотрении проекта размещения на рынке этой эмиссии акций «Сбербанка» высказался за то, чтобы рядовые граждане России, по примеру IPO  «Роснефти», получили возможность приобретения акций этого банка. Однако провести народное размещение “Сбербанка” не так просто: 25 декабря акции банка в РТС стоили 3100 долл. Во время IPO “Роснефти” минимальная сумма, с которой частный инвестор мог участвовать в размещении, была почти в пять раз меньше: 15 000 руб. Проблему можно было бы решить с помощью дробления акций перед допэмиссией “Сбербанка”, но ее не будет. “Мы заинтересованы, чтобы те, кто "входит" в акции именно «Сбербанка», - в отличие от любого другого банка, — это были люди, которые понимают движение рынка и не "выйдут" в любой момент, под напором каких-то новостей с рынка, из этих акций и не уменьшат или существенно не поколеблют стоимость акций, — пояснил министр финансов А.Кудрин В.Путину. — Поэтому эксперты и наблюдательный совет «Сбербанка» пришли к выводу, что в данный момент дробление акций производить нецелесообразно, а ограничиться тем, что все физические лица, которые смогут участвовать в этом размещении, при вложениях получат приоритетное право”. По словам Кудрина, в случае с ВТБ у правительства “меньше опасений по влиянию рынка на его капитализацию” и в его размещении смогут принять участие граждане, инвестирующие меньше 3000 долларов. 

Специалисты считают такое объяснение неубедительным. По их мнению, «Сбербанку» важно как можно быстрее разместить свои акции, чтобы опередить «Внешторгбанк» и воспользоваться всеми преимуществами первого игрока на рынке. А если бы «Сбербанк» занялся дроблением акций (сплит), на это ему потребовалось бы не менее двух месяцев.  

Предстоящее размещение акций «Сбербанка» спровоцировало резкое увеличение капитализации банка. С начала декабря 2006 г. стоимость акций Сбербанка в РТС выросла на 16,6% и продолжает расти. Российские брокеры полагают, что бумаги «Сбербанка» покупают иностранцы. Один из членов наблюдательного совета «Сбербанка» сообщил, что доля иностранных инвесторов в капитале банка выросла до 25%, увеличившись в полтора раза с лета 2005 года. Впрочем, некоторые иностранные участники рынка полагают, что "разгоняют" бумаги «Сбербанка» именно россияне. Кстати говоря, Центробанк РФ намерен сохранить за собой позиции главного акционера «Сбербанка», выкупив не менее 55% акций. Сейчас ЦБ РФ контролирует 63,75% голосующих акций и 60,75% уставного капитала «Сбербанка».

Так или иначе, но обыкновенные акции Сбербанка выросли с начала 2006 года в 2,2 раза, притом что за это же время рост индекса РТС составил 63,6%. Среди крупнейших банков мира российский лидер занимал по состоянию на вторник 12 декабря 28-е место между голландским ABN Amro с капитализацией в 57,8 млрд. долларов и бельгийским Fortis - 53,8 млрд. долларов. И это не предел роста, уверены многие аналитики. По мнению участников рынка, после проведения допэмиссии капитализация банка может превысить 80 млрд. долларов, что позволит ему обогнать "Лукойл". Все пять крупных российских инвестбанков, выпустивших свои годовые стратегии, назвали «Сбербанк» в числе пяти самых перспективных бумаг. В условиях продолжающегося роста спроса на кредитные и банковские услуги в России аналитики рисуют «Сбербанку» самое радужное будущее.
«Внешторгбанк» - ВТБ.  IPO ВТБ запланировано на май - июнь 2007 г. Руководству банка не удалось выйти на рынок первыми. В начале декабря 2006 г. МЭРТ внесло на рассмотрение правительства стратегию развития Внешторгбанка (ВТБ), которая предполагает сокращение к 2010 году доли государства в капитале банка до 50% плюс одна акция. В ходе ближайшего первого IPO государственная доля в ВТБ будет размыта до 75%. Заместитель председателя комитета Госдумы по кредитным организациям и финансовым рынкам Анатолий Аксаков считает, что после 2010 года доля государства в ВТБ сократится до блокирующего пакета, а к 2015 году оно на 100% выйдет из состава учредителей банка.

В ходе первого IPO ВТБ разместит на рынке около 20 – 22 % своих акций на сумму 90 – 120 млрд. рублей (3,6 - 4 млрд. долл.). 
До  2010 г. банк намерен провести еще одно размещение. В ходе его ВТБ собирается привлечь еще около 200 млрд. руб., а доля правительства в капитале банка к 2010 г. снизится до 50% плюс 1 акция. В правительстве считают, что к 2010 г. активы банка увеличатся в три раза, а капитал — в четыре. К тому же в капитал банка поступят средства от первого размещения, он также сможет привлекать субординированные кредиты, увеличивая величину собственных средств для более динамичного развития.
ВТБ стратегически будет использоваться как центр консолидации разрозненных банковских активов. Привлекая капитал на рынке, ВТБ сможет его использовать для скупки региональных сетей и заодно улучшать свой розничный бизнес. Так считают некоторые авторитетные специалисты. 

Заметным событием в истории ВТБ стало учреждение в декабре 2006 г. Финансово-банковского совета СНГ (ФБС СНГ), президентом которого стал глава ВТБ Андрей Костин. Учредителями совета, в частности, выступили ВТБ, Внешэкономбанк, Росэксимбанк, Межгосударственный банк, Беларусбанк и некоммерческое партнерство «Деловой центр экономического развития СНГ». Вице-президентом ФСБ избран председатель правления Международного банка Азербайджана Джахангир Гаджиев. 
ФБС СНГ создается в форме некоммерческого партнерства. Предприятию либо гражданину, пожелавшему стать его участником, придется заплатить вступительный взнос в размере одного миллиона долларов. Первоначально планировалось, что совет будет чисто банковским, но сейчас интерес к нему проявили компании из других секторов экономики. По словам Андрея Костина, ФБС СНГ будет заниматься выработкой общих правил по развитию финансово-банковского сектора Содружества. По мнению участников учредительного собрания, ФБС придется участвовать в «достижении взаимной конвертируемости национальных валют СНГ», а также в создании механизма, препятствующего использованию банков Содружества в отмывании грязных денег. 
Андрей Костин считает, что «в случае перехода стран СНГ на расчеты в иной валюте, нежели доллар, им будет трудно обеспечить достаточный экономический рост без тесной интеграции в банковской сфере». Он также заявил, что ВТБ считает для себя крайне важным открыть в каждом из государств СНГ филиал или дочернее предприятие. «Так, мы собираемся купить банк в Белоруссии, … состоятся переговоры по приобретению банка в Азербайджане». «Не вижу ничего плохого в том, что ФБС станет, по сути, площадкой ВТБ, — пояснил гендиректор «Делового центра экономического развития СНГ» Ахмед Кахриманов. — Совет призван реализовывать различные схемы привлечения ресурсов под перспективные инвестиционные проекты. ВТБ является нашим флагманом, поэтому нет ничего предосудительного в том, что он проявит интерес к финансированию отобранных нами проектов». 
Зампред Внешэкономбанка Сергей Лыков заявил, что банк «постарается сыграть активную роль и внести максимальный вклад в развитие нового объединения, ВЭБ уже прорабатывает целый ряд проектов по строительству предприятий в Казахстане, Белоруссии, Киргизии, и поэтому нам хотелось бы активизировать сотрудничество уже в рамках ФБС». 

Внешэкономбанк. Большинство новостей было связано с формированием на базе ВЭБ Российского банка развития. Вместе с тем, ВЭБ наращивал свою активность в своем нынешнем статусе. В частности, он намерен  расширить объемы кредитования российской промышленности, что призвано способствовать разработке и производству новых видов конкурентоспособной, в том числе на международных рынках, продукции, приданию инновационного характера экономике страны. Деятельность банка на этом направлении предполагается осуществлять в рамках стратегического партнерства с Федеральным агентством по промышленности. Соответствующее соглашение подписали глава агентства Борис Алешин и председатель ВЭБа Владимир Дмитриев.

В рамках этого соглашения будут рассматриваться проекты во всех отраслях, которые находятся в сфере ведения агентства по промышленности: автопроме, авиапроме, оборонной промышленности и т.д. По словам Бориса Алешина, ВЭБ уже оказывает финансовую поддержку российской промышленности. «Банк предоставил нашим предприятиям на сегодняшний день порядка 500 млн долл. Но надеемся, что деньги будут все более дешевыми, а наши отношения на этой почве будут все более теплыми и длительными», -- заявил глава «Роспрома».

Владимир Дмитриев напомнил, что согласно законопроекту, одобренному правительством, на базе ВЭБа будет создан Банк развития. Одним из ключевых направлений его деятельности станет содействие и оказание финансовой поддержки отраслям, которые создают конкурентоспособную продукцию, способствуют реализации политики структурных изменений в экономике. Банк развития, как уверен глава ВЭБа, создаст "предпосылки для стимулирования и финансирования деятельности инновационных отраслей промышленности, таких, как телекоммуникационная, связь и другие».

По  убеждению Бориса Алешина, такой инструмент развития крайне необходим для диверсификации экономики, поддержания научного и технического потенциала. В числе приоритетных проектов, которые будут реализовываться при поддержке ВЭБа и в будущем Банка развития, глава «Роспрома» назвал модернизацию инфраструктуры отечественного машиностроения. «Машиностроение по сей день переживает тяжелейший кризис, связанный в основном со старой структурой, оставшейся с советских времен. Ее необходимо менять», - говорит он.

Также ВЭБ намерен участвовать в финансировании предприятий, включенных в Федеральную целевую программу «Национальная технологическая база», цель которой удовлетворить потребности производителей вооружения и военной техники в отечественной элементной базе. Анализ, проведенный специалистами ВЭБа, показал, что сегодня почти 70% электронных компонентов, которые используют российские оборонщики, сделаны за рубежом. (Доля импорта на внутреннем рынке микроэлектронных компонентов выросла до 90%, а в ряде сегментов - до 100%.) Среди задач ФЦП - сократить хотя бы до 50% использование импортных электронных комплектующих при производстве вооружения и военной техники. Сегодня в России объем государственного финансирования научно-исследовательских работ в микроэлектронике составляет менее 50 млн. долл., в то время как ежегодный объем НИОКР, осуществляемых только одной корпорацией Intel, достигает 3 млрд. долларов.
«Газпромбанк». Главные события декабря – это озвученные намерения «Газпромбанка» по приобретению до десяти региональных банков в России и на Украине, а также изменения в составе акционеров банка. 

Первым в списке кандидатов на приобретение «Газпромбанком» стал «Кредит Урал Банк» (КУБ) – опорный банк Магнитогорского металлургического комбината. На Украине «Газпромбанк» может купить банк «ВТБ-Украина». По другим кандидатам на приобретение их «Газпромбанком» информация пока отсутствует. 

В структуре акционеров «Газпромбанка» произошли следующие изменения. Доля «Газпрома» в капитале банка снизилась 
до 41,7 %, доля «Газфонда» составила 49,9 % (из них 42,9 % оформлены на управляющую фондом  компанию  «Лидер»). 

«Альфа-банк». Деятельность банка привлекла к себе внимание прежде всего  его стремлением принимать участие в реализации высокотехнологичных проектов. В декабре одним из таких проектов стало создание на паритетных началах совместного предприятия «Альфа-банка» о дочерней структуры «Рособоронэкспорта» НПО «Оборонреформпроект» под названием «Патриот Капитал» с уставным капиталом 400 млн. рублей. Оно будет принимать участие в оптимизации финансовой деятельности, реструктуризации задолженности, доверительном управлении активами государства в сфере ОПК и к тому же оказывать помощь в противодействии рейдерским атакам. «Альфа-банк» будет привлекать инвестиции для развития и реконструкции этих предприятий. 

В рамках федеральной программы по развитию и реформированию ОПК до 2010 г. планируется создать 40-45 вертикально-интегрированных холдингов, в состав которых войдут около 46% предприятий, указанных в сводном реестре ОПК. Большинство предприятий — ФГУПы. Их будут акционировать, причем так, чтобы при этом государство не потеряло свой контроль, в том числе и финансовый. В этом опыт Альфа-банка может оказаться сильно и сильно востребованным. “Рособоронэкспорту”, превращающемуся из торговца оружием в многопрофильный холдинг, действительно нужен помощник в управлении активами. 
Кто будет руководить “Патриот Капиталом”, в “Рособоронэкспорте” и «Альфа-банке» не говорят. Менеджер одного из оборонно-промышленных предприятий слышал, что “Патриот Капитал” создается под зампреда ВТБ Игоря Завьялова, который вскоре может покинуть банк. Завьялов курирует отношения с ОПК и “Рособоронэкспортом” и является одним из наиболее близких к гендиректору “Рособоронэкспорту” Сергею Чемезову финансистов.
Из новостей о деятельности других банков в декабре 2006 г. наиболее заметными стали сообщения о разделении бизнеса МДМ-банка между его владельцами, ожидаемое окончательное объединение «Райффайзенбанка» и «Импексмбанка» под брендом первого, а также о планах расширения бизнеса и региональной экспансии «Юниаструм Банка». (С этими и другими новостями можно ознакомиться в Обзоре Центра стратегического развития «Банки и банковское дело в России» за декабрь 2006 г., часть 2).

Что ожидает российскую банковскую систему в 2007году?

Во-первых, никаких революций в банковской сфере не произойдет. Будет продолжаться тот же процесс, который уже идет: слияние, поглощение и укрупнение российских банков. Естественно, их станет меньше. Возможно, через два-три года их останется около 800. Но среди них будут не только крупные, но и малые, средние банки. Консолидация российской банковской системы продолжится. Принимаемыми государством и самими банками возможности российских банков и их устойчивость будут нарастать. Но в связи с парламентскими выборами в декабре 2007 г. и президентскими в марте 2008  г. внимание со стороны государства к развитию и укреплению банковской системы может где-то ослабнуть, и это не позволит российскому банковскому сообществу решительно преодолеть негативные стороны в его жизни.

Во-вторых, вступление России в ВТО, что должно окончательно произойти в 2007 г., серия предстоящих первичных публичных размещений акций российских банков (IPO) на бирже, а также появляющаяся у ряда банкиров неуверенность в способности успешно продолжить свой бизнес будут способствовать определенному переформатированию российской банковской сферы и дальнейшему наращиванию присутствия иностранного банковского капитала в России.

В-третьих, политика государства, направленная на улучшение макроэкономических показателей и дальнейшую стабилизацию экономической и финансовой ситуации в стране, судя по всему, будет инициировать изменение подходов Центрального банка к использованию инструментов регулирования ситуации на финансовых рынках. От стратегии обороны (поддержание курса рубля путем скупки долларов) ЦБ РФ все больше будет переходить к использованию «наступательного» оружия: активной процентной политики, дополнительного эмитирования ценных бумаг Банка России, манипулирования ставкой рефинансирования. Скорее всего, это приведет банки к необходимости внесения изменений в условия предоставления банковских услуг. Для основной массы населения – это в первую очередь снижение процентных ставок по депозитам.

В-четвертых, рост российского банковского сектора будет в значительной степени происходить за счет кредитования населения, в том числе и ипотеки, тогда как в других развивающихся странах рост будет более сбалансированным. По оценкам иностранных и российских аналитиков, до 2015 г. доля потребительского и ипотечного кредитования в розничных доходах российских банков сохранится на уровне 74%, тогда как средний показатель по миру составит 35-60%. В то же время в России будет развиваться и корпоративный банкинг — активно работать с банками будут не только крупные корпорации, но и малый, и средний бизнес, вес которого в экономике будет увеличиваться. Если сохранится благоприятная политическая и экономическая ситуация, то интерес иностранных финансистов к российскому банковскому рынку будет огромен.
В-пятых, доходы российских банков по-прежнему будут значительно опережать общемировые показатели. По оценкам компании McKinsey & Company, среднегодовые заработки российских банков до 2015 г. увеличатся в пять раз с 14 млрд. до $90 млрд. Однако это составит лишь 2% от общемирового показателя. 

По прогнозу Ассоциации российских банков, к 2010 г. доля активов российских банков в мировой банковской системе составит 1-1,2% ($0,9-1,1 трлн), а к 2020 г. — 1,3-1,8% ($2,3-3,3 трлн). До 2010 г. активы банков мира будут расти в среднем на 7,1% в год, а российских — на 22-27%. В 2011-2020 гг. этот показатель в мире сохранится, а в России уменьшится до 9,6-11%.

В-шестых, в 2007 г. начнет свою работу Российский банк развития, который внесет существенные изменения в масштабы и порядок финансирования стратегических национальных проектов. Существующие на сегодня государственные и крупные коммерческие банки вынуждены будут в своей работе учитывать  появление мощного конкурента. Можно ожидать серьезного передела клиентуры банков. Кроме того, ситуация будет все настойчивее подталкивать коммерческие банки к  более активному подключению к участию в реализации долгосрочных национальных и региональных проектов развития.

Пока отношение выданных кредитов к ВВП в России составляет 42%, тогда как даже в Казахстане оно уже достигло 64%, а в Германии и Великобритании превышает 100%. Но эти сравнения потеряют актуальность, если резко упадут цены на нефть, которые обеспечивают относительное благополучие России.
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